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Bir iklimlendirme-tesisat sektör bayramı daha yaklaştı. İki yılda bir düzenlenen ISK-

Sodex İstanbul Fuarı, Türkiye’de yapılan tüm fuarlar içerisinde en büyük, Dünya’da 

konusunda üçüncü büyük fuar… 

Türkiye her iki yılda bir en büyük şehrinde iklimlendirme-tesisat sektörünün bayra-

mına ev sahipliği yapıyor. Dünyanın birçok ülkesinden sektör profesyoneli 2-5 Mayıs 

2012 tarihleri arasında düzenlenecek olan bu bayrama davetli, rezervasyonlar çoktan 

yapılmış. ISK-Sodex İstanbul Fuarı, Türk iklimlendirme-tesisat sektörünün geldiği nok-

tayı en iyi şekilde gösteriyor. Türkiye artık iklimlendirme-tesisat sektöründe bölgesel 

bir güç.

Türkiye iklimlendirme-tesisat sektörü artık Avrupa’da, Asya’da, Afrika’da hatta 

Amerika’da sesini yükseltiyor. Sektörümüze yönelik düzenlenen büyük fuarlara her yıl 

daha fazla Türk firmasının katılıyor. Mostra Convegno Expocomfort Fuarı’ndan yeni 

döndük. Bir önceki fuara katılan firma sayısı oldukça artış gösterdiğini gördük. Her sa-

londa, görsel anlamda zevkli stantlarda Türk bayrakları dalgalanıyordu. Türk Makine 

Tanıtım Grubu da Havaalanından başlayarak şehri Türkiye reklamlarıyla donatmıştı. 

Kısaca Dünyanın en büyük organizasyonlarından birinde Türkiye konuşuluyordu. Tür-

kiye artık iklimlendirme sektöründe bulunduğu coğrafyanın en önemli aktörü. 

Firmalarımızın neredeyse gitmediği, ürün satmadığı ülke yok. Yurt dışı pazarlara her 

geçen gün daha kaliteli, standardı yüksek, rekabetçi ürün ve hizmet ihraç edebiliyoruz. 

Hedef yıllar öncesinden konulmuştu ve Türk İklimlendirme-tesisat sektörü bu hedefe 

emin adımlarla yürüyor. TİM’in iklimlendirme sektörüne ilişkin rakamları üzerine söz 

yazmaya gerek bile yok. Türkiye’nin ihracatında sektörümüzün katkısı oldukça fazla. 

Sektör tüm dünyada kalın çizgilerle yazıyor: “Türkiye artık iklimlendirme-tesisat 
sektöründe Avrupa’nın en önemli üretim merkezlerinden birisi.” 

Mehmet ÖREN
mehmetoren@termo-klima.net

İklimlendirme-tesisat sektör bayramı: 
ISK-Sodex İstanbul 2012
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oluştururlar. Standartlar genelde bileşenleri 

ve performanslarını belirlerler. Ancak siste-

min çok iyi bileşenlerden oluşması sistemin 

performansının da iyi olacağı anlamına 

gelmez. Sistem performansı, kendisini 

oluşturan elemanların kaliteli olması yanın-

da, bunların birbirleriyle uyumlu olmaları, 

doğru kurulmaları ve monte edilmeleri, 

sistemin doğru işletilmesi ve bu durumun 

zaman içersinde de değişmemesi için nasıl 

kontrol edildiğine de bağlıdır.

Binaları ısıtan, soğutan, havalandıran ya-

pıları bu kapsamda incelemek gerekir. 

Avrupa Birliği’nde de cihazlar ile ilgili hem 

üretim, hem performans için sayısız stan-

dart ve yönerge olmasına karşın, bunların 

oluşturduğu sistemlerin performansını 

ve özellikle enerji performansını değer-

lendiren ortak standartlar ve yöntemler 

çok kısıtlıdır. Bu eksiklik şu anda da his-

sedildiğinden komisyonlar kurulmuştur. 

Çalışmaların sonuçları henüz tam olarak 

açıklanmamıştır. 

Yaklaşık 160 milyon bina stoku ile KYOTO 

protokolüne göre karbondioksit yayılımını 

azaltmayı taahhüt etmiş olan Avrupa Birli-

ği, 2010 yılında, ilk olarak 2002 de yayın-

lanmış olan Binaların Enerji Performansı 

Yönergesini, EPBD, Directive on Energy 

Performance of Buildings (EC, 2010) böy-

le bir hedefe yönelik olarak yeniden dü-

zenledi. Yeni yönergede bina kabuğunun 

yalıtım özelliklerine oldukça sıkı kısıtlama-

lar getirildi. Birlik sınırları içerisinde yapıla-

cak yeni binaların 2020 yılına kadar yak-

laşık sıfır enerjili binalar olması gerekiyor 

ve üye ülkeler, bu hususları Temmuz 2012 

ye kadar ulusal mevzuatlarına eklemek 

zorundalar. Ancak yönerge, sıkılaştırılan 

enerji tüketiminin nasıl yapılacağı hak-

kında ipuçları içermiyor. İstenen şartların, 

binaların havalandırma gereksinimlerinin 

azaltılarak sağlanması istenmeyen bir du-

rum tabii. Binaların enerji tüketimi azal-

tılırken, sızdırmaz hale getirilen binaların 

havalandırma ve iç hava kalitesi sorunu 

ortaya çıkabilir.

Binaların ısıl dengelerinin dört önemli do-

ğal unsuru vardır, dış kabuk, güneş ışını-

mı kazancı, hava değişimi ve iç kazanç-

lar. Mekanik ısıtma ve soğutma ise yapay 

unsurları oluşturur. Bu iki grup etkinin 

dengesi ısıl konfor şartlarını belirler ve 

enerji tasarrufunu yönlendirir. Hava deği-

şiminin esasını da havalandırma oluşturur. 

Havalandırmanın amacı mahalde oluşan 

kirleticileri uzaklaştırmak ve iç havayı be-

lirli bir kalitede tutmaktır. Binaların enerji 

performanslarında katkısı fazladır. Bu etki 

bazen olumlu bazen de olumsuz yönde 

olur. Mevsim geçişlerinde free cooling gibi 

faydalı olabilirken soğuk iklimlerde ısıtma 

ihtiyacını olumsuz etkiler. Genellikle ilave 

enerji tüketimine neden olur. Son yıllar-

da gelişen teknoloji sonucu ucuzlayan ve 

ekonomik hale gelen ısı geri kazanım sis-

temleri, talep kontrollü havalandırma gibi 

çözümler bile bu ön yargıyı silememiştir. 

Aslında bu değerlendirme çok da haksız 

değildir, çünkü iklim şartları çözümleri ba-

zen faydalı kılarken bazen de düşünülen 

fayda sağlanmaz. Örneğin ısı geri kaza-

nımı ve free cooling ısıl enerji tüketimin-

den tasarruf sağlarken, sistemi çalıştıran 

cihazlar ve özellikle fanlar elektrik enerjisi 

tüketir. Sonuç olarak sistemlerin artı ve 

eksileri iyi hesaplanmalıdır. En iyi eleman-

ların birleştirilmesiyle oluşturulan sistemin 

görüş

İklimlendirme 
(HVAC) 

sistemlerinde 
enerji 

verimliliği
on yıllarda Avrupa’da çı-

kartılan enerji ve çevre ile 

ilgili yasaların sayısında 

büyük artma olmuştur. 

Yirmi yıl öncesine göre 

bu sayı yaklaşık üç kat 

artmıştır. Bu yasaların önemli bir kısmı 

doğrudan veya dolaylı bina hizmetleri ve 

HVAC sistemleriyle ilişkilidir. Üreticilerin, ta-

sarımcıların ve uygulayıcıların mevzuatı iyi 

takip etmesi ve ayrıntılarına hakim olma-

sı gerekmektedir. Tabii ki öğretim üyeleri, 

araştırıcılar bina sahipleri ve yöneticileri 

gibi diğer aktörler için de konunun önemi 

açıktır. HVAC, iklimlendirme, farklı ülkeler-

de değişik anlamlar alabilmektedir. Soğuk 

iklim bölgelerinde iklimlendirme ısıtma, so-

ğutma, havalandırma olarak algılanırken, 

sıcak iklim bölgelerinde, örneğin Akdeniz 

ülkelerinde sadece soğutma ve havalandır-

ma anlaşılmaktadır.

Belirli bir fonksiyonu yerine getirmek üze-

re bir araya getirilen bileşenler bir sistem 

Prof. Dr. Hasan A. Heperkan

S

Şekil 1 Havalandırma 

Sisteminin Performans 

Analizinde Etkili 

Unsurlar
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toplam effektif verimi, bileşenlerin uyum-

suzluğu veya doğru kontrol edilememe-

sinden, çok düşük olabilir. Şekil 1 böyle bir 

analizde etkili olabilecek unsurları özetle-

mektedir.

Binalarda istenen şartların sağlanabilme-

si, mekanik tesisatın doğru projelendiril-

mesi ve uygulanması yanında sistemin 

işletilmesi sırasında tasarım değerlerine 

uyumunun garanti altına alınmasına da 

bağlıdır. Bir sistemin verimli çalışabilmesi 

için arz ve talebin dinamik ve eşzamanlı 

olarak eşleştirilebilmesi gerekir. Örneğin, 

bir binanın ısıtılmasında ısı kaynağının 

toplam kayıpları karşılayacak kapasitede 

olması yeterli değildir. Aynı zamanda üre-

tilen ısıl enerjinin, binanın anlık talebiyle 

de uyumlu olması ve yönetilmesi gerekir. 

Etkili bir kontrol çok önemlidir.

Şekil 2 de Avrupa’da farklı iklim bölgele-

rini temsilen seçilmiş dört şehrin güneş 

enerjisi ile ısı kazançları aylara göre veril-

miştir. Şekil 3 ise aynı şehirlerin aynı dö-

nemler için ısı kayıplarını göstermektedir. 

Sıcak bölgeleri temsil eden Roma bütün 

aylarda kayıplarını güneş kazançları ile 

karşılayabilirken, soğuk bölgeleri temsil 

eden Stockholm mutlaka ilave ısıtmaya 

ihtiyaç duymaktadır. Londra ve Ljubliana 

mevsim geçişlerinde güneşten yararlana-

bilmektedir. Türkiye bütün iklim bölgele-

rini içeren yapısı ile aynı özellikleri göste-

recektir. Enerji verimliliği açısımdan sistem 

tasarımı bölgelere göre değişecektir.

Avrupa Birliği Araştırma Merkezi verilerine 

göre 2007 yılında 27 üye ülkede tüketilen 

toplam elektrik enerjisinin yaklaşık %11 i 

HVAC sistemlerinde kullanılmıştır. Bu ra-

kam içersinde en büyük pay (%5.23) ma-

hal ısıtma ve kullanım sıcak suyuna aittir. 

Fanlar ikinci sırada (%3.34), pompalar 

üçüncü sırada (%1.81) olup soğutma 

grupları son sıradadır (%0.75). Havalan-

dırma, binanın enerji tüketiminin önemli 

bir kısmını oluşturur, ticari binalar için bu 

oran %35 ile %50 arasında değişebil-

mektedir. Kuzey ülkelerinde, soğuk iklim 

kuşaklarına gittikçe oran artmaktadır. 

İklimlendirme, HVAC sistemlerinde elekt-

rik enerjisi tüketiminde önemli bir payı 

fanlar almaktadır. Ancak bu elemanla-

rın verimleri yeterli ilgiyi çekememekte-

dir. Fanlar HVAC sistemlerinin kullandığı 

elektriğin yaklaşık %40 ını tüketir. Şekil 5 

de İsveç’de fan verimleri ile ilgili yapılmış 

bir araştırmanın sonuçları görülmektedir. 

İsveç ve kuzey Avrupa ülkeleri iklimlen-

dirme ve enerji verimliliği bilinci en yük-

sek olan toplumlardır. Buradaki ortalama 

verim %33 çıkmıştır. Orada bile fan ve-

rimleri Avrupa standartlarında son deği-

şikliklerden sonra öngörülen değerlerin 

altındadır. Türkiye’de durumun daha iyi 

olması beklenemez. Konunun önemi ve 

enerji verimliliği potansiyeli en yüksek 

gözüken bu bileşen önümüzdeki sayıda 

daha kapsamlı olarak ele alınarak incele-

necektir.
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İklimlendirme Sanayii İhracatçıları Birliği Başkanı 
Zeki Poyraz: “Sektörel birlikten kuvvet doğar” 

Sektörel birlik içinde olamayan ihracat-
çı birliklerinin kendi sektörüne hizmet 
edemeyeceğini söyleyen İklimlendir-
me Sanayii İhracatçıları Birliği Yönetim 
Kurulu Başkanı Zeki Poyraz, ihracatçı 
birliklerinin kendi sektörlerinde uz-
manlaşması ve aynı sektörde tek bir 
birlik olunması gerektiği değerlendir-
mesinde bulundu. Poyraz, “ Böylelikle 
sektörler potansiyellerini ortaya çıkarıp 
çok kısa bir sürede kabuklarını kıracak 
ve ihracatlarını artıracaklardır. Sektörel 
ihracatçı birlikleri, sektörün gidişatının 
takibi, ihracat-ithalat faaliyetleri, yatı-
rım imkanları gibi pek çok konuya çok 

daha kolay hakim olabilecek. Milli fuar 

katılımı, alım ve ticaret heyetleri sektö-

rel ihracatçı birlikleri ile daha etkili ve 

verimli olacaktır.” diye konuştu. 

İhracatın sektörel birlik yoluyla güçlü 

kılınacağını kaydeden Poyraz, ihracatçı 

birliklerin  ancak birlik ve beraberlik için-

de güçlü olabileceklerine dikkat çeke-

rek, 2023 yılı ihracat hedeflerine emin 

adımlarla ilerlemenin ancak bu şekilde 

mümkün olabileceğinin altını çizdi. 

Geçtiğimiz yıl kurulan İklimlendirme 

Sanayi İhracatçıları Birliği’nin sektörel 

birlikler için çok güzel bir örnek teşkil 

ettiğini ifade eden Poyraz, bu konuda 

şunları söyledi, “Mesela İklimlendirme 

sektörü ihracatçısı eskiden 6-7 ihra-

catçı birliği üzerinden ihracat yapardı. 

Sektörümüz hak ettiği yere gelemiyor-

du. İklimlendirme Sanayi İhracatçıları 

Birliği’nin kurulması ile sıkıntılarımızı 

aştık, sektörümüz ihracatçısı ile yakın 

diyalog içine girdik, sektör temsilcileri 

muhataplarına çok daha rahat ve hız-

lı bir şekilde ulaşabiliyor, sorunlarına 

doğru adreste çözüm arıyor. Sektörü-

müzün potansiyelini, verimliliğini or-

taya çıkardık. Kısacası sektörümüzün 

fotoğrafını çekerek çok net bir şekilde 

biz buyuz diyebildik.   

Pek çok ihracat kalemini faaliyet konu-

su içine alan ihracatçı birlikleri bugünkü 

yapıları ile birbirleriyle rekabet eder hale 

gelmiştir. Halbuki birbirleri ile rekabet 

etmek yerine birbirlerini tamamlamaları 

gerekiyor. İşte sektörel ihracatçı birlikle-

rinin güçlendirilmesi ve yaygınlaştırılma-

sının hem sektörün hem Türkiye ihraca-

tını artırıcı etkisi olacaktır.”

 Sektörel ihracatçı birliklerinin belli böl-

gelerde toplanması gibi bir mecburiye-

tin olmasının doğru olmadığını da ifa-

de eden Poyraz, “Bugün bir hububat 

birliği Orta Anadolu bölgesinde olabi-

lecekken çay veya fındık birliğinin, üre-

ticisi ile aynı bölgede olmasının hiçbir 

sakıncası yoktur. Anadolu’daki ihracat-

çının tedirgin olmasına gerek yok. Ye-

ter ki doğru sektör birliği doğru yerde 

faaliyet göstersin. ” dedi. 

Vaillant Türkiye, yenilenebilir enerji ve 

enerjinin verimli kullanılmasına yönelik 

hayata geçirdiği eğitim projeleriyle Vail-

lant Group bünyesinde faaliyet gösteren 

şirketler arasında verilen S.E.E.D.S ödülü-

ne layık görüldü.    

S.E.E.D.S yaklaşımı (Sustainability – Envi-

ronment - Employees - Development & 

Products - Society kelimelerinin baş harf-

leri), Vaillant Group’un ana iş alanlarında 

sürdürülebilirlik yaklaşımı olarak Çevre, 

Çalışanlar, Geliştirme ve Ürünler, Toplum 

alanlarına odaklandığını ifade ediyor.  

Vaillant Türkiye bu ödülü geçtiğimiz yıl 

hayata geçirdiği Enerteach, RenewVET 

ve Yeşil Meslekler Meslek Edindirme 

isimli 3 farklı eğitim ve sosyal sorumluluk 

projesiyle almaya hak kazandı. 

Düzenlenen ödül töreninde Vaillant Gro-

up Managing Director Dr. Dietmar Me-

ister projelerdeki başarılarından ötürü 

Vaillant Türkiye Teknik Eğitim Bölümü 

Müdürü Sencer Erten ile ekibinde görev 

yapan Serdar Öksüz, Nejdet Çınar, Musta-

fa Balkan’a ödül verdi. Törene ayrıca Vail-

lant Group Country Manager’i Christoph 
M. Grosser, Vaillant Türkiye Genel Müdü-
rü Levent Taşkın ve Vaillant Group Türkiye 
Servis Direktörü Aykut Babila da katıldı. 
Enerteach; binalarda enerji verimliliği ve 
yenilenebilir enerji kaynaklarının kullanı-
mı alanlarında eğitim modülleri geliştiril-
mesini amaçlıyor. Avrupa Birliği’nin enerji 
politikası kapsamında Leonardo da Vinci 
Programı çerçevesinde uygulanan “Ener-
Teach Projesi” enerji verimli binalar ye-
nilenebilir enerji uygulamaları alanında 

geliştirme kategorisinde Avrupa Birliği 

tarafından en iyi proje seçildi. 

RenewVET yenilenebilir enerji sektörü 

için mesleki eğitimin geliştirilmesi ama-

cıyla uluslararası eğitim sistemlerinin kar-

şılaştırılması, bilgi ve tecrübelerin payla-

şılması ve 

Yeşil Meslekler Meslek Edindirme (bina-

larda enerji verimliliği konusunda gençle-

rin eğitimi ve istihdam edilebilinirliğinin 

sağlanmasını hedefliyor.  

Vaillant Türkiye hayata geçirdiği eğitim projeleriyle, Vaillant Group 2012 
Sürdürülebilirlik Ödülünü aldı  
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Samsung Forum 2012’de gelecek teknolojileri tanıtıldı
Samsung Electronicks’in Ortadoğu ve 

Kuzey Afrika bölgesindeki iş ortakları 

ve medya temsilcilerine yönelik ger-

çekleştirdiği “Samsung Forum 2012” 

etkinliği 19-22 Mart tarihleri arasında 

Samsung Türkiye başkanı Sung Yong 

Hong ev sahipliğinde Haliç Kongre 

Merkezi’nde gerçekleştirildi.

Etkinlik kapsamında 21 Mart Çarşam-

ba günü Samsung VRF Sistem Klima-

ları Türkiye Distribütörü Teknoklima 

tarafından yapılan panelde SAC Orta-

doğu ve Türkiye Müdürü Jungsuk Han, 

SAC Ürün Müdürü Kyungsub SHIN, 

Teknoklima Genel Müdürü Uğur Dar-

can, Teknoklima Satış Müdürü Özkan 

Sarıözkan, Dr. Veli Doğan ve Cevat 

Tanrıöver tarafından Samsung merkezi 

klima sistemlerinde getirdiği yenilikleri, 

teknolojik farklılıkları ve 2012 projeleri 

kapsamında lanse ettiği yeni cihazların 

sunumu yapıldı.

Panelde Teknoklima Genel Müdürü 

Uğur Darcan, Teknoklima’nın 10 yıllık  

mühendislik  deneyimi, uzman kadro-

su ve servis gücü ile sektöre hareket ve 

yenilik getirecek EHS sistem klimaları 

tüm Türkiye’de satışa sunulduğu bilgi-

sini verdi. Darcan açıklamasının deva-

mında, “Samsung EHS (Eco Heating) 

olarak adlandırdığı cihazla, bir binanın 
tek bir dış ünite cihazı ile hem ısıtma, 
hem soğutma ihtiyacı, hem de kullanım 
sıcak suyu veya yerden ısıtma ihtiyacı 
karşılanmaktadır. İlk yatırım maliyetinde 
%50, işletme maliyetinde ortalama % 
33 tasarruf sağlayan sistemde çok dü-
şük sıcaklılarda bile yüksek verimlilikte 
ısıtma yapmak mümkündür.” dedi.

Teknoklima Satış Müdürü Özkan 
Sarıözkan’da yaptığı konuşmada 
“Samsung’un rakiplerinden en önemli 
ayrıcalığı ve üstünlüğü, tek bir dış ünite 
ile hem gaz devresine bağlı iç üniteler-
de soğutma ve ısıtma yapabilmesi, hem 
de su devresi ile yerden ısıtma veya sı-
cak kullanım suyu temin edebilmesidir. 
Özellikle konutlarda, ofislerde, yazlıklar-
da kullanılabilen bu sistemde istenirse 
güneş  panellerin kullanımı ile işletme 
maliyetleri düşebilmekte ve verimlilik 
artmaktadır.” açıklamasında bulun-
du. Panelde Dr. Veli Doğan ve Cevat 
Tanrıöver’de VRF sistemleri ile ilgili ya-
şadıkları deneyimleri ve VRF sistemleri-
nin avantajlarını anlattılar. 

ESCON tanıtım toplantılarına 
Ankara’da devam etti
ESCON, müşterilerinden gelen istekler 

üzerine enerji verimliliği konusunda cihaz 

ve sistemlerin tedariki ile ilgili hizmetler 

de veriyor. ESCON partnerlik anlaşması 

yaptığı Mitsubishi Heavy Industries ile 

birlikte santrifüj soğutma grubu için dün-

yanın en yüksek verimli ve en çok enerji 

tasarrufu sağlama kapasitesine sahip so-

ğutucularını üreten ve bu alanda kendini 

birçok defa kanıtlamış olan Mitsubishi 

Heavy Industries firmasının Türkiye dist-

ribütörü oldu. 

Bu ürünlerin tanıtımı için ESCON ve 

MHI, 21 Şubat’ta İstanbul Hilton ve 22 

Şubat’ta Ankara Hilton Otel’de ortak 

toplantılar düzenlediler. MHI’nin en son 

teknoloji ile ürettiği ve alanındaki en 

yüksek verime ve COP değerine sahip 

soğutma gruplarının tanıtıldığı toplantı-

lara Mitsubishi Heavy Industries yetkilileri 

Yasuhide Gon ve Kazuki Wajima, ESCON 

Genel Müdür’ü Onur Ünlü ve Genel Mü-

dür Yardımcısı Altuğ Karataş ve sektör-

deki birçok proje-tasarım firmasının ve 

müteahhitlik firmasının yetkilileri katıldı. 

Lansmanın Ankara ayağında düzenle-

nen, sektörün önde gelen isimlerinin 
yanı sıra, Çevre ve Şehircilik Bakanlığı, 
Gümrük ve Ticaret Bakanlığı, Adalet Ba-
kanlığı gibi devletin birçok kurumundan 
yetkililerin de katıldığı organizasyonda 
açılış konuşması Türk Tesisat Mühendis-
leri Derneği Başkanı Gürkan Arı tarafın-
dan yapıldı. Arı, konuşmasında soğutma 
gruplarının en çok enerji tüketen unsur-
lardan biri olduğuna, bu alanda kullanı-
lacak yüksek verimli cihazların büyük öl-
çülerde tasarruf sağlayacağına ve bu tür 
yeniliklerin sadece sanayide değil, ticari 
binalarda da kullanılması gerektiğine de-

ğindi. TTMD Başkanı Gürkan Arı’nın ko-
nuşmasını ESCON Genel Müdürü Onur 
Ünlü ve MHI yetkilileri Yasuhide Gon ve 
Kazuki Wajima’nın sunumları takip etti. 
Açılış konuşmasını yapan Onur Ünlü’nün 
ESCON’u ve soğutma gruplarını tanıtma 
amaçlı yaptığı kısa sunumunu, MHI yetki-
lilerinin gerçekleştirdiği teknik sunumlar 
takip etti. Ünlü, MHI ile gerçekleştirilen 
anlaşmanın ESCON için ve sektör için 
büyük anlam ifade ettiğini ve enerji ve-
rimliliği konusunda MHI’nin dünyada çok 
önemli bir yere sahip olduğunu söyledi. 
Toplantı akşam yemeği ile sona erdi. 
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Airfel A.Ş.’yi satın alarak Türk 
iklimlendirme sektörüne büyük 
yatırım yapan Japon klima devi 
Daikin, 8-11 Mart’ta Kıbrıs Aca-
pulco Hotel’de düzenlediği bayii 
toplantısında Türkiye genelindeki 
Daikin bayileriyle ilk defa bir ara-
ya geldi.  Kadir Çöpdemir’in mo-
deratörlüğünü yaptığı toplantıda 
Daikin Türkiye’nin 2012 hedefleri 
ve yeni ürünleri tanıtıldı. 
Geçtiğimiz aylarda Airfel A.Ş.’nin 
yüzde 100 hissesini satın alarak 
Türkiye pazarına etkili bir giriş 
yapan Daikin, Daikin Türkiye 
markası altında, 7- 8 Mart 2012 
tarihleri arasında Kıbrıs Acapulco 
Otelde bayileriyle ilk kez bir ara-
ya geldi. Daikin bayilerinin yanı 
sıra Daikin Türkiye’nin üst düzey 
yöneticilerinin de katıldığı bayii 
buluşmasında; markanın 2012 
hedefleri, projeleri ve bayilere 
sunduğu özel avantaj ve kam-
panyalar paylaşıldı. 
Moderatörlüğünü Kadir Çöp-
demir yaptığı toplantıda açılış 
konuşması yapan Daikin Türkiye 
CEO’su Hasan Önder; iklimlendir-
me sektöründeki başarısıyla ilkle-

re imza atan Daikin’in Türkiye’de 

de istikrarlı bir büyüme hedefi 

olduğunu aktararak, “Hedefi-

miz, tüketicilerin Daikin ürünle-

rine her yerden ulaşabilmelerini 

sağlamak... Bu doğrultuda, özel 

Daikin Showroom’lar açıyoruz. 

Şu anda 80 adet Daikin Show-

room ile hizmet veriyoruz. Bu 

rakamın 2012’de 100’e ulaşma-

sını planlıyoruz. Bu arada yatırım 

yaptığımız bölgelerde istihdam 

yaratıyoruz. 2013 sonu itibariy-

le hedefimiz çalışan sayımızın 

525’den 1000’e çıkması” diye 

konuştu. Daikin Türkiye’nin ciro-

sunun, 375 milyon Euro iç pazar, 

125 milyon Euro ihracat ile 500 

milyon Euro’ya yükseleceğini vur-

gulayan Önder,  Daikin’in Türkiye 

pazarında % 20’lik pazar payıyla 

sektör lideri olacağının da altını 

çizdi. 

Bayiler, şirketle ilgili sunumların 

yanı sıra kişisel gelişim eğitimleri 

ve aktivitelere katılarak keyifli va-

kit geçirdi. 4  gün süren toplantı 

Group Music Box’ın sahne aldığı 

gala gecesiyle sona erdi.

Daikin Türkiye bayileri ilk kez bir araya geldi 

Havalandırma - klima konularında 1988’den beri 

sektöre hizmet veren Havak firmasının Nederman 

distribütörlüğü sona erdi. Konuyla ilgili olarak 

Havak’tan yapılan yazılı açıklamada şu bilgilere yer 

verildi.  “Havak, 20 yıla yakın zamandır, duman ve 

toz emme sistemlerinde, kaynağından yakalama 

için akrobat kollar ve filtre cihazlarını üreten Ne-

derman ürünlerinin Türkiye’de tek satıcılığını yürü-

tüyordu. Nederman, Türkiye’de şube açma kararı 

aldı ve 10 ocak 2012’den itibaren Havak’ın dist-

ribütörlüğü anlaşmalı olarak sona erdirildi. Ancak 

bu gelişme, bazı yayın organlarında Nederman’ın 

Havak’ı satın aldığı şeklinde yanlış olarak verilmiştir. 

Böyle bir şey söz konusu olmayıp, yapılan sadece 

distribütörlüğün geri verilmesidir. Havak, aşağıdaki 

konularda faaliyetine devam etmektedir.”

Hava Filtresi: İtalyan General Filter firmasıyla ortak 

yatırım yapılmış ve hava filtreleri, General Filter Ha-

vak markasıyla satışa sunulmuştur.  Avrupa kalite-

sindeki filtreler, yerli üretimin getirdiği fiyat avantajı 

yüzünde tercih edilmekte ve pazar payı günden 

güne büyümektedir.

Hava Perdesi: Havak, hava perdelerinin üretimine 

başlamıştır. Hava perdelerinde kullanılan Alman 

malı fanlar, İngiliz malı motorlar, kaliteli ısıtıcı ve 

elektrik aksamı sayesinde, performans ve dayanık-

lılık olarak Avrupa ürünlerini aratmamaktadır. Ha-

vak, ayrıca Gelu ve Tekadoor marka Hava perdele-

rinin de satışını yapmaktadır.

Nemlendirici: İngiliz Vapac, Amerikan Dri Steem, 

Alman Boga, İsveç Sibe, İspanyol Fisair firmalarının 

ürünleriyle, elektrod boiler, hazır buhar, ultrasonik, 

atomizer ve ıslak medya nemlendiricilerle çok geniş 

bir yelpazede hizmet sunulmaktadır.

Nem Alıcı: İspanyol Fisair firmasının desiccant ro-

torlu kimyasal nem alma cihazlarıyla çok düşük 

nem miktarı istenen proseslere uygun çözümler 

üretilmektedir.

Isı Geri Kazanım Cihazları: İsveç Heatex firmasının, 

Crosss Flow ve Rotary tipteki ısı geri kazanım üni-

teleri, aluminyum malzemenin yanı sıra, silicagel, 

moleculer sieve, epoxi, hibrid modelleri ile adsorb-

tion özelliğinde de üretilmektedir.

Elektrikli Isıtıcılar: İspanyol Elnur firmasının ürettiği 

estetik görünüşlü elektrikli ısıtıcılar, bir çok mahal-

de en uygun çözüm olmaktadır. Isı depolu modeller 

sayesinde, elektrik tüketim maliyetleri çok aşağıda 

tutulabilmektedir.

Tekstil Hava Kanalları: Gıda endüstrisi başta olmak 

üzere birçok endüstriyel tesiste, spor salonlarında, 

konfor uygulamalarında, tekstil hava kanalları ideal 

çözüm olmaktadır. Havak, Danimarka Euro Air fir-

masının ürünleri ile, bu konuda da geniş referansa 

sahiptir.

Bunların dışında fanlar, hava dağıtım elemanları, 

susturucular, damperler ve daha bir çok ürün de 

Havak’ın satış portföyünde bulunmaktadır.

Havak Nederman’la yollarını ayırdı
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Dünyanın dört bir yanında iklimlendir-

me üzerine araştırmalar yapan, iklim-

lendirme ve havalandırma sektörünün 

öncü markası Swegon’un yıllık toplan-

tısı geçtiğimiz haftalarda İsveç’in Göte-

borg kentinde 30 ülkeden 300’ün üze-

rinde katılımcıyla gerçekleştirildi.

2012 İsveç eğitimleri geçen yıldan fark-

lı olarak sadece Avrupa ülkelerinden 

değil, dünyanın değişik ülke temsilci-

lerinin katılımıyla büyük bir etkinlikle 

gerçekleştirildi. Toplantı her yıl olduğu 

gibi bir önceki senenin değerlendiril-

mesiyle başladı. İki gün süren toplantı 

Swegon’un İsveç ve İtalya’da bulu-

nan fabrikalarındaki Ar-Ge ekiplerinin 

2012’de pazara sunacağı ürünlerin 

teknik tanıtımları ve demolarıyla sürdü. 

Swegon’un Türkiye distribütörü Akcor 

Havalandırma Sistemleri de eğitime ka-

tılarak ülkemizi temsil etti. 

Türkiye İklimlendirme Sektörü 

Hızla Gelişiyor

Akcor Havalandırma Sistemleri Yöne-

tim Kurulu Başkanı Nedim Zalma; “Tür-

kiye İklimlendirme Sektörü hem hızla 

gelişen iç pazar talebini karşılamada 

hem de küresel rekabetin yoğun oldu-

ğu uluslararası pazarlara artan ihraca-

tı ile Türkiye ekonomisinin önemli bir 

oyuncusu haline gelmektedir” şeklinde 

konuştu. Nedim Zalman, ülkemizde 

önemi gittikçe artan İklimlendirme sek-

törünün uzun vadeli hedeflerin oluştu-

rulması, bu hedeflere hangi stratejiler 

ile ulaşılacağı çalışmaları konusunda 

Swegon’un düzenlediği eğitimlerin çok 

yararlı olduğunun altını çizdi. 

Eğitimlerin tamamlanmasının ardından 

ülke temsilcileri milli takım formalarıyla 

grup çalışmasının ön plana çıkarıldığı 

spor aktivitelerinde birbirleriyle yarıştı. 

‘Swegolympics’ teması ile gerçekleşti-

rilen toplantı dünya iklimlendirme ve 

enerji profesyonellerinin buluşma nok-

tası oldu. İki günlük eğitim, olimpiyat-

ların kaynağı olan eski Yunan temalı 

kostümlü parti ile son erdi.

Swegon 2012 Eğitimini 
İsveç’te düzenledi 

Türkiye’nin iklimlendirme sektörü lideri Ter-
modinamik, 25. Uluslararası Tüketici Zirvesi 
kapsamında ürün ve hizmet kalitesine en 
çok güvenilen markalara verilen “Tüketici 
2012 Kalite Ödülü”ne layık görüldü.
İklimlendirme sektöründe 20. yılını kutla-
yan Termodinamik Şirketler Grubu, Tüke-
tici Akademisi tarafından 15 Mart Dünya 
Tüketici Hakları Günü nedeniyle düzenle-
nen ve Türkiye’de hizmet veren her sektö-
rün en iyilerinin belirlendiği 25. Uluslararası 
Tüketici Zirvesi’nde kalite ödülünü aldı. 
Çırağan Palace Kempinski’de gerçek-
leşen, tüketici kültürünün yaygınlaştı-
rılması ve kalitenin yükseltilmesi adına 
elde edilen başarıların taçlandırıldığı 
törende Termodinamik Şirketler Grubu 
adına ödülü Tüketici Akademisi Kurucu 

Başkanı Fahri Ustaoğlu’ndan alan Yöne-
tim Kurulu Başkanı Mehmet Güran:“20 
yıldır aralıksız sürdürdüğümüz çalışmala-
rın değerlendirilmesi ve ödüllendirilmesi, 
bizim için büyük bir gurur kaynağı oldu. 
Kurulduğumuz ilk günden itibaren kali-
teyi şirketimizin hedeflerinin ilk sırasına 
yerleştirdik. Bundan sonraki hedefimiz, 
Termodinamik’i global bir marka haline 
getirmek olacak. Yüksek kalite ve müşte-
ri memnuniyeti olan ana stratejimize hız 
kesmeden devam edeceğiz” dedi. 
Türkiye’den iş, sanat ve siyaset dünya-
sının önemli isimlerini bir araya getiren 
organizasyonda sosyal medyanın top-
lumlar ve bireyler üzerindeki etkileri ile 
etkin sosyal medya kullanımı, konunun 
uzmanları tarafından ele alındı.

İklimlendirmenin zirvesindeki kalite “Termodinamik”
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Ayvaz’ın geleneksel olarak düzenlediği 

Tesisat Buluşması seminerlerinin altıncısı 

23 Mart tarihinde Bursa Almira Hotel’de 

yaklaşık 300 sektör üyesinin katılımıyla 

gerçekleştirildi. Katılımcılar tarafından 

büyük ilgi gören seminerde İTÜ Makine 

Fakültesi’nden Prof. Dr. Abdurrahman 

Kılıç, Ari Armaturen genel merkezinden 

Tim Wallis ve Ayvaz A.Ş. Satış Müdürü 

Hikmet Temel konuşmacı olarak kürsüyü 

aldı.

Geçen yıl üç büyük şehirde gerçekleşti-

rilen ve çok farklı profillerdeki katılımcı-

larla zenginleşen geleneksel Tesisat Bu-

luşması seminerlerinin altıncısında, açılış 

konuşmasını Ayvaz A.Ş. Satış Müdürü 

Hikmet Temel yaptı. Temel sunumunda, 

şirketin tarihçesini, uzmanlık alanları-

nı, organizasyon yapısını, uluslararası 

arenadaki başarılarını ve şirketin bugün 

geldiği noktayı katılımcılarla paylaştı. 

Ayvaz’ın ürün gamına her yıl en az iki 

yeni ürün eklendiğini söyleyen Temel, 

özellikle 2012 yılı ile birlikte EN 14800 

standardındaki doğal gaz bağlantı hor-

tumu, boru konnektörü, kondens topla-

yıcı, Nanoflex izolasyonlu solar hortumu, 

Indoor-flex bina içi tesisat hortumu, yan-

gın dolabı ve pistonlu vana gibi ürünlerin 

öne çıkacağını dile getirdi.

Hikmet Temel’in ardından kürsüyü 

Ari Armaturen’in Almanya’daki genel 

merkezinde Teknik Satış Müdürü ola-

rak görev yapan Tim Wallis alarak, Ari 

Armaturen’in teknolojisini, ürünlerini ve 

organizasyon yapısını katılımcılarla pay-

laştı. Ayvaz’la başlayan yeni stratejik iş 

birliğinin önemine de değinen Wallis, 

ticaretin karşılıklı ilişki ve güven üzerine 

kurulu olduğunu belirterek Ari Armatu-

ren markasının Türkiye’deki tek distribü-

törünün Ayvaz olmasının sektör açısın-

dan da kazançlı olacağının altını çizdi. 

Ari Armaturen’in ve Türkiye pazarının 

Ayvaz markasına olan güveninin daha 

büyük başarıları getireceğine inandığı-

na değinen Wallis, Türkiye tüketicisi için 

Almanya’da güçlü bir stok kapasitesi ol-

duğunu ve Ayvaz’ın yeni lojistik merkezi 

ile bu gücün ikiye katlandığını belirtti.

Tesisat Buluşması seminerlerinin vazge-

çilmez konuğu Prof. Dr. Abdurrahman 

Kılıç, “Yağmurlama (Sprinkler) Sistemleri 

Tasarım ve Uygulama Esasları” başlıklı 

keyifli ve bilgi dolu bir sunum yaptı. İTÜ 

Makine Fakültesi’nin değerli duayeni iz-

leyicilerin büyük ilgi gösterdiği ve güncel 

olaylardan örnekler vererek zenginleştir-

diği sunumunu soru-cevap şeklinde ta-

mamladı.

Bursa’da Düzenlenen 6. Tesisat Buluşması Büyük İlgi Gördü

Mitsubishi Electric Klima Sistemleri’nin 
Türkiye’deki tek yetkili distüribitö-
rü olan KlimaPlus A.Ş.’nin, 2012 yılı 
bayi  toplantısı Kıbrıs’ta düzenlendi. 
Ali İhsan Varol’un sunumuyla gerçekle-
şen organizasyonun bu yıl ki konsepti        
“Konforun Uzmanları Burada!” idi. 
En son teknolojinin öncüsü ve pazar 
lideri KlimaPlus – Mitsubishi Electric’in 
2012 yılı bayi toplantısı, 9 -11 Mart 
2012 tarihleri arasında Kıbrıs-Noah’s 
Ark Hotel’de düzenlendi. KlimaPlus 

A.Ş. Genel Müdürü Yenal Altaç ve Kli-
maPlus A.Ş. Yönetim Kurulu üyelerinin 
katılımıyla gerçekleşen toplantıya Kli-
maPlus‘ıntüm bayileri ve personeli ile 
Mitsubishi Electric İtalya’dan Andrea 
Veronese de katıldı.Toplantının açı-
lış konuşmasını KlimaPlus A.Ş. Genel 
Müdürü Yenal Altaç yaptı. KlimaPlus 
ailesinin uzmanlığının temelinde bilgi 
birikimi ve tecrübenin var olduğunu, 
daha iyisi için çalışmaya hız kesmeden 
devam edeceklerini dile getiren Altaç, 

konuşmasında 2012 pazar ön görüleri-

ne yer verdi.

“Konforun Uzmanları Burada!” kon-

septi ile düzenlenen bayi toplantısını,  

ekranların sevilen sunucusu Ali İhsan 

Varol sundu; toplantıya, Kelime Oyu-

nu yarışmasıyla renk katıldı. Ayrıca, ti-

yatro oyuncuları Bora Severcan, Ömer 

Vatanarttıran, Derya Artemel ve Halim 

Ercan’ın keşif ve müşteri memnuniyeti 

üzerine sergiledikleri tiyatro oyunu be-

ğeni topladı.

Toplantı, 2011 yılında, belirlenen ka-

tegorilerde, başarı gösteren bayilere 

ödüllerinin verilmesinin ardından gala 

yemeğiyle son buldu.

“Konfor Uzmanı Klimaplus’ın bayi toplantısı Kıbrıs’ta gerçekleştirildi”
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1985 yılında faaliyete geçen İncircioğlu 
Vantilatör, kurulduğu ilk günden itibaren 
radyal ve aksiyal vantilatör imalatı, klima 
santralleri, havalandırma-ısıtma-soğutma 
sektöründe ve filtreleme- toz toplama 
konularında titizlikle çalışmaktadır. 
Atılımlarına devam eden İncircioğlu Van-
tilatör, Alman ağır sanayi fan üreticisi 
olan Pollrich DLK ile yaptığı temsilcilik 
anlaşması sonucunda, ağır sanayi fan 

sektörüne de yüksek verimli ve kaliteli 
Pollrich DLK fanları ile hizmet vermeye 
başladı. 
Dünya da uzun yıllar boyunca üretim ya-
parak geniş çaplı deneyim kazanmış çok 
az ağır sanayi fan üreticisi vardır. 1906 
yılında kurulmuş olan Pollrich DLK, gü-
nümüze kadar ürettiği ağır sanayi fanları 
ile kalitesini dünyaya kanıtlamıştır.  5 ana 
modelinden bir milyon değişik tipte fan 

elde edebilen Pollrich DLK, modüler yapı-
landırma sistemini kullanarak siz değerli 
müşterilerimizin projelerine tam olarak 
uyum sağlayan verimli ve maliyetleri dü-
şüren fanlar üretmektedir. 
İncircioğlu Vantilatör kaliteli ve yüksek 
verimli fanlarda ürün çeşitliliğine, dünya-
daki sayılı ağır sanayi fanları üreticilerin-
den olan Alman Pollrich DLK ağır sanayi 
fanlarını da eklemiştir.

Alman ağır sanayi fan üreticisi Pollrich DLK, İncircioğlu ile Türkiye’de

Termoteknoloji alanında küresel bir üretim 
ve Ar-Ge merkezi olan Bosch Manisa Fab-
rikası, yerli tedarikçilerine lojistik, üretim, 
satın alma, Ar-Ge ve kalite alanındaki uy-
gulamalarını göstermek ve gelecek vizyo-
nunu paylaşmak üzere 1. Bosch Tedarikçiler 
Günü’nü düzenledi.
Bosch Grubu’nun termoteknoloji iş kolunda 
dünyadaki en büyük üretim tesisi olan Mani-
sa Fabrikası, yerli tedarikçileriyle 1.Bosch Te-
darikçiler Günü’nde bir araya geldi. Tedarik-
çiler, rehberler eşliğinde Manisa Fabrikası’nı 
gezerken, kendilerine Bosch içerisindeki 
başarılı uygulama örnekleri ve Bosch’un her 
zaman artı vizyonu çerçevesinde sürdürdü-
ğü ve yakın zamanda uygulamaya başlaya-
cağı yeni konseptler konusunda bilgi verildi. 

Farklı alanlarda üretim yapan Bosch teda-
rikçilerine de birbirleriyle bilgi alış verişinde 
bulunma olanağı sağlandı. 
Türkiye, kombide Avrupa’nın 
3. büyük pazarı
Doğal gaz dağıtım ağının genişlemesiyle 
Türkiye pazarının her geçen yıl büyümek-
te olduğunu belirten Teknik Genel Müdür 
İrfan Bayrak ,  tedarikçilerle şu bilgileri pay-
laştı:  “Avrupa duvar tipi kombi pazarı yıllık 
yaklaşık 7 milyon cihaz. Türkiye yıllık yakla-
şık 1 milyon cihaz talebiyle Avrupa’nın 3. 
büyük pazarı konumunda bulunuyor. Tür-
kiye pazarının büyümesine paralel olarak 
Manisa fabrikamızın üretim adetleri de her 
yıl düzenli olarak artıyor. 800’den fazla aktif 
cihaz tipi ve 24 cihaz ailesinin yanı sıra diğer 
termoteknik fabrikalarına da komponent 
üretiyoruz. 
Geçen yıl ‘En iyi termoteknik fabrikası‘ se-
çilmenin ve 524 bin adetle üretim rekoru 
kırmanın gururunu yaşadık. Yüksek üretim 

adetlerimizin sonucunda Türkiye İhracatçı-
lar Meclisi’nden Türkiye ihracat hedeflerine 
yaptığımız katıklardan dolayı başarı ödülü 
ve Manisa Vergi Dairesi Başkanlığı’ndan ku-
rumlar vergisi ödeyen mükellefler arasında 
2.sırada yer alarak vergi rekortmeni ödülleri-
ni almaya hak kazandık.Ürün portföyümü-
ze katılan yeni cihaz ailelerimizle büyüme-
mizi sürdüreceğiz.”

Yerli tedarik hacmi artıyor
Bayrak, bu konudaki stratejilerini açıklarken, 
“Yerliden yerliye stratejisi çerçevesinde itha-
lat hacmimiz azalırken, yerli tedarik hacmi-
miz artıyor ve gelecek yıllarda yerli tedarik 
hacmimizi iki katına çıkarmayı hedefliyoruz. 
Alt tedarikçiden başlayarak Bosch’a kadar 
olan tüm iş süreçlerinin iyileştirilmesi ama-
cıyla Tedarikçi Geliştirme Programı uygu-
luyoruz. Böylece tedarikçi zincirinin geliş-
tirilmesini ve rekabetçiliğin iyileştirilmesini 
hedefliyoruz” diye konuştu.

Bosch tedarikçileriyle el 
ele büyüyor…

AFS, dünyanın en büyük ekolojik tasarım 

ve inşaat teknolojileri fuarı Ecobuild’e ka-

tıldı. Londra’da 20-22 Mart tarihleri arasın-

da düzenlenen, 1500 firmanın yer aldığı 

Ecobuild’e ilk defa katılan AFS, çevre dostu 

yeni ürünü AFS Green flexible hava kanalı 

serisini AHR Chicago ve Paris İnterclima fu-

arlarının ardından Ecobuild’de de sergiledi. 

AFS Genel Koordinatörü Zahid Poyraz, 

çevre ve insan sağlığı göz önüne alınarak 

geliştirilen Green serisi ürünlere gösteri-

len ilgiden memnun kaldıklarını söyleye-

rek, “Ekolojik ürünlerin ön planda olduğu 

Ecobuild’de çevre dostu flexible hava ka-

nalımız ilgi ve takdirle karşılandı. Yeni ürün 

serimizin çevre dostu olması ve fuarın da 

ekolojik ürünler ağırlıklı olması Ecobuild’i 

bizim için daha da önemli kıldı” dedi. 

Green flexible hava kanallarının düşük 

kimyasal emisyon değerlerine sahip yapı 

ürünleri olarak sektörde yerini aldığını 

ifade eden Poyraz, “16 farklı hava kana-

lını kapsayan Green flexible hava kanalları, 

kullanıldığı ortamda minimum seviyede 

kimyasal emisyon yayarak iç ortam hava 

kalitesini yükseltir, insan sağlığına zarar 

vermez. Yaşanabilir bir çevre, sağlıklı nesil-

ler ve sürdürülebilir bir yaşam hedeflene-

rek üretilen Green flexible hava kanalları 

geri dönüştürülebilir özelliktedir. Greengu-

ard sertifikası ile de çevreci yönü onayla-

nan Green flexible hava kanalları, her ay-

rıntısı ile sıkı şartlar altında 10 bin’den fazla 

kimyasal için test edilmiştir ve testler belirli 

aralıklarla tekrar edilmektedir.  Sağlıklı iç 

ortam hava kalitesinin oluşumunda etken 

Green ürünleri için, ciddi bir araştırma ve 

ürün geliştirme yatırımı yapıldı. Tüm bu 

çalışmalar AFS’nin insan yaşamına verdiği 

önemin gereği olarak tüm hızıyla sürmek-

tedir. Okullarda dahi rahatça kullanılacak 

kimyasal emisyon değerlerine sahip olan 

Green flexible hava kanalları,  yapı sektö-

rünün olmazsa olmazları arasında yerini 

aldı. Endüstrinin hızla büyüdüğü çağı-

mızda çevreye karşı duyarlılığın daha da 

önem kazanması, yaşamın her alanında 

yeşil ürünlerin önemini bir kez daha ortaya 

koymuştur. Bu alanda AFS her platformda 

çevre dostu ürünlerin kullanımının gerekli-

liğini anlatacak, üzerine düşen görevi yeri-

ne getirecektir” diye konuştu. 

AFS, çevre dostu ürünleri ile Ecobuild’e katıldı
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Bu yıl 10.su düzenlenecek olan “Uluslararası Yapıda Tesisat Teknolojisi Sempoz-
yumu” 30 Nisan - 2 Mayıs 2012 tarihleri arasında İstanbul’da “Binalarda Enerji 
Verimliliği ve Sürdürülebilirlik” temasıyla gerçekleştirilecek.

Türk Tesisat Mühendisleri Derneği tara-

fından iki yılda bir düzenlenen “Ulusla-

rarası Yapıda Tesisat Teknolojisi Sempoz-

yumu” ulusal ve uluslararası kuruluşların 

destekleri ile yurtiçi - yurtdışı üniversite 

ve firma temsilcilerinin katkılarıyla ger-

çekleştiriliyor. “Uluslararası Yapıda Te-

sisat Teknolojisi Sempozyumu”, ısıtma, 

soğutma, havalandırma, iklimlendirme 

ve sıhhi tesisat alanlarında bilimsel ve 

teknolojik gelişmeleri paylaşmak ve tar-

tışabilmek, ayrıca tasarımcı, uygulayıcı, 

araştırma ve işletmecilerin deneyimlerin-

den faydalanabilmek adına düzenlenen 

bir platform.  TTMD’nin ev sahipliğinde 

10.su gerçekleştirilecek olan sempoz-

yumda, teknolojilk gelişmelerin akta-

rılması ve yeni ürünlerin sergilenmesi, 

sektör profesyonelleri için önemli bir 

platform sağlamaktadır.

 İlki 1994 yılında gerçekleştirilen ve onun-

cusu yapılacak olan Uluslararası Yapıda 

Tesisat Sempozyumu, sürekli gelişerek 

her yeni dönemde daha uluslararası bir 

kimliğe bürünüyor. İki yılda bir yapılan bu 

sempozyumun amacı; Isıtma, Soğutma, 

Havalandırma, İklimlendirme ve Sıhhi 

Tesisat alanlarında bilimsel ve teknolojik 

gelişmeleri tartışabilmek, ayrıca tasarım-

cı, uygulayıcı, araştırıcı ve işletmecilerin 

deneyimlerinden faydalanabilecek uy-

gun bir platform yaratmaktır. Doğu ve 

Batı arasında coğrafi, ticari, bilgi ve tek-

noloji alanlarında bir buluşma merkezi, 

bir köprü olacaktır.

“Uluslararası Yapıda Tesisat Teknolo-

jisi Sempozyumu” ana başlıkları;

 1. Yapılarda Isıtma, İklimlendirme ve Ha-

valandırma Tesisatı Uygulamaları

2. İç Hava Kalitesi ve Konfor Şartları

3. Sıhhi Tesisat

4. Enerji Ekonomisi ve Çevre

5. Kontrol ve Bina Yönetim Sistemleri 

6. Soğutma

7. Yapı Fiziği

8. Yapılarda Güvenlik ve Koruma

9. Modelleme ve Yazılımlar

10. Yapı Tasarımı ve Uygulamalarda Proje 

Yönetimi

11. Enerji Verimli Binalar

12. Yenilenebilir Enerji ve Uygulamaları

13. Hijyenik Tesisat Uygulamaları

Uluslararası Yapıda Tesisat Teknolojisi Sempozyumu 

“Binalarda Enerji Verimliliği ve Sürdürülebilirlik” 
temasıyla İstanbul’da gerçekleştirecek
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İklimlendirme-tesisat 
sektörünün buluşma noktası

Büyüme potansiyeli oldukça yüksek Türkiye iklimlendirme-tesisat sektörünü 

uluslararası platforma taşıyan ve şirketler için dünya ülkeleri ile entegrasyonda 

vazgeçilemez fırsat niteliğinde olan ISK-SODEX 2012 Fuarı için geri sayım başladı.
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İklimlendirme-tesisat sektörünün buluş-

ma noktası olarak iki yılda bir düzenle-

nen ve konusunda Avrupa’nın en büyük 

fuarlarından birisi olan ISK-SODEX İS-

TANBUL 2012 Fuarı, 2-5 Mayıs tarihleri 

arasında İstanbul Fuar Merkezi’nde (CNR 

Expo)  önceki yıllarda olduğu gibi yine 

büyük bir katılımla gerçekleşecek. Top-

lam 11 salonda yaklaşık 56 bin metreka-

re alana kurulacak fuar, firmaların enerji 

alanındaki gelişmelere paralel geliştirdik-

leri teknolojik ürün ve hizmetleri müşte-

rilerine sunma imkânı sağlayacak. 4 gün 

boyunca katılımcılar ile profesyonelleri 

buluşturacak organizasyonun uluslarara-

sı yapıda olması ise yerli firmaları ulus-

lararası platforma taşıyacak bir köprü 

görevi görüyor. 

TÜRKİYE İKLİMLENDİRME VE 

TESİSAT SEKTÖRÜ

Türkiye iklimlendirme ve tesisat sektörü 

ülkemiz açısından yüksek öneme, teknik 

altyapı ve bilgi birikimine, örgütlülüğe, ni-

telikli insan kaynağına, her yıl artan ulusal 

ve uluslararası pazar payına sahip. Isıtma, 

soğutma, klima (ISK) olarak isimlendirilen 

sektör, oldukça fazla sayıda farklı ürün 

ve hizmet çeşidine sahip alt gruplardan 

oluşuyor. Kullanılan cihaz, makina ve ak-

samların üretici firmalarını, tesisat proje 

tasarım ve uygulayıcı taahhüt firmaları-

nı, ithalatçı ve servis firmalarını kapsıyor. 

Sektörün sunduğu ürün ve hizmetler; 

endüstriyel ve ticari ısıtma, soğutma, 

derin dondurma, iklimlendirme, klima 

cihazları ve aksamları imalat ve  ithalatı; 

havalandırma, gaz (Lpg, Lng, Cng, Doğal 

Gaz), yangın, hijyen, sıhhi, buhar, arıtma, 

proses, ısıtma soğutma mekanik tesisat 

projelendirme, uygulama ve servisi; boru, 

pompa, vana, baca, filtre vb. tesisat ekip-

manları imalat ve ithalatı; soğuk odalar, 

yalıtım, güneş enerjisi, test, otomasyon ve 

benzeri sistemlerden oluşuyor. 

İklimlendirme - tesisat sektöründe 
gelinen seviyenin gözler önüne se-
rileceği ISK-SODEX 2012’de; son 
teknolojik gelişmeler çerçevesin-
de tasarlanan ürünler sergilenerek 
hem global hem de yerel pazar-
daki değişim ve gelişim, avantajlar 
ve fırsatlar tüketicilere sunulacak.



36 Termo Klima Nisan 2012

a y ı n  d o s y a s ı

DÜNYA İKLİMLENDİRME VE TESİSAT

SEKTÖRÜNÜN MERKEZİ TÜRKİYE

İklimlendirme ve tesisat sektörü, ülke-
mizde ve dünya genelinde hız kesmeksi-
zin yükselen ciddi bir teknolojik ve ticari 
gelişim-değişim içerisinde bulunuyor. 
Sektörün kapsadığı ürün ve hizmet çe-
şidi zengin, örgütlülüğü geniş ve etkin, 
endüstriyel standartları, teknik ve teorik 
bilgi birikimi yüksek bir yapıya sahip. Bu 
özellikleri ile önde gelen sektörlerden bi-
ridir. Küresel ısınmanın olumsuz etkileri ve 
enerji kaynaklarının giderek tükenmekte 
oluşu, İklimlendirme-tesisat sektörü içeri-
sinde var olan tüm bileşenleri daha geliş-
miş, daha çevreci ve daha verimli ürünlere 
yönlendiriyor. Çünkü ulaşım ve sanayi tü-
ketimlerinden sonra enerji tüketimini en 
fazla artıran sektör olarak görünüyor.

ISK-SODEX 2010 FUARI’NA 

19 ÜLKEDEN 1.395 FİRMA KATILDI

5-8 Mayıs 2010 tarihleri arasında İstan-

bul Fuar Merkezi’nde 221’i yabancı ol-

mak üzere toplam 883 direkt katılımcı 

ile düzenlenen ISK-SODEX 2010 Fuarı 

52 bin 143 metrekare alana kuruluy-

du. 4 gün boyunca 80 bin 756 kişinin 

ziyaret ettiği organizasyonda 19 ülkeden 

(Almanya, Avusturya, BAE, Belçika, Bre-

zilya, Çin, Fransa, Kore, Hindistan, İngil-

tere, İran, İspanya, İsviçre, İtalya, Mısır, 

Suriye, Tayvan, Tayland, Türkiye) 1. 395 

firmanın ürün ve hizmetleri sergilendi. 

FUARI 87 ÜLKEDEN 80.756 KİŞİ 

ZİYARET ETTİ

ISK-SODEX 2010 fuarını 87 ülkeden (Af-

ganistan, Almanya, Amerika, Arjantin, 

Avustralya, Avusturya, Azerbaycan, BAE, 

Bahreyn, Belçika, Bosna Hersek, Bulga-

ristan, Cezayir, Çek Cumhuriyeti, Çin, 

Danimarka, Ermenistan, Estonya, Fas, 

Finlandiya, Fransa, Gine, Güney Afrika, 

Gürcistan, Hırvatistan, Hindistan, Hol-

landa, Hong Kong, Irak, İngiltere, İngil-

tere, İran, İrlanda, İspanya, İsrail, İsveç, 

İsviçre, İtalya, Japonya, Kamerun, Kana-

da, Katar, Kazakistan, Kıbrıs, Kolombiya, 

Kore, Kosova, Kuveyt, Kuzey Kıbrıs Türk 

Cumhuriyeti, Letonya, Libya, Liechtens-

tein, Litvanya, Lübnan, Lüksemburg, 

Macaristan, Makedonya, Meksika, Mısır, 

Moğolistan, Moldova, Nijerya, Norveç, 

Özbekistan, Pakistan, Polonya, Porte-

kiz, Romanya, Rusya, Senegal, Suudi 

Arabistan, Sırbistan, Singapur, Slovakya, 

Slovenya, Somali, Sudan, Suriye, Tayvan, 

Tunus, Turks ve Caicos Adaları, Türkiye, 

Türkmenistan, Ukrayna, Ürdün, Yemen, 

Yunanistan) toplam 80 bin 756 ziyaretçi 

gezdi. 

ISK-SODEX FUARINA 
SEKTÖRDEN TAM DESTEK
T.C. Ekonomi Bakanlığı tarafından da 
desteklenen ISK-SODEX fuarları ayrıca 
yerli ve yabancı sivil toplum kuruluşlarıyla 
da iş birliğine gitmekte.

Net Fuar Alanı (m2) 52.143
Yerli Firma Sayısı 662
Yabancı Firma Sayısı 221
Temsil Edilen Firma Sayısı 512
Toplam Katılımcı Sayısı 1.395
Toplam Ziyaretçi Sayısı 80.756

ISK-SODEX 2010 FUARI
GENEL İSTATİSTİKLERİ ISK-SODEX Çarşamba Günü Başlıyor

ISK-SODEX 2012 Fuarı’nın tarihi 
dünya standartlarına uygun, iş gün-
lerine göre ayarlandı. Fuar 2 Mayıs 
Çarşamba günü açılıp 5 Mayıs Cu-
martesi günü kapanacak.
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Genç nesiller İklimlendirme-Tesisat 
sektörü için yarışıyor
ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’nda düzenlenecek törenle ödülleri verilecek olan 
üniversite, ortaöğretim ve ilköğretim okulu öğrencilerine yönelik düzenlen yarış-
malar bu yıl da çekişmeli geçecek.

ISK-Sodex İstanbul Fuarı bünyesinde her 
dönem olduğu gibi bu dönem de üniver-
sitelerin lisans, yüksek lisans ve doktora 
öğrencilerine yönelik “Yenilenebilir Ener-
ji Kaynakları ve Enerji Verimliliğine Yöne-
lik Ürün/Uygulamaların Ayrı veya Ortak 
Kullanılarak Küresel Isınmayı Azaltacak 
Alternatif Tasarım veya Çalışmalar Yarış-
ması”, yüksekokul ve teknik liselerin ik-
limlendirme, soğutma, tesisat ve yalıtım 
bölümü öğrencilerine yönelik “İklimlen-
dirme, Soğutma, Tesisat ve Yalıtım Tasa-
rım ve Uygulama Yarışması”, ilköğretim 
okullarına yönelik, “Yaşanabilir Yarınlar 
İçin Enerjinin ve Yenilenebilir Enerji Kay-
naklarının Kullanımı” konulu resim yarış-
ması düzenlendi. 

GELECEĞİN MÜHENDİSLERİ SEKTÖ-

RÜN GELECEĞİ İÇİN YARIŞIYOR

Üniversite Lisans, Yüksek Lisans Öğren-
cilerine Yönelik ISK-Sodex 2012 Isıtma, 
Soğutma, Klima ve Yalıtım Tasarım ve 
Uygulama Yarışması, üniversite öğrenci-
lerinin ısı tekniği ve mekanik tesisat bil-

gilerini uygulamaya dönüştürmek; enerji 
verimliliği, yenilenebilir enerji, konfor, iç 
hava kalitesi ve hijyen konularında üni-
versite lisans, yüksek lisans öğrencileri 
arasında standartlara uygun projeleri de-
ğerlendirmek ve ödüllendirmeyi amaç-
lıyor. Yarışma üniversite öğrencilerine 
açık iki aşamalı olarak düzenleniyor. Ya-
rışmacıların Türkiye’deki üniversitelerin 
mühendislik fakültelerinde 2010-2011 
döneminde lisans veya yüksek lisans 
öğrencisi olmaları gerekiyor. Yarışma-
nın ödülleri; Birinciye 3.000 TL, İkinciye 
2.000 TL, Üçüncüye 1.000 TL, Mansiyon 
500 TL.

YÜKSEKOKUL VE TEKNİK LİSE/MES-

LEK LİSESİ ÖĞRENCİLERİ SEKTÖRE 

ISINDIRILIYOR

Yüksekokul ve Teknik Lise/Meslek Lisesi 
Öğrencilerine Yönelik ISK-Sodex 2012 
İklimlendirme, Soğutma, Tesisat ve Ya-
lıtım Tasarım ve Uygulama Yarışması, 
yüksekokul ve teknik lise/meslek lisesi 
öğrencilerinin ısı tekniği ve mekanik te-

sisat bilgilerini uygulamaya yönelik ge-

liştirmek; enerji verimliliği, yenilenebilir 

enerji, konfor, iç hava kalitesi ve hijyen 

konularında yüksekokul ve meslek lisesi 

öğrencilerince hazırlanan uygulanabilir-

lik ve standartlara uygunluk bakımından 

projeleri dereceye giren öğrencileri ödül-

lendirmeyi hedefliyor. Yarışmanın ödülle-

ri; Birinciye 2.000 TL, İkinciye 1.500 TL, 

Üçüncüye 1.000 TL, Mansiyon 500 TL.

İLKÖĞRETİM ÖĞRENCİLERİ KÜRESEL 

ISINMAYI RESMEDİYOR

İlköğretim Okullarına Yönelik Yaşanabi-

lir Yarınlar İçin Enerjinin ve Yenilenebi-

lir Enerji Kaynaklarının Kullanımı Resim 

Yarışması, Türkiye’de enerji verimliliğini 

arttırmak, İlköğretim okulu öğrencileri 

arasında; ısıtma, soğutma, iklimlendir-

me, tesisat ve yalıtım konularında çevre 

ve küresel ısınmayı esas alan bilinci ge-

liştirmek amacıyla düzenleniyor. İlköğre-

tim Okullarına Yönelik iki ayrı kategoride 

düzenleniyor birinci kategoride 6-10 Yaş 

grubu ilköğretim öğrencileri, ikinci kate-

gori de ise 11-16 Yaş grubu ilköğretim 

öğrencileri katılabiliyorlar. Yarışmanın 

ödülleri ise; birincilere Dizüstü Bilgisayar, 

ikincilere Tablet Bilgisayar, üçüncülere 

Konuşan Elektronik Sözlük, iki mansiyo-

na ise Tübitak’tan Bilim Serisi. 
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2VV 5 E51
3I INTERNATIONAL INNOVATIVE INDUSTRIES S.A. 4 C26
3K KUZEY KARDELEN KAZAN SANAYİ 5 A19
3S KOREA 9 D04
3S POMPA HİDROFOR MAKİNA 1 F01
4M TEKNİK YAZILIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 A03
73 PEPE LTD. ŞTİ. 3 H02
A.P.S AROSIO SRL 4 C14
A.T.C AIR TRADE CENTRE LTD. ŞTİ 4 C12
ABKAY GRUP KLİMA TEKNOLOJİLERİ SANAYİ 2 F54
ACO YAPI MALZEMELERİ 1 C20
ACREFINE 8 A19
ACS KLİMA İMALAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 B11
ACUTHERM 4 A08
ADABEY KİMYA DOĞALGAZ A.Ş. 3 A03
ADARAD DÖKÜM ÜRÜNLERİ A.Ş. 6.-7. A05
ADMECO AG 2 C06
AEON METALART SAN. İÇ VE DIŞ TİC.  6.-7. F09
AERMEC SPA 4 D12
AESSEAL PLC. 1 E01
AESSEAL SIZDIRMAZLIK SİSTEMLERİ TİC. LTD. ŞTİ. 1 E01
AFS BORU SANAYİ A.Ş. 4 B40
AG FIRE SPRINKLER S.L. 4 A11
AGE BİLGİSAYAR SİSTEMLERİ VE OTOMASYON 9 D12
AIRONN HAVALANADIRMA VE KLİMA SİST.SAN.  2 D20
AIRPAK HAVALANDIRMA VE FİLTRE SİST.SAN.TİC. LTD. 4 A45
AIRTEK TECHNOLOGIES INC. 15 1551
AKA BACA - AKA İNŞAAT 5 B36
AKA SU TEKNOLOJİLERİ İNŞ. TİCARET LTD. ŞTİ. 15 1717
AKANTEL-EBN-PAPST 2 B12
AKCOR HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ 2 E02
AKDENİZ SOĞUTMA MALZEMELERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 C01
AKEL TESİSAT MALZEMELERİ İMALAT VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 M25
AKGÜN SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİC. LTD. ŞTİ 10 A04
AKKAYA ISI MAKİNALARI VE DOĞALGAZ  A.Ş. 5 E36
AKO ELECTROMECANICA S.A.L. 10 E34
AKPEN METAL MAK.PLAST SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 B01
AKSA MOTOR FAN TURİZM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 D42
AKSAY YANGIN VE GÜVENLİK SİSTEMLERİ 5 A07
AKSOYLAR A.Ş. 3 M01
AKSOYLAR LTD. ŞTİ. 1 A17
AKTES ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F02
AKTİF ASPİRATÖR ELK. MOTOR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 A43
AKTİF ÇEVRE VE YENİLENEBİLİR ENERJİ TEKNOLOJİLERİ 15 1701
ALARKO CARRIER SAN.TİC. A.Ş.- TOTALINE 2 C06
ALARKO CARRIER SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 2 D02
ALDAĞ DIŞ TİCARET A.Ş. 4 D12
ALDAĞ ISITMA SOĞUTMA KLİMA SANAYİ VE TİCARET 4 D10-D12
ALEMDAR SOĞUTMA VE MUTFAK MALZEMELERİ 10 D17
ALFA MAKİNA KAZAN SAN. A.Ş. 5 B14
ALFEN MAKİNA VE ARMATÜR SAN. A.Ş. 1 D18
ALİZE PROJE SİSTEM MÜHENDİSLİK SAN. VE DIŞ TİC. 4 A29
ALLWEILER GMBH 1 H14
ALNA SAYAÇ SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 6.-7. A01
ALP POMPA TEKNOLOJİLERİ TİC. VE SAN. A.Ş. 1 D07
ALPKANAL SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 2 A28
ALTIGEN OTOMASYON END. SİSTEM SAN. VE TİC. 3 L40
AMBER-BOOTH 8 A19
ANADOLU BAKIR ALAŞIMLARI  9-10 FUAYE 209
ANADOLU FLYGT POMPA PAZARLAMA VE TİC. A.Ş. 1 E02
ANADOLU ISI İNŞAAT VE SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 C04
ANGORA RADYATÖR - HAMDİ ISIRGAN 6.-7. A17
ANSTOSS REGELGERATE GESMBH 6.-7. M07
ANT KALIP SAN. TİC. VE A.Ş. 5 D10
ANTEL ARITMA TESİSLERİ İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A12
ANVIL INTERNATIONAL 4 A11
ANVIL INTERNATIONAL INC. 4 D40
API SCHMIDT-BRETTEN GMBH CO. KG 1 A47
AQUA WINNER INTERNATIONAL CO. LTD. 3 K40
AQUATHERM GMBH 1 D10
ARAB WATER WORLD (AWW) MAGAZINE 15 1502
ARAL MAKİNA 5 D73
ARASTA DIŞ TİCARET VE MAKİNA SAN. LTD. ŞTİ. 1 H10
ARÇELİK A.Ş. 2 B04
ARES PLATE HEAT EXCHANGER 1 E05
ARGUS MAKİNE EKİPMANI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H14
ARI ARITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 M67
ARI KAZAN MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 15 1591
ARI MAKİNA SAN. PAZ. LTD. ŞTİ. 3 M17
ARI YANGIN KORUNUM SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C15
ARKOÇ İLETİŞİM VANA PİK DÖKÜM 3 L07

ARMATURENWERK ALTENBURG GMBH 10 C06
ARMSTRONG INTERNATIONAL  SA. 4 A01
ARMSTRONG INTERNATIONAL INC. 3 E02
ARROW TANK AND ENGINEERING COMPANY 4 D40
ARTITH VENTILATORS LTD.  2 E10
ASCO NUMATICS SIRAI S.R.L. 8 C18
ASER LPG OTOGAZ SİSTEMLERİ 3 M02
ASTEKNİK MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 E10
ASTROFLEX S.P.A 10 C17
ATABOYLER- (ATADEMİR TUR)  5 C30
ATAG VERWARMING NEDERLAND B.V. 2 C06
A-TEC ALUMUR KLİMA ISITMA SOĞ. SİS. 4 A41
ATLANTİK GRUP 2 A29
ATLAS FİLTRE  15 1669
ATLAS TEKNİK TES. MALZ. TAAH 4 C22
ATSON MAKİNA SAN. LTD. ŞTİ. 15 1575
ATUSA TESİSAT MALZEMELERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 E08
AURORA PENTAIR WATER  4 A11
AUTOFLAME ENGINEERING LTD. 5 C10
AUTOMATED LOGIC CORPORATION 2 D02
AVABİS DANIŞMANLIK VE TİCARET LTD. ŞTİ. 9 E20
AVC ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 A14
AYAS ASPİRATÖR VANTİLATÖR ELK. MOT. SAN. 8 E16
AYDIN BORU ENDÜSTRİ A.Ş. 3 D04
AYTEK SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ          4 B32
AYTEK SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 4 B32
AYVAZ A.Ş. 3 D05
AYVAZ YALITIM TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 5 A26
AZAK SOĞUTMA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 B11
AZEL ELEKTRONİK TASARIM MEKANİK ELEKTRİK 2 B11
BACADER 6.7 LOBBY 19
BACAMARKET BACA EKİPMANLARI. 6.-7. G24
BAHÇIVAN ELEK. MOT. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 B28
BAHÇIVAN POMPA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L38
BAILY SAFETY SYSTEMS UK LTD. 3 E02
BALTIMORE AIRCOIL INTERNATIONAL NV 8 E09
BANICO LTD. 6.-7. M10
BARAN ELEKTRONİK SİSTEMLERİ 10 A25
BASE METAL TİC. VE SAN. A.Ş. 9 E26
BAŞARAN PROJE MONT. İNŞ. TAH. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A37
BATUSAN MAK. SAN. VE TİC. A.Ş. 3 F04
BAYKAN GRUP 15 1675
BAYKARA KELEPÇE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E05
BAYMAK MAK SAN TİC A.Ş 6.-7. D02-D06-D10
BAYPA A.Ş. 3 D06
BDK ARAŞTIRMA DANIŞMANLIK PAZARLAMA 5 F30
BEAM&ELECTROLUX CENTRAL VACUUM SYSTEMS 3 M15
BECK GMBH DRUCKKONTROLTECHNIK 10 C17
BEHA ELEKTRO AS 15 1719
BEIJING EASTYIDA INTERNATIONAL EXHIBITION CO. LTD.  
BEIJING LEWAY INTERNATIONAL FAIRS  
BEIJING WORLEAD INTERNATIONAL EXHIBITION CO. LTD.  
BEIJING YTP CO. LTD 3 L14
BELGICAST INTERNATIONAL S.L. 3 E02
BEOCOM S.R.L. 3 K48
BERGHOF MEMBRANE TECHNOLOGY GMBH&CO. KG 15 1505
BERKE PLASTİK SAN. VE TİC. A.Ş. 3 L22
BERMAD CONTROL VALVES 3 C06
BERROS KLİMA MÜH. SAN. TİC. LTD.  ŞTİ. 2 D12
BES YAPI ÜRÜN. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1615
BESA ING. SANTANGELO S.P.A. 3 A14
BEST INC.LIMITED  10 A05
BESTANK-BESLER MAKİNA PRES METAL 1 A27
BETA MÜHENDİSLİK METAL İMALAT SAN. . 4 E30
BEULCO GMBH & CO. KG 5 C17
BIDDLE BV 4 C12
BIOGAS NORD AG 6.-7. E06
BITZER KUHLMASCHINENBAU GMBH 9 B06
BİKA ETİKET MAKİNA TİC. LTD. ŞTİ. 5 F50
BİLEŞİM YAYINCILIK FUARCILIK VE TANITIM 9.10 LOBBY 201
BİLFA TESİSAT ELEMANLARI 3 B03
BİLGEN GÜNEŞ ENERJİSİ İNŞ. MİM. MÜH.  15 1539
BİLKAR SOĞUTMA 9 E04
BLB BATHTUBS AND SHOWER TRAYS 1 D10
BLUE BOX GROUP S.R.L. 2 D04
BOGA GMBH 4 C06
BORÇELİK ÇELİK SANAYİ TİCARET A.Ş. 5 A31
BOR-SAN ISI SİSTEMLERİ ÜRETİM VE PAZARLAMA 6.-7. M06
BOSCH TERMOTEKNİK ISITMA VE KLİMA TİC. A.Ş. 6.-7./8 G02 / C02
BOTES MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 5 A13
BPS SRL 6.-7. H12

BRAKEL LIFE SAVING PRODUCTS 3 B05
BRANDONI SRL 5 E18
BRISTOL COMPRESSORS INT. INC. 10 C06
BRONKHORST HIGH-TECH B.V. 5 A23
BRUNATA ENERJİ SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 5 C23
BSK HAVALANDIRMA EKİPMANLARI A.Ş. 2 B20
BUCKEYE FIRE EQUIPMENT 4 C15
BURSAN BURSA SANAYİ İŞLETMELERİ A.Ş. 5 B17
BUSER BUHAR JENERATÖRÜ MAK. 6.-7. M30
BUZÇELİK TERMİK CİHAZLAR SANAYİ 9 A14
BUZSAN MARKET EKİPMANLARI MADENİ EŞYA SOĞ.  9 A01
BWT WASSERTECHNIK GMBH 1 D10
BY ISITMA SOĞUTMA KLİMA VE HAVALANDIRMA 8 C10
C.R.I. POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B11
CABERO WÄRMETAUSCHER GMBH & CO. KG 4 A08
CALADAIR INTERNATIONAL 4 C12
CALEFFI SPA 6.-7. G22
CALORFLEX SRL 9 B02
CALPEDA S.P.A. 1 D16
CAMFILL FARR 4 A01
CAN PRES DÖKÜM METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L28
CANDAN MAKİNA YEDEK PARÇA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B24
CANTAŞ BAKIR İŞLETMELERİ SAN. TİC. A.Ş. 10 B04
CANTAŞ İÇ VE DIŞ TİCARET SOĞUTMA SİSTEMLERİ 10 B04
CANTEK SOĞUTMA MAKİNALARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 B01
CARNES CO. 8 A01
CARNOT MÜHENDİSLİK SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. M10
CARRARA S.P.A 1 A31
CASA ENERJİ ÖLÇÜM SİS. VE ÜRETİM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 D75
CASE SIHHI TESİSAT VE VENTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 A15
CASTEL S.R.L 9 B02
CATA ELECTRODOMESTICOS S.L. 4 C04
CAWARE INTERNATIONAL CO. LTD. 3 M04
CEBI POLAND SP.Z O.O 10 C17
CEFİP MAKİNA VE END. ÜRÜNLER 5 A39
CEİA S.P.A 10 A23
CEM SHENZHEN 5 A23
CEME S.P.A. 5 D24
CENK ENDÜSTRİ TESİSLERİ İMALAT VE TAAHHÜT A.Ş. 4 B36
CESARE BONETTI S.P.A 3 E02
CET- GRUPPE 15 1745
CEVSAD DIŞ TİCARET VE PAZARLAMA LTD. ŞTİ. 3 L17
CEWAL S.P.A. 10 C17
CFM SOĞUTMA VE OTOMASYON SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 E04
CHANGZHOU JIHENG ELECTRIC APPLIANCE CO. LTD. 2 F36
CHANGZHOU MATCH-WELL ELECTRICAL PRODUCTS CO.LTD. 9 D04
CHEMGUARD INC. 4 A11
CHINA CHAMBER OF COMMERCE FOR IMPORT&
EXPORT OF MACHINERY&ELECTRONIC PRODUCTS 
CHINA REFRIGERATION EXPO 2 F40
CHINA XIAMEN INTOP EXHIBITION CO. LTD.   
CHINA XIAN XIJIN IMPORT & EXPORT CO. LTD. 3 K44
CHINESE ASSOCIATION OF REFRIGERATION 2 F40
CHI-YIH ENTERPRISES CO., LTD 3 M55
CHONGQING GENERAL INDUSTRY( GROUP) CO. LTD. 15 1569
CHUANG YING INDUSTRIAL CO.  LTD. 3 K42
CISC-CCPIT  
CITY PUMPS S.R.L. 1 B10
CIXI JINI ELECTRIC FACTORY 2 A33
CIXI MINGZHAN INDUSTRIAL&COMMERCIAL CO. LTD. 3 K11
CLA-VAL CO. 4 D40
CLIMATEMASTER 4 B02
CLIMATIZACION 2013 6.7 LOBBY 22
CLIMAVENETA S.P.A 8 D01
CLIMAVENETA SPA 4 C14
CLIVET 4 B02
COLD-FLEX 9 B02
COMPUTAIR LIMITED 4 A19
CONTROL H.T.P  S.R.L 5 D24
CONTRONICS ENGINEERING B.V. 10 C17
COOLBREEZE AIRGROUP  8 E22
COOLTECH FINLAND OY 9 A07
COSMOSOLAR LTD 15 1645
COŞKUNÖZ RADYATÖR ISI SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. L02
CÖMERT ISITMA VE SOĞUTMA LTD. ŞTİ. 5 F14
CRIOCABIN S.P.A. 2 D02
CSA SRL. 6.-7. B10
CVS HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 E21
ÇALIŞKAN DÖKÜM TİC. LTD. ŞTİ. 3 B16
ÇELİKPAN ISI SİSTEMLERİ MAKİNE METAL OTOM.  6.-7. A06
ÇETİK ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 E12
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ÇETİN MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 1 H24
ÇETİNEL SOĞUTMA SAN. A.Ş.  10 B13
ÇİFTÇİLER TESİSAT TAAHHÜT VE ENDÜSTRİYEL SİST.. 2 F15
ÇİL TEKNİK SOĞ. VE ELK.MLZ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ 10 B08
ÇNK ELEKTRONİK BALANS SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L44
ÇUKUROVA ISI SİSTEMLERİ 5 C02
D&R INDUSTRIES CO. LTD. - (DLP MAKİNA) 3 C18
DAESUNG CELTIC 6.-7. G18
DAIKIN ISITMA VE SOĞUTMA SİSTEMLERİ A.Ş. 8 A08
DAMANDEH CO. 15 1537
DAMLASU SOĞUTMA KULELERİ İNŞ. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B14
DANFOSS 9 B06
DANFOSS SAGİNOMİYA SP Z O.O  9 B06
DAS DENİZLİ ARMATÜR SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 K01
DAS KAUÇUK VE PLASTİK LTD. ŞTİ. 5 B22
DBS METAL BACA SİSTEMLERİ 5 F36
DÇD DOĞALGAZ ISI SİSTEMLERİ PAZ. VE SAN. A.Ş 6.-7. G04
DE.NA S.R.L. 9 D04
DE.NA SRL 10 C17
DECOFIRE 8 C08
DECSA 4 C02
DELFİN HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ İMALAT SAN.  8 E23
DELTA ENERJİ SİSTEMLERİ 5 D16
DEMİR VANA & KONTROL ELEMANLARI MAK. SAN. 3 H06
DEMOFAN FAN MOTORLARI İMALATI 4 A42
DEMSAN COMPANY  5 A29
DENKO ISI KONTROL TEKNİĞİ VE SERVİS A.Ş. 6.-7. E06
DENSAN MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 8 E22
DENSAŞ LTD. ŞTİ. 5 C64
DEQING STAR ELECTRONIC CO. LTD. 2 F10
DEREN KİMYA SANAYİ VE TICARET A.Ş. 5 E30
DESICCANT DRYAIR SYSTEMS LTD. CO. 4 A49
DESICCANT ROTORS INTERNATIONAL PVT. LTD 4 E46
DG VİZYON RADYATÖR VE METAL ÜRÜN. GELİŞTİR. 6.-7. F17
DIEHL METERING 6.-7. F25
DIMAS SA SOLAR 5 F28
DIVERSITECH 10 C06
DIXELL S.R.L. 9 D04
DİKKAN A.Ş. 3 C02
DİKKAYA SU KONTROL SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 B12
DİNAMİK ISI VE MAKİNA SAN. TİC. DAĞ. VE PAZ. LTD. ŞTİ. 4 D27
DİNAMİK SU ARITMA SİSTEMLERİ SAN. VE DIŞ TİC.. 3 H10
DİPAZ MAKİNA TİC. VE SAN. A.Ş. 4 E06
DİREN ENERJİ YALITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 F45
DİZAYN TEKNİK PLASTİK BORU VE ELEMANLAR 1 E06
DOĞAL JEOTERMAL ENERJİ SİS.MAK. İNŞ. TURZ. 2 D14
DOĞSAN ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 8 C09
DOĞU ISITMA SOĞUTMA SİSTEMLERİ SAN. TİC. 4 D02
DOĞUŞ TEKNİK 2 D01
DOĞUŞ VANA VE DÖKÜM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 C06
DOMAK POMPA VE MAK. SAN. A.Ş. 1 D15
DOMENICO MOTTA KOMPONENTEN FUR DIE HEIZIND. 6.-7. L14
DONALDSON AIR FILTRATION 4 A24
DONG-YANG ELECTRONICS CO. LTD. 9 A22
DOORWIN OVALBOMBECAM 10 E26
DORIN-OFFICINE MARIO DORIN SPA 10 B13
DORUK ENDÜSTRİ - PROVAL VANA 3 F08
DOSİDER 6.7 LOBBY 31
DOTECH SENSING AND CONTROL 9 B02
DOYMA GMBH & CO 5 B18
DÖNÜŞÜM İKL. EKP. SAN.VE TİC. A.Ş. 2 A43
DRESSER ROOTS 1 E02
DRI-STEEM CORPORATION 4 C06
DUNHAM-BUSH 4 B02
DUYAR MOTOR POMPA LTD. ŞTİ. 1 B10
DUYAR VANA MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 D02
DÜNDAR EV CİHAZLARI SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 C04
DWYER INSTRUMENTS 6.-7. M14
DWYER INSTRUMENTS INC 4 A24
E.S.S END. SOĞ. ISIT. İZOL. SAN. TİC. LTD. ŞTİ  9 E06
EBİTT AKIŞKAN TEKNOLOJİLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 D16
EBM-PAPST GMBH 2 B12
ECKERLE INDUSTRIE-ELEKTRONIK GMBH 9 B02
ECOFLAM BRUCIATORI 6.-7. H12
EDEL METAL LTD. ŞTİ 10 B25
EFES EST. ALM. DEK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. M26
E-GAZ MALZEMELERİ MÜHENDISLİK MÜSAVIRLİK 6.-7. F12
EGE ENDÜSTRİYEL KONTROL LTD. ŞTİ. 3 L32
EKİN ENDÜSTRİYEL ISITMA SOĞUTMA SAN.. 3 F12
EKİP HAVALANDIRMA LTD.ŞTİ. 4 E18
EKSEN MÜHENDİSLİK TEST VE SİMÜLASYON 5 F18
ELCO INDUSTRY 6.-7. K04
ELEKTRO DİNAMİK TEK. MALZ. MAK. SAN. VE TİC. 5 E04
ELEKTRO KALORİ PAZARLAMA VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. G12
ELEKTROMED A.Ş. 15 1663
ELEKTROTEKNİK KLİMA SAN ve TİC.LTD. ŞTİ. 4 A53

ELEKTROVENT S.R.L 4 C12
ELEMENT OTOMATİK BASINÇ KONTROL CİHAZLARI 1 H44
ELİTE PLASTİK VE SOĞUTMA 9 A21
ELNUR S.A 4 C06
ELSTER GMBH 6.-7. B10
ELSTER GMBH - KROMSCHRODER 6.-7. N11
ELTEK S.P.A. 5 D24
ELTERM ISI MAKİNA POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E16
ELVAN KALIP VE İMALAT SAN. 10 A27
EMAK SOĞUTMA ISITMA VE END. MAK. İMAL. 15 1507
EMAS MAKİNA SANAYİ A.Ş. 6.-7. A02
EMCEKARE MÜHENDİSLİK OTOMASYON LTD. ŞTİ. 15 1519
EMERSON CLIMATE TECHNOLOGIES 9 DO2
EMKO FENNİ MALZ. SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. C06
EMO AYVAZ YANGIN SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A03
EMO- SCHAKO KLİMA HAVALANDIRMA SAN.    4 A01
EMPO POMPA MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A13
EMRE HIRDAVAT SIZDIRMAZLIK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L24
EMSE SIZDIRMAZLIK POMPA MAK. SAN. LTD. ŞTİ. 1 A06
EMTAŞ PANEL RADYATÖR VE ISI SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. F21
EMTİ MÜHENDİSLİK  - THERMAX YALITIM CEKETLERİ 8 A14
ENEKO HAVALANDIRMA VE ISI EKONOMİSİ 4 B08
ENERJİ SOĞUTMA VE ISI SİST. TAAH. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 A19
ENIMEX S.A. 6.-7. F19
ENOTEK MÜH. VE DAN. LTD. ŞTİ.  9 A27
ENPİ ELEKTRONİK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. A13
ENSOTEK CTP SU SOĞUTMA KULELERİ MÜH. SAN.  9 A11
ENVENTUS AB 4 A49
ENVIRO-TEC 8 A19
ENVOTEK ENERJİ LTD. 5 D22
EPA ÇEVRE TEKNOLOJİLERİ VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER  15 1505
ERARSLAN TERMOSİFON - ÖMER ERARSLAN 5 E55
ERASLANLAR İNŞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A16
ER-AY DİNAMO KÖMÜRLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L11
ERBA POMPA VE MOTOR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 E04
ERBAY SOĞUTMA ISITMA CİHAZLARI SAN. VE TİC. LTD. 4 A30
ERCAN TEKNİK ISITMA SOĞ. KLİMA OTO. KONTROL ŞTİ 9 D04
ERDEM SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 B15
ERENSAN ISI CİHAZLARI PAZARLAMA VE SERVİS A.Ş. 6.-7. C02
ERKOÇ MÜHENDİSLİK - YÜKSEL ERKOÇ 4 C20
ERKOM KOMPRESÖR MAKİNA İMALAT SAN. VE TİC.  10 A18
ERMAK ELEKTRONİK SAN. TİC. - TEZCAN ERBAŞ 15 1719
ERNE FITTINGS GMBH 3 A21
EROĞLU BORU BAĞLANTI ELEMANLARI İMALAT VE PAZ. 3 D10
EROĞLU ISI ENDÜSTRİ CİHAZLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 5 A20
ERSUTEK ISITMA SOĞUTMA ARITMA ENERJİ İNŞ. TAHH. 1 A11
ERTEM SIHHI TESİSAT TEKNOLOJİSİ A.Ş. 1 B21
ESBE GMBH 3 D11
ESBE TÜRKİYE OFİSİ 3 D11
ESCON ENERJİ SİST. VE CİHAZLARI SAN. TİC.  9-10 FUAYE 205
ESİNOKS MÜH. LTD. ŞTİ. 5 D21
ESK SCHULTZE GMBH&CO. KG 9 D04
ES-KON HAVALANDIRMA 2 A25
ESLİ ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLERİ PAZARLAMA SAN. VE 15 1669
ESMAN MAKİNE SAN.VE TİC. A.Ş. 6.-7. N19
ESPA 2025 S.L. 1 D16
ESPA SOĞUTMA ELEMANLARI PAZ. LTD. ŞTİ 10 C17
ESPA SOĞUTMA ELEMANLARI PAZ. LTD. ŞTİ 10 C17
ESSECI S.R.L. 10 C17
ESSİAD  9.10 LOBBY 204
EURO AIR A/S 4 C06
EUROOFAN HAVALANDIRMA SAN. DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 4 A31
EUROVENT CERTIFICATION 4 A15
EVS EREN VANA SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E07
EXPOCLIMA.NET 15 1571
EZİNÇ GÜNEŞ ENERJİSİ MALZ. TİC. A.Ş. 5 A03-04
F.LLI FERRARI VENTILATORI INDUSTRIALI S.P.A. 4 A24
FAAL ENERJİ DERGİSİ 15 1561
FABRICAIR TEKSTİL BAZLI HAV. SİST. TİC. LTD. ŞTİ. 2 A30
FAF VANA SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 3 B14
FAIRBANKS MORSE (PENTAIR PUMP GROUP) 4 C15
FALKEN BACA SİST. İKL. İNŞ. TAAH. SAN. TİC. LTD.ŞTİ 8 D12
FANEKS ELEKTRİK MOTORLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 C24
FANMAK ENDÜSTRİ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 8 E26
FANTINI COSMI S.P.A. 9 D04
FARAN INDUSTRIAL CO. LTD. 9 B02
FEDERAL MINISTRY OF ECONOMICS AND TECHNOLOGY (BMWI) 5 C16
FELLUCE ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F33
FENGHUA HELI CONTROLS CO. LTD. 2 F34
FENGHUA HELI CONTROLS CO. LTD. 10 C06
FENGSHEN REFRIGERATION CONTROLS CO. LTD. 9 D04
FERRAD RADYATÖR SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. L12
FERROLİ ISITMA VE KLİMA SİSTEMLERİ SAN. 8 C14
FETAŞ YANGIN EKİPMANLARI A.Ş. 4 E14
FILTERNOX 1 A12
FIPURE GLOBAL CO. LTD. 3 M57

FIRST LIGHT TECHNOLOGIES INC. 15 1669
FISAIR S.L 4 C06
FIVALCO INC. 4 A11
FİO GAZ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K10
FLAMCO B.V. 1 A14
FLAMMASSTEK TEKNİK MONTAJ SAN. VE  TİC. A.Ş. 9 A25
FLEXELEC S.A.S 9 D04
FLIR COMMERCIAL SYSTEMS 5 A23
FLIR COMMERCIAL SYSTEMS BV 6.-7. M24
FLIR TURKEY 6.-7. M24
FLOWCON INTERNATIONAL 3 E04/F06
FLOWSERVE S.R.L. 3 E02
FMI FAN MOTORS ITALIA S.R.L. 9 B02
FMS MÜHENDİSLİK VE DIŞ TİCARET 6.-7. C14
FOKUS MÜHENDİSLİK TAAH.TİC. A.Ş. 4 A11
FOM AJANS-DTK DERGİSİ 6.7 LOBBY 15
FORM ENDÜSTRİ TESİSLERİ SAN. A.Ş 4 B06
FORM ENDÜSTRİ ÜRÜNLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 B02
FORMÜL KALIP PLASTİK SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 A10
FPM GROUP SPA 3 A09
FR. JACOB SOHNE GMBH & CO. 4 E38
FR. SAUTER AG 4 C15
FRASCOLD S.P.A. 10 C06
FRENCKE BACA TES. İNŞ. TAHH. TİC. LTD. ŞTİ. 5.-15. 1629-B01
FRICO 4 E52
FRİGODUMAN SOĞUTMA SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D02
FRİGOMEKANİK A.Ş. 9 A04
FRİTERM 9 C04
FRS GAZ SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. H12
FSA ALFA ENERJİ MAK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F32
FUJI KOKI CORPARATION 10 C06
FUJIAN GLONG ELECTRIC GROUP CO. LTD. 3 M27
FUJIAN JINGHUI TECHNOLOGY CO. LTD. 2 F26
FULLSU-NİLAY HALE AKAT 1 E07
GAPSO SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 A01
GATA MÜHENDİSLİK MİMARLIK İNŞ. İZOLASYON  6.-7. D14
GAZ MARKET İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 6.-7. F19
GEA BOCK GMBH 9 DO4
GEA ISISAN TES. İNŞ. TAAH. TİC. VE SAN. A.Ş. 8 B02
GEA PHE SYSTEMS 1 H10
GEA WTT GMBH 9 D04
GEBERİT TESİSAT SİSTEMLERİ 1 D09
GEBO TECHNIKA INTERNATIONAL S.P. 3 E04-F06
GEBR. KEMPER GMBH - METALLWERKE CO. KG 3 A14
GEBR. TUXHORN GMBH & CO. KG 5 C15
GEDİK DÖKÜM VE VANA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 B02
GELİŞİM TEKNİK SAN. VE TİC. PAZ. A.Ş. 1 D10
GELU GMBH 4 C06
GEMAK GENEL SOĞ. MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B10
GEMAŞ GENEL MÜHENDİSLİK A.Ş. 15 1681
GENÇ MAKİNA ISI SİST. LTD. ŞTİ. 6.-7. A21
GENEBRE S.A. 3 H06
GENERAL ELECTRIC MEASUREMENT AND CONTROL 9 A27
GENERAL FİLTER HAVAK FİLTRE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 C06
GEORG FISCHER PIPING SYSTEMS LTD. 9 E17
GEOTECHNICAL INSTRUMENTS (UK) LTD. 5 A23
GERAND ENGINEERING CO. 4 D40
GES TEKNİK KLİMA KONTROL VE OTOMASYON SİST. 4 C08
GIACOMINI SPA 3 E04/F06
GIELLE S.R.L 3 A07
GILBERTS (BLACKPOOL) LTD. 4 A08
GİPA DAYANIKLI TÜKETİM MAMÜLLERİ A.Ş. 2 B06
GLOBAL WATER SOLUTIONS 1 A05
GLOBE FIRE SPRINKLER CORPARATION 4 D40
GLOBUS YAPI TAAHHÜT SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A13
GMC İKLİMLENDİRME SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 E20
GMC REFRIGERAZIONE SRL 10 B13
GOETZE KG ARMATUREN 3 A14
GOGREEN MÜHENDİSLİK 15 1535
GOODWAY TECNOLOJIES 8 A17
GOTEC SA 2 B20
GÖKÇE BRÜLÖR VE ISI SAN. TİC. A.Ş. 6.-7. K04
GÖKÇELER İÇ VE DIŞ SOĞ. SİST. A.Ş. 9 B01
GÖKPA ISI SİSTEMLERİ  LTD. ŞTİ. 5 A01
GÖKSAN POMPA SAN. VE TİC. A.Ş. 1 B06
GÖKSUN MAKİNA TAAH. İNŞ. İML. İHR. İTHL. SAN. 5 A15
GÖNKA KLİMA TESİSAT İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 8 C16
GRAND ADVANCED TECHNOLOGIES CO. LTD. 3 M08
GRECON 4 A45
GREE ELECTRIC APPLIANCES INC. OF ZHUHAI 2 E06
GREEN SYSTEM CO INC. 9 D04
GREENPUMPS SRL 1 H14
GRIPPLE 8 A19
GROPPALLİ ISI SİSTEMLERİ SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 8 A24
GRUNDFOS  8 A18
GRUVLOK 4 A11
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GUANGDONG CHIGO AIR CONDITIONING CO. LTD 2 A48
GUANGDONG HANGJI METAL PRODUCT INDUSTRIES  15 1570
GUANGDONG WANJIADA HOUSEHOLD  ELECTRICAL 2 A26
GUANGDONG WELL-BORN ELECTRIC APPLIANCES CO 3 K16
GUANGZHOU KINGLAND CLEARCLEAN PURIFICATION 2 F28
GUANGZHOU ZHIGAO REFRIGERATION EQUIPMENT 2 F22
GÜCÜM POMPA MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A35
GÜÇTAY ELEKTRİK SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 4 C17
GÜNDER ULUSLARARASI GÜNEŞ ENERJİSİ TOPLULUĞU 15 1564
GÜNEŞ EĞİTİM MÜH.TAAH.SAN. VE TİC.LTD.ŞTİ. 6.-7. M18
GÜNEŞPAN MAKİNE PANEL RADYATÖR SAN 6.-7. C10
GÜRAK ARITIM VE POMPA SİSTEMLERİ A.Ş. 1 D06
GÜRCAN SOĞUTMA SİS. MAK. VE SAN TİC. LTD.ŞTİ 10 E17
GÜRTEKNİK A.Ş. 1 D08
GÜVEN SOĞUTMA ÜNİTELERİ SAN. VE TİC. LTD. 10 D12
H.M.HEIZKÖRPER GMBH & CO.KG  6.-7. M22
HAILIN AUTOCONTROL EQUIPMENT CO.  LTD. 9 D04
HAK METAL FLEX SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B15
HALCOR METAL WORKS S.A. 9 B02
HALCOR S.A. 9 E26
HAMARAKARA 5 F06
HANGZHOU ELK REFRIGERANT HIGH-TECH CO. LTD 2 F24
HANGZHOU MAIDI HEATING AND REFRIGERATING 2 F16
HANGZHOU METALS MINERALS MACHINERY 3 K29
HANGZHOU SAIWEI MOTOR CO. LTD. 2 F14
HANGZHOU WEIGUANG ELECTRONIC CO. LTD. 10 E13
HANNOVER FAIRS INTERNATIONAL GMBH  
HANSEN TECHNOLOGIES EUROPE GMBH 9 B02
HAPPYLIFE INDUSTRY CORP. LTD 3 K15
HARRIS PRODUCTS GROUPS CO. LTD. 10 C17
HASSA YANGIN SÖNDÜRME CİHAZLARI 15 1513
HAVAK ENDÜSTRİ TESİSLERİ TİC.LTD. ŞTİ. 4 C06
HAWLE 3 C08
HAYZEK ELEKTRONİK DAY. TÜK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1521
HAZAR ARITIM PROJE VE İNŞ. TAHH. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A16
HC BARCOL-AIR  2 D02
HC PS - CAR PARK VENTILATION 2 D02
HCS TEKNİK BOBİNAJ SOĞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B04
HEATEX AB 4 C06
HEDEF ARITMA EKİPMAN TEK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 F07
HEMAŞ SANAYİ TİCARET-AHMET NEVZAT 15 1565
HENRY TECHNOLOGIES LTD. 10 C06
HERZ ARMATUREN GMBH 1 F02
HESHAN JINFENG IMPORT AND EXPORT CO. LTD 3 L16
HGF-PHE SWEDEN AB 1 A18
HITACHI AIR CONDITIONING PRODUCTS (M) 2 A24
HİDROTANK HİDROFOR VE GENLEŞME TANKI ÜRETİM 1 A20
HİMTES HAVALANDIRMA İML. TES. İNŞ. TAAH. SAN. 8 D20
HK INSTRUMENTS OY 2 D12
HL HUTTERER&LECHNER GMBH 1 D10
HM-ÇALIŞKAN BORU EKL. PARÇA İNŞ. TİC. VE PAZ. 3 L01
HOCAOĞULLARI MAKİNA VE TEKSTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1635
HONEYWELL FLUORINE PRODUCTS EUROPE B.V. 9 B02
HONEYWELL OTOMASYON VE KONTROL ÜRÜN. 6.-7. L08
HONGYI PRECISION INDUSTRIAL INC 9 D04
HOPPY INDUSTRIAL CO. LTD. 15 1547-1559
HOUTTUIN B.V. 1 H14
HSC ARITIM VE KİMYEVİ MADDELER SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A41
HSK HAVALANDIRMA ENDÜSTRİ SAN. VE TİC. A.Ş. 2 D04
HST MASCHINENBAU GMBH 1 A47
HUBTEX İSTİF MAKİNALARI SAN. VE TİC. A.Ş. 3 H08
HUMIDIFIRST ULTRASONIC HUMIDIFIERS 8 A01
HUNTER INDUSTRIES 3 C06
HÜDAVERDİ İNŞ. MALZ. LTD. ŞTİ. 3 A23
HWA CHIH TECHNOLOGY CO. LTD. 15 1553
HYGOOD (TYCO SAFETY PRODUCTS) 4 C15
HYGROMATIK 2 D02
I.K INTERKLIMAT SPA 9 B02
IMO AB 1 H14
INCEN IQ AIR 4 A24
INCORE TECHNOLOGY CO. LTD. 2 A45
INDUSTRIE TECHNICK S.P.A. 9 D04
INDUSTRIETECHNIK S.P.A 10 C17
INGENTES CO., LTD 3 M59
INTERZON AB  8 D16
INVENSYS CONTROLS 6.-7. N19
INVENSYS CONTROLS ITALY SRL RANCO 10 B13
ION EXCHANGE INDIA LTD. 15 1669
ISIEVİ MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E22
ISIMAS ISI MAKİNELERİ SAN. TİC.VE TAAH. A.Ş.       4 A21
ISISO MÜHENDİSLİK İNŞAAT TAH. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 D20
ISIŞAH ENDÜSTRİYEL REZİSTANS VE ISI EKİPMANLARI 9 A03
ISKAV 6.7 LOBBY 45
IŞIL MÜHENDİSLİK MAK. VE SAN. TİC. A.Ş. 4 C18
ITE TOOLS  10 C17
ITRON FRANCE 5 A25

İBS ISITMA SOĞ. HAVALANDIRMA 10 C12
İDEAL HAVA KANALI İMALAT SAN. VE TİC. A.Ş. 15 1621
İKİNCİDEMİR BUHAR KAZANI ARMATÜRLERİ 3 L23
İKLİMSA (TEKNOSA İÇ VE DIŞ TİCARET A.Ş.) 2 B16
İLKE MÜHENDİSLİK TAH. TEKSTİL VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L37
İLMAKSAN HAVALANDIRMA MAKİNA İMALAT 4 E24
İLPA SU TEKNOLOJİLERİ TİC. A.Ş. 1 C04
İM MAKİNA SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 A49
İMAMOĞLU SOĞ. CİHAZLARI LTD. ŞTİ 9 E11
İMAS KLİMA SOĞ. MAK. SAN. TİC. VE MÜM. A.Ş. 4 C14
İMCO LTD. ŞTİ.      4 A04
İMEKSAN 4 B38
İMPO MOTOR POMPA SAN. VE TİC. A.Ş. 1 E14
İNAN PLASTİK MAKİNALARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 E38
İNCİ ENERJİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.  8 A17
İNCİRCİOĞLU VANTİLATÖR LTD. ŞTİ. 8 A21
İNKA YAPI BAĞLANTI ELEMANLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 1 F09
İNOVA YAPI SOĞUK HAVA DEPO KAPI SİST. LTD. ŞTİ. 9 A15
İPİ İÇ VE DIŞ TİC. PAZ. LTD. ŞTİ. 2 A24
İSEDA 6.7 LOBBY 21
İSİB 6.7 LOBBY 36
İSKİD 6.7 LOBBY 43
İSTA ENERJİ HİZMETLERİ TİC.LTD.ŞTİ. 5 B30
İSTANBUL BUZDOLABI SOĞ. VE İKLİM. DERN. 9.10 LOBBY 202
İSTANBUL GENLEŞME VE HİDROFOR TANKLARI 1 E10
İSTANBUL SOĞUTMA ISITMA DAY. TÜK. MALL. ELEK.  10 B08
İTEK-İLERİ TEKNOLOJİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1747
İTM FİLTRELEME VE KONTROL MÜH.SAN 6.-7. M14
İZOCAM TİCARET VE SANAYİ A.Ş. 5 A06
İZODER  6.7 LOBBY 39
J&E HALL INTERNATIONAL 9 D04
JAGA N.V. 6.-7. K04
JAKKO PLASTİK SAN. VE DIŞ TİCARET A.Ş. 3 B01
JASON H.E.S&T CO.LTD.SHUNDE FOSHAN 3 K05
JB INDUSTRIES INC. 10 E08
JEOTES MÜHENDİSLİK SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A09
JIANGMEN EUROFIX METAL & RUBBER PRODUCTS  3 K46
JIANGSU FENGRUN ELECTRICAL EQUIPMENT CO. LTD. 2 A39
JINZIHAO (FUJIAN) COMBUSTION EQUIPMENT CO. LTD.  3 K06
JKF INDUSTRI A/S 4 A45
JS HUMIDIFIERS PLC 8 A01
JUNG PROCESS SYSTEMS GMBH 1 A47
JUNG PUMPEN GMBH 4 A11
KAIPING DIYA SANITARY WARE CO. LTD. 3 K13
KALDE KLİMA PAZARLAMA VE TAH. A.Ş. 1 B22
KALDERA ISITMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. H19
KALEKALIP MAKİNA VE KALIP SAN. A.Ş. 6.-7. F11
KALTECH ENGINEERING & REFRIGERATION 9 B02
KAMİ GRUP-KAMİ PLASTİK ENJEKSİYON   10 A02
KAMSTRUP A/S 5 D75
KANE INTERNATIONAL LTD. 6.-7. M19
KANETA ELECTROHEAT TECHNOLOGIES LTD. 6.-7. N19
KAORI HEAT TREATMENT CO.  LTD. 15 1555
KARAKAYA TEKNOLOJİ 8 E12
KARL DUNGS SATIŞ VE PAZARLAMA LTD. ŞTİ. 6.-7. K14
KARMASAN MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A35
KARPANEL SOĞUTMA İZOLASYON MAKİNE 10 D21
KARSU SOĞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D06
KARTAL KAUÇUK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H36
KARYER ISI TRANSFER EVAP. KOND. SAN. TİC. LTD. 9 A10
KASPA DIŞ TİCARET A.Ş. 3 A02
KAVRAM VANA ARMATÜR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L02
KAYSE END. MAM. SAN. TİC. A.Ş. 1 B17
KBSB 6.7 LOBBY 23
KE FIBERTEC A/S 4 A35
KE FIBERTEC SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A35
KENEDDY VALVE 4 A11
KENNEDY VALVE DIV MCWAME INC. 4 D40
KERİM ÇELİK MAM. İML. VE  TİC. A.Ş. 10 A21
KES KLİMA SAN.TİC. LTD. ŞTİ 4 C02
KEYPA TESİSAT ISITMA SOĞUTMA SİST.  3 L05
KIDDE-FENWAL,INC. 4 D40
KIESELMANN GMBH 1 A47
KIMO REFRIGERATION HVAC LTD. 10 B13
KIMO SA  5 A23
KING POST INDUSTRIAL CO. LTD 2 B20
KIZILKAYA PRES FIRE&FIXING SYSTEMS 4 E40
KİL&TAŞ REFRAKTER MALZEME SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 D06
KLAS ISITMA SOĞUTMA KLiMA SAN. VE TiC. LTD. ŞTİ. 2 B10
KLEAN TECHNICS ENVIRONMENTAL PRODUCTS CO. LTD. 8 C22
KLIMSOPREMA 8 A01
KLINGENBURG GMBH 2 D12
KLINGER SPA 3 A06
KLİMAKAR KLİMA TİCARET A.Ş. 4 D02
KLİMAPLUS A.Ş. 8 C04
KLİSOM KLİMA SOĞ. IST. MON. İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C24

KOÇKAYA ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 B28
KODSAN KAZAN A.Ş. 8 D02
KOLCU DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 2 A14
KOLIN & KATSURA CO. LTD. (KNK GROUP) 5 F34
KOMTES GROUP MADRID 4 A11
KONSAN TESİSAT MALZEMELERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 D08
KONTEK OTOMASYON A.Ş. 2 A27
KONTHERM KONDENSER EVAPATÖR SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D10
KONUK ISI MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E46
KONVEYÖR BEYAZ EŞYA VE OTOMOTİV YAN SAN. 9 E18
KORKMAZ SOĞUTMA SİST. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10  E24
KOZA PERDE TEKSTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 A22
KOZLUSAN ISITMA SİSTEMLERİ 5 B08
KRIVAN INDUSTRIE ELEKTRONIK GMBH 9 B02
KUBUŞ BOYLERSAN SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 5 F42
KULTHORN KIRBY PUBLIC CO. LTD.  2 E10
KUPAR POMPA-KÜÇÜKPARMAK MÜH. SAN. 1 A08
KURLAR DALGIÇ POMPA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 B20
KURLUK MÜH. İKLM. BEYAZ ESY. İNŞ. TAAH. KİMYA 2 A18
KÜRE MÜHENDİSLİK PROJE VE YAZILIM 8 E36
KYUNG DONG  10 C36
LAMBORGHINI CALOR SPA 2 D02
LAMPRE TURÇELİK METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10  C18
LAMTEC GMBH & CO. KG 5 C21
LANHAI COMPRESSOR CO. 10 C17
LASPAR DIŞ TİCARET SATIŞ DAĞITIM VE PAZARLAMA. 15 1657
LAYNE BOWLER POMPA SANAYİ A.Ş. 1 F05
LEITENBERGER MESS UND REGELTECHNIK GMBH 9 D04
LEMSOLAR GÜNEŞ ENERJİSİ SİS. İNŞ. MİM. MÜH. 6.-7. E10
LESER GMBH 3 B02
LINEAR GMBH 8 A02
LİNDE GAZ A.Ş. 8 D06
LİNK YAPI VE TESİSAT MALZEMELERI SAN. VE TİC.  4 A20
LOWARA SRL UNIPERSONALE 1 C04
LPG TECNICASEN EXTINCION DE INCENDIOS S.L. 4 D40
LTG 4 A08
LUCHT LHZ ELEKTROHEIZUNG GMBH & CO. KG 8 A01
LU-VE S.P.A 9 B06
M.I.T.A. S.R.L. 2.-4. D02-A18
M.KOCALAR YAPI SAN. TİC. A.Ş. - DEPOMAXI 1 E16
MADAS S.R.L. 6.-7. B10
MADAS SRL 6.-7. F12
MAK DEMİR ÇELİK PLASTİK SAN. VE TEMSİLCİLİK 9 E17
MAKRO TEKNİK ENDÜSTRİ ÜRÜNLERİ VE MAK. İML. 4 C26
MAKTEK KAZAN RADYATÖR KLİMA SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. F10
MAK-TES BACA DOĞALGAZ - KADİR GAYGUSUZ 6.-7. M09
MANAS ENERJİ YÖNETİMİ SAN.VE TİC. A.Ş 5 A25
MANKENBERG 3 B02
MANOMETRIA INSTRUMENTACION S.L. 3 H06
MARIOFF CORPORATION 3 L17
MARMARA METAL FITTING SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 E03
MAS-DAF MAKİNA SAN. A.Ş. 1 D12
MATES MEKANİK TİC. LTD. ŞTİ. 4 A05
MAZAKA ALTERNATİF  ENERJİ TEKNOLOJİLERI. 5 A24
MCS KELEPÇE  3 H01
MECCANOTECNICA UMBRA SPA 1 B19
MEDENUS GAS- DRUCKREGELTECHNIK GMBH 5 B21
MEGA SIZDIRMAZLIK ELEMANLARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A31
MEHR ASL MANUFACTURING CORPORATION 4 A16
MEKSİS A.Ş. 5 E06
MENSAN MENFEZ KLİMA SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ 4 E35
MERA-POLTIK SP.Z.O.O 10 C17
MERTES KLİMA HAV. LTD. ŞTİ 2 F13
MESATEKNİK TESİSAT İZO. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 H04
MESURA 6.-7. F11
METAL AIRE 8 A19
METAL SERVİS DAN. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 A21
METALCO MÜH.MAK.SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 5 F38
METİSEL&ALLIED CONTROL SYSTEMS 6.-7. N15
METRAFLEX COMPANY 4 C22
MEYTEK GROUP 10 A09
MGT FİLTRE KLİMA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 D44
MICROFILTER CO. LTD. 3 K36
MINIB 4 A08
MITA SRL 4 A18
MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES LTD 9 B02
MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES, LTD. 4 B02
MİM ISITMA SOĞUTMA HAV. VE ARITMA 1 A03-A24
MİMSAN GRUP 5 C40
MİR GRUP SU ARITMA İNŞ. VE GIDA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 E01
MİTANOX BACA SİSTEMLERİ 8 E10
MKA HİDROLİK HİDROMEKANİK MAK. OTOM. SAN.İ 3 A05
MODERN KLİMA TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 C20
MONO PUMPS LTD. 1 E02
MORRILL MOTORS CO. 10 C17
MPM SRL 9 A20
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MRU GMBH 15 1549
MT KLİMA İKLİMLENDİRME TEKNOLOJİLERİ SAN. 15 1715
MTA S.P.A 4 D10
MTMD  6.7 LOBBY 25
MUELINK GROL 5 D10
MULTITUBO SYSTEMS - DW VERBUNDROHR GMBH 5 B16
MUSTAFA GÜLLAÇ  3 L27
MUT MECCANICA TOVO SPA 5 F20
NARA E&C INC. 10 B13
NAZİLLİ EKOMAK MAK.ISI SAN.VE TİC.LTD.ŞTİ. 5 D13
NCA  8 A19
NEMA MAKİNE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A22
NEMUTLU POMPA DÖKÜM MÜH. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A07
NERO ENDÜSTRİ MÜHENDİSLİK MAK. İNŞ. 5 F16
NESTRO LUFTTECHNIC GMBH 4 A45
NEW DONGHAE CO.LTD 9 D04
NIBCO INC, 4 C22
NIBCO INC. 4 C15
NIBE AB 2 D14
NICOMAC SRL 4 A13
NICOTRA GEBHARDT SPA 4 C14
NINGBO BENMA ELECTRICAL APPLIANCE CO. LTD 8 E30
NINGBO DEYE INVERTER TECHNOLOGY CO.  LTD  3 M14
NINGBO DONSEN BUILDING MATERIAL CO.,LTD 3 M16
NINGBO E.H VALVES & FITTINGS CO., LTD. 3 K09
NINGBO HRALE PLATE HEAT EXCHANGER CO. LTD. 2 A41
NINGBO HUASEN REFRIGERATION CO.,LTD 2 A17
NINGBO JIEKELONG VALVES MANUFACTURING INC. 3 K19
NINGBO JIUTIAN METER CO. LTD. 3 K02
NINGBO MINGYI IMPORT & EXPORT CO. LTD. 9 B20
NINGBO OULONG INDUCTION EQUIPMENT CO.  LTD. 3 K27
NINGBO RIAN VALVE CO. LTD. 3 K66
NINGBO SANHENG REFRIGERATION CONTROL CO. LTD 2 F12
NINGBO SEALAND REFRIGERATION TECHNOLOGY  8 E30
NINGBO SHENGZI IMPORT&EXPORT CO. LTD.  3 M13
NINGBO SKYSEA REFRIGERATION EQUIPMENT CO.  LTD 2 A31
NİBA SU SOĞUTMA KULELERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 B36
NİL KLİMA TEKNOLOJİLERİ 2 E06
NOCCHI PENTAIR WATER ITALY 4 A11
NORM BAĞLANTI VE TESBİT ELEMANLARI 3 B11
NORM TEKNİK MALZEME TİC. İNŞ. SAN. LTD. ŞTİ. 4 D40
NORMTHERM ENERJİ SİSTEMLERİ 1 A14
NORUS TEKNİK KOMPOZİT ÜRÜNLER SAN. VE TİC. A.Ş 8 D10
NOTA ISI VE YAPI SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K18
NOTION CONTROL CO. LTD. 8 E12
NOVAPLAST PLASTİK SAN. TİC. A.Ş. 1 C18
NTG PLASTİK SAN. TİC. A.Ş.  1 B01
NU-CALGON 10 E08
NUHAY MÜHENDİSLİK SERPANTİN EŞANJÖR LTD. ŞTİ. 5 F24
OAİB 6.7 LOBBY 36
ODAKLI YAYINCILIK TAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 A31
ODE YALITIM SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 5 B02
OFFICINE MARIO DORIN SPA 10 C01
OFFICINE SANTAFEDE S.R.L. 3 A21
OFFICINE VOLTA SPA  4 A08
OKİ KROM POMPA 1 E18
OLEFINI S.A. 4 D36
OMEGA THERMO PRODUCTS B.V. 9 E24
ONDA SPA-HEADQUARTER 10 B13
ONSE YALITIM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 C01
ORAY MEKANİK İNŞ.TES.TAAH.DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 2 D10
OSTİM ORGANİZE SANAYİ BÖLGE MÜDÜRLÜĞÜ 15 1585
OTMA SNC DI SPAGGIARI & CO. LTD.  5 D24
OVENTROP 1 A23
ÖNDER LTD. ŞTİ. 6.-7. N11
ÖNMETAL DÖKÜM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. L06
ÖREN İNŞAAT TESİSAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H32
ÖRS MAKİNA TESİSAT VE SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 E32
ÖZENER ÇELİK BACA SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1533
ÖZFRİGOTEKNİK SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 D36
ÖZGÜN ISI VE İNŞ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 D18
ÖZ-KAN MAKİNE ELEMANLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 3 C08
ÖZSAR KAUÇUK İMALAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L15
ÖZSAYIN TEKNİK CİHAZLAR ISITMA SOĞ.  10 B17
ÖZTERM ELEKTRİK BRULÖR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. N09
ÖZTÜRKLER METAL SAN. VE TİC. A.Ş. 3 A08
P.LEMMENS COMPANY S.A. 15 1575
P.M.S. 5 A23
P.P.J. ENGINEERING CO. LTD.  2 E10
P3 S.R.L. 4 D09
PACIFIC CONTROLS 10 B27
PACKO INOX NV 1 A47
PAKKENS A.Ş. 3 B10
PAKTERMO ÖLÇÜ ALETLERİ VE BORU SAN. TİC. A.Ş. 1 H07
PAL SYSTEM INTERNATIONAL 4 A33
PAL SYSTEM INTERNATIONAL FZCO 8 E23

PALAZZETTI LELIO S.P.A. 15 1535
PAMSAN KLİMA HAVALANDIRMA SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A02
PANASONIC ELEKTRONİK SATIŞ A.Ş. 2 C14
PANDER  6.7 LOBBY 27
PANEL SİSTEM A.Ş. 9 A04
PARKER HANNIFIN LIMITED 9 D04
PATTERSON PUMP COMPANY 4 C22
PE GIOVANNI S.N.C. 10 C06
PEGO S.R.L. 9 B02
PEKPAN İNŞ. TAHH. TURZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. B06
PENTA OTOMASYON 15 1549
PENTAIR NIJHUIS 4 A11
PENTAX PUMPS S.P.A 1 D07
PERMAK MAKİNA TEKSTİL SAN. VE TİC. A.Ş. 5 C56
PERRY ELECTRIC S.P.A. 10 C17
PETRONAS LUBRICANTS BELGIUM NV 10 B13
PEXA BORU SANAYİ A.Ş. 15 1579
PIETRO FIORENTINI SPA 6.-7. K10
PIETRO GALLIANI BRAZING SPA 10 A29
PINAR EMAYE ISI GEREÇLERİ 6.-7. D18
PINAR SOĞUTMA HAV. ISIT. SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 4 D34
PİTRE HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 D09
PİTSO SOĞUTMA FANLARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 E15
PLANER MÜHENDİSLİK SOĞ. KLİMA TESİSAT 10 D01
PLATEK MAKİNE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A47
PLYMOTH AB 4 E32
PNÖSAN PNÖMATİK&HİDROLİK&BUHAR TEKNİK 3 A01
POLAK BROS LTD. 10 C06
POLIDORO 8 E14
POLİTEKNİK METAL KÖRÜK İMALAT LTD. ŞTİ. 3 C14
POLLRICH VENTILATOREN GMBH  8 A21
POLYBLOC AG 4 A49
POMSAD TÜRK POMPA VE VANA SAN.DERNĞİ 1 H01
POTTER ROEMER FIRE PROTECTION EQUIPMENT 4 A11
POUJOULAT BACA SİST. SAN.VE TİC. A.Ş. 8 A15
POWRMATIC VENTILATION DIVISION 4 C12
PRICE INDUSTRIES 4 A08
PRİZMA MEKANİK MONTAJ MÜH. İNŞ. SAN. TİC. A.Ş. 5 B39
PRODEK HAVALANDIRMA 4 E02
PROFROID INDUSTRIES SA 2 D02
PROMAK POMPA MAK. TES. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A39
PROMEK DOĞALGAZ BACA HAVALANDIRMA 5 B26
PS SYSTEC KNOPFLE&FEILER GBR 9 B02
PUNKER GMBH 2 E14
PURAFIL INC. 4 A24
PVG İKLİMLENDİRME SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 E09
PYRO-CHEM 4 C15
QINGDAO HONGTAI COPPER CO. LTD. 3 M12
RADYAL ISITMA SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 6.-7. N13
RAINSOFT WATER TREATMENT SYSTEMS  3 M15
RAM ÖLÇÜ VE KONTROL SİSTEMLERİ DIŞ. TİC. LTD. ŞTİ 5 A23
RAPHAEL VALVES INDUSTRIES LTD. 3 B12
RBR ECOM 5 A23
RC GROUP SPA 2 D02
RECAIR B.V. 4 A49
RECTORSEAL 10 C06
RECUPERATOR S.P.A 4 A49
REFCO MANUFACTURING LTD. 10 B13
REFCOMP SPA 9 B02
REHAU POLİMERİ KİMYA SAN. A.Ş. 1 C08
REKORPAN ISI CİHAZLARI A.Ş. 5 A02
REMS MAKİNE VE EL ALETLERİ LTD. ŞTİ. 1 C14
RENK SU ARITMA SİSTEMLERİ TİC. SAN. LTD. ŞTİ. 3 M15
RES ENERJİ SİSTEMLERİ  A.Ş. 8 A06
RESOURCE DATA MANAGEMENT LTD.  10 E34
RETTIG METAL A.Ş. (FİNİMETAL) 6.-7. F15
REXNORD ELECTRONICS & CONTROLS LTD. 9 E22
RGF ENVIRONMENTAL GROUP INC. 2 B05
RIDGID - EGE MAKİNE VE TEKNİK MALZEME  1 C12
RIELLO SPA 6.-7. F12
RIFOX 3 B02
RIZK BROTHERS CO. FOR REFRIGERATION GAS 9 A23
ROBUR SPA 6.-7. H12
ROBUSCHI S.P.A. 6.-7. E06
ROK İKLİMLENDİRME SAN. VE TİC.LTD.ŞTİ. 5 C68
ROMWAY VALVES CO.  LTD. 3 M74
ROSENBERG HAVALANDIRMA SİS. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B04
ROSENBERG VENTILATOREN GMBH 2 D12
ROSENBERG VENTILATOREN GMBH 9 B02
ROTEK ENERJİ VE BACA SİSTEMLERİ SAN. 6.-7.-8 D16-G24
ROTHENBERGER TÜRKEİ 1 H48
ROTHENBERGER WERKZEUG GMBH 1 H48
ROTOR INDUSTRY AS 4 A49
RSB YAPI TAAH. MÜH. MİM. TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 5 D85
RSS REKOR ISI VE METAL ÜRÜNLERİ A.Ş. 5 A02
RUBINETTERIE MALGORANI PIETRO S.R.L. 6.-7. B10

RUBINETTERIE UTENSILERIE BONOMI 3 H06
RUSKIN AIR MANAGEMENT LIMITED 4 C12
RUSSWURM VENTILATOREN GMBH 8 A21
RYCROFT LTD 4 A08
S ANKA MÜH. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 M13
S.A. ARMSTRONG LIMITED 1 D16
S+S REGELTECHNIK GMBH 5 B15
SAACKE GMBH 6.-7. A07
SAACKE YAKMA HİZMETLERİ TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. A07
SABIANA SPA 4 C14
SAFE AIR-DOWCO 4 D40
SAGEN ISI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 5 B19
SAGINOMIYA EUROPE SP. Z.O.O 9 B06
SAĞLAM KALIP MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 C30
SAMİ YAYGIN SOĞUTUCU KAPI İMALATI SAN. TİC.  10 C28
SAMM TEKNOLOJİ İLETİŞİM SAN.VE TİC. A.Ş. 8 E19
SAMRUAY ENGINEERING CO. LTD.  2 E10
SAMSUNG ELECTRONICS CO. LTD. 9 B02
SANICA ISI SAN. A.Ş. - SANICA HEATING CO. 6.-7. K02
SANYO 9 B02
SARBUZ SOĞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 C13
SARKUYSAN ELEKTROLİTİK BAKIR SAN. VE TİC. A.Ş.  9 E10
SAYTEK METAL SAN. TİC. A.Ş. 3 D04
SBC OTOMASYON SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C15
SCHAKO KLIMA LUFT 4 A01
SCHIEDEL BACA SİSTEMLERİ 8 D08
SCHLATTER INDUSTRIES AG 5 F22
SCHLIESS- UND SLCHERUNGSSYSTEME GMBH 10 D30
SCHNEIDER ELECTRIC 4 A01
SCHULER AG 6.-7. M08
SEAB GMBH 9 D04
SECOP S.R.O 9 B06
SECURTION AG 4 C15
SEÇ PANEL RADYATÖR 6.-7. M20
SEÇİL OTO KOKULARI BASKILI PROMOSYON ÜRÜN. 15 1525
SEIBU GIKEN DST AB 4 A24
SEİSO ENERJİ SİS. MÜH. SAN. VE TİC. A.Ş. 5 E20
SEKO SPA 1 H06
SELKOÇ ISITMA SOĞUTMA VE OTOMASYON SAN. 5 C60
SELNİKEL ISITMA KLİMA CİHAZLARI SAN. A.Ş. 5 C10
SEMPA LTD. ŞTİ. 15 1649
SENTE MAKİNA İNŞAAT SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 D13
SENTERA EUROPA NV. 4 A10
SENTINEL PERFORMANCE SOLUTIONS 6.-7. E14
SERENE PLASTİK SANAYİ VE TİCARET 1 A15
SERGÜN GÜNEŞ ENERJİSİ -ÖZEL SERGÜN GÜNISI 5 E04
SESİNOKS METAL VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER A.Ş. 1 D01
SETON MAKİNA SAN. A.Ş. 10 E34
SG ALÜMİNYUM İNŞ. İTH. VE İHR. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 E50
SHANGHAI BOSHANG INTERNATIONAL TRADE CO. LTD. 9 D20
SHANGHAI HITACHI ELECTRICAL APPLIANCES CO.  LTD. 10 D22
SHANGHAI IDC FLUID CONTROL CO.,LTD 2 A47
SHANGHAI TRISUN PARTS MANUFACTURE CO. LTD 3 K23
SHAOXING ERCO ELECTRIC CO. LTD 3 K37
SHAOXING KUNFENG REFRIGERATION TECHNOLOGY 8 E32
SHEARFLOW 4 C06
SHENG YE ELECTRICAL CO. LTD. 2 F32
SHENZHEN ICESNOW REFRIGERATION EQUIPMENT  9 B16
SHRIEVE PRODUCTS INT. LTD. 10 C06
SIKA 9 B02
SIKA DR.SIEBERT&KUHN GMBH&CO. KG 10 A27
SINFAR 9 B02
SINOCHEM LANTIAN CO.,LTD 10 E23
SINOCHEM NINGBO LTD. 2 A37
SIPOS AKTORIK GMBH 3 H08
SIT GROUP 6.-7. A03
SİBA ISITMA KLİMA LTD. ŞTİ. 10 E08
SİGARTH METAL İŞLEME SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. A09
SİMFLEKS HORTUM ÜRETİM VE PAZARLAMA 15 1573
SİNYOL BORU EKLEME PARÇALARI TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 3 A13
SLT 4 A08
SMARDT CHILLER GROUP INC. 10 B30
SMART SOĞUTMA SUYU VE ARITMA TESİSLERİ 4 D03
SMS-TORK 3 L13
SODECA S.A. 2 A04
SOFAŞ KELEPÇE 3 L31
SOLER&PALAU SISTEMAS DE VANTILACION S.L.U 4 B40
SOLİMPEKS ENERJİ SİS. VE TİC. A.Ş. 15 1749
SOLVAY FLUOR GMBH 10 B13
SONDEX A/S 1 A18
SOSİAD 9.10 LOBBY 203
SÖĞÜT PLASTİK VE KALIP SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A10
SPIRO INTERNATIONAL SA 2 A20
SPİRAX İNTERVALF SAN. TİC. A.Ş. 5 C14
SPORLAN 9 B02
STANDART POMPA VE MAK. SAN. TİC. A.Ş. 1 A02-B02
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STAR DERİ TEKS. HAVUZ VE BİLİŞİM ÜRÜN.  15 1681
STAR POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H18
STATUGAZ MÜHENDİSLİK VE GAZ MALZ. LTD.ŞTİ. 6.-7. B10
STECO METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K09
STEP MÜHENDİSLİK YAPI VE TEKN. MALZ. 4 A08
STERILAIR AG 4 A24
SUBCON TURKEY GAZETESİ-SEKTÖREL TANITIM GRUBU 15 1580
SUMAK DALGIÇ POMPA MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 C22
SUMNER 10 E08
SUMP POMPA TEKNOLOJİSİ VE PAZARLAMA 1 B14
SUPCO SAELED UNIT PARTS CO,INC 9 D04
SURE UNION INTERNATIONAL LTD. 3 M49
SUTERM SU ARITMA ISITMA TEKN. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H06
SWEP INTERNATIONAL 1 A18
SYSTEMAIR HAVALANDIRMA EKİPMANLARI SAN. 4 E52
ŞAHBAZ ISI SAN. TİC. A.Ş. 6.-7. H16
ŞANAL ISI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 F27
ŞENPRES DÖKÜM VE SIHH. TES. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1695
ŞİMŞEK GÜNEŞ KOLLEKTÖRLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F48
ŞULE DAY. TÜK. MAL. ÜRT. PAZ. VE TİC. A.Ş. 5 A08
T.T.INTERNATIONAL CO. LTD. 10 E20
TAIWAN METAL INDUSTRY ASSOCIATION 3 M06
TAIZHOU DABU PUMP CO.LTD 3 L19
TAIZHOU GAOHAI SANITARY WARE CO. LTD. 3 L21
TAIZHOU HONGJIA VALVE CO.LTD 3 K14
TAIZHOU SUNLIGHT ELECTRIC MACHINERY & PUMP 3 L18
TAIZHOU WESTONE MACHINERY& ELECTRIC CO. LTD.   3.-15. K35-1545
TAIZHOU YONGXIN PUMP INDUSTRY CO, LTD 3 K07
TAIZHOU ZHENGSHING VALVE 3 L08
TANPERA ENDÜSTRİ ENERJİ VE İLERİ TEKNOLOJİ ÜRÜN. 1 A21
TANSAN KAZAN ISI VE MAKİNA SANAYİ 5 D12
TARGAZ ENERJİ ÖLÇÜM KONTROL DAĞITIM SAN. 6.-7. H12
TARTARINI S.R.L. 6.-7. F19
TAŞKAZAN SOMUN CİVATA BAĞLANTI ELEM. LTD. ŞTİ. 3 L36
TC FLUID CONTROL 3 A06
TECHNICIS  4 A45
TECNAIR LV SPA 2 D02
TECNOLOGIC S.P.A 9 B02
TECUMSEH PRODUCTS COMPANY  6.-7. N19
TEKDAL YAPI ISI SİSTEM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 D13
TEKHNELOGOS YAZILIM LTD. ŞTİ. 6.-7. K20
TEKNİK BOMBE LTD. ŞTİ. 1 D05
TEKNİK DÖKÜM A.Ş. 10 A23
TEKNİK YAYINCILIK 6.7 LOBBY 29
TEKNİON A.Ş. 10 C06
TEKNO BAĞLANTI ELEMANLARI PAZARLAMA 3 A04
TEKNO ELEKTROMEKANİK SAN.TİC. A.Ş. 2 F50
TEKNO YANGIN VE HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ LTD. 3 B05
TEKNOKLİMA SAN. VE TİC. LTD. 2 A32
TEKNOVALF ENERJİ KONTROL SİSTEMLERİ SAN. TİC. A.Ş. 3 A06
TEKSAN TEKNOLOJİK ÖLÇÜM SİSTEMLERİ SAN. 5 D81
TELCO FABRIKKER AS AVD. ELVARME 4 A08
TELEPATİ REKLAMCILIK TAN. HİZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.  10 A30
TEMAS MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 8 E46
TEMPERITE CO. 10 C17
TERMO ISI SİSTEMLERİ TİC. VE SAN. A.Ş. 6.-7. H08
TERMO KLİMA 6.7 LOBBY 10.-49.
TERMO SOĞUTMA SAN. TİC. A.Ş. 10 B13
TERMO TEKNİK TİCARET VE SAN. A.Ş. 6.-7. H02
TERMODİNAMİK MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 2.-6.-7. A01-E02
TERMODİZAYN TERMİK CİHAZLAR SAN. VE TİC.  9 D09
TERMOFOR  LLC 5 F04
TERMOKAR ISITMA SOĞ. KLİMA CİH. SAN. TİC. A.Ş. 9 C10
TERMOLİNE MAK. DIŞ TİC. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H26
TERMOSAN A.S - CARİSA RADYATÖR  6.-7. K08
TERMOTRANS MAKİNA DIŞ TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 1 A18
TESTO ELEKTRONİK VE TEST ÖLÇÜM CİHAZLARI. 6.-7. K06
TETA ISITMA HAVALANDIRMA LTD. ŞTİ. 5 A30
TETİSAN END.KLİMA TESİSLERİ İML. SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A24
THAI TRADE CENTER ISTANBUL TURKEY 2 E10
THE BIG 5 15 1550
THE RELIABLE AUTOMATIC SPRINKLER CO. INC. 4 C15
THE RELIABLE AUTOMATIC SPRINKLER CO. INC.  3 B05
THERMAFLEX YALITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A10
THERMOFIN GMBH 10 E22
THERMOKEY S.P.A 9 B02
THERMOWAY TERMİK CİHAZLAR A.Ş. 9 D08
TIANJIN TANGFA WATTS VALVE SALES CO. LTD 15 1541
TLV CO. LTD. JAPAN 3 C10
TMMOB İSTANBUL ŞUBESİ 6.7 LOBBY 14
TMMOB İZMİR ŞUBESİ 6.7 LOBBY 13
TMMOB  9.10 LOBBY 206
TMS MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 2 F06
TOLCO 4 C22
TOPAZ DIS TİCARET A.Ş. 5 D24
TORAY MEMBRANE EUROPE 3 K45

TORNATECH 4 A12
TOROS SOĞUTMA CİHAZLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 2.-8. B05-C22
TOSHIBA CARRIER (THAILAND) CO. LTD 2 D02
TOSHIBA CARRIER (UK) LTD.  2 D02
TOTAL ENDÜSTRİYEL PLAN PROJE MÜH. TAAH. 6.-7. M19
TOTAL S.A 9 B02
TOTEM ISI MALZ. VE MAK. TİC. SAN. VE MÜM. A.Ş. 9 B06
TOYOTA AISIN-TECNOCASA CLIMATIZZAZIONE SRL 6.-7. H12
TRADE MASTER INT. CO. LTD. 10 C06
TRANSFER OIL S.P.A 10 C06
TRANSKLİMA SOĞ. MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 B32
TRANTER INTERNATIONAL AB. 1 H26
TREND CONTROL SYSTEMS LTD. 2 F06
TRION EUROPEAN HEADQUARTERS 2 B20
TRİO ÇEVRE TEKNOLOJİLERİ İMALAT SAN. VE TİC. A.Ş. 3 K45
TROX TURKEY TEKNİK KLİMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 E18
TTGS GÜNDÜZ SONDAJ KAMERASI 3 L03
TTMD TÜRK TESİSAT MÜH.DERNEĞİ 6.7 LOBBY 35
TUBEST BACA SİSTEMLERİ SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 D07
TUNTAŞ AKIŞKAN DAĞITIM SİSTEMLERİ A.Ş. 3 E12
TURAN MAKİNA - BORFIT 1 H02
TÜR&AİR HAVALANDIRMA SİS. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 15 1577
TÜRBOSAN TÜRBOMAKİNALAR SAN. VE TİC. A.Ş. 1 F13
TÜRK DEMİRDÖKÜM FAB. A.Ş. 6.-7. B02
TÜRK HENKEL KİMYA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 B06
TÜRKOĞLU VANA - TURCFLEX 3 E06
TWIN CITY HOSE 8 A19
TWINSEAM COMPANY A/S 4 C06
TYCO FIRE PROTECTION PRODUCTS - MCS YANGIN 4 D32
TYCO THERMAL CONTROLS NV 8 E19
UE SYSTEMS INC 9 A27
UFO IŞIKLA ISITMA SİSTEMLERİ  8 C06
UĞUR KAZAN MAK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F08
ULPATEK FİLTRE TİC. SAN. A.Ş. 4 A24
ULTRASONICS STECKMANN GMBH 5 B20
ULUS YAPI TESİSAT MALZEMELERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 8 A19
UNICO CONSUMER PRODUCTS CO. LTD. 2 E10
UNICONFORT SRL 4 A45
UNICORN (TAIWAN) CHEMICAL CO. LTD. 15 1557
UNILAB SRL 8 E42
UNITED TECHNOLOGY DEVELOPMENT CO. LTD.  2 E10
UNİLAB S.R.L 9 B02
UNİTES TESİSAT TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E04-F06
UTKAN METAL ALÜM. PAZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 E28
UYSAL OTOMOTİV VE SAN. TİC. A.Ş. 3 F14
ÜNLÜSOY SAN. TİC. LTD. ŞTİ. - ÜNMAK A.Ş. 6.-7. G16
ÜNTES ISITMA KLİMA SOĞUTMA SAN.VE TİC. A.Ş. 4 B24
ÜNVEREN HAVA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A27
ÜRET MAKİNA ISI SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. L10
ÜSTÜN ISITMA SOĞUTMA LTD. ŞTİ. (TERMOPAN) 6.-7. G06
VACON PLC 9 B02
VALF SANAYİ A.Ş. - (ECA) 9 D04
VALFTEK VALF TEKNİK TESİSAT ELEMANLARI 3 E02
VALSTEAM ADCA ENGINEERING S.A. 3 A14
VALVE WORLD 3 C03
VANDAPAC COMPANY LIMITED 2 E10
VANSAN MAKİNA SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 1 C02
VAPAC HUMDITIY CONTROL LTD. 4 C06
VATBUZ ISITMA SOĞ. VE HAV. SAN. PAZ. TİC. LTD. ŞTİ 9 C06
VECAM-CO 8 E46
VENCO A.Ş. 4 A04
VENKAVA VENTİL VE BUHAR KAP. SAN. A.Ş. 3 C10
VENTA MAKİNA İML. İTH. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 D04
VENTAS ISITMA SOĞUTMA ENERJİ SİSTEMLERİ 8 A04
VENTEK MÜHENDİSLİK TİC. LTD. ŞTİ. 8 A01
VENTS VENTILATION SYSTEMS JSC 4 B40
VIBRO-ACOUSTICS 8 A19
VICTAULIC EUROPE 3 E04/F06
VIESSMANN ISI TEKNİKLERİ TİCARET A.Ş. 6.-7. F02-F06
VIESSMANN WERKE GMBH&CO. 6.-7. F02
VİRA VALF - VİRA ISI VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER A.Ş. 3 A12
VİS VANA SAN. İTH. İHR. TİC. LTD. ŞTİ. 3 E08
VORTICE ELETTROSOCIALI S.P.A. 4 B40
VULKAN TURKEY 10 A07
WAGNER&CO SOLARTECHNIK GMBH 6.-7. E10
WAMMES MACHINERY GMBH 5 C19
WATERFURNACE INTERNATIONAL  INC. 4 A21
WATTS MICROFLEX NV 5 F45
WAVIN TR PLASTİK SANAYI A.Ş. 8 A12
WEICON GMBH & CO. KG. 3 L30
WEICON TURKEY 3 L30
WEISHAUPT-MAX WEISHAUPT GMBH 6.-7. E06
WELTEM CO.  LTD. 10 A03
WEN ZHOU YASEN SANITARY WARES CO. LTD. 3 M24
WENGLING HENGFA AIR-COND. COMP. CO. LTD.  10 C06
WENLING FOREIGN TRADING CO. LTD. 2 F22

WENLING SANMU MACHINE ELECTRICITY CO. LTD. 2 A15

WENZHOU LANDMARK SEAL MANUFACTURING 3 H07

WES WORLDWIDE EXPO SERVICES LTD.  

WESPER 4 C12

WILDEBOER BAUTEILE GMBH  2 D02

WILLBANDT KG GUMMITECHNIK 3 L15

WINGFAN LTD. & CO.KG 10 A18

WITT& SOHN AG 4 C12

WİLO POMPA SİSTEMLERİ A.Ş. 1 D04

WOHLER MESSGERATE KEHRGERATE GMBH 6.-7. G24

WOLF GMBH 2 D02

WOLTER GMBH 4 C12

WORLD ENERGY 6.-7. H12

WTK S.R.L  9 B02

WUHU ECOTECH TRADE CO LTD. 3 K20

WURM GMBH&CO. KG ELEKTRONISCHE SYSTEME 10 B13

WUXI HUISHAN AUTOMATIC CONT. CO. LTD. 10 C06

XIAMEN BOLAND REFRIGERATION EQUIPMENT CO. LTD. 2 F18

XIAMEN LELIN SANITARY WARE CO.,LTD 3 K25

XIAN LIANYI RUBBER COMPANY CO. LTD.  3 K12

XINXIANG HONGTAI ELECTRICAL APPLIANCE CO. LTD. 9 B18

XUZHOU JINGYING ELECTRONICS TECHNOLOGY 9 D04

XYLEM (ITT) AC-FIRE PUMP 4 D40

XYLEM WATER SOLUTIONS AB 1 E02

YAKACIK VALF SAN. TİC. A.Ş. 3 F02

YAMANLAR PRES DÖKÜM SAN. PAZ. LTD. ŞTİ. 15 1633

YANAR KAZAN MAKİNE LTD. ŞTİ. 5 D20

YAPI-TEK İNŞ. MALZ. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 F02

YAZICI İNŞ. END. MALZ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L09

YELKEN SOĞUTMA DENİZCİLİK İNŞ. TİC. LTD. ŞTİ 10 B03

YETSAN PAZARLAMA ISI SİST. SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 8 C18

YILDIRIM SOĞ. VE BOBİNAJ SAN. DIŞ TİC. LTD. ŞTİ 9 A05

YILDIZ POLİETİLEN İMALAT İTH. İHR. SAN. VE TİC.  1 A33

YILDIZ POMPA VE MAKİNA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A01

YILSU MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 15 1710

YUHUAN KELE HOSE INDUSTRY CO. LTD. 3 L20

YUHUAN LONGCHUAN PIPE CO. LTD. 3 K33

YUHUAN MESCI INTERNATIONAL CO. LTD 3 K31

YUHUAN YUYUAN COPPER PRODUCT FACTORY 2 A46

YUHUAN JIAHE VALVE MANUFACTORY 3 L06

YUYAO GULI PIPE CO. LTD. 3 K04

YUYAO LINGTONG ELECTRI APPLIANCE CO. LTD. 2 A35

YUYAO MINGTONG ELECTRIC APPLIANCE CO. LTD. 9 E30

YUYAO PANASIA INTERNATIONAL TRADING CO. LTD. 3 L12

YUYAO SHANXI HOSE CO. LTD. 3 K18

YÜKSEL TEKNİK SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B02

ZANOTTİ TÜRKİYE 10 C22

ZEC S.P.A 10 C17

ZEHNDER GROUP TÜRKİYE 6.-7. H06

ZENGİNER PANEL SİSTEMLERİ SAN. VE TİC .LTD. ŞTİ 9 E09

ZEYBEKLER LTD. ŞTİ. 5 A37

ZHEIJANG DAYUAN AUTO AIR CONDITIONING CO. 3 K38

ZHEIJANG GREENLAND REFRIGERATION EQUIPMENT 10 C06

ZHEIJANG VALUE MECHANICAL & ELECTRICAL PROD. 10 C17

ZHEJIANG BEIFENG REFRIGERATION EQUIPMENT CO.LTD. 2 F42

ZHEJIANG BINGFENG COMPRESSOR CO. LTD. 2 A44

ZHEJIANG DAYUAN PUMPS INDUSTRIAL CO. LTD. 3 K38

ZHEJIANG GAOXIANG INDUSTRY&TRADE CO. LTD. 2 F20

ZHEJIANG HUANRI SANITATION CO. LTD. 3 L04

ZHEJIANG LEO CO. LTD. 1 D06

ZHEJIANG SANMEI CHEMICAL IND.CO. LTD. 8 E34

ZHEJIANG SHIMGE PUMP INDUSTRY CO. LTD. 3 M70

ZHEJIANG SHINING DYNASTY ELECTRIC CO. LTD. 3 K17

ZHEJIANG TAIDA MINIATURE ELECTRICAL MACHINERY 9 D18

ZHEJIANG TAIDA PIPE INDUSTRY CO.LTD 3 K03

ZHEJIANG YONGHE NEW TYPE REFRIGERANT CO.,LTD 2 F30

ZHONGSHAN NOSTOP ELECTRIC CO. LTD. 2 F38

ZHUHAI EXAC AUTOMATED EQUIPMENT CO. LTD. 2 F08

ZHUHAI YINFENG TRADE COMPANY LIMITED 3 L10

ZIEHL- ABEGG VANTİLATÖR VE MOTOR SAN. 2 A49

ZJMECH TECHNOLOGY CO. LTD. 15 1567

ZOOK EUROPE LTD. 3 A14
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3S POMPA HİDROFOR MAKİNA YEDEK PARÇA 1 F01
ACO YAPI MALZEMELERİ 1 C20
AESSEAL PLC. 1 E01
AESSEAL SIZDIRMAZLIK SİSTEMLERİ TİC. LTD. ŞTİ. 1 E01
AKSOYLAR LTD. ŞTİ. 1 A17
ALFEN MAKİNA VE ARMATÜR SAN. A.Ş. 1 D18
ALLWEILER GMBH 1 H14
ALP POMPA TEKNOLOJİLERİ TİC. VE SAN. A.Ş. 1 D07
ANADOLU FLYGT POMPA PAZARLAMA VE TİC. A.Ş. 1 E02
ANTEL ARITMA TESİSLERİ İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A12
API SCHMIDT-BRETTEN GMBH CO. KG 1 A47
AQUATHERM GMBH 1 D10
ARASTA DIŞ TİCARET VE MAKİNA SAN. LTD. ŞTİ. 1 H10
ARES PLATE HEAT EXCHANGER 1 E05
ARGUS MAKİNE EKİPMANI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H14
ATUSA TESİSAT MALZEMELERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 E08
BAŞARAN PROJE MONT. İNŞ. TAH. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A37
BESTANK-BESLER MAKİNA PRES METAL 1 A27
BLB BATHTUBS AND SHOWER TRAYS 1 D10
BWT WASSERTECHNIK GMBH 1 D10
C.R.I. POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B11
CALPEDA S.P.A. 1 D16
CANDAN MAKİNA YEDEK PARÇA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B24
CARRARA S.P.A 1 A31
CITY PUMPS S.R.L. 1 B10
ÇETİN MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 1 H24
DİZAYN TEKNİK PLASTİK BORU VE ELEMANLAR SAN 1 E06
DOMAK POMPA VE MAK. SAN. A.Ş. 1 D15
DRESSER ROOTS 1 E02
DUYAR MOTOR POMPA LTD. ŞTİ. 1 B10
EBİTT AKIŞKAN TEKNOLOJİLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 D16
ELEMENT OTOMATİK BASINÇ KONTROL CİHAZLARI SAN.  1 H44
EMPO POMPA MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A13
EMSE SIZDIRMAZLIK POMPA MAK. SAN. LTD. ŞTİ. 1 A06
ERBA POMPA VE MOTOR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 E04
ERSUTEK ISITMA SOĞUTMA ARITMA ENERJİ İNŞ. TAHH. 1 A11
ERTEM SIHHI TESİSAT TEKNOLOJİSİ A.Ş. 1 B21
ESPA 2025 S.L. 1 D16
FILTERNOX 1 A12
FLAMCO B.V. 1 A14
FULLSU-NİLAY HALE AKAT 1 E07
GEA PHE SYSTEMS 1 H10
GEBERİT TESİSAT SİSTEMLERİ 1 D09

GELİŞİM TEKNİK SAN. VE TİC. PAZ. A.Ş. 1 D10
GLOBAL WATER SOLUTIONS 1 A05
GÖKSAN POMPA SAN. VE TİC. A.Ş. 1 B06
GREENPUMPS SRL 1 H14
GÜCÜM POMPA MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A35
GÜRAK ARITIM VE POMPA SİSTEMLERİ A.Ş. 1 D06
GÜRTEKNİK A.Ş. 1 D08
HAK METAL FLEX SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 B15
HAZAR ARITIM PROJE VE İNŞ. TAHH. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A16
HEDEF ARITMA EKİPMAN TEK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 F07
HERZ ARMATUREN GMBH 1 F02
HGF-PHE SWEDEN AB 1 A18
HİDROTANK HİDROFOR VE GENLEŞME TANKI ÜRETİM SAN. 1 A20
HL HUTTERER&LECHNER GMBH 1 D10
HOUTTUIN B.V. 1 H14
HSC ARITIM VE KİMYEVİ MADDELER SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A41
HST MASCHINENBAU GMBH 1 A47
IMO AB 1 H14
ISISO MÜHENDİSLİK İNŞAAT TAH. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 D20
İLPA SU TEKNOLOJİLERİ TİC. A.Ş. 1 C04
İMPO MOTOR POMPA SAN. VE TİC. A.Ş. 1 E14
İNKA YAPI BAĞLANTI ELEMANLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 1 F09
İSTANBUL GENLEŞME VE HİDROFOR TANKLARI MAKİNE 1 E10
JEOTES MÜHENDİSLİK SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A09
JUNG PROCESS SYSTEMS GMBH 1 A47
KALDE KLİMA PAZARLAMA VE TAH. A.Ş. 1 B22
KARTAL KAUÇUK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H36
KAYSE END. MAM. SAN. TİC. A.Ş. 1 B17
KIESELMANN GMBH 1 A47
KUPAR POMPA-KÜÇÜKPARMAK MÜH. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A08
KURLAR DALGIÇ POMPA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 B20
LAYNE BOWLER POMPA SANAYİ A.Ş. 1 F05
LOWARA SRL UNIPERSONALE 1 C04
M.KOCALAR YAPI SAN. TİC. A.Ş. - DEPOMAXI 1 E16
MARMARA METAL FITTING SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 E03
MAS-DAF MAKİNA SAN. A.Ş. 1 D12
MECCANOTECNICA UMBRA SPA 1 B19
MEGA SIZDIRMAZLIK ELEMANLARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A31
MİM ISITMA SOĞUTMA HAV. VE ARITMA SİST. SAN. TİC. 1 A03-A24
MONO PUMPS LTD. 1 E02
NEMA MAKİNE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A22
NEMUTLU POMPA DÖKÜM MÜH. SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A07
NORMTHERM ENERJİ SİSTEMLERİ İTH. İHR. SAN. TİC.  1 A14

NOVAPLAST PLASTİK SAN. TİC. A.Ş. 1 C18

NTG PLASTİK SAN. TİC. A.Ş.  1 B01

OKİ KROM POMPA 1 E18

OVENTROP 1 A23

ÖREN İNŞAAT TESİSAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H32

PACKO INOX NV 1 A47

PAKTERMO ÖLÇÜ ALETLERİ VE BORU SAN. TİC. A.Ş. 1 H07

PENTAX PUMPS S.P.A 1 D07

PLATEK MAKİNE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A47

POMSAD TÜRK POMPA VE VANA SAN.DERNĞİ 1 H01

PROMAK POMPA MAK. TES. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A39

REHAU POLİMERİ KİMYA SAN. A.Ş. 1 C08

REMS MAKİNE VE EL ALETLERİ LTD. ŞTİ. 1 C14

RIDGID - EGE MAKİNE VE TEKNİK MALZEME SAN. LTD. ŞTİ. 1 C12

ROTHENBERGER TÜRKEİ 1 H48

ROTHENBERGER WERKZEUG GMBH 1 H48

S.A. ARMSTRONG LIMITED 1 D16

SEKO SPA 1 H06

SERENA PLASTİK SANAYİ VE TİCARET 1 A15

SESİNOKS METAL VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER A.Ş. 1 D01

SONDEX A/S 1 A18

SÖĞÜT PLASTİK VE KALIP SAN. VE TİC. A.Ş. 1 A10

STANDART POMPA VE MAK. SAN. TİC. A.Ş. 1 A02-B02

STAR POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H18

SUMAK DALGIÇ POMPA MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 C22

SUMP POMPA TEKNOLOJİSİ VE PAZARLAMA SAN. TİC.  1 B14

SUTERM SU ARITMA ISITMA TEKN. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 H06

SWEP INTERNATIONAL 1 A18

TANPERA ENDÜSTRİ ENERJİ VE İLERİ TEKNOLOJİ ÜRÜNLERİ 1 A21

TEKNİK BOMBE LTD. ŞTİ. 1 D05

TERMOLİNE MAK. DIŞ TİC. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 H26

TERMOTRANS MAKİNA DIŞ TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 1 A18

TRANTER INTERNATIONAL AB. 1 H26

TURAN MAKİNA - BORFIT 1 H02

TÜRBOSAN TÜRBOMAKİNALAR SAN. VE TİC. A.Ş. 1 F13

VANSAN MAKİNA SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 1 C02

WİLO POMPA SİSTEMLERİ A.Ş. 1 D04

XYLEM WATER SOLUTIONS AB 1 E02

YILDIZ POLİETİLEN İMALAT İTH. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 1 A33

YILDIZ POMPA VE MAKİNA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 1 A01

ZHEJIANG LEO CO. LTD. 1 D06
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2. SALON

ABKAY GRUP KLİMA TEKNOLOJİLERİ SANAYİ VE TİC. 2 F54
ADMECO AG 2 C06
AIRONN HAVALANADIRMA VE KLİMA SİST.SAN. 2 D20
AKANTEL-EBN-PAPST 2 B12
AKCOR HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ 2 E02
ALARKO CARRIER SAN.TİC. A.Ş.- TOTALINE 2 C06
ALARKO CARRIER SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 2 D02
ALPKANAL SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 2 A28
ARÇELİK A.Ş. 2 B04
ARTITH VENTILATORS LTD.  2 E10
ATAG VERWARMING NEDERLAND B.V. 2 C06
ATLANTİK GRUP 2 A29
AUTOMATED LOGIC CORPORATION 2 D02
AZEL ELEKTRONİK TASARIM MEKANİK ELEKTRİK BİLG. 2 B11
BERROS KLİMA MÜH. SAN. TİC. LTD.  ŞTİ. 2 D12
BLUE BOX GROUP S.R.L. 2 D04
BSK HAVALANDIRMA EKİPMANLARI A.Ş. 2 B20
CHANGZHOU JIHENG ELECTRIC APPLIANCE CO. LTD. 2 F36
CHINA REFRIGERATION EXPO 2 F40
CHINESE ASSOCIATION OF REFRIGERATION 2 F40
CIXI JINI ELECTRIC FACTORY 2 A33
CRIOCABIN S.P.A. 2 D02
ÇİFTÇİLER TESİSAT TAAHHÜT VE ENDÜSTRİYEL SİSTEM. 2 F15
DEQING STAR ELECTRONIC CO. LTD. 2 F10
DOĞAL JEOTERMAL ENERJİ SİS.MAK. İNŞ. TURZ. LTD. ŞTİ. 2 D14
DOĞUŞ TEKNİK 2 D01
DÖNÜŞÜM İKL. EKP. SAN.VE TİC. A.Ş. 2 A43
EBM-PAPST GMBH 2 B12
ES-KON HAVALANDIRMA 2 A25
FABRICAIR TEKSTİL BAZLI HAV. SİST. TİC. LTD. ŞTİ. 2 A30
FENGHUA HELI CONTROLS CO. LTD. 2 F34
FUJIAN JINGHUI TECHNOLOGY CO. LTD. 2 F26
GİPA DAYANIKLI TÜKETİM MAMÜLLERİ A.Ş. 2 B06
GOTEC SA 2 B20
GREE ELECTRIC APPLIANCES INC. OF ZHUHAI 2 E06
GUANGDONG CHIGO AIR CONDITIONING CO. LTD 2 A48
GUANGDONG WANJIADA HOUSEHOLD  ELECTRICAL 2 A26
GUANGZHOU KINGLAND CLEARCLEAN PURIFICATION 2 F28

GUANGZHOU ZHIGAO REFRIGERATION EQUIPMENT CO. LTD. 2 F22
HANGZHOU ELK REFRIGERANT HIGH-TECH CO. LTD 2 F24
HANGZHOU MAIDI HEATING AND REFRIGERATING 2 F16
HANGZHOU SAIWEI MOTOR CO. LTD. 2 F14
HC BARCOL-AIR  2 D02
HC PS - CAR PARK VENTILATION 2 D02
HITACHI AIR CONDITIONING PRODUCTS (M) 2 A24
HK INSTRUMENTS OY 2 D12
HSK HAVALANDIRMA ENDÜSTRİ SAN. VE TİC. A.Ş. 2 D04
HYGROMATIK 2 D02
INCORE TECHNOLOGY CO. LTD. 2 A45
İKLİMSA (TEKNOSA İÇ VE DIŞ TİCARET A.Ş.) 2 B16
İPİ İÇ VE DIŞ TİC. PAZ. LTD. ŞTİ. 2 A24
JIANGSU FENGRUN ELECTRICAL EQUIPMENT CO. LTD. 2 A39
KING POST INDUSTRIAL CO. LTD 2 B20
KLAS ISITMA SOĞUTMA KLiMA SAN. VE TiC. LTD. ŞTİ. 2 B10
KLINGENBURG GMBH 2 D12
KOLCU DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 2 A14
KONTEK OTOMASYON A.Ş. 2 A27
KULTHORN KIRBY PUBLIC CO. LTD.  2 E10
KURLUK MÜH. İKLM. BEYAZ ESY. İNŞ. TAAH. KİMYA 2 A18
LAMBORGHINI CALOR SPA 2 D02
MERTES KLİMA HAV. LTD. ŞTİ 2 F13
MODERN KLİMA TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 C20
NIBE AB 2 D14
NINGBO HRALE PLATE HEAT EXCHANGER CO. LTD. 2 A41
NINGBO HUASEN REFRIGERATION CO.,LTD 2 A17
NINGBO SANHENG REFRIGERATION CONTROL CO. LTD 2 F12
NINGBO SKYSEA REFRIGERATION EQUIPMENT CO.  LTD 2 A31
NİL KLİMA TEKNOLOJİLERİ 2 E06
ORAY MEKANİK İNŞ.TES.TAAH.DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 2 D10
P.P.J. ENGINEERING CO. LTD.  2 E10
PANASONIC ELEKTRONİK SATIŞ A.Ş. 2 C14
PROFROID INDUSTRIES SA 2 D02
PUNKER GMBH 2 E14
PVG İKLİMLENDİRME SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 E09
RC GROUP SPA 2 D02
RGF ENVIRONMENTAL GROUP INC. 2 B05

ROSENBERG VENTILATOREN GMBH 2 D12
SAMRUAY ENGINEERING CO. LTD.  2 E10
SHANGHAI IDC FLUID CONTROL CO.,LTD 2 A47
SHENG YE ELECTRICAL CO. LTD. 2 F32
SINOCHEM NINGBO LTD. 2 A37
SODECA S.A. 2 A04
SPIRO INTERNATIONAL SA 2 A20
TECNAIR LV SPA 2 D02
TEKNO ELEKTROMEKANİK SAN.TİC. A.Ş. 2 F50
TEKNOKLİMA SAN. VE TİC. LTD. 2 A32
THAI TRADE CENTER ISTANBUL TURKEY 2 E10
TMS MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 2 F06
TOSHIBA CARRIER (THAILAND) CO. LTD 2 D02
TOSHIBA CARRIER (UK) LTD.  2 D02
TREND CONTROL SYSTEMS LTD. 2 F06
TRION EUROPEAN HEADQUARTERS 2 B20
TROX TURKEY TEKNİK KLİMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 E18
UNICO CONSUMER PRODUCTS CO. LTD. 2 E10
UNITED TECHNOLOGY DEVELOPMENT CO. LTD.  2 E10
VANDAPAC COMPANY LIMITED 2 E10
WENLING FOREIGN TRADING CO. LTD. 2 F22
WENLING SANMU MACHINE ELECTRICITY CO. LTD. 2 A15
WILDEBOER BAUTEILE GMBH  2 D02
WOLF GMBH 2 D02
XIAMEN BOLAND REFRIGERATION EQUIPMENT CO. LTD. 2 F18
YAPI-TEK İNŞ. MALZ. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 2 F02
YUHUAN YUYUAN COPPER PRODUCT FACTORY 2 A46
YUYAO LINGTONG ELECTRI APPLIANCE CO. LTD. 2 A35
ZHEJIANG BEIFENG REFRIGERATION EQUIPMENT CO.LTD. 2 F42
ZHEJIANG BINGFENG COMPRESSOR CO. LTD. 2 A44
ZHEJIANG GAOXIANG INDUSTRY&TRADE CO. LTD. 2 F20
ZHEJIANG YONGHE NEW TYPE REFRIGERANT CO.,LTD 2 F30
ZHONGSHAN NOSTOP ELECTRIC CO. LTD. 2 F38
ZHUHAI EXAC AUTOMATED EQUIPMENT CO. LTD. 2 F08
ZIEHL- ABEGG VANTİLATÖR VE MOTOR SAN.VE TİC. LTD.ŞTİ. 2 A49
M.I.T.A. S.R.L. 2.-4. D02-A18
TERMODİNAMİK MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 2.-6.-7. A01-E02
TOROS SOĞUTMA CİHAZLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 2.-8. B05-C22
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73 PEPE LTD. ŞTİ. 3 H02
ADABEY KİMYA DOĞALGAZ A.Ş. 3 A03
AKEL TESİSAT MALZEMELERİ İMALAT VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 M25
AKSOYLAR A.Ş. 3 M01
ALTIGEN OTOMASYON END. SİSTEM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L40
AQUA WINNER INTERNATIONAL CO. LTD. 3 K40
ARI ARITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 M67
ARI MAKİNA SAN. PAZ. LTD. ŞTİ. 3 M17
ARKOÇ İLETİŞİM VANA PİK DÖKÜM İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 3 L07
ARMSTRONG INTERNATIONAL INC. 3 E02
ASER LPG OTOGAZ SİSTEMLERİ İTH. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 M02
ASTEKNİK MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 E10
AVC ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 A14
AYDIN BORU ENDÜSTRİ A.Ş. 3 D04
AYVAZ A.Ş. 3 D05
BAHÇIVAN POMPA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L38
BAILY SAFETY SYSTEMS UK LTD. 3 E02
BATUSAN MAK. SAN. VE TİC. A.Ş. 3 F04
BAYKARA KELEPÇE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E05
BAYPA A.Ş. 3 D06
BEAM&ELECTROLUX CENTRAL VACUUM SYSTEMS 3 M15
BEIJING YTP CO. LTD 3 L14
BELGICAST INTERNATIONAL S.L. 3 E02
BEOCOM S.R.L. 3 K48
BERKE PLASTİK SAN. VE TİC. A.Ş. 3 L22
BERMAD CONTROL VALVES 3 C06
BESA ING. SANTANGELO S.P.A. 3 A14
BİLFA TESİSAT ELEMANLARI İTH. İHR. PAZ. HİZM. SAN.  3 B03
BRAKEL LIFE SAVING PRODUCTS 3 B05
CAN PRES DÖKÜM METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L28
CASE SIHHI TESİSAT VE VENTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 A15
CAWARE INTERNATIONAL CO. LTD. 3 M04
CESARE BONETTI S.P.A 3 E02
CEVSAD DIŞ TİCARET VE PAZARLAMA LTD. ŞTİ. 3 L17
CHINA XIAN XIJIN IMPORT & EXPORT CO. LTD. 3 K44
CHI-YIH ENTERPRISES CO., LTD 3 M55
CHUANG YING INDUSTRIAL CO.  LTD. 3 K42
CIXI MINGZHAN INDUSTRIAL&COMMERCIAL CO. LTD. 3 K11
ÇALIŞKAN DÖKÜM TİC. LTD. ŞTİ. 3 B16
ÇNK ELEKTRONİK BALANS SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L44
D&R INDUSTRIES CO. LTD. - (DLP MAKİNA) 3 C18
DAS DENİZLİ ARMATÜR SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 K01
DEMİR VANA & KONTROL ELEMANLARI MAK. SAN.. 3 H06
DİKKAN A.Ş. 3 C02
DİKKAYA SU KONTROL SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 B12
DİNAMİK SU ARITMA SİSTEMLERİ SAN. VE DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 3 H10
DOĞUŞ VANA VE DÖKÜM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 C06
DORUK ENDÜSTRİ - PROVAL VANA 3 F08
DUYAR VANA MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 D02
EGE ENDÜSTRİYEL KONTROL LTD. ŞTİ. 3 L32
EKİN ENDÜSTRİYEL ISITMA SOĞUTMA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 F12
EMRE HIRDAVAT SIZDIRMAZLIK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L24
ER-AY DİNAMO KÖMÜRLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L11
ERNE FITTINGS GMBH 3 A21
EROĞLU BORU BAĞLANTI ELEMANLARI İMALAT VE PAZ.A 3 D10
ESBE GMBH 3 D11
ESBE TÜRKİYE OFİSİ 3 D11
EVS EREN VANA SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E07
FAF VANA SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 3 B14
FIPURE GLOBAL CO. LTD. 3 M57
FLOWCON INTERNATIONAL 3 E04/F06
FLOWSERVE S.R.L. 3 E02
FORMÜL KALIP PLASTİK SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 A10
FPM GROUP SPA 3 A09
FUJIAN GLONG ELECTRIC GROUP CO. LTD. 3 M27

GEBO TECHNIKA INTERNATIONAL S.P. 3 E04-F06
GEBR. KEMPER GMBH - METALLWERKE CO. KG 3 A14
GEDİK DÖKÜM VE VANA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 B02
GENEBRE S.A. 3 H06
GIACOMINI SPA 3 E04/F06
GIELLE S.R.L 3 A07
GOETZE KG ARMATUREN 3 A14
GRAND ADVANCED TECHNOLOGIES CO. LTD. 3 M08
GUANGDONG WELL-BORN ELECTRIC APPLIANCES CO., LTD. 3 K16
HANGZHOU METALS MINERALS MACHINERY AND CHE. 3 K29
HAPPYLIFE INDUSTRY CORP. LTD 3 K15
HAWLE 3 C08
HESHAN JINFENG IMPORT AND EXPORT CO. LTD 3 L16
HM-ÇALIŞKAN BORU EKL. PARÇA İNŞ. TİC. VE PAZ. 3 L01
HUBTEX İSTİF MAKİNALARI SAN. VE TİC. A.Ş. 3 H08
HUNTER INDUSTRIES 3 C06
HÜDAVERDİ İNŞ. MALZ. LTD. ŞTİ. 3 A23
INGENTES CO., LTD 3 M59
İKİNCİDEMİR BUHAR KAZANI ARMATÜRLERİ İMALAT VE PAZ. 3 L23
İLKE MÜHENDİSLİK TAH. TEKSTİL VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L37
JAKKO PLASTİK SAN. VE DIŞ TİCARET A.Ş. 3 B01
JASON H.E.S&T CO.LTD.SHUNDE FOSHAN 3 K05
JIANGMEN EUROFIX METAL & RUBBER PRODUCTS CO.  LTD.  3 K46
JINZIHAO (FUJIAN) COMBUSTION EQUIPMENT CO. LTD.  3 K06
KAIPING DIYA SANITARY WARE CO. LTD. 3 K13
KASPA DIŞ TİCARET A.Ş. 3 A02
KAVRAM VANA ARMATÜR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L02
KEYPA TESİSAT ISITMA SOĞUTMA SİST. İNŞ. TURZ. SAN. 3 L05
KLINGER SPA 3 A06
KONSAN TESİSAT MALZEMELERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 D08
LESER GMBH 3 B02
MANKENBERG 3 B02
MANOMETRIA INSTRUMENTACION S.L. 3 H06
MARIOFF CORPORATION 3 L17
MCS KELEPÇE  3 H01
MESATEKNİK TESİSAT İZO. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 H04
METAL SERVİS DAN. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 A21
MICROFILTER CO. LTD. 3 K36
MİR GRUP SU ARITMA İNŞ. VE GIDA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 E01
MKA HİDROLİK HİDROMEKANİK MAK. OTOM. SAN. TİC.. 3 A05
MUSTAFA GÜLLAÇ  3 L27
NINGBO DEYE INVERTER TECHNOLOGY CO.  LTD  3 M14
NINGBO DONSEN BUILDING MATERIAL CO.,LTD 3 M16
NINGBO E.H VALVES & FITTINGS CO., LTD. 3 K09
NINGBO JIEKELONG VALVES MANUFACTURING INC. 3 K19
NINGBO JIUTIAN METER CO. LTD. 3 K02
NINGBO OULONG INDUCTION EQUIPMENT CO.  LTD. 3 K27
NINGBO RIAN VALVE CO. LTD. 3 K66
NINGBO SHENGZI IMPORT&EXPORT CO. LTD. 3 M13
NORM BAĞLANTI VE TESBİT ELEMANLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 B11
OFFICINE SANTAFEDE S.R.L. 3 A21
ONSE YALITIM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 C01
ÖZ-KAN MAKİNE ELEMANLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 3 C08
ÖZSAR KAUÇUK İMALAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 L15
ÖZTÜRKLER METAL SAN. VE TİC. A.Ş. 3 A08
PAKKENS A.Ş. 3 B10
PNÖSAN PNÖMATİK&HİDROLİK&BUHAR TEKNİK MALZ. 3 A01
POLİTEKNİK METAL KÖRÜK İMALAT LTD. ŞTİ. 3 C14
QINGDAO HONGTAI COPPER CO. LTD. 3 M12
RAINSOFT WATER TREATMENT SYSTEMS  3 M15
RAPHAEL VALVES INDUSTRIES LTD. 3 B12
RENK SU ARITMA SİSTEMLERİ TİC. SAN. LTD. ŞTİ. 3 M15
RIFOX 3 B02
ROMWAY VALVES CO.  LTD. 3 M74
RUBINETTERIE UTENSILERIE BONOMI 3 H06

S ANKA MÜH. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 M13
SAYTEK METAL SAN. TİC. A.Ş. 3 D04
SHANGHAI TRISUN PARTS MANUFACTURE CO. LTD 3 K23
SHAOXING ERCO ELECTRIC CO. LTD 3 K37
SIPOS AKTORIK GMBH 3 H08
SİNYOL BORU EKLEME PARÇALARI TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 3 A13
SMS-TORK 3 L13
SOFAŞ KELEPÇE 3 L31
SURE UNION INTERNATIONAL LTD. 3 M49
TAIWAN METAL INDUSTRY ASSOCIATION 3 M06
TAIZHOU DABU PUMP CO.LTD 3 L19
TAIZHOU GAOHAI SANITARY WARE CO. LTD. 3 L21
TAIZHOU HONGJIA VALVE CO.LTD 3 K14
TAIZHOU SUNLIGHT ELECTRIC MACHINERY & PUMP INDUS. 3 L18
TAIZHOU YONGXIN PUMP INDUSTRY CO, LTD 3 K07
TAIZHOU ZHENGSHING VALVE 3 L08
TAŞKAZAN SOMUN CİVATA BAĞLANTI ELEM. LTD. ŞTİ. 3 L36
TC FLUID CONTROL 3 A06
TEKDAL YAPI ISI SİSTEM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 D13
TEKNO BAĞLANTI ELEMANLARI PAZARLAMA VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 A04
TEKNO YANGIN VE HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 3 B05
TEKNOVALF ENERJİ KONTROL SİSTEMLERİ SAN. TİC. A.Ş. 3 A06
THE RELIABLE AUTOMATIC SPRINKLER CO. INC.  3 B05
TLV CO. LTD. JAPAN 3 C10
TORAY MEMBRANE EUROPE 3 K45
TRİO ÇEVRE TEKNOLOJİLERİ İMALAT SAN. VE TİC. A.Ş. 3 K45
TTGS GÜNDÜZ SONDAJ KAMERASI 3 L03
TUNTAŞ AKIŞKAN DAĞITIM SİSTEMLERİ A.Ş. 3 E12
TÜRK HENKEL KİMYA SAN. VE TİC. A.Ş. 3 B06
TÜRKOĞLU VANA - TURCFLEX 3 E06
UNİTES TESİSAT TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 3 E04-F06
UYSAL OTOMOTİV VE SAN. TİC. A.Ş. 3 F14
VALFTEK VALF TEKNİK TESİSAT ELEMANLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 3 E02
VALSTEAM ADCA ENGINEERING S.A. 3 A14
VALVE WORLD 3 C03
VENKAVA VENTİL VE BUHAR KAP. SAN. A.Ş. 3 C10
VICTAULIC EUROPE 3 E04/F06
VİRA VALF - VİRA ISI VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLER A.Ş. 3 A12
VİS VANA SAN. İTH. İHR. TİC. LTD. ŞTİ. 3 E08
WEICON GMBH & CO. KG. 3 L30
WEICON TURKEY 3 L30
WEN ZHOU YASEN SANITARY WARES CO. LTD. 3 M24
WENZHOU LANDMARK SEAL MANUFACTURING CO. LTD. 3 H07
WILLBANDT KG GUMMITECHNIK 3 L15
WUHU ECOTECH TRADE CO LTD. 3 K20
XIAMEN LELIN SANITARY WARE CO.,LTD 3 K25
XIAN LIANYI RUBBER COMPANY CO. LTD.  3 K12
YAKACIK VALF SAN. TİC. A.Ş. 3 F02
YAZICI İNŞ. END. MALZ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 3 L09
YUHUAN KELE HOSE INDUSTRY CO. LTD. 3 L20
YUHUAN LONGCHUAN PIPE CO. LTD. 3 K33
YUHUAN MESCI INTERNATIONAL CO. LTD 3 K31
YUHUAN JIAHE VALVE MANUFACTORY 3 L06
YUYAO GULI PIPE CO. LTD. 3 K04
YUYAO PANASIA INTERNATIONAL TRADING CO. LTD. 3 L12
YUYAO SHANXI HOSE CO. LTD. 3 K18
ZHEIJANG DAYUAN AUTO AIR CONDITIONING CO. 3 K38
ZHEJIANG DAYUAN PUMPS INDUSTRIAL CO. LTD. 3 K38
ZHEJIANG HUANRI SANITATION CO. LTD. 3 L04
ZHEJIANG SHIMGE PUMP INDUSTRY CO. LTD. 3 M70
ZHEJIANG SHINING DYNASTY ELECTRIC CO. LTD. 3 K17
ZHEJIANG TAIDA PIPE INDUSTRY CO.LTD 3 K03
ZHUHAI YINFENG TRADE COMPANY LIMITED 3 L10
ZOOK EUROPE LTD. 3 A14
TAIZHOU WESTONE MACHINERY& ELECTRIC CO. LTD.   3.-15. K35-1545
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3I INTERNATIONAL INNOVATIVE INDUSTRIES S.A. 4 C26
A.P.S AROSIO SRL 4 C14
A.T.C AIR TRADE CENTRE LTD. ŞTİ 4 C12
ACS KLİMA İMALAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 B11
ACUTHERM 4 A08
AERMEC SPA 4 D12
AFS BORU SANAYİ A.Ş. 4 B40
AG FIRE SPRINKLER S.L. 4 A11
AIRPAK HAVALANDIRMA VE FİLTRE SİST.SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 4 A45
AKPEN METAL MAK.PLAST SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 B01
AKSA MOTOR FAN TURİZM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 D42
AKTİF ASPİRATÖR ELK. MOTOR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 A43
ALDAĞ DIŞ TİCARET A.Ş. 4 D12
ALDAĞ ISITMA SOĞUTMA KLİMA SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 4 D10-D12
ALİZE PROJE SİSTEM MÜHENDİSLİK SAN. VE DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 4 A29
ANVIL INTERNATIONAL 4 A11
ANVIL INTERNATIONAL INC. 4 D40
ARI YANGIN KORUNUM SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C15
ARMSTRONG INTERNATIONAL  SA. 4 A01
ARROW TANK AND ENGINEERING COMPANY 4 D40
A-TEC ALUMUR KLİMA ISITMA SOĞ. SİS. SAN. İNŞ. TİC. LTD. 4 A41
ATLAS TEKNİK TES. MALZ. TAAH. SAN. VE DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 4 C22
AURORA PENTAIR WATER  4 A11
AYTEK SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ          4 B32
AYTEK SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 4 B32
BAHÇIVAN ELEK. MOT. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 B28
BETA MÜHENDİSLİK METAL İMALAT SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 E30
BIDDLE BV 4 C12
BOGA GMBH 4 C06
BUCKEYE FIRE EQUIPMENT 4 C15
CABERO WÄRMETAUSCHER GMBH & CO. KG 4 A08
CALADAIR INTERNATIONAL 4 C12
CAMFILL FARR 4 A01
CATA ELECTRODOMESTICOS S.L. 4 C04
CENK ENDÜSTRİ TESİSLERİ İMALAT VE TAAHHÜT A.Ş. 4 B36
CHEMGUARD INC. 4 A11
CLA-VAL CO. 4 D40
CLIMATEMASTER 4 B02
CLIMAVENETA SPA 4 C14
CLIVET 4 B02
COMPUTAIR LIMITED 4 A19
DECSA 4 C02
DEMOFAN FAN MOTORLARI İMALATI 4 A42
DESICCANT DRYAIR SYSTEMS LTD. CO. 4 A49
DESICCANT ROTORS INTERNATIONAL PVT. LTD 4 E46
DİNAMİK ISI VE MAKİNA SAN. TİC. DAĞ. VE PAZ. LTD. ŞTİ. 4 D27
DİPAZ MAKİNA TİC. VE SAN. A.Ş. 4 E06
DOĞU ISITMA SOĞUTMA SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 D02
DONALDSON AIR FILTRATION 4 A24
DRI-STEEM CORPORATION 4 C06
DUNHAM-BUSH 4 B02
DÜNDAR EV CİHAZLARI SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 C04
DWYER INSTRUMENTS INC 4 A24
EKİP HAVALANDIRMA LTD.ŞTİ. 4 E18
ELEKTROTEKNİK KLİMA SAN ve TİC.LTD. ŞTİ. 4 A53
ELEKTROVENT S.R.L 4 C12
ELNUR S.A 4 C06
EMO AYVAZ YANGIN SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A03
EMO- SCHAKO KLİMA HAVALANDIRMA SAN.VE TİC. LTD. ŞTİ.      4 A01
ENEKO HAVALANDIRMA VE ISI EKONOMİSİ SİSTEM TEKN. 4 B08
ENVENTUS AB 4 A49
ERBAY SOĞUTMA ISITMA CİHAZLARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A30
ERKOÇ MÜHENDİSLİK - YÜKSEL ERKOÇ 4 C20
EURO AIR A/S 4 C06
EUROOFAN HAVALANDIRMA SAN. DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 4 A31

EUROVENT CERTIFICATION 4 A15
F.LLI FERRARI VENTILATORI INDUSTRIALI S.P.A. 4 A24
FAIRBANKS MORSE (PENTAIR PUMP GROUP) 4 C15
FETAŞ YANGIN EKİPMANLARI A.Ş. 4 E14
FISAIR S.L 4 C06
FIVALCO INC. 4 A11
FOKUS MÜHENDİSLİK TAAH.TİC. A.Ş. 4 A11
FORM ENDÜSTRİ TESİSLERİ SAN. A.Ş 4 B06
FORM ENDÜSTRİ ÜRÜNLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 B02
FR. JACOB SOHNE GMBH & CO. 4 E38
FR. SAUTER AG 4 C15
FRICO 4 E52
GELU GMBH 4 C06
GENERAL FİLTER HAVAK FİLTRE SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 C06
GERAND ENGINEERING CO. 4 D40
GES TEKNİK KLİMA KONTROL VE OTOMASYON SİSTEMLERİ 4 C08
GILBERTS (BLACKPOOL) LTD. 4 A08
GLOBE FIRE SPRINKLER CORPARATION 4 D40
GLOBUS YAPI TAAHHÜT SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A13
GRECON 4 A45
GRUVLOK 4 A11
GÜÇTAY ELEKTRİK SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 4 C17
HAVAK ENDÜSTRİ TESİSLERİ TİC.LTD. ŞTİ. 4 C06
HEATEX AB 4 C06
HYGOOD (TYCO SAFETY PRODUCTS) 4 C15
INCEN IQ AIR 4 A24
ISIMAS ISI MAKİNELERİ SAN. TİC.VE TAAH. A.Ş.       4 A21
IŞIL MÜHENDİSLİK MAK. VE SAN. TİC. A.Ş. 4 C18
İLMAKSAN HAVALANDIRMA MAKİNA İMALAT SAN. 4 E24
İM MAKİNA SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 A49
İMAS KLİMA SOĞ. MAK. SAN. TİC. VE MÜM. A.Ş. 4 C14
İMCO LTD. ŞTİ.      4 A04
İMEKSAN 4 B38
İNAN PLASTİK MAKİNALARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 E38
JKF INDUSTRI A/S 4 A45
JUNG PUMPEN GMBH 4 A11
KE FIBERTEC A/S 4 A35
KE FIBERTEC SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A35
KENEDDY VALVE 4 A11
KENNEDY VALVE DIV MCWAME INC. 4 D40
KES KLİMA SAN.TİC. LTD. ŞTİ 4 C02
KIDDE-FENWAL,INC. 4 D40
KIZILKAYA PRES FIRE&FIXING SYSTEMS 4 E40
KLİMAKAR KLİMA TİCARET A.Ş. 4 D02
KLİSOM KLİMA SOĞ. IST. MON. İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C24
KOMTES GROUP MADRID 4 A11
LİNK YAPI VE TESİSAT MALZEMELERI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A20
LPG TECNICASEN EXTINCION DE INCENDIOS S.L. 4 D40
LTG 4 A08
MAKRO TEKNİK ENDÜSTRİ ÜRÜNLERİ VE MAKİNE İMALAT 4 C26
MATES MEKANİK TİC. LTD. ŞTİ. 4 A05
MEHR ASL MANUFACTURING CORPORATION 4 A16
MENSAN MENFEZ KLİMA SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ 4 E35
METRAFLEX COMPANY 4 C22
MGT FİLTRE KLİMA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 D44
MINIB 4 A08
MITA SRL 4 A18
MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES, LTD. 4 B02
MTA S.P.A 4 D10
NESTRO LUFTTECHNIC GMBH 4 A45
NIBCO INC, 4 C22
NIBCO INC. 4 C15
NICOMAC SRL 4 A13
NICOTRA GEBHARDT SPA 4 C14
NİBA SU SOĞUTMA KULELERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 B36

NOCCHI PENTAIR WATER ITALY 4 A11
NORM TEKNİK MALZEME TİC. İNŞ. SAN. LTD. ŞTİ. 4 D40
OFFICINE VOLTA SPA  4 A08
OLEFINI S.A. 4 D36
ÖRS MAKİNA TESİSAT VE SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 E32
ÖZFRİGOTEKNİK SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 D36
P3 S.R.L. 4 D09
PAL SYSTEM INTERNATIONAL 4 A33
PAMSAN KLİMA HAVALANDIRMA SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A02
PATTERSON PUMP COMPANY 4 C22
PENTAIR NIJHUIS 4 A11
PINAR SOĞUTMA HAV. ISIT. SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 4 D34
PİTRE HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 D09
PLYMOTH AB 4 E32
POLYBLOC AG 4 A49
POTTER ROEMER FIRE PROTECTION EQUIPMENT 4 A11
POWRMATIC VENTILATION DIVISION 4 C12
PRICE INDUSTRIES 4 A08
PRODEK HAVALANDIRMA 4 E02
PURAFIL INC. 4 A24
PYRO-CHEM 4 C15
RECAIR B.V. 4 A49
RECUPERATOR S.P.A 4 A49
ROTOR INDUSTRY AS 4 A49
RUSKIN AIR MANAGEMENT LIMITED 4 C12
RYCROFT LTD 4 A08
SABIANA SPA 4 C14
SAFE AIR-DOWCO 4 D40
SBC OTOMASYON SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 4 C15
SCHAKO KLIMA LUFT 4 A01
SCHNEIDER ELECTRIC 4 A01
SECURTION AG 4 C15
SEIBU GIKEN DST AB 4 A24
SENTE MAKİNA İNŞAAT SANAYİ VE TİCARET LTD. ŞTİ. 4 D13
SENTERA EUROPA NV. 4 A10
SHEARFLOW 4 C06
SLT 4 A08
SMART SOĞUTMA SUYU VE ARITMA TESİSLERİ TAH. LTD. ŞTİ. 4 D03
SOLER&PALAU SISTEMAS DE VANTILACION S.L.U 4 B40
STEP MÜHENDİSLİK YAPI VE TEKN. MALZ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 4 A08
STERILAIR AG 4 A24
SYSTEMAIR HAVALANDIRMA EKİPMANLARI SAN.  4 E52
TECHNICIS  4 A45
TELCO FABRIKKER AS AVD. ELVARME 4 A08
TETİSAN END.KLİMA TESİSLERİ İML. SAN. VE TİC. A.Ş. 4 A24
THE RELIABLE AUTOMATIC SPRINKLER CO. INC. 4 C15
TOLCO 4 C22
TORNATECH 4 A12
TWINSEAM COMPANY A/S 4 C06
TYCO FIRE PROTECTION PRODUCTS - MCS YANGIN VE GÜV. 4 D32
ULPATEK FİLTRE TİC. SAN. A.Ş. 4 A24
UNICONFORT SRL 4 A45
ÜNTES ISITMA KLİMA SOĞUTMA SAN.VE TİC. A.Ş. 4 B24
ÜNVEREN HAVA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 4 A27
VAPAC HUMDITIY CONTROL LTD. 4 C06
VENCO A.Ş. 4 A04
VENTS VENTILATION SYSTEMS JSC 4 B40
VORTICE ELETTROSOCIALI S.P.A. 4 B40
WATERFURNACE INTERNATIONAL  INC. 4 A21
WESPER 4 C12
WITT& SOHN AG 4 C12
WOLTER GMBH 4 C12
XYLEM (ITT) AC-FIRE PUMP 4 D40
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2VV 5 E51

3K KUZEY KARDELEN KAZAN SANAYİ 5 A19

AKA BACA - AKA İNŞAAT 5 B36

AKKAYA ISI MAKİNALARI VE DOĞALGAZ  A.Ş. 5 E36

AKSAY YANGIN VE GÜVENLİK SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 A07

AKTES ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F02

ALFA MAKİNA KAZAN SAN. A.Ş. 5 B14

ANADOLU ISI İNŞAAT VE SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 C04

ANT KALIP SAN. TİC. VE A.Ş. 5 D10

ARAL MAKİNA 5 D73

ATABOYLER- (ATADEMİR TUR. İNŞ. MAK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ)  5 C30

AUTOFLAME ENGINEERING LTD. 5 C10

AYVAZ YALITIM TEKNOLOJİLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 5 A26

BDK ARAŞTIRMA DANIŞMANLIK PAZARLAMA DIŞ TİC. LTD. ŞTİ. 5 F30

BEULCO GMBH & CO. KG 5 C17

BİKA ETİKET MAKİNA TİC. LTD. ŞTİ. 5 F50

BORÇELİK ÇELİK SANAYİ TİCARET A.Ş. 5 A31

BOTES MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 5 A13

BRANDONI SRL 5 E18

BRONKHORST HIGH-TECH B.V. 5 A23

BRUNATA ENERJİ SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 5 C23

BURSAN BURSA SANAYİ İŞLETMELERİ A.Ş. 5 B17

CASA ENERJİ ÖLÇÜM SİS. VE ÜRETİM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 D75

CEFİP MAKİNA VE END. ÜRÜNLER 5 A39

CEM SHENZHEN 5 A23

CEME S.P.A. 5 D24

CONTROL H.T.P  S.R.L 5 D24

CÖMERT ISITMA VE SOĞUTMA LTD. ŞTİ. 5 F14

ÇETİK ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 E12

ÇUKUROVA ISI SİSTEMLERİ 5 C02

DAS KAUÇUK VE PLASTİK LTD. ŞTİ. 5 B22

DBS METAL BACA SİSTEMLERİ 5 F36

DELTA ENERJİ SİSTEMLERİ 5 D16

DEMSAN COMPANY  5 A29

DENSAŞ LTD. ŞTİ. 5 C64

DEREN KİMYA SANAYİ VE TICARET A.Ş. 5 E30

DIMAS SA SOLAR 5 F28

DİREN ENERJİ YALITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 F45

DOYMA GMBH & CO 5 B18

EKSEN MÜHENDİSLİK TEST VE SİMÜLASYON TİC. LTD. ŞTİ. 5 F18

ELEKTRO DİNAMİK TEK. MALZ. MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E04

ELTEK S.P.A. 5 D24

ELTERM ISI MAKİNA POMPA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E16

ENVOTEK ENERJİ LTD. 5 D22

ERARSLAN TERMOSİFON - ÖMER ERARSLAN 5 E55

ERASLANLAR İNŞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A16

EROĞLU ISI ENDÜSTRİ CİHAZLARI SAN. VE TİC. A.Ş. 5 A20

ESİNOKS MÜH. LTD. ŞTİ. 5 D21

EZİNÇ GÜNEŞ ENERJİSİ MALZ. TİC. A.Ş. 5 A03-04

FANEKS ELEKTRİK MOTORLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 C24

FEDERAL MINISTRY OF ECONOMICS AND TECHNOLOGY  5 C16

FELLUCE ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F33

FLIR COMMERCIAL SYSTEMS 5 A23

FSA ALFA ENERJİ MAK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F32

GEBR. TUXHORN GMBH & CO. KG 5 C15

GEOTECHNICAL INSTRUMENTS (UK) LTD. 5 A23

GÖKPA ISI SİSTEMLERİ  LTD. ŞTİ. 5 A01

GÖKSUN MAKİNA TAAH. İNŞ. İML. İHR. İTHL.  5 A15

HAMARAKARA 5 F06

ISIEVİ MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E22

ITRON FRANCE 5 A25

İSTA ENERJİ HİZMETLERİ TİC.LTD.ŞTİ. 5 B30

İZOCAM TİCARET VE SANAYİ A.Ş. 5 A06

KAMSTRUP A/S 5 D75

KARMASAN MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A35

KIMO SA  5 A23

KİL&TAŞ REFRAKTER MALZEME SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 D06

KOÇKAYA ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 B28

KOLIN & KATSURA CO. LTD. (KNK GROUP) 5 F34

KONUK ISI MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 E46

KOZLUSAN ISITMA SİSTEMLERİ 5 B08

KUBUŞ BOYLERSAN SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 5 F42

LAMTEC GMBH & CO. KG 5 C21

MANAS ENERJİ YÖNETİMİ SAN.VE TİC. A.Ş 5 A25

MAZAKA ALTERNATİF  ENERJİ TEKNOLOJİLERI SAN. 5 A24

MEDENUS GAS- DRUCKREGELTECHNIK GMBH 5 B21

MEKSİS A.Ş. 5 E06

METALCO MÜH.MAK.SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 5 F38

MİMSAN GRUP 5 C40

MUELINK GROL 5 D10

MULTITUBO SYSTEMS - DW VERBUNDROHR GMBH 5 B16

MUT MECCANICA TOVO SPA 5 F20

NAZİLLİ EKOMAK MAK.ISI SAN.VE TİC.LTD.ŞTİ. 5 D13

NERO ENDÜSTRİ MÜHENDİSLİK MAK. İNŞ. MİMARLIK SAV. 5 F16

NUHAY MÜHENDİSLİK SERPANTİN EŞANJÖR LTD. ŞTİ. 5 F24

ODE YALITIM SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 5 B02

OTMA SNC DI SPAGGIARI & CO. LTD.  5 D24

ÖZGÜN ISI VE İNŞ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 D18

P.M.S. 5 A23

PERMAK MAKİNA TEKSTİL SAN. VE TİC. A.Ş. 5 C56

PRİZMA MEKANİK MONTAJ MÜH. İNŞ. SAN. TİC. A.Ş. 5 B39

PROMEK DOĞALGAZ BACA HAVALANDIRMA SİST. GIDA 5 B26

RAM ÖLÇÜ VE KONTROL SİSTEMLERİ DIŞ. TİC. LTD. ŞTİ 5 A23

RBR ECOM 5 A23

REKORPAN ISI CİHAZLARI A.Ş. 5 A02

ROK İKLİMLENDİRME SAN. VE TİC.LTD.ŞTİ. 5 C68

RSB YAPI TAAH. MÜH. MİM. TİC. VE SAN. LTD. ŞTİ. 5 D85

RSS REKOR ISI VE METAL ÜRÜNLERİ A.Ş. 5 A02

S+S REGELTECHNIK GMBH 5 B15

SAGEN ISI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 5 B19

SCHLATTER INDUSTRIES AG 5 F22

SEİSO ENERJİ SİS. MÜH. SAN. VE TİC. A.Ş. 5 E20

SELKOÇ ISITMA SOĞUTMA VE OTOMASYON SAN. TİC. 5 C60

SELNİKEL ISITMA KLİMA CİHAZLARI SAN. A.Ş. 5 C10

SERGÜN GÜNEŞ ENERJİSİ -ÖZEL SERGÜN GÜNISI LTD. ŞTİ. 5 E04

SG ALÜMİNYUM İNŞ. İTH. VE İHR. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 E50

SPİRAX İNTERVALF SAN. TİC. A.Ş. 5 C14

ŞANAL ISI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 F27

ŞİMŞEK GÜNEŞ KOLLEKTÖRLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F48

ŞULE DAY. TÜK. MAL. ÜRT. PAZ. VE TİC. A.Ş. 5 A08

TANSAN KAZAN ISI VE MAKİNA SANAYİ 5 D12

TEKSAN TEKNOLOJİK ÖLÇÜM SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 5 D81

TERMOFOR  LLC 5 F04

TETA ISITMA HAVALANDIRMA LTD. ŞTİ. 5 A30

THERMAFLEX YALITIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 A10

TOPAZ DIS TİCARET A.Ş. 5 D24

UĞUR KAZAN MAK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 5 F08

ULTRASONICS STECKMANN GMBH 5 B20

VENTA MAKİNA İML. İTH. İHR. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 5 D04

WAMMES MACHINERY GMBH 5 C19

WATTS MICROFLEX NV 5 F45

YANAR KAZAN MAKİNE LTD. ŞTİ. 5 D20

ZEYBEKLER LTD. ŞTİ. 5 A37

FRENCKE BACA TES. İNŞ. TAHH. TİC. LTD. ŞTİ. 5.-15. 1629-B01
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ADARAD DÖKÜM ÜRÜNLERİ A.Ş. 6.-7. A05
AEON METALART SAN. İÇ VE DIŞ TİC. NAK. TUR. LTD. ŞTİ. 6.-7. F09
ALNA SAYAÇ SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 6.-7. A01
ANGORA RADYATÖR İML- HAMDİ ISIRGAN 6.-7. A17
ANSTOSS REGELGERATE GESMBH 6.-7. M07
BACAMARKET BACA EKİPMANLARI VE ISI SİST. 6.-7. G24
BANICO LTD. 6.-7. M10
BAYMAK MAK SAN TİC A.Ş 6.-7. D02-D06-D10
BIOGAS NORD AG 6.-7. E06
BOR-SAN ISI SİSTEMLERİ ÜRETİM VE PAZARLAMA A.Ş. 6.-7. M06
BPS SRL 6.-7. H12
BUSER BUHAR JENERATÖRÜ MAK. İNŞ. TES. TAAH. 6.-7. M30
CALEFFI SPA 6.-7. G22
CARNOT MÜHENDİSLİK SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. M10
COŞKUNÖZ RADYATÖR ISI SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. L02
CSA SRL. 6.-7. B10
ÇELİKPAN ISI SİSTEMLERİ MAKİNE METAL OTOM. TUR.  6.-7. A06
DAESUNG CELTIC 6.-7. G18
DÇD DOĞALGAZ ISI SİSTEMLERİ PAZ. VE SAN. A.Ş 6.-7. G04
DENKO ISI KONTROL TEKNİĞİ VE SERVİS A.Ş. 6.-7. E06
DG VİZYON RADYATÖR VE METAL ÜRÜNLERİ GELİŞTİRME 6.-7. F17
DIEHL METERING 6.-7. F25
DOMENICO MOTTA KOMPONENTEN FUR DIE HEIZINDUS. 6.-7. L14
DWYER INSTRUMENTS 6.-7. M14
ECOFLAM BRUCIATORI 6.-7. H12
EFES EST. ALM. DEK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. M26
E-GAZ MALZEMELERİ MÜHENDISLİK MÜSAVIRLİK 6.-7. F12
ELCO INDUSTRY 6.-7. K04
ELEKTRO KALORİ PAZARLAMA VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. G12
ELSTER GMBH 6.-7. B10
ELSTER GMBH - KROMSCHRODER 6.-7. N11
EMAS MAKİNA SANAYİ A.Ş. 6.-7. A02
EMKO FENNİ MALZ. SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. C06
EMTAŞ PANEL RADYATÖR VE ISI SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. F21
ENIMEX S.A. 6.-7. F19
ENPİ ELEKTRONİK SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. A13
ERENSAN ISI CİHAZLARI PAZARLAMA VE SERVİS A.Ş. 6.-7. C02
ESMAN MAKİNE SAN.VE TİC. A.Ş. 6.-7. N19

FERRAD RADYATÖR SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. L12
FİO GAZ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K10
FLIR COMMERCIAL SYSTEMS BV 6.-7. M24
FLIR TURKEY 6.-7. M24
FMS MÜHENDİSLİK VE DIŞ TİCARET 6.-7. C14
FRS GAZ SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. H12
GATA MÜHENDİSLİK MİMARLIK İNŞ. İZOLASYON LTD. ŞTİ. 6.-7. D14
GAZ MARKET İÇ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 6.-7. F19
GENÇ MAKİNA ISI SİST. LTD. ŞTİ. 6.-7. A21
GÖKÇE BRÜLÖR VE ISI SAN. TİC. A.Ş. 6.-7. K04
GÜNEŞ EĞİTİM MÜH.TAAH.SAN. VE TİC.LTD.ŞTİ. 6.-7. M18
GÜNEŞPAN MAKİNE PANEL RADYATÖR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. C10
H.M.HEIZKÖRPER GMBH & CO.KG  6.-7. M22
HONEYWELL OTOMASYON VE KONTROL ÜRÜNLERİ A.Ş. 6.-7. L08
INVENSYS CONTROLS 6.-7. N19
İTM FİLTRELEME VE KONTROL MÜH.SAN. VE TİC.LTD.ŞTİ. 6.-7. M14
JAGA N.V. 6.-7. K04
KALDERA ISITMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. H19
KALEKALIP MAKİNA VE KALIP SAN. A.Ş. 6.-7. F11
KANE INTERNATIONAL LTD. 6.-7. M19
KANETA ELECTROHEAT TECHNOLOGIES LTD. 6.-7. N19
KARL DUNGS SATIŞ VE PAZARLAMA LTD. ŞTİ. 6.-7. K14
LEMSOLAR GÜNEŞ ENERJİSİ SİS. İNŞ. MİM. MÜH.İ 6.-7. E10
MADAS S.R.L. 6.-7. B10
MADAS SRL 6.-7. F12
MAKTEK KAZAN RADYATÖR KLİMA SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. F10
MAK-TES BACA DOĞALGAZ ISI SİST. - KADİR GAYGUSUZ 6.-7. M09
MESURA 6.-7. F11
METİSEL&ALLIED CONTROL SYSTEMS 6.-7. N15
NOTA ISI VE YAPI SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K18
ÖNDER LTD. ŞTİ. 6.-7. N11
ÖNMETAL DÖKÜM SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. L06
ÖZTERM ELEKTRİK BRULÖR SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. N09
PEKPAN İNŞ. TAHH. TURZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. B06
PIETRO FIORENTINI SPA 6.-7. K10
PINAR EMAYE ISI GEREÇLERİ MERMER MADEN İNŞ. 6.-7. D18
RADYAL ISITMA SİSTEMLERİ LTD. ŞTİ. 6.-7. N13
RETTIG METAL A.Ş. (FİNİMETAL) 6.-7. F15

RIELLO SPA 6.-7. F12
ROBUR SPA 6.-7. H12
ROBUSCHI S.P.A. 6.-7. E06
RUBINETTERIE MALGORANI PIETRO S.R.L. 6.-7. B10
SAACKE GMBH 6.-7. A07
SAACKE YAKMA HİZMETLERİ TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. A07
SANICA ISI SAN. A.Ş. - SANICA HEATING CO. 6.-7. K02
SCHULER AG 6.-7. M08
SEÇ PANEL RADYATÖR 6.-7. M20
SENTINEL PERFORMANCE SOLUTIONS 6.-7. E14
SIT GROUP 6.-7. A03
SİGARTH METAL İŞLEME SAN. VE TİC. A.Ş. 6.-7. A09
STATUGAZ MÜHENDİSLİK VE GAZ MALZ. LTD.ŞTİ. 6.-7. B10
STECO METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 6.-7. K09
ŞAHBAZ ISI SAN. TİC. A.Ş. 6.-7. H16
TARGAZ ENERJİ ÖLÇÜM KONTROL DAĞITIM SAN. 6.-7. H12
TARTARINI S.R.L. 6.-7. F19
TECUMSEH PRODUCTS COMPANY  6.-7. N19
TEKHNELOGOS YAZILIM LTD. ŞTİ. 6.-7. K20
TERMO ISI SİSTEMLERİ TİC. VE SAN. A.Ş. 6.-7. H08
TERMO TEKNİK TİCARET VE SAN. A.Ş. 6.-7. H02
TERMOSAN A.S - CARİSA RADYATÖR  6.-7. K08
TESTO ELEKTRONİK VE TEST ÖLÇÜM CİHAZLARI DIŞ TİC.  6.-7. K06
TOTAL ENDÜSTRİYEL PLAN PROJE MÜH. TAAH.İ. 6.-7. M19
TOYOTA AISIN-TECNOCASA CLIMATIZZAZIONE SRL 6.-7. H12
TÜRK DEMİRDÖKÜM FAB. A.Ş. 6.-7. B02
ÜNLÜSOY SAN. TİC. LTD. ŞTİ. - ÜNMAK A.Ş. 6.-7. G16
ÜRET MAKİNA ISI SAN. LTD. ŞTİ. 6.-7. L10
ÜSTÜN ISITMA SOĞUTMA LTD. ŞTİ. (TERMOPAN) 6.-7. G06
VIESSMANN ISI TEKNİKLERİ TİCARET A.Ş. 6.-7. F02-F06
VIESSMANN WERKE GMBH&CO. 6.-7. F02
WAGNER&CO SOLARTECHNIK GMBH 6.-7. E10
WEISHAUPT-MAX WEISHAUPT GMBH 6.-7. E06
WOHLER MESSGERATE KEHRGERATE GMBH 6.-7. G24
WORLD ENERGY 6.-7. H12
ZEHNDER GROUP TÜRKİYE 6.-7. H06
BOSCH TERMOTEKNİK ISITMA VE KLİMA TİC. A.Ş. 6.-7./8 G02 / C02
ROTEK ENERJİ VE BACA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. 6.-7.-8 D16-G24
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8. SALON

4M TEKNİK YAZILIM SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 A03

ACREFINE 8 A19

AMBER-BOOTH 8 A19

ASCO NUMATICS SIRAI S.R.L. 8 C18

AYAS ASPİRATÖR VANTİLATÖR ELK. MOT. SAN.  8 E16

BALTIMORE AIRCOIL INTERNATIONAL NV 8 E09

BY ISITMA SOĞUTMA KLİMA VE HAVALANDIRMA LTD. ŞTİ. 8 C10

CARNES CO. 8 A01

CLIMAVENETA S.P.A 8 D01

COOLBREEZE AIRGROUP  8 E22

CVS HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 E21

DAIKIN ISITMA VE SOĞUTMA SİSTEMLERİ A.Ş. 8 A08

DECOFIRE 8 C08

DELFİN HAVALANDIRMA SİSTEMLERİ İMALAT SAN.  8 E23

DENSAN MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 8 E22

DOĞSAN ISI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 8 C09

EMTİ MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. - THERMAX YALITIM CEKET. 8 A14

ENVIRO-TEC 8 A19

FALKEN BACA SİST. İKL. İNŞ. TAAH. SAN. TİC. LTD.ŞTİ 8 D12

FANMAK ENDÜSTRİ VE DIŞ TİCARET LTD. ŞTİ. 8 E26

FERROLİ ISITMA VE KLİMA SİSTEMLERİ SAN. TİC. 8 C14

GEA ISISAN TES. İNŞ. TAAH. TİC. VE SAN. A.Ş. 8 B02

GMC İKLİMLENDİRME SİSTEMLERİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 E20

GOODWAY TECNOLOJIES 8 A17

GÖNKA KLİMA TESİSAT İNŞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 8 C16

GRIPPLE 8 A19

GROPPALLİ ISI SİSTEMLERİ SANAYİ VE TİCARET A.Ş. 8 A24

GRUNDFOS  8 A18

HİMTES HAVALANDIRMA İML. TES. İNŞ. TAAH. SAN. 8 D20

HUMIDIFIRST ULTRASONIC HUMIDIFIERS 8 A01

INTERZON AB  8 D16

İNCİ ENERJİ SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.  8 A17

İNCİRCİOĞLU VANTİLATÖR LTD. ŞTİ. 8 A21

JS HUMIDIFIERS PLC 8 A01

KARAKAYA TEKNOLOJİ 8 E12

KLEAN TECHNICS ENVIRONMENTAL PRODUCTS CO. LTD. 8 C22

KLIMSOPREMA 8 A01

KLİMAPLUS A.Ş. 8 C04

KODSAN KAZAN A.Ş. 8 D02

KÜRE MÜHENDİSLİK PROJE VE YAZILIM 8 E36

LINEAR GMBH 8 A02

LİNDE GAZ A.Ş. 8 D06

LUCHT LHZ ELEKTROHEIZUNG GMBH & CO. KG 8 A01

METAL AIRE 8 A19

MİTANOX BACA SİSTEMLERİ 8 E10

NCA  8 A19

NINGBO BENMA ELECTRICAL APPLIANCE CO. LTD 8 E30

NINGBO SEALAND REFRIGERATION TECHNOLOGY 8 E30

NORUS TEKNİK KOMPOZİT ÜRÜNLER SAN. VE TİC. A.Ş 8 D10

NOTION CONTROL CO. LTD. 8 E12

PAL SYSTEM INTERNATIONAL FZCO 8 E23

POLIDORO 8 E14

POLLRICH VENTILATOREN GMBH  8 A21

POUJOULAT BACA SİST. SAN.VE TİC. A.Ş. 8 A15

RES ENERJİ SİSTEMLERİ  A.Ş. 8 A06

RUSSWURM VENTILATOREN GMBH 8 A21

SAMM TEKNOLOJİ İLETİŞİM SAN.VE TİC. A.Ş. 8 E19

SCHIEDEL BACA SİSTEMLERİ 8 D08

SHAOXING KUNFENG REFRIGERATION TECHNOLOGY  8 E32

TEMAS MÜHENDİSLİK LTD. ŞTİ. 8 E46

TUBEST BACA SİSTEMLERİ SANAYİ VE TİC. LTD. ŞTİ. 8 D07

TWIN CITY HOSE 8 A19

TYCO THERMAL CONTROLS NV 8 E19

UFO IŞIKLA ISITMA SİSTEMLERİ  8 C06

ULUS YAPI TESİSAT MALZEMELERİ SAN. VE TİC. A.Ş. 8 A19

UNILAB SRL 8 E42

VECAM-CO 8 E46

VENTAS ISITMA SOĞUTMA ENERJİ SİSTEMLERİ İNŞ.  8 A04

VENTEK MÜHENDİSLİK TİC. LTD. ŞTİ. 8 A01

VIBRO-ACOUSTICS 8 A19

WAVIN TR PLASTİK SANAYI A.Ş. 8 A12

YETSAN PAZARLAMA ISI SİST. SAN.TİC. LTD. ŞTİ. 8 C18

ZHEJIANG SANMEI CHEMICAL IND.CO. LTD. 8 E34



EN 12101-3
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Çatı Fanları

Kanal Fanları

Jet Fanlı Otopark 
Havalandırma Sistemi

Dizayn - Satış Devreye alma

Basınçlandırma - 
Duman Egzoz Fanları
F200, F300, F400

CVS Havalandırma Sistemleri
Küçükyalı İş Merkezi H Blok No:7

Küçükyalı - Maltepe - İstanbul
Tel : +90 216 417 12 48

Faks: +90 216 417 34 48
sales@cvs-tr.com
www.cvs-tr.com

1968'den beri...
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9. SALON

3S KOREA 9 D04
AGE BİLGİSAYAR SİSTEMLERİ VE OTOMASYON FAAL 9 D12
AVABİS DANIŞMANLIK VE TİCARET LTD. ŞTİ. 9 E20
BASE METAL TİC. VE SAN. A.Ş. 9 E26
BITZER KUHLMASCHINENBAU GMBH 9 B06
BİLKAR SOĞUTMA 9 E04
BUZÇELİK TERMİK CİHAZLAR SANAYİ 9 A14
BUZSAN MARKET EKİPMANLARI MADENİ EŞYA SOĞ. 9 A01
CALORFLEX SRL 9 B02
CASTEL S.R.L 9 B02
CHANGZHOU MATCH-WELL ELECTRICAL PRODUCTS  9 D04
COLD-FLEX 9 B02
COOLTECH FINLAND OY 9 A07
DAMLASU SOĞUTMA KULELERİ İNŞ. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B14
DANFOSS 9 B06
DANFOSS SAGİNOMİYA SP Z O.O  9 B06
DE.NA S.R.L. 9 D04
DIXELL S.R.L. 9 D04
DONG-YANG ELECTRONICS CO. LTD. 9 A22
DOTECH SENSING AND CONTROL 9 B02
E.S.S END. SOĞ. ISIT. İZOL. SAN. TİC. LTD. ŞTİ  9 E06
ECKERLE INDUSTRIE-ELEKTRONIK GMBH 9 B02
ELİTE PLASTİK VE SOĞUTMA 9 A21
EMERSON CLIMATE TECHNOLOGIES 9 DO2
ENOTEK MÜH. VE DAN. LTD. ŞTİ.  9 A27
ENSOTEK CTP SU SOĞUTMA KULELERİ MÜH. 9 A11
ERCAN TEKNİK ISITMA SOĞ. KLİMA OTO. KONTROL MALZ. 9 D04
ESK SCHULTZE GMBH&CO. KG 9 D04
FANTINI COSMI S.P.A. 9 D04
FARAN INDUSTRIAL CO. LTD. 9 B02
FENGSHEN REFRIGERATION CONTROLS CO. LTD. 9 D04
FLAMMASSTEK TEKNİK MONTAJ SAN. VE  TİC. A.Ş. 9 A25
FLEXELEC S.A.S 9 D04
FMI FAN MOTORS ITALIA S.R.L. 9 B02
FRİGODUMAN SOĞUTMA SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D02
FRİGOMEKANİK A.Ş. 9 A04
FRİTERM 9 C04
GEA BOCK GMBH 9 DO4

GEA WTT GMBH 9 D04
GEMAK GENEL SOĞ. MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B10
GENERAL ELECTRIC MEASUREMENT AND CONTROL 9 A27
GEORG FISCHER PIPING SYSTEMS LTD. 9 E17
GÖKÇELER İÇ VE DIŞ SOĞ. SİST. A.Ş. 9 B01
GREEN SYSTEM CO INC. 9 D04
HAILIN AUTOCONTROL EQUIPMENT CO.  LTD. 9 D04
HALCOR METAL WORKS S.A. 9 B02
HALCOR S.A. 9 E26
HANSEN TECHNOLOGIES EUROPE GMBH 9 B02
HCS TEKNİK BOBİNAJ SOĞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B04
HONEYWELL FLUORINE PRODUCTS EUROPE B.V. 9 B02
HONGYI PRECISION INDUSTRIAL INC 9 D04
I.K INTERKLIMAT SPA 9 B02
INDUSTRIE TECHNICK S.P.A. 9 D04
ISIŞAH ENDÜSTRİYEL REZİSTANS VE ISI EKİPMANLARI SAN. 9 A03
İMAMOĞLU SOĞ. CİHAZLARI LTD. ŞTİ 9 E11
İNOVA YAPI SOĞUK HAVA DEPO KAPI SİST. LTD. ŞTİ. 9 A15
J&E HALL INTERNATIONAL 9 D04
KALTECH ENGINEERING & REFRIGERATION 9 B02
KARSU SOĞ. SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D06
KARYER ISI TRANSFER EVAP. KOND. SAN. TİC. LTD. 9 A10
KONTHERM KONDENSER EVAPATÖR SAN. VE TİC. A.Ş. 9 D10
KONVEYÖR BEYAZ EŞYA VE OTOMOTİV YAN SAN. TİC.. 9 E18
KRIVAN INDUSTRIE ELEKTRONIK GMBH 9 B02
LEITENBERGER MESS UND REGELTECHNIK GMBH 9 D04
LU-VE S.P.A 9 B06
MAK DEMİR ÇELİK PLASTİK SAN. VE TEMSİLCİLİK TİC.  9 E17
MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES LTD 9 B02
MPM SRL 9 A20
NEW DONGHAE CO.LTD 9 D04
NINGBO MINGYI IMPORT & EXPORT CO. LTD. 9 B20
OMEGA THERMO PRODUCTS B.V. 9 E24
PANEL SİSTEM A.Ş. 9 A04
PARKER HANNIFIN LIMITED 9 D04
PEGO S.R.L. 9 B02
PS SYSTEC KNOPFLE&FEILER GBR 9 B02
REFCOMP SPA 9 B02

REXNORD ELECTRONICS & CONTROLS LTD. 9 E22
RIZK BROTHERS CO. FOR REFRIGERATION GAS & EQUIP. 9 A23
ROSENBERG HAVALANDIRMA SİS. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B04
ROSENBERG VENTILATOREN GMBH 9 B02
SAGINOMIYA EUROPE SP. Z.O.O 9 B06
SAMSUNG ELECTRONICS CO. LTD. 9 B02
SANYO 9 B02
SARKUYSAN ELEKTROLİTİK BAKIR SAN. VE TİC. A.Ş.  9 E10
SEAB GMBH 9 D04
SECOP S.R.O 9 B06
SHANGHAI BOSHANG INTERNATIONAL TRADE CO. LTD. 9 D20
SHENZHEN ICESNOW REFRIGERATION EQUIPMENT CO. LTD. 9 B16
SIKA 9 B02
SINFAR 9 B02
SPORLAN 9 B02
SUPCO SAELED UNIT PARTS CO,INC 9 D04
TECNOLOGIC S.P.A 9 B02
TERMODİZAYN TERMİK CİHAZLAR SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ  9 D09
TERMOKAR ISITMA SOĞ. KLİMA CİH. SAN. TİC. A.Ş. 9 C10
THERMOKEY S.P.A 9 B02
THERMOWAY TERMİK CİHAZLAR A.Ş. 9 D08
TOTAL S.A 9 B02
TOTEM ISI MALZ. VE MAK. TİC. SAN. VE MÜM. A.Ş. 9 B06
UE SYSTEMS INC 9 A27
UNİLAB S.R.L 9 B02
VACON PLC 9 B02
VALF SANAYİ A.Ş. - (ECA) 9 D04
VATBUZ ISITMA SOĞ. VE HAV. SAN. PAZ. TİC. LTD. ŞTİ 9 C06
WTK S.R.L  9 B02
XINXIANG HONGTAI ELECTRICAL APPLIANCE CO. LTD. 9 B18
XUZHOU JINGYING ELECTRONICS TECHNOLOGY CO. LTD. 9 D04
YILDIRIM SOĞ. VE BOBİNAJ SAN. DIŞ TİC. LTD. ŞTİ 9 A05
YUYAO MINGTONG ELECTRIC APPLIANCE CO. LTD. 9 E30
YÜKSEL TEKNİK SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 9 B02
ZENGİNER PANEL SİSTEMLERİ SAN. VE TİC .LTD. ŞTİ 9 E09
ZHEJIANG TAIDA MINIATURE ELECTRICAL MACHINERY 9 D18
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10. SALON

AKDENİZ SOĞUTMA MALZEMELERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 C01
AKGÜN SOĞUTMA İÇ VE DIŞ TİC. LTD. ŞTİ 10 A04
AKO ELECTROMECANICA S.A.L. 10 E34
ALEMDAR SOĞUTMA VE MUTFAK MALZEMELERİ LTD. ŞTİ. 10 D17
ARMATURENWERK ALTENBURG GMBH 10 C06
ASTROFLEX S.P.A 10 C17
AZAK SOĞUTMA SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 B11
BARAN ELEKTRONİK SİSTEMLERİ 10 A25
BECK GMBH DRUCKKONTROLTECHNIK 10 C17
BEST INC.LIMITED  10 A05
BRISTOL COMPRESSORS INT. INC. 10 C06
CANTAŞ BAKIR İŞLETMELERİ SAN. TİC. A.Ş. 10 B04
CANTAŞ İÇ VE DIŞ TİCARET SOĞUTMA SİSTEMLERİ  10 B04
CANTEK SOĞUTMA MAKİNALARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 B01
CEBI POLAND SP.Z O.O 10 C17
CEİA S.P.A 10 A23
CEWAL S.P.A. 10 C17
CFM SOĞUTMA VE OTOMASYON SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 E04
CONTRONICS ENGINEERING B.V. 10 C17
ÇETİNEL SOĞUTMA SAN. A.Ş.  10 B13
ÇİL TEKNİK SOĞ. VE ELK.MLZ. SAN. TİC. LTD. ŞTİ 10 B08
DE.NA SRL 10 C17
DIVERSITECH 10 C06
DOORWIN OVALBOMBECAM 10 E26
DORIN-OFFICINE MARIO DORIN SPA 10 B13
EDEL METAL LTD. ŞTİ 10 B25
ELVAN KALIP VE İMALAT SAN. 10 A27
ENERJİ SOĞUTMA VE ISI SİST. TAAH. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 A19
ERDEM SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 B15
ERKOM KOMPRESÖR MAKİNA İMALAT SAN. VE TİC. LTD. 10 A18
ESPA SOĞUTMA ELEMANLARI PAZ. LTD. ŞTİ 10 C17
ESPA SOĞUTMA ELEMANLARI PAZ. LTD. ŞTİ 10 C17
ESSECI S.R.L. 10 C17
FENGHUA HELI CONTROLS CO. LTD. 10 C06
FRASCOLD S.P.A. 10 C06
FUJI KOKI CORPARATION 10 C06
GAPSO SOĞUTMA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 A01
GMC REFRIGERAZIONE SRL 10 B13

GÜRCAN SOĞUTMA SİS. MAK. VE SAN TİC. LTD.ŞTİ 10 E17
GÜVEN SOĞUTMA ÜNİTELERİ SAN. VE TİC. LTD. 10 D12
HANGZHOU WEIGUANG ELECTRONIC CO. LTD. 10 E13
HARRIS PRODUCTS GROUPS CO. LTD. 10 C17
HENRY TECHNOLOGIES LTD. 10 C06
INDUSTRIETECHNIK S.P.A 10 C17
INVENSYS CONTROLS ITALY SRL RANCO 10 b13
ITE TOOLS  10 C17
İBS ISITMA SOĞ. HAVALANDIRMA TAHH. SAN. VE TİC 10 C12
İSTANBUL SOĞUTMA ISITMA DAY. TÜK. MALL. ELEK. 10 B08
JB INDUSTRIES INC. 10 E08
KAMİ GRUP-KAMİ PLASTİK ENJEKSİYON VE İNŞ. MALZ.  10 A02
KARPANEL SOĞUTMA İZOLASYON MAKİNE SAN. TİC. A.Ş. 10 D21
KERİM ÇELİK MAM. İML. VE  TİC. A.Ş. 10 A21
KIMO REFRIGERATION HVAC LTD. 10 B13
KOZA PERDE TEKSTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10 A22
KYUNG DONG  10 C36
LANHAI COMPRESSOR CO. 10 C17
MERA-POLTIK SP.Z.O.O 10 C17
MEYTEK GROUP 10 A09
MORRILL MOTORS CO. 10 C17
NARA E&C INC. 10 B13
NU-CALGON 10 E08
ODAKLI YAYINCILIK TAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 A31
OFFICINE MARIO DORIN SPA 10 C01
ONDA SPA-HEADQUARTER 10 B13
ÖZSAYIN TEKNİK CİHAZLAR ISITMA SOĞ. SAN. TIC. LTD.  10 B17
PACIFIC CONTROLS 10 B27
PE GIOVANNI S.N.C. 10 C06
PERRY ELECTRIC S.P.A. 10 C17
PETRONAS LUBRICANTS BELGIUM NV 10 B13
PIETRO GALLIANI BRAZING SPA 10 A29
PİTSO SOĞUTMA FANLARI SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 E15
PLANER MÜHENDİSLİK SOĞ. KLİMA TESİSAT VE TİC. LTD.  10 D01
POLAK BROS LTD. 10 C06
RECTORSEAL 10 C06
REFCO MANUFACTURING LTD. 10 B13
RESOURCE DATA MANAGEMENT LTD.  10 E34

SAĞLAM KALIP MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 C30
SAMİ YAYGIN SOĞUTUCU KAPI İMALATI SAN. TİC.  10 C28
SARBUZ SOĞ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 C13
SCHLIESS- UND SLCHERUNGSSYSTEME GMBH 10 D30
SETON MAKİNA SAN. A.Ş. 10 E34
SHANGHAI HITACHI ELECTRICAL APPLIANCES CO.  LTD. 10 D22
SHRIEVE PRODUCTS INT. LTD. 10 C06
SIKA DR.SIEBERT&KUHN GMBH&CO. KG 10 A27
SINOCHEM LANTIAN CO.,LTD 10 E23
SİBA ISITMA KLİMA LTD. ŞTİ. 10 E08
SMARDT CHILLER GROUP INC. 10 B30
SOLVAY FLUOR GMBH 10 B13
SUMNER 10 E08
T.T.INTERNATIONAL CO. LTD. 10 E20
TEKNİK DÖKÜM A.Ş. 10 A23
TEKNİON A.Ş. 10 C06
TELEPATİ REKLAMCILIK TAN. HİZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ.  10 A30
TEMPERITE CO. 10 C17
TERMO SOĞUTMA SAN. TİC. A.Ş. 10 B13
THERMOFIN GMBH 10 E22
TRADE MASTER INT. CO. LTD. 10 C06
TRANSFER OIL S.P.A 10 C06
TRANSKLİMA SOĞ. MAK. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 10 B32
UTKAN METAL ALÜM. PAZ. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10 E28
VULKAN TURKEY 10 A07
WELTEM CO.  LTD. 10 A03
WENGLING HENGFA AIR-COND. COMP. CO. LTD.  10 C06
WINGFAN LTD. & CO.KG 10 A18
WURM GMBH&CO. KG ELEKTRONISCHE SYSTEME 10 B13
WUXI HUISHAN AUTOMATIC CONT. CO. LTD. 10 C06
YELKEN SOĞUTMA DENİZCİLİK İNŞ. TİC. LTD. ŞTİ 10 B03
ZANOTTİ TÜRKİYE 10 C22
ZEC S.P.A 10 C17
ZHEIJANG GREENLAND REFRIGERATION EQUIPMENT  10 C06
ZHEIJANG VALUE MECHANICAL & ELECTRICAL PROD. 10 C17
KORKMAZ SOĞUTMA SİST. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 10  E24
LAMPRE TURÇELİK METAL SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ 10  C18
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AIRTEK TECHNOLOGIES INC. 15 1551
AKA SU TEKNOLOJİLERİ İNŞ. TİCARET LTD. ŞTİ. 15 1717
AKTİF ÇEVRE VE YENİLENEBİLİR ENERJİ TEKNOLOJİLERİ 15 1701
ARAB WATER WORLD (AWW) MAGAZINE 15 1502
ARI KAZAN MAKİNA SAN. VE TİC. A.Ş. 15 1591
ATLAS FİLTRE  15 1669
ATSON MAKİNA SAN. LTD. ŞTİ. 15 1575
BAYKAN GRUP 15 1675
BEHA ELEKTRO AS 15 1719
BERGHOF MEMBRANE TECHNOLOGY GMBH&CO. KG 15 1505
BES YAPI ÜRÜN. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1615
BİLGEN GÜNEŞ ENERJİSİ İNŞ. MİM. MÜH. SAN. TİC. LTD. 15 1539
CET- GRUPPE 15 1745
CHONGQING GENERAL INDUSTRY( GROUP) CO. LTD. 15 1569
COSMOSOLAR LTD 15 1645
DAMANDEH CO. 15 1537
ELEKTROMED A.Ş. 15 1663
EMAK SOĞUTMA ISITMA VE END. MAK. İMAL. VE MONT. 15 1507
EMCEKARE MÜHENDİSLİK OTOMASYON LTD. ŞTİ. 15 1519
EPA ÇEVRE TEKNOLOJİLERİ VE ENDÜSTRİYEL ÜRÜN 15 1505
ERMAK ELEKTRONİK SAN. TİC. - TEZCAN ERBAŞ 15 1719

ESLİ ENDÜSTRİYEL ÜRÜNLERİ PAZARLAMA SAN.İ. 15 1669
EXPOCLIMA.NET 15 1571
FAAL ENERJİ DERGİSİ 15 1561
FIRST LIGHT TECHNOLOGIES INC. 15 1669
GEMAŞ GENEL MÜHENDİSLİK A.Ş. 15 1681
GOGREEN MÜHENDİSLİK 15 1535
GUANGDONG HANGJI METAL PRODUCT INDUSTRIES  15 1570
GÜNDER ULUSLARARASI GÜNEŞ ENERJİSİ TOPLULUĞU 15 1564
HASSA YANGIN SÖNDÜRME CİHAZLARI SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1513
HAYZEK ELEKTRONİK DAY. TÜK. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1521
HEMAŞ SANAYİ TİCARET-AHMET NEVZAT 15 1565
HOCAOĞULLARI MAKİNA VE TEKSTİL SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1635
HOPPY INDUSTRIAL CO. LTD. 15 1547-1559
HWA CHIH TECHNOLOGY CO. LTD. 15 1553
ION EXCHANGE INDIA LTD. 15 1669
İDEAL HAVA KANALI İMALAT SAN. VE TİC. A.Ş. 15 1621
İTEK-İLERİ TEKNOLOJİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1747
KAORI HEAT TREATMENT CO.  LTD. 15 1555
LASPAR DIŞ TİCARET SATIŞ DAĞITIM VE PAZARLAMA  15 1657
MRU GMBH 15 1549
MT KLİMA İKLİMLENDİRME TEKNOLOJİLERİ SAN. LTD. ŞTİ. 15 1715

OSTİM ORGANİZE SANAYİ BÖLGE MÜDÜRLÜĞÜ 15 1585

ÖZENER ÇELİK BACA SİSTEMLERİ SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1533

P.LEMMENS COMPANY S.A. 15 1575

PALAZZETTI LELIO S.P.A. 15 1535

PENTA OTOMASYON 15 1549

PEXA BORU SANAYİ A.Ş. 15 1579

SEÇİL OTO KOKULARI BASKILI PROMOSYON ÜRÜNLERİ  15 1525

SEMPA LTD. ŞTİ. 15 1649

SİMFLEKS HORTUM ÜRETİM VE PAZARLAMA 15 1573

SOLİMPEKS ENERJİ SİS. VE TİC. A.Ş. 15 1749

STAR DERİ TEKS. HAVUZ VE BİLİŞİM ÜRÜN. SAN.  15 1681

SUBCON TURKEY GAZETESİ-SEKTÖREL TANITIM GRUBU 15 1580

ŞENPRES DÖKÜM VE SIHH. TES. SAN. TİC. LTD. ŞTİ. 15 1695

THE BIG 5 15 1550

TIANJIN TANGFA WATTS VALVE SALES CO. LTD 15 1541

TÜR&AİR HAVALANDIRMA SİS. SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 15 1577

UNICORN (TAIWAN) CHEMICAL CO. LTD. 15 1557

YAMANLAR PRES DÖKÜM SAN. PAZ. LTD. ŞTİ. 15 1633

YILSU MAKİNA SAN. VE TİC. LTD. ŞTİ. 15 1710

ZJMECH TECHNOLOGY CO. LTD. 15 1567
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ESCON SOSİAD

ODA

6-7 LOBY

9-10 FUAYE

BACADER  6.7 LOBBY 19

CLIMATIZACION 2013 6.7 LOBBY 22

DOSİDER 6.7 LOBBY 31

FOM AJANS-DTK DERGİSİ 6.7 LOBBY 15

ISKAV  6.7 LOBBY 45

İSEDA 6.7 LOBBY 21

İSİB 6.7 LOBBY 36

İSKİD 6.7 LOBBY 43

İZODER 6.7 LOBBY 39

KBSB 6.7 LOBBY 23

MTMD  6.7 LOBBY 25

OAİB 6.7 LOBBY 36

PANDER 6.7 LOBBY 27

TEKNİK YAYINCILIK 6.7 LOBBY 29

TERMO KLİMA 6.7 LOBBY 10.-49.

TMMOB İSTANBUL ŞUBESİ 6.7 LOBBY 14

TMMOB İZMİR ŞUBESİ 6.7 LOBBY 13

TTMD TÜRK TESİSAT MÜH.DERNEĞİ 6.7 LOBBY 35

BİLEŞİM YAYINCILIK FUARCILIK 9.10 LOBBY 201

ESSİAD 9.10 LOBBY 204

İSTANBUL BUZD. SOĞ. VE İKL. TEKN.ODASI 9.10 LOBBY 202

SOSİAD  9.10 LOBBY 203

TMMOB 9.10 LOBBY 206

ANADOLU BAKIR ALAŞIMLARI 9-10 FUAYE 209

ESCON ENERJİ SİST. VE CİHAZLARI SAN. 9-10 FUAYE 205
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ALBAKSANAFS

AEON

AYVAZARI KAZAN

ARES

BAHÇIVAN

26-30 Mart 2012 tarihleri arasında Milano’da gerçek-
leştirilen MCE Mostra Convegno Expocomfort Fuarı’na 
Türk firmaları damga vurdu.  

Fiera Milano Fuar Merkezi’nde düzen-

lenen fuarda katılan Türk firma sayısı 

70’den fazla olunca, Türk Makine Tanı-

tım Grubu da Havaalanından başlayarak 

şehri Türk Makinalarına Güven telkin 

eden reklam panolarıyla donatınca Tür-

kiye, fuarda gövde gösterisi yaptı. 

4 gün süren MCE 2012, 155.000 profes-

yoneli ağırladı. Verilen bilgiye göre 2012 

yılında yabancı katılımcı sayısında %4’lik 

bir artış oldu. Brezilya, Türkiye, Polonya 

katılımları ile fuardaki yerlerini geliştirdiler.

58 ülkeden toplam 900’ün üzerinde 

yabancı katılımcının yer aldığı fuarda 

toplam 2.100 firma ürün ve hizmetleri-

ni sergilediler. Enerji verimliliği ve tasar-

rufu konularını özellikle ortaya çıkaran 

Mostra Convegno 2012 Fuarı toplamda 

325.000 m2’lik alanda düzenlendi.

Yoğun konferans programları ile fuar, 

ziyaretçilerin ve profesyonelleri sektörel 

gelişmeleri yakından takip etme imkanı 

buldukları MCE 2012 içinde gerçekleşen 

Zero Energy 2020, üreticiler için 27 makro 

sektörü ortaya çıkarmak için düzenlendi.

Mostra Convegno Expocomfort 2014 yı-

lında 18-21 Mart tarihleri arasında, Fiera-

milano Fuar Merkezi’nde düzenlenecek.

MCE 2012’de Türk rüzgârı  

MCE 2012 katılan Türk firmalarının standları
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Aeon her fuarda Koleksiyonuna en az beş yeni ürün ekliyor

AFS İhracatta çok önemli mesafeler kat etti

Aeon Levent Aci: “Avrupa’daki üreticiler fiyatlardan dolayı teker teker kapatıyorlar. Bizim paslanmaz 
ürünlerin güçlenmesinin altında yatan sebep ise dizayn ve işçilik, çünkü fiyat olarak fark yok.” 

AFS Genel Koordinatörü M. Zahid Poyraz: “AFS ihracat konusunda belirli bir mesafe kat etmiş bir 
firma. 60’ı aşkın ülkeye ihracat yapıyor.  Gönül ister ki; dünyanın her yerine ulaşalım.” 

Firmanızın burada bulunma amacı nedir?

Zaten firmamızın merkez ofisi 

İngiltere’de, imalat İstanbul’da yapılı-

yor. Dolayısıyla Avrupa pazarı bizim için 

önemli. Bu fuara da 8 yıldır katılıyoruz. 

Bir sene Almanya’da, bir sene Milano’da-

yız. Avrupa’da hemen hemen her ülkede 

bayilerimiz var, Polonya, Fransa, Alman-

ya, Hollanda, Belçika, İsveç, İspanya vs. 
dolayısıyla bu fuarlar bizim için önemli. 
İngiltere’de katıldığımız iki üç tane ana 
fuar var, bir de Türkiye’deki  ISK-Sodex 
Fuarı bizim için çok önemli.

Bu fuarda hangi ürünleri sergiliyorsunuz?
Biz her fuara yeni dizaynlarla geliyoruz, 
genelde paslanmaz çelik üzerine çalı-
şıyoruz. Bir de kendi dizaynlarımız olan 
alüminyum ürünlerimiz var. Bu fuarda 
da yaklaşık 4-5 tane yeni ürün var. Her 
fuarda en az dört veya beş yeni ürünle 
koleksiyonu tazeliyoruz. 

Türkiye radyatör konusunda bir numara. 
Sizce bunun altında yatan güç nedir?
Standart ürünlerde fiyat ana sebeptir. 
Havlupanlar veya panellerde artık Avru-

pa’daki üreticiler fiyatlardan dolayı te-

ker teker kapatıyorlar. Bizim paslanmaz 

ürünlerin güçlenmesinin altında yatan 

sebep ise dizayn ve işçilik, çünkü fiyat 

olarak fark yok.  

ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’na katılıyor-

sunuz. ISK-Sodex’in sizin için anlamı nedir?

Türkiye büyük bir ülke, showroomu-

muz, imalatımız Türkiye’de de var. Ayrıca 

Türkiye’de bizim için büyüyen bir pazar 

var. Firma ilk kurulduğunda İngiltere üze-

rinden Avrupa’ya üretim yapıyordu. Yak-

laşık 4 yıl önce de talep üzerine Türkiye 

pazarına da ağırlık verdik. Bu yüzden şu 

anda Türkiye’deki ana fuarlara katılıyo-

ruz. Ayrıca Türkiye’deki bayilerimize des-

tek vermek için de o fuarlara katılıyoruz. 

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz bil-
miyorum ama buraya gelişinizde bir he-
definiz var, hangi ülkeler hedefleriniz 
arasında?
Bu fuara 2000 yılından beri düzenli olarak 
geliyoruz. Bu fuar bana göre sektörümü-
zün en önemli organizasyonlarından bir 
tanesi ve ihracat planları olan her Türk 
firmasının da bulunması gereken bir fuar. 
Hedef konusuna gelince; bildiğiniz gibi 
AFS ihracat konusunda belirli bir mesafe 
kat etmiş bir firma. Bu yüzden artık he-
deften daha ziyade bizim burada olmamız 
gerekiyor, burada müşterilerimiz var, bu-
rada bizi görmek istiyorlar. Bu sebeple bu 
fuara düzenli olarak katılıyoruz. AFS 60’ı 
aşkın ülkeye ihracat yapıyor.  Gönül ister 
ki; dünyanın her yerine ulaşalım. Fuarın 
ziyaretçi profili genel olarak Avrupa’dan 
olsa da bazen sürprizlerle karşılaşabiliyor-
sunuz. Mesela Brezilyalılarla da karşılaşa-
biliyorsunuz. Bu hiç belli olmuyor yani her 
fuarda bir potansiyel yakalanabiliyor. 

Yeni bir pazara girerken ne gibi aşama-
lardan geçiliyor?
İlk önce pazarın durumunu, orada kul-
lanılan ürün grubunu inceliyoruz. Her 
pazarın kendisine özgü ürünleri, alış-
kanlıkları, standartları, regülasyonları, 

kanunları var, onları inceliyoruz. Sonra 

tek tek firmaları tanıyoruz. Daha sonra 

da insanları tanıyoruz, insan profili de 

çok önemli. Onları da bilmeniz gereki-

yor. Göz önünde tutmanız gereken her 

milletin kendine özgü bazı kriterleri var. 

İhracatın bir ayağı da temsilcilikler, ba-

yiler vermek. Siz bayilerle mi çalışıyorsu-

nuz, kendiniz mi gidiyorsunuz ve bunları 

yaparken nelere dikkat ediyorsunuz?

Bir pazara girerken öyle çok kesin kriter-

lerle, distribütör anlaşmalarıyla girmek 

çok uygun değil. Pazarı tanımak belli bir 

süre alıyor, bu özellikle uzak pazarlarda 

geçerli. Brezilya pazarını veya Japon pa-

zarını tanımanız vakit alıyor. Bu aşama-

dan sonra bulduğunuz firmanın, çalıştı-
ğınız insanların pazardaki hakimiyetine 
bakıyorsunuz, doğru adamı yakaladıysa-
nız iş kendiliğinden yürüyor. Bana göre 
en doğrusu bu. 

Çok yeni ürünler çıkardığınızı biliyorum. 
Burada neler sergiliyorsunuz?
Bu fuarda iki ürünümüzü ön plana çıkar-
dık. En önemlisi Greenguard tarafından 
sertifikalandırdığımız yeni ürünümüz 
AFS Green Flexible Havalandırma Kanal-
ları. Bu ürünle şu anda Amerika dışında 
dünyada bu sertifikayı alan ilk firmayız. 
Günümüzde artık çevre, insan sağlığı, iç 
ortam, hava kalitesi çok önemli dolayı-
sıyla bu ürünümüze çok güveniyoruz. Bir 
de hijyen ürünümüz var, o da yine insan 
sağlığıyla direk alakalı bir ürünümüz.

İnsanların tepkisi nasıl? Dünyada ilkler-
den birisi olmak ayrıca bir ilgiyi berabe-
rinde getirmiştir diye düşünüyorum.
Fuarın ilk günü her zaman sakin geçer, 
dün de biraz sakin geçti ama konuyla 
özellikle ilgilenen insanlar var, ilgiden 
memnunuz. Tabi bu ürün için gelişmiş, 
olgunlaşmış pazara ihtiyaç var. Bu açıdan 
Avrupa bizim için daha önemli bir pazar, 
onlar daha ilgililer. Amerikalılar zaten bu 
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Avrupalı firmalara karşı fiyat avantajımızı kullanıyoruz
Ares PHE Arben Yabalı: “Avrupalılarla aynı kalitede üretim yaparken Türkiye’deki fiyat avantajını kul-
lanıyoruz. Bu yüzden satış yapmakta bir problemimiz olmuyor.”

konunun öncülüğünü yapıyorlar. Ürünü-

müzü Amerika’da da tanıttık, oradaki 

ilgiden de memnunuz. 

Sodex Fuarı’nda bu ürünlerinizin dışın-
da ürünleriniz olacak mı? Kısaca Sodex’e 
nasıl hazırlanıyorsunuz?
Sodex bizim için çok önemli bir organi-

zasyon, her seferinde olduğu gibi dört 
gözle bekliyoruz. Yurtiçi ve yurtdışından 
birçok müşterimizle bir araya gelebiliyo-
ruz. Bizim AFS olarak bir geleneğimiz 
var; yurtdışındaki müşterilerimizi da-
vet edip İstanbul’da ağırlarız. Bu hem 
iş ilişkilerimizi geliştirmemiz açısından 
önemli hem de onların memleketimizi 

görmesi, buradaki varlığımızı hissetme-
leri açısından çok önemli. Tabi flexibleın 
dışında yurtiçi pazarına sunduğumuz 
başka ürünler de var. Yeni ürünlerimiz 

tabi ki olacak. 

Neler göreceğiz mesela?

O da sürpriz olsun.

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz? Bu 

fuara katılırken hedefleriniz nelerdi?

Avrupa’da ilk defa böyle büyük bir fuara 

katıldık. Bu dünyanın en büyük ısıtma-

soğutma fuarı olduğu için hedefimiz 

genellikle Avrupa’daki firmalara ulaşmak 

ve pazarımızı genişletmek. 

Sizin için nasıl bir fuar oldu?

Fuar aslında biraz fazla büyük. İnsanların 

fuarı çok iyi gezebildiklerini düşünmüyorum 

ama biz istediğimiz firmalara ulaştık. Sade-

ce İtalya değil, değişik ülkelerle de görüştük; 

İspanya, Polonya, Romanya vs. oralardan da 

gelenler oldu. Bizim için fuar iyi geçiyor.

Bu fuarda hangi ürünleri sergiliyorsunuz? 

Biz Türkiye’de plakalı ısı değiştiricileri 

üretiyoruz. Zaten İtalya’da çalıştığımız 

firmalar vardı yani genelde Türkiye’deki 

üretimde var olan fiyat avantajlarını kul-

lanıyoruz. Çünkü bildiğiniz gibi Avrupa 

gitgide üretimden uzaklaşıyor. Alman-

ya ve Fransa bunun dışında ama birçok 

ülke hem pahalılıktan hem de pazarda 

belli bir yere gelmelerinden dolayı üreti-

mi bırakıyorlar çünkü bundan sonra ya 

düşmeye başlayacaklar ya da çok pa-

halı oldukları için satış yapamayacaklar. 

Zaten birçok Avrupa ülkesi üretimini ya 

Uzakdoğu’ya, ya Doğu Avrupa’ya taşı-

yor. Türkiye’ye de taşıyan birçok firma 

var. Avrupalılarla aynı kalitede üretim ya-

parken Türkiye’deki fiyat avantajını kul-

lanıyoruz. Bu yüzden satış yapmakta bir 

problemimiz olmuyor. 

Firmanıza, daha doğrusu ürünlerinize 

ilgi nasıldı?

Ben bugüne kadar katıldığımız fuarlarda 

şunu gördüm; ülkeler ne kadar gelişmişse 

nerede üretildiğiyle ilgili bir problemleri 

olmuyor ama ülkelerin gelişmişlik seviyesi 

azaldıkça Avrupa ve Amerika hayranlığı 

o ülkelerde daha fazla oluyor, mesela; 

Suriye’de, Irak’ta, Suudi Arabistan’da, 

özellikle Arap ülkelerinde ürün anlamın-

da hepsi Avrupa’ya gitmek istiyor. Biz de 

Avrupalılara satıyoruz, onlar kendi marka-

larını koyuyorlar, tekrar dünyaya satıyorlar. 

Bu da inşallah ileride değişecek. 

ISK-Sodex Fuarı’na katılıyor musunuz? 

Sodex’in sizin için anlamı nedir?

2002 senesinden beri katılıyoruz. Geçen 

seferki Sodex’e kadar yurtdışından pek 

fazla ilgi gelmemişti ama geçen sene yurt-

dışından da yoğun bir ilgi oldu, özellikle 

Türkiye’nin bulunduğu coğrafyadan. ISK-

Sodex Fuarı bizim için biraz da prestij fua-

rı. Uluslararası git gide anlamda daha çok 

önemli bir yere sahip olacak. 

Bahçıvan olarak hedeflerimizi daha da yükselttik
Bahçıvan Elektrik Genel Müdürü Ömer Faruk Bahçıvan: “Avrupalılar bizi bir türlü kabullenemiyorlardı 
fakat şimdi kendileri de Türkiye’deki gelişimin inanılmaz olduğunu ve bize gıpta ile baktıklarını artık 
açık açık itiraf ediyorlar. İnşallah çok daha iyi yerlere hep beraber gideceğiz.” 

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz bil-

miyorum ama buraya gelirken bir hede-

finiz olmuştur. Yeni müşteriler bulmak 

dışında buraya geliş amacınız ne?

Fuara 3. kez katılıyoruz. Bu fuar sektörün 

en büyük fuarlarından birisi hatta dün-

yadaki ilk 3 fuardan birisi. Dolayısıyla bu 

fuarı çok önemsiyoruz. Burada yeni tek-

nolojiler, yeni ürünler görebiliyoruz, dün-

yadaki rakiplerimizin durumunu yakından 

izleyebiliyoruz. Trend’i yakalayıp kendimi-

ze ona göre yön çizmek adına her seferin-

de burada olmaya gayret ediyoruz.

Fuarın 3. gününe gelindiğinde bu konu-

da bir fikir edinmişsinizdir; bu sene ile 

önceki seneler arasında ne gibi değişik-

likler var?

Bizim açımızdan olumlu. Bu seneki yeri-

mizin biraz daha düzgün. İlk yıl bizi bir 

köşeye atmışlardı, küçücük bir yerimiz 

vardı, onu fuar olarak değil de bir baş-

langıç olarak düşünüyorduk. Geçen sene 

yerimiz nispeten daha iyiydi ama yine 

arka taraflarda ve herkesin uğrayamadı-

ğı bir yerdeydik. Bu sene ise arzu ettiği-

miz bir yerdeyiz. İnşallah her geçen yıl da 
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Türk malı denildiğinde uzak durmak eskidendi
Borpan İhracat Müdürü Ali Özbey: “Türkiye sanayisiyle, ekonomisiyle kendisini ispatlamış durumda-
dır. Gerek bizim gerekse diğer firmaların ihracatlarıyla da bu ispatlanmış durumda.” 

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz?

Ben firmada yeniyim, yaklaşık 2 aylık bir 

geçmişim var ancak burası daha önceden 

katıldığımız bir ihtisas fuarı. Frankfurt’taki 

ve İstanbul’daki ISK-Sodex Fuarı’yla birlikte 

bizim firma olarak katıldığımız 3 ihtisas fu-

arından bir tanesi. Avrupa’ya yönelik oldu-

ğu için Almanya ile birlikte önemli bir fuar. 

Geçen iki günü değerlendirecek olursak; 

iyiydi, müşterilerimizle görüşmelerimizi 

yaptık çünkü burası bir buluşma merkezi. 

İnsanlarla yüz yüze mevcut olan konuları 

görüşmek ve yeni müşteriler bulmak en 

önemli konu. Dolayısıyla şu an için hedef-

lerimize ulaşmış bulunuyoruz. İnşallah fuar 

böyle devam edip amacına ulaşmış olacak.  

Bildiğim kadarıyla Türkiye radyatör ko-

nusunda dünyada bir numara. Siz eskiden 

beri fuarlara gidiyorsunuzdur. Sizce eski-

lerden bugüne Türk malı algısı değişti mi?

Bu algıyı çoktan değiştirdiğimizi söyle-

yebilirim çünkü Türk malı denildiğinde 

uzak durmak eskidendi. Şu anda Tür-

kiye sanayisiyle, ekonomisiyle… kısaca 

her şeyiyle kendisini ispatlamış durum-

dadır. Kaliteli çelik ürünlerimizin olduğu 

bir dalda Türkiye yine iddialıdır ve gerek 

bizim gerekse diğer firmaların ihracatla-

rıyla da bu ispatlanmış durumda. 

ISK-Sodex’in sizin için anlamı nedir? 

ISK- Sodex, Türkiye’nin ve İstanbul’un ko-

numu itibariyle bütün çevre ülkelere, Rus-

ya olsun, Avrupa ülkeleri olsun, hizmet 

veren bir konumda. İstanbul da artık bir 

fuar merkezi. Bu yüzden nasıl ki Almanya 

ve İtalya’ya geliyorlarsa Türkiye’ye de geli-

yorlar. Bütün bu hizmetleri sıkı bir şekilde 

verip temasları sıkılaştırmak için çok uygun 

bir merkez. ISK-Sodex Fuarı bizim için he-

def odaklı bir fuardır. Alıcıların daha yoğun 

olduğu bir fuardır. Daha çok önem verdi-

ğimiz bir fuardır. Hem komşu ülkelerden 

hem daha uzak ülkelerden gelen müşte-

rilerimizle bağlantı yapabildiğimiz bir fuar-

dır. Sadece tanıtım olarak değil daha etkili 

şekilde sonuç aldığımız fuarlardan birisidir. 

Orada yeni ürününüz olacak mı?

Şu anda yeni ürün için çalışmalarımız de-

vam ediyor, ISK-Sodex Fuarı’na yetişme ihti-

mali var fakat Sodex’te bunları sergileyebilir 

miyiz, o konuda emin değilim. Ar-Ge henüz 

devam ediyor ama yetişir mi bilemiyorum.

bunu geliştirerek artık dünyadaki güçlü 
firmaların arasında yer alacağız.

Dünyanın her tarafında çok önemli fu-
arlara gittiğinizi biliyorum. İlk katıldığı-
nız dönemlerle şimdiyi kıyaslarsak; Türk 
malı algısı değişti mi?
Kesinlikle çok değişti. İtalyanlardan da 
bu konudaki itirafları yeni yeni almaya 
başladık. Özellikle Avrupalılar bizi bir tür-
lü kabullenemiyorlardı fakat şimdi kendi-
leri de Türkiye’deki gelişimin inanılmaz 
olduğunu ve bize gıpta ile baktıklarını 
artık açık açık itiraf ediyorlar. İnşallah çok 
daha iyi yerlere hep beraber gideceğiz. 

Sizinle en son konuştuğumuzda hem Tür-
kiye adına hem de Bahçıvan adına hedef-
leriniz vardı.
Hedeflerimizde herhangi bir sapma yok 
hatta çıtayı daha da yükselttik. Zaten biz 
hedeflerimizi koyarken gerçekleşebilecek 
fakat bizim bu hedefleri koyduğumuz 
dönemlerde kimsenin hayal edemediği 
hedefleri seçiyoruz ve bunların çok da 
zor olmadığını hep beraber görüyoruz. 
Bundan sonra çıta daha da yükseklere 
çıkıyor. Hedeflerimiz için koyduğumuz 
tarihleri 2-3 sene daha aşağıya çekmeye 
başladık yani 2023 yılı için olan hedefle-
rimizi 2020 yılına çekme durumundayız. 
İnşallah böyle de devam edecek. Biz gay-

retimizi göstereceğiz, çabamızı ortaya 
koyacağız. Ben sektördeki bütünleşme-
nin hızlanmasını arzu ediyorum. İnşallah 
bunlar da gerçekleştiği takdirde biz Türk 
firmaları olarak çok büyük fuarlarda, çok 
daha hakettiğimiz noktalarda kendimizi 
göstereceğiz. Biz daha bu işin çok çok 
başındayız. İnşallah bunları aşıp sektörü 
çok daha ileriye götüreceğiz. 

Firmalar yeni ürünlerini böyle büyük 
firmalarda lanse ediyorlar. Biliyorum ki; 
sizin de büyük çalışmalarınız var, sürekli 
yeni ürün peşinde koşuyorsunuz. Özellik-
le bu fuarda hangi ürünleriniz var?
Bu fuarda mutfak egsoz fanlarımız var, 
mutfak davlumbazlarımız var, jet fanları-
mız var. Yine bu fuarda geçen fuara naza-
ran birçok yeni ürünümüz var. Her fuarda 
mutlaka üzerine bir şeyler koyuyoruz. Bu 
fuarda da yeni ürünlerimizi sergiliyoruz. 

Ziyaretçilerin ağırlıklı olarak ilgi göster-
dikleri bir ürün grubu var mı?
Ürünlerin hepsi farklı sektörlere yöne-
lik ürünler. Özellikle üretici firmalardan 
herkes kendi sektörüyle ilgili ürünlere ilgi 
gösteriyor. Çok ciddi üreticilerle bağlan-
tılarımız var, Avrupa’dan olsun, dünya 
çapından olsun. Yine birçok projeciyle 
bağlantılarımız var. Herkes daha çok ken-
di gamıyla ilgileniyor. Bir de distribütörler 

var ki onlar zaten ürünlerin tamamıyla il-
gileniyorlar. Bütün ürünler birbirini ikame 
edebilecek ürünler dolayısıyla hepsi eşit 
miktarda ilgi görüyor fakat bizden bek-
lemedikleri şeyleri görünce tabi hayretler 
içerisinde kalıyorlar. Bizim buraya tünel 
fanı veya jet fanı koymamız birçok kişinin 
ilgisini çekmemizi sağladı. Bu kadar kısa 
zamanda böyle bir gelişme beklemiyor-
larmış. Bunu bizim büyük rakiplerimiz de 
itiraf ediyorlar. Biz bilakis geç kaldığımızı 
düşünüyoruz çünkü onlar bizden önde-
ler, bizim bir an önce onlara yetişip onları 
geçmemiz gerekiyor.

ISK-Sodex Fuarı, Bahçıvan için ne ifade 
ediyor?
ISK-Sodex bizim gözbebeğimiz, ISK-
Sodex bizim gurur kaynağımız. Biz her 
fuarda ISK-Sodex’i lanse etmeye, öne çı-
karmaya çalışıyoruz çünkü o bizim kendi 
fuarımız, kendi malımız, kendi evladımız 
gibi. Onun da gelişimini hep beraber 
görüyoruz. İnşallah el birliğiyle çok çok 
daha iyi noktalara getireceğiz. Sodex’e 
de bir ay kalmasına rağmen orada mut-
laka yeni bir ürünümüzü sergileyeceğiz. 

Ürün belli mi yoksa sürpriz mi olacak?
Bizde süreklilik var, artık bizler insanlar 
için sürpriz olacağız, yapmış olduğumuz 
bir ürün değil de Bahçıvan sürpriz olacak. 
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Bu fuara gelirken hedefiniz neydi?

Hedefimiz tüm fuarlarda olduğu gibi 

müşteri portföyümüzü genişletmek. Bil-

diğiniz gibi Mostra Convegno uluslara-

rası bir fuar, nereden baksanız dünyanın 

yarısı bu fuara katılımcı olarak geliyor. 

Özellikle Avrupa ülkelerinden, Kuzey 

Afrika’dan, Ortadoğu’daki ülkelerden 

katılımcılar var, burası herkesin bir araya 

geldiği bir fuar. Biz de burada nasibimi-

zi aramaktayız. Fuarlara çok önem ve-

ren bir firmayız, her fuarda olduğu gibi 

standımızı kurduk.  Ama Milano’da bu 

yıl zannediyorum ki Avrupa’daki krizden 

dolayı katılımda bir azalma var. 2012 yı-

lında 12 fuara katılıyoruz, bu da onlar-

dan birisi. 

Firmalar özellikle büyük fuarlara ge-

lirken yenilikler yaparlar. Sizin burada 

yeni bir ürününüz ya da geliştirdiğiniz bir 

mevcut ürününüz var mı?

Tabi ki mevcut. Bizde şu anda plastik 

boru kaynak makinelerinin paftaları var, 

boru kaynağını yapan asıl parça paftadır. 

Paftaların kelitesini geliştiriyoruz. Yeni 

teknoloji teflon kullanıyoruz. Aynı za-

manda borunun pafta içinde yapışkanlı-

ğını nereddeyse %0’a indiriyoruz. Böyle 

bir Ar-Ge çalışmamız var ve bunu uygu-

lamaya soktuk. Artık yeni ürünlerimizi al-

dık, bazı müşterilerimize numuneler dahi 

gönderdik. Bunları da geldiğimiz fuar-

larda sergiliyoruz. Vana bölümünde yeni 

ürünlerimiz var, onları sergiliyoruz. Vana 

grubundaki ürünlerimizin sayısı günden 

güne artıyor. Taleplere göre ürün ürete-

biliyoruz. Bizim sloganımız, “kalite her 

zaman kazanır.” Bu sloganla ülke ülke 

gezerek pazarımızı genişletmeye çalışı-

yoruz. 

Yıllardır katıldığınız Sodex hakkında ne 

düşünüyorsunuz? Sodex’in sizin için an-

lamı nedir? Oradaki hedefiniz nedir? 

ISK- Sodex Fuarı’nı heyecanla bekliyoruz. 

Sodex’in bizim için anlamı; ilk olarak o 

bizim kendi fuarımız, bizim ülkemizde, 

en büyük anlamı bu. İlk önce bir Türk 

markası olan Candan’ı gururla bütün 

dünyaya tanıtacağız, bu bizi gururlandı-

racak. Biliyorsunuz ki; insan kendisini her 

zaman doğup büyüdüğü yerde daha iyi 

hisseder. Biz de bu gururla ürünlerimizin 

lansmanını yapacağız. Aynı zamanda 

Türkiye’den katılımcı sayısı çok fazla ola-

cak. Yurtdışından gelen katılımcı sayısı 

çok fazla. Hatta burada, Milano Fuarı’nda 

dahi müşterilerimizi Sodex Fuarı’na davet 

ediyoruz. 2-5 Mayıs arasında standımızın 

olduğuna dair firmamızın broşürleri var, 

onları gelen müşterilere verip bir yandan 

da fuarın lansmanını da yapıyoruz. Çoğu 

müşterimiz de fuardan haberdarlar yani 

standımıza gelen müşteriler aynı zaman-

da oraya da gelecekler. Tabi bu da ayrı 

bir gurur. 

Burada olma hedefleriniz nelerdir? Bu-
rada ağırlıklı olarak hangi ürünlerinizi 
sergiliyorsunuz?

Biz genel anlamda ithalatçı bir firma-

yız, ürün gamımızın yani ciromuzun 

%90’ı ithal ürünlerden oluşuyor. Bura-

da ise kendi imalatımız olan Goldsun 

marka elektrikli ısıtıcılarımızı sergiliyo-

ruz. Kafe, restoran sektörüne, dış or-

tam ısıtmasına hitap eden bir ürün. Bu 

ürünlerin de yurtdışında oldukça iyi bir 

pazarı var. Hatta bu ürünler yurtdışında 

bizim ülkemizde tanındığından daha 

çok tanınıyor. Burası da bunu tanıtmak 

için en doğru yer. Çünkü Avrupa’nın 

zengin ülkelerinde çok satan bir ürün, 

benzer rakiplerimiz var. Bunun yanısıra 

Doğu Avrupa ülkelerinde de yeni yeni 

tanınmaya başlayan bir ürün olduğu 

için bu ürünü tanıtmanın faydalı ola-

cağını düşündük. Buraya dünyanın her 

yerinden insan geliyor, sadece İtalya ve 

Avrupa’dan değil. 

Peki, ziyaretçi ilgisi nasıl?

Bu fuara katılımcı olarak değil ama zi-

yaretçi olarak daha önce 4-5 kere gel-

dim. Bu seneki fuar gördüğüm en zayıf 

fuar. Ziyaretçi sayısı, katılımcı sayısı çok 

az, bazı holleri dolduramamışlar. Bizim 

Bir Türk markası olan Candan’ı gururla bütün dünyaya tanıtacağız 

Yatırımlar böyle devam ederse, Türkiye’nin geleceği çok parlak 

Candan Makina İhracat Müdürü Mesut Tahir: “Candan Makina’nın sloganı, “kalite her zaman kazanır.” 
Bu sloganla ülke ülke gezerek pazarımızı genişletmeye çalışıyoruz.” 

Çukurova Isı Satış Müdürü Kerem Ünlü: “Sektör büyüyor, ihracat çok ciddi miktarda artıyor. İnsanların 
ihracat yapma kabiliyeti arttı. Fuarda şöyle bir dolaşın, herkes Türkçe konuşuyor, etrafta o kadar çok 
Türk firması var ki. Sonuç olarak bizim sektörümüz açısından gelecekten umutluyum.” 
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açımızdan genel anlamda bu kadar az 

ziyaretçi olmasına rağmen talep iyi. Bu 

ürünle piyasaya yeni girmeye çalıştı-

ğımız için bilinen markaların yanında 

Türkiye’deki fiyat avantajıyla bir alter-

natif olarak görülmeye çalışıyoruz. Bu 

işte biraz Çin rekabeti var, tek sorun 

bu. Onun dışında Avrupa’daki firma-

larla hem kaliteli ürün hem de fiyat 

açısından rahat rahat rekabet edebili-

yoruz. Çin ile de kalite açısından çok 

rahat rekabet edebiliyoruz. Onların 

çok kaliteli ürünler ürettiklerini söyle-

yemem. Cihazların kalitesinin istikrarı 

iyi değil, 100 tane iyi geliyorsa 101.’de 

problem çıkabiliyor ya da siz mavi isti-

yorsunuz, kırmızı gelebiliyor. Bunu çok 

fazla firmadan duyduk, hatta Çinden 

mal tedarik eden, orada OEM yaptı-

rıp Avrupa’da kendi markasıymış gibi 

satan birçok firma var. Burada bize de 

OEM teklifleri geldi. 

Zannediyorum sizin için Sodex İstanbul 

Fuarı biraz daha önemli. Sodex’in sizin 

için anlamı ne?
Bir kere bizim ISK-Sodex’le duygusal bir 
bağımız var, biz ISK-Sodex Fuarı’na ilk katı-
lan firmalardanız. Biz Sodex’i hep olmazsa 
olmaz olarak görürüz, o bizim fuarımız. 
Ayrıca o sektör fuarımız olduğu için sade-
ce Türkiye pazarından değil, yurtdışından 
da birçok müşteri geliyor. Biz Sodex’le 
yurtdışından özellikle çevre ülkelerden, 
İran’dan, Ermenistan’dan, Kazakistan’dan, 
Azerbeycan’dan çok müşteri bulduk, o ta-
raflardan çok fazla talep var. İthalatçı bir 
firma olduğumuz için asıl pazarlamayı yur-
tiçinde yapıyoruz. Yurtiçinde de yeni açı-
lan pazarlar oluyor, örneğin; sigara yasağı 
sonrasında bize yeni bir pazar çıktı. Açık 
alanda radyant ısıtıcılarla ısıtma yapıyoruz. 
Bu konu için 2010 yılındaki fuarda özel bir 
köşe yaptık. Bu açıdan yurtiçine pazarlama 
yapıyorsanız, özellikle de ısıtma sektörün-
deyseniz, Sodex’e katılacaksınız ki biz de 

birincisinden itibaren katılıyoruz. 

Eklemek istediğiniz başka bir şey var mı?
Sektörde Türkiye’nin durumu Allah’a 
şükür iyi gidiyor. Geçen sene bizim için 
rekor yıl oldu, o açıdan mutluyuz. Umu-
yorum ki; 2012 yılı da böyle devam eder, 
ilk 3 ay gayet iyiydi ama biliyorsunuz her-
kes felaket tellallığı yapıyor kriz çıkacak 
diye, buna rağmen hiçbir şeyin olduğu 
yok. İnşallah yatırımlar böyle devam 
ederse, Türkiye’nin geleceği çok parlak. 
Buraya gelen misafirler bile bize diyorlar 
ki; “Türkiye çok iyiye gidiyor değil mi?”, 
aynı şekilde Polonya’dan gelen misafir-
lerden bir tanesi; “Biz Avrupa Birliği’ne 
girmekle hata ettik herhalde, siz girme-
yin.” dedi. Türkiye’deki gelişmeleri ta-
kip ediyorlar. Umarım bu şekilde devam 
eder. Sektör büyüyor, ihracat çok ciddi 
miktarda artıyor. İnsanların ihracat yap-
ma kabiliyeti arttı. Fuarda şöyle bir do-
laşın, herkes Türkçe konuşuyor, etrafta 
o kadar çok Türk firması var ki. Sonuç 
olarak bizim sektörümüz açısından gele-
cekten umutluyum. 

Bu fuara katılma amacınız neydi?

Biz 50 yılı aşkın süredir altyapı, ziraat ve 

sulama yani bina grubunda plastik boru 

ve ara parçalarını üretiyoruz. Türkiye’de 

çok güçlü bir bayi ağımız, teşkilatımız ve 

iyi bir ismimiz var. İhracatta da ana ülke-

lerimiz Arap ülkeleri ve Türki Cumhuriyet-

leri. Bu sebeple, bunu biraz da özeleştiri 

anlamında söylüyorum, buradaki fuara 

sektörümüzün önde gelen fuarlarından 

bir tanesi olmasına rağmen çok fazla 

önem vermemiştik. Bu sene ilk defa ka-

tılıyoruz, çok memnunuz. Endişelerimizin 

tam aksine sadece Avrupa ve çevresi için 

değil Arap ülkeleri ve ulaştığımız ya da 

ulaşamadığımız birçok ülkelerden de çok 

bilinçli ziyaretçiler var. Bilinçli ziyaretçiden 

kastım; sadece gezmeye değil konusuyla 

ilgili birçok bilgiye sahip ve bu bilgilere ye-

nilerini eklemek isteyen ziyaretçiler. Sonuç 

olarak geldiğimiz için çok memnunuz. 

Firmalar böyle büyük fuarlara biraz da 

yeni ürünlerinin tanıtımını yapmak için 

gelirler. Sizin böyle bir yeni ürününüz 

var mı? 

Avrupa pazarında hali hazırda kullanılan 

Türkiye’de ilk bizim yaptığımız ve sertifi-

kasını aldığımız poli propilen pis su yan-

maz borularımız ve ara parçalarımız var. 

Burada bunlarla ilgili birçok müşteri bul-

duk, hatta sipariş aldık, devamı da gele-

cek. Yine bizim oksijen bariyerli çapraz 

bağlı polietilenlerimiz, borularımız ve 

yine birtakım değişik ara parçalarımız 

yani biz de yeni ürünlerimizi burada ser-

gileme imkanı bulduk. Bu anlamda da 

bizim için çok faydalı geçti. O ürünlerin-

de lansmanları yapılmış oldu. 

Yurtdışındaki Türk malı algısı değişti mi?

Aslında çok iyi başlayan algı bizden kay-

naklanan sebeplerle kötüye dönmüştü, 

şimdi tekrar iyiye dönüyor. Türk malı 

algısı değişiyor. Biz bunu her yerde gö-

rüyoruz. Aslında bu biraz da siyasetle 

doğru orantılı. Türkiye’de her sektörde 

birtakım ayıklanmalar yaşanıyor. Birta-

kım fikri ya da sanayici olmayan dedi-

ğimiz merdiven altı, kalitesiz üretim bizi 

yurtiçinde sekteye uğratıyor. Ben kalite-

siz üretimi hırsızlıkla eşdeğer tutuyorum 

çünkü siz o sözü verdiyseniz, tutmak zo-

rundasınız. Bu Türkiye’de ve yurtdışında 

iyi üreticiler için bir engel. Bunların ayık-

lanması Türk malının değerini artırıyor. 

Her geçen gün daha da iyiye gidiyor. 

Bu yüzden ben önümüzdeki yıllara çok 

olumlu bakıyorum. Sadece Avrupa’da 

değil, bizim ana pazarlarımız olan Tür-

ki Cumhuriyetleri’nde, Rusya’da, Kuzey 

Afrika’da her geçen gün biraz daha iyi-

ye doğru gidiyoruz. 

Türk malı algısı her geçen gün daha da iyiye gidiyor 
Egeplast İhracat Müdürü İbrahim Mumcuoğlu: “Aslında çok iyi başlayan algı bizden kaynaklanan 
sebeplerle kötüye dönmüştü, şimdi tekrar iyiye dönüyor. Türk malı algısı değişiyor. Biz bunu her 
yerde görüyoruz.” 
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Fuarı kısaca değerlendirebilir misiniz? 

Bu fuara kaçıncı katılışınız? 

Bu fuara 5.kez katılıyorum. Geçen sene-

lere göre, katılımcı sayısında artış olma-

sına rağmen ziyaretçi sayısında düşüş 

var. Bu sene Türk firmaları da yoğun 

ilgi gösteriyor bu fuara. 70’e yakın Türk 

firması katıldı ama ziyaretçi sayısında 

azalma var.

Bunu neye bağlıyorsunuz? Avrupa’da 

yaşanan ekonomik sıkıntı mı?

Bilemiyorum. Belki de sektörde fazla 

yenilik olmamasından dolayı böyle bir 

düşüş var. Avrupa içerisindeki sıkıntılar-

dan da kaynaklanabilir. Eskiden Arap ül-

kelerinden çok fazla ziyaretçi olurdu. Bu 

sene onların da sayısı azaldı. Bu tür fak-

törlerin etkisi olduğunu düşünüyorum. 

Ziyaretçi niteliği hakkında ne düşünü-

yorsunuz?

Bu tür fuarlarda her zaman nitelikli zi-

yaretçi olur. Bu fuara ayak basan her 

ziyaretçide müşteri olma potansiyeli var. 

Türkiye’de yapılan fuarlardaki gibi çok 

fazla “boş gezici” yok burada.

Büyük firmalar bu tür fuarlara yeni 

ürünlerle katılırlar. Siz neler sergiliyor-

sunuz? Yeni ürünler var mı?

Biz bu sene Avrupa sertifikalı yangın 

damperlerimizle geldik. Avrupalılar bi-

zim ülkemizde kendi sertifikalı ürünlerini 

satarken, biz onların ülkelerinde onların 

sertifikasıyla ürün satmaya çalışıyoruz. 

Bu durum bir nevi ülkenin ekonomisine 

de çok katkı sağlayacak. Çünkü yangın 

damperleri, bizim sektörde yurtdışından 

en çok giriş yapan ürünler arasında. Biz 

de bu ürünün sertifikasını aldık ve onu 

pazarlamaya çalışıyoruz. Bunun en bü-

yük yeniliğimiz olduğunu söyleyebilirim.

Bildiğim kadarıyla ISK-Sodex Fuarı’na 

da katılacaksınız. Sodex’te yeni bir şey-

ler olacak mı?

Yine ağırlıklı olarak yangın damperleri 

üzerinde duracağız. Elektroteknik’in uz-

manlaştığı sıradan ürünleri çok fazla ön 

planda tutmayacağız. Ortaya özel ürün-

leri çıkaracağız.

Elektroteknik için Sodex’in farklı bir an-

lamı var mı? Kendi ülkenizde olması si-

zin için özel bir anlam teşkil ediyor mu?

Tabi. Özellikle İstanbul’da gerçekleşti-

rilen ISK-Sodex, bizim için ülkenin ve 

bu sektörün en önemli fuarı. Biz Sodex 

fuarı başladığından beri sürekli katılım-

cısı olduk. Hem fuar firmasına destek 

olmak için hem de görüşemediğimiz ar-

kadaşlarımız ve dostlarımızla görüşmek 

için. Dolayısıyla Sodex bizim için önemli 

fuarlardan bir tanesi.

İtalya fuarına 5.kez katıldığınızı belirtti-

niz. Eski katılımlarınızı düşündüğünüz-

de o dönemlerdeki Türk malı algısıyla 

bugünkü Türk malı algısı arasında ne 

gibi farklar görüyorsunuz? 

O dönemlerle bu dönem karşılaştırıldı-

ğında çok büyük fark var. Sonuçta bü-

yük firmalar sizin her sene burada ol-

duğunuzu görünce size karşı güvenleri 

artıyor. Biz de geçen beş senede müş-

terilerimizle beraber çok büyük bir aşa-

ma kaydettik. Firmalar bizden alışveriş 

yaptıkça güvenleri de arttı. Ürünler de 

Avrupa kalitesinde ve uygun fiyatlarda 

olduğu için talep artıyor.

Milano’daki  bu fuara kaçıncı katılımı-

nız ve hangi hedeflerle katıldınız?

Gülnur Onur: Milano’daki bu fuara ilk 

kez katıldık. Bizim açımızdan güzel bir 

fuar olduğunu söyleyebilirim. Biz aynı 

zamanda OEM üreticisi olduğumuz için 

Avrupa’da bilinen bir firmayız. Burada-

ki birçok firma ile çalışmalarımız var. Bu 

firmalara yenilerini eklemek, yeni pazar-

lara açılmak hedefiyle buradayız. 

Ziyaretçilerin bölgesel bir ağırlığı söz 

konusu muydu?

Mehmet Öncel: Ziyaretçiler oldukça fark-

lı ülkelerden geliyorlar. Bizim standımıza 

gelen insanlara bakarak bir bölge ağırlığı 

olduğunu söylemek zor. Farklı bölgeler-

den, farklı ülkelerden birçok ziyaretçiyi 

standımızda ağırladık. Ama İtalyan fir-

malardan oldukça ciddi ilgi gördüğümü-

zü de rahatlıkla söyleyebiliriz. 

Bu fuarda yapılmış bir anlaşma var mı?

Mehmet Öncel: Devam eden görüş-

melerimizle ilgili ciddi gelişmeler oldu. 

Bunların yanı yeni sıra görüşmeler de 

gerçekleştirdik. 

Bu fuarda sergilediğiniz yeni ürünler var 

mı? Hangi ürünler daha çok ilgi gördü?

Mehmet Öncel: Buraya getirdiğimiz 

ürünlerimiz gerçekten çok büyük ilgi 

Türk ürünleri Avrupa kalitesinde ve uygun 
fiyatlarda olduğu için talep artıyor 

ISK-Sodex Fuarı’nda Eneko standında çok 
ciddi yeniliklerle karşılaşacaksınız 

Elektroteknik İhracat Müdürü Ozan Korkmaz: “Avrupalılar bizim ül-
kemizde kendi sertifikalı ürünlerini satarken, biz onların ülkelerinde 
onların sertifikasıyla ürün satıyoruz.”

Eneko Pazarlama ve Satış Direktörü Gülnur Onur ve Eneko Satış ve 
Pazarlama Yöneticisi Mehmet Öncel Mostra Convegno Expocom-
fort Fuarı’ndaki Eneko standında sorularımızı cevaplandırdılar. 
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gördü. Çünkü Avrupa pazarında da 

EC fanlar ve yüksek verimli cihazlar ilgi 

görmekte. Bizim cihazlarımızda bunları 

karşılamakta hatta birçok yabancı mar-

kanın teknik veri olarak üzerindedir. Bu 

durum Türkiye’nin üretim anlamında ne 

kadar geliştiğinin bir göstergesidir. 

Türk Malı algısının olumlu yönde değiş-

tiğini söyleyebiliriz o zaman? 

Mehmet Öncel: Kesinlikle söyleyebili-

riz. Ziyaretçiler arasında “Bu ürünleri 

Türkiye’de mi yapıyorsunuz?” sorusunu 

soranların sayısı gitgide azalıyor. Geçen 

yıl Frankfurt ISH Fuarı’nda Türkiye’de 

ürettiğimizi 5 kez söylemek zorunda 

kaldığımız kişiler oluyordu. Hep bir sor-

gulama içerisindeydiler, bu fuara gelen-

lerden övgüler alıyoruz. Bu da bizi ol-

dukça sevindiriyor. 

Gülnur Onur: Biz sürekli olarak kendimiz 

geliştiriyoruz. Oldukça güçlü bir Ar-Ge 

grubumuz var. Yeni trendleri çok yakından 

takip ediyoruz. Bizim üretimimiz zaten ısı 

geri kazanım, enerji geri kazanım cihazla-

rı gibi, yüksek enerji verimli cihazlar… Bu 

konuda da kendimizi sürekli geliştiriyoruz. 

Dolayısıyla hem yeni ürünlerimiz hem de 

mevcut ürünlerde geliştirmelerimiz var. 

Mehmet Öncel: Firmaların yeni ürünle-

rini sergilerken duydukları mutluluk biz-

de katlanıyor çünkü burada çok önemli 

Avrupalı firmaların sergilediği bizim Ar-

Ge departmanımızca hazırlanıp üretilen 

ürünler sergileniyor. OEM anlaşmaları 

nedeniyle o ürünlere kendi markamızı 

yazamıyoruz. Kendi standımızda da ci-

hazların verimleriyle ilgili ciddi gelişmeler 

var. Örneğin tavan tipi cihazlarda bek-

lenen % 70-80’lerde beklenen verim 

Avrupa pazarında %80’nin minimum 

değer olması sonucunda biz % 90 ve-

rimlere çıktık. Bu cihazlar da firmalar ta-

rafında oldukça büyük ilgi gördüler. 

ISK- Sodex İstanbul Fuarı’na katılıyor-

sunuz bildiğim kadarıyla, orada yenilik-

ler olacak mı?

Mehmet Öncel: ISK-Sodex Fuarı’nda 

Eneko standında çok ciddi yeniliklerle 

karşılaşacaksınız. Şimdilik bu kadarını 

söyleyelim, sürprizi bozulmasın.

Buraya bir şeyler hedefleyerek gelmişsi-

nizdir. Neydi bu hedefleriniz?

Bu fuar bizim için hem Avrupa’daki ba-

yilerimizle toplantı yapabilmemiz için 

önemli bir fırsat, hem de sektörün nab-

zını her zaman hissedebileceğimiz bir 

ortam. Yeni ürünler, yeni firmalar, firma-

ların gidişatı vs. birçok konuda fikir sa-

hibi oluyorsunuz. Bizim için çok önemli 

bir fuar, iki yılda bir oluyor. Tek yıllarda 

Frankfurt’ta ISH’ta, çift yıllarda burada-

yız. Açıkçası fuardan memnunuz. 2010 
yılındaki fuara göre daha iyi olduğunu 
ancak 2008 yılındaki fuarı henüz yakala-
yamadığımızı düşünüyorum. 

Bu fuara ilk katıldığınız dönemle bugünü 
karşılaştırdığınızda Türk malına olan al-
gıda ne gibi değişiklikler görüyorsunuz?
Türk malına daha çok alıştılar. Hem Türk 
malları hem de kendi markamızla ilgili bi-
linilirliğimiz her sene artıyor, bunu hissedi-
yoruz. Bu sene makine tanıtım grubunun 
reklamlarının da çok etkili olduğunu dü-
şünüyorum. Gelen firmaların kafasında 
bazı şeyler oluşmaya başlamış. O reklam-
ları, olumlu şeyleri gören insanlar buraya 
geldiklerinde, onlarla konuşmaya başla-
dığınızda farklı bir yerden başlıyorsunuz. 

Olumlu bakıyorlar, bizi İtalyanlarla rekabet-
te görüyorlar, bu olumlu bir şey çünkü İtal-
ya vana sektöründe öncü olan pazarlardan 
bir tanesi. Artık biz de onlarla rekabet ede-
bilecek noktaya geldik. İnşallah daha da iyi 
olacak. Biz geleceğe olumlu bakıyoruz. 

Sodex Faf Vana için ne ifade ediyor?
Ben ISK-Sodex için Mostra Convegno’nun 
Türkiye versiyonu diyebilirim. Orada da 
aynı şekilde birçok bayimizle görüşme fır-
satı buluyoruz. Türkiye pazarının nereye 
gittiğini fuar sırasında hissedebiliyoruz. 
Ayrıca Avrupa’dan gelen alıcılarla da te-
maslar kurabiliyoruz. ISK-Sodex ve Most-
ra Convegno bizim olmazsa olmaz fuar-
larımızdan iki tanesi. Bunlara bir de ISH’ı 
ekleyebiliriz.

Faf Vana geleceğe olumlu bakıyor
Faf Vana Dış Ticaret Müdürü Kadir Akpınar: “Hem Türk malları hem 
de kendi markamızla ilgili bilinilirliğimiz her sene artıyor, bunu his-
sediyoruz.”

“Friterm teknolojisi gelişmiş firmalara ürünler sunuyor”
Friterm A.Ş. İhracat Satış Müdürü Funda Yıldız: “Avrupa’da bizim sektörümüzde gerçekleştirilen üç 
önemli fuardan birisi olması nedeniyle bu fuara katıldık. Bizim müşterilerimiz daha çok bu sektöre 
teknolojik ürünler sunan firmalardır. Dolayısıyla biz belli bir yatırım ve alt yapıya sahip olan gelişmiş 
ülkelerdeki firmalara ürünler sunuyoruz. 

Mostra Convegno Fuarı’na katılma ama-

cınızla başlayalım isterseniz?

Bizim Friterm olarak bu fuara ikinci katılı-

mımız fakat bizim için hedef İtalya pazarı 

değil çünkü İtalya çok sayıda rakibimizin 

bulunduğu bir ülke. Mostra Convegno Ex-

pocomfort Avrupa’da bizim sektörümüz-

deki üç önemli fuardan birisi ve de uluslar 

arası nitelikte bir fuar. Bir çok müşterimizin 

ya da müşteri adaylarımızın geldiği ya da  

katıldığı bir fuar olduğu için Mostra Con-

vegno Expocomfort bizim için önemli. 
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Artık Türk ürünlerine karşı bir önyargı yok 

Türk markası olarak Avrupa pazarlarına girmek çok kolay değildi 

Gedikoğlu Makine Satış ve Pazarlama Sorumlusu Harun Gedikoğ-
lu: “İnsanlar artık kaliteyi arıyorlar, fiyatın yanında kaliteye de önem 
veriyorlar. Bu Türkiye için çok güzel bir gelişme.”

Güneşpan Pazarlama Müdürü Oktay Köseoğlu: “Avrupalı distribütörlerin ve toptancıların içinde de 
cesaretli olan, yeniyi denemek isteyen, bilinmeyeni halkına sunmak isteyen insanlar Türk mallarını 
denediler ve birçok insanın önünü açtılar. Türkiye’deki ciddi firmaların şu anda kalite konusunda hiçbir 
sorun yaşamadıklarını söyleyebiliriz.”

Bu fuara gelirken hedefiniz neydi?

Bizim buradaki özellikli hedefimiz Avrupa 

piyasasından çok, çeşitli ülkelerden gelen 

ziyaretçiler. Amacımız çeşitli ülkelerle de ir-

tibata geçmek. Bu sene ilk defa katılıyoruz. 

Önceki sene ziyaretçi olarak gelmiştik ama 

şunu söyleyebilirim; 2010 yılında daha ka-

labalıktı. Daha önceki senelerde de yine 

hareketli olduğunu söylüyorlar.

 

Bir Türk firması olarak size olan ilgi nasıl?
Arap dünyası için veya yakın bölgeler için 

Türk firmaları daha önemli, Türk ürünlerini 

daha çok tercih ediyorlar. Artık Türk ürün-

lerinin kaliteli olduğunu öğrendiler. Ürünün 

üzerinde özellikle “Made in Turkey” yazma-

sını istiyorlar. Bu bölgelerde de ürünlerimiz-

le ilgilenenler var, bunu standımızı ziyaret 

edenlerden anlıyoruz. Artık Türk ürünlerine 

karşı bir önyargı yok, önceden daha farklı 

bakılıyordu. İnsanlar artık kaliteyi arıyorlar, 

fiyatın yanında kaliteye de önem veriyorlar. 

Bu Türkiye için çok güzel bir gelişme. 

Sodex sizin için ne anlam ifade ediyor?
Sodex Fuarı da bu tip bir fuar yani 

İstanbul’un, belki Türkiye’nin merkezi ko-

numunda bir fuar çünkü çok tanınmış 

bir fuar. Yurtdışındaki herkes ISK-Sodex 

Fuarı’nı biliyor. Yabancı misafirler Türki-

ye’deki fuarlara çok fazla gelmiyorlar, dola-

yısıyla biz onlara gitmek zorunda kalıyoruz 

ama Sodex bu anlamda yardımcı bir fuar. 

Buraya kaçıncı kez katılıyorsunuz? Fua-

ra katılmadaki amaçlarınız neler?

2006 yılından beri Milano Fuarı’nda 

stand açıyoruz ve çok faydasını gördük. 

Hem mevcut müşterilerimizle konuşup 

piyasa hakkındaki genel görüşlerini alma 

şansımız oluyor hem de yeni müşteriler-

le tanışmalarımız oluyor. 2010 ve 2012 

yılındaki fuarların geneline bakacak olur-

sak daha çok Kuzey Afrika, Orta Avru-

pa, Saraybosna, Kosova, Arnavutluk gibi 

yerler, İran ve Irak tarafındaki müşterile-

rin daha fazla dış dünyaya açıldıklarını 

görüyoruz. Diğer gelişmiş ülkelerin müş-

terileriyle de sadece fiyat peşinde koştu-

Bu fuara gelmekle hedeflediğimiz; müş-

teri ve müşteri adaylarımız ile görüşmek, 

hem de pazarın durumunu görmek.

Sizin açınızdan fuar nasıl geçti?
Birçok müşterimiz ya da müşteri adayları 

standımızı ziyaret ettiği için nitelikli gö-

rüşmeler gerçekleştirdik. Avrupa ülkeleri 

dışında Afrika, Ortadoğu, Azerbaycan ve 

Kazakistan’dan  ziyaretçilerimiz oldu fa-

kat bu ülkeler ile yapılacak iş bağlantıla-

rının daha uzun vadede gerçekleşeceğini 

düşünüyorum. 

Gelen ziyaretçilerin Türk malı algısı nasıl?
Ben şahsen bu konuda Türkiye’nin çok 

büyük bir yol kat ettiğini düşünüyorum. 

Özellikle Friterm markasını asla “Bu Türk 

Malı” diyerek bir kenara koymuyorlar. 

Uluslararası firmalar tedarikçi  ile çalış-

maya başlamadan önce  ciddi denetim, 

örnek ürün tedariki ve testi gibi uzun 

süreli prosedürlerden geçiriliyor. Friterm 

olarak uluslar arası ve pazardaki büyük 

oyuncuların denetimlerden rahatlıkla 

geçtiğimiz ve de ürünlerimiz Eurovent 

tarafından onaylı programımız ile dizayn 

edildiğinden Türk markası olarak sıkıntı 

yaşamıyoruz.  Elbette firmaların  düşük 

fiyatta satınalma eğilimi var neticede sis-

temine yeni bir firma katıyor ve yeni te-

darikçinin tercih edilme nedeni olmalı; ya 

mevcut tedarikçisinden memnuniyetsiz 

olmalı ya da yeni firma bir takım avantaj/

fayda  sağlamalı. Bizim sektörümüz re-

kabetin çok fazla oluğu bir sektör ama 

Türk Malı diye pazarda sıkıntı yaşadığı-

mıza katılmıyorum.  

Friterm için ISK-Sodex İstanbul Fuarı ne 
anlam ifade ediyor? ISK Sodex İstanbul 
için yeni ürün var mı?
Her firmanın kendisini gösterdiği fuarlar 

vardır. Friterm için de bu fuarlardan birisi 

ISK-Sodex İstanbul, diğeri de Chillventa 

Fuarı’dır. ISK-Sodex hem kendi ülkemi-

zin fuarı olması hem müşterilerimiz ile 

buluşma noktası olması hem de artık 

ISK-Sodex’in uluslararası bir kimliğe bü-
rünmesi nedeniyle Friterm için ISK-Sodex 
önemli bir fuar. Bu nedenle bizim için di-
ğer bir önemli fuar olan Chillventa’dan 
çok daha büyük bir alanda katılıyoruz.  
Bu sene standımızda her zaman olduğu 
gibi sergileyeceğimiz yeni ürünlerimiz 
olacak, bu ürünler içerisinde en yeni ola-
nı horseshoes heat pipe, enerji tasarrufu-
na yönelik özel wet-dry cooler, yeni nesil 
endüstriyel  kondenserlerimizdir.
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Hakan Plastik sadece Avrupa pazarını değil dünyanın 
bütün ülkelerini hedefliyor
Hakan Plastik Avrupa Satış Müdürü Julien Conversano:  “Avrupa’daki bazı ülkelerde “Türkiye’den ge-
liyoruz.” dediğimizde onlara çok ilgi çekici gelmeyebiliyor ama biz Hakan Plastik olarak İtalya’da böyle 
bir algı hissetmedik.”  

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz? 

Hangi hedefler doğrultusunda katıldınız? 

Bu fuara ikinci kez katılıyoruz. Milano’da 

gerçekleştirilen Mostra Convegno Fuarı, 

Frankfurt’ta düzenlenen ISH Fuarı’ndan 

sonra Avrupa’daki en büyük fuar orga-

nizasyonu. Biz yaptığımız piyasa araştır-

maları neticesinde bu iki fuarı sürekli ta-

kip ediyoruz. İtalya pazarı bizim için çok 

önemli ama oldukça da zor bir piyasa. Bu 

anlamda burada bulunmak bizim için çok 

önemli çünkü birçok Avrupa ülkesinden, 

Güney Afrika’dan, Güney Amerika’dan, 

Rusya bölgesinde bu fuarı ziyaret için ge-

len insanlar var. Netice olarak Hakan Plas-

tik sadece Avrupa pazarına değil dünya-

nın bütün ülkelerini hedefleyen bir şirket. 

Hâlihazırda 70 ülkeye ihracat yapıyoruz. 

Standınızda ağırlıklı olarak hangi ürün 

gruplarınızı sergiliyorsunuz?

Yüksek polietilende su için ve gaz için 

kullanılan iki çeşit ürünümüz var ama bi-

zim uzmanlığımız su sektöründe. Su gru-

bu içerisinde 16 farklı ürün çeşidimiz var. 

Ürünlerimiz ülkelere göre değişiklik arz 

ediyor. Örneğin bazı ürünlerimiz İtalya’ya 

uygun değil çünkü İtalya’da sadece su 

ürünleri için ürünler veriyoruz. Bilindiği 

gibi Avrupa ülkelerinde sertifikalar çok 

önemli. Sertifika almak için çok uzun za-

man gerekiyor. Dolayısıyla ürünlerin çe-

şitliliğini gittiğiniz ülkenin pazar şartları 

belirliyor. 

Türk Malı algısının son dönemlerde pozitif 

anlamda değiştiğine katılıyor musunuz?

Özellikle İtalya’da bu algı değişiyor. İtalya 

ile Türkiye politik anlamda oldukça yakın 

ilişkiler yürütüyorlar. İtalya Türkiye’nin 

AB’ye girmesini hep destekledi. Bu iki 

ülke kültürel ve sosyal anlamda da birbir-

lerine oldukça benziyorlar. Avrupa’daki 

bazı ülkelerde “Türkiye’den geliyoruz.” 

dediğimizde onlara çok ilgi çekici gelme-

yebiliyor ama biz Hakan Plastik olarak 

İtalya’da böyle bir algı hissetmedik.  Hat-

ta daha çok birlikte çalışma yapıp yapa-

mayacağımızı soruyorlar.

Bu fuarda ilk kez sergilediğiniz yeni bir 
ürün var mı?
Bu fuarda ilk kez Hakan Klima Borusu’nu 

sergiliyoruz. Klima borusu, bizim PPRC 

ürün gamımızda yer alan cam elyaf kat-

manlı ürün sadece klima ve havalandır-

ma sistemlerine özel bir boru.

rup, alacakları ürünleri daha ucuza nasıl 

alabilecekleri konusunda görüşmeler ya-

pıyoruz. Amacımız; ihracat piyasasında 

daha etkin bir yer edinmek. Bu amaçla 

bu fuarlara katılmaya çalışıyoruz. 

Bildiğim kadarıyla Türkiye radyatör ko-

nusunda dünyada bir numara. Siz bunu 

bir üretici olarak neye bağlıyorsunuz?

İlk başlarda kendimizi kabul ettirmemiz 

epeyce zor oldu. Bir Türk markası olarak 

Avrupa pazarlarına girmek çok kolay de-

ğildi. Hem fiyat hem de kalite açısından 
çok ciddi soru işaretleri vardı ama Avru-
palı distribütörlerin ve toptancıların için-
de de cesaretli olan, yeniyi denemek iste-
yen, bilinmeyeni halkına sunmak isteyen 
insanlar Türk mallarını denediler ve bir-
çok insanın önünü açtılar. Türkiye’deki 
ciddi firmaların şu anda kalite konusun-
da hiçbir sorun yaşamadıklarını söyleye-
biliriz. Tabi ki işçiliğimizin Avrupa’ya göre 
biraz daha uygun fiyatlandırılabiliyor 
olması, Ereğli’den alınan sacların dünya 
standartlarında olması kaliteli üretimi 
hızlı yapabilme yeteneği getirdi. Bunun 
yanında bu sektör, teknolojiye de açık bir 
sektör olduğu için de bu sonuçlara ula-
şıldı. Tabi Türkiye’nin lokasyonu da çok 
önemli çünkü Avrupa’ya, Afrika’ya ya-
kın bir bölgedeyiz. Diğer taraftan Asya, 
Ortadoğu ve Rusya pazarında ortada bir 
bölgedeyiz. Bütün bu avantajlar bir araya 
geldiğinde ve kalite de iyi servise sunul-
duğunda böyle bir başarı elde edildi. Ben 
bu kapasitenin daha da artarak devam 
edeceğini düşünüyorum çünkü Avru-
pa’daki insanların yaşam standartlarında 
bir değişme olmadığı sürece, kazandıkla-
rı paralar yetmeyecektir. Bunlar da bizim 

önümüzü açacak çünkü Türkiye şu anda 
gerçekten krize dayanıklı bir ülke, insanı-
mız da aynı şekilde. 

Ürün gamınızdan bahseder misiniz? Bura-
da sergilediğiniz yeni ürünleriniz var mı?
Şu anda ürün gamında çok köklü de-
ğişiklikler yapmadan daha çok bilinen 
klasik radyatör tarzıyla buradayız ama 
düzlem yüzey dediğimiz, değişik renk-
lere boyayabildiğimiz ürünlerimizi de 
bu fuarda sergiliyoruz. İnşallah Avrupalı 
müşterilerin de dikkatini çekerek katma 
değeri radyatöre göre biraz daha yüksek 
olan ürünlerde de başarılı olmayı hedef-
liyoruz. 

Sodex’e katılıyorsunuz diye biliyorum. 
Sodex’in sizin için anlamı nedir?
ISK-Sodex Türkiye’de olduğu için hem 
kendi piyasamızda hem de dışarıdan ge-
len üreticilerin gözünde orada bulunma-
mız gereken, bir fuar. Bana göre Sodex’in 
reklam yönü ticari yönünden biraz daha 
ağır basıyor ama muhakkak katılınması 
gereken bir fuar çünkü İstanbul gibi bir 
yerde yapılıyor ve yurtdışından da çok 
ciddi ziyaretçiler gelmeye başladı.
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Dünyada ilk olan ürünlerimizi sergilemek için Milano’dayız
Işıl Mühendislik İhracat Satış Müdürü Hakan Karataş: “Hedefimiz; ürettiğimiz ürünlerle, sürekli geli-
şen Ar-Ge’mizle, makinalarını kendisi yapan dünyadaki nadir firmalardan birisi olarak bir dünya firma-
sı haline gelmek ve Türkiye’den yükselen bu gücü tüm dünyaya hissettirmek.” 

Bu fuara katılma amacınızı 
alabilir miyiz?
Biz bu fuara 2006 yılından beri katılıyo-
ruz. Katılmamızın amacı sadece İtalya’ya 
yönelik bir hedef değil, biz sektörümüz-
de dünya çapında isim yapmış olan bü-
tün fuarlara katılıyoruz. İtalya da bun-
lardan bir tanesi. Bu anlamda hedefimiz 
öncelikli olarak uluslararası düzenlenen 
bu büyük fuarlarda yer almak, sektörde 
olduğumuzu, sektörden kopmadığımızı 
göstermek ve firma içerisindeki gelişme-
lerimizi, uluslararası patentini aldığımız, 
dünyada ilk olan ürünlerimizi sergilemek. 
Işıl Mühendislik A.Ş. şu anda 50’ye ya-
kın ülkeye ihracat yapıyor. Bu uluslara-
rası fuarlarda dünyanın dört bir tarafın-
dan müşterilerimiz bizi ziyaret ediyorlar. 
Amaçlarımızdan bir tanesi de; uluslara-
rası müşterilerimizi böyle büyük fuarlar-
da ağırlamak, onlarla olan işbirliğimizi 
prestijli bir şekilde daha ileriye taşımak. 
Ancak birincil olarak genel  anlamda 
hedefimiz; ürettiğimiz ürünlerle, sürekli 
gelişen Ar-Ge’mizle, makinalarını kendisi 
yapan dünyadaki nadir firmalardan birisi 
olarak bir dünya firması haline gelmek ve 
Türkiye’den yükselen bu gücü tüm dün-
yaya hissettirmek. 

Burada sergilediğiniz yeni ürünleriniz 
neler?
Havalandırma sektöründe flexible kanal 
üreticisiyiz. Flexible kanalın tarihi 1960’lı 
yıllara dayanır; Amerika menşeli olup 
daha sonra Avrupa’da gelişen ve Türkiye 

üzerinden Asya ve Ortadoğu ülkelerine 
doğru ilerleyen bir ürün. Yaklaşık 20 yıl 
öncesine kadar Türkiye’de üretilmeyen 
bir üründü, Avrupa’dan ithal ediliyor-
du. Biz Türkiye’de bu ürünün ilk üreticisi 
olarak dünyaya alışılmışın dışında, daha 
efektif, daha fazla kullanım kolaylığı sağ-
layan, aynı zamanda insan sağlığını ön 
planda tutan bir ürün geliştirme çaba-
sıyla yaklaşık 2005 yılından beri uğraştı-
ğımız bu ürünü 2010 yılının sonu itiba-
riyle tamamladık. Bu ürünün ismi Artist 
olarak belirlendi. Bu ürünü diğer muadil 
ürünlerden ayıran en önemli özellik; fle-
xible kanalda izolasyon malzemesi olarak 
cam yünü, taş yünü gibi malzemeler kul-
lanılıp bunların alternatifi olmadığı sanı-
lırken biz bu üründe kauçuk ve polyeti-
len köpüğü izolasyon malzemesi olarak 
kullandık. Bu dünyada bir ilk. Bunu yine 
kendi geliştirdiğimiz makinamız ve Ar-
Ge’mizle başardık. İlk olarak Amerika’da 
düzenlenen sektörle ilgili en büyük fuar 
olan ASHRAE tarafından düzenlenen  
AHR Expo Fuarı’nın Las Vegas ayağında 
ürün lansmanını yaptık. Sektörden çok 
iyi tepkiler aldık. Birkaç fuar sonrasında 
da birkaç ülkeye ihracatını başlattık. 
Bu ürünün şöyle de bir artısı var; biz aynı 
zamanda cam yününü de bu şekilde kul-
lanabiliyoruz. Alışılmış olan izoleli ürün-
de cam yünü, dış ceket ve iç boru diye 
tabir ettiğimiz iki katman arasında ha-
reketli ve serbesttir yani bir laminasyon 
söz konusu değildir ama bizim yeni yap-
tığımız bu üründe kullandığımız izolas-
yon malzemesi ne olursa olsun dış ceket 
ve iç boru ile tamamen lamine olduğu 
için hareketli değildir. Dolayısıyla içeride 
bir kayma, tozuma, zaman içerisinde 
aşınma, yok olma, uygulama esnasında 
şantiye ortamında oluşabilen delik, çizik, 
yırtık vs. den dolayı bir hava kaçağının 
olması gibi bir durum söz konusu olmu-
yor. Aynı zamanda da hijyen sağlayan bir 
ürün olarak çok büyük avantajlara sahip. 
Uygulama alanında daha az yer kaplar, 
daha az hava kaybına neden olur. Biz 
ayrıca bu ürünün gümüş iyon tetknolo-
jisini kullanarak antibakteriyel anlamda 
hijyeniğini de geliştirdik. Bunların hepsi 
uluslararası patentlidir. Bu konuyla ilgili 
olarak şunu ekleyeyim; mesela iç pazar 
organizasyonumuzda Bayındırlık Bakan-

lığı tarafından onaylanmış bütün has-

tahane projelerinde bu malzeme poz 

numarasıyla beraber bulunmakta. Özel-

likle hastahane ve ameliyathane gibi 

hijyenin çok önemli olduğu ortamlarda, 

havanın geçtiği bu kanallarda partikülle-

rin barınmaması gerekiyor. Bu anlamda 

son derece önemli ve gerekli bir ürün 

olarak pazardaki yerini aldı. Yurtdışında 

da fuarlardan aldığımız netice gayet iyi, 

ürünümüz müşterilerimizin ilgisini inanıl-

maz ölçüde çekiyor. Böyle bir ürünü ilk 

önce anlamayabiliyorlar ama anlatınca 

gerçekten, ciddi anlamda belki bir çağ 

açan yenilik olarak değerlendiriyorlar ki 

bu tabi ki bizi mutlu ediyor. İnşallah ön-

celikle Avrupa’daki gibi ürünün katma 

değerinin yüksek olduğu, insan sağlığı-

nın öneminin kavranıldığı ülkelerde hızlı 

bir şekilde hareketini sağlayabiliriz. Tüm 

dünyaya yaymaya çalıştığımız bir ürün. 

Hedeflerimizden bir tanesi de; bu ürü-

nümüzü Amerika pazarına sokabilmek, 

bunun için elimizden gelen tüm gayreti 

gösteriyoruz. 

Sodex Fuarları’na katılıyorsunuz. Oraya 

özel bir ürününüz olacak mı?

Sodex İstanbul’da düzenlenmesine rağ-

men sektörün Avrupa’da düzenlenen en 

büyük fuarlarından bir tanesi. Dolayısıyla 

uluslararası açılımı olan ve uluslararası 

müşterileri de çeken bir fuar. Ayrıca özel-

likle ihracat konusunda müşterilerimizin 

merak ettiği ve gelse de gitsek dedikleri 

fuarlardan bir tanesi. Dolayısıyla bu yeni 

ürünü orada da hakettiği şekilde tanıt-

maya gayret edeceğiz. 

Fleksiva için, Işıl Mühendislik için 

Sodex’in anlamı ne? Sadece bayilerle 

birlikte hareket edip onları ağırlamak mı 

yoksa markayı orada bulundurma mec-

buriyeti midir?

Amacımız sadece o değil tabi ki ama Tür-

kiye’deki dünyaya hitap eden, sektörlerle 

ilgili en büyük fuar. Işıl Mühendislik için 

ifade ettiği önem de aslında bu. Kestirme 

bir cevap oldu ama Sodex Fuarı sektörün 

Türkiye’den yükselen en büyük yüzü ise 

Işıl Mühendislik de bu yüzde var olmalı. 

Bizim için Sodex’in önemi bu. 
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Türk sanayicisinin imkan ve fırsat verildiği sürece 
başaramayacağı şey yoktur 

Kalitemizi artık Avrupa takdir ediyor 

İmeksan CEO’su Güven Tosun: “Bizim doğru yolda olduğumuz kesin çünkü artık bizim standlarımıza gelen 
insanlar “Bu Türk malı” diyerek kaçmıyorlar, inceliyorlar, yorumluyorlar ve beğenilerini ifade ediyorlar.”

Isışah Grup Dış Ticaret Şefi Fehmi Bilaloğulları: “Türkiye Avrupa’da 
ciddi şekilde  ilgi çekmeye başladı. Avrupa’da üretim kısıldığı için 
şu anda Türkiye’ye daha çok yönelinmeye başlandı.”

Buraya gelmeden önce pazar ve fuar hak-
kında bir öngörünüz vardır. Fuarı nasıl 
buldunuz? 
İtalya Fuarı’na ilk kez katılıyoruz. Avrupa 
Fuarları daha canlı, daha donanımlı ve 
daha büyük firmaların toplandığı bir mer-
kez oluyor. Biz de ilk defa İtalya Fuarı’na 
katıldık. Buraya gelmeden önce insanda 
Avrupalılara mal satabilir miyiz düşüncesi 
hasıl oluyor. Aslında amaç; Avrupalılara mal 
satmak değil, Avrupalıların ne durumda ol-
duğunu öğrenmek, bizim nerede olduğu-
muzu öğrenmek. Avrupalılarla birlikte aynı 
kulvarda koşabilmek için artımızı eksimizi 
görmek anlamında bir fuar oldu. Avrupa 
pazarında daha çok açılmış olan diğer ikinci 
ve üçüncü dünya ülkelerinin İtalya Fuarı’nı 
gezerken neyi, nerden, daha uygun fiya-
ta bulurum ve teknolojiyi nerede bulurum 
sorularının cevaplarını aradıklarını farkettik. 

Biz de Tüykiye olarak bu fuarda eksiklerimi-
zi ve artılarımızı kıyaslama imkanı bulduk. 
Bundan sonra daha farklı çizgilerde çalış-
mamız, çizgilerimizi daha net hale getirme-
miz gerektiğini anladık. Hatta bundan son-
raki İstanbul Sodex Fuarı’nda daha farklı, 
daha güzel ve daha bilimsel projelerle, daha 
büyük yapılarla, bütün dünyadaki  insanla-
rın kolaylıkla anlayabileceği sistemlerle yer 
almayı hedefliyoruz. Sodex’e nasıl katılaca-
ğımız hakkındaki düşüncem bu fuara gel-
dikten sonra %70-80 değişti. Eminim İtal-
ya Fuarı bana olduğu gibi tüm katılımcılara 
değişik bir rota çizdirmiştir çünkü burada 
hiçbirimizin birbirinden farkı yok ama gö-
rüyoruz ki; teknoloji konuşuyor, büyük fir-
maların isimleri daha çok öne çıkıyor. Bizim 
ismimizin öne çıkması için çok çalışmamız, 
iletişimimizi, reklamımızı çok iyi organize 
etmemiz ama en önemlisi ürünlerimizi çok 
kaliteli hale getirmemiz ve insanların bizim 
ürünlerimizin artıları olduğunu görmelerini 
sağlamamız gerekiyor. Türk vatandaşına, 
Türk sanayicisine artık Avrupa’nın ve dün-
yanın güveni tamdır. Biz asla bir Uzakdoğu 
ülkesi gibi değiliz, biz bir Çin değiliz. Bizim 
şu anda Batı Avrupa ülkelerine rahatlıkla 
mal satabiliyoruz. Hatta Doğu ve Asya ül-
kelerine bizim ürünlerimiz en önde satılıyor, 
bu sadece İmeksan olarak değil tüm Türk 
ürünleri açısından böyle. Bizim doğru yolda 

olduğumuz kesin çünkü artık bizim stand-
larımıza gelen insanlar “Bu Türk malı” diye-
rek kaçmıyorlar, inceliyorlar, yorumluyorlar 
ve beğenilerini ifade ediyorlar, katalogları-
mızı alıyorlar, bize kartvizitlerini ve CD’lerini 
bırakıyorlar, onlarla iletişime geçmemizi is-
tiyorlar. Hatta Türk katılımcılara, “bize mal 
satar mısınız, bizimle beraber çalışır mısınız, 
bizim adımıza bize mal üretebilir misiniz?” 
diye soran yüzlerce firma olmuştur. Demek 
ki; Türkiye ve Türk sanayicisinin imkan ve 
fırsat verildiği sürece başaramayacağı şey 
yoktur. Biz çabuk düşünen insanlarız, bizim 
dünyada başaramadığımız hiçbir şey yok-
tur, olmayacaktır da. Yeter ki imkanlarımızı 
artırsınlar ve bizim önümüzü açsınlar. Emin 
olun ki; 2023 yılına kadar yapılacak olan 
tüm çalışmalar sonucunda Türk sanayisi 
dünya genelinde ilk sıralarda yer alacaktır, 
ben bundan eminim. 

Sodex Fuarı’nda farklı bir yol izleyeceği-
nizi söylediniz. Bu konuda ipuçları alabi-
lir miyim?
İlk olarak alışılagelmiş, herkesin sürekli 
gözönünde olan ürünleri sergilemeyi dü-
şünmüyorum. Daha yeni ve son teknoloji 
ürünleri ortaya koyacağız. Ayrıca insanlara 
iletişimi artıracak, onlarla stand içerisinde 
diyaloğu artıracak yöntemler kullanacağız. 
Herkesi de İmeksan standına bekliyoruz. 

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz? Bu 
fuara gelirken hedefleriniz nelerdi?
Hedefimiz özellikle Avrupa ülkelerinden 
yeni müşteriler edinmek. Biz bu fuara ilk 
kez katılıyoruz. İki yıl önce de bu fuarı zi-
yaret etmiştim. Fuarı değişik buldum ve 
katılma kararı aldık. Tabi ki buradaki  he-
defimiz ihracatımızı daha da artırmak.
 
Buraya hangi ürünlerle geldiniz?
Biz bir grup firmasıyız; Isışah Grup altın-
da Şahterm elektirkli ev aletleri rezistansı 
yapıyor. Burada elektrikli ev aletleri sergi-
leyen firmalar da var, onlara da hitap edi-

yor. Bir de Isışah Endüstriyel, endüstriyel 
ürünler yapıyor. Endüstriyel ürünlerde en-
düstriyel rezidanslar var, bir de endüstriyel 
sobalar var. Bu üç ürün gamımızla geldik. 

Birçok yabancı ülke vatandaşı ile görü-
şüyorsunuz. Onların gözünde Türk malı 
değişti mi?
Eski dönemlerle bu dönem kıyaslanamaz, 
biz artık bir Avrupa markasıyız. Türkiye 
Avrupa’da ciddi şekilde  ilgi çekmeye baş-
ladı. Avrupa’da üretim kısıldığı için şu anda 
Türkiye’ye daha çok yönelinmeye başlandı. 
Kalitemizi artık Avrupa takdir ediyor.

Bildiğim kadarıyla ISK-Sodex Fuarı’na 
katılıyorsunuz. ISK-Sodex’in sizin için an-
lamı nedir? 
Sodex’te daha çok defroz rezistansı ve 
kanal tipi dediğimiz ürünlerle katılıyoruz. 
Bunlar soğutma sektörü için olan ürünle-
rimiz. Daha önce Sodex’e katıldık. Ürün 
çeşitliliğimizin üzerine sürekli bir şeyler 
koyuyoruz. Müşteri portföyümüz sürekli 
artıyor. Fuarlar bu konuda gerçekten çok 
işe yarıyor.
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Metal hortumda Türkiye’de yapılamayanı yapıyoruz

Ventek Türkiye’de iyi bir konuma geldi 
yeni pazarlar açılıyor

İntermetalflex Genel Müdürü Aydın Karacasu: “Metal hortumda Türkiye’de yapılamayan 125 ve 150 çapları 
ürettik, şu anda sadece biz üretebiliyoruz. Diğer yeni ürünlerimizi de ISK-Sodex Fuarı’nda lanse edeceğiz.”

İncircioğlu Ventek Gn. Md. Kuter İncircioğlu: “Hem kalitemiz hem 
de düşük fiyatımızdan dolayı Avrupalılar Türk ürünlerini tercih edi-
yorlar. Neticede Türkiye’de üretilen her şeyin fiyatı Avrupa’ya göre 
daha ucuz. Biz de Ventek olarak her geçen gün kalitemizi artırıyo-
ruz, Türkiye’de iyi bir konuma geldiğimize inanıyoruz.”

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz? Bu fu-
ara gelirken hedefleriniz nelerdi?
Bu fuara üçüncü kez katılıyoruz. Oldukça 
tanınan bir teknik fuar olduğu için müş-
terilerimizin çoğu bu fuara geliyor, onla-
ra birebir temas etme imkânı buluyoruz. 
Dolayısıyla onları tek tek dolaşmak yerine 
fuarda onlarla görüşmüş oluyoruz. Tabi bu 
arada yeni müşteriler için ürünlerimizi ser-
giliyoruz. 

Bu fuarda ilk kez sergilediğiniz yeni ürünle-
riniz var mı?
Daha önce sadece metal hortum üretip 
onu satıyorduk. Buradaki en büyük yenili-
ğimiz, heat exchanger coil dediğimiz özel-
likle solar kazanlarında kullanılan bir ürün. 
Daha önce sadece metreyle hortumu satar-

ken şimdi onu ürüne dönüştürdük. Bu ürün 

şu anda yükselen bir trend halinde. Daha 

önce bakır veya düz çelik borularla yapılan 

ısı değiştiricilere göre çok daha kompakt ve 

randımanlı. Bu yüzden büyük bir talep var.

Sodex’e katılıyor musunuz? Hangi ürünleri 

sergileyeceksiniz?

ISK-Sodex Fuarı’na Politeknik olarak katılı-

yoruz. Biz Politeknik Grup’unun bir firması-

yız. ISK-Sodex Fuarı’nda genel ürünlerimizi 

sergileyeceğiz. Yeni ürünler de var, mesela; 

metal hortumda Türkiye’de yapılamayan 

125 ve 150 çapları ürettik yani bunları şu 

anda sadece biz üretebiliyoruz. Bunları da 

lanse edeceğiz. Diğer yeni ürünlerimizi lan-

se edeceğiz, biraz daha çeşidi artıracağız.

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz? Bu 
fuara gelme hedefiniz nedir?
İtalya’ya ilk defa katılıyoruz. Ventek ola-
rak her geçen gün kalitemizi artırıyoruz, 
Türkiye’de iyi bir konuma geldiğimize 
inanıyoruz. Hem ülkemiz hem de kendi-
miz için yeni pazarlar bulmak zorunda-
yız. Bir yerde sınırlı kalmamak, kendimizi 
aşabilmek için yurtdışına da ürün satmak 
zorundayız. Bu yüzden biri Frankfurt ISH, 
belki ona eşdeğer olan Milano olmak 
üzere bu iki fuara katılıp kendimizi ve 
ürünümüzü tanıtmak güzel bir şey. İtalya 
tabi ki bir Almanya değil ama bu fuar-
lar büyük oldukları için tüm dünya takip 
ediyor ve buraya geliyor. Aslında bu fu-
arlara gelerek bütün dünyayı hedeflemiş 
de oluyoruz. İtalya’da zaten kaliteli ürün 
üreten birçok firma var ve fiyat politika-
sında da daha uygununu bulmalarına ge-
rek yok, ekonomileri gayet iyi ama diğer 
dünya ülkeleri hem kalite hem de fiyata 
baktığı için Avrupa onlara biraz pahalı 
gelebiliyor. O zaman da hem kalitemiz 

hem de düşük fiyatımızdan kaynaklanan 
sebeplerle bizi tercih edebiliyorlar. Ma-
lum Türkiye’de üretilen her şeyin fiyatı 
Avrupa’ya göre daha ucuz. 

Burada sergilediğiniz ürünlerinizden 
bahseder misiniz?
Bir kere çok büyük ürünlerimizi buraya 
getiremedik çünkü bu buradaki ilk fu-
arımız. İlk olarak organizasyonun nasıl 
olduğunu görmek istedik ama iki sene 
sonra düzenlenecek olan fuara daha 
geniş bir standla katılma şansımız 
olabilir çünkü memnun kaldık. Artık 
internet çağındayız ama internet do-
ğal bir gösterim aracı değil yani yurt-
dışındaki insanlar sitenize bakıyorlar 
ama o resim size mi ait, o ürünü siz mi 
yaptınız bunlardan emin olamıyorlar. 
Fuarda ise direk birebir görme şans-
ları oluyor. Bu yüzden büyük ürünler 
de getirmemizin faydası olur. İnşallah 
bundan sonraki fuarlarda daha büyük 
ürünlerle yer alırız.

ISK-Sodex Fuarı sizin için ne anlam ifa-

de ediyor? Orada farklı etkinlikleriniz 

olacak mı?

ISK- Sodex Fuarı’nda da yurtdışından ge-

len çok misafir oluyor, onlara yine ken-

dinizi tanıtıyorsunuz ama bu işin içinde 

olanlar zaten yıllardır bizi biliyorlar. Amaç 

Türkiye’ye kendimizi yeniden tanıtmak 

değil, müşterimiz bizi orada görmek isti-

yor, müşterimiz bizi orada görünce mut-

lu oluyor. Türkiye’deki Sodex Fuarı gövde 

gösterisine dönüştü.
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İmaja yatırım yapmak artık çok önemli 

Yeni modelleri ISK- Sodex Fuarı’na sakladık 

Karyer Grup Yöneticisi Serli Sinanoğlu: “Türkiye imajına ne kadar yatı-
rım yapılırsa bizler için de o kadar büyük avantaj olur. Olumlu yönde bir 
ilerleme var, tabi ki daha da iyi olması gerekiyor. Hep beraber sektörü 
daha iyi yerlere getirebilmek için çalışıyoruz.”

Kes Klima Hakan Kes: “Fuarda bize olan ilgi beklediğimden daha iyi, 
ekonomik krizden çıkma sinyallerini artık yavaş yavaş görüyoruz.”

Sanırım bu fuara daha önce de katıldınız. 
Fuardan nasıl bir beklentiniz vardı? 
Bu fuara ikinci kez katılıyoruz. En büyük 
beklentimiz tabi ki; yeni müşteriler, yeni pa-
zarlar bulmak ama burası aynı zamanda bir 
görüşme platformu. Bu fuar Almanya’daki 
fuar kadar olmasa da etkili bir fuar, farklı 
ülkeden epey ziyaretçi çekiyor. Bu fuar bize 
mevcut müşterilerimizle görüşmek adı-
na da iyi bir fırsat oldu çünkü onlarla her 
zaman görüşme fırsatınız olmuyor, sürekli 
ziyaret edemiyorsunuz, onlar da gelemi-
yorlar. Buraya gelindiğinde en azından tek 
seferde hepsiyle görüşülmüş oluyor. Fuar 
güzel geçiyor, biz gayet memnunuz. Yeni 
gelen müşteriler de var, müşteriden ziyade 
potansiyel müşteriler diyelim çünkü bizde 
müşteri haline gelmesi uzun zaman alıyor. 
Hemen al, git olmuyor. Bazıları fuarda sipa-
riş alıyorlar ama bizde maalesef öyle bir şey 
yok, o gelenlerin müşteriye dönmesi genel-
likle en az 6 ay-1 sene sürüyor. 

Büyük fuarlarda yeni ürün lansmanı yapılır. 
Sizin böyle bir ürününüz var mı?
Bizim de böyle bir ürünümüz var, karbon-
dioksit ve hydrocarbon için yeni bir ürün 

gamımız, 5 milimetrelik borularla yaptığı-
mız eşanjörler. Bunları da burada tanıtma 
fırsatımız oldu. Bu konuyla ilgili oldukça da 
ilgi var. Şu anda üretimine de geçtik. Bunun 
dışında bir de alüminyum borulu ürünü-
müz var, onunla da ilgileniyorlar. Eskiden 
ona pek güvenemiyorlardı ama artık bu 
yavaş yavaş değişiyor, daha kolaylaştı. Gü-
ven konusu müşterinin üreticiye de, yani 
ürünü kimin ürettiğine de bağlı. Ürününü-
zün testlerini yaptırıyorsanız, müşteriye de 
testlerle ilgili dokümanları gönderiyorsanız 
o da size güveniyor. Müşterilerin önyargı-
ları, güvensizlikleri yavaş yavaş kırılıyor, bu 
anlamda artık alüminyum borulu ürünlerle 
de ilgileniyorlar. 

Türk ürünlerine karşı var olan o negatif ön-
yargı kırıldı mı?
Evet, büyük ölçüde kırılmış durumda, 
hatta çok ilgili geliyorlar. Makine Tanıtım 
Grubu’ndan arkadaşlar da geldiler, onlarla 
da aynı şeyi konuştuk. Her yere reklamlar 
vermişler ki çok güzel olmuş, biz de gör-
dük. Bu iyi bir şey çünkü Türkiye’nin imajını 
ön plana çıkarıyor. İmaja yatırım yapmak ar-
tık çok önemli. Biz üretim yapıyoruz, güzel 
ürünler yapıyoruz ama bir İtalyan, “Ürün 

İtalyan üretimi” dediği anda iş bitiyor, daha 
fazlasını sormuyorlar. Biz gidip birçok sertifi-
ka alıp ürünümüzü anlatıyoruz ama olmu-
yordu. Her zaman bizim için daha zordu, 
şu anda da çok kolay değil ama Türkiye 
imajına ne kadar yatırım yapılırsa bizler için 
de o kadar büyük avantaj olur. Şu anda iyi 
durumdayız. Türkiye denildiğinde, iyi diyor-
lar, tamam diyorlar, güzel diyorlar, gayet il-
gileniyorlar. Olumlu yönde bir ilerleme var, 
tabi ki daha da iyi olması gerekiyor. Bunun 
için de hepimiz burada uğraşıyoruz. Devlet 
de bununla ilgili çalışmalar yapıyor. Hep be-
raber sektörü daha iyi yerlere getirebilmek 
için çalışıyoruz.

Bu fuarın ardından hemen ISK-Sodex Fua-
rı var. Sodex sizin için ne ifade ediyor?
Biz burada da ISK-Sodex’in de tanıtımını ya-
pıyoruz, herkesi Sodex’e çağırıyoruz. Orası 
bizim evimiz olduğu için daha farklı, daha 
çok ürün sergileme imkânımız oluyor, daha 
çok müşteriyle bir araya gelme imkânımız 
oluyor. Eğer yetiştirebilirsek orası için de 
birkaç tane yenilik var ama sürpriz. Onun 
dışında burada tanıttığımız ürünlerimizi ta-
nıtacağız. Buraya gelemeyen müşterilerimi-
zi İstanbul’a, Sodex’e bekliyoruz.

Bu fuara kaçıncı katılışınız? Fuara katıl-
makla neler hedefliyorsunuz?
Fuara 3.kez katılıyoruz. Dış ticarete başarı 
sağlamak, mevcut müşterilerimizi fuarda 
tekrar görmek, yeni müşteriler kazanmak 
amacıyla buradayız. Uluslararası bir fuar 
olması neticesinde MCE oldukça başarılı. 
Bunu açıkça hissettiriyorlar. Biz de burada 
olarak elimizden geldiğince ülkemize katkı-
da bulunmaya çalışıyoruz.

Standınıza ilgi nasıl? Fuarda neler sergili-
yorsunuz? Yeni ürünler var mı?
Fuarda bize olan ilgi beklediğimden daha 
iyi, ekonomik krizden çıkma sinyallerini artık 
yavaş yavaş görüyoruz. Ürettiğimiz ürünleri 
sergiliyoruz. Menfez, difüzör, damper gibi 
ürünleri sergilemekteyiz. Yeni modellerimizi 

ISK- Sodex Fuarı’na sakladık. Sodex’e pa-
tentini aldığımız ürünle geliyoruz.

ISK-Sodex Fuarı’nın sizin için anlamı nedir?
Güzel bir soru. Sanırım biz artık “Sodexçi” 
olduk. Sodex Fuarı’na katılmak bir alışkan-
lık haline geldi. Tahminime göre 20 yıldır 
İstanbul’daki fuarlara katılıyoruz.

Uzun zamandır yurtiçinde ve yurtdışında fu-
arlara katılıyorsunuz. Türk malı algısı hak-
kında ne düşünüyorsunuz?
Her geçen yıl Türk malına karşı olan ilgi 
olumlu yönde artıyor. Bu seneki ziyaretçi-
lerin %50’sini üretici ve tedarikçi firmalar 
oluşturuyor. Adlarını dünyaya duyurmuş bu 
firmaların, Türkiye pazarını bu şekilde kul-
landıklarını düşünüyorum.

Bu durum ilerleyen dönemlerde bize nasıl 

bir fayda sağlar?

Biz yönetim olarak bunun kararını verece-

ğiz. Yani markamızı uluslararası bir marka 

haline getirmek mi, yoksa üretim yapmak 

mı gibi konular doğrultusunda yönetim ku-

rulu olarak karar alacağız. Ama bu şekilde 

bir talep olduğunu fuarın üçüncü gününde 

anlamış bulunmaktayım. 
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İnsanlar artık Türkiye’nin de bir şeyler yapabildiğini idrak ediyorlar 

Kodsan pazardaki bilinci artırmak istiyor

KLS İhracat Müdürü Sermet Tuna: “Türk Malı algısını daha da geliştirmek için teknolojiyi iyi takip etmemiz lazım, 
üretim giderlerimizin düşürülmesi için birtakım desteklerimizin olması lazım ki rahat bir şekilde rekabet edebilelim.” 

Kodsan Satış ve Pazarlama Koordinatörü Melih Kodaman: “Kodsan 
sürekli inovasyon gösteren bir firma. Yeniliklerimiz de her geçen 
sene artarak devam ediyor.”

Bu fuara kaçıncı katılışınız? Bu fuara katıl-
manızdaki hedefiniz nedir?
Bu fuara İlk katılışımız. Hedefimiz ise kısa-
cası dış dünyaya açılmaktı. Burada, fuarda 
aslen satıcı hüviyetimizle bulunmakla be-
raber aynı fuarda yer alan ürün aldığımız 

tedarikçiler de var, aynı zamanda onlarla da 
görüşmeler yapıyoruz. Yeni tedarikçiler de 
bulmaya çalışıyoruz yani hem satışa hem 
de satın almaya yönelik çok yönlü bir çalış-
ma yürütülüyor.

Fuar sizde nasıl bir etki bıraktı?
Klas olarak değil ama daha önceden bu fu-
ara birkaç sefer katılmış birisi olarak şunu 
söyleyebilirim ki; bu fuarların mutlaka hiç 
tahmin etmediğiniz insanlarla buluşma 
noktası olduğu bir gerçek. O açıdan bence 
mutlaka herkesin katılması lazım. 

Bu fuarda neler sergiliyorsunuz?
Otomasyonuyla beraber paket haline ge-
tirilmiş cihazlar sergiliyoruz. Ameliyatha-
ne için olan hijyenik cihazlar var veya çift 
rötorlu klima cihazları var, ısı geri kazanım 

üniteleri var yani daha yüksek teknoloji içe-

ren ürünler sergilemeye çalışıyoruz. Tabi bu 

doğanın bir gereği, gittikçe teknolojiyi ge-

liştirmemiz lazım çünkü herkes onu yapıyor. 

Yoksa çok geride kalırız. 

Sizce Türk malı algısı değişti mi? Daha da 

geliştirmek adına neler yapılmalı?

Değişiyor yani insanlar artık Türkiye’nin de 

bir şeyler yapabildiğini idrak ediyorlar ve ilgi 

gittikçe artıyor diyebilirim.  Teknolojiyi iyi 

takip etmemiz lazım, biraz da üretim gider-

lerimizin düşürülmesi açısından birtakım 

desteklerimizin olması lazım ki rahat bir şe-

kilde rekabet edebilelim. Elimizi kolumuzu 

bağlayan bizim dışımızdaki olayları müm-

kün olduğunca elimine etmeliyiz. 

Bu fuara kaçıncı kez katılıyorsunuz, bu fua-
ra katılmaktaki hedefiniz nedir?
Bu fuara 6. katılışımız. Bizim buradaki ön-
celikli hedefimiz kendimizi yurtdışındaki 
firmalara tanıtmamız. Çünkü boyler sek-
töründe ağırlıklı cazibe merkezi Avrupa pa-
zarı… Avrupa pazarının da en çok rağbet 
gösterdiği iki fuardan bir tanesi bu MCE. 
Bu noktada bizim amacımız öncelikle ken-
dimizi bu sektörde hizmet veren firmalara 
göstermek, ikincisi iş yaptığımız müşterile-
rimizle ortak buluşabileceğimiz bir yerde 
bulunmak ve kalitemizin diğer firmalarla 
rekabet edebilir seviyede olduğunu insan-
lara anlatmak. Bu amacımızın yanı sıra 
ayırabildiğimiz kadar bütçe ayırıp burada 
kendimizi insanlara tanıtma hedefindeyiz.

Firmalar özellikle büyük firmalara gelirken 
yeni ürünlerinin lansmanını yapmaya gelir-
ler. Sizde yeni ürün ya da mevcut ürünlerde 
yapılan herhangi bir değişiklik var mı?
Öncelikle biz Türkiye’de bu sektöre ilk baş-
layan firmayız. Emayeli boyler olsun, hava 
hacim ölçücüsü olsun Türkiye’de hiç bilin-
meyen, yapılmayan, hatta yan sanayisi bile 
olmayan bir sektörken firmamızın kuru-
cusu Namık Kodaman, bunu bir Almanya 
gezisinde görmesi üzerine bu sektörü ken-
di çabalarıyla kurmuş, hatta yan sanayisini 

dahi bir noktada kendisi geliştirmiştir. Bu 
noktada da biz bu işin emayesinden tutun 
da dizaynına, makinalarına kadar her şeyi 
kendi bünyemizde yaptık. Bu açıdan sürekli 
inovasyon gösteren bir firmayız. Yenilikleri-
miz de her geçen sene artarak devam edi-
yor. Sıfırdan başlayan bir firma olduğumuz 
için çok ciddi maddi imkânlarla bugünlere 
gelmedik. Bu nedenle de kademe kade-
me gelişme gösteriyoruz. Mesela; geçen 
sene bir laboratuvar hizmeti aldık, bunu da 
TÜBİTAK desteğiyle yaptık. Bu laboratuvar 
Türkiye’de, hatta Ortadoğu ve Balkanlar’da 
bir ilk. Bizim yaptığımız boyler ısıtma soğut-
ma cihazlarını verimlilik, ısı kayıpları, komp-
le test edebilen bir laboratuvar yok. Bunun 
da sonucunda özellikle bizim bölgemizde 
şöyle bir dezavantaj ortaya çıkıyor; insan-
lar aldıkları ürün gerçekten verimli olup 
olmadığını ölçebilecek veya ürünün ömür 
testini yapabilecek pozisyonda değiller. Bu 
noktada da iyiyle kötüyü ayırt edemiyoruz. 
Bildiğiniz gibi kazanda TSE bir standart 
koymuştur. Siz eğer kazan satıyorsanız ver-
diğiniz kapasiteyi kanıtlamak zorundasınız. 
Türkiye’de boyler maalesef daha yeni bir 
sektör olduğu için siz ürününüz için kata-
logda ne söylerseniz insanlar ona inanmak 
zorundalar. Biz pazardaki bu bilinçsizliği kır-
mak istiyoruz. Ayrıca kendi yaptığımız işi de 

test etmek istiyoruz ve en önemlisi de Av-
rupa’daki müşterilerimize biz bu işin sadece 
pazarlama ve satışına değil aynı zamanda 
kalitesine de önem verdiğimizi, bizim sıra-
dan bir firma olmadığımızı, bizim Bulga-
ristan, Çin gibi yine bu sektörün yeni yeni 
başladığı yerlerdeki gibi fiyat odaklı değil, 
kalite ve gelişme odaklı bir firma olduğu-
muzu göstermek istiyoruz. 

ISK-Sodex İstanbul Fuarı’na katılıyorsu-
nuz. ISK-Sodex’in sizin için anlamı nedir?
Sodex bizim gözbebeğimiz. İlk Sodex’te 
ben daha öğrenciydim ama gelmiştim yine 
de, hatırlıyorum. O zaman fuarda olacak 
olan babamın slogan bulmak için yaklaşık 
bir ay uğraşmıştı. Hatta geçen onun fo-
toğraflarını bulduk. “Haddimizi biliyoruz.” 
Tarzı bir slogan yazmış. Bugün düşündüğü-
nüzde komik bir şey ama insanın ufkunu 
açan, o zamanki heyecanını vurgulayan bir 
şey. Şimdi de biz hala bir ay boyunca nasıl 
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bir stand tasarlasak, nasıl bir yenilik, nasıl 

bir gövde gösterisi yapsak diye tartışmalar 

yapıyoruz. Hatta bazen hararetli geçen tar-

tışmalar da oluyor ama babamda dahi hala 

o ilk günkü heyecanı görmek bizi daha da 

teşvik ediyor. 

Sodex’e gelecek olanlara buradan bir mesaj 
vermek isteseniz neler söylersiniz?
Bu sene Sodex için bir sürpriz hazırlamaya 
uğraşıyoruz. Sanıyorum bu da bir akvar-
yum kadar ses getirebilecek bir sürpriz. Bir 
Alman firmasıyla bunun tasarımını yapma-
ya çalışıyoruz. Bir aksilik çıkmazsa, eğer 

yetiştirebilirsek bir sürprizimiz var. İnsanlar 

sadece kendileri gelmeyip çocuklarını da 

getirsinler. Özellikle çocuklarının bu sürpriz-

den çok etkileneceklerini, okulda arkadaş-

larına aylarca anlatabilecekleri çok entere-

san bir sürpriz olacağını düşünüyorum.

Sektör olarak ülke bazında daha çok reklama ihtiyacımız var

Türkiye’nin imajı genel anlamda pozitif yönde çok değişti 

Kubuş Boyler Genel Müdürü Yalçın Kubuş: “Avrupalılara Türk mallarının as-
lında daha kaliteli olduğunu anlatan reklam kampanyaları başlatmak gerekir 
diye düşünüyorum.”

Kuzuflex Yönetim Kurulu Üyesi Sedat Bilgin: “Daha önceleri bazen “Türk 
malı” demeye çekiniyorduk ama bugün daha önce Türk malıyla fazla ilgilen-
meyen insanlar bugün özellikle gelip Türk malı arıyorlar.”

Bu fuardan beklentiniz nedir? Hedefinize 
ulaştığınızı söyleyebilir miyiz?
Bu fuara katılmakla; dış pazarlara açıl-
mak ve yeni müşterilere ulaşabilmenin 
yanı sıra İtalya ve diğer Avrupa Birliği ül-
kelerinden ziyade; Ortadoğu, Uzakdoğu 
ve Doğu Avrupalı insanlara ürün satabil-
mektir. Hedefimiz bu şekilde özetlenebi-
lir. Fuar süresince; kataloglar verdik, kart-
lar aldık. Bundan sonraki iş; yazışmalara, 
maillere, fiyatlara, insanların alım gücüne 
göre değişecek. Bunu fuar bittikten son-
ra anlayacağız.

Fuar süresince hangi ürünleri sergiledi-
niz? Yeni ürünler var mı?
Yenir bir ürün olduğunu söyleyemeyiz. 
Hali-hazırda ürettiğimiz ürünleri sergili-
yoruz. Zaten çalıştığımız sektörde fazla 
bir yenilik yok. Bu fuara gelirken bir ama-
cımız da yenilikleri takip etmekti fakat 
fazla bir değişikliğin olmadığı gözümüze 
çarptı. Her şey aynı şekilde devam ediyor. 

Sodex Fuarı’na katılacak mısınız? Sodex 
Fuarı’nın sizin için önemi nedir?
Evet, Mayıs ayı içerisinde Sodex Fuarı’na 
katılacağız. Benim için Sodex Fuarı yurtiçi 
pazarlarına ulaşmak açısından önemlidir.  
Aynı zamanda Sodex benim için, yeni 
müşterilere ulaşmaktır. 

Avrupalıların gözünde Türk malı algısını 
değerlendirir misiniz? Eskiye göre bir de-
ğişme var mı?
Bir değişim maalesef yok. Neden 

böyle olduğunu bilmiyoruz. Avrupalı 

müşteriler Türk bir firmanın ürettiği 

ürünü, Türk malı diye almıyor. Artık 

Avrupalı olmayan 3. Dünya ülkelerin-

den gelen insanlar dahi fiyatı %10 

bile düşük olsa İtalyan malı ile Türk 

malı arasında bir kıyas yaptığında, 

İtalyan malını tercih ediyor. Bu durum 

bizi çok üzüyor.

Sizce bunu değiştirmek için gerek firma 
gerekse ülke bazında neler yapmak lazım? 
Firma bazında zaten elimizden gel-
diğini yaptığımızı düşünüyoruz. En 
azından yapmaya çalışıyor ve uğraşı-
yoruz. Ancak ülke bazında daha çok 
reklama ihtiyacımız olduğunu dü-
şünüyorum. Türk mallarının aslında 
daha kaliteli olduğunu anlatan rek-
lam kampanyaları başlatmak gerekir 
diye düşünüyorum.

Genel anlamda bu fuardaki hedefiniz neydi?
Biz gaz hortum, metal hortum üreticisiyiz. 
Avrupa’da da yeni normlar oluştu. Bu da 
bize yeni imkanlar sağladı. Bu yeni sertifika 
dolayısıyla esneklikler oluştu. Bu norm aynı 
zamanda Türkiye’ye de geldi, Türkiye’de de 
aynı ürünlerin kullanılması gerekiyor. Bura-
da bizim için iyi fırsatlar oldu. Hedeflerimi-
zin birçoğunu gerçekleştirdik. Müşterilerle 
ilişkimizi daha da yoğunlaştırmak için bu 
fuardayız. 

Fuarı değerlendirmeniz gerekirse ziyaretçi-
ler ve fuara olan ilgi hakkında ne düşünü-
yorsunuz?
Bizim şirketimize ve sunduğumuz ürün-
lere ilgi çok büyük, bundan çok da mem-

nunuz. Sadece İtalya’da değil, Fransa’da, 
Polonya’da da gaz hortum konusunda lider 
gibi bir firma olduk. 

Eski katılımlarınızı düşündüğünüzde o dö-
nemlerdeki Türk malına bakış açısıyla bu 
dönemdeki bakış açısı arasında ne gibi fark-
lar görüyorsunuz?
Türkiye’nin imajı genel anlamda pozitif 
yönde çok değişti. Daha önceleri bilhas-
sa Almanlara ve Kuzey Avrupalılara karşı 
“Türk malı” demeye bazen çekiniyorduk 
ama bugün daha önce Türk malıyla fazla 
ilgilenmeyen insanlar bugün özellikle ge-
lip Türk malı arıyorlar çünkü İtalya veya 
daha güneydeki ülkelerle kıyaslandığında 
Türkiye’de ticaret ahlakı çok düzgün ve 

ürün kalitesi daha üstün. Türkler, üreticile-
rin Almanları öncü olarak görmesi sebebiy-
le kendi ürünlerine çok hassas bakıyorlar. 
Bu da tabi müşterinin hoşuna gidiyor. Aynı 
zamanda Türkiye’de üretildiği için fiyatlar 
da cazip geliyor. Bunun en büyük nedeni 
de Türkiye’deki üreticinin, sanayicinin ken-
disini geliştirmesi. 
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MGT Avrupa’daki üretici firmalara bile ürün veriyor
MGT Filtre Genel Müdürü Mustafa Töngüt: “Avrupa’da şu anda üretim dur-
muş vaziyette. Onların kendi kalitesinde ve onlardan daha ucuz ve daha kısa 
sürede üretim yapabiliyoruz.”

MGT açısından fuar nasıl geçti? 

MCE güzel bir fuar, bu fuara Türk fir-

malarının hepsinin katılmasını isterim. 

Benim için bizim sektörle ilgili dünyadaki 

en önemli fuarlar arasında MCE ve ISK-

Sodex’i sayabilirim. Buraya gelen insan-

lar dünyanın her tarafından geliyorlar ve 

ilgili, bilgili ve aracı olabilecek insanlar 

yani eğer fiyatlarımızı tutturursak %100 

müşteri oalcak kişiler geliyor. Dolayısıyla 

ben bu fuardan çok memnunum ve de 
çok umutluyum. Bu 5 ya da 6. katılışım, 
faydasını çok gördüm. 

Neler sergilediniz? Yeni ürün var mıydı?
Yeni ürünümüz var tabi. Burada ön filt-
reden son filtreye yani kaset filtreler, 
torba filtreler, mini  led kompakt filtreler, 
hypo filtreler, tabi bunlar kendi içlerinde 
çeşitlere ayrılıyorlar. Ayrıca en yeni geliş-
tirilmiş ürün olarak; kompakt filtrelerin 
derinlikleri 292 idi, şimdi 420’liğini yap-
tık. Klima santralinde daha düşük hücre 
yapılması için daha yüksek debi, daha 
düşük basınç.

Uzun zamandır bu fuara katılıyorsunuz. 
Müşterilerin ilk zamanlardaki firmaya 
ve ürüne bakışları ile şimdikiler arasında 
çok büyük farklar var mı?
Tabi ki var, önceleri sadece transit geçi-
yorlardı. Avrupa’daki üretici firmalara 

bile ürün veriyoruz. Avrupa’da şu anda 
üretim durmuş vaziyette. Onların kendi 
kalitesinde ve onlardan daha ucuz ve 
daha kısa sürede üretim yapabiliyoruz. 
Avrupa’daki herkese, bütün müşterile-
rimize 15 gün içerisinde mal gönderi-
yoruz. Bu çok büyük bir avantaj. Hepsi 
Çin’e yaptırıyorlardı, şimdi hem Çin’in 
kalitesinden hem de uzun sürmesinden 
dolayı bize yaptırıyorlar. Adam 1 ay üre-
tim süresi veriyor, 1 ay da geliş süresi, 
oluyor 2 ay. Avantajımız çok büyük, bir 
de kaliteyi tutturdun mu mesele kalmı-
yor.

ISK-Sodex İstanbul için yeni olarak eks-
tra bir ürününüz var mı?
ISK-Sodex’e ekstra bir ürün saklıyoruz. 
Sodex bizim kendi fuarımız, orada daha 
başka şeyler sergileyeceğiz. Orası çok 
önemli bizim için. Herkesi standımıza 
bekliyoruz. 

NTG olarak dünyanın birçok bölgesinde varız 
NTGPlastik Yönetim Kurulu Başkanı Nesip Göneç : “Biz 6 yıl önce 
piyasaya girdiğimizden bu yana doğru işler yapmaya çalıştık. Şu-
anda da 36 ülkeye ihracat gerçekleştiriyoruz. Bunun için doğru za-
manda doğru işler yapmanın önemine inanıyoruz.” 

Bu fuara katılma amacınızı alabilir miyiz?
Bu sektörde 7. yılımızın içindeyiz ve fua-
ra 3. defadır katılıyoruz. Bu fuarlar sade-
ce Avrupalılara hitap eden fuarlar değil, 
bu fuarlara dünyanın dört bir yanından 
insanlar gelip ürün tedarik ediyorlar. Bu 
anlamda böyle uluslararası bir platformun 
kendimizi tanıtmanın en güzel yolu oldu-
ğu düşüncesiyle bu fuarlara katılıyoruz. 

Peki, firmanıza ve dolayısıyla ürünlerinize 
gösterilen ilgi nasıl?
Biz 6 yıl önce piyasaya girdiğimizden bu 
yana doğru işler yapmaya çalıştık. Önce 
kalıp fabrikamızı kurduk, sonrasında Al-
man DVC Sertifikasını aldık. Bu sertifi-
ka ile birlikte Avrupa’ya ihracatta zorluk 
çekmedik. Şuanda da 36 ülkeye ihracat 
gerçekleştiriyoruz. Bunun için doğru za-
manda doğru işler yapmanın önemine 
inanıyoruz. 
Bugüne kadar biz sanayiciler olarak ar-
kamızda Türkiye haritasını asardık şimdi 

ise dünya haritası var. Kendinizi bir dünya 
vatandaşı olarak konumlandırırsanız ihra-
cat kapıları rahatlıkla açılıyor. Bu anlamda 
NTG olarak dünyanın birçok bölgesinde 
varız. Ürettiğimiz ürünlerin yüzde 70’ni 
ihraç ediyoruz. Bu yüzde 70’lik bölümün 
de yüzde 50’lik bölümünü Avrupa ülkele-
rine gerçekleştiriyoruz. 

Yeni ürünler var mı bu fuara özgü sergi-
lediğiniz?
Biz geçen yıl Adapazarı’nda 107 bin met-
rekarelik alan üzerine 14 bin metrekarelik 
kapalı alana sahip 20 milyon Euro’luk yeni 
bir fabrika yatırımının startını verdik. Şu-
anda bu yatırımın 15 bin Euro’luk kısmını 
bitirdik. 5. ay itibariyle de tümüyle yeni 
fabrikamızda olacağız. 10 ay da tamam-
lanmış olacak olan böyle bir yatırımı ülke-
mize kazandırmanın büyük mutluluğunu 
yaşıyoruz. 
Sizin sorduğunuz anlamda bu fuar da ser-

gilediğimiz birçok yeni ürünümüz de var. 
Yakın zamanda doğal gaz ve su tesisatla-
rında kullanılan elektrofüzyon ürünlerimi-
zi çıkardık. Bu ürünleri bu fuarda müşteri-
lerimizin beğenisine sunduk. 

ISK-Sodex Fuarı’na katılyor musunuz. 
ISK-Sodex Fuarı sizin için ne anlam ifade 
ediyor?
ISK-Sodex İstanbul Fuarı’na 3.kez katılıyo-
ruz. Bizim için önemli bir fuar. Özellikle çev-
re ülkelerden çok sayıda ziyaretçi geliyor. 
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SPK kalıplarını kendisi üreten bir firma 
olarak sürekli yeni ürünler sunabiliyor

Tüm yeni ürünlerimizi ev sahibi olarak gördüğümüz 
ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’nda sergileyeceğiz

Söğüt Plastik ve Kalıp Sanayi İhracat Satış Sorumlusu A. Mesut Ak-
yalçın: “SPK kalitesinin, ürün yelpazesinin dünya pazarına sunulması, 
faaliyette bulunduğumuz bölgelerdeki satış ağımızdaki hedeflerimizi 
daha belirgin hale getirmek hedefindeyiz.”

Termodinamik Dış Ticaret Şefi Özge Yalçın: “Genel Müdürümüz Mehmet Güran’ın yönetime gelmesiyle birlikte 
bizim dış pazarlara bakış açımız tamamen değişti. Soğutma grubunun da ürün çeşitliliğimize katılmasıyla bir-
likte tam bir iklimlendirme grubu olduk, bunun meyvelerini bu sene toplamaya başlayacağımızı düşünüyoruz.”

SPK olarak bu fuarda bulunma amacınızı 
alabilir miyiz?
Öncelikle dünya pazarında bir prestij 
vesilesi olan bu fuarda bulunmak, farklı 
bir öneme sahip. Sonrasında ise SPK ka-
litesinin, ürün yelpazesinin dünya pazarı-
na sunulması, faaliyette bulunduğumuz 
bölgelerdeki satış ağımızdaki hedefleri-
mizi daha belirgin hale getirmek hede-
findeyiz. Fuarın Milano’da olması sadece 
İtalyan müşterileri ya da Avrupalı müşte-
rileri hedef yapmıyor,  bu fuara dünya-
nın birçok ülkesinden insanlar geliyorlar. 

Elbette yeni müşterilerin yanında mevcut 

müşterilerimizle de görüşmelerimizi ger-

çekleştiriyoruz. 

Burada sergilediğiniz yeni ürünler var mı?

SPK makinalarını, boru kalıplarını kendisi 

üreten bir firma dolayısıyla bu avantajı 

kullanarak sürekli yeni ürünler sunabi-

liyoruz. Bu sayede de müşterilerimizin 

farklı ürün taleplerini çok rahat bir şekil-

de karşılayabiliyoruz.  Bunu dışında bir 

ara ürün olan manşonlu c kavis ve 15 

farklı ara parçaları bu fuarda yeni ürün 
olarak sergiliyoruz. 
   
ISK-Sodex İstanbul Fuarı’na katılıyor-
sunuz bildiğim kadarıyla, ISK-Sodex 
Fuarları’nın sizin için anlamı nedir?
ISK-Sodex Fuarı, Türkiye’nin uluslarara-
sı alanda en büyük fuarlarından birisi. 
Ev sahibi olarak uluslararası ziyaretçi-
lerinizi rahatlıkla ağırlayabileceğiniz bir 
fuar. Bu anlamda hem yurt için hem de 
yurt dışı pazarlar için ISK-Sodex İstanbul 
Fuarı’ndan beklentilerimiz çok yüksek. 

Bu fuara daha önce katıldınız mı bilmiyo-

rum ama Termodinamik olarak bu fuarda 

bulunma amacınızı kısaca alabilir miyiz?

Termodinamik olarak bu fuara ilk kez 

katılıyoruz. Daha önceki dönemlerde ka-

tılmamamızın nedeni biraz yönetimseldi. 

Genel Müdürümüz Mehmet Güran’ın 

yönetime gelmesiyle birlikte bizim dış 

pazarlara bakış açımız tamamen değiş-

ti. 2010 yılından itibaren de yavaş yavaş 

yurtdışındaki önemli fuarlara katılmaya 

başladık. 2011’de yoğun bir fuar katılımı 

gerçekleştirdik. 2011 yılından itibaren de 

büyük bir ihracat atılımı gerçekleştirmiş 

durumdayız. 2012 programımızda 12 

tane yurtdışı fuara katılacağız. İnşallah 

bu yıl ihracat rakamlarımızın tanınırlığı-

mız arttıkça daha da artacağını düşünü-

yoruz. Soğutma grubunun da ürün çe-

şitliliğimize katılmasıyla birlikte özellikle 

Kuzey Afrika ülkelerinde pazar arayışla-

rına gireceğiz. Bu ürün grubuyla birlikte 

tam bir iklimlendirme grubu olduk, bu-

nun meyvelerini bu sene toplamaya baş-

layacağımızı düşünüyoruz.

Bu fuarlar katılmaktaki amacımız olabildi-

ğince yurtdışı pazarlardaki hâkimiyetimizi 

ve tanınırlığımızı arttırmak. Beraberinde 

de ihracat rakamlarımıza yansıtmak isti-

yoruz. Netice olarak sektörde çok önemli 

iki fuardan birisi Milano fuarı ve bu fuar 

birçok ülkeden ziyaretçi alıyor. 

 Bu fuarda Termodinamik standında ne 

gibi yenilikler var?

İki hafta önce Irak Süleymaniye’deydik. 

Klima santrallerini buraya getiremedik 

ama klima santrallerimizin ilk lansmanı-

nı da o fuarda yapmıştık. Bu fuara daha 

çok ısı geri kazanım cihazlarımızla katıl-

dık. Gerek ısıtma gerekse soğutma grup-

larımızın tüm yeni ürünlerini kendimizi 

ev sahibi olarak gördüğümüz ISK-Sodex 

İstanbul 2012 Fuarı’nda sergileyeceğiz. 

ISK-Sodex Fuarı’na soğutma grubumu-

za ayrı, ısıtma grubumuza ayrı standlar 

ayarladık. Bu fuarda tüm yeni ürünle-

rimizi ve teknolojimizi müşterilerimize 

sunacağız. Bu fuar biraz da ISK-Sodex 

Fuarı’na davet etme organizasyonu oldu 

diyebilirim. Burada görüştüğümüz firma 

yetkililerinin hepsini ISK-Sodex Fuarı’na 

davet ettik, onlarda İstanbul’a gelecek-

lerini özellikle belirttiler. Zaten firmalar 

ciddi alıcıysalar, sektörü takip ediyorlarsa 

mutlaka Sodex Fuarı’na geliyorlar. 
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Türk firması olduğumuzu anlayanlar özellikle geliyorlar 
Termokar Genel Müdürü A. Feridun Şimşir: “Avrupalılar Türkiye’yi bir çözüm ortağı olarak görmeye başla-
dılar. Bunlarda hoşumuza gidiyor ve ilerisi için umutlanıyoruz.  Türk firması olduğumuzu anlayanlar özellikle 
geliyorlar. Bunda “Türk firmaları hem kaliteli hem de nispeten ucuz.” algısının büyük bir rolü var.”

Milano’daki bu fuara katılarak hangi ül-

keleri ya da bölgeleri hedefliyorsunuz?

 Biz 2004 yılında kurulmuş bir firmayız. 

2006 yılından itibaren de bu fuara dü-

zenli olarak katılıyoruz. İlk katıldığımız-

da Avrupa’nın sayılı fuarlarından birisi 

olduğu için Avrupa pazarı için şansımız 

denemek amacındaydık. İlk katılışımızda 

da faydalarını gördük. Avrupalı büyük 

firmalarla tanışma fırsatı bulduk. Sonra-

sında da düzenli olarak katılmaya devam 

ettik. İlk katıldığımızda da Türkiye’de-

ki rakiplerimizden hiç birisi bu fuarda 

yoktu. Şuanda baktığımız zaman bütün 

rakiplerimiz bu fuarda yerlerini almış 

durumdalar. Fuarın birçok ilgi alanı ol-

masının büyük faydası var, çok farklı sek-

törlerden insanlar ziyaret için geliyorlar.  

Güzel bir fuar ve Avrupa’nın en büyük 

fuarlarından birisi, bundan sonra katıl-

maya da devam ederiz diye düşünüyo-

rum. Fakat kriz ortamından dolayı ziya-

retçi sayısının önceki yıllara göre daha az 

olduğunu düşünüyorum. 

Bu fuar için yeni ürünler veya mevcut 

ürünler üzerinde geliştirmeler söz konu-

su mu?

Burada sergilediğimiz alüminyum borulu 

bataryalar var. Avrupa’da batarya üreti-

cileri içerisinde alüminyumu bakır yerine 

kullanan, en öncü firmalardan birisiyiz. 

Bunu biz değil Avrupa’daki alüminyum 

boru üreticileri söylüyorlar. Rakiplerimiz 

bu konuda bizi taklit ediyorlar diyebilirim.  

Bakır yerine alüminyum boruların kul-

lanılması hem hafiflik hem de fiyat 

avantajı sağlıyor.  Fakat bazıları bakır ye-

rine alüminyuma biraz tereddütlü yak-

laşıyorlar. Fakat birçok müşterimizi bu 

ürünleri kullanmaya başladılar. Bunda 

en önemli faktör bakır fiyatlarının çok 

yükselmiş olması. 

Türk Malı algısının değiştiğini düşünen-

lerden misiniz?

Bu fuara Ekonomi Bakanlığı yetkilileri de 

geldiler. Onlarda Türk Malı imajını sordu-

lar. Bunu bir Türk olarak gururla söylüyo-

rum. İlk olarak 2004 yılında Almanya’da 

bir fuara katılmıştık. Orada “Bu Türk 

firması…” deyip şöyle bir bakıp gidiyor-

lardı. Şimdi Türk firması olduğumuzu an-

layanlar özellikle geliyorlar. Bunda “Türk 

firmaları hem kaliteli hem de nispeten 

ucuz.” algısının büyük bir rolü var. Ger-

çekten bunlar güzel gelişmeler.  Avrupa-

lılar Türkiye’yi bir çözüm ortağı olarak 

görmeye başladılar. Bunlarda hoşumuza 
gidiyor ve ilerisi için umutlanıyoruz.  

ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’na katılı-
yorsunuz. Özel bir çalışmanız söz konusu 
mu?
Türkiye son yıllarda her konuda bir ilerle-
me gösteriyor. Avrupalılar tarafından da 
dikkate alınmaya başlandı. ISK-Sodex İs-
tanbul Fuarı da önemli bir konuma geldi. 
Hem Avrupa’dan hem de dünyanın diğer 
ülkelerinden Sodex’e gelip ürün arayan-
lar veya müşteri arayanlar oluyor. Bu an-
lamda bence ISK-Sodex başarılı bir fuar. 
Fakat eksikliklerini, hatalarını giderip 
daha da iyi bir hale getirmek gerekiyor. 
Neden Avrupa’nın en büyük fuarı ISK-
Sodex olmasın ki? Örneğin Nürnberg’te-
ki fuardan çok daha büyük bir fuar.  

Önemli olan fuar sonrası ilişkilerdeki 
devamlılığın iyi kurgulanmasıdır
Üntes Yönetim Kurulu Başkanı Mehmet Şanal: “Son dönemde geliş-
tirdiğimiz yeniliklerimizi ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’na bıraktık.”

Mostra Convegno Fuarı Üntes için nasıl 

geçti; hangi hedefle katıldınız, müşteri il-

gisi nasıldı?

Fuardan oldukça mutlu dönüyoruz. Çok 

iyi gelişmeler kat edeceğimiz kanısın-

dayım. Üntes hali hazırda başta fancoil 

olmak üzere Avrupa pazarına önemli 

miktarda ihracat yapmaktadır. Ancak asıl 

önemli olan fuar sonrası ilişkilerdeki de-

vamlılığı iyi kurgulamamız gerekmekte-

dir. Fuarda oldukça yoğun bir ilgi gördük. 

Biliyorsunuz ben Makine İhracatçılar Bir-

liği Yönetim Kurulu üyesiyim. Makine 

İhracatçılar birliği bünyesinde bulunan 

Makine Tanıtım Gurubu faaliyetleri çer-

çevesinde ilk kez TURKİSH HVAC-R sek-

törünün yurt dışında böylesine önemli 

bir fuarda, fuar alanında çok değişik 

prestij noktalarda, Milano Metro durak-

larında, Malpensa Havaalanı’nda reklam 

ve tanıtım çalışmaları yaptık. Üntes ve 

diğer katılımcı Türk firmaları bu etkin-

liklerinde fuarda estirdiği prestij imaj ile 

fuarda ziyaretçilerinin ve Milanoluların 

belleklerinde güzel ve önemli bir iz bı-

raktığımız kanısındayım.  
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Venco daha çok Avrupa pazarına konsantre oluyor
Venco Şirket Yöneticisi Taner Yönet: “Daha çok Avrupa pazarına konsantre oluyoruz çünkü enerjinin geri 
kazanımına yönelik ürünler sunuyoruz. Bu ürünler de ancak ekonomisi ya da enerji korumaya dönük dü-
şünce sistemi olan ülkelerde pazar bulabiliyor.”

Venco’nun İtalya’daki bir fuarda yer al-
masının ana hedefi nedir?
Biz yurtdışındaki iki ana fuarı takip edi-
yoruz. Bunlardan birisi Almanya’daki 
Frankfurt ISH, diğeri de İtalya’daki Most-
ra Convegno Fuarı… Milano’daki bu 
fuara ikinci kez katılışımız. Bu fuara ka-
tılmamızdaki amaç ağırlıklı olarak İtalyan 
pazarı değil, daha çok uluslararası pazar-
larda yer almak. 
Bu fuarda da hem mevcut müşterileri-
miz standımızı ziyaret ediyorlar, onlarla 
tekrardan bir araya gelme fırsatı bulu-
yoruz hem de farklı ülkelerden yeni fir-
ma temsilcileri ile temas kuruyoruz. Bir 
fuara bir kez katılmakla hemen ihraca-
tınız gelişmiyor o nedenle bir süreklilik 
olursa bir anlamı var. Firma olarak daha 
çok Avrupa pazarına konsantre oluyoruz 
çünkü enerjinin geri kazanımına yönelik 
ürünler sunuyoruz. Bu ürünler de ancak 
ekonomisi ya da enerji korumaya dönük 
düşünce sistemi olan ülkelerde pazar bu-
labiliyor. Venco bireysel değil, daha çok 

ticari ve endüstriyel tesislerin enerji geri 

kazanım cihazları üretiyor. Avrupa’da da 

daha çok bireysel ürünler sunulmuş. Bi-

zim ürünlerimizin benzerleri de var ama 

fiyat rekabetinde biz avantajlar yakalaya-

biliyoruz. Hâlihazırda İngiltere, İtalya, Hır-

vatistan gibi ülkelerde çalışmalarımız var. 

Hedefimiz de bu çalışmalarla ülke sayısı-

nı arttırmak. 10 yıldır bu konu üzerinde 

çalışmalar yapıyoruz. Bir alanda üretime 

başlar başlamaz en iyi konuma gelmek 

mümkün olmuyor.  Neticede bu bir sü-

reçtir. Bizim için de son 5-6 yıldır kabul 

edilir bir noktaya geldiğimizi rahatlıkla 

söyleyebiliyoruz ama bu bitmeyen bir 

süreç, cihazlarımıza tekrar tekrar bakıp, 

daha iyisi için çalışmalar yapıyoruz. İma-

lat tekniklerimizi geliştirmeye çalışıyoruz. 

Türk Malı algısının değiştiğini gözlemli-
yoruz. Sizin bu konudaki düşünceleriniz 
ne yönde?
Açıkçası milliyetçilik algısı değil sizin üre-

tip ortaya koyduğunuz ürün önemlidir. 

Siz ürününüzü en iyi şekilde yapıyorsa-

nız, sertifikalarınızı almışsanız, firmanızın 

bir kalite sertifikası varsa kimsenin Türk-

lükle bir derdinin olduğunu düşünmüyo-

rum. Fakat diğer firmamızda daha önce 

ithalat yaparken kurduğumuz firmaların 

bizim ihracat sürecimizde bize çok büyük 

faydalarının olduğunu düşünüyorum. 

Daha önce kendilerinden ürün aldığımız 

firmalar sonraları bizim pazar arayışları-

mızda büyük desteklerini gördük. Belki 

ithalatla ülkeye döviz kaybettirdik ama 

şimdi yaptığımız ihracatlarla bunları geri 

kazandırıyoruz. 

Firmalar yeni ürünlerinin lansmanını 
genellikle büyük fuarlarda yaparlar, sizin 
bu fuarda sergilediğiniz yeni bir ürünü-
nüz var mı?
Söylediğiniz anlamda fuarlar mutlaka bir 

baskı yaratıyor. Baktığınızda bu durum 

firmalara bir dinamizm de kazandırıyor. 

Biz bu fuara daha yüksek verimli ısı de-

ğiştiriciler getirdik. Bazı ürünlerimizin di-

zaynlarını değiştirdik.  

Tüm bunların üzerinde Mayıs ayında 
İstanbul’da gerçekleştirilecek ISK-Sodex 
Fuarı sizin için ne anlam ifade ediyor?
ISK-Sodex İstanbul fuarı çok hızlı gelişen 

bir fuar. Sodex Fuarı’ndan beklentimiz 

öncelikle yurtiçindeki müşterilerimizi yüz 

yüze görmek ama asıl beklentimiz çevre 

ülkelerden daha çok ziyaretçi alıyor ol-

mak. Daha önceki yıllarda bu beklenti-

miz karşılandı. Bu yılda başka ülkelerden 

daha fazla ziyaretçi bekliyoruz. 

Fakat fuarın yapıldığı mekânlar maalesef 

fuar alanı değil. Buradaki fuar alanını da 

gördükten sonra daha iyi ortaya çıkıyor. 

Bu soruna hükümetin mutlaka el atması 

gerekiyor. Hükümet madem 2023 hedefi 

belirledi, bu hedef çok iyi bir fuar alanı 

olmadan olmaz. Çok kısa bir sürede fuar 

alanı sorununun çözüme kavuşturulması 

gerekiyor. 

Fuarda hangi ürünleri sergilediniz, fuara 

özel sergilediğiniz yeni bir ürün var mıydı?
Fuarda klima santrallerimizi, paket hijye-

nik klima santrallerimizi, fancoillerimizi 

ve ısı geri kazanım ünitelerimizi sergi-

ledik. Mostra Convegno’da özel olarak 

ilk kez sergilediğimiz yeni bir ürünümüz 

yoktu. Çünkü Üntes bünyesindeki son 

gelişimleri, bu yıl ocak ayında Ameri-

ka’daki Ashre Fuarı’nda ve Şubat ayın-

da düzenlenen Paris’deki  İnter Clima 

Fuarı’nda sergilemiştik. 2012 yılında ilk 

üç ayında üç  büyük fuara katıldık. Bu 

yüzden son dönemde geliştirdiğimiz 

önemli olan yeniliklerimize yönelik ilk su-

numlarımızı da tabi ki ISK-Sodex İstanbul 

2012 Fuarı’na bıraktık.

ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı’nda müş-

terileriniz ve ziyaretçileri Üntes standında 

hangi ürünler ve ne gibi etkinlikler bek-

liyor?

Firmamız yeni ürün olarak Rhoss Mar-

kalı “diFirma” serisi 3 adet scroll ve 1 

adet vidalı kompresör ile çalışan,  iki 

adet evaporatör su çıkışına sahip ve iki 

ayrı su giriş ve çıkış değerini set edebile-

ceğimiz bir ürün sergileyecektir. Bu ürün 

bize uygulamada iki ayrı zon ve iki ayrı 

set değeri gerektiren uygulamalarda tek 

cihaz ve tek kontrol sistemi üzerinden 

sistemi kontrol edebilme olanağı vere-

cektir. Firmamız standında veri merkezi 

(Data Center) ve sistem salonlarında 

hassas sıcaklık ve nem kontrolü yapan 

sunucu ve network kabinleriyle yan 

yana kullanılabilen, ısıyı oluştuğu yer-

de soğutan Rack tipi APC markalı “in-

row” hassas kontrollü klimaları, Üniflair 

markalı standart Hassas klimalarımız ile 

birlikte sergileyeceğiz. Yeni geliştirmiş 

olduğumuz havuz nemamla santralleri-

ni ISK- Sodex 2012 de ilk kez sergileye-

ceğiz. Tüm bu yeni ürünler ile aslında 

sektörümüzün beğenisine sunacağımız 

en önemli yeniliği ise şu açıklamak is-

temiyorum. Üntes deki bu gelişimi ziya-

retçilerimize ve ülkemiz sanayisine fuar 

esnasında Üntes’in sürprizi olarak sun-

mayı planlıyoruz. 
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t a s a r r u f

Birçok endüstriyel sanayi kuruluşu düşük 
basınçtaki buharıi basıncının düşük olması 
nedeni ile tekrardan prosese yönlendire-
memekte dolayısı ile atmosfere atmakta-
dırlar. Fakat, Termokompresör teknolojisi 
ile buharın basıncı ve sıcaklığı kolaylıkla 
yükseltilebilir ve böylece önceden atmos-
fere atılan enerjinin tamamı geri kazılabilir.

TERMOKOMPRESÖR NEDİR?
Termokompresör, düşük basınçlı buharın 
yüksek basınçlı buhar kullanılarak sıkıştırıl-
masını sağlayan ve bunu yapmak için enerji 
dönüşüm kanunları ile çalışan jet akışkan 
cihazıdır. Yüksek basınçlı buhar birleştirici-
dağıtıcı meme içerisinden geçirilerek çok 
yüksek hıza ulaştırılır ve burada düşük hızlı 
düşük basınçlı buhar ile karşılaştırılarak sü-
rüklenme ve karıştırma sağlanır. Bu jet ka-
rışım, kinetik enerjinin potansiyel enerjiye 
dönüştürüleceği bir dağıtıcı kanala itilerek 
yönlendirilir. Bu şekilde buharın sıkıştırılma-
sı önce potansiyel enerjinin kinetik enerjiye 
döndürülmesi ve sonra da kinetik enerji-
nin potansiyel enerjiye dönüştürülmesi ile 
sağlanmış olur. Termokompresör ismi ise 
termal enerjinin kullanılarak sıkıştırma sağ-
lanmasından türetilmiştir.

Termokompresör temel olarak 3 ana 
parçadan oluşur:
1. Meme
2. Emiş Hücresi
3. Dağıtıcı Kanal
Termokompresörün 3 bağlantı noktası 
vardır:
1. Yüksek Basınçlı Buhar
2. Düşük Basınçlı Buhar (Flaş Buhar)
3. Orta Basınçlı Buhar (Çıkış Buharı)

YÜKSEK BASINÇLI BUHAR TÜKETİMİ 
ARTIRIYOR MU?
Termokompresörün ekonomik dinamikleri-
ni anlamaya çalışırken yaşanan en genel ve 
büyük yanılgı, düşük basınç ve sıcaklıktaki 
flaş buharı kazanmaya çalışmak için flaş bu-
har debisinin 3 – 4 katı harcanıyor gibi görü-
len yüksek basınçlı buhardır. Buraya yönlen-
dirilen buhar sanki maliyetleri artırıyor yada 
boşa atılıyormuş gibi düşünülebilir.
Bu yanlış anlamayı en iyi bir örnekle izah 
edebiliriz. Bu örneğimizde yağ ısıtan ve 
bunun için 3 barg basınçta 1.000 kg/h bu-
har kullanan bir ısı eşanjörünü ele alalım. 
Bu buhar eşanjörün içerisinde enerjisini 
yağa vererek kondense olur. Bu kondens 
tekrardan kazan dairesine yönlendirilmek 
üzere bir flaş buhar tankına yönlendirilir. 
Flaş buhar tankından atmosfere atılan flaş 
buhar mikatırını da hesaplamaları yuvarla-
yabilmek için 100 kg/h olarak kabul ede-
lim. Ana buhar kaynağımız da 10 barg ba-
sınçta 1.000 kg/h buhar üreten bir buhar 
kazanı olsun.

Şimdi, flaş buharın geri kazanılarak tek-
rardan 3 barg basınçta çalışan eşanjöre 
yönlendirildiği ikinci senaryoya bakalım. 
100 kg/h flaş buharı termokompresör ile 
3 barg basınca çıkartmak için ihtiyacım 
olan 10 barg basınçtaki yüksek basınç bu-
har debisi yaklaşık 400 kg/h olacaktır. Bu 
çalışma şartlarında termokompresör çıkış 
debisi 500 kg/h olacaktır. proses debisi de-
ğişmediğine ve termokompresör 500 kg/h 
debi verdiğine göre ilave ihtiyacım olan 
500 kg/h yine eskiden olduğu gibi buhar 
kazanından tedarik edilecektir. Bu senaryo 
için buhar kazanı yüküne bakacak olursak 
artık 1.000 kg/h buhar yerine 900 kg/h bu-
har üretmemiz gerektiği ortaya çıkacaktır. 
Bu durum da artık buhar kazanının daha 
az yakıt yakması ve termokompresör uy-
gulamasının direk yakıt tasarrufu ile sonuç-
lanacağını göstermektedir. Bu örnekten de 
anlaşılacağı gibi termokompresör uygula-
ması sonrasında kullanılan yüksek basınçlı 
buhar her hangi bir ek maliyet getirme-
mekte sadece basit olarak basınç düşür-
me istasyonu yerine termokompresörden 
geçmektedir.

TERMOKOMPRESÖR KONTROL 
SİSTEMİ
Kontrol sistemi, termokompresörün güve-
nilir, verimli ve güvenli çalışmasını sağlayan 
ve prosesin geri kalan kısımları ile sistemi 
entegre eden çok kritik öneme sahip bir 
sistemdir.her termokompresörün asli gö-
revi olan istenilen basınç ve sıcaklıkta ge-
rektiği kadar buharı sağlayabilme yetisini 
garanti edecek sistem kontrol sistemidir. 
Basınç ve sıcaklık gibi kritik komponentler 
dışında kontrol sisteminin başka ekipman-
ları da vardır. 
Yüksek basınç buhar hattını her hangi bir 
istenmeyen durumda kesmek için bir kes-
me vanası konulmalıdır. Daha sonra bir pis-
lik tutucu ile termokompresöre olası pislik 
yürümesi ve hassas iç yapısının tehlikeye 
atılması önlenmelidir. Pislik tutucusundan 
sonra bir su ayırıcı (seperatör) kullanılması 
memenin korozyana uğrama ve ömrünün 
azalması risklerini ortadan kaldıracaktır. Su 
ayırıcıdan sonra yüksek basınç buhar hattı 
kontrol vanası termokompresör çıkış ba-
sıncını prosesin ihtiyacına göre sabitlemek 
amacı ile konulmalıdır. Son olarak yüksek 
basınç buhar hattı sıcaklığı ve basıncını 
görmek için termometre ve manometre 
montajı yapılmalıdır.
Bakım sırasında sistemi izole etmek için 
düşük basınç buhar hattına bir kesme 
vanası konulmalıdır. Bir çekvalf yardımı ile 
düşük basınç hattına yapılabilecek olası 
karşı basınç engellenmelidir. Özellikle ilk 
devreye alma sırasında ya da yüksek ba-
sınç buhar debisi az olması durumunda 
karşı basınç problemi oluşabilir.bu durum 

TERMO-
KOMPRESÖR 
Kârınızı artırmak 

için buhar 
basıncını artırın!

Buhar, endüstriyel sanayi 
kuruluşlarının tamamına 
yakınında, prosesin temel 
ısı kaynağı olarak kulla-
nılmaktadır. Buhar, yaygın 
olarak hızla azalan fosil 

kaynaklı yakıtlar kullanılarak elde edilmek-
tedir. Fosil yakıtların görünür gelecekte 
biteceğine ilişkin senaryolar ve global gü-
venlik riskleri dahilinde her geçen gün ar-
tan yakıt fiyatları nedeni ile buharın üretim 
maliyeti de hızla artmaktadır. Bu nedenle 
endüstriyel sanayi kuruluşları buharın ve-
rimli üretimi ve doğru kullanımı konusuna 
odaklanarak maliyetlerini aşağıya çekmeye 
çalışmaktadırlar. Buhar tüketimini azaltma-
nın en önemli yollarından bir tanesi ise dü-
şük basınçlı flaş buharın kullanımının artı-
rılmasıdır. Bu noktada Termokompresörler 
düşük basınçtaki buharı geri kazanmak 
için verimli çözüm sunmaktadırlar. 

E

Onur ÜNLÜ 

Escon Energy SavingsConsultancy 

Genel Müdürü
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ayrıca çıkış basıncının tasarım değerlerini 
aşması durumunda da gözükebilir. Karşı 
basıncın oluşması ile çekvalf kapatacak ve 
sistemin geri kalanını koruyacaktır. Düşük 
basınç hattına konulacak emniyet ventili 
düşük basınç hattındaki basınç yükselme-
lerini önleyecektir. Çıkış hattına koyulacak 
emniyet ventili ise çok yüksek çıkış basınç-
larının oluşmasını engelleyecektir. Özellikle 
sistemin çalışma dinamiklerini yada olu-
şabilecek potansiyel arızaları anlamak için 
düşük basınç hattına da basınç ve sıcaklık 
gözlemi için termometre ve manometre 
takılmalıdır.
Sistemin genel hattan izolesinin sağlan-
ması için çıkış hattının prosese bağlanma 
noktasına bir kesme vanası konulmalıdır. 
Diğer hatlarda olduğu gibi çıkış hattına da 
manometre ve termometre konulmalıdır. 
Çıkış hattına konulması gereken emniyet 
ventili daha önce anlatılmıştı.
Yukarıdaki sistemlerin dışında, hem yüksek 
basınç hattına hem de düşük basınç hattı-
na buhar sayacı takılması şart değil ancak 
hem prosesin toplam buhar tüketiminin 
izlenmesi hem de sistemin sağlıklı çalışıp 
çalışmadığının netleştirilmesi için önem 
taşımaktadır. Ayrıca düşük basınç hattına 
konulacak buhar sayacı sağlanan enerji ta-
sarrufunu da belgeleyecektir.

TERMOKOMPRESÖR UYGULAMALARI
Termokompresörler ısıtmada ya da enerji 
üretiminde buhar kullanan birçok endüstri 
kolunda uygulanabilirler. Termokompresör 
kullanarak buhar maliyetlerini başarıyla 
düşüren endüstriler arasında kağıt, şeker, 
tekstil, gıda, petrokimya, demir-çelik, yağ, 
sentetik elyaf, tütün, kauçuk ve lastik, da-
mıtma, şişeleme, süt ve süt ürünleri, kimya, 
organik ve inorganik kimyevi maddeler en-
düstrileri ile rafinerilerdir. Bu listeyi daha da 
uzatmak mümkündür.
Yukarıda sayılan endüstrilerde en yaygın 
termokompresör uygulaması, önce kon-
densi düşük basınç ve sıcaklığa getirmek, 
daha sonra flaş buharı geri kazanıp, sıkış-
tırarak tekrar yüksek basınca çıkarmaktır. 
Elde edilen flaş buhar, kondensin basıncı-
na, sıcaklığına ve miktarına bağlı olduğu 
kadar flaş edileceği basınca da bağlıdır.
Kojenerasyon olarak da bilinen Birleşik 
Isı-Güç Sistemlerinin veya itici güç olarak 
buhar kullanan türbinlerin kullanılmasına 
artan eğilim sayesinde, termokompresör 
sistemleri türbin egzoz buharının basın-
cını yüksek basınçlara çıkarmaya ihtiyaç 
duymadan düşürebilir. Bu da, türbin egzoz 
gazı düşük basınçta dışarı verilebilir ve bu 
düşük basınçlı egzoz buhar daha sonra 
tekrar sıkıştırılarak yüksek basınca çıkarılıp 
proseste geri kazandırılabiliceği anlamına 
gelmektedir.
Bu tür sistemlerin uygulanabilirliği kazan 
kapasitesi, prosesin buhar ihtiyacı ve sıkış-

tırma için yüksek basınçta buhar gerek-
tiğinden, egzoz buhar geri kazanımı ile 
enerji üretimi arasındaki ekonomik farklar 
gibi faktörlere bağlıdır.
Kağıt endüstrisi, sanayideki en büyük 
termokompresör kullanıcısıdır. Bunun en 
önemli sebebi, kağıt sanayide kullanılan 
makinelere uygulandığında, termokomp-
resörlerden birden çok fayda elde edilme-
sidir. Kağıt makinelerine kurulduğunda, 
termokompresörler sadece havalandırma 
buharını geri kazanmakla kalmayıp, aynı 
zamanda kondensin boşaltılmasını ve 
hızlanmalara bağlı olarak makinenin ve-
rimini arttırmayı sağlarlar. Dolayısıyla ter-
mokompresör hem enerji maliyetlerini iyi-
leştirir hem de kağıt makinesinin verimini 
ve kalitesini arttırır.

TERMOCOMPRESÖR İÇİN GERİ 
ÖDEME SÜRESİ HESAPLAMALARI
Termokompresör sistemleri için geri öde-
me süresi genellikle bir senenin altında çı-
kar. Termokompresörler 50 kg/h kadar kü-
çük debilerden 20.000 kg/sh kadar büyük 
debilere uygulanabilirler

Tipik bir geri ödeme süresi hesabı aşağıda 
verilmiştir:
Flaş buhar üretimi 0,5 barg’da 300 kg/h’tir. 
Bu buhar 9 barg’lık yüksek basınçlı buhar 
kullanarak 3 barg’a sıkıştırılacaktır.

Birim Buhar maliyeti: 0,06 TL/kg (A)
Flaş buhar geri kazanımından elde edile-
cek yıllık tasarruf: 300 * 8.000 * 0,06 = 
144.000 TL/yıl (B)
(yıllık çalışma saati 8000 saat kabul edil-
miştir)
Tahmini Termokompresör Yatırım Bedeli: 
95.000 TL (C)
Tahmini geri ödeme süresi: (C/B) * 12 = 
7,9 ay
Yukarıda verilen buhar maliyeti kazan yakı-
tı olarak doğalgaz kullanıldığı varsayılmıştır 
ve üzerine genel giderler de eklendiğinde 
kg başına 0,004 TL olarak hesaplanmıştır. 
Yukarıda verilen yatırım bedeli yaklaşık bir 
değerdir. 
Geri ödeme süresi geri kazanılan flaş buhar 
miktarı ve buharın maliyetine bağlı olarak 
değişecektir. Buhar maliyeti de kullanılan 
yakıt tipine bağlıdır. Genellikle geri ödeme 
süreleri 3 ay ile 2 yıl arasında değişir.

TERMOKOMPRESÖR SİSTEMLERİNİN 
AVANTAJLARI
Termokompresörler oldukça yüksek enerji 
tasarrufu potansiyeli taşıdıkları için endüst-
rinin birçok alanında yaygın olarak kulla-
nılmaktadır. Termokompresör kullanımının 
avantajları aşağıda verilmiştir:
1) Termokompresörler haraketli parçaları 
olmadığı için bakım gerektirmez
2) Termokompresörler az yer kaplar ve her 
şekilde kurulum yapılabilir

3) Termokompresörler kirlenmezler ve tı-
kanmazlar; içinden geçen sıvının hızı çok 
yüksek olduğu için kirliliğe sebep olacak 
maddeleri alıp götürür
4) Mekanik buhar pompalarına kıyasla 
daha ucuzdur ve bakımı daha kolaydır
5) Sisteme uygun şekilde tasarlandığı süre-
ce oldukça güvenilir sistemlerdir
6) Çalışmak için fazladan enerji tüketimine 
ihtiyaç duymazlar, dolayısıyla işletme gider-
leri yoktur

TERMOKOMPRESÖR DİZAYN 
ETMEK İÇİN GEREKEN VERİLER
Herhangi bir termokompresör sistem tasa-
rımı için bilinmesi gereken veriler aşağıdaki 
gibidir:

1) Yüksek basınç buharının basıncı, sıcaklı-
ğı (termokompresör girişinde)
2) Elde edilecek flaş buhar basıncı, sıcaklığı 
ve debisi
3) Çıkış buharının basıncı (maksimum ve 
minimum), sıcaklığı
4) Termokompresörden gelen buharı ala-
cak olan prosesin tüketimi

İşletmenize termokompresör sistemi kur-
manın uygun olup olmadığını anlamanın 
en iyi yolu, işletmenizdeki buhar ve kon-
dens sisteminin tamamının incelenmesi, 
buhar-kütle denkliklerinin hesaplanması ve 
düşük basınçlı buharın ihtiyaç duyulduğu 
yerlerin tespit edilmesidir. Bu adımları ter-
mokompresör buharının işletmede nere-
lerde kullanılabileceğini tespit etmek izler.
Termokompresör sistemi için belirlenen 
dizayn parametreleri detaylı hesaplamalar 
sonucunda belirlenmelidir. Ancak bu şekil-
de hızlı ve başarılı bir kurulum gerçekleş-
tirilir.

TERMOKOMPRESÖR ÇEŞİTLERİ:
Termokompersörler hem küçük hem de 
büyük debilerdeki düşük basınçlı buhar sis-
temlerine uygulanabilir.

Bebek Termokompresör sistemlerinde 
standart üniteler, debileri 50 kg/h ile 200 
kg/h arasında olan sistemlerin ihtiyacını 
karşılayabilir.
200 kg/h’in üzerindeki debi miktarları, ku-
rulum yapılacak işletmenin ve sistemin ça-
lışma parametrelerine özel tasarlanmalıdır

SONUÇ
Termokompresörler doğrudan buhar ta-
sarrufu sağlayarak, işletmenizin karlılığını 
ciddi oranda arttırmaya yardımcı olur. Bu 
durum endüstride birçok defa kanıtlan-
mıştır. Termokompresörlerin işletmeniz için 
uygun olup olmadığını anlamak, deneyim-
li mühendislerin işletmenize ve sisteminize 
göz atmasıyla mümkündür. Termokomp-
resörler seçimi, tasarımı ve devreye alması 
oldukça kolay sistemlerdir.
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Sınav 
kaygısı ve 

stresin 
giderilmesinde 

METGEM 
uygulamaları

ir eğitim-öğretim döne-
mini daha arkamızda 
bıraktığımız bugünler-
de, ortaöğretim mezunu 
gençlerin pek çoğu, ha-
yatlarının en önemli ka-

rarlarından birini almak üzereler. Genç-
lerimizin  yaşamlarının her aşamasını 
etkileyecek olan bu kararın verilmesinde 
en büyük sorumluluk kendilerine düşü-
yor olsa da, aileler de en az onlar kadar 
stres altında bulunmaktadırlar. Zira ço-
cuklarının geleceği, Nisan ayı içerisinde 
girecekleri sınava büyük ölçüde bağlıdır 
ve bilinmektedir ki doğru meslek seçimi, 
geleceğin garanti altına alınması anlamı-
na gelmektedir. Bu stresi tetikleyen en 
büyük faktörlerden biri de, gençlerin, 
gelecekte işsizlik sorunu ile yüz yüze ka-
labilme ihtimalleridir.

İşsizlik oranlarının ümitsizliğe yol açtığı 
bu günlerde, yapmış olduğumuz istatistiki 
çalışmaların sonuçları göstermektedir ki, 
Türkiye’deki asıl sorun işsizlik değil mes-
leksizlik sorunudur. İyi bir kurumda mes-
leki eğitim almış, sanayi ve hizmet sektör-
lerinin, istihdam edeceği kişilerde aradığı 
bilgi ve beceriler ile donatılmış bireylerin, 
daha öğrenim dönemleri içerisinde iş 
piyasası tarafından fark edilerek, işe yer-
leştirildikleri görülmektedir. Bu nedenle 
gençlerin tercihlerini yapmadan önce, se-
çecekleri meslekler ile ilgili detaylı bilgiye 
sahip olmaları ve önlerindeki büyük sına-
va iyi hazırlanmaları gerekmektedir.

Peki özellikle sınavlardaki başarıyı engelle-
yen en büyük faktör nedir? Tabii ki sınav 
kaygısı ve stres. Her insanın belli konularda 
kaygı duyması normaldir ancak kaygı uzun 
süreli ve yoğun biçimde yaşandığında 
strese dönüşür ve yaşamın her alanında-
ki performansı düşürücü bir etki gösterir. 
Sınav kaygısı yaşayan gençlerde gerginlik, 
konsantrasyon eksikliği,uykusuzluk, çar-
pıntı, aşırı terleme, sinirlilik, kabus görme 
gibi pek çok belirti ortaya çıkmaktadır. 
Öğrenci sınava ne kadar hazırlanmış olur-
sa olsun, stresin etkisiyle, kimi zaman kilit-
lenip kalmakta, kimi zaman da bildiklerini 
karıştırmakta ve böylelikle bildiği soruları 
dahi yanıtlayamamaktadır.

Bu kaygıyı yenmenin en önemli yolu po-
zitif düşünmekten geçmektedir. Öncelik-
le “bu sınavı başaracağım” yaklaşımını 
benimsemesi şart olan öğrenciler, ken-
dilerine sistemli bir çalışma planı hazırla-
malı, açık havada kısa yürüyüş ve benzeri 
egzersizler yapmalı, dengeli beslenmeli, 
dengeli bir uyku düzenine girmelidirler.

Öğrencilerin yanısıra ailelere de bazı gö-

revlerin düştüğü unutulmamalıdır. Evdeki 

gergin ortamın öğrencinin başarısını, sa-

dece sınav döneminde değil tüm yaşamı 

boyunca etkileyeceği öncelikle bilinmesi 

gereken en önemli husustur. Bu nedenle 

evde sakin ve huzurlu bir ortam yaratıl-

malıdır. Öğrenciler gibi aileler tarafından 

da sınavın sadece bir adım- her ne kadar 

önemli bir adım olsa da-  olduğu unu-

tulmamalı, kaybedilmesi halinde pek çok 

alternatifin bulunduğu göz ardı edilme-

melidir. Gençler ile keyifli ve eğlenceli 

zaman geçirilmeye özen gösterilmemeli, 

büyük beklentiler içerisinde bulunularak, 

öğrenciye gereğinden fazla sorumluluk 

yüklenmemelidir.

Yukarıda sayılanların yanısıra, sınav stre-

sini artıran pek çok faktör olduğu gibi, 

sınav kaygı ve stresini azaltmanın da pek 

çok yöntemi bulunmaktadır. Bu yön-

temler hakkında sınava girecek gençleri 

ve ailelerini bilinçlendirmeyi bir sosyal 

sorumluluk görevi olarak benimseyen 

METGEM (Bahçeşehir Üniversitesi Mes-

leki Teknik Eğitimi Geliştirme Merkezi) 

Nisan ayında gerçekleştirilecek YGS ön-

cesinde,  ağırlıklı olarak İstanbul ilinde 

olmak üzere, pek çok ortaöğretim kuru-

munu ziyaret edecektir.

İş Piyasasının Beklenti ve İhtiyaçlarına Uy-

gun Nitelikteki Stratejik İşgücünü Yetiş-

tirebilmeye Yönelik  Model Geliştirmek” 

hedefi ile Türkiye’nin Mesleki ve Teknik 

Eğitim otoritesi olma yolunda hızla iler-

leyen, ve stratejik hedeflerine ait uygula-

malarını Meslek Yüksekokulunda hayata 

geçiren METGEM için gençlerin stres 

ve kaygıdan uzak, planladıkları gelece-

ğe emin adımlar ile yürümeleri, büyük 

önem taşımaktadır. 

“Sınav Kaygısı ve Stresin Azaltılması” ko-

nusundaki çalışmalarını, eğitim  kurum-

larından gelecek talepler çerçevesinde 

tamamen gönüllülük esasına dayalı ola-

rak sürdürecek olan METGEM, öğrenci-

lerini geleceğe hazırlayan tüm eğitim ku-

rumlarına hizmet verebilmekten büyük 

memnuniyet duyacaktır. 

İrtibat İçin: 

E. Ayşe Yazıcıoğlu 
emineayse.yazicioglu@bahcesehir.edu.tr 
0212 381 0645

Gizem Gökmen
gizem.gokmen@bahcesehir.edu.tr
0212 381 0943

B

Azize Gökmen

Bahçeşehir Üniversitesi Mesleki Teknik Eğitimi 

Geliştirme Merkezi Başkanı
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Solimpeks Yönetim Kurulu Başkan Yardımcısı Faruk Dağ:  2013 yılına kadar üre-
timde tam otomasyon için 8 Milyon TL’lik bütçe ayırdık. 2013 yılı hedefimiz sektö-
rümüzde dünya liderliği.

Güneş enerjisi sektöründe dünyanın lider 

üreticileri arasında yer alan Solimpeks 

üretim kapasitesini iki katına çıkardı. 

Daha önce 4000m2 kapalı alana sahip 

fabrikada faaliyet gösteren Solimpeks 

bundan böyle 28.000 m2 açık 14.000 m2 

kapalı alana sahip, sektöründe dünyanın 

en büyük ve teknolojik fabrikalarından 

birinde üretim faaliyetlerini sürdürecek. 

2013 yılı hedefi sektöründe dünya lider-

liği olduğunu belirten Solimpeks Yöne-

tim Kurulu Başkan Yardımcısı Faruk Dağ, 

Solimpeks’in güneş kollektörü üretme 

kapasitesinin 376.000 metre kareden 

750.000 metre kareye çıktığını, modern 

PV üretim hattına da Nisan 2012 itiba-

riyle başlayacaklarını, 2013 yılına kadar 

üretimde tam otomasyon için 8 Milyon 

TL’lik bütçe ayırdıklarını belirtti. Bünye-

sinde yüzlerce kişiye iş imkanı sağlayan 

Solimpeks, 60 ülkeye ihracat yapıyor.  

Solimpeks’in Almanya, İspanya, Macaris-

tan, Moritanya, Suudi Arabistan’da fir-

ma ve depoları, Kenya’da da bir fabrikası 

bulunuyor. Solimpeks Yönetim Kurulu 

Başkan Yardımcısı Faruk Dağ sorularımızı 

cevaplandırdı.

Solimpeks Enerji yeni fabrikasıyla 
hedef büyüttü
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Solimpeks firmasını kısaca anlatmamız 

gerekirse,

Solimpeks Enerji; sektör tecrübeleri 

1977’lere dayanan mühendisler tarafın-

dan Konya’da kurulmuştur. Güneş ener-

jisi sektöründeki 30 yıllık bilgi birikimini 

modern teknolojiyle birleştirerek dünya 

standartlarında üretim yapmaktadır. Ka-

litede süreklilik prensibiyle çıktığı yola, 

hizmetlerine Solarkeymark, SRCC, INTA, 

SP, ISO9001 gibi otuzdan fazla kalite ser-

tifikasını da ekleyerek devam etmektedir. 

Bu güne kadar yaptığı projelerde çevre 

dostu yaklaşımı ile de çok sayıda ödüle 

layık görülmüştür. Solimpeks Almanya, 

İspanya, Kenya ve Moritanya’da da şir-

ketler kurarak küresel bir firma haline 

gelmiştir. Ar-Ge’ye odaklanarak, dünya-

da seri hibrit kollektör üreten ilk firma 

olmayı ve yine alanında dünyanın en bü-

yük 5 firmasından biri olmayı başarmış-

tır. Solimpeks büyümeye ve üretim tek-

niklerini genişleterek yenilenebilir enerji 

alanına daha çok katkı yapmaya devam 

etmektedir.

Faaliyet alanı ilk üretilen ürün ve sonra-

sında sırasıyla ürün gamına eklenenleri 

de bu kısa anlatıma ekleyebilir miyiz?

Solimpeks sektöre ilk olarak güneş ener-

jisi kollektörü üretimiyle adım atmıştır. 

Kısa süre sonra sektörün gelişen ihti-

yaçlarına cevap vermek için doğal sirkü-

lasyonlu su ısıtma sistemleri üretimine 

başlamıştır. Yenilikçi yapısıyla sektördeki 

gelişmeleri yakından takip eden Solim-

peks, güneş enerjisinin bir diğer ayağı-

nı oluşturan güneş enerjisinden elektrik 

üretme konusunda da araştırmalarına 

ağırlık vermiş ve bu ürün grubunu da 

üretimlerine eklemiştir. Bu alandaki en 

önemli buluşu dünya çapında ilgi uyandı-

ran ve dünyaca ünlü dergilerde geniş yer 

alan “hibrit kollektör”dür. İki farklı ihti-

yaca tek bir çözüm sunan hibrit kolek-

törler, aynı panel üzerinden hem elektrik 

hem de sıcak su sağlayan ve bu sayede 

normal güneş pillerine oranla daha ve-

rimli sonuçlar elde eden sistemlerdir.

Tesislerin özellikleri, üretim kapasitesi, 

makine parkuru hakkında bilgiler verebi-

lir misiniz?

Solimpeks gelişen üretim ağının bir so-

nucu olarak 2012 yılına 14.000m2 kapalı 

28.000m2 açık alana sahip yeni fabri-

kasında girmiştir. Yeni üretim alanımızla 

beraber güneş enerjisi üretme kapasitesi 

yıllık 376.000 metrekareden 750.000 

metrekareye çıkmıştır. Yeni fabrika alanı-

mız, büyüklüğüyle güneş enerjisi sektö-

ründe Türkiye’nin en büyük, Dünya’nın 

ise ikinci büyük fabrikasıdır. Üretim sa-

hamızda bant sistemli kollektör üretimi 

yapılmaktadır. Bu sistem içerisinde 3 ult-

rasonik, 1 lazer kaynak makineleri, tam 

otomasyon boru kesme, delme ve kay-

natma makineleri de bulunmaktadır. Kısa 

zamanda üretimine başlayacağımız PV 

modüller için; fotovoltaik hücre birleş-

tirmeden, flaş kesitlere kadar süre gelen 

tam teşekkül PV üretim hattı hazırlıkları-

na da başlanmıştır.

İnovatif bir şirket olan Solimpeks’teki Ar-

Ge çalışmaları hakkında bilgi verebilir 

misiniz?

Solimpeks kurulduğundan bu yana, Ar-

Ge ile sürdürülen yenilikçi tasarımlar ve 

üretimler ile desteklenen akıllı yenile-

nebilir enerji teknolojileri ile Dünyanın 
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daha iyi bir yer olacağı felsefesi ile ha-

reket etmektedir. Dünyanın Hollanda, 

İsveç, Danimarka, Amerika gibi ülkelerde 

eğitim görmüş, muhtelif uluslararası or-

ganizasyonlarda çalışmış uzman mühen-

dislerden oluşmuş Solimpeks’in Ar-Ge 

departmanı, bu felsefe ile çalışmalarına 

devam etmektedir. Güncel çalışmalarımı-

za; AB destekli ve proje yöneticisi olarak 

yürüttüğümüz “Modüler ısı depolama 

sistemleri” projesi ve internet ile yenile-

nebilir enerji sektörünün buluşma nokta-

sı olacak “EAGLE” web projelerini örnek 

olarak verebiliriz.

Ar-Ge çalışmalarınızda müşteri feed-

backleri ne kadar önemli? Siz bu feed-

backleri ne kadar kullanıyorsunuz?

Ar-ge çalışmalarımız alanlarında yetişmiş 

ekibimizin uzun araştırmalarının bir so-

nucudur. Bunun yanında profesyoneller-

den, mühendislerden gelen önerilerde 

dikkate alınarak araştırma sürecine dahil 

edilmektedir.

Bundan sonrası için Solimpeks’in hedef-

leri neler?

Solimpeks yüksek kalite düzeyin-

de ürettiği 150 çeşit solar panel ile 

Türkiye’nin en büyük yenilenebilir 

enerji ürünleri ihracatçısı olmuştur. Kısa 

vadede en büyük hedefimiz 2013 ‘de 

dünyanın en büyük üreticisi olmaktır. 

Uzun vade de ise Solimpeks’i sadece 

ihracat yapan bir firmadan, dünyada 

güneş enerjisi pazarı olan ülkelerde ya-

pılanmaları olan bir firmaya dönüştür 

hedefimizdir.

Günümüzde firmaların sosyal hayatı des-

tekleyen faaliyetlere ağırlık verdiğini gö-

rüyoruz.

Solimpeks ne tür sosyal faaliyetler yürü-

tüyor?

Güneş enerjisi sektörüne ilgi uyandırmak 

ve bireylerde farkındalık oluşturma ama-

cıyla, öğrencilere yönelik olarak Solar 

müzesi oluşturma planımız var. Bunun 

yanı sıra Solimpeks Akademi bünyesinde 

kısmen halka açık olarak, yenilenebilir 

enerji kaynaklarının önemine değinen 

bilgilendirme seminerlerini de oluştur-

maktayız. Solimpeks olarak sadece ağaç 

dikip ekranlarda gözükmek yerine, ağaç-

ların yok olmayacağı daha yaşanabilir 

bir çevre oluşumuna katkıda bulunmak 

istiyoruz.

“Solimpeks gelişen üretim ağının bir sonucu 
olarak 2012 yılına 14.000m2 kapalı 28.000m2 
açık alana sahip yeni fabrikasında girmiştir. Yeni 
üretim alanımızla beraber güneş enerjisi üretme 
kapasitesi yıllık 376.000 metrekareden 750.000 
metrekareye çıkmıştır. Yeni fabrika alanımız, bü-
yüklüğüyle güneş enerjisi sektöründe Türkiye’nin 
en büyük, Dünya’nın ise ikinci büyük fabrikasıdır.”
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Havuz - Spa - Sauna 
sektörünün en büyük 
iş etkinliği

Yüzme havuzu, sauna konusunda son gelişmeleri, tasarımları, teknolojileri sunan 
Yüzme Havuzu, Spa, Sauna ve Ekipmanları Fuarı Pool Expo, 2-5 Mayıs 2012 ta-
rihleri arasında İstanbul Fuar Merkezi’nde ISK-Sodex İstanbul 2012 Fuarı ile eş 
zamanlı olarak gerçekleştirilecek.

3200 metrekare alanda 5 farklı ülkeden 
100’e yakın firmanın ürünlerinin yer ala-
cağı fuarda, yüzme havuzu, spa, sauna, 
buhar odaları, havuz kimyasalları-test 
ekipmanları, filtrasyon sistemleri, havuz 
kaplama malzemeleri, PVC boru ve bağ-
lantı elemanları, mekanik tesisat, arıtma, 
sualtı aydınlatma sistemleri, yalıtım, ısıtma 
ve nem alma cihazları, dezenfeksiyon sis-
temleri, olimpik havuz ekipmanları, izo-
lasyon malzemeleri, su ekipmanları ve süs 
havuzları sergilenecek.
Pool Expo 2012 Fuarı, sektörün ulusal ve 
bölgesel ticaretini arttırma hedefiyle, yur-
tiçi ve yurtdışında etkin tanıtım program-
larıyla katılımcıların hedefledikleri ziyaret-
çi kitlesine ulaştırarak, yeni iş bağlantıları 

kurulmasını amaçlıyor. Havuz ve sauna 
firmaları hedef kitlelerine yeni ürünlerini 
tanıtma fırsatını bu fuarda buluyorlar.
Pool Expo 2012 Fuarı’nın profesyonel zi-
yaretçileri fuar boyunca akademik kurum 
ve kuruluşlarının düzenleneceği seminer-
ler ve teknik sunumlar aracılığıyla, sektör-
deki teknolojik gelişmeleri ve uygulama 
çözümlerini en doğru kaynaklardan öğ-
renme şansını yakalayacaklar.
Yeni sezona hazırlanan turizm tesisleri ka-
dar, yazlık evlerinde yenilik yapmak iste-
yenlerin de büyük ilgi gösterdiği fuarında 
yüzme havuzu ve sauna konusunda son 
tasarımlar, teknolojik yenilikler sergileni-
yor.  Bir önceki Pool Expo Fuarı, 02 - 05 
Aralık 2010 tarihleri arasında İstanbul 

Fuar Merkezi’nde 3017 m2 lik alanda, 81 

firma ürünlerini ve hizmetlerini sergilemiş, 

8348 kişi fuarı ziyaret etmişti.

FUARDA SERGİLENECEK ÜRÜN GRUPLARI 

Yüzme Havuzları, Saunalar, Buhar Oda-

ları, Havuz Kimyasalları ve Test Ekipman-

ları, Filtrasyon Sistemleri, Dezenfeksiyon 

Sistemleri, Havuz Kaplama Malzemeleri, 

Sualtı Aydınlatma Ekipmanları, Havuz Ak-

sesuarları, Yüzme Havuzu İnşaat ve İzo-

lasyon Malzemeleri, Olimpik Havuz Ekip-

manları, Isıtma ve Nem Alma Cihazları, 

Havuz Mobilyaları, Su Ekipmanları, Süs 

Havuzları, Güvenlik Örtüleri, Kış Örtüleri, 

Kapama Sistemleri…

2012
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Havuz sektörü Pool Expo Fuarı’nı bekliyor

Ulusal Havuz Enstitüsü Derneği (UHE) Yönetim Kurulu Başkanı Tarık Karaoğlu: 
“ISK-Sodex İstanbul Fuarı’nın büyüklüğü ve enerjisinin bize daha fazla ziyaretçi 
sağlayacağını düşünerek beraber bir fuar düzenlemeyi düşündük. İlk defa fuarın 
yapılacağı tarihten 3 ay evvel fuar alanında yer kalmadı. Demek ki havuz sektörü 
bu fuarı bekliyormuş.”

Pool Expo Yüzme Havuzu, Spa, Sauna 

ve Ekipmanları Fuarı bu yıl 02-05 Mayıs 

2012 tarihleri arasında İstanbul Fuar Mer-

kezi 11. Salonunda ISK-Sodex Fuarı ile 

birlikte gerçekleştirilecek. Fuar öncesinde 

Ulusal Havuz Enstitüsü Derneği Yönetim 

Kurulu Başkanı O. Tarık Karaoğlu ile havuz 

sektörünü ve sektörün en önemli etkinliği 

Pool Expo Fuarı’nı konuştuk. 

Ulusal Havuz Enstitüsü Derneği’nin ku-

ruluşundan ve amacından kısaca bahse-

debilir misiniz?

Ulusal Havuz Enstitüsü Derneği, 1995 

yılında 19 kurucu ile kuruldu. Amacı; 

havuz sektöründe çalışan firmaları bir 

çatı altında toplamak ve Türkiye’de 

daha sıhhi, kurallara ve standartlara 

uygun havuz yapmak. Türkiye’de ha-

vuz sektörü 1970’li yıllarda başladı ve 

giderek artan bir potansiyeli var. Bu 

sektörde faaliyet gösteren firmalar da 

arttıkça böyle bir oluşuma ihtiyaç du-

yuldu. Bu işe 26 Ocak 1995 tarihinde 

bir toplantıyla başladık, 19 kurucunun 

imzasıyla 20 Nisan 1995 tarihinde der-

neğimizi kurduk. Şu anda derneğimizin 

üye sayısı yaklaşık 140 kişi. 
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Dernek hangi faaliyetleri yürütüyor?

Sektör için çok büyük önem arz eden 

TSE Havuz Standartları’nı, Türk Stan-

dartları Enstitüsü ile beraber çalışarak 

oluşturduk. Sonra, Sağlık Bakanlığı ile 

beraber çalışarak havuz sularında kulla-

nılan havuz kimyasallarıyla ilgili bir stan-

dart ve yönetmelik hazırlandı. Bu stan-

dart ve yönetmeliklere göre bu ürünleri 

havuzlarında kullanan şahıslar, oteller 

veya sosyal tesisler, kullandıkları havuz 

kimyasallarının Sağlık Bakanlığı’ndan 

onaylı olması gerekmektedir. Bunun 

için firmalar kendi formüllerini yaptıkları 

yerleri Sağlık Bakanlığı’na bildirip, Sağ-

lık Bakanlığı’nın onayını almak zorunda-

lar. Bu süreç her firma için yaklaşık 1 yıl 

kadar sürdü. Bu sayede sektörümüzde 

bir denge sağlanmış oldu. Halkımızın 

ne olduğu belirsiz, merdiven altlarında 

üretilen havuz kimyasalı kullanmasını 

da engellemiş olduk. 

HAVUZ OPERATÖRLERİ’NİN 

EĞİTİMLERİ GERÇEKLEŞTİRİLDİ

Yine Sağlık Bakanlığı’yla beraber havuz 

operatörleri dediğimiz insanların eği-

tilmesini sağladık. 2008 yılında Sağlık 

Bakanlığı’yla bir çalışma yaparak havuz 

operatörleri eğitim seminerleri vermeye 

başladık. Sağlık Bakanlığı yayımladığı 

bir genelgeyle oteller, sosyal tesisler ve 

diğer havuz olan yerlerde çalışan insan-

ların sertifika alması gerektiğini bütün 

kurumlara bildirdi. Onlar da bu işe çok 

sıcak baktılar çünkü otelin bahçıvanı ha-

vuza da, mutfağa da bakıyordu, yerleri 

de siliyor, tuvaletleri de temizliyordu. 

Daha sonra bazı ders verme süreleri, ai-

datları değişti. 

2012 yılında Halk Eğitim Merkeziyla 

yaptığımız bir anlaşmayla havuz opera-

törü eğitim seminerlerine Nisan sonu iti-

bariyle tekrar başlamış olacağız. Havuz 

operatörlerinin eğitilmesindeki amaç 

şudur; Sağlık Bakanlığı bir oteli denet-

lediği zaman oradaki otelin havuzu-

na bakan, kimyasalını koyan, filtresini 

ve pompasını kontrol eden insanın bir 

eğitimden geçmesini istiyordu. Bunu 

da Türkiye’de en iyi verebilecek dernek 

Ulusal Havuz Enstitüsü Derneği. Ge-

çen hafta, Şişli Halk Eğitim Merkezi İlçe 

Eğitim Merkezi ile aramızda yaptığımız 

bir protokolle Nisan sonu itibariyle bu 

seminerlere tekrar başlayacağız. Daha 

evelden bu seminerleri bazı yönetmelik 

değişikliklerinden dolayı veremiyorduk 

ama şimdi yaptığımız protokolle bunları 

yeniden vermeye başlayacağız. 

Bu seminerleri veriyorsunuz, orada bir kişi 

sorumlu olarak kalıyor ama yatırımcıların 

bu eğitim seminerlerine bakışı nasıl?

Yatırımcılar para vermek istemiyorlar 

ama Sağlık Bakanlığı o otelin havuzu-

nu denetlediği zaman ilk sorduğu soru; 

“Havuz operatörünün sertifikası var 

mı?” Yoksa ceza yazıyorlar yani bir yap-

tırım var. Yapılan denetimde, bir tesisin 

havuzunu kullanan operatörün serti-

fikası yoksa hemen uyarıyorlar, tekrar 

geldiklerinde ceza yazıyorlar. 

Devletin kurumlarının sizin bu önerileri-

nize tepkileri nasıl?

Bakanlık olsun, Halk Eğitim Müdürlüğü 

olsun mükemmel şekilde yaklaşıyor-

lar. Her türlü sorunumuza hemen çare 

bulmaya çalışıyorlar. Devlette işler biraz 

uzun sürüyor ama hemen çare buluyor-

lar çünkü bu bir ihtiyaç, havuzun çok 

hijyenik olması lazım. 

Buradaki en büyük etken konunun di-

rekt olarak turizmle, ülke tanıtımıyla 

ilgili olmasıdır. Antalya’daki otellerdeki 

havuzların çok hijyenik olması gerekiyor 

çünkü ülkemize gelen turist havuza gi-

riyor, 1-2 hafta yiyor içiyor… Bu turist 

ülkesine döndüğünde “Ben Türkiye’de 

havuzda hastalandım.” diyerek, parası-

nı geri almak isteyebiliyor. Turizm acen-

tesi de, sigortadan parayı geri ödemek 

zorunda kalınca, anlaşmalı olduğu Tür-

kiye’deki otelden bu parayı tahsil etme 

yoluna gidiyor. Bu yüzden bu konunun 

başlangıcı yani havuzlarda yönetmelik-

lerin yapılmasının çıkış noktası Antalya 

bölgesidir. O bölgede çok otel, çok tu-

rist olduğu ve havuzlardan da çok şika-

yet geldiği için böyle bir standart hazır-

ladık. Bundan sonraki hedefimiz; TSE 

standartını mecburi hale getirmek. Bu 

standart mecburi olduğunda hem ha-

vuzların filtrasyonu daha iyi olacak hem 

de havuzlar daha hijyenik olacak. 

O zaman burada daha yatırım aşamasın-

da devreye girilmesi gibi bir zorunluluk 

ortaya çıkıyor. 

Evet, bir yapı denetim sistemi gibi ha-

vuzlar denetlenecek. Bir otel veya bir 

sosyal tesis havuz yaptıracak ise mec-

buri standart olduğu zaman TSE’ye uy-

mak zorunda kalacak. Bu da hem sek-

törümüzü geliştirecek hem de otellerin 

havuzularının daha hijyenik olmasını ve 

daha rahat kullanılmasını sağlayacak. 

Böylece turistlerin o tip şikâyetleri ol-

mayacak, netice olarak da bunun ülke 

tanıtımına pozitif bir etkisi olacak.

Bu anlattıklarınız sonrasında bir tesisin 

havuz yatırımındaki süreci anlatabilir mi-

siniz? 

Mimar çiziyor, o havuz bir proje üzerin-

de sadece “leke” olarak belli ediliyor. 

Ama “lekeyi” havuz yapan; iş büyükse 

havuz firmasıyla mekanik tesisat firma-

sıdır. Bu iki ayrı iş kolu beraberce proje-

deki bu havuzun nasıl olacağını, hangi 

filtrelerin, hangi pompaların kullanılaca-

ğını, inşaatında neler yapılması gerekti-

ğini konuşarak projeyi geliştirirler. 

Yani sadece mimarın çizmesiyle iş bitmi-

yor, onun mekanik odası, elektrik tesi-

satı, su tesisatı, bazen ısınması, ortam 

kapalıysa nem alması, suyun hijyenik ol-

ması için gerekli olan ekipmanlar… Bu 

konuların hepsini havuz mekaniğini ya-

pan firmayla, o havuz firmasının oturup 

beraber yapılması gerekiyor. 

Havuz hafriyatı yapıldıktan sonra, inşaat 

aşamasında, havuz mekanik firmasının 

aşama aşama yapması gereken işler var, 

onları yine beraber yapıyorlar. Havuz ya-

pılırken mekaniğin ve tesisatın da bera-

ber yapılıyor olması lazım. Beton altın-

da kalması gereken parçalarla beraber 



140 Termo Klima Nisan 2012

s e k t ö r e l  s ö y l e ş i

havuzun betonarmesi bittikten sonra 

havuzun izolasyonu, sıvası, kaplaması, 

daha sonra havuz mekanik aksam filt-

resi ve pompası, son olarak da kimyasal 

sistemin kurulmasıyla havuz bitiyor, ter-

temiz teslim ediliyor.

Devletle olan sorunlarınızı büyük ölçü-

de aştığınızı söylediniz. Bunun haricinde 

sektör olarak ne gibi sorunlarınız var?

Sektör olarak Türkiye’deki diğer sektör-

lerden pek farklı değiliz, merdiven altı 

üreticiler var, ne olduğunu bilmediği-

miz, menşei belli olmayan malzemeleri 

ithal edenler var. Bu malzemelerin son 

kullanıcıdan dolayı ortaya çıkan yedek 

parça problemleri var. Fiyat düşürme var, 

acımasız rekabet var. 

Fakat belirtmeliyim ki; Spor Bakanlığı 

veya Başbakanlık havuzlara çok önem 

veriyor. “Her ile bir Havuz” projesiy-

le sporcu yetiştirmek amacıyla her ile 

olimpik bir havuz yaptırıyor, bu çok gü-

zel bir olay. 2013 yılında düzenlenecek 

olan Akdeniz Olimpiyatları var, devlet 

Mersin’e bu oyunlar için olimpik yüzme 

havuzu yaptırıyor. Dolayısıyla devlet yüz-

me havuzlarına gerçekten çok büyük 

önem veriyor, Trabzon’da, Antalya’da, 

Sakarya’da… Şu anda birçok şehirde 

olimpik yüzme havuzu var.

Biraz da Pool Expo Fuarı’ndan bahse-

delim. Bu yıl fuarın en büyük artısı ISK-

Sodex İstanbul Fuarı gibi bir marka fu-

arla aynı çatı altında eş zamanlı yapılıyor 

olması. Bu deişiklik ne anlam ifade edi-

yor? Bunu siz mi talep ettiniz?

Derneğimiz daha önce de havuz fuarları 

yaptı ama çok fazla ziyaretçi olmaması 

sebebiyle firmalar bir arayış içine girdi-

ler. Üyelerimiz “Nasıl daha çok ziyaretçi 

çekebiliriz?” sorusu üzerine yoğunlaş-

tılar. Teknik bir sektör olduğumuz için 

bize en yakın olan fuar, klima, tesisat, 

havalandırma fuarı yani ISK-Sodex İs-

tanbul Fuarı idi. ISK-Sodex İstanbul 

Fuarı’nın büyüklüğü ve enerjisinin bize 

daha fazla ziyaretçi sağlayacağını dü-

şünerek beraber bir fuar düzenlemeyi 

düşündük. İlk başta tarih konusunda 

bazı çekincelerimiz oldu, “Mayıs ayı ha-

vuzlar için çok yoğun mudur?” diye dü-

şündük ama beraber yapma kararımızı 

verdik. İlk defa fuarın yapılacağı tarih-

ten 3 ay evvel yer kalmadı. Bu da çok 

önemli bir şey, demek ki havuz sektörü 

bu fuarı bekliyormuş. Daha önceki fu-

arlarımızda muhakkak boş yerler, daha 

sonradan gelenler oluyordu. Şimdiyse 

hiç yer kalmadı. Hannover Messe So-

deks Fuarcılık’la da yapmış olduğumuz 

üç fuarlık bir anlaşma var. Biz fuar orga-

nizatörüyle memnunuz, inşallah iyi bir 

fuar olacak.

Fuara gelen ziyaretçiler için ne gibi etkin-

likler olacak?

En büyük etkinliklerimiz; her fuarda 

yaptığımız en güzel havuz fotoğrafı ya-

rışması. Bu yarışmayı tüm üyelerimize 

duyurduk, üyelerimizin hepsi istedikleri 

fotoğraflarla katılacaklar. Fuara katılan 

firmaların son iki sene içerisinde yaptı-

ğı havuzların fotoğrafları olacak. Fuarı-

mızın girişindeki fuayede sergilenecek 

resimlere fuar organizatör şirketi ziya-

retçilere giriş yaparlarken birer kupon 

verecek. Ziyaretçiler fotoğraflara bakıp 

o kuponla oy vererek ilk üçü seçecek. 

Ziyaretçiler fuayedeki kutuya kuponu-

nu atacak. Oylamanın neticesinde fuar 

şirketi, birinci seçilen firmaya bir son-

raki fuar için 25 metrekarelik bedava 

stand verecek. Ayrıca oy veren ziyaret-

çiler arasından çekilecek kura sonucun-

da da bir kişiye bir tane İpad 2 verile-

cek. Bunun için de fuar şirketine çok 

teşekkür ediyoruz. 

Pool Expo Fuarı’na kimler niçin gelmeli?

Bizim için önemli olan; havuz yaptıracak 

müteahhitlerin, otel sahiplerinin fuara 

gelmesi. Bunların yanı sıra teknik olarak 

projelerinde bizim sektörümüzden fay-

dalanan makine mühendisleri, elektrik 

mühendislerin yani teknik insanların 

gelmesi önemli. Satıcılar için de, yurt-

dışından yurtdışından ziyaretçilerin gel-

mesi lazım. Bilhassa Arap ülkelerinde 

çok büyük gelişme olduğunu biliyorum, 

oradan da ziyaretçi bekliyoruz. Bunun 

bizim sektörümüzün önünü açacağını 

düşünüyorum. Türkiye, bölgemizdeki 

en güçlü ülke... Bu sayede çevremizde-

ki ülkelerdeki yüzme havuzları işlerini 

Türkler yapabiliyorlar. Türki Cumhuri-

yetler, Katar, Dubai, Libya gibi yerlerde 

müteahhitlerimiz çok güçlü. Bu ülkeler-

de hem satıcılar hem de montajcılar ola-

rak büyüyebileceğimizi düşünüyorum. 

Firmalara bir mesaj olması açısından; 

onlar havuz sektörünün gelişmesi için 

nasıl bir yol izlemeliler? 

Bizim sektörümüz sadece Türkiye içinde 

kalmıyor, birçok firmamız ufuklarını ge-

niş tutuyorlar. Rusya’da kendi ofislerini 

açan havuz firmalarımız var, oradaki pro-

jeleri takip edip yapabiliyorlar. Bazı havuz 

firmaları malzeme satmak için yurtdışın-

daki fuarlara katılıyorlar. Bir şekilde ufuk-

larını açıyorlar. Diğer firmalar da bunları 

göz önünde bulundurup kendilerine bir 

vizyon çizmeliler.

Teşekkür ediyorum.

Ben teşekkür ederim.
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Kapalı Yüzme Havuzlarının 
İklimlendirmesi

Kapalı yüzme havuzlarını farklı şekil-

lerde iklimlendirmek mümkündür. En 

basit, fakat basit olduğu kadar da mü-

hendislik bakımından uygulanması an-

lamsız olan, dönüş havasının herhangi 

bir işleme tabi tutulmadan dışarı atıl-

ması gibi enerji geri kazanımı uygulan-

mayan sistemlerdir. Özellikle enerji ma-

liyetlerinin yüksek olduğu ve tesislerin 

işletme faaliyetlerinde belirgin bir orana 

sahip olduğu günümüzde, kapalı yüzme 

havuzlarının iklimlendirilmesinde enerji 

geri kazanımı sağlayan sistemler tercih 

edilmektedir. 

Yürürlükteki mevzuat açısından bakıldı-

ğında; yüzme havuzları ile ilgili sadece 

Sağlık Bakanlığı tarafından hazırlanan 

ve 06.03.2011 tarihli Resmi Gazate’de 

yayınlanarak yürürlüğe giren “Yüzme 

Havuzlarının Tabi Olacağı Sağlık Esasları 

ve Şartları Hakkında Yönetmelik” bu-

lunmaktadır. Ancak bu yönetmelik de 

havuz suyu kalitesi ve çevre hijyenini-

ne ilişkin kuralları tanımlamakta; HVAC 

ile ilgili olarak sadece yüzme havuzu 

ve fiziki mekanların yeterince ısıtılması 

ve havalandırılmasını şart koşmaktadır. 

Maalesef buradaki “yeterli” kavramının 

ne olduğu ve kısıtları tanımlanmamıştır. 

Uygulamada faydalanılan Alman normu 

VDI 2089 ve çeşitli ASHRAE tanımlama-

ları ile benzer standartlar bulunmak-

la beraber, bu standartların biri ya da 

birkaçının uygulanmasını şart koşarak 

yaptırımlar getiren bir yasal düzenleme 

yoktur. Dolayısı ile insan sağlığını doğ-

rudan etkileyen havuz mahallerinin kli-

matize edilerek havalandırılması işlemi; 

tesis tasarımcısının tecrübesine, tesis sa-

hibinin yaklaşımına, proje uygulayıcısı-

nın düzgün çalışmasına ve en az bunlar 

kadar da tesis işletmecisinin periyodik 

bakım ve onarımları yapmasına/yap-

tırmasına bağlı kalmaktadır. Bu durum 

için de herhangi bir kontrol mekanizma-

sı bulunmamaktadır.

1. GİRİŞ 

Yüzme havuzlarında, sürekli olarak bü-

yük miktarda su buharlaşmakta ve ha-

vuzun bulunduğu ortamdaki havanın 

nem seviyesini yükseltmektedir. Ortam 

havasındaki kabul edilemeyecek kadar 

yüksek olan nem, oranına bağlı olmakla 

birlikte yapı bileşenleri üzerinde yoğu-

şarak terlemelere sebep olabilmektedir. 

Bu durum yapı bileşenlerinin fiziksel 

özelliklerinde bozulmaya, korozyona ve 

hatta küf ve mantar oluşumuna sebep 

olarak insan sağlığını da etkiler hale gel-

mektedir. Yüksek nem faktörünün in-

sanlar üzerinde bunalma hissi, kan do-

laşımının azalması ve dolayısı ile sportif 

hareketliliğin azalması gibi etkileri de 

görülebilmektedir.

Ortam bağıl nemini artırarak bu isten-

meyen etkilerin ortaya çıkmasını sağla-

yan, ortam bağıl neminin yükselmesine 

neden olan havuz suyununun buharlaş-

masının önüne geçmek maalesef teknik 

olarak mümkün değildir.

Ancak havuz suyu ve ortam havası ta-

sarım sıcaklıklarının doğru seçimine ek 

olarak uygulamada da bu değerlere 

ulaşılması, buharlaşan suyun miktarının 

göreceli olarak azalmasını sağlayacaktır. 

Diğer tarafatan ortam havasındaki nem 

seviyesinin kabul edilebilir değerlere indi-

rilmesi, doğru bir nem alma sisteminin se-

çimi ve boyutlandırılması ile mümkündür.

Enerji tüketimi açısından incelendiğin-

de; havuz yüzeyinden buharlaşan su-

yun, buharlaşma gizli ısısını sudan çek-

tiğini dolayısı ile havuzu soğuttuğu, bu 

nedenle de tasarım sıcaklığının yakala-

nabilmesi için havuz suyunun ısıtılması-

nın gerekliliği ortaya çıkmaktadır. Havuz 

suyundan ısı çekerek buharlaşan ve ha-

vadaki nemi oluşturan su buharının, ha-

vadan uzaklaştırılırken depoladığı gizli 

ısıdan faydalanılması da mümkündür.

Yüzme havuzlarında suyun buharlaşma-

sını ve nem kontrolünü sağlamak için ik-

limlendirme işleminin değişik şekillerde 

yapılması mümkündür. Kapalı havuz kli-

ma tekniğinde, yakın zamanlara kadar 

iç havanın neminin alınması için kışın, 

daha kuru olan dış hava yeterli oranda 

iç hava ile karıştırılarak kullanılmaktay-

dı. Bu uygulamada; özellikle binanın 

bulunduğu yer ılık bir iklim bölgesindey-

se, dış havanın ısınması ve buna paralel 

olarak nemlenmesi sonucu, su buharı-

nın meydana getirdiği yüksek hava ba-

sıncının etkisiyle içeride rahatsızlık verici 

bir ortam oluşmaktadır. Diğer taraftan 

konfor şartları için gerekli olandan çok 

fazla miktarlarda alınmak zorunda ka-

lınan dış hava, ısıtılması için yüksek 

enerji masraflarına yol açmaktadır. Gü-

nümüzde enerji tasarrufu nedeniyle ısı 

geri kazanımlı sistemler vazgeçilmez hal 

almıştır. 
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2. KAPALI HAVUZ TİPLERİ

Kapalı havuzların, kullanım amacına 

göre aşağıdaki şekilde sınıflandırılması 

mümkündür:

• Süs Havuzları :

Bu tip havuzlar insanlar tarafından doğ-

rudan kullanılmazlar. Bu nedenle genel-

likle derinlikleri azdır. Havuz ortamının 

iklimlendirilmesi anlamında bakıldığın-

da, havuz suyunun buharlaşarak ortam 

nemini yükseltmesi, bu tip havuzlarda 

göreceli olarak son derece düşüktür. Çün 

havuz suyunun ısıtılmasına gerek yoktur. 

Ortam sıcaklığından çok daha düşük sı-

caklıkta olan su sıcaklığı, buharlaşmanın 

daha az olmasını sağlamaktadır.

• Özel Havuzlar:

Bu tip havuzlar genelde konutlarda, ya 

toplu kullanıma ya da bireysel kullanıma 

uygun olan kapalı veya açık havuzlardır. 

Çok farklı boyut ve geometrilerde olabilir.

• Yarı Özel Havuzlar:

Bu havuzlar otellerde bulunur. Kullanıcı 

sayılarının öngörü ile belirlenebildiği ya 

da sınırlanabildiği havuzlardır.

• Spor Amaçlı Havuzlar:

Bu tip havuzlar genelde olimpik ve yarı 

olimpik olmak üzere 50m. ya da 25m. 

kulvar uzunluğunda yapılırlar. Birçoğunda 

seyirci bölümleri de yar alır. Hatta bazıla-

rından atlama kuleleri bile yer almaktadır.

• Halka Açık Havuzlar: 

Büyük semtlerde halkın ortak kullandığı 

havuzlardır. Soğuk iklime sahip bölge-

lerde sık bulunurlar.

3. KAPALI YÜZME HAVUZLARINDA

ORTAM HAVASI 

Kapalı yüzme havuzlarının önemli iklim-

lendirme faktörleri su sıcaklığı, ortam sı-

caklığı ve nem miktarıdır. Ayrıca havuzu 

çevreleyen hacimler, ısıtma yüzeyleri ve 

hava dağıtım sistemi de kapalı yüzme 

havuz iklimlendirmesini etkileyen önemli 

faktörlerdendir. 

Havuz mahali içerisine havalandırma sis-

temiyle üflenen havanın hızı, üfleme sı-

caklığı, havuzun su yüzeyi üzerindeki ve 

çevresindeki havanın hızı ile tüm havuz 

mahalindeki hava sirkülasyon miktarına 

dikkaet edilmelidir. Bu kriterlerden hava 

üfleme sıcaklığı 45°C’yi ve su yüzeyinde-

ki hava hızı 0.3m/s’yi aşmamalıdır. Çünkü 

çıplak insan vücudu hava sirkülasyonuna 

oldukça hassas olarak tepki vermektedir. 

Tablo 1.’de VDI 2089 normunda yüzme 

havularındaki mahallere göre önerilen 

sıcaklık değerleri görülmektedir.

Su sıcaklığının seçiminde, insan vücu-

dunun suyun hareketinden etkilenmesi 

dikkate alınmalıdır. Spor  havuzlarında 

24C sıcaklık tamamen yeterli olarak gö-

rülürken, serbest havuzlarda 28 C, çocuk  

havuzlarında ise 32 C sıcaklık gereklidir. 

Ayrıca suyun buharlaşması sonucu vücu-

dun ısı kaybını  azaltabilmek için yüzme 

havuzunun hava sıcaklığı 2 C-4 C havuz 

suyu sıcaklığının üzerinde olması gerek-

mektedir.

Ortam havası neminin tayininde insanın 

rahatlık hissi yanında, hava içindeki ne-

min yoğuşma sıcaklığı olan çiğ noktası 

da dikkate alınmalıdır. Yüzme havuzu 

mahalinde ve özellikle duşlardaki yüksek 

dış hava etkisi nedeni ile kısmi buhar ba-

sıncının düşük olması deri yüzeyindeki su 

damlacıklarında hızlı bir buharlaşmaya 

neden olmaktadır. Bu durumda buhar-

laşma gizli ısısı büyük oranda vücuttan 

çekilmektedir. Dolayısıyla ortam sıcaklığı 

yükseltilmelidir. Mutlak nem miktarı 14.4 

g/kg kuru hava değerini aşmamalıdır, ki 

bu değer literatürde bunalma sınırı ola-

rak tanımlanmaktadır. 

30 C’lik bir salon sıcaklığında maksimum 

%55’lik bir bağıl nem sağlanmalıdır. Dü-

şük hava sıcaklıkları insanlarda rahatsız-

lığa neden olmaktadır. Havadaki yüksek 

nem oranı ise bunaltıcı bir etki yapmak-

tadır. 1 bar hava basıncındaki yüzme ha-

vuzlarında bağıl nem miktarı %40-%53 

kadardır. 

Diğer taraftan yüzme havuzlarının yapı 

bileşenlerinin hasar görmemesi için ba-

ğıl nem %40-%60 arasında bir bölgede 

bulunmalıdır. Kötü yapılmış bir konstrük-

siyonla oluşması muhtemel ısı köprüleri 

ve/veya ısıl iletkenlik katsayısı yüksek 

cam ve çerçeve kullanımı halinde, ortam 

havasının, düşük dış ortam sıcaklığında 

taze hava ile bağıl neminin azaltılması 

gereklidir.
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Alpeka, havuz sektörüne plastik, pas-
lanmaz ürünler üretip, bunun yanında 
havuz kaplamalarında kullanılan moza-
ik, porselen ürünlerin ana dağıtıcılığını 
yapmaktadır. Bize göre, havuz sektörü-
nün en acil çözülmesi gereken sorunu, 
birçok sektörde de görülen, ürünlerde 
ve havuzlarda bir türlü oluşturulama-
yan standart sorunudur. Bu sorun, hem 
görsellik hem sağlık açısından önem ta-
şıyan havuzlarımızın, aynı zamanda ülke 
tanıtımımızın büyük parçası olan turistik 
bölgelerde düşünüldüğünde, birçok ala-
na göre öncelikle çözülmesi gereken so-
runudur. Yanlış yapılan bir taşma kanalı 

için, standart üretilmiş bir taşma ızgara-
sının ucunu kesmek, kısa yoldan bir çö-
züm ve ustalık becerisi gibi görünse de, 
kanalın yapımında önceden belirlenmiş 
standart değerleri uygulamak, bu basit 
problemin baştan önünü kesebilir. Ya da 
donmaya, kimyasallara, farklı etkilere 
dayanıklı, uzun ömürlü havuz kaplama-
ları yerine, belki de müşteri talebinden 
kaynaklanan maliyet odaklı ürün seçimi, 
2 sezon sonra dökülen kaplamalar, yeni-
den izolasyon, yeniden kaplama, yeni-
den işçilik, yeniden zaman kaybı ve daha 
fazla maliyet…
Bu örneklere rağmen Ulusal Havuz Ens-
titüsü Derneği(UHE)çalışmaları ile sektör-
de uzun yıllardır faaliyet gösteren birçok 
firma hem ürünlerinde hem yaptıkları 
havuzlarda bu hassasiyetleri ısrarla ve 
sabırla kaliteli ürün üretip buna teşvik 
ederek göstermektedir. Bize göre önü-
müzdeki 10 sene içinde kalite mi, ucuz-
luk mu sorusu yerine, bu çalışmalar so-
nucu, kaliteyi normal fiyatlarıyla alabilen 
bir müşteri kitlesi oluşacaktır, dolayısıyla 
yalnızca fiyat amacı güden anlayışların 
ya kaliteyi öncelik alacağını yada kaybo-
lacağını düşünmeliyiz.
Bu konu ile bağlantılı olarak, sektörü-
müzde ithalatçı olarak faaliyet göste-

ren firmaların, ürün seçiminde kalite 

konusunda hassas olmaları gerektiğini, 

bu sayede kendi marka değerlerini güç-

lendirmeleri yanında havuz sektörüne 

kaliteli ürün kazandırarak faydalı ola-

caklarını düşünüyoruz. Şüphesiz milli 

politikalarımız kapsamında ithalata kar-

şı önyargılarımız olsa da, çeşitli neden-

lerden ötürü ülkemize sokulan kalitesi 

yüksek ürünlerin buradaki üreticiler için 

de kalite rekabeti konusunda inovatif ça-

lışmalar yaptırabileceğini unutmamalıyız.

Havuz sektörünü, hem yurtiçi hem de 

yurtdışı pazarlar açısından, inşaat, amba-

laj, endüstriyel ürünler gibi farklı sektör-

lerdeki tecrübelerimizle kıyasladığımızda 

küçük, ancak hayat standartlarının yeni-

den tanımlandığı ülkemiz başta olmak 

üzere, Ortadoğu, Türki Cumhuriyetler, 

gelişmekte olan Arap Coğrafyası ile 

Doğu Avrupa bloğu ülkeleri de hede-

fe koyulduğunda, büyümeye en müsait 

sektörlerden olduğunu görmekteyiz.

Sektöre yön veren başta UHE ile kaliteli 

ürün, hizmet üreten tüm meslektaşları-

mızla yeni dönemin cazibe merkezlerin-

den olan ülkemiz için daha fazla çalış-

malı, rekabetin en büyük silahının kaliteli 

ürün olduğunu unutmamalıyız.

ü r ü n  d o s y a s ı

Alpeka’dan havuz sektörüne teklif: Malzeme üreticisi ürünü, 
havuz yapımcısı havuzu ‘‘kaliteli’’ üretsin

HydroSpin Filtre

hidrosiklon ön filtredir. Filtre fonksiyonu 

su içerisinde duran kir ve diğer partikül-

leri ayırmaktır. Bu da havuz filtrasyon sis-

temi için ideal bir adımdır ve filtre temiz-

lik ve bakım zaman ve maliyetlerini çok 

belirgin bir şekilde aşağılara çeker.

The HydroSpin maksimum 250 kPa ça-

lışma basıncında 500 lt/dk debide suyu 

temizleyebilir. Sistem pompa ve filtre 

arasına monte edilir ve kendi 24 hidro-

siklonu sayesinde 40 mikrona kadar olan 

partikülleri ayırır. Sonuç olarak da filtre 

sisteminin kullandığı su oranında %50

oranında bir azalma ve dolayısıyla su ta-

sarrufu sağlanmış olur. Bu sayede ayrıca, 

suda bulunan katı partiküllerin pompa 

ve filtre sistemine verebileceği zararlar-

dan da kullanıcı korunmuş olur.

HydroSpin pompa çıkışına ve filtre girişi-

ne monte edilir. Su filtre gövdesine teğet-

sel olarak girer ve sonra güçlü bir satrifrüj 

etkisine gireceği hidrosiklon bölümüne 

hareket eder. Bu santrifrüj kuvveti, kirleri 

spiral yörüngede çöktürecek olan ön filt-

re konik duvarına hareket ettirir. Katı par-

tiküller aygıtın alt kısmında bulunan katı 

partikül toplama kabına birikir ki bu tank 

da üç bölgeye ayrılır: dekantasyon, süz-

me ve inceltme. 0.04 mm‘ye kadar olan

tortu ve partiküller daha sonra drenaj va-

nası açılarak kolay bir şekilde atılabilece-

ği toplama kabında birikmiş olur.

Özel dikey dizaynı sayesinde pompa de-

bisine olumsuz bir etkisi olmaz. HydroS-

pin mevcut montajı yapılmış pomların 

konumları değiştirilmeden monte edile-

bilir Su giriş ve çıkışı için 50 mm standart 

bağlantı kullanır. HydroSpin neredeyse 

hiç bakım gerektirmez. Transparan

toplama tankı sayesinde biriken partikül 

ve tortular net bir şekilde görülebilir ve 

tahliye suyunu açarak sadece 5lt. su kul-

lanarak temizlenebilir. Pompayı durdur-
manız bile gerekmez. Hareketli ve mun-
tazaman değiştirilmesi gereken parçaları 
olmadığından bakımı basittir.
Compact HydroSpin mevcut bütün özel-
liklere ek olarak:
• Ayarlanabilir tesisat bağlantıları (1.5” 
boyut)
• Üniversal duvar/zemin montaj standı

HydroSpin ile havuz suyunun berraklığını arttırın. Yılda 6,000 litreye kadar su tasarrufu yapın.

Ziya KARACAN

Alpeka

Pazarlama 

Koordinatörü





146 Termo Klima Nisan 2012

ü r ü n  d o s y a s ı

Erkoç-Ospa havuz sistemleri

DIN-TSE normlarına uygun, kokusuz, 

hijyen…

Gelişmiş havuz tekniği, Dezenfeksiyon, 

tam otomasyon ve kayıt, kontrol. Ospa-

Erkoç ile kimyasallarda %85, elektrik ve 

su sarfiyatında %50, eleman maliyetinde 

%90, sağlığınızda % 100 tasarruf.

OSPA-YÜKSEK PERFORMANSLI FİLT-

RELER

Tam otomatik, Çok-Tek katmanlı, Ko-

kusuz, renksiz tam filtrasyon. DIN-TSE 

Standartlarına uygun, çok – tek katman-

lı. Mükemmel malzeme, donanım ve 

yüksek randıman. Filtrasyon ve ters yıka-

mayı iyileştiren, Ospa filtre iç akışı. Yük-

sek filtrasyon etkinliği. THM’siz, kokusuz 

havuz suyu.  Tam otomatik işletme, daha 

az dezenfektan.

Filtre tesisinin en önemli özelliği kirlilik-

leri tutması kadar, biriktirdiği kirlilikleri 

atabilmesidir. Filtre ters yıkama işlemi ye-

teri kadar kusursuz yerine getirilemediği 

takdirde, filtrasyon un yetersiz kalacağı 

kesindir.  Kusursuz bir filtrenin üstünlü-

ğü filtre iç hidrolik yapısına bağlıdır. Yani 

suyun filtre katmanlarından nasıl geçtiği 

çok önemlidir. İşte Ospa filtreleri bu işle-

mi kusursuz yaparak en iyi su kalitesini 

sağlar.  Bu yüzden Ospa havuzlarında 

koku olmaz.

Ospa - KlorOzon tesisi: Saf klor-

oksijen bağları ile ucuz, güvenli de-

zenfeksiyon

Cihazın içine rejenere tuz doldurulur ve 

ihtiyaç olduğunda ilave edilir.  İlave ko-

laydır ve işletme esnasında da mümkün-

dür. Cihazın elektroliz kaplarında sofra-

lık tuz ve su elektroliz edilirler. Cihazın 

özel konstrüksiyonu sayesinde yüksek 

değerlikli klor-oksijen bileşimi ile çok az 

miktarda ozon üretilir. Ozon havuz suyu 

içinde ölçülemez. Proses suyunun hazır-

lığı için bir sertlik giderici yerleştirilmiştir. 

Sertlik gidericinin rejenerasyonu otoma-

tik yapılır.

Ospa-KlorOzon cihazından havuza 

verilen sofra tuzu değildir: 

Havuz suyundaki tuz miktarı kesinlikle 

artmaz. Tuz miktarı klor gazı kullanım 

şartlarına uygundur.

Ospa-KlorOzon cihazı otomatik çalı-

şır: 

Ospa-KlorOzon cihazları otomatik üre-

tim ve dozaj lama yaparlar. Klor ve pH 

miktarının ayarı Ospa BlueControl havuz 

bilgisayarınca yapılır. Böylece TSE 11899 

- DIN 19643’ün “otomatik olarak ihtiya-

ca bağlı klor dozajı yapılması” şartı tam 

olarak yerine getirilmiş olur.

Sağlık Enstitüsü Onaylı: 

Ospa-KlorOzon cihazının havuzlarda 

fonksiyonelliği, Ruhr bölgesi Gelsen-

kirchen sağlık enstitüsü tarafından test 

edilmiştir. Bu test ile araştırma süresince 

özellikle yüksek Redox potansiyeline ve 

bununla birlikte güvenli dezenfeksiyon 

ile yüksek mikrop öldürme hızına ulaşıl-

dığı onaylanmıştır. Flokulasyon, filtras-

yon ve Ospa KlorOzon cihazı ile dezen-

feksiyon kombinasyonunun, kusursuz 

su hazırlık potansiyeline sahip   olduğu 

onaylanmıştır.

Düşük İşletme maliyeti: 

Tuz ihtiyacı, yüzme havuzunun büyüklü-
ğüne, havuz yüküne ve tesisin randıman 
ayarına göre değişir. Ospa-KlorOzon te-
sisinin olimpik ölçülerdeki bir havuzda, 
dezenfeksiyon ve pH ayarlayıcı maliyeti 
yaklaşık 7-12 EU./gündür. Ospa-KlorO-
zon cihazının işletme masrafları, sıvı ya 
da toz klor ürünlerine göre çok daha 
düşüktür ve güvenlidir. Ayrıca başkaca 
hiçbir malzeme havuz suyuna karışmaz.

pH değerinin ayarı mümkündür: 

Ospa-KlorOzon cihazı aynı zamanda ay-
rışan ve cihazdan dışarı akıtılan klorsuz 
sodalı su üretir. Özel bir kapta toplanan 
bu su, havuz suyunun pH ayarı için kul-
lanılır ve bir dozaj pompası ile ihtiyaç ka-
dar otomatik olarak dozlanır veya fazlası 
dışarı atılır. Kireçsiz proses suyunun ha-
zırlığı için bir sertlik giderici yerleştirilmiş-
tir. Sertlik gidericinin rejenere edilmesi 
otomatik olarak yapılır.

Ospa BlueControl

Ospa BlueControl, yenilenen ölçü-ayar 
-
-
-

yor. 

Yüzme havuzu tekniğini kolayca ve kon-
forlu bir şekilde planlamak mümkün-
dür. Böyle bir planlama size projeniz-
de güvenlik ve zaman tasarrufu sağlar. 
Ayrıca tüm havuz tekniğinin kolayca ve 
konforlu bir şekilde hizmet etmesi de 
mümkündür ve başka işlerinize zaman 
ayırabilirsiniz. Modern havuz kumanda 
teknolojisi,  profesyonel kullanıcılar için 
pek çok olanak sağlar. Basitleştirilmiş 
planlama ve montaj havuz işletmecileri 
için de harika bir yöntemdir. Ospa Blu-
eControl ile Planlayıcılar ve işletmeciler 
zamanın önündedirler. Ospa BlueControl 
ile her şeyi yapabilir, her şeyi gösterebilir 
ve her şeyi işaretleyebilirsiniz.
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Sağlık Bakanlığı tarafından 15-12-2011 

tarihinde yayınlanan 28143 sayılı resmi 

gazete ile “Yüzme Havuzlarının Tabi Ola-

cağı Sağlık Esasları ve Şartları Hakkında 

Yönetmelikte Değişiklik Yapılmasına Dair 

Yönetmelik” yayınlanmıştır. 

Bu değişiklikle klora alternatif ürün 

olan Biquanid havuzlarının (Hidrojen 

peroksit+Biquanid ) kullanımı yasal hale 

getirilmiştir. Yönetmelikte Biguanid ha-

vuzlarında (Hidrojen peroksit+Biquanid ) 

biguanid, hidrojen peroksit,ph, alkanite 

ve amonyum değerlerine bakılmaktadır. 

Suyun dezenfeksiyonunda “hidrojen pe-

roksit + biguanid” kullanılması halinde 

hidrojen peroksit 40-80 aralığında olma-

lıdır. Bu durumda pH 8,2 , amonyum 1,5 

ve toplam alkalinite 220 düzeyine kadar 

uygun kabul edilir. Bu havuzlarda serbest 

klor ölçümü yapılmaz, hidrojen peroksit 

ve biguanide ölçümü yapılır. 

Biguanid havuzlarına uygun ürün firma-

mız tarafından üretilmektedir. Sağlık Ba-

kanlığından ruhsatlı olan Oxipool ürünü 

tüm Türkiye de satışa sunulmuştur.

Oxipool klorlu havuz dezenfeksiyonuna 

alternatif olarak geliştirilmiş oksijen bazlı 

yüksek düzey bir dezenfeksiyon sistemi-

dir. Oxipool havuzları US Environmental 

Protection Agency (EPA) tarafından onay-

lanmış, doğaya ve canlılara zararsız bir 

sistemdir ve yine EPA tarafından onayla-

nan halojen olmayan tek dezenfektandır. 

Oxipool havuzları başta Amerika olmak 

üzere İngiltere, Avustralya, İspanya, İtalya 

Fransa, İsviçre, Japonya gibi ülkelerde 10 

yılı aşkın süredir kullanılmaktadır. Renk-

siz, kokusuz ve tatsızdır. Nötr (PH 7) or-

tam yaratır. Uygulandığı havuzda sürekli 

ve etkili dezenfeksiyon sağlar. T.C.Sağlık 

Bakanlığı’ndan onaylı ilk klorsuz havuz 

dezenfeksiyon sistemidir. 

Oxipool havuzlarının özellikleri 

nelerdir?

• Renksiz, kokusuz ve tatsızdır. 

• Solunum yollarında veya ciltte kullanı-

cıya hiçbir  toksik veya irritan etki yart-

maz. En hassas ciltlere ve gözlere bile 

mükemmel uyum gösterir.

• Klora karşı hassasiyeti ve cilt problem-

leri olan kişiler güvenle kullanabilir.

• Saçlarda, mayo ve aksesuarlarda renk 

değişimi ve yıpranma yaramaz.

• Havuzdan çıkınca duş alma gerekliğiliği 

yoktur.

• Sürekli teması ciltteki mantar, sivilce ve 

iltihaplanma gibi sorunları yor eder.

• Mikrobiyal etki boşluğu yoktur. Etki 

mekanizması ile mikroorganizmalar bu  

dezenfektana karşı direnç geliştiremez-

ler.

• Doğada indirgenebilir. 

• Nötr (PH 7) ortam yaratır.

• Ekolojik olarak zararsızdır. Biyolojik yı-

kım sonucunda su ve oksijene dönüşür.

• Uygulandığı havuzda sürekli ve etkili 

dezenfeksiyon sağlar.

• Uygulamalarda sık ve sürekli dozlama 

gerektirmez, klor salan bileşiklere oranla 

10 kat daha uzun süreli dezenfeksiyon 

sağlar.

• Sıcaklık, PH ve organik kirlilik gibi et-

kenlerle dezenfeksiyon gücünü yitirmez.

• 0-95 0C arasında kullanılabilir.

• Vinil ve fiber havuzlarda kullanılabilir, 

havuzlara zarar vermez.

• Ekipman, zaman ve kimyasaldan tasar-

ruf sağlar

• Folikülant, pH ayarlayıcı, çöktürücü, 

parlatıcı, stabilizör gibi ek madde maliye-

tini ortadan kaldırır.

• Sürekli dozlama gerektirmez.

• Havuz çeperlerinde korozyona neden 

olmaz.

Oxipool havuzlarının klorlu havuzla-

ra karşı avantajları nelerdir?

Klorsuz ve oksijen sistemine dayanan ha-

vuzlarda havuza giren kişilerde aşağıdaki 

sıkıntılar yaşanmaz:

• Göz kızarması ve tahribatı

• Keskin ve kanserojen klor kokusu

• Ciltte kuruma, kızarma ve egzema gibi 

rahatsızlıklar

• Saçlarda kuruma ve renk kaybı

• Diğer kişilerden bulaşan mantar has-

talığı

• Yüzme aksesuarları ve mayolarda renk 

kaybı, yıpranma

• Havuzdan çıktıktan sonra duş alma zo-

runluluğu

Klorsuz ve oksijen sistemine dayanan 

havuzlarda teknik yapı ve uygulamada 

aşağıdaki sıkıntılar yaşanmaz:

• Vinil malzemelerde ve havuz yüzeyle-

rinde renk değişimleri

• Kaserojen olan klor kokusuna ve tema-

sına maruz kalma

• Sürekli dozlamadan kaynaklanan işlet-

me ve ekipman giderleri

• PH ayarlama ürünleri giderleri

• Parlatıcı ve çöktürücü giderleri

• Sürekli kontrol ve zaman kaybı

Yüzme Havuzları Yönetmeliği ve 
Oxipool dezenfeksiyon sistemi

Ercivan YAĞIŞ 
Kuzey Sağlık Ürünleri  ve 

Kimya Sanayi Ltd.Şti.
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Yeni bir yılda Tüm Plastik’ten Tsunami 

serisine güçlü bir üye eklendi, 30 HP. 

Tsunami serisinin en büyük ve en güçlü 

üyesi  30 HP tıpkı 25 HP gibi termoplastik 

çarkı ile dünyada bir ilk olma özelliğine 

sahiptir. 30 HP;  gücü ve verimliliğinin 

yanında sessizliği ile de serisindeki diğer 

tüm pompalar gibi kalitesini ispatladı. 

1/2 HP’den 30 HP’ye kadar kadar tüm 

standart ölçülerde ürettiğimiz Nozbart 

marka pompalarımızı altı  

ayrı seri altında topladık.  

Nozbart Pompa serisinin ça-

lışkan çocukları Huzur, Şirin, 

Çoşkun, Taşkın, Tufan ve Tsu-

nami piyasadaki haklı yerini 

aldılar.

30 HP pompanın, özgün 

tasarımlı en son teknoloji 

ürünü süper mukavemetli 

termoplastik çarkı  kanat yü-

zeylerinin pürüzsüz parlak ve 

tam istenilen eğim ve formda 

olması yüksek verimini sağlar. Az enerji 

harcar, sessiz çalışır.

Termoplastik çark hafiftir, uzun motor ve 

pompa ömrünü garanti eder.  Paslanma 

ve çürüme yapmadığından deniz suyu ve 

korozif ortamlarda rahatlıkla kullanılır.

Tam dengelenmiş çarkın titreşimsiz çalış-

ması sayesinde motor rulmanları ve me-

kanik seramik salmastra bozulmaz.

Termoplastik çarklar hassas toleranslarla 

üretilmektedir.

Tsunami Serisi Nozbart Pompalar süper 

sessiz, süper verimli, az enerji ile çok iş 

yapan ,1450 d/dak süper motorlu  ter-

moplastik salyangozlu pompalardır.

Yarıya kadar kirlendiğinde bile perfor-

mansı düşmeyen 80 litrelik eksantrik 

süzgeçli büyük önfiltreye sahiptir.

Özgün tasarımlı, süper mukavemetli 

termoplastikten mamul pompa çarkının 

yanı sıra filtre kirliliğinin görüldüğü şeffaf 

ve yüksek mukavemetli çok kolay açılıp 

kapanabilen ergonomik kapağa sahiptir.

Yekpare ayak üzerinde iki civata ile kolay 

ve rahatça zemine tespit edilebilir.

Tsunami Serisi Nozbart Pompalar  akış-

kanın metal yüzeye temas etmediği cam 

elyaf takviyeli , yüksek mukavemetli ko-

rozyona mukavim termoplastikten ma-

müldür.  

Ve nihayet Tsunami serisinden 30 HP Nozbart Pompa piyasada...

Sektöre 1994 yılında turistik tesisler ve 
konutlar için havuz tasarlayarak giriş ya-
pan “Pekcan Havuz”, sahip olduğu pa-
zar payı ve genişlettiği ürün yelpazesiyle 
sektördeki lider konumunu korumaya 
devam ediyor. Konutlar ve turistik tesis-
ler için projelendirdiği havuzların dışında 
SPA üniteleriyle de büyük ilgi toplayan 
firma hizmet alanına paralel olarak müş-
teri kapasitesini de genişletiyor.
Son yıllarda özellikle İzmir’de yapılan 
lüks siteler tercihlerini tasarımda estetik 
ve teknolojiyi bir arada sunan “Pekcan 
Havuz”dan yana kullanıyor. Folkart ve 
Yunusoğlu’nun açık ve kapalı havuzla-
rı bunun son örneklerinden. Havuzlar 
binaların genel mimari tarzlarına uyum 
gösterecek tarzda özel malzemeler kul-
lanılarak tasarlanmış. Sürekli değişen 
dünya trendleri ışığında mekana ve ih-
tiyaca özel uygulanan projeler hem es-
tetik açıdan hem kullanım açısından 
farklılıklarını ortaya koyuyor. Günümüz-
de jakuzi ve saunalar başta olmak üzere 
SPA üniteleri de havuzların ayrılmaz birer 
parçası haline dönüştü. “Pekcan Havuz” 
açık ve kapalı havuzların yanında hem 
konutlar hem de turistik tesisler ve SPA 
merkezleri için ayrı ayrı projelendirdiği 

SPA mekanlarını müş-
terilerinin beğenisine 
sunuyor. Buhar ban-
yoları, Türk hamamı, 
kar odası, kar çeşmesi, 
buz mağarası, aktivite 
ve kondisyon havuz-
ları, macera duşu, şok 
havuzu, terapi odaları, 
su yatakları ve ısıtılmış 
yataklar havuzlara ek 
olarak projelendirilen 
SPA ünitelerinden bir 
kısmı. Tüm ürünler son 
trendler ve teknoloji 
ışığında özel ısı ve nem ayarları, fıskiye, 
ışık, müzik efektleri ve farklı dekorasyon 
detaylarına sahip. Farklı konseptlere ve 
kullanım amaçlarına uygun hazırlanıyor. 
“Pekcan Havuz “un sunduğu hizmetler 
bunlarla da sınırlı değil. Aquaparklar ve 
süs havuzları da ürün yelpazesinin için-
de. Alışveriş merkezleri, belediyeler ya da 
konutlar için özel fıskiye ve efektler kul-
lanılarak yapılan süs havuzları çevremize 
estetik ve şıklık katıyor.

Kısacası konutlarınızın açık ya da kapalı 
havuzlarından, büyük bir turistik tesisin 

tüm SPA ve fitness alanına kadar birçok 

hizmeti sunuyor “Pekcan Havuz”.

Tüm bunların projelendirme ve uygula-

ma sonrası bakımının ve servis hizme-

tinin yapılması da firmaya ait. Büyük 

sitelerin ya da konutların onu tercih et-

mesindeki en önemli sebeplerden biri de 

bu. Kuşkusuz hem SPA ünitelerinin hem 

de havuzların uygulama sonrası kulla-

nımlarında oluşabilecek problemler ya 

da bakım gereklilikleri kullanıcıların bilgi-

si dışında oluyor. “Pekcan Havuz” müş-

terilerinin daima yanında olarak onlara 

destek oluyor.

“PEKCAN” Havuz ve SPA’ da teknolojiyle estetiği buluşturuyor!
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Lovibond- Tintometer Group Türkiye 

Distribütörlüğünü yapmakta olan RANK 

Teknoloji Ltd., 125 yıllık Lovibond tec-

rübesini Türkiye’nin her yanında hızlı ve 

aksaksız olarak başarıyla devam ettir-

mektedir. Lovibond ürün ailesine sürekli 

olarak eklenen yeni modelleri, Lovibond 

markasının dünya pazarında olduğu gibi

Türkiye pazarında da makina sayısı ile 

birlikte müşteri portföyünü de sürekli 

genişletmektedir. 

Lovibond ürün portföyünün su kim-

yasal analizi kategorisinde yer alan 

gruplar;

• İçme ve Kullanım Suyu,

•Atık Su,

• Endüstriyel Proses Suları,

• Yüzme Havuz Sularında

yapılan kimyasal testleri içeren geniş 

ürün yelpazesi ile saha ve laboratuvar 

uygulamalarında kullanıcılarına hizmet 

veriyor.

 

Lovibond ailesinin en yeni ürünüdür. 

Ergonomik tasarıma sahip olan MD100 

küçük, hafif, pratik ve hızlı testler için 

üretilmiştir. MD100 yüksek kaliteli bir 

modeldir. 

“OTZ Once Time Zeroing” özelliği ile 

testlerde  sadece bir kez sıfırlama yapı-

larak daha seri hale sgetirmektedir. Işık 

kaynağı olarak uzun ömürlü LED filtreler 

kullanılmış ve herhangi bir hareketli par-

ça bulunmamaktadır. Bu nedenle saha 

çalışmalarında en verimli ve güvenilir 

modeller arasında yerini

almıştır. Ka-

librasyon ve 

yazılım ta-

banı özelli-

ği bulunan 

M D 1 0 0 ’ d e  

yapılan kimya-

sal testleri ha-

fızasına kay-

dederek takip

amaçlı olarak 

kayded i lmiş 

bilgileri bil-

gi sayar ın ı za 

yükleyebilmekte olan MD100 modeli işi-

nin tam bir profesyonelidir.

Lovibond ailesinin en yeni ürünüdür. 

Ergonomik tasarıma sahip olan MD200  

modeli, “OTZ Once Time Zeroing” özel-

liği ile testlerde sadece bir kez sıfırlama 

yapılarak daha seri hale getirmektedir. 

MD200 modeli aynı zamanda opsiyonel 

olarak infrared bağlantı ile yapılan test 

sonuçlaırnı bilgisayara aktarabilmektedir. 

Bütün Lovibond fotometre ve spektro 

modellerinde olduğu gibi MD200 mode-

lide %100 Alman üretimi olmakla birlik-

te kullanıcı dostu ve kolay kullanımı ile 

ön plana çıkıyor. 

Bulanıklık testlerinde kullanılmakta olan 

ve Lovibond ailesinin diğer modelleri-

nin en ciddi rakiplerinden biri olma yo-

lundadır. Su bulanıklık testlerinde farklı 

modelleri ile pazarda bulunan Lovibond, 

Turbi Check modeli ile ölçüm hassasiyeti 

yüksek, ergonomik tasarım, küçük, hafif,  

pratik ve aynı zamanda ekonomik fiyatı

ile dikkati çekmektedir.

Frankfurt Achema fuarında lansmanı 

yapılan çok parametreli fotometre mo-

delinde, 70 kimyasal testin üzerinde test 

yapabilme özelliği bulunmaktadır.

Maxi Direct fotometre, Lovibond’un yeni

modellerinde olduğu gibi ergonomik ta-

sarımı ve fonksiyonel özelliği, yazılım ta-

banlı ayarlamaları ve kalibrasyon özelliği 

ile gelişen ihtiyaçlara cevap verebilmek 

amacıyla pazara sunulmuştur.

Maxi Direct fotometre ile içme ve kulla-

nım suyu, atık, endüstriyel su, havuz su 

analizlerini yapabilmektedir. Lansmanı 

yapıldığı günden itibaren teknik özellik-

leri ve fiyatı ile dikkatleri üzerine topla-

yan Maxi Direct Fotometre, en çok sa-

tanlar arasında yerini korumaktadır.

Aynı şekilde Maxi Direct modeli ile lans-

manı yapılan modelde saha çalışmaları 

için pH, Çözünmüş oksijen, Sıcaklık, İlet-

kenlik, TDS ölçümü yapan 3 farklı elekt-

rodu ile aynı anda bütün testleri yapma-

nıza olanak vermektedir.

Pazarda bulunan alternatiflerine göre şık 

tasarımı, sağlam gövde yapısı, yazılım ta-

banlı kalibrasyonözelliklerinin yanı sırafi-

yat olarak agresifliği ile öne çıkmaktadır.

Dünya pazarında olduğu gibi Türkiye pa-

zarında da güvenilir sonuçları ve uzun raf

ömrü ile tercih edilen Lovibond test tab-

letleri, Lovibond BT teknolojisi ile raf 

ömürlerini 10 yıla çıkarmıştır.

Yapılan kimyasal testlerde tabletlerin 

üzerinde bulunan son kullanım tarihleri 

çok önemlidir. Bu nedenle kullanıcıların 

marka fark etmeksizin kullandıkları test 

kitlerinde son kullanım tarihlerine dikkat

etmeleri gerekmektedir. Raf ömrü geç-

miş tabletlerle yapılan test sonuçları kul-

lanıcıları yanıltmaktadır.

Bu nedenle Lovibond 125 yıllık tecrübe-

si ile BT tabletlerinde sektörüne liderlik 

etmeye devam etmektedir. Lovibond ye-

niliklerini ve destek için Türkiye Distribü-

törlüğünü yapmakta olan Rank Teknoloji

Ltd.’den daha detaylı bilgi edinebilirsiniz.

Detaylı bilgi için: www.rank.com.tr

Rank Teknoloji - Lovibond Ürünleri





kültür - sanat



154 Termo Klima Nisan 2012

k ü l t ü r  -  s a n a t

EROL AKYAVAŞ’IN TÜRKİYE’DE DAHA 
ÖNCE SERGİLENMEMİŞ ESERLERİ
6 NİSAN - 5 MAYIS 
GALERİ NEV 

Galeri Nev İstanbul, Türk çağdaş resmi-
nin en önemli isimleri arasında yer alan 
Erol Akyavaş’ın ağırlıklı olarak ikona for-
munda ürettiği çalışmalarından oluşan 
eserlerine 6 Nisan - 5 Mayıs tarihleri ara-
sında ev sahipliği yapıyor.
Erol Akyavaş resimle yapmak istediğini 
gazel formuyla modern şiir yazmak ola-
rak özetler. Akyavaş resmi tasvirin ötesine 
taşır ve insan aklının evreni anlamlandır-
ma biçimlerini tefsir eder. Tefsirin köke-
ninde keşif vardır. Akyavaş hem görünür 
olanı hem de görünmeyeni keşfetmeye 
koyulur, keşfini resimle kuşatmaya yöne-
lir. Eski şehir planlarına, arkeolojik kazı 
alanlarına benzeyen kompozisyonlar, 
duvarlar, labirentler ve surlar Akyavaş’ın 
keşif yolculuğu sırasında kurduğu, resmi-
ni ikamet ettirdiği mekanlardır. Akyavaş 
mekanla birlikte bedeni de arkeolojik bir 
ilgiyle yeniden biçimlendirmeye yönelir. 
Boncuklarla bezediği ikonalara çizilmiş, 
yapıştırılmış, boyanmış beden parçaları 
kutsallığı ve ölümlülüğü aynı anda çağ-
rıştırır. Akyavaş’ın ikonaları sanatçının ilgi 
alanının yalnızca mistisizm olmadığını, 
sanatçının resmini çok kültürlülüğün in-

sanlığa hediye ettiği birikim üzerine kur-
duğunu bizlere tekrar hatırlatır.
20. yüzyıl resim sanatına özgün bir bakış 
açısı getiren Erol Akyavaş yaşamı boyun-
ca New York ve İstanbul arasında sanat 
çalışmalarını sürdürdü. Resim çalışma-
larına Güzel Sanatlar Akademisi, Bedri 
Rahmi atölyesinde misafir öğrenci olarak 
başlayan Akyavaş Paris’te André Lhote 
ve Fernand Léger ile çalıştı. Ardından Illi-
nois Institute of Technology’de mimarlık 

eğitimi gördü. Mezuniyetinden kısa bir 
süre sonra henüz 24 yaşındayken, New 
York Modern Sanatlar Müzesi (MoMA), 
Erol Akyavaş’ın “Padişahların İhtişamı” 
adlı tablosunu koleksiyonuna kattı. 

Eserleriyle dünya çapında ses getiren sa-
natçının katıldığı önemli sergiler arasında 
MoMA’da düzenlenen “Modern Resmin 
Tarihi” (1962), St. Petersburg Benois Sa-
rayı’ndaki “İkonoklastlar için İkonalar” 
(1990) ve British Museum koleksiyonun-
daki eserlerinin sergilendiği “Word into 
Art” (2006) sergileri yer alır. 2000 yılın-
da sanatçının ölümünden kısa bir süre 
sonra Dolmabahçe Kültür Merkezi’nde 
küratörlüğünü Beral Madra ve Haldun 
Dostoğlu’nun yaptığı ve üç yüze yakın 
eserin bir araya getirildiği en geniş kap-
samlı Erol Akyavaş retrospektifi büyük 
ilgi toplayarak 20.000 kişi tarafından iz-
lenmişti.

6 Nisan Cuma günü açılacak sergi 5 
Mayıs’a kadar gezilebilir. Galeri Nev İs-
tanbul Pazar-Pazartesi hariç her gün 
11:00-18:30 arası açıktır.

Avrupa resminin en özgün sanatçı-

larından ve modern resmin öncüle-

rinden biri olarak bilinen Francisco 

de Goya (1746-1828), Türk sanat-

severlerle dört büyük gravür serisi 

ve yağlıboyalarıyla ilk kez 20 Ni-

san–29 Temmuz 2012 tarihleri ara-

sında Pera Müzesi’nde buluşuyor.

Küratörlüğünü Marisa Oropesa’nın 

yaptığı sergi, İspanya ve İtalya’nın 

önde gelen müze ve özel koleksi-

yonlarına ait yapıtlardan oluşuyor. 

Sergi, İspanya ve tüm Avrupa’nın 

çalkantılı bir dönemine tanıklık 

eden ve karanlığın en iyi anlatıcıla-

rından biri olan Goya’nın gravür se-

rileriyle -Los Caprichos, Los Desast-

res de la Guerra, La Tauromaquia, 

Los Proverbios- çeşitli yağlıboyala-

rını buluşturuyor. Sergide yer alan 

yapıtlar, saray ressamlığı ve portreci-

liğinin yanı sıra, dönemin toplumsal 

olaylarını eleştirel bir bakış açısıyla 

yansıtan Goya’nın sıradışı imgele-

mine de ışık tutuyor. Gerçekçi ve yer 

yer ürkütücü üslubuyla çağdaşla-

rından ayrılan Goya’nın sanatı, za-

manının ötesine geçerek 20. yüzyıl 

modernizmini de etkilemiştir.

Y

Goya Zamanın Tanığı / Gravürler ve ResimlerFrancisco de Goya
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Proje 4L/Elgiz Çağdaş Sanat Müzesi Fırat 
Arapoğlu küratörlüğünde Müze İçinde bir 
“Müze” sergisine ev sahipliği yapıyor

Rafet Arslan’ın “ŞUURALTI 
OPERASYONLARI” Sergisi 
Sanatorium’da

5 Nisan – 20 Mayıs tarihleri arasında 

Proje4L/Elgiz Çağdaş Sanat Müzesi  ko-

leksiyon seçkisinde bir yenilik ile sanat-

severleri karşılıyor, sürekli sergi ve  de-

ğişen  sergilerin yapılacağı alanda bir 

bölümleme.  Sürekli sergi alanında Elgiz 

Koleksiyonu’nun olmazsa olmazları ser-

gilenirken, geçici sergi alanında yakın 

dönem alımları sergileniyor. Eşzamanlı 

olarak, Fırat Arapoğlu küratörlüğünde-

ki Müze İçinde Bir “Müze” konuk pro-

je sergisi,  Ali İbrahim Öcal, Alper İnce, 

anti-pop, Çağrı Saray, Eda Gecikmez, Elif 

Öner, Hülya Özdemir, İnsel İnal, Meh-

met Çeper, Orhan Cem Çetin, Özlem 

Şimşek ve Rafet Arslan’ın yaklaşımlarıyla  

“müze” kavramını sorguluyor.  

Neo-liberal ekonominin ve küreselleş-

menin egemen olduğu ve her şeyin hızla 

değişmekte olduğu bir süreçte, çağdaş 

sanatta müzelerin, galerilerin, koleksi-
yonerlerin, sanatçıların artışının yarattığı 
bir ivme ile sermayenin ve tüzel kişilerin 
etkin oldukları bir kültür ve sanat orta-
mı ile karşı karşıyayız. Bu sürecin küresel 
ölçekte izdüşümünü yerelleşme, kültür, 
demokrasi, kamusallık ve toplumsallık 
kavramlarının sanatın sözlüğüne girme-
sinde ve içinde bulunduğumuz sürecin 
tam da bu tarihselliğin çıktılarının görü-
nür olduğu bir zamanda yaşadıklarımız-
da görmekteyiz. Sahi, nedir bu “müze”? 

Sergi:

•  Yeni Koleksiyon Seçkisi 
• Konuk proje Fırat Arapoğlu küratörlü-
ğünde Müze İçinde Bir “Müze” Sergisi

Güncel sanatın önemli isimlerinden 
Rafet Arslan’ın şuuraltı ve alışkanlıkları 
zorlayan kişisel sergisi “Şuuraltı Ope-
rasyonları”  25 Nisan - 02 Haziran2012 
tarihleri arasında Sanatorium’da sa-
natseverle buluşuyor...

Gündelik hayatımızı işgal eden sah-
te gerçekliklere karşı, karşıt kültür 
oluşturmaya çalışan ve gerçekliğin 
çoğunluğun tahakkümü olduğunu 
söyleyen sanatçı Rafet Arslan’ın “Şu-
uraltı Operasyonları” sergisi; şuural-

tı operasyonlarından sızan kolajları, 
détournement’ları ve bazı resimleriyle; 
gündüz düşlerinden kabuslarına, dış 
uzayından iç uzayına, robotik sanrı-
larından simya surelerine, gerçek-üs-
tünden sandığımız gerçeğe, mutantlar 
çağına ve sanatına yaptığı güncel mü-
dahalelerle sizleri görsel ve tinsel bir 
yolculuğa davet ediyor.

Sanatçı, sitüasyonist’lerin yeniden inşa 
edilen durumlarına göz kırpan ve alış-
kanlıklara gönderme yapan çalışmala-

rıyla bir ilk olmanın ötesinde, “Şuuraltı 

Operasyonları”yla insanlara samimi bir 

öneri sunuyor.

T

Kolajlar, détournement’lar, assemblage’lar ve bazı 
resimler…
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“YENİ METİN YENİ TİYATRO PROJESİ”NİN 
TİYATRO DÜNYASINA HEDİYESİ YENİ BİR FESTİVAL! 

Julliard String Quartet

Çağdaş tiyatro yazımına ve yeni oyun 

yazım biçimlerine odaklanan, ulusla-

rarası ve yenilikçi bir proje olan “Yeni 

Metin Yeni Tiyatro Projesi”, kurulduğu 

zamandan bugüne dek oyun okumaları 

ve oyun yazarlığı atölyeleri olarak iki ana 

eksen üzerinden ilerledi. 

Yeni yazarların oyun okumaları, söyleşi-
ler ve oyunlarından oluşan “Yeni Metin 
Yeni Tiyatro Festivali 1” 22 katılımcı ile 
Aralık ayının başından itibaren, Yeşim 
Özsoy Gülan önderliğinde Mark Levitas, 
Okan Urun, Sibel Arslan Yeşilay ve Be-
liz Güçbilmez’le yoğun atölye çalışma-
ları gerçekleştirdiler. Genç ve yetenekli 
katılımcılar; Fransa’dan Rémi De Vos ve 
Enzo Cormann, İskoçya’dan Linda McLe-
an, İspanya’dan Sergi Belbel gibi yaban-
cı yazarlarla da çalışma fırsatı yakalamış 
oldular. 
Atölye çalışmaları sırasında katılımcı-
ların kısa oyunlar için yoğunlaşacakla-
rı tema, ‘felaket’ olarak belirlenirken; 
dört aylık atölye çalışmalarının ardından 
“Yeni Metin Yeni Tiyatro” ekibince 3’e 
indirilen oyunlar, Comédie-Française ve 
Rond-Point gibi sahnelerde yönetmenlik 
yapmış Fransız yönetmen Emmanuel Da-
umas ile Türk yönetmenlerin işbirliğiyle 
sahnelenecek. Diğer katılımcı yazarlar 

arasından seçilen kısa oyunlar da oyun 

okuması olarak profesyonel oyuncu ve 

yönetmenler tarafından “Yeni Metin 

Yeni Tiyatro Festivali 1” kapsamında, 

Nisan ayında Kadir Has Üniversitesi’nin 

SAHNE’sinde seyircilerle buluşturulacak.

Çağdaş tiyatro çevirisi ve sahnelenmesi 

alanında yoğunlaşan, Fransa’dan Maison 

Antoine Vitez, Troisième Bureau, Atelier 

de Lyon ve Danimarka’dan Husetsthea-

ter gibi kurumların temsilcilerinin de ka-

tılacağı festival gün boyu devam edecek.

Ve Diğer Şeyler Topluluğu tarafından 

düzenlenen “Yeni Metin Yeni Tiyatro 

Festivali 1”; İstanbul Büyükşehir Be-

lediyesi Kültür Müdürlüğü’nün ana 

sponsorluğunun yanı sıra, Açık Toplum 

Enstitüsü, Fransız Kültür Merkezi ve 

Cervantas Enstitüsü’nün destekleri ile 

28–29 Nisan 2012 tarihlerinde Kadir Has 

Üniversitesi’nin SAHNE’sinde seyirciyle 

buluşuyor.

Aktif bir solo ve oda müziği sanatçısı 
Joseph Lin Boston, Tokyo Suntory Hall, 
Londra Taipei,Wigmore Hall, Auckland 
Town Hall ve Paris’te Salle Cortot Ulusal 
Konser Salonunun Senfoni Salonu’nda 
sahne aldı.
Joseph, Boston Senfoni, New Japan 
Philharmonic, Sapporo Senfoni, Tayvan 
Ulusal Senfoni, Auckland Philharmonia 
ve Ukrayna Milli Filarmoni Orkestrasında 
solist olarak yer alan sanatçı, 2001 yılın-
da Yeni Zelanda’da açılış Michael Tepesi 
Dünya Keman Yarışması’nda Birincilik 
Ödülü kazandı.
Kemancı Ronald Copes, konçerto solis-
ti, resital ve oda müziği sanatçısı olarak 

uluslararası alanda kabul gördü. Marlbo-
ro, Tanglewood, Bermuda, Cheltenham, 
Colorado ve Olimpiyat müzik festivalinde 
icracı olarak çıkan sanatçı, Avrupa, Asya, 
Avustralya ve Kuzey Amerika boyunca 
konserler String Quartet ile konserler 
verdi. Jeol Krosnik- çello 1974 yılından 
beri Juilliard Yaylı Çalgılar Dörtlüsü’nün 
bir üyesi olarak, Kuzey Amerika, Avrupa, 
Asya ve Avustralya’da sahne aldı. 30 yıl-
dan fazla süredir piyanist Gilbert Kalish, 
Sayın Krosnick ABD ve Avrupa’da resital-
ler gerçekleştirdi. Samuel Rhodes - viyo-
laJuilliard School, 1960 yılından bu yana 
Marlboro Festivali’nin katılımcısı olan Sa-
muel Rhodes, aynı zamanda Tanglewo-
od Müzik Merkezi’nde öğretim üyesidir. 
Jacksonville Üniversitesi ve San Francisco 
Konservatuarı tarafından fahri doktora 
verilen sanatçı, Mannes Trios dâhil olmak 
üzere birçok topluluklarla ve Amerikan, 

Brentano, Cleveland, Galimir, Guarneri, 
Mendelssohn, Pro-Arte, Mendelssohn ve 
Sequoia yaylı sazlar kuartetleri ile konuk 
sanatçı olarak yer aldı.

Ve Diğer Şeyler Topluluğu tarafından 2006 yılından beri yürütülen “Yeni Metin Yeni 
Tiyatro Projesi”, tiyatro dünyasına “Yeni Metin Yeni Tiyatro Festivali 1” adında bir 
festival hediye ediyor. 
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The meeting point of 

Air Conditioning and installation 

sector

New generations are competing 

for the sector of 

air conditioning and installation

Turkish Winds in MCE 2012
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Solimpeks Energy has enlarged 

the target with new factory

POOL EXPO 2012, The Biggest 

Business Event for Swimming 

Pool - Sauna and SPA Sector

National Pool Institute (UHE) 

Chairman of the Board, Tarık 

KARAOĞLU:  Pool sector is 

waiting for Pool Expo Exhibition








