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Kaskad Sistem

20 Kazana (2300 kW) Kadar Baglanti Imkani

Merkezi Sistem
REMEHA QUINTA PRO Duvar Tipi Yogusmall Kazanlar, Kaskad (coklu) kullanim secenedi ile blyGk olcekli
binalarda tek kazan dairesi ile merkezi 1sitma yapilabilmektedir.

Daha AZ ALAN. paha VERIMLI ISITMA

Estetik Kompakt Tasarim
Yer gereksinimini azaltan modern tasanmi, kolaylik saglayan baca tasanmi ile hem cok kolay kurulum hem de
kolay isletme imkari sunar. Baylelikle, yer seciminde esneklik montajda zaman tasarrufu saglanir.

= Sessiz calisma
= Dijital ekran | Led aydiniatmal )
» Uzaktan kontrol secenekleri (Kablolu veya RF)
= Aluminyum doklUm esanjor
» Cabuk kurulum ve kolay bakim
= Modulasyonlu dis hava kompanzasyon secenekleri
= 0-10V harici kontrol
= PC Baglantisi
= Gelismis kazan kontroiu
» Geleneksel veya hermetik operasyon
= Kaskad (coklu) kazan secenekleri
» Yer tasarrufu
* Dogalgaz ve LPG kullarimi
(Baz1 modeller icin donusturme kiti gerekmektedir)

Merkez @ Bursa Balge : Antalya Bolge:
t 5 Ug Evier Mah. Nidfer Ticarer Merkez ! i)
¥ Sk Mot il AHURSA
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VRS Water Ace, yaz ve kis kosullarinin olumsuz etkileri
ve yiksek binalarda riizgar etkisi gibi dig etmenlerden
etkilenmeden yiksek performans saglayan verimli ve

Water Ace glivenli sistemlerdir.

Sojutma Kulesi

Dis Unite
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» YUKSEK VERIMLILIK (MAKSIMUM KAPASITEDE COP:5) VRS Water Ace le temiz ve rahat —_—
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[ Yiiksek verimli ve ekonomik merkezi sistem goziimleri ]

ﬂ - ﬁ s | * Her kapasitede ekonomik ve verimli isitma ¢ozimleri
T —— j e . * Merkezi isitma sistemleri, ticari binalar ve endlstri
] tesislerinde kullanim imkani
Buerus * 120 - 1850 kW araliinda 14 farkl kapasite

* Coklu sistemlerde 8 kazan ile 14,8 MW'a ulagan
toplam kapasite

* 80 mm izolasyon ve yaltimh 6zel 6n kapak sayesinde
minimize edilmis durma ve igletme kayiplan

* Yer tipi yogusmall ve duvar tip kaskad sistemler ile
entegrasyon imkani

* Ayarlanabilir tek yone acilir 6n kapak sayesinde
briiléri cikartmadan kazan icerisine ulagma imkani

- * Kolay bakim ve temizlik

Buderus Uflemeli Briilrlii Celik Kazanlar

Isitma Bizim isimiz! Buderus

finaobir (.5

www.buderus-tr.com [ 444 5 474
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Duvarda tek kazanla

100 kW

Kaskad sistemle

2.500 kW

_.".’ L

Enerji maliyetlerinin sirekli artig gosterdigi giiniimizde, enerji tasarrufu saglayan cihazlarnn kullamimi
neredeyse zorunlu hale gelmistir. Yiiksek enerji tasarrufu saglayan teknolojiler, gevreye duyarhiliklan
. ve sunduklan konfor ile dikkat cekmektedir. Gelin enerjiyi verimli kullanarak gelecegimizi sekillendirelim.

Buderus GB162 Duvar Tipi Yojugmali Kazan ve

Kaskad Sistemler 24 - 2.500 kW

Isitma Bizim Isimiz!

www.buderus-tr.com

Cok Dilsiik Yakit Tiiketimi

* Baca gaz icerisindeki su buhannin sahip
oldugu gizli sy da yogusma teknolojisi
sayesinde kullanir. Boylece gok yiksek
verimle galigir,

Kendini Kanitlamig Tasanim

» Buderus Yofjusmal Kazan ve Kombiler
1981 yilindan beri gelistirilerek
tretilmektedir. Kendini kanitlamis, yillardir
denenmig cihazlardr.

* Buderus'un 280 yillk teknolojik denayimi
ile Gretilmektedir.

Gok Sessiz Galisma

* (ok sessizdir. Ses seviyesi kiitiiphanelerde
hedeflenenin bile altindadir (Ara kapasitede
23 dB(A), tam kapasitede 38 dB(A)).

Tiirkiye Sarilarina Uyguniuk

+ Diislk gaz basinglannda (5 mbar) ve
diik voltajda (175 Volt) emniyetli calisir.

| 4445474

Kaskad

*» Cok yiksek verimli duvar tipi yofugmal
kazanlarda giinimizde gelinen en son
nokta tek kazanla 100 KW, kaskad sistemie
de 2.500 kW kapasiteye ulasilir.

+ Kompakt yapidaki cihaziar birbirine sifir
montaj edilebilir. Bu sayede 1 m*lik bir
alanda 400 kW 1sitma gicil elde edilir,

Gok Uzun Omiir

* Plazma polimerizasyon teknidi ile kaplanan
yeni jenerasyon esanjore sahip kazanlarda
kimyasal etkenlere karsi dayamm ve 151
lletimi artbnlimistr.

* Magnezyum-aliminyum-silisyum alagimi
Gzel esanjir yiksek korozyon dayammi,
yuksek 1s1 iletimi ve hafif yapistyla gok uzun
Omiiriidr.

Tam Emniyet

* Baca sensOri, fark basing prosestah,
limit termostat ve 4 bar emniyet ventili,
anti-blokaj sistemi ve donma emniyeti ile
tam emniyetii calhigir.

Dofru Giziim, Uygun Maliyet

=1 Nisan 2005 ftarihinden itibaren
Ingiltere'de yeni tesisatlarda duvara aslan
cihazlann yofusmal olma zorunlulugu
getirilmigtir.

* Hollanda'da ise yogugmal cihazlara
indirimli gaz tarifesinden yararlanma
imkani saglanmigtir ve galisan cihazlann
%90'dan fazlasi yofugmali cihazlardir.

Kompakt ve Estetik Yam

* Hafif yapisi ve kiigiik boyutian ile kolay
tasinir. Estetik yapisiyla dekorasyonunuza
uyum saflar.

Buderus

lmnobir (.5



Ureticilerimizle Diinya’yi dolasiyoruz

| * Ashgabat
. Expo Build

Isitma, Sogutma, Klima, Havalandirma,

201 2 Yalitim, Pompa, Vana, Boru, Tesisat,

Su Arnitma ve Havuz Sistemleri Bolumu
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Atomizing

CAREL: DUnyanin her yerinde Sogutma, Klimatizasyon

ve Nem

endirme icin entegre ¢cézUmler sunuyoruz.

Biz yUksek performansh entegre ¢dzimlerle, enerji tasarrufuna ve yiksek
verimlilige odaklanarak, HVAC/R & Nemlendirme sektdrdndn lider
profesyonel oyuncularinin partneriyiz.

CAREL Tiirkiye
CFM Sogutma ve Otomasyon San, Tic, LTD 1004 Sok.No: Z/11 Izmir, Turkey r I m
E tel. (+90) 232 4590888 - fax (+90) 232 4593435 - www.carel.com.ir - info@cdfmsogutma.com carel.co



Viessmann Isi Teknikler Tic, A.5. / Merkez . Yukan Dudullu Mah, Sdylesi Sk. No39 34775 Umranive-lstanbul Tel: (0216) 528 46 00

Merkezi Sistemde Bireysel Konfor
Viessmann Logotherm Isi Istasyonlari

Merkezi sistemde isitma ve sicak su Uretimi
giderlerini tek 1si sayaci ile paylastirma imkani
sunan konut sicak su istasyonu gln gectikce
daha fazla tercih edilmeye baslanmistir,

Konut sicak su istasyonunda dairenin

1sitma sistemi dagitimi ve 1s1 8lgimi, sicak
su Oretimi ve ve 1s1 dlgiimi, soguk kullamim
suyu dagitimi ve olgiim, sulu sogutma sistemi
varsa bunun da dagitimi ve isi olgimu
gergeklestirilebilmektedir,

Viessmann gerek 1si Uretim tarafindaki

urlin programiyla, gerekse dagitim ve dlcim
sistemleriyle birbiriyle uyumlu ¢alisan
komponentler ile verimli sistemler ve ¢ézimler
sunmaktadir.

Viessmann verimli ve uyumlu bir sistem elde
edebilmek icin kazan, brilér, akiimilasyon
tanki, konut sicak su istasyonu ve otomasyon
sistemini eksiksiz olarak saglayabilmektedir.

Logotherm 1si istasyonu ile birlikte Rossweiner
ISI ve su sayaglan temin edilebilmektedir.
Istasyon igine monte edilen sayaglar M-BUS,
RF veya gorsel ckumaya uygun olarak
secilebilir.

Tm enerji kaynaklari ve kullamim alanlan
igin verimli sistemlerle 6zel gozUmler.

© 2 Efficiency S
& @ ud & Plus VlESMANN

climate of innovation
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Isitma, Sogutma, Klima, Havalandirma,
Yalitim, Pompa, Vana, Tesisat, Su Aritma
ve Gulnes Enerjisi Sistemleri Dergisi

DUNYA FUAR YAPIM LTD. STi.
ADINA SAHIBI

EBRU DEMIRTAS
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Yayincilar Sokak Stil Binasi
Seyrantepe - 4. Levent / Istanbul
Tel: 0212 281 92 81 (Pbx)
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Dereboyu Caddesi Meydan Sokak
Beybi Giz Plaza
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Maslak - Istanbul

0212 290 33 33
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info@termo-klima.net
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ISSN 1309-4599

Termo Klima'da yer alan makalelerde-
ki fikirler yazarlarina aittir. Yayimlanan
ilanlarin sorumlulugu reklam verene ait-
tir. Termo Klima'nin battin yayin haklari
Diinya Fuar Yapim Ltd. Sti.'ne aittir. Yazi-
lar kaynak gésterilmeden yayimlanamaz.
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Hatiralar...

“Benim cocuklugumda soframiza kuslar konar, riyalarimiza melekler ugrardl.
Kapimizdan yodurtcu, bahcemizden ishakkusu, kalbimizden yeni cikan sarkilar
gecerd.

Kisin bir sobamiz olurdu; Sobanin yaninda kedimiz, kedinin 6ntinde yin yumagi...
Bir Hayat Bilgisi fotografi gibiydik.

Yerli mali kullanan, yurdun dc tarafi denizlerle cevrili, kuru Gzdm incir findik,
tatdn, cay, narenciye, kavun-karpuz yetistiren...

Kuru Gztm ve inciri satan, karsiliginda camasir makinesi, radyo ve otomobil alan
bir topragin fertleri... Biraz yoksul biraz mitevekkil, biraz mahcup biraz kirilgan,
biraz naif ama hep umutlu...”

O umut yeserdi artik. Kuru Gzam, incir, findik, tittn, cay, narenciye, kavun-karpuz
yetistiricileri simdilerde dertli olsalar da, artik bunlar satip karsiliginda camasir
makinesi ve radyo almiyoruz. Camasir makinesini kendimiz Uretiyor, dinyanin
doért bir yanina ihrac ediyoruz. Radyolarin yerini led televizyonlar, cep telefonlari
aldi. Olsun, Steve Jobs sayesinde telefonlarin hizina yetisemiyoruz ama televiz-
yonlari Uretiyoruz.

Simdilerde klimali evlerde oturuyor, dogal gazla isiniyoruz. ihracat sampiyonu ol-
dugumuz radyatorlerde kestaneleri pisiremiyoruz ancak dogal gazla isinan ocak-
lar Uzerinde pisiriyor ya da kose basindaki kestaneciden yiyoruz.

Kediler hala evlerde ama onlerinde yin yumagi yok, ctinkd hemen hic kimse ka-
zak ya da corap 6rmuyor. ISISO'da, GOSB'da ve diger OSB'lerde dretilmis Grnler-
le donatilmis iklimlendirme sistemleriyle kat kat yikselen alisveris merkezlerindeki
magazalardan aliyoruz.

Ve o magazalarda satilan tekstil Grlnleri bircogu fason da olsa Tdrk Mali Grtnler.
Yine simdilerde otomobili de kendimiz yapacagiz diye didinip duruyoruz.

Umariz bu didinmeler bosa cikmaz.

Mehmet OREN

mehmetoren@termo-klima.net
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Klima santrallerinin ihtiya¢ duydugu tim filtreler 24 saatte kapinizda,
ustelik ¢cok uygun fiyata!

Oteller, hastaneler, rezidanslar, egitim kurumlari ve klima santralleriyle isinip serinleyen R Ty
diger butun yapilara Totaline'dan Acil Servis. Her marka klimanin ihtiyacina uyan Totaline lo llllalh h
ve diger tim marka klima filtreleri, hizli teslimatla size, fiyatiyla da biitcenize nefes aldirir. \g;rma-soguTma-

KLIMA-POMPA
TOTALINE'DA BULABILECEGINIZ MARKALAR YEDEK PARCA MARKETI

AAF + ALCO CONTROLS « ARKEMA « BELIMD « BITZER » BRISTOL = CARLYLE + CARRIER » CIMM + COPELAND + DANFOSS « DUPONT = EBM « FIME

FLAMCO * FRASCOLD « GIANNONI + HALCOR + HELAMIN » HONEYWELL = HUBA CONTROL * INDUSTRY TECHNIK « iZOCAM = JOHNSON CONTROLS - e i
KALTHOFF « MITSUBISHI « RANCD + REFCO « ROTHENBERGER » SAGITTA « SALMSON « SAMSUNG « SARKUYSAN « SAMYD « SHELL « 5iccoM Bl B GIGRCD) Iyl servis!
SIEMENS + SISME » SUNTEC = SWEP » TECNOSYSTEMI * TECUMSEH » TESTO » TEXACO « TOSHIBA » TOTALINE = TROX = WATTS = WILO = ZILMET

ISTANBUL MARKETI: ANKARA MARKETI: IzMiR MARKETI: ANTALYA MARKETI:

Yukan Duduliu Org. Sanayl Bolgesd, Esensehir Mah, Ceyhun Atd Kansu Caddesi No: 14321 Batgat / ANKARA 2623, Sokak Ne: 1298/5 Oto Plara Halkagsnar / [ZMIR Mehmelciih Mah. Aspendas Bulvan No: 79/5 07150 ANTALYA
3, Cad, No: 2 PK: 37 Dudully - Umraniye / [STANBUL Tol: [0312] 472 43 D4 / 477 4305/ &72 43 10 Tel: [0232] 45% 1817 / Phx Tel: [0 242) 322 00 27 - 322 44 64 [ Phx

Tol: (0276] 528 67 00 Faks: [0216] 365 43 51 Faks: [0312] 472 4375 Faks: [0232) 459 26 27 Faks: 10 242) 322 87 &6

TOTALINE ANKARA YETKILI SATICISH TOTALINE BURSA YETKILI SATICISH TOTALINE ISTANBUL SATIS NOKTAS!:

Akglr Klima Ing. ve Tic, Ltd. 5t Genclik Caddesd Teknik Maotor Nejdet Gdreocuk, Feva Cakmak Cad Frigaven Sogutrma San. we Tic. Lid, Sti., Dolapders Bllbil Mah

Mo: 2312 Anattepe | ANKARA Moyaali Sok, MNo: 144 BURSA Serdar Omer Pasa Cad, Given Plaza No: 7-9 Kat- 1-2 Beyodlu / ISTANBUL

Tel: |0312) 231 1505 Faks: (0312] 231 1504 Tel: (0724] 225 1550 / Phe Faka: [0724] 253 45 ES Tel: [0212) 237 &0 40 / Pl Faks: [0212) 237 48 74

TOTALINE bir ALARKO-CARRIER kurulusudur. www.totaline.com.tr
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Cevrenin
korunmasinda
onemli
gorevlerimiz

var...

Tiirkiye nin sektor lideri Standart Pompa,
kullanim sonrasi atik suyun yolculuguna ve
artilmasina énemli katkilar sagliyor.

Atik su kontroliinde ve aritrma tesislerinde kullanilan
yiiksek kalitede, yliksek performansa sahip
Atik Su Pompalari ile sorunlan ¢gziime tasiyor.

Dodanin korunmasinda hassas davrananlar igin
eksiksiz hizmetleri, 55 yillik tecriibesi ve
miisteri odakli yaklasimlari ile

Standart Pompa daima yaninizda.

Standart

POMPA ve MAKINA SANAYI TIC. AS.

| Dudully Org. San. Bal. 2.Cadde No:9 34775 Esenkent - Umraniye
istanbul / Tirkiye T: +90 216 4668200 F:+90216 415 88 60
www._slandartpompa.com
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ISK-SODEX

ISTANBUL
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Prof. Dr. Hasan A. Heperkan

Bina enetrji
performansi ve
havalandirma

avalandirma sistemleri, ic

mahallerin kirli havasini
‘W tahliye etmek ve bu ma-

hallere taze hava iletmek

icin kullanilan  cihazlar

ve yardimci elemanlarin
olusturdugu bir batindur. Sistem, klima
santralleri, hava kanallari ve uc Unite-
lerden (radyator, fan coil, menfez, vb.)
olusan mekanik bilesenlerden meydana
gelebilir. Ayni fonksiyon sicaklik farkla-
rindan ya da binanin uygun yerlerinden
hava akimina izin veren yapilardan yarar-
lanarak dogal olarak da saglanabilir. Bu
durumda mutfak, banyo, WC gibi 6zel
yerlerden mekanik egzoz yapilabilir. Son
zamanlarda her iki sistemin de avantaj-
larini kullanan hibrid sistemler yaygin-
lasmaktadir.  Havalandirma sistemleri
Ulkeden Ulkeye degistigi gibi, bolgeler
arasinda da farkliliklar gosterir. Bunda ta-
bii ki iklimin ve yore halkinin bina yapim
aliskanliklarinin da etkisi vardir. Yapim
yilinin da bir faktér oldugu unutulmama-
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Sekil 1 Binalarin Kullanim Amacina Gore Daglimi

hdir. Genellikle eski binalar dogal yollar-
dan havalandiriimaktadir. Havalandirma
sistemlerinin ic ortam havasinin kalitesi
ile dogrudan bir iliskisi s6z konusudur.
Avrupa Birligi Arastirma Merkezi verileri-
ne gore 2007 yilinda 27 Gye Ulkede tuke-
tilen toplam elektrik enerjisinin yaklasik
%11 i HVAC sistemlerinde kullaniimistir.

Enerji verimliligi ve iyi saglkli bir ic hava
ortami aslinda birbirleriyle celisen istek-
ler degildir. Her iki gereksinimi de ayni
anda gerceklestirecek, kirli ortam hava-
sindan Isi geri kazanimi, talebe gore taze
hava kontrolti, havanin filtrelenmesi ve
temizlenmesi, ic havadaki kirleticilerin
azaltiimasi, temiz yapi ve dekorasyon
malzemelerinin kullanilmasi, nem kont-
roli gibi teknolojiler ginimuzde vardir.
Bu teknolojilere mevcut standart ve yo-
netmeliklerde de rastlanabilmektedir.
Buradaki sorun standartlarin génulltltk
esasina dayanmasl, zorlayici yanlarinin
olmamasidir. Son yapilan arastirmalar
gostermektedir ki sadece Turkiye'de de-
gil Avrupa Ulkelerinde de ic hava kalitesi
ile ilgili standart ve dizenlemeler buytk
farkliliklar arz etmekte ve endustriyel
olmayan binalar icin yaptirmlari bulun-
mamaktadir. Bina envanterimizde bu tip
binalarin orani (Sekil 1) distnuldagun-
de, evler, okullar (ana, ilk, lise; Universi-
te) ve calisma ortamlarimizda karsilasa-
bilecegimiz saglik sorunlarina ne kadar
acik oldugumuz dustundardcadar. Ayri-
ca calisma ortamlarindaki kotu ic hava
sartlarinin calisanlarin performansini da
distrdtgu herkesce bilinmektedir. Ya-
pilan arastirma sonuclarina gére hem

dasuk, hem de yuksek mahal sicakliklari
calisanlarin performansini olumsuz et-
kilemektedir. Rahat ve serin bir calisma
ortaminin yazin ve kisin calisma verimini
arttirdi§i gézlenmistir. Bu bakimdan bi-
nalarin enerji tiketimlerini azaltirken, or-
tamin yasam sartlarinin da g6z éntinde
bulundurulmasi, mimkdanse her ikisinin
de lyilestiriimesi ve EN 15251 standar-
dinda belirtilen ylksek kategoriler esas
alinarak tasarim yapilmasi dogru bir yak-
lasim olacaktir.

ic hava kalitesinin tretkenlige etkisinin
arastinimasi, gectigimiz ylzyildan beri
sirmektedir, ancak somut veriler ve bi-
limsel olarak nasil élctlerek degerlendi-
rilecedi son yillarda ortaya konabilmistir.
Uretkenlige ortam sicakliginin ve hava-
landirmanin etkilerinin nasil degerlen-
dirilecegi REHVA tarafindan basilan Gu-
idebook 6 da ele alinmaktadir. Burada
belirtildigine gore, iyi bir havalandirma-
nin sagladigi Uretkenlik, havalandirma
sisteminin maliyetini kat kat geri 6de-
mektedir.

Binalarda cogu zaman g6z ardi edilen
dnemli bir sorun da nemdir. Ozellikle
konutlarda, Ulkemizdeki kullanim alis-
kanliklari (evde camasir kurutma, mut-
faklarin  ve banyolarin havalandirma
bosluklarina bakmasi, hatta bazen sade-
ce iceriye konulan bir egzoz faniyla ha-
valandirma, vb.) nedeniyle ic ortamlarin
nemi istenilen seviyelerin Uzerine cikar.
ic ortamlardaki asir nem, yuzeylerde
yogusma, kuf olusumu, tozlar Uzerinde
“mite” ve bakteri gelismesine ve bunun-
la ilgili olarak solunum yolu problemleri-
ne ve alerjiye, asiri durumlarda astima se-
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bebiyet verir. Avrupa Ulkelerinde yapilan
arastirmalar, son yillarda ic ortamlarin ye-
tersiz havalandirilmasi sonucu hastalan-
malarin arttigini hatta 6nlem alinmazsa
2015 yilinda her 2 kisiden birinin bu tip
sorunlari olabileceg@ini isaret etmektedir.
Hastaliklar hem is glcli performansini
distrmekte hem de topluma agir sag-
Ik faturalari yUklemektedir. Standartla-
ra, yonetmeliklere ve mevzuata acilen
ic hava kalitesi ile ilgili sartlar konulma-
lidir. Ornegin son giinlerin cok tartisilan
bir konusu olan Bina Enerji Performansi,
BEP-TR yaziliminda bu hususta bir yapti-
rm yoktur. Enerji tketimi ve enerji ve-
rimliligi ile celisen bu durum yapilacak
degerlendirmelerde yaniltici olabilecektir.
Ayni yazilim icin tanimlanan referans bi-
nalarda, konutlarin dogal havalandirma
ile taze hava gereksiniminin karsilanaca-
g1 belirtilmektedir.

Binalarin enerji tuketimine havalandir-
madan gelecek katkinin nasil hesaplana-
cagi DIN V 18599 da tanimlanmistir (Se-
kil 2). Havalandirma sistemi sadece taze
hava girisini ve atilan kirli havayi icermek-
tedir. Isi geri kazanimi dikkate alinmakta
ve bilesenlerin en son teknolojiye gore
tasarlandiklar kabul edilmektedir. Yon-
tem bina icindir ve bilesenlerin tasarimi
icin kullanilmamalidir. Havalandirma sis-
temleri, burada, DIN 1946 — 6 ya gore
siniflandiriimistir (Sekil 3).
Havalandirmada esas alinan kontrol pa-
rametrelerinin hemen hemen tamami
Avrupa Standartlarinda tanimlanmistir.
Yine de havalandirma hesaplarinda re-
ferans alinacak taze hava miktari veya
hava degisim sayisi Ulkeler arasinda fark-
liliklar gostermektedir (okullarda ve ofis-
lerde kisi basina taze hava miktari, 4 ile
25 litre/s, CO miktari, 3 ile 12.5 mg/m?3
arasinda degismektedir). Ornegin bircok
Ulkede, konutlardaki hava degisim sayisi
saglik acisindan 6nerilen saatte 0.5 de-
gisimin altindadir. Benzer sekilde siniflar-
da, cocuk oyun odalarinda ve ofislerde
kisi basina taze hava miktari saglk aci-
sindan énerilen 10 litre/s degerinin altin-
dadir. Kirletici konsantrasyonlari da WHO
tarafindan énerilen seviyelerin Gzerinde-
dir. Hatta bazi Ulkelerin mevzuatinda hic
yer almamaktadir. EndUstriyel olmayan
binalar icin bu degerlere, yonetmelikler-
de mutlaka yer verilmelidir.

Yetmisli yillarda yasadigimiz enerji krizi-
nin aslinda bize yol gosterici olmasi ge-
rekir. Bu yillarda az enerji tiketmek ama-
cyla binalar daha sizdirmaz yapiliyordu.
Bizim, hesaplarimizda sizdirma kayiplari
olarak ele aldigimiz buydklik ic ortam-
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Sekil 3 Havalandirma Sistemlerinin Siniflandirilmasi (DIN 1946 - 6)

larin, kontrolstiz ve filtre edilmemis de
olsa taze hava gereksinimini karsiliyordu.
Sizdirmaz binalar yetersiz taze havayi da
beraberinde getirdi. Basinda yer alan bir
habere gore bu yillarda yaslilarin kaldigi
bir bakimevinde hafta sonu ziyaretcisi
gelmeyen bir kisi havasizliktan yasamini
yitirmisti.

Yeni bir enerji verimliligi direktifi (Energy
Efficiency Directive, EED) 22 Haziran
2011 de hazirlanmisti. Halen Avrupa
Parlamentosunun onayina sunulmustur
ve 2012 yilinda kabul edilmesi beklen-
mektedir. Yeni direktif, ESD, enerji son
kullanim verimi ve enerji servisleri ile
CHP bilesik glc ve 1si direktiflerinin ye-
rini alacaktir. Binalarla ilgili henlz 6zel
bir bolumU olmamakla birlikte hedefleri
belirlemektedir. Uye Glkeler enerji satis-
larini, enerji verimliligi tedbirleriyle %1.5
azaltmalidir. Kamu sektériinde de yenile-
me isleri toplam bina alaninin en az %3
Une ulasmalidir.
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Bosch Isi Sistemleri ile TEMA Vakfi isbirli-
ginde 2009'dan bu yana stren kampan-
yada, 2011 yilinda 180 bin olan hedefin
cok Ustline cikilarak, 355 bin mese tohu-
mu dogayla bulustu. Kampanyada, 2012
sonu itibariyle toplam 850 bin mese to-
humunun ekilmesi hedefleniyor. 2012 yi-
linda da ‘Cevre Dostu’ Bosch yogusmali

Bosch'tan dogaya 850 bin mese tohumu hediye

kombi satin alan herkes; daha az gaz har-
cayarak cok daha ucuza isinirken, cevre-
nin korunmasina da katkida bulunacak.
Cevre dostu Bosch yogusmali kombi
alanlar, Bosch Isi Sistemleri ve TEMA
Vakfi isbirliginde 2009 yilindan bu yana
surmekte olan kampanya sayesinde, Tar-
kiye'deki ormanlik alanlarin genisletilme-
sine katkida bulunuyor. Kampanya kap-
saminda Bosch yogdusmali kombi alan
herkes, Turkiye'deki 18 sehirden birinde,
kendi adina 9 adet mese tohumunun
ekilmesine destek oluyor.

Bosch Isi Sistemleri ve TEMA Vakfi'nin
isbirligiyle devam etmekte olan kampan-
yada, 2009 yilinda 45.000, 2010'da ise
75.000 mese tohumu dogayla bulustu.
2011 yilinda ise 180.000 olan hedefin
cok Ustlne cikilarak, 355.000 mese to-
humu ekildi. Kampanyanin bu yilki hede-
fi, 375.000 tohumu daha dogayla bulus-

turarak, 4 yilin sonunda toplam 850.000
mese tohumunu dlnyanin gelecegine
hediye etmek...

Dogal gaz tiketiminde yiksek verim
ve tasarruf saglayan, sessiz ve guvenilir
Bosch yogusmali kombileri tlketiciyle
bulusturan Bosch Isi Sistemleri, bu yo-
niyle dogayl korumaya destek verirken,
ayni zamanda Ulkemizdeki yesil alanlarin
artmasi icin de Uzerine diisen sorumlulu-
gu yerine getiriyor.

Bosch'un hediyesi tohumlar fidana do-
nUstikten sonra karbondioksit gazini
emerek, emisyon miktarinin azalmasina
ve beraberinde iklim degisikligi micadele
calismalarina da katkida bulunmus oluyor.
Ulkemizin tim cografi bolgelerinde 18
tlr0 yetisen mese agacinin, derin ve sa-
cak kok sistemiyle topragi koruma, eroz-
yonu énleme gibi bircok ekolojik, ekono-
mik ve biyolojik énemi bulunuyor.

Form Sirketler Grubu'nun imalat firmasi
Form EnduUstri Tesisleri, gun 1sig1 aydinlat-
ma sistemleri Gretiminde Turkiye'de 6ncl
ve lider kimligiyle, cevreye duyarli ve yeni-
likci faaliyetlerini, yarim asra varan tecri-
besiyle strdlrtyor. Sunvia gunisigi dogdal
aydinlatma sistemleri, sifir enerji ile giin
isigini karanlk mekanlara tasiyarak hem
Sunvia kullanan firmalarin hem de Ulke
ekonomisine katkida bulunuyor.

Form Endustri Tesisleri’'nin tim imalat-
larinin ana felsefesini enerji verimliligine
verilen deger olusturuyor. Turkiye'deki
gln 151§1 aydinlatma sistemlerine bakil-
diginda 6 farkli tlkeden 7 farkli marka
altinda guin 1s1§1 aydinlatma sistemleri
ithal edildigini biliniyor. Form Tesisler
ise Sunvia Urtndyle, gun 1sig aydin-
latma sistemleri Uretiminde Tirkiye'de
bir ilke imza atmis durumda. LEED
olarak ifade edilen yesil bina sertifika-
sinin alinmasinda katki saglayan Sunvia
gunes tupy, glnisigl dogal aydinlatma
sistemleri, sifir enerji ile gin 1sigini ka-
ranlik mekanlara tasiyarak hem Sunvia
kullanan firmalarin hem de Ulke ekono-
misine katkida bulunuyor.

Turkiye'de ilk yuvarlak ve oval kanal
imalatlarini gerceklestiren Form Tesisler,
kalitesi ve hizmet anlayisiyla, sektériinde
lider konumuyla yuvarlak ve oval kesitli
havalandirma kanallari, Fesklima En-
dustriyel Evaporatif Sogutma Uniteleri
ile 6 yildir cok 6nemli referanslara imza
atmis olan endUstriyel evaporatif sogut-
ma Uniteleri (FesKlima), chiller evaporatif

6n sogutma Uniteleri (FesChill), ginisig

Gun Isig Aydinlatma Sistemleri Uretiminde Turkiye'de ilk ve tek: Sunvia

cunda yaklasik 250,000 kW/yil  enerji
tasarrufu saglanmis ve yaklasik 140
ton/yil CO2 emisyonunu engellenme-
si saglandi.  Form Tesislerin 2012'de
hedeflerinde, s6z konusu rakamlari 20
katina cikarmak, Avrupa Ulkeleri ve Ku-
zey Afrika Ulkeleri hedef alarak ihracat
calismalarina start vermek yer aliyor.

dogal aydinlatma sistemleri (Sunvia) ve
sicak hava panelleri (Solair) konularinda
faaliyet gosteriyor.

Hava sogutmali gruplarin, kdresel isin-
ma sonucu tasarim sicakliklarinin Gze-
rinde calismasi ile yiksek enerji sarfi-
yatl, arizaya gecis ve verimde disme
problemleri  Feschill Evaporatif Kon-
denser On sogutma Uniteleri ile 6nle-
niyor. Sogutma gruplarinda %35 verim
artisi da saglaniyor.

CEVRECi FAALIYETLER VE iHRACATA
YONELIM

Form Tesislerin yesil enerjiye verdi-
gi 6nemle, imalat faaliyetleri de yesil
enerji dogrultusunda sekillenmeye de-
vam edecek. Yeni Yilda Form tesisler
pazarin blytmesiyle beraber ihracat fa-
aliyetlerine basliyor olacak. Sunvia Gln
Isigr Aydinlatma Sisteminin Turkiye'de
marka bilinirligini artirmak icin  enerji
verimliligi ve yapiya yonelik bircok ih-
tisas fuarina katilim saglanacak. Form
Tesislerin Migros, Tansas gibi doga
dostu firmalarla yaptigi isbirligi sonu-
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Form Enduistri Urtinleri
Istanbul Bélge Muidtird
Hiseyin Atakan oldu

Hiseyin Atakan, Form Endustri Urlinleri
Tic. A.S. Istanbul Bol-
ge Mudarluga go-
| revine atandi. 1978
dogumlu olan Ata-
kan, lisans egitimini
Uludag Univer-
sitesi Makine
Muhendisligi
béliminde
tamamlaya-
rak, is yasamina Botes Isi Sistemleri’nde
proje ve taahhtt mahendisi olarak baslad!.
Gucli Isi ve Hoescht Marion Roussel ilac
Fabrikasinda bakim ve imalat departman-
larinda gorev alan ATAKAN, 2003 ‘den bu
yana Form Sirketler Grubu’nda Bursa Bol-
ge Mudurt olarak gorev yapiyordu.
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Alman Wolf'e “En Mikemmel Montaj Oduili”

Alarko  Carrier'in,  drtnlerini - Tarkiye
pazarina sundugu Almanya’nin  6nde
gelen isitma firmalarindan Wolf, AT
Kearney Danismanlik tarafindan dizen-
lenen “2011 Yilin Fabrikasi” benchmark
yarismasinda, “En Muikemmel Montaj
Odula” niin sahibi oldu.

Wolf, kalite, ceviklik ve muUsteri memnuni-
yeti gibi kriterlerin 6Gnemli degerlendirme
Olctlerinden oldugu yarismada juri Gyeleri
tarafindan montaj stirecleri ve bu strec-
lerin personel uygulamalarinda sergilenen
ylksek seviyedeki esnekliginden dolayi da
takdir edildi.

Yilin Fabrikasi Yarismasi, 1992 yilindan
bu yana, Almanya’daki Uretimde reka-

bet glicinU arttirmak ve strdurllebilirligi
saglamak amaci ile dizenleniyor. Yarisma
kapsaminda, Mart 2012'de Dresden’de
karar mercilerinin ve yoneticilerin birbirle-
ri ile deneyim alisverisi yapma ve odilld
sirketlere kendilerini tanitim olanagi veri-
lecek olan iki glinluk bir kongre yapilacak.
Alarko Carrier -Wolf isbirligi Hakkinda

Istma-sogutma sektoérinin 6ncl kuru-
lusu Alarko Carrier ve Almanya'nin isit-
ma, havalandirma, yogusma teknolojisi,
glnes enerjisi alanlarinda 6nde gelen
firmalarindan Wolf, 2010 yilindan beri
isbirligi yapiyor. Wolf'in 70-294 kW ara-
iginda olup birden cok kazanin senkro-
nize calistigi kaskad sistemi ile 1.470 kW

Drvar Tipe
Tam Yogugmal

kapasiteye kadar cikabilen duvar ve yer
tipi yogusmali kazanlari Alarko Carrier
uzmanlhginda Turk tlketicilere sunuluyor.

Akcor Havalandirma Sistemleri gtven-
cesiyle farkl avantajlar sunan Prihoda,
ozellikle gida, kozmetik, laboratuar ve
ilac Uretiminin yapildigi kapali alanlar-
da solunan havanin kalitesini yukselti-
yor. Anti bakteriyel kumastan Uretilen
Prihoda kumas kanallar, yogusmayi 6n-
leyen ylzeyiyle bakterilerin olusmasini
engelliyor ve hava kalitesini artiriyor.
Sekiz farkli renkte standart olarak Ure-

Prihoda; renkli kumas kanallari ile havayi dagitiyor!

tilen 6zel kumaslarin temizligi de cok
kolay. Secilen kumasin yikama talimat-
na goére endlstriyel makinelerde yikan-
masl sonucu hijyen saglaniyor. Prihoda
tekstil hava dagitim sistemlerinin hijyen
saglamasi gida, kimya firmalarinin ter-
cih sebebi oluyor. Turkiye'de ise bu sis-
tem Sutas, Ulker ve Bayer firmalarinda
uygulaniyor.

Prihoda kumas kanallari, diger kanal-
lardan ayiran en énemli &zellikse, ka-
nalin tim ylzeyinde binlerce milimet-
rik deliklerden hava akimini saglamasi
ve dolayisiyla temiz havanin cok yonli
olarak ortama tasinmasi. Bu delikler ile
yUksek hava, duslk hizlarda dagrtiliyor,
Isitma ve sogutma olarak iki yénlU hava
dagitarak konfor sagliyor.

Prihoda, ic ortamlara estetik deger
katiyor!

Mimariye uygun olarak farkli renk ve
sekillerde Uretilebilen Prihoda, sekiz
farkli renk secenegi sunarken, 6zel iste-
ge gore tim renklerde de Uretebiliyor.
Kullanim alanlarina estetik kazandiran
Prihoda, farkli modelleri, Gfleme yon-
temleri, renk ve kumas cesitleri, yan-
gn siniflart ve 6zel uygulamalariyla ic
mekanlarda kullaniliyor. ic mekanlarda
kullanilan kumas kanallarin agirliklari-
nin hafif olmasi bina ytklerini azaltiyor,
dogal afet durumunda hasar verici bir
tehlike olusturmuyor. Kumas kanallar,
montaj asamasinda da pratik coztimler
sunarken kisa slrede uygulanabiliyor.
Bu sayede tuketicinin ilk yatirm mali-
yetlerini de dusUruyor.

Form Sirketler Grubu'ndan sektore destek!

iklimlendirme sektoériintn lideri Form Sir-
ketler Grubu'nun sirketi Form Bakim fir-
masl sosyal sorumluluk kapsaminda sek-
tére ve sektbre eleman yetistiren teknik
okullara iklimlendirme Urinleri bagisla-
yarak kalifiye eleman yetismesine katkida
bulunuyor.

iklimlendirme  sektériinin  lideri  Form
Sirketler Grubu Bakim firmasi, sosyal so-
rumluluk kapsaminda sektore ve sektore
eleman yetistiren teknik okullara iklim-
lendirme Granleri ile ilgili test istasyonlari
bagislayarak kalifiye eleman yetismesine
katkida bulunuyor.

Form Sirketler Grubu Bakim firmasi, bu
dogrultuda en son olarak istanbul Sanayi

20 Termo Klima | Subat 2012

———

Odasi Vakfi Teknik ve Endustri
Meslek Lisesi'ne AVM'lerde yo-
gun olarak kullanilan su kaynak-
i 151 pompasi (WSHP) test istas-
yonunu bagisladi. Isi pompasi
test istasyonu, Form Tesisler Ba-
kim AS'nin merkez atélyesinde,
teknik okullarda  6grencilerin
1si pompalari hakkinda her tirla
test ve uygulamayi yapabilecegi
sekilde hazirlandi. Form Sirket-
ler Grubu Bakim firmasi Genel
Mudurd Ekrem Cestepe, bagis
aracihgiyla sektore ve sektor ca-
lisanlarina kalifiye eleman yetismesi konu-
suna destek olmayi amacladiklarini ifade

p—_—
ne

etti. Form Sirketler Grubu, sosyal sorum-
luluk calismalarina 2012 yilinda devam
ediyor olacak.




Ebmpapst'in 910 mm cap ve 6 kW motor giicine kadar genislettigi yeni nesil EC plug fan serisi, gliriilti seviyesini en aza indiren kanat yapisi, enerji

tasarrufu sadlayan EC motoru, yerden tasarruf saglayan kompakt yapisi nedeniyle, klima santrali, 1s1 geri kazanim dniteleri ve hijyenik klima santralleri igin
vazgegilmez bir gdzlm sunuyor. Distan rotor motor teknolojisinin sundugu avantajlar, motora entegre elektronik sdriicisi ve emis agzinda bulunan diferansiyel
basing sensdril ile birlegtiren ebmpapst, higbir ek tniteye gerek kalmadan hiz kontrolli yaninda komple ¢dzim sunmasi nedeniyle inverter, EMC filtre,

blendajl kablo ve motor koruma Unitesi gibi ihtiyaglar ortadan kaldinyor.
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Standart Pompa 2012'nin ilk tanitim toplantisini Denizli'de gergeklestirdi

Standart Pompa’nin  Uretim programinda bulunan pompalar
hakkindaki tanitim toplantisi Denizli Anemon Otel’de yapildi.
Kamu kurumlari ve 6zel sektérden katilimcilarin yeraldig
toplantida AR-GE yoéneticisi Hamdi Nadir Tural firmanin ge-
nel Uretim programinda bulunan pompalari tanitti. 13 Ocak
2012 tarihinde Denizli Anemon Otel'de gerceklestirilen top-
lantida UL-FM sertifikall yangin séndirme gruplari hakkinda
verilen bilgilerin yanisira 6zel akiskanlara yonelik pompa sis-
temleri tanitildi ve referanslara deginildi. Toplantiya konus-
maci olarak katilan Prof. Dr. Haluk Karadogan ise pompa sis-
temleri ve tesisat konusunda verdigi genel bilgilerin yaninda
yapilan hatali uygulamalara da degindi.

KLIMA tarafindan gerceklestirilen pro-
jede, 23 adet ultra liks oda ve denize
dogru uzanan kafeterya FUJITSU VRF
SISTEM klima cihazlari ile tarihi dokuyu
koruyacak sekilde proje dizayn edildi.
Projede kompakt kanalli ic Unite ve
kompakt kaset tipi ic Gnite tercih edil-
di. Projede isitma ve sogutma sistemi
tamamen FUJITSU VRF sistemi ile yapil-
maktadir. Otel, orijinal hatlari ile tarihi
degerlere ve cagdas cizgilere sahip bir
tasarim harikasidir. Otelin yer aldigi Or-
takdy, tarihi dokusu, dogal guzellikleri,
restorantlari ve kafeteryalariyla istan-
bul" un en canli, en gbzde semtlerin-
den biridir. Birkac adim ilerisindeki Or-
takdy Cami, konumuyla 360 derecelik
bogaz manzarasi sunmaktadir.

o - - : ” o ‘
bir Gne sahip, 6dullt THE HOUSE butik

otel'de FUJITSU VRF Klima sistemleri
tercih edildi. Satis ve montaji ANTEK

Bogazici koprusu ayaginda,Ortakdy ca-
mii yakininda, muhtesem deniz manza-
rali 19. ylzyilda yapilan ve uluslar arasi

Sensit Technologies ile UGETAI\/I arasmda |y| niyet protokolu imzalandi

ve Sensit Technologies Yonetim Kurulu
Baskani J. Scott Kleppe, DMS Y6netim
Kurulu Baskani Siddik Tunctan, DMS
Uluslar arasi iliskiler Mudurt Turgay Y-
cel arasinda yapildi.

Amerika’da 30 yili askin bir stiredir dogal
gaz sektdrline hizmet veren, gaz kacagi
algilama, zehirli gaz monitorleri gibi ci-
hazlarin dizayni ve Uretimini yapan Sen-
sit Technologies Firmasi calismalari hak-
kinda UGETAM'a bilgiler verdi.

Sensit Technologies Firmasi’'nin Turkiye
mimessili olan DMS Firmasi, 20 vyildir
dogalgaz sektdrine hizmet etmektedir.
Firma, dogal gaz kullanan bircok tlkenin
teknolojilerini takip ederek, uluslararasi

Amerikali Sensit Technologies Firmasi ve
onun Turkiye mimessili olan DMS Dis
Ticaret Firmasi ile UGETAM arasinda,
uluslararasi dogal gaz piyasasinda isbir-
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ligini dngdren iyi niyet protokoll imza-

landi. Protokol, UGETAM Yonetim Ku-
rulu Baskani Prof. Dr. Umit Dogay Aring,
UGETAM Genel Mudur Serkan Keleser

standartlar ve kalite belgeleri dogrultu-
sunda sektértn ihtiyac duydugu dogal-
gaz cihazlarini Turkiye dogal gaz piyasa-
sina tedarik etmektedir.
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HEAVY INDUSTRIES, LTD.

KX6 VRF SISTEM COZUMLERI
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Oteller ve is merkezleri icin ideal 90m’lik kot fark: dahil

BiZiM TEKNOLOJIMIZ SiziN GELECEGINIiz

& Heat Pump SeriSi B Timdis initelerde sadece DC Inverter kompresir kullanimi sayesinde
yiksek verim.

B Tek bir sistemde %200°e varan diversite ve 80 ic Uniteye kadar

B Heat Recovery Serisi baglanabilme imkani ile sektérde tek.
m Onden iiflemeli kondenser fanlari ile Micro KX serisi [4-12 hp] dis
. Tropical SeriSi unitelerde benzersiz cihaz dizayni ve kompakt cihaz ebatlari.

B Toplamda 1000 mt bakir borulama ile sektorin en uzun bakir
. .. borulama limitleri.
= ngh Head SE“Sl B Tim mimari ihtiyaclara cevap verebilen toplam 17 tipte 83 model ic
inite secenedi.
B Gelismis Kontrol Sistemleri ile bina otomasyon sistemlerine
[LonWorks, BACnet, Modbus) tam uyumluluk.
B Taze hava cozimlerinde ozel AHU kitleri ile klima santrallerine
baglanabilme.
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EagleBurgmann yeni idari binasi hayalleri gercege donusturdul!

Projeleri Minimale Mimarlik tarafindan
hazirlanan ve yine minimale mimarlik ta-
rafindan insaat isleri tamamlanan Eagle-
Burgmann turkiye'nin idari binasi hizmet
vermeye basladi.

1991 yilinda Alman EagleBurgmann Ger-
many sirketinin istiraki olarak istanbul’da
kurulan  EagleBurgmann  Tirkiye'nin,
2010 yilinda Minimale Mimarlik tarafin-
dan tasarlanan idari binasi, yine Mini-
male Mimarlik tarafindan 2011 yilinda
hayata gecirildi.

Sektorinde 1SO 9002 kalite sertifikasi-
na sahip Tarkiye'deki ilk ve tek kurulusu
olan EagleBurgmann Tdirkiye'nin idari

binasinin yeni konsepti Almanla-
rn calisma sistematigine uygun
olarak tasarlandi.

Kurumsal kimligin sadece 1sik-
landirma ve gorsel kaplamalar
gibi detaylarda vurgulandigi,
sade ancak iddiali bir cizgi ile ta-
sarlanan binada, cok amacl top-
lanti odalari, 60 kisilik konferans
salonu, dinlenme amacli fuaye
alani bulunuyor. Son teknoloji
ekipmanlar ve malzemelerle do-
natilmis binada her detay kulla-
niclya en iyi hizmeti vermek icin
ozenle cozullp ve Uretildi.

Fronius 2012 yilinin Mart ayinda Cin‘in
Sangay sehrinde yuzde yiz Fronius'a
ait bir sirket kuruyor. Cin pazari diinya
fotovoltaik (FV) pazarinda en hizli bu-

ylyen pazar olma 6zelligine sahip ve
ondmuzdeki yillarda bu alandaki en
blylk pazarlardan biri haline gele-
cek. Boylece kalite lideri Fronius, yesil
teknolojinin standart olarak uygula-
maya sokulacagl bir pazari kapsama
alanina aliyor.
inverter Ureticisi Fronius, satis, satis
destek (teknik destek, servis merkezi)
ve pazarlama boélimlerinde on iki cali-
san ile subesini faaliyete gecirmeye ha-
zirlaniyor. Fronius Cin'deki faaliyetleri-
ne baslar baslamaz 1 MW (Megawatt)

Fronius Cin'de buyuyor

Olceginde bir projeyi Chongming’'de
ylrarltge koydu ve bir temsilcilik olus-
turdu. Bir sonraki adim ise yeni sirketin
acilisini gerceklestirmek. “Cin pazari-
nin taleplerini tam olarak karsiliyoruz.
Sahip oldugumuz sistemlerle, Cin'de
cok miktarda bulunan binalara entegre
fotovoltaik konusunda uzmaniz. Bunun
yani sira pazarin kalbi yaklasik 1 MW
Olcegindeki projelerde atiyor, inverter-
lerimiz bu noktada yuksek performans
sagliyor.” diye belirtiyor Fronius Cin yo
neticisi Knut Wimberger.

Izocam, Tekiz tirtinlerinde yeni bir “Sandvic Panel Hatti” yatirimi yapiyor

Turkiye'de yalitm sektérinin lideri izo-
cam, gectigimiz yil acikladigr yeni yati-
rimlari hayata gecirmeye devam ediyor.
Yatinm planlari arasinda yer alan Gebkim
OSB Tesisi'ni Haziran 2011'de hizmete
acan izocam, yine ayni tesiste sandvic pa-
nel sektérinde ilk ve énct konumunu pe-
kistirecek, sektorde yeni trtnlerin yiksek
kapasitelerle sunulabilecegi yeni bir sand-
vic panel hatti yatirimi gerceklestiriyor.

izocam, Gebkim OSB’deki Tesisi'ne yillik

Uretim kapasitesi 4.000.000 m2 olan yeni
bir panel hatti kuruyor. Bu yatirim icin
2010 yilinda Dilovasi Gebkim OSB'de sa-
tin alinan 86 donUm arsa Gzerindeki yeni
Uretim binalari kullanilyor.

Yaklasik 6.000 m?'lik kapali alana kurulan
ve en son teknoloj ile donatilan panel Gre-
tim hatti kendi alaninda dunya lideri olan
Uretici firmalar tarafindan insa ediliyor.
Yeni Gretim hattinin izocam’a verimlilik
ve Urun cesitliligi olarak bir cok avan-

taj saglamasi bekleniyor. izocam’in
Gebkim OSB’'de yapilan yeni Uretim
binasi, ek kapasitelere ve yeni yatirim-
lara imkan verecek sekilde tasarlaniyor.
2012'nin ikinci yarisinda hizmete acil-
masi ongérilen hattin ardindan, izo-
cam 6numduzdeki déonemde de bu tesi-
sinde izocam Tekiz markali Griinlerinde
kapasite artirimlari ve yeni yatirimlarini
surdurecek.

Izocam yeni kataloguyla is ortaklarina, mimar ve mihendisler ile
son kullanicilara buyuk kolaylk saghyor

izocam, Urtinlerin hem cok daha kolay
anlasiimasini hem de ihtiyac duyulan
Urtine cok daha hizli ulasilmasini sag-
layacak nitelikte tasarlanmis katalo-
guyla 2012'ye merhaba dedi... Daha
énce Urin odakl tasarlanan izocam
kataloglari bundan boyle “kullanim
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yeri” ihtiyacina goére boélumlendirilmis
sekliyle kullanicilara rehberlik edecek.
Katalogu; cati, duvar, ddéseme, tesisat,
sanayi, teknik ve diger basliklari altinda
yalitim ihtiyaci duyulan alanlara gére si-
ralayan izocam, boylelikle ihtiyac olana
ve cdzUimune hizli ve daha anlasilir se-

kilde ulasiimasini sagliyor. Tiim izocam
bayilerinde ve yalitim sektortyle iliskili
teknik ofislerde yer alacak yeni katalog
ayrica gelistirilen yapisi sayesinde Urin
degisiklik, ekleme ve cikarmalarinda da
hizla revizyon yapilabilmesine olanak
taniyacak.
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Ferroli, italya’da tiretilen yeni tirtinii SKY F ile
hermetik sofben pazarina giriyor!

Enerji Verimliligi Yasasi ile artan merkezi
sistem secimlerinin her asamasinda, Fer-
roli konforunu tercih edenlere Ferrroli'nin
bir mujdesi var: Dogal gaz ile calisan
Ferroli SKY F hermetik sofben, hem sicak
kullanim suyunda sire ve kapasite sinir-
larini ortadan kaldirarak konforu strekli
kiliyor, hem de elektrik kullanimiyla isit-
ma yapan cihazlara gore yaklasik ylzde
250* enerji tasarrufu sagliyor.

Tiketici taleplerine ve sektér ihtiyaclarina
gore pazara yon veren Ferroli, Tirkiye'de
Enerji Verimliligi Yasasi’'nin yarurlige gir-
mesiyle beraber; yeni ve eski merkezi sis-
tem abonelerine kullanim suyunda mak-
simum konfor icin Ferroli Sky F'i sunuyor.
Dogal gaz ve LPG ile calisan ve evlerdeki
mevcut ocak tesisatina ilave hat baglana-
rak kullanilabilen hermetik sofben Ferroli
Sky F kurulum kolayliginin yani sira; yakit
tiketiminde de elektrik kullanimiyla 1sit-
ma yapan cihazlara gore yaklasik ytzde
250 tasarruf sagliyor.

Kendisi kiclk, kapasitesi buytk SKY
F' deki donma korumasi, hem tesisa-

tin hem de cihazin édmrind uzatiyor.
italya’da Uretilen SKY F dakikada 11,
13.7 ve 16.8 litre sicak su saglama kapa-
sitesine sahip 3 farkli secenegiyle Turki-
ye'deki cekirdek ailelerden genis ailelere
kadar herkes icin ideal bir céziim olacak.
295x595x195 (ExBxD) milimetre boyut-
larindaki hermetik sofben Ferroli SKY F
kompakt boyutlariyla kticik banyolarda
dahi montaj yerinde 6nemli oranda ta-
sarruf yaratiyor.  Konforun yani sira gu-
venlikte de ileri teknoloji ile donatilan
Sky F'de Turkiye'deki iklimin sert gectigi
bolgeler icin donma korumasi bulunuyor.
Bu teknolojiyle, cihazdaki su sicakhiginin
5°C’nin altina dismesi durumunda, SKY
F otomatik olarak yanmaya basliyor ve
kullanim suyu sicakligini 30°C’ye cikari-
yor. Boylece sofben ve tesisatin donarak
zarar goérmesi engellenirken cihazin kul-
lanim émri de uzamis oluyor.

LCD kontrol paneliyle otomatik olarak
arizay teshis eden SKY F glnes enerji
sistemleriyle tam uyumlu calisarak eneriji
tasarrufunu daha da artiriyor. Dijital has-

sas Olctimli sicaklik sensord ve ful modu-
lasyonlu gaz valfi ile su sicakligini istenilen
degerde sabitleyen Ferroli SKY F'de, asiri
Isinma emniyeti ve baca emniyeti gibi 7
farkli gtvenlik sistemi mevcut. Eylul ayin-
da tim Turkiye'de satisa sunulan SKY
F'in, 3 yil garanti stresi bulunuyor.

*Bu karsilastirma 1000 kcal enerjinin do-
gal gaz ve elektrikle elde edilmesi sonucu
olusan maliyetlere gére hesaplanmistir.

Ferroli ile sicacik evler, rengarenk kombiler!

Ferroli'nin Facebook sayfasi tzerinden
baslattigi  “Kombinizi Renklendirin”
uygulamasiyla, artik kombiler de renkli
ve neseli olacak...

Isitma ve sogutma sektorindn yenilik-
¢i firmalarindan Ferroli, Facebook ve
Twitter sosyal aglarinda hayata gecirdi-
gi etkinliklerle sektorde fark yaratmaya
devam ediyor. ileri teknoloji ve yiiksek
verimli cihazlarla Grin gamini strekli
yenileyen Ferroli, Facebook Uzerinden
baslattigi 6zel bir uygulamayla kombi-
leri renklendiriyor.

Ev dekorasyonunda kombisiyle de fark
yaratmak isteyenler, dncelikle https:/

www.facebook.com/Ferroliturkiye ad-
resinden favori resimlerini sececekler.
Pisa Kulesi'nden kardan adama, renga-
renk ciceklerden pembe kalplere kadar
10 farkl alternatifin oylandigi proje 10
Subat’ta sona erecek ve Ferroli, cekilisle
belirlenecek olan 3000 kisiye secmis ol-
dugu sticker’lar hediye edecek.

Kombileri siradanliktan kurtarmak ve
Ferroli'nin Kombinizi Renklendirin uy-
gulamasina katilmak isteyenler icin
proje linki;
https://www.facebook.com/Ferroliturki
ye?sk=app_318963048126341

Ulus Yapi mudhendislik ihrac ediyor

Tesisatlarda sismik koruma ve titresim
yalitimi konusunda bir uzmanlik firmasi
olan Ulus Yapi, ayni zamanda Tirkiye ve
Ortadogu temsilciliklerini de yurattuga
ingiliz Acrefine ve Gripple firmalarinin
ABD ve Dinya pazarlarindaki sismik ve
titresim projelerinin mihendislik hizmet-
lerini gerceklestiriyor. Gectigimiz ginler-
de ABD'nin Sikago sehrinde gerceklesen
ASHRAE — AHR Expo 2012 Fuari'nda
bulunan Ulus Yapi Tesisat A.S. Yonetim
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Kurulu Baskani Eren Kalafat ve Sirket
Mudara Okan Sever, Gripple ve Acrefi-
ne firmalarinin hali hazirda strdurtlen
ABD ve Kanada'daki sismik projelerinin
muhendislik hizmetlerinin yani sira yeni
bolgelerle ilgili atimlar gerceklestirdiler.
Bugline kadar aralarinda Intel, Sartori-
us Stedim, Waypoint Centre For Mental
Health Care, Woman'’s College Hospital
Canada gibi prestijli projelerin gerek 6n
muhendislik gerekse sismik dizayn isle-

rini yaraten Ulus Yapl Muhendislik Ekibi
bundan boyle Sili ve Yeni Zelanda'daki
sismik projelerde de yer alacaklar.
Alaninda yillardir giderek artirdigi mu-
hendislik birikimi ve genis teknik kadrosu
sayesinde Ulus Yapi artik sadece Tirkiye
ve cevresinde degil tim Dunya’da yetkin
bir uzmanlik firmasi oldugunu ispatladi.
Ulkemizin bolgesel ve kiresel kalkinma-
sina yaptigr katkilar Ulus Yapr icin bir gu-
rur kaynag.

ey N
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o
Saglikli havalandirma icin dogru tercih: Marta
acllmadan kapali mekanlara temiz hava Akcor 2VV Marta havalandirma Uniteleri,
girmesini sagliyor. Dis ortamdaki toz, kir ve  yiksek hava akim performansi saglarken
mikroplarin iceri girmesini engelleyen 2VV  kullanicisina enerji tasarrufu kazandiriyor.
Marta havalandirma Uniteleri insan sagligi  Uygulama kolayliginin yani sira yatirm
ile de dost. Akcor 2VV Marta havalandir-  maliyetini en aza indiren Urdn, ister evler-
ma Uniteleri havay temizlerken icerde bu-  de ister genis alanlarda ve idari binalarda

— lunan sicak havayl muhafaza ediyor, kulla-  mekanin havalandirimasina yonelik imkan
=3 nicl dostu yapisiyla enerji tasarrufu sagliyor.  sunuyor.

"{r* 2VV Marta, genellikle otel odalari, apart-

-1. s man, restoranlar, fitness merkezleri gibi Teknik Ozellikler:

s kapali alanlarin havalandiriimasinda kul- e Maksimum hava kapasitesi: 120 m3/S

lanilyor. Akcor 2VV Marta havalandirma
Uniteleri, disaridan temiz havayi iceriye alir-
ken, ic ortamdaki kot havayi filtreleyerek
temizliyor. Bu sekilde hava isitilarak filtrele-
niyor. Arindirilmis hava ise alana dagrtiliyor.

e Entegre elektrikli isitici

¢ Entegre karistirma valfi

e Uc kademeli hiz kontrolii

e Sessiz ve ekonomik calisma
e Uzun hizmet 6mrt

Akcor Havalandirma Sistemleri'nin dist-
ribGtorlugund yaptigr 2VV Marta Hava-
landirma Uniteleri, kis aylarinda pencere

lik sogurucu ala-
ni imkani veren
kollektdr, montaj

Sunstrip'ten 2 yeni Urdn

Sunstrip, Ulkemizin glnes enerjisi po-

tansiyelinden mumkin oldugunca ya- elemanlariicin
rarlanabilmesine olanak saglayan farkli gergkll cati yuk-
uygulamalarda konumlanabilecek Dog- lerini ve catiya

mtdahaleleri de
bertaraf etmek-
tedir. Tarkiye'de

ru Akimli Sirkulasyon Pompa istasyonu,
Monoblok Termal Kasa, 100% Termal
Kontakli Secici Sogurucu gibi, hepsi ter-

mal guines enerjisi uygulamalarina yenilik
ve derinlik katmis olan yiksek teknolojili
drtinlere iki yenisini daha ekledi;

Dolgulu trapez cati panellerine entegre,
yiksek verimli “Catv/Kollektor’ uygula-
masl; “Solarbooster RoofMode®” v e
endUstriyel termal glnes uygulamalari
icin mikro parabolic oluk kollektor So-
larbooster Paratro® Solarbooster Roof-
Mode®, kendinden dolgulu cati kapa-
ma panellerine entegre edilmis 6zel bir
termal glnes kollektori uygulamasidir.
Turkiye'de ilk ve tek olarak uygulanan
ve 7 metreye varan Olctlerde imal edi-
lebilen, 100% termal kontakli, secici yu-

zeyli Sunstrip termal seritlerinin panellere
entegre edilmesi ile elde edilen kollektor,
panel ve kollektdr toplam yatinmini du-
sirmekte ve tamemen catiya entegre
ve estetik bir gérinum ile uygulanarak,
kapasite ihtiyaci kadar panelin “kollek-
torlestiriimesini”  saglamaktadir. Boyle-
likle isletmelerinde proses veya tiketim
sicak suyu, termal glnes enerjisi destekli
mekan i1sitma ve sogutma ihtiyaci iceri-
sinde olan kullanicilarin tek bir yatirm
yaklasimi ile hem cati izolasyonunu hem
de termal giines enerijisi katkisini sagla-
malart mimkdn olacaktir. 4 hadveli tek
bir panele uygulandiginda yaklasik 5 m?

ilk defa Uretilen
ve patent ile
koruma altina alinan Grtindn, hem yapi
hem de tesisat konularinda faaliyet gos-
teren sistem entegratorleri icin yeni acim
imkanlar doguracadi ifade edildi. Solar-
booster Paratro®, 1.5m apertlr ve 3.5
metre aciklik ile 140-220C arasi , elektrik
retimi disi, termal giines enerjisi des-
tekli uygulamalar icin gelistirilmis, mikro
parabolik oluk kollektérdar. Tek eksenli
ve reduksiyon disli sirlici mekanizmasi-
na sahip takip sistemi ile donatiimis olan
Urn, primer kapall devrede termal yag
cevrimi icin tasarlanmistir.

Akcor Havalandirma Sistemleri’'nin sun-
dugu, Hidria Yer Konvektorleri ile cam
yUzeyli alanlarda artik 1sinmak cok ko-
lay! Soguk kis giinlerinde genis pence-
reler ya da cam duvarli alanlarin isinmasi
geleneksel isitma cihazlariyla mamkin
olmuyor. Akcor Hidria yer konvektorle-
ri, genis cam ylzeyli alanlarda yerden
Isi saglayarak, kisa strede alanin sicacik
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olmasini saghyor. Akcor Hidria yer
konvektorleri ayrica cam yUzey-
lerin yaninda sicak hava katmani
olusturarak, cam Uzerinde biriken
yogusmayi da engelliyor. Hidria
yer konvektorleri disaridaki soguk
havanin pencerelerden ve kapilar-
dan girmesini de 6nlUyor. Bu sayede kul-
lanim alaninda 1s1 kaybr olmuyor. Akcor
Hidria yer konvektorleri, genellikle ofis,
alisveris merkezleri, arac tanitim alanlari
ve oteller gibi cam yuzeyli alanlarin isi-
tilmasinda kullaniliyor. Ozel tasarim ce-
sitliligi ve montaj hizini bir arada sunan
Akcor Hidria yer konvektor sistemleri,

Kis bahceleri Hidria ile isiniyor

kullanicilarina konfor ve sikhgi birlikte

yasatiyor.

Teknik Ozellikler:
e Genis Isitma ve sogutma kapasitesi
e Nemli alanlara kurulum

e Yerin icine kurulum

e DUsUk su icerigi ve odanin hizli isitilmasi
e Kontrol aksesuarlari

o Ozel tasarim

e Sik goruntu

e Kolay kurulum, calistirma ve bakim

e Dogal ve fanli konveksiyonu birlestirme
secenekleri

e iki ve dort borulu sisteme baglanti se-

cenekleri




’,’“.

© OLEFINI

\--rd
Klima ve Hava Perdelenri

i

S,

O OLEFINI

—— OLEFING =
’
’ L
L
v
ISK-SODEX /. ¢~ HOL 4 D-26
Mearkez Antalya Balge Md.
Tarlabasi Bulvan No:52 Dr. Burhanettin Onat Cad. —_—
Taksim / ISTANBUL Zerdaliik Mah. 72/10 ANTALYA (€ o5 ¥ =~
a - Tel: 0212 297 22 22 Pbx Tel: 0242 311 20,68 See TROWER
ozfrigoteknik Tirkive Mimessit Fax: 0212 297 97 02 Fax: 0242 311 20 63

SOGUTMA SANAYI ve TIC. LTDL 5Ti. www .ozfrigoteknik.com e-mail! info@ozfrigoteknik.com e-mail; antalya@ozfrigoteknik.com




kisa kisa

Klimaplus, Thermoscreens Hava Perdeleri konfor ve yiksek ener;ji

tasarrufu sunuyor!

Teknoloji 6ncust KlimaPlus, — Tarkiye
distribitért oldugu  Mitsubishi  Elect-
ric Klima Sistemleri'nin yani sira  ge-
nis Urin gami icerisinde bulunan
Thermoscreeens Hava Perdeleri ile
her projede uygulanabilirligini ortaya ko-
yuyor.

KlimaPlus'in genis Grin gaminda bulu-
nan Ingiliz Thermoscreens Hava Perdele-
ri, Uran secenekleriyle her projede uygu-
lanabilirligini ortaya koyuyor.
Thermoscreens Hava Perdeleri icerisinde
asili ve gizli tip modellerin yani sira yatay
ve dik tip olarak uygulanabilen model-
ler de mevcut. Mimarlarin tercihi olan
paslanmaz celik gérinime sahip yatay
ve dik tip dizayn serisi hava perdelerini,
farkli renk alternatifleriyle de siparis ede-
bilmek mumkan.

Ayrica, ortam havali, elektrikli isiticili,
sulu bataryall ve DX bataryali olarak da
cdzlmler sunan Thermoscreen Hava Per-
deleri, Mitsubishi Electric Heat Pump dis
Uniteler ile calisabilmektedir. Thermosc-
reen Hava Perdeleri, kullanicilarina kon-
for saglamanin yani sira yiksek enerji ta-

sarrufu yapmalarina yardimci olmaktadir.
Yuksek performansl Power Inverter veya
-25°C'de bile yuksek i1sitma performansi
sunan Zubadan serisi Mr. Slim cihazlar ile
birebir kullanilabilen ve City Multi serisi-
ne bir ic Unite ile eklenebilen Thermosc-
reens Hava Perdeleri, sistem COP katsa-

yisi oraninda enerji tasarrufu saglamanin
yaninda esnek kullanim ve kontrol im-
kanlarina da sahiptir.

Thermoscreens Hava Perdeleri, disUk
ses seviyesi sayesinde ziyaretci ve mUste-
rilerinizi rahatsiz etmez, ortamdaki kon-
for duizeyini arttirir.

Hottable 1sitma masalari, zarif tasarimi,
etrafina yaydigr sicakligi ve los 1sigiyla
acik mekanlarin vazgecilmezi olacak!

Yizyillardir Nepal’ de uygulanan ve

masalarin alttan komurle isitil-
masindan yola cikarak tasarla-
nan Hottable i1sitma masalari,
dekorasyona bambaska bir bo-
yut getiriyor. Hottable, Isinmaya
ihtiyac duyulan dis mekanlarda
hem masa olmasi, hem de isit-
ma ozelligiyle dekorasyon tut-
kunlarinin gdzdesi olacak...

AKILLI GUC

Hottable'in dis hava sicakligina
bagll otomatik glc regulas-
yonu bulunuyor. Benzer Grin-
lere gore %50 daha guclu ve
%50 daha tasarruflu olmasi en
avantajli yanil Kizil Otesi isit-
masl sayesinde, sifir derecede
bile iki metreye kadar isitabil-
me yetenegine sahip.

360 DERECE ISITMA
Hottable her konumda masa etrafina
yUksek teknolojisi sayesinde isiy1 dagi-

Soguk gtnlerin sicacik dostu Hottable

tiyor. Boylece masa etrafinda oturan-
lar her zaman sicakligi hissedebiliyor.
Hottable otomatik glic regllasyonu
sayesinde de -30 ve +20 derecede s
yogunlugunu kontrol edebiliyor.

UZAKTAN KUMANDALI

Hotttable Grinlerinde tdm  yonlere
bakan glic digmesi ile kolayca isitma-
yi acabilir ya da uzaktan kumanda ile
kontrol edebilirsiniz!  Akilli ultrasonik
hareket sensorl sayesinde isitma fonk-
siyonunu baslatabilir ve durdurabilirsi-
niz. Ayrica Hottable aydinlatma 6zelligi
sayesinde sadece Isitmiyor, etrafina
yaydigi koyu kirmizi isik ile de guzel
ortam olusturuyor. Hottable isitma
masalari tamamen uluslar arasi kalite
standartlarina uygun olarak retilmis-
tir. Hottable acik hava mekanlarinin,
bahcelerin ve balkonlarin vazgecilmezi
olacak!
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THERMOSCREENS HAVA PERDELERI ILE

BIR ADIMDA TASARRUF.

ic ortam ile dis ortami birbirinden ayiran Thermoscreens Hava
Perdeleri, sizlere kusursuz bir konfor sunar, Mitsubishi Electric dis
Unitelerine baglanan Heat Pump Hava Perdeleri sayesinde bu konfora
%70'e varan enerji tasarrufu ile sahip olursunuz. Genis Grdn
secenegine sahip Thermoscreens Hava Perdeleri, yuksek
performans! ve ekonomik kullamimi ile tum isletmeler icin uygun
coOzUmler uretir,

25.000 4

20,000
15.000
10.000
5.000
0 T T

Yl
1] 1 2 3 a 5 6

w— Elektrik Isiticil
= Heat Pump

*  Bu grafikte, hava perdesinin 5 ay boyunca gunde 10 saat calisacagl
kabul edilmistir,

«  Power Inverter Heat Pump dis Onite COP'sE 3, elektrikl] (siticl verimi
%09 olarak kabul edilmistr,

= Urin fivatitan 1.5 metrelik hava perdeler icin KimaPlus AS. liste flyatian
baz alinarak hesaplara dahil edilmistir,

& Elektrik birim fiyati, Tedas tarafindan 1 Ekim 2011°den itibaren
uygulanan Fonsuz tarfedek| ticarethane kulamimi icin gecerli olan
25,386 kr/kWh olarak aknmists:




THERMOSCREENS HAVA PERDELERI

ISI POMPASI TEKNOLOJISI

Is1 pompasi teknolojisine sahip cihazlarda, hem sogutma hem Dis ortam
isitma ozelligi bulunmaktadir. Bu teknoloji ile elektrik enerjisini hava enerjisi
direkt olarak isiya cevirmek yerine, disaridaki isiyi iceriye tasiyarak .

ortam isitimaktadir. Gundmozde klima enddstrisinde cok ivi My E’
bilinen 51 pompasi teknolojisinin  oldukca etkili oldugu

" |
kanitlanmistir. Isi pompasi teknolaiisi ile yiksek enerji tasarrufu ve 'b» I
diistk CO, emisyonu elde etmek mumkinddr. Bu 6zellik sayesinde g — I
Isi_ pompalanni hava perdelerine baglamak ideal bir secenek ’
haline gelmistir. Isi pompasi E Hava perdesi

icin elekmk E'FIEFjISl icin 1s1 enerjisi
akw

—-....__;__,.‘_""

Hava Perdesi isletme
Malivetlerinin Karsilastiriimasi IsI pompasl

0.120

0100

0,080 I
%75 Tasarruf

060 l

" aolan
151 pompas

ISLETME MALIYETLERI

Dusuk CO, emisyonu saglayan 1si pompalan, dogrudan elektrikle 1sinmaya
kiyasla isletme malivetierinde de dnemli Glclde tasarruf saglamaktadir. Isi
pompalan, dogrudan elektrikle isitan hava perdelerinin gerektirdigi gucln
sadece dortte birine gereksinim duyarak maliveti dnemli dlclde azaltir.

KWh mallyat

Wﬂlﬂﬂl "Itllﬂ\'llll‘\,\.

CITY MULTI SISTEME BAGLANABILEN
HAVA PERDELERI

Thermoscreens Hava Perdeleri bireysel kullaniminin yani sira
yiksek wverimli Mitsubishi Electric VRF (Degisken Sogutucu
Akiskan Debili) Sistemlere, diger ic Unitelerle birlikte
baglanabilmektedir.

Yuksek verimli City Multi Sistem ile tercih edildiginde hava
perdeleri, elektrikli 1siticih modellere gdre 4* kat daha fazla
performans saglamaktadir. Thermoscreens Hava Perdeleri
heat pump, 151 geri kazanimli, hava sogutmall ve su sogutmall
tim City Multi Urin grubu ile kullanilarak maksimum konforu
minimum tiketimle saglamayi hedeflemektedir.

GENIS URUN GAMI

Thermaoscreens Urtin gami icerisinde ortam havali, elektrikli, sulu bataryal ve DX bataryall modeller bulunmaktadir,
Bu ozelliklere sahip modeller, farkl yaksekliklerdeki asili ve gizli serilerle beraber dik ve yatay olarak dizayn edilerek
thm ihtivaclan karsilayabilmektedir.

*COP degeri 4 olarak kabul edilmistir.

444 7 500

klimaplus.com.tr



sektor glindemi

IMSAD: insaat sektdrii global krize

Ik tepkisini
veriyor

insaat Malzemesi Sanayicileri Dernegi‘nin
(IMSAD) vyayinladigi detayli aylik insaat
sektori degerlendirme raporunda insaat
sektorl rakamlarindaki negatife donme
egilimi ele alind.

EKONOMIDE VE INSAAT SEKTORUNDE
SON BiR AY

insaat sektériinde 2011 yilinin son iki do-
nemine yonelik veriler gelirken, mevsim-
selligin 6n plana ciktigi gordlmektedir.
Nitekim, tim indikatorlerde belirgin bir
ivme kaybi yasanmaktadir. Bunda hava-
larin insaat yapim sdrecine engel olustur-
masi birincil unsur olarak durmaktadir.
Diger mineral UrUnleri imalatinda artis
hizi 2009 yilinin Kasim ayindan beri ilk
kez eksiye donmustdr. Nitekim 2011 yili-
nin Ocak ayinda bir énceki yilin ayni do-
nemine gore %23,14'luk artis kaydeden
sektodr Subat ayinda %16,69'luk buyu-
me kaydettikten sonra ivme kaybetme-
ye baslamis ve son olarak Kasim ayinda
%3,98'lik dusls gostermistir.

Sektordeki bu ivme kaybi sektortin cari
dengeye sagladigr olumlu katkinin azal-
masina neden olmustur. Nitekim, son
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Biiyiime

Sanayi Uretimi

Kapasite Kullanim Orani

ihracat

TUFE

UFE

issizlik Orani

RAKAMLARLA INSAAT SEKTORU

Gelisim Hizi

insaat Malzemeleri Fiyatlari - TUIK
insaat Malzemeleri Fiyatlari - iTO
insaat Sektériinde Uretim

insaat Sektériinde Ciro

insaat Sektoriinde istihdam

insaat Sektériinde Calisilan Saat
insaat Sektériinde Buriit Ucret-Maas
Konut Satislan

Tiiketicinin Insaa Ettirme/Alma ihtimali
istihdam Degisimi

Konut Kredileri

Yapi1 Ruhsatlari-Bina Sayisi

Yap1 Ruhsatlari-Yiizélgiim

Yapi Ruhsatlari-Deger

Yapi! Ruhsatlari-Daire Sayisi

Yapi Kullanim izin Belgesi-Bina Sayisi
Yapi Kullanim izin Belgesi-Yiizélgiim
Yapi Kullanim izin Belgesi-Deger

Yapi Kullanim izin Belgesi-Daire Sayisi

oD
oD
OA
OA
OA

oD
oA
OA
oD
oD
oD
oD
oD
OA
OA
OA
OA
oD
oD
oD
oD
oD
oD
oD
oD

OZET VERILER
RAKAMLARLA TURKIYE EKONOMiSi

Donem

2011 3.Ceyrek
Kasim

Aralik

Kasim

Aralik

Aralk

Eylul

Donem

2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
Aralik

2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
2011 3.Ceyrek
Kasim

Eylal

Kasim

Eylul

Eylul

Eylal

Eylul

Eylal

Eylal

Eylul

Eylul

OA= Bir d6nceki déneme gére, OD= Bir énceki yilin ayni dénemine gére

Degisim
%8.20
%8.40

%77.10
-%6.77

%0.58

%1.00

%8.80

Degisim
%10.60
%4.38
-%0.02
%10.70
%4.50
-%0.50
-%1.30
%11.90
-%5.18
%0.00
-%1.05
%0.27
-%11.02
-%21.58
-%10.90
-%25.65
%32.10
%31.93
%53.58
%34.70

e, T TR T TR INNINNINII I T .
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sektor glindemi

aciklanan Kasim ayi rakamlarina gore ise
ihracat dazeyi 1,41 milyar dolara gerile-
mistir. Buna gore insaat malzemesi sek-
térinin Kasim ayi verilerine gore ihracat
1,41 milyar dolar dizeyinde gerceklesir-
ken, ithalat 633 milyon dolar seviyesin-
de kalmuistir. Bunun sonucunda sektérin
cari dengeye dogrudan olumlu katkisi
770 milyon dolar diizeyinde olusmustur.
Yine Kasim ayinda Turkiye'nin toplam
ihracatinin 11,11 milyar dolar dizeyin-
de olustugu dustnilduginde sektérin
ihracat icindeki payi ise %12,67'ye ge-
rilemistir.

TURKIYE EKONOMISI

2011 yihinda Turkiye ekonomisi bircok
gelismis ve gelismekte olan llke ekono-
milerinden olumlu yénde belirgin bir se-
kilde aynsmistir. Ozellikle kriz séylemleri-
nin yurticinde destekci bulmamasi krizin
psikolojik etkisinin Turkiye'de hissedil-
mesini engelleyerek bu goériinime temel
olusturmustur.

Bu tabloda en belirleyici unsurlardan biri
de sanayi Uretimi rakamlaridir. Buna gore
sanayi Uretimi Kasim ayinda da yuksek
bir hizda buytmesini strdirmustar.
Rakamlara bakildiginda sanayi Gretimi-
nin Kasim ayinda gecen yilin ayni déne-
mine gbre %8,4 artis gosterdigi goral-
mektedir. Boylece 2011 yilinin ilk 11 aylik
diliminde %9,4'ltk artis yasanmistir. Bu
da son ceyrek itibariyle sanayi tretimin-
de o6nemli bir yavaslama olmadigina
isaret etmektedir. Ancak yilin son ayin-
da Uretim hizinda belirgin bir yavaslama
olmasi beklenebilir. Bu noktada kritik bir
unsur ise Kasim ayinda hem mevsimsel-
likten arindirilmis veriler, hem de aylik
veriler sanayi Uretiminde azalma oldugu-

SANAYi URETIMI

18,99

20

nu goéstermistir. Buna gore bir dnceki aya
gore Uretim %8,6 azalmistir. Takvim et-
kisinden arindiriimis endekse bakildigin-
da Uretimin 6nceki yilin ayni ayina gore
%5.2 arttigr gortlmektedir. Mevsim ve
takvim etkilerinden arindiriimis endeks-
te ise bir 6nceki aya goére %2,5 gerileme
olmustur.

Kasim ayinda ana sanayi gruplari sinifla-
masina gore gecen yilin ayni ayina gore
en yuksek artis %19,5 ile dayanikl tike-
tim mali imalatinda gortlmdstur. Serma-
ye mall imalati %15,9, ara mall imalat
%?5,3 ve dayaniksiz tiketim mali imalati
%5 artis gostermistir.

Enerji Uretimi de %10,9 artis kaydet-
mistir. Sanayinin alt sektérleri bazinda
ise Kasim ayinda imalat sanayi Uretimi
%7,6, elektrik ve gaz sektdrl Uretimi
%16,9 ve madencilik ve tasocakciligl
Uretimi %2,9 artmistir.

imalat sanayi Gretim endeksi alt gruplar
bazinda ise Kasim ayinda giyim ve me-
talik olmayan mineral Grinler disinda
belli basli sektdrlerde Cretimin gecen
yilin ayni ayina gore artmaya devam et-
tigi gorulmektedir. Aylik bazda ise bircok
sektdrde dretim azalisi kaydedilmistir.
Onemli sektorlerdeki bilyime oranlarina
bakildiginda, ulasim araclari sektorintn
%10 ile en hizli blylyen sektér oldugu
gorulmektedir. Gida sektériinde biyime
orani %8,4 olurken, makine ve ekipman
sektorinde Uretim artisi %7,9 olarak
gerceklesmisti.  Ana metal sanayinde
buyime %4 olurken kimyasal Urdnler
sektortinde Uretim artisi %3,5 olarak
gerceklesmistir. Tekstil sektériinde % 1,2
ile pozitif buylime kaydedilirken, giyim
sektérinde tretim %3 daralmistir. insaat
malzemesi sektort tarafindan yakindan
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izlenen metalik olmayan mineral Ureti-
minde de %4'luk dists olmustur.

Kasim ayi verileri, sanayi Uretiminde ve
ekonomik faaliyetlerde son ceyregin ikin-
ci ayinda da yavaslama olmadigini teyit
etmektedir. Bununla birlikte aylik bazda
bir 6nceki aya gore ivme kaybi yasandigi
gozlenebilmektedir. Bunda Ekim ayin-
daki sert yukselisin yarattigi baz etkisi
kendisini gostermistir. Sanayi Gretimi icin
ondmuzdeki dénemde belirleyici unsur
ise Euro Bolgesi'nin aldigi tedbirlerin
sonuc getirip getirmeyecegini netlestire-
cektir.

imalat sanayi genelinde kapasite kulla-
nim orani, gecen yilin ayni ayina goére 10
baz puan, bir 6nceki aya gore ise 140
baz puan azalarak %75,5 seviyesinde
gerceklesmistir.  Mevsimsel etkilerden
arindirilmis kapasite kullanim orani bir
onceki aya gore 100 ylzde puan arta-
rak %76,6 seviyesinde gerceklesmistir.
Mal gruplarina goére kapasite kullanim
oranlarinda gecen yilin ayni ayina gore,
yatirim mallarinda ve dayanikli tiketim
mallarinda artis gézlenirken, gida ve ice-
ceklerde, dayaniksiz tuketim mallarinda,
ara mallarinda ve tiketim mallarinda du-
sUs gozlenmistir. Kapasite kullanimindaki
bu gérainim Aralik ayinda sanayi Gretimi
rakamlarinin  beklentilerin altinda ger-
ceklesme olasiligini artirmistir.

Kasim'da cari acik 5,2 milyar dolar ile
piyasa beklentisine paralel gercekles-
mistir. Aylik bazda 1,3 milyar dolar faz-
la veren hizmetler dengesi, 6,3 milyar
dolarla Subat 2011'den bu yana en du-
sk dizeye gerileyen dis ticaret acigini
kismen dengelerken, gelir dengesi ise
351 milyon dolar acikla 2011'deki aylik
ortalamasinin oldukca altinda gercekles-
mistir. Bu verilerin ardindan yillik bazda
cari acik artist 77,8 milyar dolar ile Ekim
2009'dan beri strdtrdagu yukarr yonlt
trendine son vererek, bir dnceki aya gére
gerilemistir.

Finansman tarafinda, Agustos ve Ey-
[0l aylarinda énemli &lctde yavasladik-
tan sonra Ekim ayinda Ocak 2010'dan
sonra ilk defa negatife donen kisa va-
deli sermaye hareketlerinde, Merkez
Bankasi'nin Ekim’de daha siki bir para
politikasi  uygulamasina yonelmesinin
ardindan yUkselen faizlerin etkisiyle
Kasim’'da 3 milyar dolarlik ciddi bir giris
kaydettigi goralmustar. Kasim'daki bu
gelismede, yabancilarin bono ve tahvil
piyasasinda 1,5 milyar dolarlik alim yap-
malarinin yaninda, yerel bankalarin 724
milyon dolarlik yurtdisi portfoy varlikla-
rindaki artis belirleyici olmustur. Uzun
vadeli finansman kaynaklarinda ise,
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sektor glindemi

Kasim’da 325 milyon dolarlik sinirli bir
giris gdzlenmistir. Bankalarin yurtdisinda
600 milyon dolarlik tahvil ihracina rag-
men, uzun vadeli finansman miktarinin
gerilemesinde dogrudan yatirimlarin 218
milyon dolarla Ocak 2011'den bu yana
en dustk seviyeye gerilemesinin yanin-
da, Hazine'nin IMF'ye borc geri 6deme-
si onemli rol oynamistir. Son dénemde
onem kazanan bankalarin tahvil ihraciy-
la yurtdisindan borclanarak sagladiklari
kaynaklar Kasim’daki miktarla birlikte
Ocak-Kasim 2011 déneminde 2,9 milyar
dolara ulasmistir.

Net hata ve noksan kaleminde, Kasim’da
da 684 milyon dolar ile dikkate deger bir
giris gozlenirken on bir aylik toplam ra-
kam 12,9 milyar dolar diizeyinde gercek-
lesmistir. Buna bagl olarak, Ocak-Kasim
dénemindeki 70,2 milyar dolarlik cari
acigin yaklasik %18,4't bu kalem yoluy-
la finanse edilmistir.

Rezervler ise Kasim'da 1,1 milyar dolar
azalirken (resmi rezervlerde 1,9 milyar
dolar artis, banka rezervlerinde 3,1 mil-
yar azalis), yilbasindan bu yana toplam
rezervdeki disis 1,8 milyar dolar olmus-
tur.

Merkez Bankasi'nin rezervlerinde gerile-
me yaratan ek onlemlerine karsin dolar
kurunda yukari yonlu seyrin devam ettigi
gorilmektedir. Buna gore dolar kuru-
nun 1,90'a yakin seyrettigi gortlmekte-
dir. Dolar kurunun ylksek bir dizeyde
seyretmesinin cari acik Uzerinde pozitif
bir etki yaratmasi beklenmelidir. Nite-
kim, son aciklanan rakamlarda cari acik
kaleminde meydana gelen yavaslama
ozellikle ithalatin daha fazla hiz kesmesi
artabilir. Bu noktada dolar kurunun mev-
cut seviyesi Turkiye'de sardurtlebilirligi
tartisilan cari acigin dengelenmesinde
6nemli rol oynamaktadir.

Bununla birlikte dolar kurunda meydana
gelen artis enflasyonu olumsuz etkile-
mektedir. Nitekim Aralik ayinda tuketici
fiyat endeksi (TUFE) %0,58, uretici fi-
yat endeksi (UFE) %1 artmistir. Boylece
2012 yilina yonelik enflasyon TUFE'de
%10,45'e cikmistir. UFE'de ise %13.33
olarak gerceklesmistir. Bu tablo beklen-
tilerin Gzerinde bir gerceklesmesinin ya-
sandigini géstermektedir.

Olusan rakamlar son dénemde Merkez
Bankasi'nin aciklamalarini teyit eder ni-
teliktedir. Nitekim, Merkez Bankasi yap-
11§ aciklamalarda enflasyonun baz etkisi
nedeniyle yiksek cikacagini éngdérmus-
tar. Aralik ayindaki enflasyonda doviz
kurundaki artisin yani sira gida fiyatlarin-
daki ydkselmenin devam etmesi ile daha
once yapilan kamu kaynakli zam ve vergi
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artislarinin dolayl etkilerinin sirmesi et-
ken olmustur. Bu cercevede, aylik bazda
fiyati en cok artan sektdr gida ve alkol-
stz icecekler grubu olmustur. Bu Urin
grubunda fiyat artisi % 1,97'yi bulmustur.
Enflasyondaki cikis trendi faizleri de yu-
kar cekmistir. Ontmuizdeki dénemde
déviz kurunun enflasyon Uzerindeki et-
kileri takip edilmeye devam edilecektir.
Ancak daha kritik bir unsur olarak izle-
nen cari ack bu noktada belirleyici bir
unsur olarak 6n planda olacaktir. cari is-
lemler aciginin azalma egilimine girmesi
beklenmelidir. Bu azalmanin blylimede
hiz kesme ile paralel olacagi goérilmek-
tedir.

TURKIYE iINSAAT SEKTORU

insaat sektérinde 2011 yilinin son iki
dénemine yonelik veriler gelirken, mev-
simselligin 6n plana ciktigi gérilmekte-
dir. Nitekim, tim indikatorlerde belirgin
bir ivme kaybi yasanmaktadir. Bunda
havalarin insaat yapim sirecine engel
olusturmasi birincil unsur olarak dur-
maktadir. Bununla birlikte global kriz de
rakamlardan okunabilmektedir.
Sektortn Uretim seviyesi hakkinda bilgi
veren ceyreklik rakamlara bakildiginda
gelisimin devam ettigi ancak hiz kestigi
gorulmektedir. Buna gére 2010un birin-
ci ceyreginden son ceyregine kadar sira-
siyla %9,3, %19,5, %21,2 ve %18'lik
artislar gosteren insaat Uretimi 2011'in
birinci ceyregi itibariyle ivme kaybetme
strecindedir. Nitekim 2011 yiin 1. cey-
reginde %15,7 oraninda artis gdsteren
Uretim, ikinci ceyrekte %13,4, Uclnci
ceyrekte ise %10,7'ye gerilemistir. Ure-
tim artisinin stirmesine karsin artis hizi-
nin yavaslamasinda baz etkisinin disinda
gayrimenkule yonelik Uretimin istenen
alim talebiyle karsilasmamasi sonucunda
meydana gelen stoklar etkili olmustur.

INSAAT SEKTORU URETIM ENDEKSI DEGiISiM ORANLARI

Uretimdeki hiz kesme egilimi 2011 yili-
nin ciro rakamlarina da yansimistir. Buna
gore insaat sektdrindeki ciro gecen yilin
ayni dénemine gore yilin ilk iki ceyre-
ginde sirasiyla %12,1 ve %10,5'lik artis
kaydetmistir. 3. ceyrekte bu artis %4,5'e
gerilemistir.

insaat sektérinin malzeme ayaginda
ise sektérin daha temkinli hareket et-
meye basladigi gorilmektedir. Buna
gore sanayi Uretimi bash@ altinda insa-
at malzemeleri sanayisine yonelik bilgi
veren metalik olmayan diger mineral
drdnleri imalatinda artis hizi 2009 yilinin
Kasim ayindan beri ilk kez eksiye don-
mustdr. Nitekim 2011 yilinin Ocak ayin-
da bir énceki yilin ayni dénemine goére
%23,14'luk artis kaydeden sektor Subat
ayinda %16,69'luk biylme kaydettik-
ten sonra ivme kaybetmeye baslamis ve
son olarak Kasim ayinda %3,98'lik dd-
slis gdstermistir. Bu noktada insaat re-
timde meydana gelen hiz kaybinin sek-
tér oyuncular tarafindan iyi okundugu
gorulmektedir. Buna gore risk yonetimi
cercevesinde Uretim ayaginda daha tem-
kinli bir strateji izlenmektedir.

Kapasite kullanim oranlarinda meydana
gelen gerileme de bu durumu destekle-
mektedir. Nitekim yine insaat malzeme-
leri sanayisine yonelik gosterge olarak
takip edilen metalik olmayan diger mi-
neral Grlnleri imalatinda kapasite kulla-
nim orani Agustos ayinda %81,3 ile zir-
ve yaptiktan sonra disus trendine girmis,
Aralik ayi itibariyle %77,1'e gerilemistir.
Bu verilerde sektértin temkinli hareket
etme egilimine girdigini géstermektedir.
ic ve dis talebe yonelik olusan belirsizlik
ortamina bagl olarak sektorin fiyatla-
rindaki cikis egiliminin hiz kestigi gorul-
mektedir. Bunda emtia fiyatlarinin artis
hizinin kesilmesi de etkisi gostermistir.
Bu noktada ic tiketime yonelik goris-
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KONUT KREDILERI TOPLAM MIKTAR DEGISIMI

4.7 +

4.2 +

3.7 +

3.2 +

2.7 +

2.2 +

1.7 +

1.2 +

0.7 +—

0.2 f f f f f f f f f f f f {

e b = b = A =

Kaynak: TCMB

lerimizi konut kredileri tGzerinden ele al-
mak mUmkdinddr. Buna gore 6zellikle yi-
Iin ilk iki ceyreginde Merkez Bankasi'nin
krediler Gzerinde baski yaratmak icin al-
digr dnlemlerin etkisinin Avrupa’daki kri-
zin yarattigi kaldirac etkisiyle birlesmesi
konut kredilerin hizinda yilin 3. ceyregi
itibariyle zayiflamaya neden olmustur.
Buna gore yilin ilk alti ayinda degisimin
%2,5'un Ustinde oldugu konut kredi-
lerinin degisim orani Temmuz ayinda
%1,38'e, Agustos ayinda ise %0,84'e
gerilemistir. Bu gerileme egilimi daha
sonraki aylarda sirmis ve Kasim ayi iti-
bariyle %0,27'nin goértlmesine neden
olmustur. Ancak ivme kaybina karsin
kredilerin halen artis trendinde oldugu
unutulmamalidir.

Bununla birlikte vade yapisindaki goru-
nim korunmaktadir. Faizlerin dipte ol-
dugu gorisundn etkili olmasi nedeniyle
kisa vadeli kredi kullanimlarinda dusts
yasanirken, 5-10 yillik kredi kullanimi-
nin arttigr gordlmektedir. Mevcut du-
rumda vade dagihiminda 5-10 yilliklarin
%50'nin Uzerinde oldugu goérulmekte-
dir. Yani tuketici mevcut kredi faizlerini
uzun vade icin kullanmak istemektedir.
Dolayisiyla bu yaklasimin kisa vadede ko-
runmasi beklenmelidir.

Yine tuketicilerin nabzini dogrudan tut-
maya yonelik olarak hazirlanan tiketici
given endeksinde negatif bir tablonun
oldugu goérilmektedir.

Buna bagli olarak tiketicinin konut insa
ettirme/alma istegi Ekim ayinda %0,61
gerileme kaydettikten sonra Kasim'da
degisim gostermemistir.

Yurtdisi talebe yonelik sektérimize yo-
nelik hazirladigimiz insaat sektora dis ti-
caret verileri calismamiz geliserek devam
etmektedir. Ekonomi Bakanligi'nin insaat
malzemesi sektdrinun ihracatini tanim-
layan ve Uyelerimizden gelen Gimrik
Tarife istatistik Pozisyon Kodlari ayri ayr
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TUIK veritabanindan cekilerek insaat
malzemesi ihracat ve ithalat rakamla-
r hesaplanmaktadir. Buna ek olarak bu
rakamlar baz alinarak sektére ¢zel cari
denge ve ihracatin ithalati karsilama
oranlari ortaya konmustur.

Bu veriler 1sinda insaat malzemesi sek-
térainun ihracat verileri en ytksek du-
zeyine 2,53 milyar dolar ile 2008 yilinin
Eylul ayinda ulasmistir. Yani sektor global
krizin basladigi Ekim 2008'den hemen
once zirve yapmistir. Bu noktadan sonra
dustse gecen sektor ihracati 2011 yilin-
da 1,5 milyar dolarlik bir dizeyde ger-
ceklesmektedir. Son aciklanan Kasim ayi
rakamlarina gore ise ihracat dizeyi 1,41
milyar dolara gerilemistir.

insaat malzemesi sektérinin Kasim ayi

TUKETiCi GUVENI-KONUT ALMA /INSAAT ETTIRME IHTIMALIL
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Oniimiizdeki 12 Ay da Konut Alma/insa Ettirme ihtimal

verilerine gore ihracat 1,41 milyar dolar
dizeyinde gerceklesirken, ithalat 633
milyon dolar seviyesinde kalmistir. Bu-
nun sonucunda sektérdn cari dengeye
dogrudan olumlu katkisi 770 milyon
dolar diizeyinde olusmustur. Sektorin
ihracat icinde agirligr ise Ekim ayina gore
azalmistir. Buna gore ihracat rakamlari
icindeki paymna bakildiginda Turkiye'nin
Kasim ayinda gerceklestirdigi ihracatin
yaklasik %12,67'GnU sektor tek basina
yapmaktadir. Buna goére Kasim ayinda
Turkiye'nin toplam ihracati 11,11 milyar
dolar dizeyinde olusurken, sektérin ih-
racati 1,41 milyar dolar seviyesinde ger-
ceklesmis, sektortin ihracat icindeki pay
ise %12,67 olarak kaydedilmistir.

Kasim ayi rakamlari dikkate alindiginda
insaat malzemeleri arasinda ihracatta
lider konumda %26,92'lik pay ve 379
milyon dolarlik ciro ile yine demir/celik
cubuklar bulunmaktadir. Alt sektér ba-
zinda farklilasmalar olsa da 2011'in son
dénemine yonelik gelen sinyaller genel
olarak olumsuzdur. Bu noktada global
Olcekte meydana gelen krizin yarattigi
olumsuz hava insaat sektort rakamlarin-
da hissedilmeye baslanmistir. Mevsimsel-
ligin de etkili oldugu bu dilime yonelik
negatif rakamlarina devam etmesi bek-
lenmelidir. Bu noktada ekonomi yoneti-
minin cari fazla yaratan sektore proaktif
yaklasarak destek vermesi yerinde ola-
caktir.
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INSAAT MALZEMESI DIS TICARET VERILERI

Agu.11 Eyl.11 Eki.11 Kas.11
ihracat (Milyar $) 1,50 1,52 1,67 1,41
ithalat (Milyar $) 0,66 0,74 0,50 0,63
Karsilama Orani 227,41% 205,04% 334,10% 222,31%
Cari Fazla (Milyar $) 0,84 0,78 1,17 0,77

SEKTORUN IHRACATTAKI PAYI

Agu.11 Eyl.11 Eki.11 Kas.11
insaat Malzemesi ihr. (Milyar $) 1,50 1,52 1,67 1,41
ihracat (Milyar $) 11,25 10,76 11,94 11,11
ihracat icindeki Payi 13,34% 14,16% 13,97% 12,67%
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BEP-TR’de sular durulmuyor

TOBB iklimlendirme Sektorii Meclis Baskani Zeki Poyraz: “Program acele etme-
den hayata gecirilmeli, dogru sonu¢ vermeli, yapi tasarimlarinin enerji etkin-
ligine yon vermeli, CAD ortaminda calisabilir, kolay kullanilablilir olmalidir.”

TOBB Iklimlendirme Sektéri Meclis Bas-
kani Zeki Poyraz, Turk Tesisat Muhen-
disleri Derneg@i Baskani Girkan Ari ve
beraberindeki heyet, Cevre ve Sehircilik
Bakani Yardimcisi Muhammed Balta'yi
ziyaret ederek, binalarda enerji kimlik
belgesinin  hazirlanmasinda  kullanilan
BEP-TR yaziiminin insaat sektdriinde
meydana getirecedi olumsuzluklari dile
getirdi.

TOBB iklimlendirme Sektoéri  Meclis
Baskani Zeki Poyraz, BEP-TR yaziliminin
binalarin tasarim asamasindayken mut-
laka tasarimcilar tarafindan uygulan-
masi gerektigini vurguladi. Poyraz, “Bu
program, yap! sektdrinde saglayacagi
disiplinle Tarkiye'yi 2050'li yillarla tasiya-
cak, uluslar arasi rekabete hazirlayacak
olan bir programdir. O nedenle, program
acele etmeden hayata gecirilmeli, dogru
sonuc vermeli, yapi tasarimlarinin enerji
etkinligine yon vermeli, CAD ortaminda
calisabilir, kolay kullanilablilir olmalidir.
Bir binanin mimari ve mekanik dizayni
yapilirken program arka planda calisiyor
olmali, aktif ve pasif mimari sistemlerin,
yalitim malzelerinin, dogal i1sitma, dogal
havalandirma ve dogal aydinlatma tek-
niklerinin, yenilenebilir enerjilerin yapiya
etkisi aninda tasarimci tarafindan izlene-
bilmelidir. Hepimizin bildigi gibi enerji et-
kin yapi tasarimi sadece yalitimdan iba-
ret degildir. Dogru sistem tasarimi, dogru
ardn secimi, dogru montaj ve isletme ge-
reklidir. Bu dort unsur enerji etkinliginin
olmazsa olmazidir” diye konustu.

Tark Tesisat Mduhendisleri Dernegi
(TTMD) Baskani Gurkan Ari ise, mevcut
yontemle verilen enerji kimlik belgele-
rinin dogruluguna inanmadiklarini soy-
leyerek, “Glncel gelismis programlar
ile hazirlanan mimari projelerden dijital
veri aktarma ¢zelligi olmayan, bilgi gi-
ris streci tasarim strecinden daha fazla
zaman alan, mekanik tesisat ve yenile-
nebilir enerjiler bélimu son derece ye-
tersiz olan bu yazilimin ciktisi olan enerji
kimlik belgelerinin dogruluguna guven-
miyoruz” dedi ve cesitli EVD firmalari
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tarafindan verilmis olan bazi enerji kim-
lik belgeleri Gzerindeki celiskili degerlere
dikkat cekti. TTMD Uyesi tasarimcilarin
bedeli ne olursa olsun, bilgi giris yénte-
mi cagin cok gerisinde, ciktilar tartis-
mali olan bu yazilimi kullanarak belge
vermek istemediklerinin altini cizen Ari,
"GUnUmuzde enerji kimlik belgeleri ge-
nellikle, profesyonel tasarimci mimar ve
muhendisler disinda kalan ve bu isi yeni
bir sektor olarak géren mimarlar, maki-
ne, elektrik, insaat, harita muhendisleri
tarafindan verilmektedir. Halbuki kimlik
belgelerinin dizenlemesinde kullanila-
cak BEP-TR yazilimi direkt olarak yapi
tasarimlarina yén vermeli, 6nimuzdeki
on yillarin sifir enerjili binalarina Glkemi-
zi hazirlamalidir. Bu yolda, Bakanligimiz
yetismis, uzman, profesyonel mihendis
ve mimarlarimizdan yararlanmalidir”
dedi. Bugln verilmekte olan kimlik bel-
gelerinin sadece bina yaltimini belgelen-
dirmesi disinda bir yarari bulunmadigini
ifade eden Garkan Ari, programla ilgili
problemlerin Cevre ve Sehircilik Bakanli-
g1 tarafindan da kabul edildigini ve yeni
bir yazilim konusunda TUBITAK ile calis-
malara baslanildigini belirterek, “iskan

asamasina gelmis binalarda kaos olus-
turarak insaat sektériinin énund tika-
yacak, dlkemiz insanina glclik cikarma
Otesinde yarar saglamayacak mevcut
yazilim ile enerji kimlik belgesi verilmesi
uygulamasinin, dogru sonuc veren, ko-
lay kullanilabilir bir yazilim tlkemize ka-
zandirilincaya kadar, Cevre ve Sehircilik
Bakanligi tarafindan, her hangi bir stre
verilmeksizin bir kez daha ertelenmesini
ve iskan asamasindaki binalarin mevcut
binalar kapsaminda degerlendirilmek
sureti ile sertifikalandirilmasini  6ner-
mekteyiz” dedi.

Cevre ve Sehircilik Bakan Yardimcisi Mu-
hammed Balta, Turkiye'nin tim alanlar-
da oldugu gibi yapi ve enerji sektoriin-
de de hizli bir gelisim ve degisim icinde
oldugunu blirterek, bu surecte yasanan
bazi problemlerin  dogal oldugunu,
Tdrkiye'nin kisa strede bu sorunlari asa-
cak gucte bulundugunu ifade etti. Son
bir yillik strecte yasanan sorunlarin da
aslinda onemli bir deneyim oldugunu
vurgulayan Balta, konunun ¢6zimi ko-
nusunda gerekli calismalara devam edi-
lecegini sdzlerine ekledi.

" e
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sektor glindemi

lzocam Cevresel Siirdiiriilebilirlik
Caligtayr’na destek oldu

Yildiz Teknik Universitesi E§itim, Uygulama ve Arastirma Merkezi’nde diizen-
lenen, “CGevresel Siirdiiriilebilirlik Galistay1”, Tiirk ve Ermeni dgrencilerle geng
profesyonelleri bir araya getirdi. izocam, Calistaya destek veren kuruluslar

arasinda yer aldi.

Turkiye ve Ermenistan’daki Universite-
lerin  MUhendislik, Mimarlk ve Sehir
Planlama mezunu genc profesyonelle-
rine yonelik olarak, 12-18 Aralik 2011
tarihlerinde izocam ve Yildiz Teknik Uni-
versitesi (YTU) ev sahipliginde “Cevresel
Surdarulebilirlik Calistayr (Environmental

Sustainability Workshop)” istanbul’da
gerceklestirildi.  Calistay, Ermenistan
merkezli sivil toplum kurulusu olan Civic
Forum (Sivil Forum) tarafindan, izocam,
Eurasia Partnership Foundation (Avrasya
Ortaklik Vakfi) ve YTU Mimarlik Fakultesi
isbirliginde duzenlendi.

Cevresel surddrdlebilirlik ve cevre, enerji
verimliligi ve yenilenebilir enerji Uzerine
odaklanan Calistayda, ele alinan konu-
lar arasinda sifir salimli binalar, pasif ev
tasarimi, yalitim ve enerji verimliligi, yapi
ve kent olceginde kullanilan yenilenebilir
enerji uygulamalari yer aldi. Cok sayida
konusmacinin ve saha ziyaretlerinin yer al-
dig Calistaya, Turkiye ve Ermenistan’dan
20 genc profesyonel katildi.

American University Of Armenia MU-
hendislik Arastirma Merkezi Strateji Da-
nismani, ayni zamanda Calistay Proje
Yoneticisi Alen Amirkhanian Calistay ile
ilgili sunlar dile getirdi: “Universitede
daha cok cevre dostu kentlesme, mu-
hendislik ve insaat alanlarinda ders veri-
yorum. Enerji ve enerji kullanimina iliskin
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karar verme mekanizmalarina da degi-
niyorum. Sunumlarimda da daha cok,
kentsel planlama ve bina teknolojileriyle
baglantili olarak enerji verimliligi Gzerin-
de durdum. Sdrdurtlebilirlik trendlerine
ve tim dinyanin karsi karsiya kaldigi
enerjiyle ilgili sorunlari nasil algladigi-
na degindim. Calistayda enerji konusu
kapsamli sekilde ele alindi. Ayrica, tim
dinyada Onerilen ve test edilen cesit-
li enerji cozumleriyle birlikte, izocam’in
deneyimleri, enerji verimliligini yalitim ve
insaat malzemeleriyle nasil arttiracagimi-
zI gosterdi.”

Alen Amirkhanian izocam ile isbirliklerin-
den duyduklari memnuniyete ve isbirligi-
nin baslama strecine de degindi; “Yildiz
Teknik  Universitesi'nde  akademisyen
olarak gorev yapan arkadaslarm ve
izocam’dan da cok yakin arkadaslarim
vardi. Calistayr organize etmek icin yak-
lasik bir bucuk yildir kendileriyle temas
halindeydim. Ermenistan’da bulunan
STK'lar Sivil Forum ile Avrasya Ortaklik
Vakfi, projeyi gerceklestirmek icin destek
oldu. Calistayin yapilacagr mekan ve lo-
jistik konusunda Yildiz Teknik Universite-
si buylk destek verdi. Boylece Calistaya,
Ermenistan’dan Turkiye'den 10'ar genc
profesyonelin katilmasini sagladik. izo-
cam ile son derece profesyonel bir ilis-
kimiz var. Calistay strecinde birbirimize

destek olduk. izocam’in, Ermeni-Tirk
mimarlar ve kentsel planlama uzmanla-
riyla birlikte gelecekte gerceklestirece-
gimiz projelerde yararlanabilecegimiz,
biyUk bir bilgi birikimi ve uzmanlhgi var.
izocam’in deneyimlerinden bundan son-
ra da cok yararlanacagimizi dastnlyo-
rum.”

Avrasya Ortaklik Vakfi Proje Yoneticisi
Varya Meruzhanyan Calistayin hedefleri,
cevresel strddrdlebilirlik ve enerji verim-
liligini anlatt; “Avrasya Ortaklik Vakfi,
yaklasik 16 yildir Ermenistan’da faaliyet
gosteren bir kurulus. Vakif, 2007 yilin-
dan beri Azerbaycan ve Gdrcistan'da da
faaliyet gostermeye basladi. Ayrica Azer-
baycan ve Ermenistan arasinda sinir 6tesi
bir proje yuruttyoruz. Genel olarak, Er-
menistan’daki demokratiklesme streci-
ne, bilginin serbest dolasimina ve sinirlar
Otesi projelere destek olmayi amacliyo-
ruz. Ermenistan’da bilginin serbest dola-
simi ve 6zgUr medyanin olusturulmasina
yonelik calismalara destek veriyoruz.
Ermenistan ve Turkiye'nin iliskisine de
katkida bulunmaya calisiyoruz. Odaklan-
digimiz konulardan biri de, Ermenistan’in
Avrupa Birligi ile ilgili ile olan entegrasyo-
nuna destek vermek.”

Varya Meruzhanyan Cevresel Sirdiri-
lebilirlik Calistayi'na katilma slrecini ise
soyle Ozetledi; “Avrasya Ortaklik Vakfi
olarak cevresel surddrdlebilirlik konusu-
na odaklanmiyoruz. Ancak bazi proje-
lerimizde cevresel olarak strdurtlebilir
mimarileri destekledik. Bu projeler ara-
sinda Calistay da yer aliyor. Daha 6nce
Ermenistan ve Tlrkiye arasindaki iliskileri
destekleyecek fikirleri olan, Turk ve Er-
meni kurumlarina acik buydk bir yarisma
dizenledik. Yarismaya Ermenistan’dan
16 basvuru oldu. Basvurular yarismaya
dahil edildi ve cesitli Ttrk ve Ermeni or-
ganizasyonlarin Uyelerinden olusan bir
secici kurul tarafindan degerlendirildi.
Oneri kabul edildi ve biz de Calistayi fi-
nanse etmeye karar verdik.”
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sektor glindemi

Tiirkiye’nin ve Insaat Sektoriiniin
2012 yilinda Buyumeme Luksu Yok!

ingaat Malzemesi Sanayicileri Derneiji IMSAD, Olagan Mali Genel Kurul Top-
lantis1 19 Ocak 2011 tarihinde gerceklestirildi. Genel Kurul Toplantisi oncesi
diizenlenen “Ekonomik Gelismeler ve Reel Sektor Beklentileri” basglikli toplan-
ti, Tiirk ekonomisi ve ingaat sektoriiniin 2012 yili hedeflerini yiikseltti.

INSAAT MALZEMESI GENEL KURULU
SANAYICILERI DERNEGI 19002012

IMSAD Yénetim Kurulu Baskani Hiise-
yin Bilmac, yaptigi acilis konusmasinda;
“2012 yiinda insaat sektérd; cari aciga
net pozitif katkisi ile katma degeri yik-
sek, stratejik bir sektdr olarak deger-
lendirilmeli ve Turk ekonomisinin buyu-
mesine katkisini strdtrmeli. Son 5 yilda
ortalama ylzde 15 civarinda buyuyen
insaat malzemeleri sektérintn 2012 yi-
linda da yine 2023’e dogru 6nemli he-
defleri bulunuyor” dedi.

insaat Malzemesi Sanayicileri Dernegi‘nin
(IMSAD) geleneksel hale getirdigi ekono-
mi bulusmalarinin 2012 yil ilk toplantisi

IMSAD Yénetim
Kurulu Baskani
Hdiseyin Bilmag¢

ﬂ IMSAD
GENEL KURULU
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“Ekonomik Gelismeler ve Reel Sektor
Beklentileri” bash@ altinda, 19 Ocak
2012 tarihinde TOBB Plaza’'da yapildi.
Tarkiye ekonomisi ve insaat malzemeleri
sektortindeki gelismelerin ele alinarak,
beklenti ve planlarin paylasildigi toplan-
t1; ilgi cekti.

Toplantinin acilis konusmasini  gercek-
lestiren IMSAD Yonetim Kurulu Baskani
Huseyin Bilmac; “2012 yilinda da insaat
sektortindn katma degeri yiksek, stra-
tejik sektor olarak degerlendirilmesi ge-
rekmektedir. Son 5 yilda ortalama ylizde
15 civarinda biylyen insaat malzeme-
leri sektort, 2012 yilinda da sektordeki
hareketliligi yogun olarak devam ettire-
cektir. NUfus artisi ve kentlesmeye bagli
konut talebi, kentsel dénlstim projeleri,
yenilenebilir enerji alanindaki calismala-
ri ile baylyen ic pazar ve 6zellikle yakin
cografyada yer alan Ulkelerdeki talep ar-
tisi ve yeni olusacak pazarlar bizim icin
firsatlar sunarak, sektérdeki buytumeyi
desteklemektedir. Sektortn, htkUmetin
hedefledigi %4 ekonomik blylme orta-
minda 2012 yilinda %7 ila %8 oraninda
blylmesi 6ngodrilmektedir” dedi.

IMSAD Yonetim Kurulu Baskani Hiiseyin
Bilmac'in ardindan s6z alan IMSAD Eko-
nomi Danismani Prof. Dr. Kerem Alkin
ise “Gectigimiz Ekim ayindan beri kriz

soylentileri ekonomiyi yavaslatt. Ama
bu is dunyasinda var olan zihinsel bir
kansiklik. ihracat siparis ve ic pazar si-
parislerinde sikinti yok. Sadece herkesin
ayagi frende ama Turkiye'nin 2012 yI-
linda %4'ln altinda blytme laksd yok.
Kentsel dontstm bu yil biylimeyi daha
da hizlandiracaktir” sozleri ile sektérin
krize karsi tedbirli ve temkinli hareket et-
tigini ancak 6ngorilen %4'ltk blyime
rakaminin insaat alanindaki hareket ve
talep ile asilacagini belirtti.

Dinya Gazetesi Genel Yayin Yonetmeni
Hakan Guldag ise “Sayet 2023'te AB
buylme ortalamasinin yakalanmasi bir
hedefse 2012'de %9 bir blyime cok
daha iyi olur. Ekonomideki degisken or-
tami yonetebilmek 2012'de daha da
onemli hale geliyor. Konut sektéri aci-
sindan demografi avantaji ile sansl bir
konumdayiz. Bircok Avrupa Ulkesini yeni
konut talebinde gececek durumdayiz.
Rakamlar sektor ilerletecek bir dinami-
ge sahip. Orta siniftaki gelisme ve buna
bagli kentlesme gelecege damgasini vu-
racak” sozleri ile 2012 yiindan umutlu
olduklarini belirterek, hukimetin hizla
gelisen insaat sektdrtne verdigi tesvikleri
artirmasi cagrisinda bulundu.

Yonetmeni
Hakan Gildag
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sektor glindemi

Egitim Yonetimi ve E-learning Sistemi devreye giriyor
Isisan Akademi’de egitim artik her an
elinizin altinda

2007 yilindan bu yana iklimlendirme ve sogutma sektoriine dair tiim konularda
gerek Bosch Termoteknik ¢calisanlarina, gerekse tiim paydaslara egitim hizmeti
veren Isisan Akademi, web tabanli, internet olan her yerden erigilebilen, mo-
bil cihazlarla uyumlu, yani 7 giin 24 saat devrede olacak ‘Egitim Yonetimi ve
E-learning Sistemi’ne geciyor.

Bosch Termoteknik Isitma ve Klima Tic.
A.S.'nin 37 yillik tecrtibesini hem bayi ve
servislerle hem firma calisanlariyla hem
de tiim sektorle paylasmak Uzere faaliyet
gosteren Isisan Akademi’'de yepyeni bir
dénem basliyor.

2007 yilinda ‘Bilgi paylastikca cogalir’
vizyonuyla yola cikan ve bugiin tam do-
nanimli egitim merkezi olarak hizmet
veren Isisan Akademi, web tabanli, in-
ternet olan her yerden erisilebilen, mo-
bil cihazlarla uyumlu, yani 7/24 devrede
olacak ‘Egitim Yonetimi ve E-learning
Sistemi’ne geciyor.

Egitim Yonetimi Yaziimi (LMS: Learning
Management System), kurumlarin egi-
tim ve gelisim projelerinin, istenilen is
sonuclarina, istenilen bilgi paylasimi ve
davranis gelisimi sonuclarina ulasip ulas-
madigini, denetlemeye ve 6lcimlemeye
yardimci olan bir egitim yonetim sistemi
olup, sistem Uzerinden hem klasik sinif
eg@itimleri planlamasi hem de uzaktan
egitim (e-learning ve sanal sinif) prog-
ramlari planlamasi yapilabiliyor.
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Bu sistemle tim egitim aktiviteleri icin
talep toplamak, aktiviteleri planlamak,
farkl egitim ihtiyaclan icin, farkli ku-
rallarda egitim programlari olusturmak
mumkdn olurken; calisanlarin, bayilerin
ve servislerin, &grencilerin ve sektorde
egitime ihtiyac duyan herkesin egitim ve
gelisimi icin sunulan tim araclara kisisel
sayfalarindan ulasmalarini ve izlemeleri-
ni saglamak da miumkun olacak. Ayrica
sistem online 6lcme ve degerlendirme
sistemiyle anlik ve hizli 6lcimleme yapa-
bilme, tim egitim kaynaklarinin detayl
takibini ve cakisma kontrollerini takip
etme, tim egitim butcesini tek bir mer-
kezden yonetebilme ve AICC ve SCORM
standartlari ile uyumlu olan e-6grenme
iceriklerini kullanicilara sunup raporlama
imkani da veriyor.

Sistem bunun yaninda bir bilgi mer-
kezi gorevi de Usleniyor. Basta bayiler
ve servisler olmak Uzere tim sektorin
yararlanabilecegi bir portal olarak kul-
lanilacak olan sistemde, Isisan Akade-
mi yayinlari, sektérel yayinlar ve do-
kimanlardan olusan buyuk bir sanal
kUtdphane de yer alacak. Sistem kulla-

nicalari istedikleri zaman hem egitim-
lere hem de dokUmanlara ulasabilme
imkani bulacaklar.

Bugtine kadar istanbul basta olmak tize-
re Adana, Ankara, Antalya, Bursa ve
izmir'de gerceklestirilen egitim toplan-
tilarinda her yil 7.500'den fazla kisiye
egitim veren Isisan Akademi, ‘Egitim Y6-
netimi ve E-learning Sistemi’ ile cok daha
fazla kisiye ulasmayi hedefliyor.

Egitim kaltlrind tek cati altinda topla-
mak, sektore yon vermek, dogru drdn,
dogru uygulamayla enerji ekonomisi
saglayarak Ulkemize katkida bulunmak,
teknolojiyi takip ederek gelismelerden
sektoérd aninda haberdar etmek gibi
amaclari bulunan Isisan Akademi’nin he-
def kitlesi soyle: Yetkili bayiler ve yetkili
servisler, firma calisanlari, tasarimcilar,
uygulamacilar, sektorde faaliyet gésteren
muhendis, tekniker ve teknisyenler, sivil
toplum &rgatleri, Gniversite 6grencileri,
mimarlar, Endistri Meslek Lisesi 6gren-
cileri, yatinmailar, son kullanicilar, egit-
menler ve Bosch Grubu'na bagl diger
kisi ve kuruluslar...
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sektor glindemi

Grundfos 2012’ye hazir!

Pompa sektoriiniin diinyaca iinlii, oncii kuruluglarindan Grundfos, Tiirkiye’nin
dort bir yanindaki bayilerini 15-18 Aralik tarihleri arasinda Crowne Plaza

Asia’da bir araya getirdi.

Pompa sektoriniin énct kuruluslarindan
Grundfos, geride kalan 2011 yilini de-
gerlendirmek ve 2012'de ortak degerler
cercevesinde ilerleyebilmek adina “Hizli
Gelisim, Surdurulebilir Liderlik” toplantisi
dizenleyerek, bayilerini bir araya getirdi.
“Hizli Gelisim ve Surdurdlebilir Liderlik”
konularinin islendigi toplanti Grundfos
Turkiye Genel Mudura Mike W. Otten
Baslangic Cizgisi baslikli  konusmasiyla
acildi. Otten konusmasinda Grundfos'un
yasanan yonetim degisikliginin ardindan
pazardaki liderligini strdtrmek icin ol-
dukca hareketli bir yil gecirdigini vurgu-
ladi ve Grundfos'un 2011 yilinda sergile-
digi hizli buyumeyi degerlendirdi. Otten
“Hizli gelisim icin taninan uzmanlarla
binalardaki liderligimizi korumamiz, tam
anlamiyla evrensel bir ekiple su hizmeti
konusunda yarisi hizlandirmamiz ve can-
lanmis bir takimla sektérdeki varligimizi
gostermemiz gerekiyor” dedi.

GRUNDFOS’UN 2012-2016

YOL HARITASI!

Grundfos Turkiye Satis Madura Ali Riza
Daglioglu ve Grundfos Turkiye is Ge-
listirme MUUdurd Hasan Ava konusma-
a olarak katildigi 2011 Mac Kritigi ve
2012 Stratejisi oturumda Grundfos'un
buglnki basarisinin altinda yatan insan
odaklilik, strdarlebilirlik, dartstluk, ba-
gimsizlik ve azim gibi ortak Grundfos de-
gerleri Gizerinde duruldu. Ayrica 2012'de
de basariya ulasmak icin iyi bir satis su-
recinin nasil olmasi gerektigi konusul-
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du. Toplantida Grundfos'un 2012-2016
stratejisine de deginildi: Deger katarak
musteriye odaklanma; is gelistirme, ko-
ruma, hizlandirma ve gdsterme; amaci
destekleyen yetenekli bir ekip; karl bu-
yime ve mikemmel bir platform gibi ilke
ve hedeflerin Uzerine bina edilen strateji
Grundfos'un farklilastirici 6zelliklerinden

biri olarak 6n plana cikiyor.

GRUNDFOS, ENERJi  VERIMLILIGI
SAGLAYAN URUNLERIYLE DE YENI
YILA HAZIR!

Grundfos Dis Satis Mihendisi Caglar Sa-
kakl ve Grundfos Satis Mihendisi Selin
Ertugrul da toplantida enerji verimliligi
saglayan Grundfos'un A-sinifi pompa-
larindan bahsetti. Grundfos, enerji ve-
rimliligi saglayan Alpha2 ve Magna sir-
kilasyon pompalariyla 1 Ocak 2013'te
ylrarlige girecek olan ve sirkdlasyon
pompalarina ekodizayn gereksinimleri
getiren Avrupa Birligi'nin EUP yonetmeli-
gini simdiden yerine getiriyor. Grundfos,
Avrupa Birligi'nin enerji tasarrufu sag-
lama ve cevreyi koruma amaciyla hazir-
lanan ve 2005 yilinda yayinlanan EUP
yonetmeligine uygun olarak Blueflux
etiketli pompalari sunuyor. Grundfos'un
Blueflux etiketli pompalari, piyasadaki en
yiksek verimli motor ile strilen pompa
olma &zelligi tasiyor. Bunlarin yani sira
toplantida verimliligi artirmada  etkili
yeni Sololift2 kompakt pompa istasyon-
lari, yeni paslanmaz celik NK gibi yeni
céztmler de bayilere tanitildr.

HER YIL DAHA DA GUCLENEN

BiR MARKA: GRUNDFOS!

Toplantida Grundfos Pazarlama Sorum-
lusu Guizide Ozcan Bacimer ve Grundfos
Mdsteri Hizmetleri Mdurt Derya Cuha
katihmcilarla  Grundfos'un  2011'deki
pazarlama faaliyetlerininin  yani sira
2012 pazarlama planlarini da paylasti.
2011'de 8 yurt disi fabrika gezisi ger-
ceklestiren Grundfos, Deger GUnU ve
Marka GUnU duzenleyerek de calisan-
lardaki marka gucint pekistirdi. Farkli
bolgelere giderek 247 musterisine egi-
tim veren Grundfos, Grundfos Akademi

ile de 355 kisiye sektorel bilgi sundu.
Grundfos'un 2012'de EUP Kampanya-
si ve Atiksu Farkindalik Kampanyasi‘na
baslarken, EndUstri Farkindalik Kampan-
yasi ve Blueflux Kampanyasina devam
edecek. Yuksek verimlilige sahip yeni bir
Urdntn de lansmanini gerceklestirecek
olan Grundfos, Enerji Verimliligi Forumu
ve Fuari, SODEX Fuari gibi etkinliklere de
katilacak.

GRUNDFOS BAYILERIYLE BiRLIKTE
GELISIYOR!

Yil sonu deg@erlendirmesinin yapildig
toplanti, ayni zamanda Grundfos aile-
sinin bir araya geldigi bir motivasyon
toplantisi olma 6zelligini tasiyordu. 155
kisinin katildigi toplantida “Finansal Di-
siplin”, “En Basaril Yeni Bayi”, “Hizli BU-
yame”, “Grundfos Degerlerini Temsil”,
“Ustiin Satis Performansi”, “Pazarlama
ve Tanitim”, "“Operasyonel Mikemme-
liyet”, “Misteri Memnuniyeti”, En lyi
Finansal Performans” ¢dulleri sahiplerini
buldu.

GRUNDFOS AILESININ EKiP RUHU
FORMULA 1 YARISCILARINA TAS
CIKARDI!

“Hizli Gelisim, Strddrdlebilir Liderlik” top-
lantisinin konsepti Formula 1 yarislariydi
ve toplantiya paralel yapilan Formula 1 si-
mulasyonunda Grundfos ailesi ekip ruhu-
nu ortaya koyarak tam bir takim calismasi
sergiledi. Turkiye'nin farkli boélgelerinden
gelen bayiler, toplantidan arta kalan za-
manlarinda sohbet etme ve istanbul'un
tadini cikarma firsati da buldu.

Konuyla ilgili olarak Grundfos Genel
Mudurd Mike W. Otten su aciklamayi
yapti: “insana odaklilik, hizli gelisim ve
strddrdlebilir liderlik ilkeleriyle faaliyet
gosteren Grundfos olarak isbirligi icinde
oldugumuz bayilerimizi cok ©nemsiyo-
ruz. Bayilerimizin de destegi ile gectigi-
miz 2011 yilinda ytzde 53 buytime ger-
ceklestirerek sektértin ortalama iki kati
blylmeye imza attik. 2012 yilinda gucld
bir satis ekibi ile yeni alanlara odakla-
narak Turkiye'deki pompa pazarindan
daha fazla pay alacagimiza inaniyoruz.”
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Honeywell,

Beginci

geleneksel

]
arismasi

‘Geleceijin Miihendisleri’, istanbul-Tiirkiye’de Saygin Honeywell EMEA
Kullanici Grubu Konferansinda yenilikci tasarimlarini sunacak.

Honeywell proses otomasyonu endist-
risinde inovasyonu ileriye taslyacak yon-
temler gelistirmek amaciyla Avrupa, Orta
Dogu ve Afrika’da (EMEA) bulunan kolej
ve Universitelerde 6grenim goren teknik
okul 6grencilerine yonelik besinci gele-
neksel yarismasini baslattr.

Alaninda uzman kisilerin olusturdugu
komite, kazanan yarismaciyl sececek ve
kazanan yarismaci ile destekleyici 6gret-
men, Kasim ayinda istanbul-Tirkiye'de
gerceklestirilecek olan Honeywell EMEA
Kullanici Grubu 2012 Konferansina (Ho-
neywell Users Group - HUG) katilmak
Gzere ilgili tim masraflar dahil, Ucretsiz
seyahat hakki elde edecektir. Kazanan
yarismaci projesini bu konferansta suna-
caktir. HUG, 6grencilere proses endiist-
risi hakkinda daha fazla bilgi edinme,
katilmailarla a§ olusturma ve potansiyel
bir isverenle tanisma firsati sunmaktadir.
Destekleyici 6gretmen de Honeywell'in
dlinyaca UnlG otomasyon kolejlerinden
birinde modern teknolojik inovasyona
odaklanan birinci sinif bir egitim kursuna
katilma firsatina sahip olacaktir.
Honeywell EMEA Proses Cozimleri satis
baskan yardimcisi Orhan Genis konuyla
ilgili olarak sunlari dile getiriyor: “Proses
otomasyonu endustrisi, musterilerinin
‘az ile yetinerek cok sey basarma” yo-
nundeki taleplerine cevap verdigi icin ev-
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rim gecirmeye devam edecek. Bu kolay
bir gorev degil ve bunun icin zeki, yara-
tici ve mihendislik konusunda dogustan
yetenekli olan genclere ihtiyac var. Yeni
nesil muhendisleri mevcut en son tek-
noloji ve araclarla tanistirmak, surekli
degisen ve hizli ilerleyen bir endUstri icin
becerilerini ve yeteneklerini gelistirmeleri
acisindan kritik 6neme haizdir.”

YARISMANIN DETAYLARI

Ekonomik baskilar, proses otomasyonu
endustrisi icinde yeni ve yenilikci disun-
ce tarzlarinin yer almasini gerektirmek-
tedir. Etkinligi, verimliligi, glvenilirligi,
emniyeti ve surdUrulebilirligi arttirmak,
muUhendislerin giindelik hayatta yer alan
araclarin kullanilmasi icin yenilikci ve
benzersiz ydntemler gelistirirken dikkate
almasi gereken dnemli hususlardr.

Bu bilgiler 1siginda 6grenciler kritik bir
tesis isi meselesinin ¢6zllmesi amacina
yonelik bir proses tasarimi olusturmak
icin Honeywell UniSim® Tasarim Sditi
yazilimini kullanarak yaraticiliklarini gos-
termeye davet edilmektedir.

Honeywell UniSim® Tasarim Suit'i, yete-
nekli muhendislere tesis tasarimi, perfor-
mans izleme, sorun giderme, operasyonel
iyilestirme, is planlama ve varlik yénetimi
icin sabit ve dinamik modeller olusturma
becerisini sunan sezgiye dayal ve interak-

tif bir proses modelidir. UniSim® Tasarim,
Chemrec'in isvec'teki gazlastirma proje-
lerinden Woodside Energy Ltd'nin Avust-
ralya Kuzey Bati Sahanligindaki Angel
platformuna kadar, mihendislerin proses
tasarimini iyilestirmelerini, muhendislik
masraflarini azaltmalarini ve ekipman is-
letimini optimize etmelerini saglar.

opUL

Kazanan yarismaci ve arastirma danis-
mani, istanbul-Tirkiye'de diizenlenecek
olan Honeywell EMEA Kullanici Grubu
Konferansinda sunum yapmak Uzere da-
vet edilecektir. Honeywell , seyehat, ko-
naklama ve kayit masraflarini karsilaya-
caktir. Ayrica, destekleyici 6gretmen de
Honeywell'in  otomasyon kolejlerinden
birinde bilgilendirici bir egitim kursuna
katilma firsatina sahip olacaktir.

BASVURULAR VE SON TESLIM TARiHi
Tasarimdan elde edilecek faydalara iliskin
yaklasik 300 kelimelik ¢zetler ve kisa bir
sunum, 30 Agustos 2012 tarihine kadar
ibraz edilecektir. Katilim kosullari hak-
kinda daha fazla bilgi icin, IGtfen unisim.
studentcompetitions.com adresini ziya-
ret ediniz. Ornek basvurulara ve gecen
senenin kazanan yarismacilarina ayrica
www.facebook.com/HoneywellStuden-
tEngineers adresinden de ulasabilirsiniz.
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Ayvaz ve Ari Armaturen arasinda
stratejik is birligi yapild

Diinyanin en biiyiik vana iireticilerinden Ari Armaturen ile Tiirkiye tesisat sek-
toriiniin koklii kurulusu Ayvaz arasinda imzalar atildi. Alman Ari Armaturen’in
Tiirkiye’deki tek distribiitorii Ayvaz A.S. oldu.

“ yvaz A.S.
/&P Kurulu Baskani
han Alpagut

Ayvaz ve Ari Armaturen arasinda 1996 yI-
linda baslayan is birligi, 2011 yilinin son-
larina dogru yapilan anlasma ile yeni bir
boyut kazandi. Anlasmaya gore Ayvaz,
2012 vyiliyla beraber Ari Armaturen’in
tim Urdnlerinin Turkiye'deki satisi konu-
sunda tek yetkili firma oldu.

Ayvaz A.S. icra Kurulu Baskani Serhan
Alpagut, konuyla ilgili yaptigl acikla-
mada “Ari Armaturen ile 15 sene 6nce
baslayan is birligimiz, bu yeni anlas-
mayla beraber cok daha gucli bir bo-
yut kazandi. Bu eski dostlugun Uzerine
insa ettigimiz yeni stratejiler sayesinde,
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Tarkiye tesisat sektorl Ari Armaturen
UrGnlerini adeta yeniden kesfedecek”
dedi. Alman vana Ureticisinin kalite ve
teknik alt yapi bakimindan adeta “stan-
dart belirleyici” oldugunu séyleyen Al-
pagut, Ayvaz'in glvenilir ve deneyimli
bir marka olmasinin anlasma surecini
kolaylastirdigini belirtti.

KAZANAN TURKIYE TESISAT
SEKTORU OLACAK

Anlasma oncesinde Turkiye vana sek-
toérinln, pazarin ve oyuncularin de-
rinlemesine analiz edildigini soyleyen
Alpagut, bu analizler sonucunda yara-
tilan stratejiyle beraber asil kazananin
Tarkiye tesisat sektoérl olacagini be-
lirtti. Baskan, sektdérde yasanan bilgi
eksikligini gidermek ve tim satis slre-
cinde daha iyi hizmet vermek amaciyla
Ari Armaturen ve Ayvaz'in bu yildan
itibaren ortak calismalar yapacagini da
sozlerine ekledi.

Aciklamanin ardindan, Ayvaz'in Ari Ar-
maturen Urlnleri konusunda Almanya’da
yerinde egitimler de alan uzman bir kad-
ro ile Turkiye'nin dort bir yanina hizmet
ve teknik konularda destek verecegi be-
lirtildi. Ayrica sektor Uyeleri tarafindan
buytk ilgi géren geleneksel Tesisat Bu-
lusmasi seminerlerinin bu yil da devam
edecedi ve Ari Armaturen yetkililerinin
de katilimiyla bu etkinligin daha da zen-
ginlesecegi bildirildi.

SEKTOR UYELERINi DE
ALMANYA'YA GOTURUYORUZ

Ari Armaturen’in Gretim teknolojile-
rini ve organizasyon yapisini yerinde
incelemenin fark yarattigina inandigini
belirten Ayvaz A.S. icra Kurulu Baskani

A AYVAZ
ARMATUREN

Serhan Alpagut “Biz Ari Armaturen’i
uzun yillardir taniyoruz ve kalitesine
inaniyoruz. Sektor Uyelerinin de bu
markayl daha iyi tanimasi ve Grunleri-
nin ardinda yatan teknolojiyi gérmesi
icin, Almanya’daki Ari Armaturen fab-
rikasina yil icerisinde geziler duzenle-
yecegiz.” dedi.

Ayvaz Ari Armaturen is birligi kapsamin-
da bu yil ARI-FABA metal korukli vana-
lar, ARI-STEVI kontrol vanalari, ARI-SAFE
emniyet ventilleri, ARI-PRESO basinc
dlzenleyici vanalar, ARI-PREDU basinc
disurtict vanalar, ARI-CONA kondens-
toplar ve ARI-ASTRA balans vanalarinin
one cikacad bildirildi.

v Ari Armaturen -

Thorsten Strughold
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2012 AHR Expo’yu
vaklasik 40,000 kisi

ziyaret etti

= WELCOME

AHR

Expo vyaklagik 129,000

metrekarelik alan ile 82 yil-
lik fuar tarihinin en biiyitk AHR

Expo Fuar oldu.

INTERNATIONAL AIR-CONDITIONING rh
HEATING » REFRIGERATING EXPOSITION =

Ve R L7V

AHR Expo fuar yonetimi gectigimiz gin-
lerde Chicago McCormik Place'te ya-
pilan 2012 sergi ve konferansinin yak-
lasik 40,000 kayith ziyaretcinin  fuar
gezdigini acikladi. Diger katiimcilarla bir-
likte 58,000'den fazla HVACR profesyo-
neli 23-25 Ocak tarihlerinde dinyanin en
buytk HVACR organizasyonunda yer aldi.
2012 Fuari daha 6nce 2008 New York
Fuar'inda belirlenen 38,534 kisilik ziyaret-
ci kaydini kolaylikla gblgede birakti. 2006
Chicago Fuari’ndan yaklasik %5 daha da
buylyen fuar, yaklasik 129,000 metreka-
relik alan ile 82 yillik fuar tarihinin en bu-
yUk AHR Expo Fuari oldu.

“FUARIN BASARISI EKONOMININ
YUKSELISTE OLDUGUNA VE GELIS-
MEYE DEVAM EDECEGINE DAIR BiR
KANIT”

AHR Expo Fuari’ni dizenleyen ve yoneten
International Exposition Company'nin Bas-
kani Clay Stevens; “Gerek fuarin buyuk-
IGgu gerekse ziyaretci katiliminin yeni bir
tim zamanl kaydini yayinlamaktan cok
mutluyuz. Bunun ekonominin yikseliste
olduguna ve gelismeye devam edecegine
dair bir kanit oldugunu umuyoruz.” acik-
lamasinda bulundu. Stevens yeni kayit
verilerindeki bu basariyi yeni ekipmanlara
olan talebe oldugu kadar enerji tasarrufu
teknolojisindeki gelismelere ve pazardaki
Urnlere de baglad.

Fuar boyunca heyecanli bir atmosfer vardi
cunky ddnyanin dort bir yanindan merakli
HVACR profesyonelleri en yeni enerji ta-
sarruflu Grdnleri ve cozimleri inceleyerek
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koridorlari doldurdular.

35 Ulkeden toplam 1,968 firmanin Uriinle-
rini ve teknolojilerini sergiledigi fuarda, ser-
gilenen binlerce yeni Grtin ve teknolojinin
yani sira ASHRAE ve diger bircok ileri gelen
endustri dernegi tarafindan 100°den fazla
egitim semineri dizenlendi.

2012 AHR Expo Fuari ileri gelen HVACR
endustri dernekleri tarafindan da des-
tekleniyor. Fuar ASHRAE (The American
Society of Heating, Refrigerating and Air-
Conditioning Engineers) ile AHRI (the Air-
Conditioning, Heating and Refrigeration
Institute)'nin sponsorluklariyla desteklendi.
Fuar'in onursal sponsoru ise HRAI(The He-
ating, Refrigeration and Air-Conditioning
Institute of Canada)'ydi. ASHRAE'nin Kis
Konferansi her yil AHR Expo Fuari ile ayni
zamanda duzenleniyor.

AHR Expo 2012 Yilin En lyi Urtint Odali'ni
Melink Corporation Kazandi

HVAC&R endustrisinin en prestijli ¢dulle-
rinden biri olarak taninan, 2012 AHR Expo
Innovation Awards yarismasi Chicago
Fuari'nda 10. yilini kutlad.

ilk olarak 2003 yilinda ASHRAE, AHRI ve
AHR Expo tarafindan duzenlenen 6dul
programi AHR Expo sergilenen binlerce
Uran arasindan en yenilikci ve kullanisl
drdnleri belirlemek Uzere organize edi-
liyor. On ayri kategoride yeni drlnler
gelistirilmesini tesvik etmek amaciyla du-
zenlenen HVACR enddstrisi icin yenilikci
tasarim, uygulama, pazar etkisi ve deger
temelinde degerlendirilen yarismada;
Bina Otomasyon, Sogutma, Yesil Bina,
Isitma, ic Hava Kalitesi (IAQ), Sogutma,
Yazilim, Havalandirma, Sihhi tesisat bas-
liklar degerlendiriliyor.

BUYUK ODULU INTELLI-HOOD MUT-
FAK HAVALANDIRMA KONTROL Ci-
HAZI ALDI

AHR Expo 2012 Innovation Award'da,
yiin inovasyon Urtnd  6dulind  Melink
Corporation’in ylizde 90'a kadar tasarruf
saglayan fanlanyla Intelli-Hood Mutfak Ha-
valandirma Kontrol Griinii aldi. 10 inovatif
Urn arasindan secilen Intelli-Hood Mutfak
Havalandirma Kontrol GriintinG hayata ge-
ciren Ohio merkezli Melink Corporation sir-
keti, endUstriyel tesisler icin enerji verimliligi
ve yenilenebilir enerji cdztmleri sunuyor.
Intelli-Hood Mutfak Havalandirma Kontrol
Cihazi icerideki 1s1, buhar ve dumani olce-
rek fan hizini ayarlayabiliyor. Sistem strekli
olarak yuzde 10 ila ylzde 50 minimum
hizda calisirken, pisirme esnasinda yiizde
100’e varan hizla artirabilir.

Melink Intelli-Hood'un inovasyon &dalind
almasinin biyuk bir strpriz oldugunu be-
lirten Bryan Miller, “Yilin UrGnG” édulind
almak benim icin biytk bir onurdur. Intel-
li-Hood eneriji verimliligi ve sturdurdlebilirlik
baglaminda Melink’in inovatif ruhunun
ntfuz ettigi bir Gran.” aciklamasinda bu-
lundu.
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Tiirkiye’den AFS ve Ulus Yapi AHR Expo Chicago’da

yer aldilar

AFS, gelecegin iiriinleri ile AHR Expo Chicago’da

Hava kanali alanina kazandirdigi yeni anla-
yis ve UrUnlerini uluslar arasi arenaya tasi-
maya dnem veren AFS, Orta Dogu’nun en
blytk yapr fuan Duba Big 5'in ardindan,
Isitma, sogutma ve havalandirma alaninda
dunyanin en prestijli fuar organizasyonla-
rindan biri olan AHR Expo Chicago'da da
yerini aldi.

AFS, 23-25 Ocak tarihleri arasinda dtizenle-
nen, 2 binden fazla firmanin Urtn, hizmet,
yeni Urlin ve teknolojilerini sergiledigi, 120
tlkeden 50 binden fazla ziyaretcinin bir ara-
ya geldigi AHR Expo'ya 6. kez katildi.

ic ortam hava kalitesini artiran yeni Grinleri
AFS Green ve AFS Hygiene flexible hava ka-
nallar ile ic ortam hava kalitesine verdikleri
onemi fuarda katilimcilar ile paylastiklarini

ifade eden AFS Genel Koordinatérti Zahid
Poyraz, gérdukleri ilgiden memnun olduk-
larini dile getirdi.

Gelismis Ulkelerde, yapi sektériinde cevreci
Urtnlerin tercih edilirliginin yuksek oldu-
gunu ifade eden Poyraz, Turkiye'de de, ic
ortam hava kalitesini artiran Grtnlerin kul-
laniimasinin tesvik edilmesi ve yayginlasti-
riimasini arzu ettiklerini vurguladi. Poyraz,
“Bu bilinc yurtdisinda belli bir noktaya ulas-
t1. Ulkemizde de sektorimiiz cagin geregi
olarak ic ortam hava kalitesini artiran, insan
saghgini temel alan Urdnler Gretmeye Gnem
vermeye basladi. Bu bilinc zamanla daha
da gelisecek. AFS bu alanda 6ncl olarak
Turkiye'de ilk defa ic ortam hava kalitesini
artiran, kimyasal emisyon degerleri dusuk,

cevreci flexible hava kanal Ureterek, yapi
sektdruntn kullanimina sundu. ABD’li Gre-
enguard Cevre EnstitlsU tarafindan da ser-
tifikalandinlan AFS Green ailesi flexible hava
kanallari, siki sartlar altinda testlere tabi tu-
tuldu. Urinlerimiz 10.000'den fazla kim-
yasal icin taranmis ve saglikli ic ortamlarin
olusmasina katkisi olan Uriinler olarak hava
kanalr alaninda yerini almistir. Tm AFS Gre-
en Urlnleri, ic ortam hava kalitesi standart-
larina uyumlulugunu géstermek icin pe-
riyodik olarak teste tabi tutulmaya devam
edecek. AFS Green'i yalnizca Turkiye'de
degil dinyanin pek cok noktasinda da go-
receksiniz” diye konustu.

Ote yandan anti mikrobiyal hava kanallari
AFS Hygiene serisi ile de ic ortam hava ka-
litesindeki biyolojik kirlilik seviyesinin indir-
gendigini ifade eden Poyraz, cevre ve insan
sagligina verdikleri Gnemin geregi olarak ar-
ge ve Ur-ge faaliyetlerine tim hiziyla devam
edeceklerinin altini cizdi.

Uluslar arasi fuarlar, firmalarin kendilerini
test etme, ufkunu genisletme acisindan cok
onemli bir firsat olarak géren Poyraz, bu
nedenle AFS olarak 1994 yilindan beri ulus-
lararasi fuarlara katilmaya ve takip etmeye
6nem verdiklerini s6zlerine ekledi.

Fuarda izoleli ve izolesiz flexible kanal ailesi,
Conair markali panjurlar ve montaj eleman-
larini sergileyen AFS, 2012yili icinde inter
Clima-Paris, Mostra Convegno-Milano, Chi-
na Refrigeration-Pekin ve Chillventa-Nurmn-
berg uluslararasi fuarlarina da katilacak.

Tesisatlarda sismik koruma ve titresim
yalitimi konusunda bir uzmanlik firmasi
olan Ulus Yapi, ayni zamanda Turkiye
ve Ortadogu temsilciliklerini de yarut-
tigu ingiliz Acrefine ve Gripple firma-
larinin ABD ve Dunya pazarlarindaki
sismik ve titresim projelerinin mihen-
dislik hizmetlerini gerceklestiriyor.

Gectigimiz glnlerde ABD'nin Sikago
sehrinde gerceklesen ASHRAE — AHR
Expo 2012 Fuari'nda bulunan Ulus
Yapi Tesisat A.S. Yonetim Kurulu Baska-

Ulus Yapi miihendislik ihracg ediyor

ni Eren Kalafat ve Sirket Midurt Okan
Sever, Gripple ve Acrefine firmalarinin
hali hazirda strdurtlen ABD ve Kana-
da’daki sismik projelerinin muhendislik
hizmetlerinin yani sira yeni bolgelerle
ilgili atihmlar gerceklestirdiler.

Bugtne kadar aralarinda Intel, Sar-
torius Stedim, Waypoint Centre For
Mental Health Care, Woman'’s College
Hospital Canada gibi prestijli projelerin
gerek 6n muhendislik gerekse sismik
dizayn islerini yuraten Ulus Yapi MuU-

hendislik Ekibi bundan bdyle Sili ve
Yeni Zelanda'daki sismik projelerde de
yer alacaklar.

Alaninda yillardir giderek artirdig
muhendislik birikimi ve genis teknik
kadrosu sayesinde Ulus Yapi artik sa-
dece Tirkiye ve cevresinde degil tim
Dunya'da yetkin bir uzmanlik firmasi
oldugunu ispatladi. Ulkemizin bélgesel
ve kuresel kalkinmasina yaptigi katkilar
Ulus Yapr icin bir gurur kaynagt.

58 Termo Klima | $ubat 2012



i Karakaya Teknoloji Bina Ot

“ ¢ www.karakayateknoloji.c Ull-ll-l.l_r.

KARA:KA! /\ Endustriyel ve Bina Otomasyonu Urunleri

Ana Sayfa Firsat Uriinleri Dokimanlar Iletisim Bilgileri Aligveris Sepeti

TEKNOLOJI

1 USD: 1,7652 TL Kullareo Adi, E-Posta

Uye Girisi

» Liye Dimak [stiyonemn « Sifremi Uruttum

NotionControl Site Ici Arama Tim Kategoriler m

Endustrtyel ve Bina Otomasyon Uriinleri Dnlme Satis Sitesi
Industrial and Building Automation Products E-Commerce Web Site

Tiim Reyonlar Firsat Uriinii

Tam Programlanabilir DDC Modiill

8UI, 5DO, 2A0 Girig ve Cikis

2 Satir Grafik LCD Ekran e

ModBus (RS485) Haberlesme Standart | O] gl 3 -

Beretsir yanhm desteds

A+ Ev Urlnleri

DDC ve Kontrol Panelleri
Sicakllk Sensoru

Nem Sensori

Basing - Fark Basing Senstrli
Hava Kalitesi ve Hin Sensord
Anahtarar

Vana ve Motorlan

Damper Motoru

FCU Vana ve Motoru

FCU Termostat

Frekans Konvertord
Kalorimetre ve Su Sayaclan
Enduistriyel Otomasyon Uriinleri

Coziim Onerilerimiz Sepete At

Klima Santrali L RotionCont .,*'M il S, ol LR
Otomatik Kontrol Cozimii

VGE 131-!- VG.& 2.‘- TSP ?SUE QAX 910-TR kCSlSU DlE UE&-‘-I 2

vat: 199,00 USD+EIN

ol |

nakit T 7
%ﬁkn,m, bonuscard  AXESS WORLD M canDFANS _ma;{rmnm




sektor glindemi

e T Py vy

-5 ey e

T T

> o

B . <
Wid. S

Ty
{0

Yilin ilk Tesisat Bulugsmasi seminerine

sektorden buyuk ilgi

Ayvaz'in gecen yil Tarkiye'nin Gc bdyuk
sehrinde gerceklestirdigi ve sektor Uye-
leri tarafindan buytk ilgi goren Tesisat
Bulusmasi seminerlerinin sonuncusu The
Green Park Hotel Bostanci‘da gercekles-
tirildi. ITU Makine Fakltesi'nden Prof.
Dr. Abdurrahman Kilic, Ari Armaturen
genel merkezinden Thorsten Strughold,
Ayvaz A.S. Satis Muddra Hikmet Temel
ve Ayvaz Yalitim Teknolojileri Genel MU-
dird Mustafa Tavukcuoglu'nun konus-
mac olarak yer aldigi bulusmaya sektor-
den yaklasik 350 kisi katild.

Gecen yil istanbul, Ankara ve izmir'de
gerceklestirilen ve Tdrkiye'nin dort bir ta-
rafindan farkl profillerdeki katilimcilarla
zenginlesen geleneksel Tesisat Bulusma-
st seminerlerinin dordincisinde, acilis
konusmasini Ayvaz A.S. Satis Muduru
Hikmet Temel yapti. Temel sunumunda,
sirketin tarihcesini, uzmanlk alanlarini,
organizasyon yapisini, uluslararasi arena-
daki basarilarini ve sirketin bugtin geldigi
noktayi katilimcilarla paylasti. 1948 yilin-
da kurulan kuctk bir sirketin, bugin 83
Ulkeye ihracat yapan bir Gretim merkezi
haline geldigini vurguladi.

Hikmet Temel’in ardindan kdrsGyU Ari
Armaturen’in Almanya’'daki genel mer-
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kezinden  Ulkemi-
ze gelen Thorsten
Strughold aldi. Ari
Armaturen’in  tek-
nolojisini, Urdnleri-
ni ve organizasyon
yapisini izleyicilerle
paylasan  Strug-
hold, Ayvaz'la ya-
sanan yeni stratejik
is birliginin 6nemi- -
ne de degindi. Bu
stratejik is birligine
gore, Ari  Arma-
turen  markasinin
Tarkiye'deki tek distribltérinin Ayvaz
olmasinin sektdr acisindan da kazancli
olacagini isaret etti.

On bes dakika stren bir kahve molasinin
ardindan, programin ikinci yarisinda sah-
neyi Prof. Dr. Abdurrahman Kilic “Yag-
murlama (Sprinkler) Sistemleri Tasarim ve
Uygulama Esaslar” sunumuyla alarak ka-
tilmailara keyifli ve bilgi dolu anlar yasatti.
iTU Makine Fakdltesi'nin degerli duayeni,
izleyicilerin buydk ilgi gosterdigi ve glncel
olaylara da deginerek gerceklestirdigi su-
numunu soru-cevap seklinde tamamladi.

Kilic'in ardindan Ayvaz Yalitim Teknoloji-
leri Genel Muduri Mustafa Tavukcuoglu
sahneyi alarak, yalitimin ne oldugunu,

endustriyel yalitimin  hayati  énemini,
Aspen Aerogels yalitim drlnlerinin per-
formans olarak basarisini ve Ulkemizin
enerji tasarrufu konusunda ne noktada
oldugunu &zetleyen 40 dakikalik bir su-
num gerceklestirdi.

Her Tesisat Bulusmasinda oldugu gibi,
gecenin sonu sektor Gyelerinin  keyifli
sohbetler esliginde yedigi leziz bir aksam
yemedgi ile son buldu.

Hrul N
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C. Tanil Ktigtik
iSO Yénetim Kurulu Baskani

2012’ye
yonelik
beklentiler

010'dan sonra 2011 yil
da blyume acisindan
basarili bir yil oldu. ilk
Ucceyrek sonundaki bu-
ylime oranimiz  %?9,6.
Gostergeler son ceyrek
icin de iyi isaretler veriyor. Sanayi Uretimi,
dordincl ceyregin ilk ayr Ekim'de %7,4
ve ikinci ayl Kasim’da da %38,4 oranlarin-
da buyuda. Ekonominin lokomotifi sana-
yimizdeki iyi gidis, son ceyrek blylume-
sini de olumlu etkileyecek. 20111 %8'i
asan bir blylme orani ile kapatacagimiz
simdiden soyleyebiliriz.
BUylUmedeki basarinin yaninda, issizli-
gin tek hanede seyretmesi, bltce per-
formansindaki olumlu gidis de moralleri
yUkseltiyor.
2012'ye gelince. Bilindigi gibi 2012'ye
yonelik beklentiler tim diinyada oldukca
temkinli. Ekonomik programda 2012 icin
blytme hedefimiz %4. IMF'nin Turkiye
2012 blUyume beklentisi %2,2, Dinya
Bankasinin ki ise %2,9. Fakat hatirlana-

* jstanbul Sanayi Odasi Ocak ayi Meclis
toplantisi konusmasindan derlenmistir.
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cak olursa, 2010 ve 2011’e girerken de
blylme o6ngoraleri oldukca mutevazi
oranlarda idi. Daha sonra bu oranlarin
yukarl dogru revize edilmesi gerekti.
2012'de de benzer bir durum olabilir.
Zira ekonomimizin blylme potansiyeli
ylksek ve son yillardaki tabloya baktigi-
miz zaman, kaynak girisi devam ettikce
blylmenin de devam ettigini gériyoruz.
Klresel ekonomide, sermaye akisini ra-
dikal bicimde etkileyecek gelismeler ya-
sanmamasi halinde, 2012'de de 6ngoru-
lenden yuksek bir oranda blylme elde
edilmesi, en azindan 6ngorilen oranin
gerceklesmesi pekala muhtemel. Dola-
yislyla 2012, 6ngorilduga kadar olum-
suz bir yil olmayabilir. Kisaca, 2012'ye
yonelik bir ényargimiz yok. Tdm vyillara
oldugu gibi 2012'ye de Umitli giriyoruz.
Ancak, elbette temkini de elden birakmi-
yoruz. Zaten birakmamak da gerekiyor.
2012'nin talebin yavaslamasi, faiz oran-
larinin artis egilimine girmesi, kurlardaki
yukari dogru hareketin devam etmesi
gibi Uretimi olumsuz etkileyebilecek bazi
riskler tasidigi acik. Ote yandan, buyu-
medeki basariya ragmen, yuksek cari
acik 2011 yilinda da kirilganlik yaratmis-
tI. Yani sira, 2011, UFE’de yiizde 13,33
ve TUFE'de ise ylizde 10,45'lik artislarla,
enflasyonda cift haneyi goérdigumaz bir
yil olmustur. Buralarda dikkati elden bi-
rakmak gerekiyor.

Bu noktada sunu hatirlatmaliyiz ki, 2001
sonrasinda da, kuresel kriz sonrasinda
da blyUmenin tetikleyicisi sanayi sek-
térimiz oldu. Onumizdeki bu kritik
strecte de yine sanayimize blyuk gorev
disecek. Yapilmasi gereken, sanayimizin
mUcadelesine destek vermek, sanayimi-
zin rekabet gucd ile ilgili sikintilarini ha-
fifletecek adimlari atmak, atabilmek. Re-
kabet glcl baglaminda, bizim, yillardir
altini cizdigimiz Uzere temel talebimiz,
kamu kaynakli girdi maliyetlerini reka-
bet ettigimiz Ulkelerle esit sartlara geti-
rilmesi. Bu anlamda enerji maliyetleri,
istihdam Uzerindeki vergi ve prim yuka,
kayit disilik gibi sorunlar giindemimizde
oncelikle yer almakta. Ancak bugln Sa-
yin Bakanimizin bizlerle olmasi sebebiyle,
rekabet gliciinQ biraz daha genis bir cer-
ceveden ele almak ihtiyaci ve duslncesi
icindeyiz.

Tarkiye olarak sanayi basta olmak Uzere
tdm sektorlerimizde klresel rekabeti he-

defliyoruz ve hedeflemeliyiz de. Kiresel
ekonomiye baktigimiz zaman, en az gir-
di ile en fazla katma degeri tretenlerin
rekabet sansi oldugunu goériyoruz. Bu
da bize, verimliligi artirmamiz gerektigini
soyltyor. Bunun icin tek tek isletmelerin
yapmasi gerekenler var ama verimlilige,
“toplam verimlilik” olarak bakmak ge-
rekiyor. Zira isletme disinda, isletmenin
var oldugu ortamdaki kosullar, Gretim
sUrecini dogal olarak dogrudan etkili-
yor, etkileyebiliyor. Yetersiz alt yapi, kott
planlama verimlilikte ve rekabet gticinde
kayiplara yol acabiliyor ki Istanbullu sana-
yiciler olarak bizler, zaman zaman bunal-
ticr boyutlara ulasan istanbul trafiginde
bunu neredeyse her giin yasiyoruz.

Yol yapmak, ulasimi, haberlesmeyi sag-
lamak, lojistik imkanlar yaratmak tarih
boyunca tim medeniyetlerin temel ilgi
alanlarindan biri oldu. Yol ticari, ekono-
mik, askeri ve siyasi basarinin 6n kosulu
olarak gorildi. Roma imparatorlugu’nun
antik vyollari, Karadeniz’den Akdeniz'e
Anadolu’yu boydan boya donatan Sel-
cuklu kervansaraylari bu anlayisin ginu-
muze uzanan kalintilari. Tarihin bu temel
kurali, kuresel dinyada daha da énemli
hale geldi. Zira artik, ulasimi, haberles-
meyi saglamak yetmemekte, bir de bunu
en hizli sekilde yapmak gerekmekte. Ne
mutlu ki Glkemizde, son yillarda bu an-
lamda cok 6nemli mesafe kat edilmis, cok
onemli kazanimlar saglanmistir. Duble
yollarla, bu guin, artik bir yerden bir yere
kara yolu ile ulasmak deyimi yerindeyse
bir zevk, bir keyif haline gelmistir. Bélge-
lerimiz birbirine baglanmaktadir. Bu guclt
karayolu agi sanayiden, turizme tim sek-
torlerimizi olumlu etkileyecektir.

Cok dikkat ceken bir gelisme de, sivil
havaciligimizla ilgilidir. 2003 yilindan bu
yana tasinan yolcu sayisinda, ucus sayi-
sinda cok buydk artislar gerceklesiyor.
Hava limanlarimiz modernlikleriyle tim
dinyada 6rnek gosteriliyor. Turk Hava
Yollar diinyanin en 6nde gelen havayol-
lari arasina girdi. Hizli tren, eksiklerine
ragmen hayalden gercege doénustU. Bilgi
ve iletisim teknolojileri alt yapisina uyum-
da, Turkiye dunyadaki pek cok Ulkeyi ge-
ride birakti. Battn bunlar yasam kalite-
mizi artirdigi gibi, kendimize glvenimizi,
moralimizi yUkseltmis ve de Uretimde,
ihracatta rekabet gicimuze olumlu kat-
kilar yapmistir.
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glindem

Saglanan kazanimlarin, elde edilen basa-
rilarin yaninda surekli gelisen ve degisen
dinyaya, teknolojiye uyum saglamak
icin sUrekli calismamiz gerektigi ve daha
yapmamiz gereken cok sey oldugu da bir
gercek. Bunlar arasinda, bizleri ¢zellikle
ilgilendiren elbette istanbul’un trafik so-
runu.

BUyUksehir belediyemizin ve Sayin BU-
yUksehir Belediye Baskanimizin  tim
gayretlerine ragmen, Uretilen c6zimle-
re, calismalara ragmen istanbul’da trafik
sorunu bir tdrld tam olarak asilamiyor.
Para, enerji, zaman ve verimlilik kayip-
lari yasaniyor. Calisanlar yollarda uzun
saatler harcamak zorunda kaliyor. Ni-
tekim blyUk bakim nedeniyle Bogazici
Koprust'niin kapatilma olasihigr, bakimin
bir zorunluluk oldugunu kabul etmeleri-
ne ragmen, trafikten bezen istanbullular
urkatta.

istanbul’'da trafik sorununu codzmek,
toplu tasimayi gelistirmek Uzere dnemli
adimlar atildi. Marmaray, devreye girme-
sini sabirsizlikla bekledigimiz cok 6nemli
bir proje. Taraftarlari, karsitlariyla tctin-
cu képra, bir diger 6nemli adim. Diger
taraftan, kanaatimizce istanbul’un ulasi-
minda deniz yollarindan daha fazla ya-
rarlanabilmemiz gerekmekte. Esasen son
dénemde bu konuda da adimlar atilma-
sina ragmen, sadece istanbul’da degil,
tim Ulkemizde denizden ulasimindan
yeterince yararlandigimizi maalesef soy-
leyemiyoruz. Deniz tasimaciligimizi mut-
laka daha da gelistirebilmeliyiz.
Organize sanayi bolgesi olan kentlerimi-
ze ucak seferlerinin artirlmasi yerinde
olacaktir. Turkiye pek cok anlamda cok
avantajli bir cografi konuma sahip. Bu
konum, Ulkemize hem lojistik bir Us ola-
rak hem de transit tasimacilik acisindan
pek cok imkan sunuyor. Bunu da daha
iyi degerlendirebilmeliyiz. Deniz yolu, li-
man ve demiryolu baglantilari ile entegre
bir plan dahilinde, Kafkasya, Orta Asya
ulkeleri, iran, hatta Cin‘'i ve Ortadogu
Ulkelerini Avrupa’ya baglayacak ulasim
ve lojistik alt yapisini kurabilmeliyiz. Ta-
rini ipek yolunu canlandirabilmeliyiz ki
bakanhgimizin bu vizyon dogrultusunda
calisma ve planlar oldugunu dustnd-
yoruz. Burada o6nemli buldugumuz su
noktayl da 6zellikle ifade etmek isterim
ki, lojistik Uretimden bagimsiz disund-
lemez. Dolayisiyla Turkiye bu hedefleri
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hayata gecirebilmek icin de Uretim kapa-
sitesini, rekabet glcinU yUksek tutmak
zorundadr.

Son donemde, hizli tren ve cagdas de-
miryolu altyapisina verilen agirhigr dnemli
buldugumuzu ve destekledigimizi de
ifade etmek istiyorum. Demiryolu-liman
baglantisi madencilik, tasa topraga da-
yall sektoérlerimiz ve otomotiv sanayimiz
basta olmak Uzere, tUm sektorlerimiz icin
cok dnemli. Ayrica bu atilimin ray ve va-
gon yapiminda Ulke icinde imalatimizin
artmasini, teknolojinin gelismesini tetik-
lemesini de diliyoruz. Temel bir prensip
olarak da tim bu altyapi projeleri Ulke-
mizde istihdam artisina katkida bulun-
manin, Turkiye'deki Uretim yapanlarin
Uretim ve rekabet glicinl artirmasinin
vesilesi olabilmesini arzu ettigimizi de
ozellikle ifade etmek istiyoruz.

Karayolu projelerinde, bdyle oldugunu
memnuniyetle gdrmekteyiz. Ve sunun al-
tini cizmek isterim ki, Turkiye'de Uretim
yapanlar icin serbest piyasa kurallarinin
disinda 6zel destekler istemiyoruz. Ama
hic olmazsa, rekabet glicimdzin éndn-
deki engellerin kaldirlmasi, sadece dis
pazarlarda degil, kendi pazarlarimizda da
rekabet etmek durumunda oldugumuz
Ulkelerle esit sartlarin saglanmasi konu-
sunda ¢zel bir hassasiyet gosterilmesini
talep ediyoruz. Kisaca kendi sanayimizi
desteklemeyi, kendi Ureticimizin rekabet
gucund artirmayr 6n plana almadigimiz
takdirde, giin gelip yapilan bu yollarin,
limanlarin agirlikli olarak ithal Grinlerin
tasinmasina vesile olmasi ihtimali ve teh-
likesine ozellikle dikkat cekmek istiyoruz.
Bunlarin 6tesinde, bizatihi sanayinin yer-
lesimi cok dnemli bir konu. Sanayimizin
blylk cogunlugu Marmara bdlgesinde
yogunlasmis durumda. Sanayimiz, istan-
bul ve Anadolu’yu butin olarak ele alan
bir yaklasimla, bir plan dahilinde yeni-
den yapilandirilmali ve bizler de bunun
geregini her zaman ifade ediyor, kabul
ediyoruz. Bunu da ozellikle belirtmek
istiyorum. Ancak bu strecin cok iyi yo-
netilmesi, ortaya cikacak, cikabilecek
ekonomik ve sosyal maliyetlerin karsi-
lanmasi ve muhtemel kayiplarin telafisi
konusunda mutlaka ama mutlaka has-
sasiyet gosterilmeli. Bazi destek meka-
nizmalari gindeme gelmeli, sanayicimiz
magdur edilmemeli. Béyle bir hikimet
politikasinin olusturulmasi ve uygulan-

masi slrecinde, elbette Sayin Bakanimiz,
sizin bakanliginiza da cok énemli gérev-
ler diisecek. ilgi ve hassasiyetinizi bekle-
digimizi de burada 6zellikle ifade etmek
istiyorum.

istanbul Sanayi Odasi olarak rekabet
glcimiza gelistirmekte kendi Uzerimi-
ze dusenleri yerine getirmenin arayisi
icindeyiz. Bu cercevede, 2002 yilindan
bu yana her yil Sanayi Kongreleri diizen-
liyoruz. En son Onuncu Sanayi Kongre-
mizde, konuk konusmacilarimizdan biri,
Stanford Universitesi'nden Profesor Paul
Romer idi. Romer konusmasinda, dinya
tarihinde ilk kez kentlerde yasayan nufu-
sun kirda yasayan nufusu astigini, gec-
tigini belirtti. Kentleri insanlar arasinda
baglantinin en yogun oldugu noktalar
olarak tanimladi ve bu anlamda sehirle-
rin Uretim ve inovasyon merkezleri, yani
o Ulkede yaratilan katma degeri artira-
cak merkezler olarak sehirlerin &neminin
ozellikle altini cizdi, dikkat cekti. Blylme
ve kalkinma icin sehir merkezlerini daha
da gelistirmeyi 6nerdi ve sehirleri gelis-
tirmekte de basta havaalani gibi alt yapi
yatirmlarinin  oynadigi tetikleyici rolu
orneklerle anlatti. Ulkemizde de, deyi-
mi yerindeyse istanbul’'u yedekleyecek
baska glclu sehir merkezleri yaratiimasi
tavsiyesinde bulundu. Evet Sayin Bakani-
miz, daha size cok is disuyor. Bakanligi-
nizin calismalarina daha cok ihtiyacimiz
var. Size kolayliklar, basarilar diliyor ve
istanbul Sanayi Odasi olarak, calismala-
riniza elimizden gelen destedi vermeye,
her tUrl isbirligine de hazir oldugumuzu
ozellikle ifade etmek istiyorum.

Fransa senatosu “soykirim inkarina
ceza” yasasini onayladi. Bunu hem iki
Ulke iliskileri hem de Fransa’nin éncu-
lGguna yaptigr degerler adina bayuk bir
kayip olarak goérmekteyiz. Ben Tirkiye
Odalar ve Borsalar Birligi'ndeki gérevim
nedeniyle 2006 yilinda ve senatodaki,
gectigimiz gunlerdeki senatodaki oyla-
ma da dahil olmak Gzere tim bu gelis-
melerde de Fransa’da bulundum. izleni-
mim, Fransa’'nin, daha acik bir ifadeyle
Sayin Sarkozy'nin bu olayr tamamen bir
secim malzemesi olarak kullandigi yo-
ninde. Bu tercih tarih éninde Fransa'yi
sikintili bir duruma sokacak. Bundan
sonraki strecte bizim yapmamiz gereken
sagduyumuzu korumak ve miicadelemizi
hukuk cercevesinde devam ettirebilmek.



%100 Yerli

Kendinden Yalitimli
Hava Kanali Sistemi

AIR CARE

NKS hava kanali sistemidir. Klasik hava kanall
sistemlerine gore teknolojik olarak daha
ustundur.,

Uygulamalari oldukca pratiktir. Performansi
yuksektir. Ozellikle santiye uygulamalarinda,
onemli avantajlar sunar.,

www.nks-ac.com




glindem

Kiiresel piyasalarda yasanan tiim
calkantilara ragmen carklar
donmeye devam ediyor

Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakani Nihat
Ergtn, 2011 Aralik ayinda sanayi Uretim
endeksinin, 2005 yilindan bugine kadar
olan doénemdeki en ylUksek seviyesine
ulastigini belirterek, ""Ulkemizde kdiire-
sel piyasalarda yasanan tim calkantilara
ragmen carklar ddnmeye devam etmek-
tedir’”” dedi. Bilim, Sanayi ve Teknoloji
Bakani Ergun, yaptigi yazil aciklamada,
2011 yil Aralik ayinda sanayi tretim en-
deksinin bir énceki yilin ayni ayina gore
yUzde 3,7 arttigini, yillik ortalamalar dik-
kate alindiginda sanayi Uretiminin yUz-
de 8,9 buyuyerek gtcli bir performans
sergiledigini kaydetti. Takvim etkisinden
arindirilmis  endeksin 2011 yili Aralik
ayinda bir énceki yilin ayni ayina goére
ylzde 3,8, mevsim ve takvim etkilerin-
den arindirilmis sanayi tretim endeksinin
ise bir dnceki aya gore ylzde 2,7 artis

gosterdigini hatirlatan Ergln, su deger-
lendirmelerde bulundu: “Sanayi Uretim
endeksi bu rakamlarla 2005 yilindan
buglne kadar olan dénemde en yuksek
seviyesine ulasmistir. Ayrica; yillik bazda
bakildiginda sanayi Uretimi 25 aylk ke-
sintisiz blyldmesine devam etmektedir.
Ulkemizde kiresel piyasalarda yasanan
tdm calkantilara ragmen carklar dénme-
ye devam etmektedir. TUrkiye sanayisinin
2011 yiinda gostermis oldugu perfor-
mans, eger makro ekonomik temeller
saglamsa ve istikrar ortami mevcutsa
Tdrk sanayicisinin ne kadar iyi isler yapa-
bildigini gdstermesi acisindan da énem-
lidir. TUm bunlara ek olarak sanayicimiz
onlnl gorebilmesi acisindan gecen yil
basindan itibaren Sanayi Strateji Belge-
sini devreye soktuk. Mutlulukla gériyo-
ruz ki bu sanayi strateji belgesi de tim

kurumlarimiz tarafindan kabul edilmis
ve uygulanmistir. Ontimiizdeki dénemde
ileri teknoloji Grinlerin Uretimine daha
cok agirlk vererek, Turkiye sanayisinin
katma degerli Grinler Gretmesini sag-
layacagiz. Bu hamleler bir yandan tlke-
nin saglikli ve hizli bytmesine katkida
bulunurken bir yandan da sanayicimizin
rekabetciligini artiracaktir.” Tirkiye'nin
2012 yilinda da 6zel sektor araciligiyla
blylyecegini kaydeden Ergin, sanayi
dretiminin yine blydmenin lokomotifi
olacaginin altini cizdi.

Ar-Ge tabanli bilgi sistemleri icin protokol imzaland

Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakani Nihat
Ergin ve Kalkinma Bakani Cevdet Yil-
maz tarafindan imzalanan protokolle,
Kalkinma Bakanliginin  Ar-Ge niteligi
tastyan bilgi sistemleri ve bu sistemlerin
bilesenlerine yoénelik projelerin  gelisti-
rilmesi kapsamindaki ihtiyaclarinin kar-
silanmasina yonelik projelerde isbirligi
gerceklestirilecek.

isbirligi, kalkinma ajanslarinin isleyisini
glclendirmeye yonelik tasarlanan Kalkin-
ma Ajanslar Yonetim Sistemi'nin (KAYS)
gelistiriimesi ve kamu kaynaklarinin etkin
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kullanimini saglamayi hedefleyen TUBITAK
Kamu Arastirmalari Destek Grubu (KA-
MAG) destekli il Koordinasyon ve izleme
Sistemi'nin (IKIS) iyilestirmesi ve KAYS'a
entegrasyonunun saglanmasi kapsaminda-
ki projelerde isbirligini de kapsayacak.
Kalkinmanin tlke sathinda dengeli ola-
rak yayllmasina, yerel potansiyelin ha-
rekete gecirilmesine, ilgili kesimler arasi
isbirligi ve iletisim aglarinin olusturulmasi
ve yayginlastirilmasini saglayan kalkinma
ajanslari; Eylal 2011 itibariyla 1,1 milyar
liralik destekleme duyurusuna cikarken,
bunlarin 530 milyon liralik kisminin s6z-
lesmesi imzalandi. Eylul 2011 itibariyla
kapanan ve slreci devam eden projeler
birlikte degerlendirildiginde ajanslar top-
lam 1,1 milyar lira buytklugtnde kayna-
gi da harekete gecirdi.

Tarkiye genelinde 5 bin 500'den fazla
kamu kurumu tarafindan kullanilmakta
olan KIS araciligiyla 53 bin yatirm proje-
si izlenirken, projelerin bltce buyukluk-
leri toplami 400 milyar liranin Gzerinde
bulunuyor. Protokolle IKIS sisteminin iyi-
lestirilmesiyle, bolgesel ve yerel kalkinma
politikalarinin etkinlestirilmesi, sektorel

gelismelerin ve kamu yatirimlarinin tek
elden takibinin saglanmasi, ulusal plan-
larin ve boélge planlarinin hazirlanmasi ve
orta vadeli program ve stratejilerin be-
lirlenmesinde temel teskil eden objektif
verilere dayali ve standart bilgiyi saglayan
bir karar destek sisteminin etkinlestiril-
mesi amaclaniyor.

Kalkinma ajanslarinin bu yaygin etkileri
gozetildiginde, ajanslarin kurumsal isle-
yisini glclendirmek ve ana hizmet suU-
reclerine iliskin etkinligin ve verimliligin
artinlmasi, dolayisiyla Kalkinma Ajanslari
Yoénetim Sistemi (KAYS) 6nem kazaniyor.
Protokolle, bu calismalara yonelik olarak
yurUtllecek Ar-Ge faaliyetlerinde Bilim,
Sanayi ve Teknoloji Bakanligi ile Kalkinma
Bakanligi arasinda isbirligi saglanacak.
Protokolle ayrica, ulusal éncelikler dog-
rultusunda yerel taleplerin karsilanma-
si ve kamu kaynaklarinin daha etkin ve
verimli bir sekilde kullanilmasi amacla-
rina yodnelik olarak tiim illerde ortak ve
standart bir altyapinin olusturulmasina
imkan veren il Koordinasyon ve izleme
Sistemi‘nin (iKIS) iyilestirimesine yonelik
ishirlikleri de kurulacak.
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iklimlendirme sektdriinde
Ihracat ve yeni pazarlar

2023 yilinda 25 milyar dolar ihracat hedefini tutturmak,
ihracati ithalatindan daha fazla olan bir sektor haline gelmek...




Tirk iklimlendirme sektéri, genel ifadeyle “Orgltlenme
yapisini tamamlamis, blytk bir sektér.” Bu érgltlenme-
nin son halkasi ise “iklimlendirme Sanayi ihracatcilar
Birligi” oldu. Sektoér daha once ihracatini farkli ihracatc
birlikleri ile yapiyor bu nedenle de var olan buyuklik bir
turld rakamsal olarak ifade edilemiyordu. iste iklimlen-
dirme Sanayi Ihracatcilari Birligi en cok bu anlamda yarar
saglayacak. TIM'in acikladigi ihracat rakamlari arasinda
artik (bu sayimizda géreceginiz gibi...) “Iklimlendirme
0 Sektért” basligini da gorecegiz.

iklimlendirme Sanayi ihracatcilari Birligi Yonetim Kurulu
Baskani Zeki Poyraz'in ifadesiyle bundan sonra hedef,
“Hedefler ve Stratejiler belgesini yayinlayan iklimlendirme
sektortnan, Iklimlendirme Sanayi ihracatcilar Birligi'nin
destegi ile 2023 yilinda 25 milyar dolar ihracat hedefini
tutturmak.” ve “ihracati ithalatindan daha fazla olan bir
sektor” haline gelmek. ..

Sorularimiza ihracatci firmalarimizin yetkililerinin  verdigi
cevaplara baktigimizda en kisa sekliyle;

- ihracatc firmalarnimizin yetkililerinden gelen cevaplar-
dan cikan sonuclara bakildiginda; ihracatcilarimiz devle-
tin ¢zellikle yurtdisi tanitimlarda verdigi destekleri yeterli
ve 6nemli bulduklarini gérdyoruz. Tanitim calismalarinda
ilk sirayr fuarlar aliyor.

- Ihracatci bir firmanin Ar-Ge yapiyor olmasi gerektigi fikri
Uzerinde tam bir uyum var. Ar-Ge artik firmalarimizin ge-
lecek hayalleri kurabilmeleriticin-temel sart haline gelmis
durumda.

- Yeni pazarlara girerken yapilacak 6n pazar arastirmalari
cok buyuk éneme sahip, hedef pazardaki hedef firma ve
kisilerin sosyal tercihlerinden, o pazarin ticari sartlarina
kadar en ince detaylara arastirilmasi gerekiyor.

- Ve doviz kurlari... belki de ekonomi kavrami cercevesin-
de en cok tartisilan konu... olarak géze carpiyor.

il

hedef Gizerinde yUrtyen iklimlendirme sektértindn so-
Undeme getirmek, tecrlbelerini
yaziya aktarip bir fayda orta koyabilmek amaciyla 6nemli

ihracatci firmalarin temsilcilerine bir takim sorular yo-
nelttik. Hepsine ulasmak elbette mimkin olmadi, cin-
ki bircok firmanin ihracat yetkilisi ya Fransa’daki ya da
Rusya’daki fuarlarda yeni pazarlara ulasma, mevcut pa-
zarlarda yerlerini saglamlastirma calismalari ydrdttyorlar-
di. Kisaca ulkeye, firmalarina yaptiklari katkilari arttirma
telasi icerisindeydiler... Bu sikisik fuar takvimi icerisinde
sorularimizi cevaplandiran firma yetkililerine bir kez de
buradan tesekkur etmek gerekiyor.
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Ekonomi  Bakani  Zafer Caglayan,
Tirkiye'de 52 binden fazla ihracatcinin
236 gumruk bolgesine mal sattigini, tlke
ihracatinin ytzde 93'Un{ sanayi malinin
olusturdugunu belirtti. Bakan Caglayan,
ABD’li 6dulli sair Robert Lee Frost’'un
yol ayrimiyla ilgili, “’Karsima iki yol ciktl.
Ben az kullanilmis olani sectim’’ s¢zinl
aktararak, sanayi ve ihracat olarak artik
Turkiye'nin yol ayrimina geldigini sdyledi.
Turk sanayici ve ihracatcilarin éninde iki
yol oldugunu, bunlardan birinin standart
drnleri daha disuk maliyetlerle Gretme-
ye devam etmek, digerinin ise yeni Griin-
ler gelistirerek aranan mallar Gretmek
oldugunu vurgulayan Bakan Caglayan,
sunlari kaydetti: “Bizim Turkiye olarak
artik yenilige, tasarima, markaya ve Ar-
Ge'ye ihtiyacimiz var. Ve ben su anda
Ekonomi Bakani olarak ikinci yolu secen
sirketlerimizin sayisinin giderek artmakta
oldugunu goériyorum. iste biz Ekonomi
Bakanhgl olarak Turk ihracatcisini ve
dreticisini bu yola sevk etmek icin cesitli
calismalar yapiyoruz. Yeni tesvik siste-
minden, Eximbank'in desteklerine, yurt-
disinda sirket ve marka satin almadan,
iceride Ar-Ge ve yenilikcilik calismalarina
kadar pek cok alanda etkileri hissedilen
bu calismalarin ortak paydasi Tirkiye'nin
rekabet gliclinG yukselterek, bundan 12
yil sonra (26 Ocak 2024 Cuma glnu) bu-
gun Ulkemizin ddnyanin 10. buyuk eko-
nomisi oldugunu goérebilmek."”
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Sanayi ve ihracat konusunda
Turkiye yol ayrimina geldi

Ekonomi Bakani Zafer Gaglayan: “Tiirkiye’de 52 hin-
den fazla ihracatci 236 giimriik bolgesine mal sati-
yor. Tiirk sanayici ve ihracatcilarin oniinde iki yol
var; biri standart iiriinleri daha diigiik maliyetlerle
iiretmeye devam etmek, digeri ise yeni iiriinler ge-
listirerek aranan mallar iiretmek.”

GIRDI TEDARIK STRATEJISI

Hedeflere ulasma konusunda Ihracata
Donik Uretim Stratejisi‘nin - ellerindeki
onemli araclarindan biri oldugunu ak-
taran Bakan Caglayan, bu yonde yapi-
lan en somut calismalar arasinda, Girdi
Tedarik Stratejisinin (GITES) yer aldigini
soyledi.

GITES calismasinin temel amacinin, kisa
vadede maliyette etkinlik ve surekliligi
saglamak, orta ve uzun vadede daha
fazla katma degeri yurt icinde birakirken,
sanayinin ithal girdi bagimlligini azalt-
mak oldugunu bildiren Bakan Caglayan,
GITES'in sonuc vermeye baslamasiyla dis
ticaret aciginin ve issizlik oraninin cok
daha dusuk duzeylere indiginin gorule-
cegini dile getirdi.

Yaklasik 1,5 yil gibi bir stre icinde eylem
plani asamasina getirilen GITES ile belir-
lenen sektorlerdeki calismalara demir-
celik ve demir disi metaller sektord ile
baslandigini, bunlari otomotiv, makine,
kimya, tekstil ve deri ile tarim sektér ca-
lismalarinin takip ettigini bildirdi.

Bakan Caglayan, ele alinan sektorler iti-
bariyle enerji disi ara mali aciginin ylzde
73'Un0U olusturan bir kisim icin, eylem
planlaryla somut ©nerilerin gelistirildi-
gini ifade ederek, “‘Strateji calismalari
sonucu 6 sektor icin yatay ve sektorel
olmak Uzere iki ana bolimde toplam
40 hedef ve bu hedeflere dontk 109

eylem tasarlandi. Yatay eylem plani tim
sektorleri ilgilendirdigi dustntlen ve ge-
rektigi yerlerde sektor eylem planlarinda
atifta bulunulan eylemlerden olusuyor.
Eylem planlari icinde 6n plana cikanlar
arasinda, stratejik yatinmlarin ¢zendiril-
mesi amaciyla tesvik sisteminin ve kamu
alimlarinin ~ yeniden  sekillendirilmesi,
madencilik sektoriine iliskin yapisal de-
gisiklikler, Glkemizde mevcut olmayan
ve sinirl olan hammaddelerde yurt disi
yatirimlarin 6zendirilmesi ve Ulusal Geri
Donlsum Stratejisi onerileri yer alyor”
diye konustu.

Tesviklerin bugline kadar ki kurgusuna
bakildiginda amacin, yatirimlari artir-
mak, bolgesel dagilimi iyilestirmek oldu-
gunu belirten Bakan Caglayan, buglne
kadarki tesvik sisteminin sanayilesmeye
onemli katki sagladigini, ancak gelece-
gin Tarkiye'si icin tesvik sisteminin ye-
niden yapilandirilmasini sart oldugunu,
yeni tesvik sisteminin dikey entegrasyonu
ve ara mali Uretimini hedefleyen yatirim-
lari amacladigini bildirdi.

Bakanlik olarak Turkiye'yi modadan sag-
liga, egitimden lojistige, turizmden gast-
ronomiye kadar bircok alanda markaya
doénustirmek icin herkesle isbirligi icinde
olduklarini aktaran Bakan Caglayan, he-
defleri arasinda gecen yil yaklasik 40 mil-
yar dolar olarak gerceklesen hizmet ihra-
catini da artirmak oldugunu dile getirdi.
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lhracat yila yiizde10
artigla basladi: 10.55

Iklimlendirme sektoriiniin ihracati Ocak
ayinda gecen yilin ayni ayina gore yiizde

1 artig gosterdi.

Turkiye ihracatcilar Meclisi, Ocak
ayinda ihracatin, gecen yilin ayni
ayina gore yuzde 10 artisla 10
milyar 554 milyon dolar oldugu-
nu acikladi. Ocak ayinda en fazla
ihracati, 1 milyar 609 milyon do-
lar ile Otomotiv EndUstrisi sektd-
ri yaparken, kimyevi maddeler
sektord 1 milyar 309 milyon do-
lar ile ikinci sirada, celik sektort
ise 1 milyar 256 milyon dolar ile
Gclinct sirada yer ald.

TiMBaskani Mehmet Biiyiikeksinin
inegél Ticaret ve Sanayi Odasi'nda
dizenledigi basin  toplantisinda
verdigi bilgiye gore Tarim sektorleri
Ocak ayinda 1 milyar 520 milyon
dolar ihracatla toplam icinde yiiz-
de 14,4 pay alirken, 8 milyar 757
milyon dolar ihracat gerceklesti-
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ren sanayi sektorlerinin payi yiz-
de 83 oldu. Madencilik Grinleri
sektdrd ise Ocak ayinda 276 mil-
yon dolar ihracat ile toplam ihra-
cattan yUzde 2,6 pay ald.

Ocak ayinda en fazla ihracat ar-
tisini ylzde 223 ile Mducevher
sektord, ylzde 33 ile Tatdn sek-
térl ve ylzde 32 ile Hali sektort
yakaladi. iklimlendirme sanayi
sektortndn ihracati Ocak ayinda
ylzde 7 artarken, savunma sana-
yi ihracati ylizde 19,6 arttl.

ALMANYA YINE iLK SIRADA

Ocak ayinda en fazla ihracat
yaptigimiz tlke 1 milyar 40 mil-
yon dolar ile Almanya oldu.
Almanya'ya ihracatimiz gecen
yilin ayni ayina gore ylzde 4 artis

iklimlendirme sektdriiniin iilkelere gire ihracat dagilimi

ALMANYA

BIRLESIK KRALLIK

IRAK

RUSYA FEDERASYONU
AZERBEYCAN-NAHCIVAN
FRANSA

ITALYA

iRAN (ISLAM CUM.)
ROMANYA
TURKMENISTAN
BULGARISTAN
BIRLESIK DEVLETLER
SUUDI ARABISTAN
HOLLANDA

POLONYA

MISIR

UKRAYNA

CEZAYIR

LIBYA

KAZAKISTAN
AVUSTURYA
YUNANISTAN

CIN HALK CUMHURIYETI
GURCISTAN

BELCIKA

ISRAIL

URDUN

FAS

BIRLESIK ARAP EMIRLI
SURIYE ARAP CUM.(SUR
MACARISTAN
OZBEKISTAN

KUZEY KIBRIS TURK CU
ISVEC

DANIMARKA

LUBNAN

CEK CUMHURIYETI

GUNEY AFRIKA CUMHURI

TACIKISTAN
NORVEC
AFGANISTAN
HINDISTAN
KUVEYT
SLOVAKYA
TAYLAND
ISVICRE
BEYAZ RUSYA

KAYNAK: TiM

31.880.824,50
23.558.438,88
16.825.874,67
15.426.997,18
13.302.503,66
10.375.188,10
9.075.857,66
8.051.697,39
6.467.270,19
6.105.375,66
4.803.096,19
4.641.232,17
4.628.902,73
4.418.554,17
4.402.915,72
4.400.529,99
4.094.135,26
3.782.583,83
3.612.511,11
3.511.252,99
3.413.356,14
3.397.218,78
3.357.057,20
3.320.293,86
3.178.551,76
2.719.071,90
2.423.894,34
2.379.163,87
2.178.538,40
2.094.264,34
2.057.147,46
1.897.839,11
1.769.711,03
1.636.060,75
1.552.427,19
1.529.318,61
1.480.251,51
1.029.155,64
1.018.567,22
975.810,76
962.011,78
833.464,85
829.625,11
814.129,68
711.637,18
638.212,52
636.640,17



gosterdi. Almanya'yr 752 milyon
dolar ile Irak ve 625 milyon dolar
ile ingiltere takip etti.

Ocak ayinda ihracati en fazla
artirdigimiz Ulkeler arasinda 6n
plana cikan Ulkeler ise; ylzde
353 ihracat artisi ile Singapur,
yuzde 186 ile Isvicre, ylizde 169
ile Peru, yizde 164 ile Meksika,
ylzde 155 ile Tunus, ylzde 132
ile Yemen, ylzde 131 ile Suudi
Arabistan ve yuzde 71 ile Ar-
jantin oldu. Ocak ayinda Avru-
pa Birligi Ulkelerine ihracatimiz
ylzde 1 gerileyerek 4,6 milyar
dolara indi. Avrupa Birligi Ulke-
lerinden Hollanda'ya ihracatimiz
Ocak ayinda ylzde 21 artarken,
ingiltere'ye ihracatimiz ytzde 10,
ispanya’ya ihracatimiz yizde 1
artis gosterdi.

Ocak ayinda Afrika Ulkeleri'ne ih-
racatimiz ylzde 23 artis gdsterdi.
Afrika Ulkelerinden Cad’'a yuzde

223, Tunus'a ylzde 155, Misir'a
ylizde 34 ve Cezayir'e ylzde 28
artis gosterdi.

BUYUKEKSi: BUYUME TAH-
MINLERI YUKARI YONLU RE-
ViZE EDILECEK

Konusmasina 2011 yilini cum-
huriyet rekoru kirarak tamam-
layan ihracatcilara  tesekkir
ederek baslayan TiM Baskani
Blyukeksi, Duinya ekonomile-
rinin 2012 yilina karamsar bir
tablo ile basladiklarini ve Avru-
pa ekonomilerinin butce acik-
lari ve borc stoku ile bogustu-
gunu hatirlatarak “Biz Tuarkiye
icin 6ngérilen dastk buylime
tahminlerine katilmiyoruz. TiM
olarak Turkiye'nin 2012 yilinda
ylzde 4'luk blylme hedefini
yakalayacagini bekliyoruz. 2012
yihinin Gclncd ceyreginden son-
ra bu beklentinin revize edilerek
daha yukarilara tasinacagini du-
stinUyoruz.” dedi.

BREZILYA
TUNUS
PAKISTAN
KIRGIZISTAN
AVUSTRALYA
HIRVATISTAN
PORTEKIiZ
SIRBISTAN
NIJERYA

BOSNA-HERSEK

MOLDAVYA
KANADA
EKVATOR
iRLANDA

GUNEY KORE CUMHURIYE

MORITANYA
MAKEDONYA
SLOVENYA
MEKSIKA

SILI

SUDAN
BAHREYN
ARNAVUTLUK
VIETNAM
LETONYA
KOSOVA
FINLANDIYA
KATAR
ARJANTIN
BANGLADES
LUKSEMBURG
LITVANYA
ETIYOPYA
KOLOMBIYA
KENYA
ANGOLA
ESTONYA
GANA

PERU

YEMEN
JAPONYA
ENDONEZYA
URUGUAY
SRI LANKA
MOGOLISTAN
VENEZUELLA
UMMAN
GAMBIYA

KAYNAK: TiM
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571.647,11
567.000,81
565.029,86
520.755,91
517.160,62
509.314,52
495.693,97
483.612,50
478.055,33
441.255,11
435.003,70
396.126,63
378.973,23
371.318,38
361.833,99
354.867,44
342.402,39
328.584,37
314.514,46
310.462,25
298.657,91
287.283,76
285.441,07
272.013,89
265.246,43
264.089,06
255.008,54
247.657,36
245.746,37
237.691,81
230.951,46
222.471,09
222.193,80
220.929,00
215.815,36
178.304,92
175.795,76
170.780,64
161.438,95
135.616,85
127.485,78
126.008,58
113.934,27
112.495,93

78.366,27

77.267,31

76.961,47

75.548,71
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Amerika’'nin daha fazla para-
sal genislemeye gitme ihtimali
bulundugunu, eger bu ihtimal
gerceklesirse, piyasalara olumlu
yansimalari olacagini kaydeden
Blytkeksi, “Bu durumda faiz-
ler asagl inerken, borsalar cika-
cak, dolar deger kaybedecektir.
Bu parasal genisleme gelismis
Ulkelerin icinde bulundugu Ure-
tememe sorununun simen alti
edilmesine neden olacak. Yine
varlik degerleri sisecek. Bu adim,
sorunun ¢o6ztmd yéontnde atila-
cak bir adim degildir. Dolarin de-
ger kaybetmesi ABD icin olumlu
bir adim olabilir. Ama bu durum
gelismekte olan ulkelerin reka-
betciligi icin zararl sonuclar do-
guracak. Parasal genislemeden
bu zamana kadar fayda gelmedi.
Bundan sonra da fayda gelecegi-
ne inanmiyoruz. “ diye konustu.

“KUR, GERCEKCi CERCEVEYE
OTURACAK"

Turkiye'nin 2012 yiinda hem
blUylime hem ihracatta surpriz
yaparak  beklentilerin  Gzerin-
de performans sergileyecegine
inandiklarini belirten Buyukeksi,
“Dogu, Bati'nin krizinden olum-
lu yénde ayrisiyor. Bu ayrisma,
2008'denberi stregelen slrecin
en 6nemli dénim noktalarindan
birisi. Bu yonelimin bizi etkileyen

KAYSERI SERBEST BLG.
KOCAELi SERBEST BLG.

GAZIANTEP SERB.BOLG.
AVRUPA SERBEST BOLG.

EGE SERBEST BOLGE

MERSIN SERBEST BOLGE
MENEMEN DERIi SR.BLG.

BURSA SERBEST BOLG.
AHL SERBEST BOLGE

ADANA YUMURT.SER.BOL
ANTALYA SERBEST BOL.

IST.DERi SERB.BOLGE

TRAKYA SERBEST BOLGE
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ve ilgilendiren yonleri var. Bir ta-
kim cevreler Tirkiye'nin yeniden
eski paradigmaya dénmesini isti-
yor. Yani yiksek faiz, distk kur
ve yuksek kisa vadeli sermaye
girisi ve kura uygun borclanma
sUreci istiyorlar. Bunun icin faiz-
lerin yUkseltilmesini nihayet IMF
resmen istedi. TIM'in kura bagl
olmayan, kiresel rekabete dayali
ihracat stratejisinin bir kez daha
onemi ortaya cikiyor. Merkez
Bankasi'nin aciklamalari gosteri-
yor ki, Merkez Banka'si faizleri pi-
yasaya birakacak. Burada kararl.
O zaman kur, gercekci yani Orta
Vadeli Program da 6ngorilen
cerceveye oturacak. Biz Merkez
Bankasi'nin proaktif politikasini
destekliyoruz. Dogu piyasalarina
donuk bu ilginin ne kadar ger-
cekci ve kalicr oldugu sorusu cok
onemli. Kriz artik gelismis din-
yaya sikisiyor. Gelismekte olan
Ulkeler yalniz Avrupa’dan olumlu
ayrismiyor. ABD'den gelen veri-
ler de umut verici degil. Burada
Tarkiye cok hizli hareket etmeli.
Tesviklerden baslayacak reform-
lara devam etmeli. is giicli piya-
sasinin esneklestirilmesi basta ol-
mak Uzere bir dizi alanda reform
strecini devam ettirmeli ve gelis-
mekte olan Ulkeler arasinda da
en iyi performansi gosteren Ulke
olmalidir.”

509.138,75
198.766,70
37.829,70
194.832,12
2.568.921,03
38.602,61
117.064,02
156.127,18
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880.651,86
80.947,28
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Yeni pazarlara acilim stratejisinin
meyvelerini topluyoruz

Ekonomi Bakani Zafer Gaglayan, Ocak ayi ihracat rakamlarina iliskin, “Rakam-
lar gosteriyor ki pazar cesitlendirmesi ve yeni pazarlara acilim stratejisinin
meyvelerini her gecen giin topluyoruz” dedi.

Ekonomi Bakanligindan yapilan acikla-
maya gore, Turkiye Ihracatcilar Meclisi-
nin (TiIM) acikladigi Ocak 2012 ihracat
kayit rakamlarina iliskin degerlendirme-
lerde bulunan Caglayan, 2011 yilinda
ihracatin bir dnceki yila gore yuzde 18,5
oraninda artarak, Orta Vadeli Program
hedefi olan 134,8 milyar dolari astigini
ve 135 milyar dolar oldugunu animsatti.
ihracata bu yil da hiz kesmeden devam
edildigini belirten Caglayan, Ocak ayin-
da Turkiye'nin ihracatinin gecen yilin
ayni ayina gore ylzde 9,8 oraninda ar-
tarak 10 milyar 555 milyon dolara ulasti-
gini ifade etti. Ocak ayi ihracatinin, 2008
yilinin ayni ayi ihracat rakamindan sonra
ulasilan en ytksek ikinci Ocak ayi ihracat
rakami olduguna dikkati ceken Cagla-
yan, sunlari kaydetti: “Boylece kiresel
krizden sonra 2010 ve 2011'in ardindan
Gclnct yilda da Ocak ayi ihracatimiz art-
mistir. Ylzde 9,8 oraninda gerceklesen
artisin yil boyunca bu oranda devam et-
mesi halinde 2012 Orta Vadeli Program
hedefi olan 148,5 milyar dolar ihracat
hedefine ulasmak zor olmayacaktir. Orta
Vadeli Programda 148,5 milyar dolar
olarak belirlenen 2012 yili ihracat hede-
finde pazar cesitlendirmesi, yeni pazarla-
ra acihm, mevcut pazarlarda daha aktif
calisma ve ihracat seferberligi ile 150
milyar dolara ulasacagimiza inaniyorum.
Gecen yil 105 Ulkeye ihracat rekoru ki-
rarak blytk basari elde eden ihracatci-
larimiz, 2012'de de Ekonomi Bakanligi
onderliginde yeni pazarlardaki guclerini
artirmak icin calismaya devam edecekler.
Ocak ay! ihracat rakamlari gosteriyor ki,
pazar cesitlendirmesi ve yeni pazarlara
acilim stratejisinin meyvelerini her gecen
gln topluyoruz. AB llkelerinde derinle-
sen kriz nedeniyle bolgeye ihracatimizda

yasanan durgunluk, ihracatcilarimizin
yeni pazarlardaki performanslarini artir-
di. ihracatimizin yariya yakinini olusturan
AB pazarinda artis gerceklesmezken,
diger pazarlarimizda yaklasik ytzde 20
artis yakalandr.”

“NAFTA ULKELERI ARTIK
iHRACATCIMIZA UZAK DEGIL”
Tarkiye'nin en buytk ihrac pazari olan
AB'nin, toplam ihracat icindeki payi-
nin gecen yilin ayni ayina goére ylzde
48,3'ten yuzde 43,6'ya geriledigi bilgisi-
ni veren Caglayan, Ocak ayi ihracatinin
buna ragmen arttigini, bunun da “pazar
cesitlendirmesi  mayasinin”  tuttugunu
gosterdigini bildirdi. NAFTA (ABD, Mek-
sika ve Kanada) Ulkelerinin artik ihracat-
cilara uzak olmadigini belirten Caglayan,
s6z konusu Ulkelere Ocak ayinda ihra-
catin ytzde 52,9 oraninda arttigini ve
bu tlke grubuna yapilan ihracatin 535
milyon dolari astigini ifade etti. Ayni se-
kilde Afrika Ulkelerine yapilan ihracatin
da Ocak ayinda ytzde 23,1 oraninda
artarak 953 milyon dolara ulastigini ak-
taran Bakan Caglayan, Afrika'nin gecen
yil yuzde 8,1 olan toplam ihracattaki
payinin Ocak ayinda yUzde 9'a ciktigini
kaydetti.

Ocak ayinda 2 milyar 62 milyon dolar ih-
racat yapilan Ortadogu dlkelerinin toplam
ihracat icindeki payinin ise ylzde 18,5'ten
ylzde 20'ye yUkseldigini belirten Cagla-
yan, aciklamasini sdyle tamamladi:

“En buytk pazarimiz olan AB'ye ihraca-
timiz gecen yilin ayni ayina goére deger
bazinda binde 6 gerileyerek 4 milyar
604 milyon dolar oldu. Bu da ihracatci-
larimizin AB pazarlarinda yasanan her
tarl olumsuzluk ve Avro Bolgesi krizine

ragmen pazardaki yerlerini koruduklarini
gostermektedir. Avrupa krizine en du-
yarli iki sektérimiz olan tekstilde ylzde
2,9, hazir giyimde yUzde 4,2 azalma ya-
sanmis olsa da sanayi UrUnleri ihracati-
miz ylzde 10’un Uzerinde artti. Ocak ay
icinde Almanya, Irak, ingiltere ve Fransa
en fazla ihracat yaptigimiz Glkeler sira-
lamasinda ilk siralarda yer almaktadir.
Ocak 2012'de Almanya’ya 1 milyar 40
milyon dolar, Irak’a 752 milyon dolar,
ingiltere’'ye 626 milyon dolar, Fransa'ya
512 milyon dolar ihracat gerceklesti.
Yeni tesvik sistemimiz de ihracatimiza
ylUksek katma deger geliri saglayacak bir
yapida olacaktir. 2023 yilinda 500 milyar
dolar ihracat rakamina ulasmak icin sdr-
darUlebilir ve tabana yayilmis ihracat ar-
tisi yakalamayi, mevcut pazarlarimizdaki
glcimiza korurken yeni pazarlardaki
varligimizi, yUksek teknolojili ve markali
ardn ihracatini artirmayi amachyoruz.”
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Ihracatcilardan 2012 igin siirpriz tahmin

Tiirkiye ihracatcilar Meclisi ekonomik beklentiler anketinden 2012 yili igin yiiz-
de 7.28’lik biiyiime tahmini ¢iktl.

/]

TURKIYE
HILACATCILAR

MECLISI

ESTIMA[E

2012 Yihimin flk Ceyreginden “Beklentiler”

Gegen yilin ayni donemine gore, Ocak - Mart 2012 dénemi i¢in beklentinizi belirtiniz.

2 Artar B Ay kalir B Azalir © Bu alanda verimiz yok
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Uretim ihracat

Kapasite
kullanim
orani

sayisi S03°tir.

Dns ticaret sermaye sirketlerine {iretim, kapasite kullamim orami, stok durumu, girdi maliyetleri, ithal girdi kullamim oram
ve hammadde birim ithalat fiyat unsurlan tizerindeki gelisme sorulmamistir, dolayisiyla bu unsurlan yamtlayan firma

Stok durumu Girdi Birim ihrag ithalgirdi Hammadde Genelkirllik [hracana
maliyetleri fiyat kullanim birim ithalat dizeyi  kirhhk dozeyi
orani fivat
Baz: 520

Turkiye Ihracatcilar Meclisi'nin ihracatcila-
rin ekonomik beklentilerini 6lcmek ama-
clyla 3 ayda bir diizenledigi anketten 2012
yiliicin ytzde 7.28'lik blytme tahmini cik-
t1. 2011 yili icin beklentilerin Gstinde bir
tahminde bulunarak ytizde 8,6'yi telaffuz
eden ihracatcilar dogru 6ngorustyle dik-
kat cekmisti.

TiM Baskani Mehmet Buyukeksi'nin du-
zenledigi  basin  toplantisiyla acikladigi
2011 4. ceyrege yonelik ankete 520 ihra-
catcl firma katildi. Anket sonuclariyla ilgili
bilgi veren Baskan Buyukeksi, “Gecen yil
ihracatcilarimiz ytizde 8,6'lik blytume tah-
mininde bulununca bize gtilenler olmustu.
Ancak ihracatcilarimiz adeta nokta atisi ya-
parak bu yil ylzde 8,3'ler civarinda gercek-
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lesmesi beklenen rakamlari dogru tahmin
etmislerdi. Simdi de herkesin Turkiyenin
ylUzde 4 bUyUyecegini sdyledigi bir ortam-
da ylzde 7.28'lik tahminde bulunuyorlar.
Biz TIM olarak bulyime rakamlarinin yilin
ikinci yarisinda ytzde 5’lere dogru revize
edilecegini dustntyoruz. Ancak firmalari-
miz bizden de iyimser.” diye konustu.

GENEL KARLILIK VE iHRACATTA
KARLILIK DUZEYLERI AZALMAKTADIR
TIM Baskani Mehmet Buiyikeksi acikla-
masinin devaminda sunlari soyledi; An-
ketimzin 2011'in son ceyregini kapsayan
doéneminde bir 6nceki yilin ayni donemine
kiyasla en yiksek oranda girdi maliyetle-
rinin (%73,6) arttigi gorilmektedir. Ote

yandan, genel karlilik duzeyleri ve ihra-
catta karlilk duzeyleri ise bir 6nceki yilin
ayni dénemine gore siraslyla %40,6 ve
%35 oranlarinda azalmaktadir. Uretim ve
ihracatta artis yakaladiklarini belirten ih-
racatcilarin orani ise yine sirasiyla %51, 1
ve %52,3'tur. Bulgular, Gretim ve ihraca-
tin arttigini buna mukabil bu artisin girdi
maliyetleri ile birlikte firmalarimizin genel
karlilik ve ihracatta karliliklarina olumlu
etki etmedigine isaret etmektedir.

FIRMALAR OLUMLU BAKIYORLAR

ihracatcr firmalarin 2012'nin ilk ceyregin-
de bir 6nceki yilin ayni dénemine gore or-
tak beklentileri duraganliktir. Firmalar; mali
ve performans endikatorlerinin bir dnceki



yilin ayni dénemi karsilastirildiginda ayni
dizeyde kalacaklarini dngérmektedir. ilk
500 listesindeki firmalar, diger firmalarla
karsilastirildiklarinda, 2012'nin ilk ceyre-
gine ihracat ve ihracatta karlilik dtzeyleri
acllarindan daha olumlu bakmaktadirlar.

YENi PAZARLARA ACILMA KONUSUN-
DA 2010 YILI DAHA BASARILI BiR YIL
OoLDU

2011’in son ceyreginde yeni pazarlara gi-
rebildiklerini sdyleyen ihracatcilarin orani
%30,6 olarak gerceklesmistir. 2010'un
tamaminda yeni pazarlara acilan ihracat-
cllarin ortalamasi %35,9 iken, 2011'de
s6z konusu ortalama %30,5'e dismek-
tedir. Dolayisi ile yeni pazarlara acilma
konusunda 2010 yili, 2011'den daha
basarili bir yil olarak degerlendiriimelidir.
Doénemde yeni pazarlara acildigini belir-
ten firmalarin oraninin en yiksek oldu-
gu sektor makina, elektrik-elektronik ve
bilisim sektorleridir (%44,1). Bunu sira-
siyla demir celik de demir disi metaller
(%43,4), kimyevi maddeler (%36,4) ile
hububat-bakliyat Grtnleri (%35) sektor-
leri izlemektedir.

FIRMALAR RUSYA PAZARINA
GIRMEYi HEDEFLIYOR

Firmalar, 2012'nin ilk ceyreginde ise en
ylksek oranda Rusya pazarina girmeyi
hedeflemektedir. 2012'nin ilk aylarinda
ozellikle de enerji konusunda iki tlke ara-
sinda imzalanan anlasmalarin, firmalarin
hedeflerine erisimlerini  kolaylastirmak
adina yeni imkanlar yaratabilecedi disu-
nulebilir. Hedeflenen pazarlarda A.B.D. -bir
kez daha- ikinci siradaki yerini korurken,
UcUncy siradaki B.A.E."yi Irak ve Cin takip
etmektedir.

CALISAN SAYISI ARTISA GECTi

2011 yil 4. ceyrekte sektdrde ortalama ca-
lisan sayisi 165 olarak hesaplanmaktadir.
Yillik olarak degerlendirildiginde 2. ve 3.
ceyreklerde yilin ilk ceyre@ine kiyasla aza-
lan calisan sayisinin son dénem itibariyle
artisa gectigi gortlmektedir. Ortalama ca-
lisan sayilart %78,7 oraninda mavi yakali,
% 18,2 beyaz yakali ve %3,1 oraninda ise
Ar-Ge personeli olarak dagilmaktadir. Ote
yandan firmalar, 2012 yili genelinde orta-
lama 9 yeni calisan istihdam edeceklerini
ongoérmektedir. Yaklasik olarak her 10 fir-
madan 4'G 2012 yilsonunda olusacak is-
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tihdam hareketleri sonucunda calisan sayi-
sinda artis olacagini éngérmektedir. Diger
taraftan yilsonunda calisan sayisinin azala-
cagini belirten firmalarin orani %17,7'dir.

iHRACATCI FIRMALARIN 2012 YILI
BUYUME BEKLENTISI; 7,28

Kamuoyu ve medyada cokca tartisilan
2012 yili blyUme beklentisi tahmini ihra-
catcl firmalar nezdinde 7,28'dir. Yilin ilk
ceyreginde ise firmalar 4,8 oraninda bu-
ylyeceklerini tahmin etmektedir. ihracatci
firmalarin 2012 yilsonu USD/TL kur tahmi-
ni 1,91, Euro/TL kur tahmini ise 2,45'tir.
Rekabetci kur seviyeleri ise USD/TL'de
1,81ve Euro/TL'de ise 2,35 olarak beyan
edilmektedir.

2012 yili sonu itibariyla firmalarin %43,3'0
sektorlerinin, %46'si ise Turkiye'nin genel
durumunun degismeyecegini 6ngdrmek-
tedir. Sektoérlerinin ve Turkiye ekonomisi-
nin iyilesecedini tahmin eden ihracatcilarin
orani ise siraslyla %34,8 ve %28'dir. Ben-
zer beklentiler diinya ekonomisi icin dile
getirilirken, Avrupa Birligi ekonomisi icin
%60,8'lik karamsar bir beklenti perspek-
tifi cizilmektedir.

TURKIYE
ERACKTTILAR

MECLISI

/]

itriinleri (%%35) sektdrleri izlemektedir.

ESTIMA[®

2011 Yihimin Son Ceyreginde ihracatta Yeni Pazarlar

Ekim - Aralik doneminde ihracatta yeni pazarlara girebildiniz mi?
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Dinemde yeni pazarlara agildifim belirten firmalann oranimin en yitksek oldugu sektr makina, elektrik- elektronik ve biligim
sektiriidiir (%44,1) Bunu sirasiyla demir gelik de demirdisi metaller (%43,4), kimyevi maddeler (%36,4) ile hububat- baklivat

Baz: 520
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TIM ESTIMAZ

MECLISI

2012 Yihnn ilk Ceyreginde Ilk Kez Girilmesi Planlanan Ulkeler

Ocak - Mart déneminde ilk kez girmeyi planladigimz 5 hedef iilkeyi yaziniz. (Cok Cevap)
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5%’ in altindaki iilkelere tabloda yer almamaktadir. Baz: 520

2012 Yihnn ilk Ceyreginde Yararlamlmasi Planlanan Devlet
Destekleri

Destekler ilk 500 ikinci 500

Dabhilde isleme Rejimi 51,0% 62,7% 62,9% 38,2%
Fuar Tesvikleri 42,1% 37,3% 51,7% 40,6%
Yatirim Tegvikleri 31.0% 37.9% 33,6% 25,5%
istihdam Destekleri 23,5% 26,1% 24,1% 21,5%
Ar-Ge Destekleri 21,2% 24.2% 25,0% 17,5%
KOSGEB Destekleri 18,1% 4,6% 6,9% 31,5%
Yurtdis1 Ofis Magaza Destekleri 11,3% 13,1% 12,9% 9,6%
Diger 1,7% 9.2% 9,5% 6,0%
Hicbiri 17.5% 15,0% 15,5% 19.9%

Yukaridaki tabloda; Ocak- Mart dneminde yararlanilmas: planlanan devlet desteklerinin oram firmalann ihracat bilyiikliikleri
kirlliminda incelenmektedir.
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2012 Y1l Genel Ekonomik Beklentileri

2012 yili sonu itibariyle genel durumuna iligkin tahmininiz nedir?

U Daha iyiolacak M Degismeyecek ™ Daha katil olacak
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Sektdr Tiirkiye Ekonomisi Avrupa Ekonomisi Diinya Ekonomisi

Baz: 520

2012 Y1ihh Genel Ekonomik Beklentileri

2012 yih sonu itibariyle genel durumuna iliskin tahmininiz nedir?
M Genel M ilk 500 ¥ ikinei 500  Diger
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Yukandaki grafikte; sektbr, Tiirkiye, Avrupa ve Diinya ckonomisine iliskin olumiu_beklenti icerisinde olan firmalarm oram
firmalann ihracat bilyUkliikleri kinliminda sunulmakiadir.
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Ihracat Sektoriiniin Oncelikli Sorunlari

Asagidakilerden hangileri sektdriiniiziin dncelikli sorunlaridr? (Cok Cevap)

Enerji maliyetleri 59.8%
Diviz kurlan 53.3%
Hammadde ve aramal fiyatlan 51,3%
Finansman maliyetleri 50,4%
Vergi malivetleri 43,7%
Istihdam maliyetleri 41,3%
Tesviklerin yetersizligi 370 %
Lojistik maliyetleri 348%
Barokratik engeller 33.8%
Kayitdigi ticaret 31,3%
Dis pazarlardaki yiiksek ithalat vergileri 29.8%
Vasifli eleman sikantbisi 26,0%
Tanitim sorunu 11,0%6
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Sektoriin En Acil ve Giincel Sorunlan

Sektariiniiziin ihracatta karst kargiva oldugu en acil ve giincel sorun nedir? Kisaca agiklayiniz.

Yiksek maliyetler{enerji, finansman, hammadde vs. )
Déviz kurlan

Avrupa ve Diunya ekonomisindeki belirsizlik
Gimrikislemleriile ilgili stkintilar

Biirokratik engeller

Tesviklerin yetersizligi

Lojistik malivetlerifsorunlan

Dis pazarlardaki yiksek ithalat vergileri

O rtadofudaki siyasi kriz ve belirsizlikler

Vasifli eleman sikintisy
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Iklimlendirme Sanayi Ihracatgilar Birligi Baskani Zeki Poyraz:

“Sektorumiuz artik bityuk bir aile”

Kimi zaman klimacilar kimi zaman i1sitma-sogutmacilar diye adlandirilan ik-
limlendirme Sektorii, binlerce mensubunu tek cati altinda toplayarak, bash
baslina biiyiik bir sektor olarak ticaret ve sanayinin i¢inde yerini aldi.

TOBB iklimlendirme Meclisi ve iklimlen-
dirme Sanayi ihracatcilari Birligi Yonetim
Kurulu Baskani Zeki Poyraz, iklimlendir-
me Sektoéri'nin, ihracatcilar Birligi, Mec-
lisi, dernekleri ve vakfi ile 6rgttlenme
yapisini tamamlamis buytk bir sektér ol-
dugunu ifade etti. Sektdér mensuplarinin
artik birlik ve beraberlik icinde, iklimlen-
dirme catisi altinda faaliyetlerini strdur-
ditginu belirten Poyraz, sektériin azimle
tdm sorunlarin Gstesinden geldigini kay-
detti. Poyraz sozlerine sdyle devam etti,
“ iklimlendirme sektori Griin ve hizmet
yelpazesi acisindan oldukca genis bir
sektor. Isitma, sogutma, havalandirma,
tesisat ve ekipmanlari, klima sistem ve
ekipmanlarini kapsayan biyuk bir aile-
yiz. Béylesine genis bir yelpaze icinde so-
runlarimiz ve ¢cézm onerilerimizi, talep-
lerimizi, hedeflerimizi ifade edebilmek,
kendimizi anlatabilmek icin tek bir ses ol-
mamiz gerekiyordu. Bu nedenle ivedi bir
sekilde érgutlenme yapimizi tamamlayip,
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olmasi gerektigi gibi iklimlendirme Sek-
tord catisi altinda toplandik. En énemli
eksiklerimizden biri olan iklimlendirme

Sanayi Ihracatcilar Birligi'mizi de kurarak
ihracat yapimizi gticlendirdik.”

“DAGINIK YAPIMIZI TOPARLADIK"

Sektor ihracatinin gecmiste 6-7 ihracatcl
birligi kanali ile yapildigini, bu durumun
iklimlendirme sektérinin reel durumu-
nun ortaya cikmasina engel oldugunu
ifade eden Poyraz, “ Her ne kadar 6rgut-
1G bir sektdr olsak da ihracatimiz daginik-
t1. Sektoér mensuplari faaliyet alanlarini
kapsamayan birlikler Uzerinden ihracat
yapmak zorunda kaliyordu. Sektérimiz
ile ilgili pek cok gelismeden haberimiz
dahi olmuyordu. Bu nedenle ihracati tek
bir elden, birlik ve beraberlik icinde ya-
pan bir sektér olmayi arzu ettik. Tim bu
olumsuzluklar neticesinde ihracatci birli-
gi altinda bir araya gelmek icin harekete
gectik. iki yillik zorlu bir stirec yasadik.

Engellemeler ile karsilastik. Tim olumsuz
tepkilere ve itirazlara ragmen haklihgimi-
zI ortaya koyarak, Ekonomi Bakanimiz
Zafer Caglayan’in da destegini alarak ik-
limlendirme Sanayi Ihracatcilan Birligi'ni
kurduk. Tum sektér mensuplarimiza da
bana guvendikleri ve destek olduklari
icin tesekkdr ediyorum” diye konustu.

Birlik’i yogun bir calisma programi bek-
ledigini belirten Poyraz, dncelikle ihracat
yapan tim sektér mensuplarinin sene so-
nuna kadar kayit yapmalarini saglayacak-
larini, kayrt icin her hangi bir mali kulfet
olmayacagini vurguladi.  Yeni dénemle
birlikte yurt disi fuarlara katiima, alim ve
ticaret heyetlerinin olusturulmasina, tim
duyurularin Uyelere dogru ve zamaninda
ulasmasina 6nem vereceklerini soyleyen
Poyraz, “ Birlik ve beraberlik icinde fuar-
lara katilacagiz. Daha hizli ve etkili calis-
malar icine girecegiz. Mart ayinda Rusya
Climate World'e ticari heyet dizenleye-
cegiz. Yine mart ayinda Filipinler Worldex
fuarinda info standimiz olacak. Mayis
ayinda ise Sodex fuari icin alm heyeti
dizenleyecegiz. Meksika'daki AHR Expo
fuarticin bir Milli Katilim yapilmasini plan-
liyoruz. TUm bunlar daha baslangic. Sek-
torimuz Birlik'in kurulmasi ile ne kadar
dogru ve gerekli bir adim atildigini anlad.
Birligimizin yapacadi her bir faaliyet sek-
toérimize deger katacak. Daha verimli,
katma degeri yUksek, daha fazla yabanci
sermaye yatirimi ceken ve degerli bir sek-
tor olacagiz. Tum bu hedefler bir yana,
Turkiye ihracatclar Meclisi (TIM)'nde artik
sektor olarak temsil edilecegiz. Sektorin
sorunlar tim platformlarda tek bir ses
olarak dile getirilip takip edilecek” dedi.
Hedefler ve Stratejiler belgesini yayin-
layan iklimlendirme sektérintn, iklim-
lendirme Sanayi ihracatcilar Birligi‘nin
desteqi ile 2023 yilinda 25 milyar dolar
ihracat hedefini tutturacagini da vurgu-
layan Poyraz, ihracati ithalatindan daha
fazla olan bir sektér olacaklarini sozleri-
ne ekledi.
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Uriinlerimizi ve hizmetlerimm

ulkeye gore helirliyoruz

Ayvaz A.S. Dis Satis Miidiirii Yesim Ozer Sarac: “Bir isvecli icin fiyat dnemli
degildir, dnemli olan servis kalitesidir ama bir Rus, bir Bulgar, bir Romanyali
icin servis onemli degildir, fiyat cok onemlidir. Biz buna gdre hareket ediyoruz,
iriinlerimizi ve hizmetlerimizi de buna gore belirliyoruz.”

Yesim Hanim’la gerceklestirdigimiz soy-
lesinin metnini duzenlerken Ayvaz'dan
“Afrika Kitasinda da Ayvaz imzasi” bas-
likli bir e-mail geldi. iceriginde ise, “78
Ulkeye gerceklestirdigi ihracat neticesin-
de IMMIB'nin duzenledigi térenle “ih-
racatin Yildizlan” ¢dullerinde yerini alan
Ayvaz, son bir yildaki calismalariyla bera-
ber ihracat yaptigi lke sayisini 83'e ¢I-
kardr.” aciklamasi vardi. Yesim Hanim’la
yaptigimiz soylesi de aslinda 83 Ulkeye
gerceklestirilen ihracatin perde arkasini
anlatiyor.

Ihracat ¢cahsmalart Ayvaz igin ne anlam
ifade ediyor?

Ayvaz, bugtn Urettigi GrGnlerin %55'ini
dis piyasaya, %45'ini ise ic piyasaya ve-
riyor. Ayvaz'da 5 farkl Gran grubu var,
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aslinda bu 5 farkh Gran grubu birbiriy-
le hem baglantili hem baglantisiz; yani
farkl farkl sektorlere hitap edebiliyor. Bu
nedenle her Grtin grubu icin farkl pazar-
lama stratejileri izlemek durumundayiz.
Hepsinin pazar payini artirabilecegimiz
hedef Ulkeleri farkli. Pazarlama politi-
kalarimizi, hedeflerimizi Ulkelerin pazar
sartlarina goére belirliyoruz. Ciro olarak,
dis ticaret departmanimiz Ayvaz icin her
sene daha cok énem kazaniyor.

%355’e 9045 gibi bir oran, tutturmak iste-
diginiz bir hedef miydi?

Ayvaz olarak ihracatimiz ciddi anlamda
2000 yilinda basladi. 1985 yilinda ilk fa-
turamizi kestik ama 2000 yili bizim icin
milat oldu. O yildan itibaren, dis ticare-
tin ivmesi yiikselerek devam etti. ihracat

rakamlarimiz, dinyanin ekonomik duru-
muna gore her yil degisiyor fakat genel
olarak her yil % 15-20-25 gibi bir ylkselis
gerceklestiriyoruz. ik zamanlardaki ihra-
catin pik satis orani % 10’lardayken bu-
gun itibariyla %55'lere ulasti. %55 dis,
%45 ic piyasa dengesini tutturmak gibi
bir calismamiz yok. Bizim kendi icimizde
hedeflerimiz var, onlari gerceklestirmeye
calisiyoruz. Mesela; bu sene dis ticaret
olarak %20 biytme hedefimiz var.

O zaman dis ticaret departmanindan da
biraz bahsetmek lazim.

Ayvaz'dan adeta ayri bir dis ticaret firma-
si seklinde calisan 16 kisilik bir ekibimiz
var, iki kisinin bulundugu bir operasyon
kadromuz var. Bunun disinda aktif sati-
sa bakan bir saha satis ekibimiz var. Bu



arkadaslarimizin hepsinin ayri bir bol-
gesi var; Uzakdogu, Afrika, Almanya ve
Benelux, Ortadogu, Korfez Ulkeleri gibi
ayrimlarimiz var. Herkesin kendi bolgesi
ve kendi musteri portfoyu var. Merkezi-
mizde de bu arkadaslara destek olan bir
musteri temsilcisi grubumuz var, hepsi
birlikte iyi bir takim olarak calisiyorlar.

Bir de pazarlamamiz var, pazarlamadaki
arkadaslar da reklam ve tanitim olarak
sahadaki arkadaslara nasil bir destek ve-
rilebilecegi Uzerine calisiyorlar. Onun 6n-
cesinde yeni misteriler bulma arayislari
da var.

RUSYA BiziM iCiN OZEL BIR PAZAR
Dis ticarete bu kadar 6nem veren Ayvaz
gibi bir sirkette, tahmin edersiniz ki ca-
lismalar sadece merkezde yuritalmayor.
Buna ek olarak bir de yurt disi ayagimiz
var. Mesela Rusya’'da kendi Uretimimiz
var. Bu ulke bizim icin 6zel bir pazar;
cunkd UrGnUmizd bu pazara sifirdan
sokmayi basardik. Gaz baglantilarinda
daha once kaucuk hortum kullanilir-
ken, biz oradaki gaz idarelerine giderek
Grdnimazan  tantimini yaptik. Onlar
da Grinimazun dogru secim olduguna
karar verdiler ve metal Urtn kullanmaya
basladilar.

Bu piyasaya ilk olarak biz girdik fakat
normal olarak zamanla rakiplerimiz olus-
maya basladi. Biz de rekabet ve lojistik
glcimiza artirmak icin Rusya’da Uretim
yapmaya basladik. Rusya mdusterisinin
bazi 6zellikleri var; beklemeye taham-
mulleri pek yok ve hemen sevkiyat isti-
yorlar. Orada, deponuzda, stokunuzda
strekli olarak Grtn barindirmaniz gere-
kiyor. Hatta hic olmayan Urlnleri aninda
Uretebilmeniz ve gelen taleplere hizla ce-
vap vermeniz gerekiyor.

Yine agirhkli olarak Rusya pazarin-
dan gelen talepleri karsilayabilmek icin
Bulgaristan’da da Uretime basladik. Bu
Ulkede de kendi fabrikamiz var. Cok yeni
kurulmus olmasina ragmen, randimanli
hale geldi ve blnyemize cok iyi sekilde
adapte oldu.

Tum bu adimlar, bizim yurt disindaki
pazarlama stratejilerimizin birer parcasi
olarak hayata gectiler. Bu stratejinin de-
vami olarak simdi de italya’ya yogunlas-
mis durumdayiz. ilk zamanlarda sadece
bir ofisle baslayan calismalarimiz, bugtin

direkt olarak Griin sevkiyati yapabildigi-
miz kendi depomuzu kurmamizla devam
ediyor. Gidisat onu gosteriyor ki; oradaki
depomuz da guin gelecek yeterli olmaya-
cak ve belki de orada bir yer alacagiz.

BU YILKi HEDEF CiDDE

2012 yilindaki hedeflerimizden bir tanesi
Cidde’de kendi yerimizi acmak. Rusya'ya
kuzeye gittik, italya'ya Avrupa'ya gittik,
biraz da Ortadogu’ya gitmemiz, oraya
da hitap etmemiz lazim. Bizim arastir-
malarimiz sunu gosterdi; orada bu is icin
dogru adres Cidde, Suudi Arabistan. Su-
udi Arabistan’da ciddi anlamda potansi-
yel projeler var.

Egitimin oneminden bahsettiniz. Dis tica-
ret departmanminizda calisanlara yonelik
bir egitim sistemi var mi?

Var, arkadaslarimiz ihracat konusunda
kendilerini gelistirebilmeleri icin ¢zellikle
operasyonla ve satis-pazarlamayla ilgili
egitimlere katiliyorlar.

Bu egitimler biinye icinde mi yoksa disa-
ridan mi?

Hem blnyemizde dizenledigimiz, hem
de disarida katilm gosterdigimiz egi-
timler var. Blnye icindeki egitimler ge-
nellikle teknik agirlikli egitimler oluyor;
yeni drdnlerle ilgili bilgiler veya mevcut
aranlerle ilgili gelismeler varsa onlarin bir
seminerde anlatilmasi gibi.

Yeni bir iilke pazarina girerken ne gibi
calismalar yapiyorsunuz ya da neler ya-
pimal?

Eger pazarlamak istediginiz Grin o pa-
zarda mevcut degilse, Grinin dogru ol-
dugu konusunda otoriteleri ikna etmeniz
gerekiyor. Mesela su anda yeni bir gaz
hortumumuz var, Macaristan ve Sirbis-
tan pazarinda hic kullaniimiyor. Burada
oncelikle yapiimasi gereken, o ulkedeki
otoritelere "o Grindn dogru Grdn oldu-
gunu” anlatmak. Peki bunu nasil anlata-
caksiniz? ilk olarak dogru adreslere ulas-
maniz, gaz idarelerine gitmeniz ve orada
seminerler vermeniz gerek. Biz bunlara
ek olarak yetkili kisileri fabrikamiza davet
ederek, Uretim tesislerimizi gérmelerini
sagliyoruz. Ayvaz'in potansiyelini, tekno-
lojisini ve dunya standartlarindaki kalite
anlayisini bizzat gérmeleri de etkili olu-
yor. Ayrica o bolgede -varsa- uluslararasi
fuarlara da muhakkak katiliyoruz.

ayin dosyasi / soylesi

Fuarlar demisken, Ayvaz'in fuar orga-
nizasyonlarina da blytuk énem goster-
digini sdylemeden olmaz. Ozellikle yurt
disinda yilda 25-30 civarinda fuara ka-
tiyoruz. Bu fuarlarin bazilarina prestij
amacl olarak katiliyoruz, yani fuar ala-
nindaki yerimiz bile sabit. Bazi fuarlara
ise yeni musteriler bulmak ve yeni pazar-
lar kesfetmek amaciyla katiliyoruz.

Firmalara dis ticaret konusunda onerile-
riniz var mi?

Onerilerim, o firmanin kadrosuna bagl
olarak degisir. Bir iki kisilik ekip varsa,
butceleri de muhakkak sinirlidir; hem
zamani hem de butcelerini dogru kul-
lanmalari gerekiyor. Biz bu konuda biraz
daha rahatiz. Mesela; benim “sahadaki
arkadaslari burada goérmek istemiyo-
rum” deme gibi bir likstim var. Sahadaki
arkadaslar burada olmamalilar, onlarin isi
sahada.

Hedef Ulkelerini dogru secmeleri lazim
yani her yere ugrasi gostermekten ziyade
hedef Ulkeler belirlemeliler. Biz bile hala
hedef Ulkelerle yUrtyoruz. Belki 13 tane
kemiklesmis pazarim var ama 2012 yili
icin de 5 farkli hedef Glkem var, bu he-
def Ulkelere odaklaniyorum. Cok dagil-
madan o hedef Ulkelere odaklanmalari
lazim.

Tanitim da onemli, o konuda neler yapi-
yorsunuz?

Fuarlar bizim tanitimla ilgili en buyuk si-
lahimiz. Dergi reklamlari cok fazla gun-
demimizde degil. Aktif olarak, yurt di-
sinda surekli reklam verdigimiz iki tane
dergi var, onlar da Avrupa’da. Biz daha
cok fuarlarla taninmak istiyoruz. Bunun
disinda, online ortami iyi kullanmaya
6zen gobsteriyoruz. Dinyanin dort bir
tarafindaki ziyaretcileri yakalayabilmek
icin, web sitemiz 8 dilde yayin yapiyor.
Mdasteriler Ayvaz'la veya Urettigi bir
aranle ilgili bilgi alacagi zaman, ingilizce,
Almanca, Fransizca, ispanyolca, italyan-
ca, Rusca veya Arapca dillerinden birini
secebilmenin avantajini yasiyor. Tabii ki is
sadece web sitesini yapmayla da bitmi-
yor, bu 8 dil icin ayri ayri online reklam
calismalari yapiliyor. Bizim pazarlamadaki
amacimiz “ulasmaktan ziyade, ulasilabi-
lir olmak”. insanlar Griinlerimizle ilgili bir
sey aradiklarinda, karsilarinda ilk olarak
bizi bulabilmeli.
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Destekler hakkinda onermek istediginiz
seyler var ni?

Fuar destekleri, reklam destekleri, seya-
hat destekleri derken, devlet bu anlam-
daki tesvikleri gercekten artirdi. Ozellikle
hedef Ulkelerde %70'e varan destekler
var. Firmalar bunlardan cok rahat ya-
rarlanabilirler. Kendilerini egitebilmeleri
adina egitim destegi var, hatta buna bi-
zim arkadaslarimiz da katiliyorlar. Ticaret
Odasi'nin duzenlemis oldugu egitimler
var. Ocak, Subat ve Mart aylarinda egi-
tim programlari gelir, bunlara katilabilir-
ler. Orada gercekten degerli hocalar var
ve ozellikle KOBI'ler icin egitim veriliyor.
ise yeni baslayanlar icin satis-pazarlama,
ihracat ve operasyon, yeni musteri bul-
ma, e-ticaret gibi konularda detayll bilgi
alabilecekler 1-2 gunlik seminerler var.
Bunlari takip etmeleri gerekiyor.

Rusya’dasiniz, Arabistan’dasiniz, Bul-
garistan’dasiniz, Italya’dasiniz... Hepsi
Sarkl kiiltiirler. Bu konuda da ilging olay-
lar oluyordur herhalde, onlardan bahse-
debilir misiniz?

Zamanla farkl kalturlerle calismayi 6gre-
niyorsunuz, Benelux ulkesindeki mdste-
rilerimizin servis beklentisiyle Rusya’daki
musterilerimizin servis beklentisi ayni ol-
muyor ve ona gdre davraniyoruz. Benelux
Ulkesine adrese teslim malzeme vermeniz
lazim. Oradaki masteri bundan memnun
olur, ugrasmak istemez, daha rahattirlar.
Bir isvecli icin fiyat dnemli degildir, 5nemli
olan servis kalitesidir ama bir Rus, bir Bul-

gar veya bir Romanyali icin servis énemli
degildir, fiyat cok Gnemlidir. Biz buna gére
hareket ediyoruz, Uriinlerimizi ve hizmet-
lerimizi de buna gore belirliyoruz.

Son olarak; Ayvaz gibi bir sirketin ihra-
cat boliimiiniin basindasiniz. Bize bu igle
ilgili duygularimizdan bahseder misiniz?
Ihracatcr olmak sikict bir is mi? Keyifli
yanlart var mi? Bu yanlarimi da anlatir-
sak belki birileri bu yonden bir geyler alur.
Bir sirketin ihracat bolumundn ciddi ci-
rolara imza atmasi, sirket icin de kendi
departmani icin de ayri bir gurur. Onun
disinda sirket olarak Turkiye'deki ihra-
catcilar arasinda basariliyiz, bunu ayri bir
gurur olarak goértyoruz. Hepsi gercekten
keyif veriyor, hakikaten onur duyuyoruz.
Zorluklar elbette var. Rekabet boyutu,
pazara girme boyutu, kultdrel boyut,
milliyetcilik... Ama biz micadeleciyiz.
Bugiin olmazsa yarin bir sekilde oluyor.
Bazen biraz beklemek ve sabirli olmak
gerekiyor. Mesela; ingiltere’'ye girmek
cok kolay degil, hem standartlan var,
hem de milliyetcilik var. Orada ikili ilis-
kileri glclendirmeniz gerekiyor. Surekli
ziyaretler yapmaniz ve ylzinlze asina
olmalari gerekiyor. Aranizda sempatik bir
bag yakalayabildiginiz zaman bu sorun-
lari daha rahat asabiliyorsunuz.

Fuara gitmeye karar vereceksiniz, o fuar-
la ilgili nelere dikkat ediyorsunuz?

Fuar yapilacagl tlkenin ekonomik duru-
muna, ticaret boyutuna, ntfusuna, gelir

seviyesine, mevcut durumda nerelerden
ticaret yaptigina bakiyoruz. Ayrica o Uriin
o piyasaya daha &nce girmis mi yoksa ilk
defa mi girecek, bunlarin 6n calismasini
yapiyoruz. Daha 6nceki katilimcilara ba-
kiyoruz. O fuarda sektdrden kisiler var
mi bunlara bakiyoruz. Sonra da biraz
gozl kapall deneyip goruyoruz. Mese-
la bu sene Angola Fuari var, tamamen
ekstrem bir fuar. Bakacagiz, Afrika'da
kendimize hedef Ulkeler sectik, Angola
da bunlardan bir tanesi. Tirkiye'nin de
hedef Ulkeleri arasinda, %70 tesvigi var,
orada dizenlenen uluslararasi bir fuar
da var. Katilimcilara baktik, sektérden ki-
siler var, onlari arastirdik. Biz de bu sene
gidecegiz.

Temsilcilik olarak bulunmadiginiz iilke-
ler de vardw. Bayilik sisteminiz nasil?
Temsilcilik olarak bulunmadigimiz tlkeler
de var. Bu Ulkeye gore degisiyor. Mesela;
Tunus'ta bayi Uzerinden hareket ediyo-
ruz; cinkd su an calistigimiz bayi orada-
ki piyasaya hakim. Bu ylzden benim o
Ulkedeki kicuk sirketlerle is birligi yap-
mama, kisacasi dagilmama gerek yok.
Zaten oranin kultart de bunu gerektiri-
yor. Ama Almanya’da, italya’da bu béyle
degil, direkt olarak musteriye gitmeniz
lazim. Onlar bayiler tzerinden malzeme
almazlar. Eger dogru bayiyi bulursaniz
onunla yurtimelisiniz.

Tesekkiir ediyorum.
Ben tesekkir ederim.

Baymak 5 kitada 60’in uzerinde tilkeye
ihracat yapmaktadir

Baymak ihracat Miidiirii Ayfer Ozdemir: “Yeni bir pazara girebilmek igin uygun
iriin ve fiyat tespiti cok dogru yapiimahdir.”

Her Ulkenin kendine 6zgl drin serti-
fikasi oldugunu, bu sertifikalarin alin-
masi da ek maliyet ve zaman kaybi
yarattigini belirten Baymak ihracat
Muadart  Ayfer Ozdemir Baymak’in
ihracat konusundaki calismalarini ve
yeni pazarlar konusundaki tecribele-
rini bizimle paylasti.
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Baymak’in ihracat yaptig iilkeler hangi-
leri? Bu iilkelerde daha ¢ok hangi iiriin
gruplariyla yer aliyorsunuz, nasu bir da-
giim ag s6z konusu?

Baymak bugiin basta Almanya, Fran-
sa, Danimarka, italya olmak (zere Yeni
Zelanda'dan, Kanada'ya, Japonya'dan
Amerika'ya kadar 5 kitada 60'in Gzerin-

de Ulkeye ihracat yapmaktadir. Bu Clke-
lerde daha cok celik sicak su kazanlari,
biomass yakan kazanlar, glines kolektor-
leri ve sicak su tanklari gibi Grtin gruplari
veriyoruz.

Dagitim agimiz Ulke kosullarina gore
degisiklik arz etmektedir. Bazi Ulkelerde
Baymak markalari 6n planda olmaktay-



ken, bazi pazarlarda o Ulkenin guclt
markalarina Uretim yapilmaktadir. Co-
gunlukla blylk toptancr firmalarla cali-
silmakta olup, onlarinda kendi altlarinda
servis ve satis aglar kurulmasi saglan-
maktadir.

Ihracatta ne gibi zorluklar yagiyorsunuz?
ihracat da agirlikli yenilenebilir enerji
kaynaklarini yakan kazan ve glines enerji
arin gruplarini satmakta olup bunlarda
devlet tesviklerine uyumlu olmasi aci-
sindan belirli sertifikalara sahip olmala-
r gerekmektedir. Maalesef her ulkenin
kendine 6zgu sertifikasi olup, bunlarin
alinmasi da ek maliyet ve zaman kaybi
yaratmaktadir.

Uriinlerinizin lojistigini nasil gercekles-
tiriyorsunuz? Lojistikte ne gibi sikintilar
s07 konusu?

Genelde fabrika teslim calismakla bera-
ber misterilerimizin talebi dogrultusun-
da lojistik hizmetini de sagliyoruz. Yogun
sezonda bazen arac bulma sikintisi yasa-
nabiliyor, gecis Ulkelerindeki hava sartla-
r, gdmriklerdeki grev ve yogunluk gibi
sebeplerden dolayl transit surelerinde
gecikmeler olabiliyor.

Miiteahhitlik sirketlerine nasil
ulastyorsunuz?

DEIK, IGEME, DTM, IVIAD gibi kuruluslara
Uyeliklerimiz olup, buralarda yayinlanan
ihale duyurularini  elektronik ortamda
sUrekli almaktayiz. Ayrica yurt disindaki
mUsterilerimiz ve satis temsilcilerimiz ara-
cligiyla da bulunduklari tlkelerdeki proje-
leri takip etmeye calismaktayiz.

Yurtdist pazarlarda hangi tanitim
imkanlarini kullantyorsunuz?

Fuarlar tamtimda ne kadar etkili?
Tanritimlarimizi daha cok fuarlar, billbo-
ardlar, sektorel dergi ve TV reklamlari,
seminerler gibi mecralarda yapiyoruz.

Sektérimizn en 6nemli fuarlarina mut-
laka katilmaktayiz. En énemlilerine direk,
digerlerine bayilerimiz araciligiyla istirak
etmekteyiz. Fuarlarin tanitimda hala en
onemli arac oldugunu dustntyorum.
Ama tabif ki genis capta tanitim yapan,
zengin katilimci ve ziyaretciye sahip etkin
bir fuar.

Devletin tanitimlarda verdigi

destekler yeterli mi?

Evet, bence yeterli gelmektedir. Pazar-
lama tanitimlarindan, belgelendirme
masraflarina kadar bircok harcamanizi
tesviklerden faydalanarak geri alabiliyor-
sunuz.

Ihracatgi bir firma icin Ar-Ge yapryor
olmak ne kadar énemli?

Uluslararasi satis yapan firmalar icin Ar-
Ge cok dnemlidir. Urtinler Glkelere gore
farkliliklar gosterdigi icin, uluslararasi
standartlar saglayabilecek trtnler Uret-
mek icin Ar-Ge calismalarina cok fazla
ihtiyac duyulmaktadir.

Kiigiik ve orta élgekli firmalara érnek ol-
masi agisindan; yeni pazarlara girerken
ne tiir bir yontem izliyorsunuz?

Oncelikle masa basi pazar arastirmalarini
yapilir. Seyahat icin uygun sayida misteri
portfoyleri olusturup, randevular alinarak

ayin dosyasi / soylesi

tek bir seyahat plani icinde her biri ziya-
ret edilerek potansiyel musteriler olustu-
rulmalidir. Daha sonra iletisim becerileri
de kullanilarak bu iliskilerin olgunlasti-
rilmasi saglanmalidir. Pazara girebilmek
icin mutlaka uygun Urtin ve fiyat tespiti
cok dogru yapilmalidir.

Yurtdust icin nasu bir organizasyon
olusturuyorsunuz?

Ulkeler dil ve cografi ¢zelliklerine gore
gruplara ayrilmis olup, satis ve pazarlama
aksiyonlarini yartten bolge satis mudur-
lerimiz, alinan siparislerin degerlendiril-
mesi, lojistik ve operasyonlarini yirlten
ihracat operasyon sorumlularimiz bulun-
maktadir.

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
laryla konuguluyor. Sizce bu durum ger-
cek¢i mi? Nasil degerlendiriyorsunuz?
Turkiye her gecen vyil, Avrupa’daki kri-
zin de biylmesi ve yayllmasi sebebiyle
ihracat da daha cok 6n plana cikmak-
tadir.  Yabancilar yatirimlarini  givenle
Turkiye'ye yoneltmekte olup, Turkiye
ciddi bir Uretim ve ihracat Ussd haline
gelmektedir.

Ihracat firmas olarak doviz kuru
politikalarini nasil degerlendiriyorsunuz?
Yurt disina, istikrarli ve uzun sureli ihra-
cat fiyati sunabilmek iliskilerin devami ve
guveni acisindan cok énemlidir. Kurlarda
yasanan inis-cikislar fiyatlarda dengesiz-
lik yaratmaktadir.
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“Yeni pazarlara yonelmek gerekiyor”

Dizayn Grup Genel Miidiir Yardimcisi Savas Ekmen: “Yeni bir pazar i¢in once-
likle bir analiz yapmak lazim. Biiro agmadan once mutlaka 2-3 yil oraya satis
yapmayi basarmak lazim. Bu sekilde oradaki piyasa hakkinda tecriibe kazanilir
ve daha detayl bilgi edinilmis olur. Gelir olusturmadan gider olusturmak dogru
degil, oncelikle gelirin baglamasi lazim.”

Dizayn Grup dinyanin bircok boélgesine
ihracat yapiyor. Glney Amerika Ulkele-
rinden Uzakdogu'ya, Rusya’dan Arap
Ulkelerine, Afrika’ya kadar... Hatta bir-
cogumuzun haritada yerlerini bilmedi-
gi Ulkelere bile satis yapiyor Dizayn. Bu
satislardan da Savas Ekmen sorumlu...
Haliyle anlatacagi cok sey vardi ve biz
onlari aldik.

Dizayn’in ihracat ¢alismalart hakkinda
bilgi verebilir misiniz? Yeni bir pazara
girmeden once nasil bir fizibilite calisma-
st yuiriitiiyorsunuz?

Ben ihracata cok farkli bir gozle bakiyo-
rum. Tarkiye pazarindan sonra yaklasik
1 yildir yurt disi pazarlara da bakiyorum.
ihracatta ozellikle blyume oranlari, nii-
fus artis hizi yiksek olan lkelere odakla-
niyorum. Bu iki kriter cok énemli. Anne

90 Termo Klima | Subat 2012

basina disen cocuk sayisinin yiksek ol-
dugu Ulkelere odaklaniyorum. Bu belki
bugin icin énemli bir is degil ama 3-5 ya
da 10 yil sonra bu yaptiginiz yatirmlarin
karsihgini aliyorsunuz. Biz gecmiste yap-
tigimiz yatinmlarin karsiliklarini almaya
basladik. Satis yaptigimiz Ulkelerin pek
coguna Turkiye'den, bizim sektoriimiz-
den satis yapan firma yok. Rakiplerimiz
ozellikle Kuzey Afrika'ya satiyor. Orada
cok buytk bir fiyat rekabeti var ama Orta
Afrika ve Gulney Afrika'da bizim sek-
térimdzden satis yapan firma duymu-
yorum. Ayni sekilde Uzakdogu'ya satis
yapan firmalari hic duymuyorum, belki
1-2 Ulkeye satis yapiyorlardir. Mesela; biz
Hindistan’da iyi bir yapilanma olustur-
duk. Hindistan'i gliney ve kuzey seklin-
de ikiye ayirdik, Pakistan’i ikiye ayirdik,
Afganistan’i ikiye ayirdik. Buralarda ciddi

bir ticaretimiz var ama iyi bir temel atti-
gimizi distndyorum. Hindistan icin 4-5
yil emek verdik ama bu sene sonuc aldik.

Bu 4-5 yilin icerisine sizin on ¢calismalari-
niz da dahil mi?

Tabi ki dahil. Hindistan hentz daha
Turkiye'nin 50-60 yil énceki teknolojisi-
ni kullaniyor; pasli demir borular, asbest
borular. Belki Hindistan'in bUytme orani
cok yuksek ama kisi basina dusen gelir
siralamasinda 700 dolarlarda yani cok
asagilarda, dunyadaki ilk 100 Ulke ara-
sinda yok. Buna ragmen nufus artisi cok
hizli, genc nifusu inanilmaz derecede
ylUksek, 2050 yilinda dunyanin en cok
ntfusuna sahip olan Ulke olacak. Ayrica
Turkiye ile olan iliskileri de oldukca iyi,
Tirkiye'ye sempatiyle bakiyorlar cinkd
dogu kultlru bize cok yakin. Daha sicak



iliskiler, daha duygusal iliskiler cok etkili
oluyor, karar verilirken daha cok iliski ka-
litesine bakilarak karar veriliyor.
Avrupa'da biraz daha farklidir, daha so-
guklardir. Belli kriterler vardir, o kriterleri
saglamaniz lazim. Zaten Avrupa'ya mal
satmak icin dinya kadar sertifika bedeli
odemek zorundasiniz, bu sertifika bede-
li sizin karinizi alip géturtr. Avrupa’da
kendi dreticilerini korumak icin cok faz-
la zorluk cikartirlar ve sattiginiz tutar
da sizi cok fazla tatmin etmez. Biz uzun
zamandir bu satislarl yapiyoruz, acikcasi
bizi cok da tatmin etmiyor clinkt kendi
Ulkelerinin Ureticileri dahi kapasitelerini
tam olarak dolduramiyor. Neden? Yeni
nufus yok, nufus artisi yok, Avrupa’da-
ki Ulkeler eksiye gidiyor. Sehir planla-
malarini tamamlamislar, var olan konut
sayisi o nUfusa yeterli ama bir Afrika,
Asya, GlUney Amerika Ulkesinde nufus
artis hizi oldukca iyi. Biz buralara yo-
nelik stratejimizi oturttuk ve dunyayl da
kuzey ve glney olarak ikiye ayirdik. Hem
glineyde hem de kuzeyde mdsterilerimizin
olmasi kapasitemizi yitksek seviyede ca-
listrmamizi sagliyor yani yazla kis etkisini,
donemsel etkiyi boylelikle cozimlemis ol-
duk. Bizim Temmuz ile Ocak ayi ciro he-
deflerimiz, planlarimiz birbirlerine oldukca
yakin. Etiyopya'da, Kenya'da, Uganda'da,
Tanzanya'da, Gana’'da, Misir'da, Tunus'da,
Cezayir'de, Suudi Arabistan'da, Irak'da,
Filipinler'de, Singapur'da, Suriye'de,
Bahreyn'de, Katar'da, Abudabi’de,
Pakistan’da, iran’da, Hindistan'da bayileri-
miz var, ayrica gectigimiz hafta cok buyuk
bir projenin onaylanmasiyla Vietnam'da
bir bayimiz oldu.

ULKE BAYILERIiMiZzi
ODULLENDIRIYORUZ

Baktigimizda su anda glneyde yaz var,
orasi cok hareketli. Pakistan’da diinyanin
en ylUksek gokdeleninin insaati yapihyor,
bizim teklifimiz kabul edildi. Dubai’'de
cok yuksek bir bina olan Burj Dubai'yi
almistik, 2-3 yil kadar onun GrUnlerini
biz verdik. Musteride cesitleme yoluna
gidiyoruz. Mutlaka Ulke sayisi da dnemli,
o Ulkenin icindeki rekabeti de iyi yonet-
meniz gerekiyor. Bir Ulkeye bir tane dist-
ribGtor atiyorsun, o distribttér mal 100
liraya aliyor, 300 liraya satiyor. Belki sen-
den 500000 dolarlik aliyor ama onu 1.5
milyon dolara satiyor, sizin blyimenizin
ondnde engel oluyor. Biz Ulke distribd-
torlerimizin o Ulkedeki satis fiyatlarinda
tavan fiyat uygulamasi yaptik. Boylelikle
satis fiyatlarini da yonetmeye basladik.
Kar marjlarini da minimumda tuttuk. Her
sene onlara su kadar miktarda satmaniz

gerkiyor seklinde kota hedefini verdik.
Bu hedefleri gerceklestirmeleri duru-
munda bazi ¢ddller verdik. Bu da bizim
yillik yaptigimiz butceyi garanti altina al-
mis oluyor clnkl o rakama ulasamazsa
6dult alamiyor. Mesela; 1 milyon dolar
satisa ulasirsan sana 50 bin dolar prim
verece@iz ya da bedava 50 bin dolarlik
Urln verecegiz. O zaman distribttoér ta-
mamen buna odaklaniyor yani ben onun
satisini disinmuyorum, o kendi satisini
dastnuyor.

Bir Tiirk firmasinin diinyanin her yerine
satig yapiyor olmast isin giizel taraflar
ama bu isin zorluklart da var, kiiltiirler,
diller, dinler farkl. Siz her konuda cegitli
stkintilar yagiyorsunuzdur, bu zorluklar
g0z Oniinde bulunduruldugunda nelere
dikkat edilmeli?

Bizim en buylk ve en enteresan cikma-
zimiz; dinya Ulkelerinde herkesin ise ba-
kis acisinin birbirinden farkli olmasi. Beni
en cok sasirtan konu bu; bir Vietnamli
ya da bir Koreli ya da Taylandli, bunlar
cok caliskan insanlar. Dinyadaki ntfus
yapisina gore biz de cok caliskaniz ama
bunlar anormal derecede caliskanlar. Bir
seyi istedikleri zaman 10 dakika icerisin-
de olsun istiyorlar. Cok fazla calisiyorlar,
hatta duymussunuzdur; Japonya'da ya
da Cin'de, oralarda fazla calismaktan ha-
yatini kaybeden insanlar var. Bunun ak-
sine Ortadogu ve Afrika’da insanlar cok
yavas calisiyorlar yani bir Afrikali veya
Ortadoguluyla bir Uzakdogulunun calis-
ma sansl yok ctinkl bir an énce is bitsin
isterken digeri ise ise olursa olur, olmazsa
olmaz, ne acelesi var gdzuyle bakiyor. Biz
Ortadogu'ya veya Afrika'ya olan satis-
larimizi mutlaka o kulttrt bilen, o kil-
turden gelen arkadaslarimizla yapiyoruz.
Bir Turktn Afrika'da veya Ortadogu'da
satis yapabilmesi, basarili olabilmesi cok
kolay degil. Sistemi buna goére ayarliyo-
ruz. Avrupa'ya veya Uzakdogu'ya satis
esnasinda bir siparisin konfirme olmasi
2-3 gunde gerceklesir ama Ortadogu
ve Afrika’da veya Giney Amerika'da bu
stre 3-4 aydir. Adam tamam der, 1 ay
gecer, bankadan 6demesinin gelmesi vs.
derken bu déngu strekli devam eder.
Afrika’da, Ortadogu’da haftada 3,5
gunden fazla calisma olmaz. Tatillere
baktiginizda &zellikle kuzey bdlgelerde,
Tarki Cumhuriyetler'de, Rusya’'da 10
Aralik ile 10 Ocak arasinda hickimseye
ulasamazsiniz. Noel tatilleri nedeniyle
o doénemde hicbiri telefonuna bakmaz,
yaklasik bir ay tatil yaparlar. Adeta hayat
durur, yaprak kimildamaz. Bizim memle-
ketimizde bdyle bir sey muimkun degil.
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Ortadogu ve Afrika'da pek cok Ulkede
Cuma guna tatildir, Cumartesi-Pazar ca-
listiklari icin sizi Pazar ginQ ararlar. Te-
lefonu acmazsaniz bunu yanlis anlarlar
ctnkl nasil ki bizim en aktif mesaimiz
Pazartesi ise onlarin da Cumartesi. Tati-
li Persembe gund 6gleden sonra baslar,
haftanin ilk giini Cumartesidir. Bazi Ul-
kelerde de Carsamba gunu, haftaortasi
tatili vardir. ingiltere'nin degisik tatilleri
var. ispanya kultiriyle calisan Giiney
Amerikalilarin siesta kalturt vardir, 6g-
len vakti 2,5 saatliine eve, uyumaya
giderler. O saatte onlara ulasamazsiniz,
uyumaya aliskin olduklari icin cok agre-
sif olurlar. Afrika’nin baska tatilleri var,
Hindistan'in baska milli bayramlari var
yani hepsini bir araya topladiginizda her
Ulkenin tatil takvimine uyarak calismaniz
gerekiyor. Boyle yaptiginizda da sizin ta-
tiliniz olmuyor, mutlaka biriyle cakisiyor.
Bu ylzden ihracat yapan firmalarin 365
gin full mesaide olmasi kacinilmaz.

Diyelim ki; bir firmayla hi¢ ¢calismadigi-
niz bir iilkeye gireceksiniz. Bu firma sizi
Jfuarda buldu ama siz oncesinde hem o
firma hakkinda hem de iilke hakkinda
birtakum ¢aligmalar yapiyorsunuz. Bu ¢a-
higmalar neleri kapsiyor?

Ornegin; Turkiye'den Vietnam’a diye-
lim, 6ncelikle boru satisi var mi yok mu,
buna bakiyorum. Bu verileri saglayan ku-
ruluslar, danismanlik sirketleri var ya da
Vietnam’in boru ihtiyacini nereden kar-
siladigina bakiyorum. Dunyanin nerele-
rinden aliyor, %kacini Turkiye'den aliyor,
kendi Uretimi var mi, Avrupayla calisiyor
mu, bunlara bakiyorum. Bu bir rekabet
analizi, rakiplerimin kimler oldugunu
tespit ediyorum, Turkler mi, Avrupalilar
mi, Uzakdogulular mi? Sonra o Ulkenin
insaat sektorindeki blylime oranina ba-
kiyorum. Daha sonra ticari ateselikten o
tlkenin bu isi yapan firmalar kimler yani
boru sektorlyle ilgili hangi firmalar da-
gitim kanalina sahip bunu bulmaya ca-
lisiyorum. MasaUstU calismasini iyi yap-
tiktan sonra hedefe kilitleniyoruz, hedefi
bulmaya calisiyoruz. Fuarlarla ilgili konus-
mak gerekirse, fuar cok énemli. Fuarin
mutlaka eski olmasina dikkat ediyorum,
en az 3-4 yasinda olmali. Bir 6nceki yil
veya ondan onceki yil fuara katilan fir-
malarin bilgilerini alip o firmalarla birebir
gorisme yapiyorum. 5-6 firmaya fuar
nasildi, memnun kaldiniz mi, bir sonuc
aldiniz mi, dogru bir organizasyon mu,
iyi tanitim yapiyor mu, ziyaretci profili na-
sil gibi sorular soruyorum. EGer cevaplar
olumluysa fuara dogru yerde katilmaya
calisiyorum yani fuarin grafigini alip salo-
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nun girisi-cikisi neresi, ziyaretci nasil gelir,
bunlari tespit edip pusuya yatip mdsteriyi
bekliyoruz. Bunlar vakit aliyor ama iyi ha-
zirlik yaptigimiz zaman sonucunda iyi bir
sonuc alabildigimiz icin genel anlamda
fuarlardan mdasteri cikarabildigimizi du-
stnUyorum.

Ihracat yaptiginiz cok faza iilke var, bu
iilkeler arasinda eski teknolojiyi kulla-
nanlar da var dediniz. Sizin teknolojik ya-
puiz nasil bir etkilegim saglyor?

Bazi Ulkelerde bizim GrinUmdzi genel-
de kar marji daha ytksek olacak sekilde
cok Ust projelere sunuyorlar ciinkt Grtin
kalitemizin Alman Ureticilerin Grinleriy-
le ayni hatta bazi Grnlerimizde daha iyi
oldugunu dustndyoruz. Bu teknolojiyle
riinlerimizde muhendisligimizi cok ko-
nusturdugumuz icin bunun Grintmdaze
kattigi artilarla tercih edilir hale geliyo-
ruz. Hele de UrinUmuUze bir dokunan,
drinun kullanma kolayligini, tesisattaki
dstinligund anlayan bir daha bizi bi-
rakmiyor. Urin distribUtor alarak ilk gir-
diginde bakiyoruz ki; ayni yerden 4-5
tane daha distribltorluk talebi geliyor
ctink begeniliyor. O zaman bizim isi-
miz cok daha kolay oluyor. Distribiit6-
rimizt daha cok destekliyoruz, daha
cok calismasini tesvik ediyoruz. ihracat
pazarlarinda bir yere bayilik verdiginiz-
de 5-10 tane verirseniz o sizin pazarinizi
blyutmayor, aksine bir stre sonra pa-
zarinizi oldardyor. Bunu da cok dikkatli
kontrol etmek lazim. Mallar depolara
gidiyor, depolardan cikmiyor. Bir sire sa-
tisiniz baylyor gibi oluyor ama aslinda
bir stire sonra yok olup gidiyor. ihracat
pazarlarini asagr yukari bu sekilde 6zet-
leyebilirim. Tabi Turquality gibi ihracatla
ilgili tesvikler var, yaptiginiz harcamalarin
%50-60"a varan kismini geri aliyorsunuz.
Pazarlama calismalari, ofis acma, fuar,
marka tescil masraflari, patent masrafla-
r vs. bunlari geri alma imkaniniz var. Biz
KOSGEB biinyesinde degiliz ama onun
da destekleri var yani tlkemizde 15 yildir
ciddi anlamda tesvikler var. ihracatin bu
tesviklerle birlikte ciddi anlamda arttigini
dustntyorum ctinkd fuarin dahi yarisini
karsihyor.

Bazi siyasi olaylar da ihracati etkili-
yor yani bugiin Libya’nin, Misir’in,
Suriye’nin, Irak’in durumlari ortada. Bu
gibi durumlarda kendinize nasil bir yol
ciziyorsunuz?

Irak pazarini 6rnek vereyim; Irak boru ih-
tiyacinin %94'tnd Tarkiye'den karsilyor,
bu cok blyuk bir oran. Irak pazari bizim
icin cok 6nemli. Irak konusunda bizim
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siyasilerimizin cok dikkatli hareket etme-
leri gerekiyor. Ulkemiz oraya cok mal sa-
tiyor, Aralik ihracatinda Almanya ve Irak
ilk ikiyi paylasti. Suriye'de ihracat 6 aydir
kesik durumda, su an orayla ticaret sifir.
6 aydir hicbir ticaretimiz olmadi clnki
para transferi ve malin gimrikten gec-
mesi konusunda buytk sikintilar var, bu
riski kimse almak istemiyor. Libya'da hala
karisiklik devam ediyor ama Libya'nin
dizelecegini dustnUyoruz. Misir'da da
devam ediyor ama Misir ekonomik ola-
rak da cok iyi konumda olan bir Ulke
degildi, bir Libya kadar zengin ve altyapi
yatirimlari yapan bir Ulke degildi. Ayni se-
kilde Suriye'de cok zengin bir tlke degil
yani surekli yatirm yapan, buytyen bir
Ulke degil ama Irak ve Libya gibi tlkele-
rin enerji gibi, petrol gibi cok buyuk kay-
naklarr oldugu icin strekli yatirim yapilan
tlkeler. iki Glke de ciddi bir savas gecirdi,
her taraf harabe oldu. Ozellikle Libya'nin
bastan ayada yenilenecegini biliyorum.
Onunla ilgili altyapr calismalarimiz da de-
vam ediyor. 2012 yilinda Libya ve Irak pa-
zarlarinin aktif olacagini dustntyorum.

Afrika bolgesindeki bircok iilkede insan-
larin aclikla miicadele ettigini goriiyoruz
ya da bu bize basin tarafindan baoyle yan-
sttiliyor. Bu durum o bolgeye olan ihraca-
1 etkilemiyor mu?

insanlar kisi basina disen milli gelir veya
gayr safi milli hasilaya bakiyorlar ama
orada resmi hicbir sey olmadigi icin her
sey kayitsiz, sermaye kayitl degil. Sosyo-
lojik acidan inceledim; nasil ki Ulkemizde
1940-45'li yillarda Avrupa’ya, gurbete
gitme durumu vardi, oradan strekli bir
doviz transferi olurdu, ayni sekilde Afri-
ka'daki insanlarda da akrabalik iliskileri
cok kuvvetli, aileler cok buyuk. Aile-
lerin belli bir kismi ya Avrupa‘’ya ya da
Amerika‘ya gidip calisiyor, oradan surek-
li bir para hareketi oluyor ama bu para
hareketi genelde kayit disi oluyor yani ya
cebinde getiriyor, ya bankayla yolluyor,
ya isme yolluyor vs. insanlar orada o pa-
rayla dnce kaliteli bir barinaga ya da bir
otomobile yatirim yapiyorlar. Gittiginizde
bir 10 sene 6nceki sehirlesmeye bakiyor-
sunuz bir de simdiye; yavas yavas bara-
kalardan betonarme evlere dogru gidi-
yor. Onlarin da olmazsa olmazi; suyun
eve getirilip atik suyun evden uzaklasti-
rilmasi. Konfor acisindan suyun evde ak-
masindan daha énemli bir sey yok ciin-
ki barakalarda suyu kovalarla tasiyorlar.
Genc nufus gelir Gretiyor, Avrupa'nin
da genc nufus ihtiyacini Afrika, Guney
Amerika ve Uzakdogu karsiliyor. Giiney
Amerika'da da muazzam bir buytUme var,

Kolombiya var, Brezilya var, bu lkelere
yonelik arastirma ve pazarlama calisma-
larimiz var. Ben sektorimizin de Glney
Amerika'ya yonelmesi gerektigini dusu-
ntyorum. Muazzam sayida konut insaati
ve ihtiyac var. Orta Amerika'yl da buna
dahil edebiliriz, biz oralara da satis yapi-
yoruz.

Peki, bir yere hdakim olmak acisindan ora-
ya bir biiro agmak sart mi? Yoksa distri-
biitor bir firmayla mu ig yaprimah? Han-
gisi dogru secenek?

Oncelikle bir analiz yapmak lazim. Biiro
acmadan 6nce mutlaka 2-3 yil oraya sa-
tis yapmay! basarmak lazim. Bu sekilde
oradaki piyasa hakkinda tecribe kazani-
lir ve daha detayl bilgi edinilmis olur. Ge-
lir olusturmadan gider olusturmak dogru
degil, oncelikle gelirin baslamasi lazim.
Bir satis hareketi olmasi, siparislerin bas-
lamasi gerekiyor. 2-3 yil sonra da buro
acilabilir ama cok da gerek yok, orada
distributorlak verdiginizde distribGtorin
burosu sizin buronuz gibi calisiyor zaten.
Siz oranin kUltdrdnd bilmeden oraya bir
buro actiginizda bir depo olusturmaniz
gerekiyor, bunlarin hepsi yonetilmesi ge-
reken riskler olarak g6zimduze carpiyor.

Son olarak; piif nokta dedigimiz madde-
ler vardwr. Sizin orta ve kiiciik olgekli ko-
bilere ihracat ¢alismalarinda ve pazara
yeni girme konusunda verebileceginiz piif
noktalar nelerdir?

Mutlaka elektronik ortamda kendileri-
ni ve yaptiklari isleri, referanslarini cok
iyi anlatmalilar ve bunu guncel tutma-
lari gerekiyor. Daha 6nce is yapmamis
bir firmadan kimse kolay kolay alisveris
yapmaz. Kisacasi internet siteleri gtincel
olacak. Guncellikten kastim; miUmkUnse
her hafta ya da 15 gtnde bir glncelle-
yecekler, GrGn kalitelerini belgeleyip o
belgeyi mutlaka websitelerine koymalari
gerekiyor. Google gibi arama motorla-
rindaki reklamlar cok ucuz, reklam yap-
malari gerekiyor cnkd insanlar Ureticiye
oralardan ulasiyorlar. Eger imkanlart ki-
sithysa, fuara katilma imkanlari yoksa si-
zin dustk rakamlara Grlnlerinizin rekla-
mini yapabildiginiz diinyaca Gnla buytk
siteler var, oralara reklam vermeleri ge-
rekiyor. Ticari ateseliklerle iletisime gec-
melerini tavsiye ederim, genelde Grin
tedarigi icin oralara da basvuru yapiliyor.
Son olarak da Turkiye'deki is konseyleri-
nin Ulke bazinda yaptiklari toplantilar var,
Tuskon’un organizasyonlari gibi, mutlaka
oralara katilmalarini tavsiye ediyorum.
Oralardan bilgi alabilirler ve yeni musteri
bulabilirler diye dustntyorum.
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Ar-Ge’nin gelistirilmesi,
ihracatm arttirlmasi acisindan

iivuk onem tagimaktadir

Emas Makine Sanayi Sirket Miidiirii Cahit Kose: “Ar-Ge calismalari ile bilim
ve teknolojinin gelismesini saglayacak yeni bilgiler elde etmek ve bu sayede
hedef pazarlara yonelik siire¢ ve hizmetler olusturmak veya mevcut olanlari
gelistirmek, firmalara ihracat anlaminda dnemli katki saglayacaktir.”

Yeni pazarlara girerken; pazara uygun,
kaliteli olarak Uretilen UrGnU, muUsteri ile
anlasildigi Gzere zamaninda dretmek ve
teslimini yapmanin baslanilan isin devami-
nin gelebilmesi icin buydk énem tasidigini
belirten Emas Makine Sanayi Sirket MUdU-
ri Cahit Kése, Yeni pazarlar icin en énemli
konunun satis sonrasi hizmetlerin olustu-
rulmasinda partnerinize iyi destek vermek
ve onun faaliyetlerini denetlemek oldugu-
nu vurguluyor. Emas Makine Sanayi Sirket
Mudurt Cahit Kose ihracat ve yeni pazar-
lar konusundaki distncelerini paylasti.

Emas’n ihracat yaptigi iilkeler hangileri?
Emas, Elginkan Holding blnyesindeki Isi
drdnlerinin yurtici pazarlama ve satisi-
ni yapmaktadir. Ancak ihracatta sadece
dretim gaminda bulunan kombi-elekt-

94  Termo Klima | Subat 2012

rikli termosifon-kat kaloriferi kazaninin
ihracatini yapiyor. Diger 1si Urnlerinin
yurtdisi satislarini Gretici firmalarin ken-
disi  yUritmektedir.  Toplulugumuzun
yurtdisi satislari Eleks Dis Ticaret sirketi-
miz araciligi ile yapilmaktadir. Dolayisiyla
sadece kombi, elektrikli termosifon, kat
kaloriferi kazani diye bakarsak bu triin-
ler ingiltere, Fransa, Almanya, Polonya,
Romanya, Yunanistan, Ukrayna, Azer-
baycan, Gurcistan, iran , Irak , Suriye,
Kibris gibi yakin cografya agirlikli tlkele-
re ihrac ediliyor. Uretimden satis yaptigi-
miz Urtnler disinda Toplulugumuzun di-
ger Ureticilerinin de yaptig ECA Markali
kaliteli Grtnlerin ihracati sonucunda yurt
disinda “ Made In Turkey” algisi ile guclt
bir Tark Mali imajinin olusmasina énemli
katki saglaniyor.

Bu iilkelerde daha ¢ok hangi iiriin grup-
lariyla yer aliyorsunuz?

Biraz oncede bahsettigim gibi Emas
olarak kombi, elektrikli termosifon, kat
kaloriferi kazani ihracatimiz var. Ancak
Elginkan Toplulugu olarak sihhi tesisat
armatdrleri, valfleri, seramik saglik gerec-
leri, merkezi ve bireysel isitma cihazlari,
gazli-elektrikli su siticilari, panel radya-
torleri, pik dokim & radyator & kivet ve
otomotiv parca Urtnleri, vitrifiye seramik
hammaddesi, pirinc cubuk ve kulce Gre-
timi gibi Grtinlerimiz ihrac edilmektedir.

Ne gibi zorluklar yastyorsunuz?
Urtinlerimizin - kalite acisindan  diinya
standartlarina uygun olmasi avantaji ile
bazi lkelere has olan sertifikasyon alim-
larinda Topluluk olarak zorluk ya da si-
kinti yasamiyoruz.



Nasil dagiim ag1 soz konusu? Uriinlerini-
zin lojistigini nasil gercgeklestiriyorsunuz?
Urdnlerinizin yurtdisi satislari bayilik sis-
temi ya da ana toptancilar Gzerinden
yurtilmektedir. ihracat yaptigimiz l-
kelerde, ithalat yapabilecek, dagitim agi
genis firmalar secilerek, bu vasita ile
Urtnlerimizin tlketicilere ulasmasi sag-
lanmaktadir.

Topluluk Grtnlerimizin ihracatinda ge-
nellikle, kara ve deniz nakliyesini kul-
lanmaktayiz. Genelde musterilerimizin
kendilerine ait depolama ve dagitim agi
oldugundan, bu konuda direkt olarak biz
herhangi bir sikinti yasamamaktayiz.

Miiteahhitlik sirketlerine nasil ulastyor-
sunuz?

Gerek Turkiye'de calistigimiz Turk mite-
ahhitlerin yurt disindaki projeleri ile konu
hakkinda bilgi sahibi oluyoruz. Gerekse
de yurt disina yapilan seyahatler, pazar
arastirmalari, katildigimiz fuarlar ile hem
biz muteahhitlik sirketlerine ulasabiliyo-
ruz hem de ilgili sirketler bize ulasabiliyor.

Yurtdisi pazarlarda hangi tanitym
imkadnlarim kullaniyorsunuz?

ECA markali Grinlerimizin yurtdisi satis-
lari bayilik sistemi ya da ana toptancilar
Uzerinden yuratilmektedir. Bu sirecte
partnerlerimiz ile birlikte veya kendimi-
zin direk katildigi fuarlar iletisim icin iyi
bir faaliyet oluyor. Ayrica hedef Ulkeler-
deki sektorel dergilere verilen ilanlar ile
hedef kitlemize ulasabilmekteyiz. Ayni
zamanda gazete, radyo ve TV reklamlari,
toplu tasima arac giydirme ve billboard
reklamlari da kullandigimiz iletisim arac-
larindandir. Bayi ve distribUtorlerimize
yonelik dizenledigimiz egitim seminer-
leri ve bayi toplantilari, cesitli promosyon
malzemelerinin dagitimi da tanitimiza
katki saglamaktadir.

Fuarlar tanitimda ne kadar etkili?
Fuarlarin, yurtdisinda agirlikli hedef kit-
lemiz olan ana toptancilara ulasmak
icin, hem UrGn tanitimi hem de marka
prestiji acisindan iyi degerlendirilmesi
gereken bir iletisim faaliyeti oldugunu
dusinmekteyiz.

Topluluk olarak 2 farkli bakis acisi ile fu-
arlara katilmaktayiz. Bunlardan birincisi,

bulunmadigimiz pazarlarda toptanci ve
distributor firma aramak amaciyla fuar-
lara katilyoruz. Bu tir fuarlarda daha
cok profesyonel kanala hitap etmek-
teyiz. ikinci olarak ise mevcut oldugu-
muz Ulkelerde distribGtérimuze destek
amach fuar katilimi gerceklestiriyoruz.
Bu tur fuar katihmlari ile de alt bayilere
ve tlketicilere ulasmayi hedefliyoruz.
Fuarlarin fuar sirasinda olmasa bile, ile-
riki zamanlar icin de musteri kazanmak
konusunda etkili oldugunu dusinmekte-
yiz. Bu nedenle fuar katilimi her zaman
faydali bir tanitim araci olmaktadir.

Ekonomi Bakanhgv' nin tanituimlarda ver-
digi destekler yeterli mi?

Ekonomi Bakanligi, devlet destekli ilk ve
tek markalasma projesi olan ‘Turquality
vizyonunu “10 yilda 10 didnya marka-
si yaratmak” olarak belirleyerek bizler
gibi Turk markalarinin bir dinya mar-
kasi haline getirilmesi konusunda genis
kapsamli  desteklerde bulunmaktadir.
E.C.A. ve SEREL markalari baslangictan
itibaren projenin icerisinde yer almis ve
sektortiinde projeye katilan ilk markalar
arasinda yer almistir. ‘“Turquality, firmala-
ra bir diinya markasi olunmasi yolundaki
sUrecte sadece tanitim alaninda finansal
destek saglamak ile yetinmeyip, teknolo-
ji, egitim gibi bircok alanda da destekte
bulunmaktadir.

Yine ayni zamanda yurt disinda gercek-
lestirilen fuar katiimlarinin da Ekonomi
Bakanhg tarafindan desteklenmesi, fir-
malara bUyUk avantaj saglamaktadir. Bu-
nun gibi bircok destek faaliyeti ile Bakan-
lik her gecen gun firmalara ihracatlarini
arttirmalari yoninde destek faaliyetlerini
surdirmektedir.

Ihracatci bir firma icin Ar-Ge yapiyor
olmak ne kadar énemli?

Ar-Ge'nin gelistirilmesi, ihracatin artti-
rilmasi acisindan biyik énem tasimak-
tadir. Ar-Ge calismalari ile bilim ve tekno-
lojinin gelismesini saglayacak yeni bilgiler
elde etmek veya mevcut bilgiler ile yeni
malzeme, Grin ve araclar Uretmek ve bu
sayede hedef pazarlara yonelik sirec ve
hizmetler olusturmak veya mevcut olan-
lar gelistirmek, firmalara ihracat anla-
minda 6nemli katki saglayacaktir.

ayin dosyasi / soylesi

Kiiciik ve orta dlgekli firmalara drnek ol-
mast agisindan; yeni pazarlara girerken
ne tiir bir yontem izliyorsunuz?

Oncelikle her zaman kaliteli triin Gret-
mek cok onemlidir. Pazara uygun, ka-
liteli olarak Uretilen GrGnd, mdasteri ile
anlasildigl  Gzere zamaninda Uretmek
ve teslimini yapmak da baslanilan isin
devaminin gelebilmesi icin blylk énem
tasimaktadir. Ayrica édemeler konusun-
da garantili olarak hareket edebilecek
firmalarin secilmesi, ileride yasanabilecek
sikintilarin - 6nline gecmek konusunda
faydali olacaktir.

Ancak en ¢nemlisi de satis sonrasi hiz-
metlerin olusturulmasinda partnerimize
iyi destek vermek ve onun faaliyetlerini
denetlemektir.

Yurtdust i¢in nasil bir organizasyon olug-
turuyorsunuz?

Global sirketler ile rekabet edebilmek ve
bu sirketleri yakindan takip edebilmek
icin yurtdisinda gelismis pazarlardan
uygun olan biri secip, Grtnlerimizin bu
pazarda satiimasini saglayarak ve bunun
akabinde buradan kazanilan tecribe ile
de diger pazarlarda daha kolay ve rahat
sekilde faaliyetimizi gerceklestirebilme
olanagi yakalamaktayiz. Ornegin; ECA
Germany GmbH, yiksek kalitede Ureti-
len Topluluk Grinlerimizin, Almanya icin-
de ve komsu Ulkelerinde, E.C.A. ve SEREL
markalari adi altinda, sektortin global ra-
kipleri arasinda yer almasini saglamistir.

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
laryla konusuluyor. Sizce bu durum ger-
cek¢i mi? Nasil degerlendiriyorsunuz?
Turkiye'de son dénemlerdeki ihracat ra-
kamlarindaki artis gercekci olmakla beraber
yeterli olmayip daha teknolojik ve daha de-
ger yaratan Urtnler ile daha da arttinimasi-
nin hedeflenmesi gerekmektedir.

Ihracat firmasi olarak doviz kuru politi-
kalarint nasil degerlendiriyorsunuz?

ihracaatlarimizi hem pesin hem de vadeli
olarak gerceklestirdigimizden dolayi, d6-
viz kurlarindaki dengesiz dalgalanmalar,
tahsilat zamaninda, satisin yapildigi za-
mana gore fark olusturdugundan ticari
anlamda olumlu ya da olumsuz olarak
etkilerini hissettirmektedir. Dogru olan bu
konuda istikrarin saglanmasi gerektigidir.
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Erensan kuiresel bir marka olma yolunda

Erensan Sirketler Grubu Genel Miidiirii Efkan Geviker: “isitma ve iklimlendirme
sektoriinde diinya devlerinden biri olan Fransiz Atlantic Grup ile stratejik bir or-
takhiga imza attik. Gerceklesen ortaklikla Erensan’in kiiresel bir marka olmasi
yolunda onemli bir adim daha atilmis oldu.

Turkiye'nin su an ihracat rakamini tam
olarak yapabilecedi potansiyeli yansit-
madigini belirten Erensan Sirketler Gru-
bu Genel Mudurt Efkan Ceviker, yine
de emin adimlar ile 2023 yili hedefine
dogru gidildiginin altini ciziyor. Ceviker'e
gore en son alinan ve alinmasi muhte-
mel onlemler ile ihracatimizin ithalati
karsilamasi ve onu birkac sene icinde
gecmesi hic de strpriz olmayacak.

Kisa bir Erensan tanittuimi yapabilir misi-
niz? Erensan’nin ihracat yaptig iilkeler
hangileri?

Avrupa, Afrika ve Asya'yl kapsayan ge-
nis bir cografyada faaliyet gosteren ve
75 Ulkeye ihracat yapan Erensan Grubu;
1966 yilinda Makine Yuksek Muhendisi
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Mesut Eren tarafindan kuruldu. 300'Un
tzerinde calisani, istanbul ve Yozgat'ta
kurulu Gretim tesisleri ile Erensan, kazan
ve basinch kap sektérinun Ulkemizdeki
lider kurulusudur.

insaat sektoriinde de artik trend merkezi
Isinmadan yana gelismektedir. Hem daha
ekonomik olan hem de daha kaliteli bir
yasam konforu sunan merkezi isinma sis-
temleri her gecen giin daha fazla proje
tarafindan tercih edilmektedir.

Her seyden once elli yila yaklasan tec-
ribesi ile Tarkiye'de Uretim yapan bir
firmayiz. Bu sayede yaygin servis agina
sahibiz.  Bununla birlikte dunya stan-
dartlarinda ve kalitesinde Uretim yapan,
rekabetci fiyatlari ve her ihtiyaca uygun
genis Urtin gami ile daha az amortisman
yukQ yaratan Urlnleri ile sektorin éncl
firmasiyiz. Erensan genis Urin gami ile
konut, is merkezi, otel, hastane vb. insaat
projelerinin isinma ve sicak su ihtiyaclari-
ni karsilayabilmektedir.

ingiltere  Premier Lig takimlarindan
Arsenal’in, 600 milyon USD harcayarak
insaat ettigi, su an dinyanin en modern
ve pahali stadlarindan biri olan Emirates
Stadinin, stada bagli antreman tesisle-
rinin ve sosyal tesislerin tum i1sinma ve
sicak su ihtiyac Erensan kazanlari tara-
findan karsilaniyor.  Yine ingiltere’deki
Manchester ve Cambridge Universite-
lerinde de Erensan kazanlari kullaniliyor.
Erensan kazanlari, aralarinda; Kiiba, Hol-
landa, Misir, ispanya, Senegal, Belcika,
Almanya, iran, Rusya ve Romanya'nin
bulundugu 50'nin Gzerinde Ulkede bircok
onemli projede vyillardan beri calismakta-
dir. Turkiye'de ise pek cok insaat projesin-
de Erensan imzasi var. Bir cirpida saymak
gerekirse Tirk Telekom Arena, Buz Kosk,
Erzurum ve Trabzon Olimpiyat Koéyleri,

Aydin Forum AVM, Bahcesehir Verde Mo-
lino AVM, Denizli Camlik AVM, Antalya
ve Beylikdzi Migros AVM, Dogus Gebze
Center ve Tekira AVM'yi sayabiliriz.

Ihracat yaptnginz iilkelerde daha cok
hangi iiriin gruplariyla yer altyorsunuz?

Sicak su kazanlari, Endustriyel kazanlar,
kaskad kontrol panelleri ve broldrler ih-
racatini yaptigimiz Grtn gruplar arasinda
yer aliyor. 2004 yilinda 6zellikle basincli
kaplar da uygulama zorunlulugu olan CE
belgesini, sektortiinde bu belgeyi alan ilk
firma olmamiz sebebi ile tim Avrupa ya
ve dinyaya Avrupa’daki rakiplerimizle
esit kalitedeki Urtnlerimizi rahatlkla sa-
tabiliyoruz.

Nasil dagitim agi soz konusu?
Uriinlerinizin lojistigini nasil
gerceklestiriyorsunuz?

Bayilerimiz ve temsilciliklerimiz aracihg
ile mUsterilerimize ulasiyor, talebe goére
teslimatlar gerceklestiriyoruz. Bu lokas-
yona gore kara ya da deniz yolu ile olu-
yor. Bu konuda uluslararasi calisan glclt
ve kokla kurumlarla isbirligi yapiyoruz.

Miiteahhitlik sirketlerine nasil
ulastyorsunuz?

Erensan 50 vyillik sektdérdntn lideri bir
firma bu nedenle var olan mateahhitlik
firmalarinin neredeyse cogu ile iletisim
icerisindeyiz. ihalelerin, projelerin takibi,
gerceklestirdigimiz seminerler, Universite
isbirlikleri hem Ar-Ge yeni Urtnlerimizden
haberdar olmalarini saglamakta hem de
iletisimimizi kuvvetlendirmektedir.

Yurtdis: pazarlarda hangi tanitim
imkanlarint kullaniyorsunuz?

Kurum olarak iletisimin glctne inaniyo-
ruz. Katildigimiz sektor fuarlar disinda
zaman zaman hedef pazarlarda dergi



ilanlarimiz yer almakta. Ancak en iyi ta-
nitim son tuketici tarafindan olandir. Re-
feranslarimiz bizim icin en iyi tanitimdir.

Fuarlar tanttimda ne kadar etkili?
Sektérimiiz acisindan 6nemli network
alani kabul edilen ulusal ve uluslararasi
fuarlara istirak ediyoruz. Bu tur fuar-
larin B2B isbirlikleri ve hedef kitlelere
ulasma anlaminda 6nemli kanal go-
revi Ustlenmektedir. Bu yil da 27-30
Mart'ta lItalya’da dlzenlenecek olan
MCE Fuari'nda ve elbette ISK-SODEX
Fuari'nda yine yerimizi aldik. Bunlar di-
sinda UrUnlerimiz, 1sinma ve Uretimin ol-
dugu cok genis bir yelpazeye hitap ettigi
icin bazi ihtisas fuarlarinda da yer almaya
calisiyoruz.

Devletin tamtimlarda verdigi destekler
yeterli mi?
Evet, yeterli buluyorum.

Ihracatet bir firma icin Ar-Ge yapiyor
olmak ne kadar 6nemli?

Turkiye'nin ekonomik istikrara giden yolu
dretimden, uygun Grdnlerden ve aslinda
Ar-Ge'den gecmekte. Bu konuda Eren-
san (zerine dlsen gorevi yerine getir-
mekte. Sektériin en biyik ve Turkiye'nin
tek 1si laboratuari olan ISILAB'ta Ar-Ge
calismalarimizi gerceklestiriyoruz.

Son teknoloji ile donatilan laboratuari-
mizda hem Urtnlerimizi gelistiriyor hem
de Grettigimiz Grtnlerin verimliligini test
ediyoruz. Rekabette yeni bir ddnem bas-
latacak Urlnlerle piyasadaki liderligimizi
pekistirdik ve 1sitma sektérindeki Gstin-
lG§UmMUzU kanitladik.

Kiigiik ve orta dlgekli firmalara drnek ol-
mast agisindan; yeni pazarlara girerken
ne tiir bir yontem izliyorsunuz?

Bildiginiz gibi Isitma ve iklimlendirme
sektérinde dinya devlerinden biri olan
Fransiz Atlantic Grup ile bir ortakliga
gittik. Tabiri caiz ise stratejik bir ortak-
iga imza attik. Gerceklesen ortaklikla
Erensan’in kiresel bir marka olmasi yo-
lunda 6nemli bir adim daha atiimis oldu.
CUnku kendi markamiz ile hali hazirda
75 Ulkeye ihracat gerceklestiriyoruz. Ar-
tik okyanuslara acilmanin vakti gelmisti.

Bundan bdyle 150 ulkeye ihracat gercek-
lestiren Atlantic Group’un uluslararasi
deneyiminden, satis agdi ve network'in-
den de faydalanarak ihracat yaptigimiz
Ulke sayisini ikiye katlamayi hedefliyoruz.
Yogun talepler almaya basladigimiz Ro-
manya ve Rusya’da da gectigimiz yil birer
sirket kurduk.

Atlantic Group ile imzaladigimiz ortak-
Ik bu bakimdan iyi bir model olusturu-
yor. Biz sadece sektdrimuze degil tim
imalat sektdrine benzer stratejik or-
takliklar kurmasini dneriyoruz. Boylece
hangi sektérde olursa olsun Turk marka-
lart uluslararasi network'lere acilarak mil-
li ekonomimizin gelismesine buytk katki
saglayacaklardr.

Yurtdist icin nasil bir organizasyon olug-
turuyorsunuz?

Ciromuzun yuzde 40"l ihracat kaynakli
ve Uretimimizin ylzde 80'ini Yozgat'taki
fabrikamizda gerceklestirmekteyiz. Ka-
pasitesi arttirilan Yozgat fabrikamizdaki
Uretimimizi gelecek vyil itibari ile 5 bin
tondan 9 bin tona yUkseltmeyi, kapasite-
mizi ylzde 100, istihdamimizi da ylzde
30 artirmay hedefliyoruz. Atlantic Gro-
up ile ortak adimlar atarak yurtdisindaki
etkinligimizi pekistirmek istiyoruz.

ayin dosyasi / soylesi

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
laryla konugsuluyor. Sizce bu durum ger-
cekci mi? Nasul degerlendiriyorsunuz?
Tarkiye'nin su an ihracat rakamini tam
olarak yapabilecedi potansiyeli yansitmi-
yor. Ama her ay dikkat edilir ise bir evvel-
ki donemleri de gecerek emin adimlar ile
2023 yili hedefine dogru gidiliyor. En son
alinan ve alinmasi muhtemel 6nlemler ile
ihracatimizin ithalati karsilamasi ve onu
birkac sene icinde gecmesi benim icin hic
de sirpriz olmayacaktir. Sorunuzun net
cevabi benim icin evettir.

Ihracat firmasi olarak doviz kuru politi-
kalarini nasil degerlendiriyorsunuz?

Tek basina doviz kurlari yukariya cikar ise
ihracat artar demek kesinlikle yanlistir.
Mutlaka kisa vade de yarari oluyor ama
uzun vade de enflasyonu daha sonra da
faiz artisini meydana getiriyor ki bu ima-
latcilar icin cok daha buyuk belirsizlikleri
meydana getirir. Dogrusu sizin faizleriniz
en dusik seviyede iken Tirkiye ye ya-
banc yatinmin kalici olmasini saglayici
onlemler alinmasi halinde hem doviz fi-
yatlari hem de piyasa faizleri cok daha is-
tikrarli olacak, bu istikrarin yansimasi da
kesinlikle istihdam ve kisi basi gelir artisi
olarak bizlere geri dénecektir.
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Ihracat artisi iilkemiz ekonomisi igin
hayati onem tagimakta ancak ihracatin
ithalati kargilama oraninin da artmasi
cok onemli

Panel Sistem Genel Miidiirii Levent Aydin: “Devletimizin katma degeri yiiksek,
diger deyisle ihracatin ithalati karsilama orani yiiksek sektdrleri ve bu tiir iiriin-
leri desteklemesi gerekir. Diinyanin her kosesinde bulunan ticari ataselikleri-
mizin Ekonomi Bakanhgi ve ihracat Birlikleri ile el ele ¢calismasi ve bulundugu
iilkeye yapilacak ihracatin artisi icin aktif rol oynamasi gerekir. ihracatin artisi,
o iilkedeki ticari ataseligimizin basarisi anlami tasimahdir. Ulkelerdeki pazar
bilgileri, ithracat¢ilarimiz icin firsatlar, muhtemel projeler ve projelere ulagim
kanallan gibi ihracat odakli bilgilerin daimi olarak derlenmesi ve ihracatci bit-
liklerimiz kanali ile iiyelere duyurulmasi saglanmalidir.”

Ozellikle son dénemlerde iklimlendirme riyla da sektore biyik katkilar saglayan  Firmanizin ihracat yaptigu iilkeler hangi-
sektdrl adina bircok dnemli projenin sis-  bir isim. Bu anlamda devlet kurumlarinin ~ leri?

tem cozUmlerini Ustlenen Panel Sistem  yapisi, calisma sistemleri ve 6zel sekté-  Aslinda Amerika kitasi ve Uzakdogu di-
firmasinin Genel Mudurt Levent Aydin, rin sorunlarina hakim. Soyledikleri bu  sindaki ttim Ulkeler hedef pazarimiz icin-
sivil toplum kuruluslarindaki calismala-  acidan ayri bir anlam kazaniyor. dedir. Afrika'da Libya, Tanzanya, Kenya;
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Avrupa’da Almanya, Danimarka, Hollan-
da, ingiltere; Eski Rus Ulkelerinde Kaza-
kistan, Kirgizistan, Gdrcistan, Azerbay-
can; Guney komsularimizdan iran, Irak;
Orta Dogu’da Suudi Arabistan; Uzaklar-
dan Hindistan, Pakistan ihracat yaptigi-
miz Ulkeler icinde sayilabilir.

Bu iilkelerde daha ¢ok hangi iiriin grup-
lariyla yer aliyorsunuz?

Bizim iki temel ihracat grubumuz var.
Bunlardan birincisi uygulamali komp-
le projeler, digeri de Grinler. Genellikle
gelismis Ulkelerde GrGn ihracati olarak
pazardayiz, gelismemis Ulkelerde ise
komple uygulamali projeler
gerceklestiriyoruz.

“Fuarlar, firmalar bir katalog sayfasin-
dan veya internet ekranindan canh bir
ogeye doniistiiriir. Potansiyel alicilarin
fuarlar esnasindaki izlenimleri, aka-
bindeki yazisma, teklif, ziyaret calis-

Ne gibi zorluklar yastyorsu-
nuz?

Gelismis Glkelere yaptigimiz
ihracatlar da ciddi sorun
yasadigimizi  séyleyemem.
Urlin kalitemiz ve sertifikas-
yonlarimiz bu konuda bizim
onumuzt acmaktadir. Ge-
lismis Ulkelerde Urlin fiya-
11, teslim sUresi, referanslar
on plana cikmaktadir. Tabi
aran kalitesi ve sertifikas-
yonlari yeterli olmak kosulu
ile. Gelismemis Ulkelerde ise
ticari hukuki dtizenin ulus-
lararasi normlarin disinda
kalmasi, bankacilik uygulamalari, akre-
ditif, teminat mektubu uygulamalarinin
yeterli olmamasi, para transferleri gibi
konularda sikintilar yasamaktayiz.

Nasil bir dagitim ag1 soz konusu?

Bizim icin Urlnlerimizi satisini ve satis
sonu servisini birlikte yapacak temsilci
firmalar bulmamiz buyik 6nem tasimak-
tadir. Genellikle gelismemis Ulkelerde bu
konuda zorlaniyoruz. Istedigimiz stan-
dartta temsilci bulamadigimiz pazarlar-
da kendimiz 6n planda olmak zorunda
kaliyoruz. Bunun icin fuarlara katiliyo-
ruz, sik sik seyahatler yapiyoruz. Satisini
yaptigimiz projelerin montajini ve satis
sonu hizmetini de kendimiz Gstlenmek
zorunda kaliyoruz. Bazi pazarlarda da
kendi satis teskilatimizi olusturuyoruz.
Bu amacla Kazakistan ve Ukrayna'da

istiraklerimiz bulunmaktadir. Istedigimiz
ozelliklerde temsilci buldugumuz pazar-
larda ise temsilcimizi destekleyerek ve
6n plana cikararak pazarlama faaliyetleri
yurutiyoruz.

Uriinlerinizin lojistigini nasu gercekles-
tiriyorsunuz? Lojistikte ne gibi sukintilar
50z konusu?

ihracat pazarlarimiz icindeki Kazakistan,
Kirgizistan ve Ozbekistan'da devlet ka-
nunlari geredi nakliyeyi biz Ustlenmek
zorundayiz. Bu ulkelerde karayolu disin-
da kullanilabilir bir nakliye sekli mdmkun
degildir. Transport stresi, ara gumrik-

malar ihracata dogru giden yolda sizi
basariya ulastirir. Tabi burada dogru
fuarlarin secilmesi, fuarlarda nitelikli
kigilerin tanitim yapmasi, fuar sonraki
iligkilerin takibi cok onemlidir.”

lerdeki sorunlar, yilsonuna dogru tasima
evraklari misaadelerindeki zorluklar bize
sorun yasatmaktadir. Bu Ulkeler disindaki
ihracatlarininiz biytk cogunlugunda ise
transport sorumlulugunu musterilerimiz
Ustlenmektedir.

Miiteahhitlik sirketlerine nasil ulasiyor-
sunuz?

Ulkemiz yurt disi miteahhitlik hizmetleri
konusunda Cin'den sonra dinyanin ikin-
ci Ulkesi konumundadir. Bu konum bizim
gibi ara mal Ureten firmalar icin blyuk
o6nem tasimakta olup muteahhitlik fir-
malari bizi dinyanin muhtelif pazarlarina
tasimaktadir. Daha énce yaptigimiz isler
ile alakall iliskiler, internet tanitimlar,
fuar katihmlarr ve pazarlamaya yone-
lik firma ziyaretleri muteahhit sirketlere
ulasim  kanallarimizi  olusturmaktadir.

ayin dosyasi / soylesi

Firmamizin istihbarat kaynaklari ve pa-
zar fliskileri dogrultusunda edindigimiz
bilgiler geregi sadece Ulkemizde degil,
yurt disinda da direk olarak cok sayida
muteahhitlik firmasini ziyaretlerimiz ger-
ceklesmektedir. Mduteahhitlik firmalari
Gstlendikleri projelerde bizim Urtnleri-
miz gibi ylzlerce farkli Gréindn temin ve
montajini Ustlenmektedirler. Onlarin bu
yogunlugu icinde islerini kolaylastiracak
cozUm ve ydntemlerle isimize yaklasi-
yoruz ve kurdugumuz iyi iliskiler daha
sonraki projelerde de miteahhitlik fir-
malarinin bizi tercih etmesinde buytk rol
oynuyor.

Yurtdisi pazarlarda hangi
tanitim imkanlarint kullani-
yorsunuz? Fuarlar tanitim-
da ne kadar etkili?

Fuarlar zaman icinde etki-
leri azalmakla birlikte hala
en 6nemli tanitim kanalidir.
Fuarlar, firmalari bir katalog
sayfasindan veya internet
ekranindan canli bir 6geye
doénusturdr. Potansiyel ali-
clarin fuarlar esnasindaki
izlenimleri, akabindeki ya-
zisma, teklif, ziyaret calis-
malari ihracata dogru giden
yolda sizi basariya ulastirir.
Tabi burada dogru fuarlarin
secilmesi, fuarlarda nitelikli
kisilerin  tanitim yapmasi,
fuar sonraki iliskilerin takibi cok 6nem-
lidir. Basarili olmak icin bu saydiklarimiz
etkenlerin yaninda Urtnun kalitesi, fiyati,
teslim suresi, referanslar, firmanin give-
nilirligi gibi cok sayida faktoriin de etken
oldugunu soyleyebiliriz. Fuarlar sadece
zincirin bir halkasi veya potansiyel alici
ile bir tanisma araci olarak degerlendiril-
melidir.

Tamtimlara verilen destekler yeterli mi?

Son doénemde Ozellikle ihracata yonelik
devlet desteklerinin yayginlastigini gor-
mekteyiz. Bu son derece memnuniyet
verici bir gelismedir. Ancak gelisen sart-
lara gore revizyon ve diizenlemelere acik
olmalidir. Desteklerin tim sektorler, tim
fuarlar, tm Ulkelere esit olarak uygulan-
mamas! gerekir. Hepimizin bilgisi geregi
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dis ticaret acigimiz su anda ekonomimi-
zin en buytk problemi durumundadir.
Devletimizin katma degeri ytksek, diger
deyisle ihracatin ithalati karsilama orani
yUksek sektorleri ve bu tdr Grdnleri des-
teklemesi gerekir. Dlnyanin her kdsesin-
de bulunan ticari ataseliklerimizin Eko-
nomi Bakanligi ve ihracat Birlikleri ile el
ele calismasi ve bulundugu tlkeye yapila-
cak ihracatin artisi icin aktif rol oynamasi
gerekir. ihracatin artisi, o lkedeki ticari
ataseligimizin basarisi anlami tasimali-
dir. Ulkelerdeki pazar bilgileri, ihracatci-
larimiz icin firsatlar, muhtemel projeler
ve projelere ulasim kanallari gibi ihracat
odakli bilgilerin daimi olarak derlenmesi
ve ihracatci birliklerimiz kanali ile Uyelere
duyurulmasi saglanmalidir. Fuar katilim-
larinin belli bir alana kadar desteklen-
mesi, ktcuk firmalarin daha fazla des-
teklenmesi anlamini tasimaktadir. Oysa
Ulkemizin ihtiyaci olan, daha buydk ve
kurumsal firmalarin ihracat pazarlarinda
etkin olmasidir. Daha buyUk stant alani
ile katiim, uygulamanin aksine kucuk
stant alanina gore daha fazla desteklen-
melidir. Fuarlarda, stant dekorasyonu ve
pazarlama ekibinin maliyeti; stant alani
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bedelinden daha fazla tutmaktadir. Bu
konudaki harcamalar da tesvik kapsa-
mina alinmali ve daha buyUk butce ile
yapilacak katilimlar kiictk butcelere gore
daha yUksek oran ile tesviklendirilmelidir.

Ihracatgi bir firma icin Ar-Ge yapiyor ol-
mak ne kadar énemli?

Aslinda Ar-Ge calismalar ihracatc fir-
maya 0zgl bir calisma degildir. Ar-Ge
yapmayan, kendini yenileyemeyen bir
Uretici firmanin uzun slUrecte ayakta
kalmasi mdmkun degildir. Bu gln ista-
tistiklere baktigimizda tlkemizden ihrac
edilen makinelerde 1 kg makinenin 6
USD bedele satildigini gértyoruz. Bu be-
del Almanya ihracatinda kg basina 100
UsD'dir. Bu carpici 6rnek Grin Uzerinde-
ki katma degerin hangi boyutlara tasin-
digini gézler 6niine sermektedir. Katma
degeri yUksek Urtn Gretimi ise ancak Ar-
ge yatirmlari ile mUmkdndar.

Kiiciik ve orta olcekli firmalara érnek ol-
masi agisindan; yeni pazarlara girerken
ne tiir bir yontem izliyorsunuz?

Oncelikle diinyada yasanan gelismeleri
yakindan takip etmek lazim. Ulkelerdeki
krizleri, gelisim trendlerini izlemek gere-

kir. Ayni anda cok sayida pazara girmek
blylk butceleri gerektiri. Bu nedenle
hedef pazarlar tespit etmek, bu pazar-
lara hangi Urlnlerin satilacagl, hangi
pazarlama argimaninin kullanilacagini
belirlemek lazim. Bu pazarlarda Grinu-
nuzun hangi kanallar ile dagitilacagr ve
bu kanallara nasil ulasilacagr belirlen-
meli. Fuar katihmi, muUsteri ziyaretleri,
reklam calismalari, Glke dilinde yazili do-
kiman hazirlanmasi gibi calismalar da
bahsettigimiz alt yapi planlamalari aka-
binde yapiimalidir.

Yurtdist icin nasil bir organizasyon olug-
turuyorsunuz?

Bizim yurt disinda (c tip yapilanmamiz
var. Bunlardan birincisi istiraklerimizdir.
Kazakistan ve Ukrayna'da istiraklerimiz
mevcuttur. Ikincisi tlke temsilcilerimiz.
Libya, Kenya, Ingiltere, Ozbekistan gibi
Ulkelerde resmi temsilcilerimiz mevcut-
tur. Bunlar kendi satis ve servis teskilatla-
rina sahiptir. Diger Ulkelerde ise muhtelif
satis kanallari kullanarak direk olarak son
tuketiciye ulasmakta ve montajli projeler
gerceklestirmekteyiz.

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
laryla konuguluyor. Sizce bu durum ger-
cek¢i mi? Nasil degerlendiriyorsunuz?
Bundan daha gercek¢i bir sey olamaz.
Tum sektorlerde Ulkemiz gectigimiz yil
cumhuriyet rekoru kirarak 134,6 Milyar
USD ihracat gerceklestirmistir. iklimlen-
dirme sektoru ise 4,6 Milyar USD ihracat
saglamistir. Sektérimuzdeki bu rakam
bir 6nceki seneye goére %29,5 artisi ifade
etmektedir. ihracat artisi tlkemiz ekono-
misi icin hayati énem tasimaktadir, ancak
bunun yaninda ihracatin ithalati karsila-
ma oraninin da her gecen yil artmasi cok
onemlidir. Bunun icin katma degeri yik-
sek sektorler desteklenmeli, ithalatta cok
blytk miktar olan ara malinin tlkemizde
Uretimi icin careler aranmalidir.

Ihracat firmasi olarak doviz kuru politi-
kalarini nasil degerlendiriyorsunuz?
Doviz kurunun dUslk seyretmesi ithalati
arttirmakta ve ihracat maliyetlerini yuk-
seltmektedir. Ayni sekilde asiri ylUksek
olmasi da ihracatta suni cennet olustu-
rur. Her ikisi de sakincalidir. Son ceyrek-
te ulasilan déviz kuru degerlerinin uy-
gun oldugu gorustundeyim.
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lhracatci bir firma igin Ar-Ge yapiyor
olmak oldukca onemlidir

HSK A.S. ihracat Miidiirii Serdar Liilecioglu: “Rekabetin yogun olduiu pazar-
larda fark yaratmanin en onemli yollarindan biri de pazara yeni iiriinler suna-
hilmek ve pazarin ihtiyaci olan yeni iiriinler gelistirmektir. Bu nedenle Ar-Ge
yapiyor olmak ve Ar-Ge faaliyetlerine dnem vermek ihracat yapan firmalarin
faaliyette bulundugu pazarlarda 6nemli bir “pazar oyuncusu” olmalarini sag-
lamaktadir. Biz de HSK olarak giiclii bir Ar-Ge ekibi ile ulusal ve uluslararasi
pazarlarda fark yaratacak ve fayda saglayacak iiriinler gelistiriyoruz.

ihracatci firmalarin Ar-Ge yapiyor olmasi-
nin énemi Gzerinde duran HSK A.S. ihra-
cat Mudurd Serdar Lulecioglu Dis Ticaret
Mustesarligi’'nin vermis oldugu tesviklerin
faydali oldugunu ancak burokratik strec-
lerin cok uzun oldugunu belirtiyor. HSK
A.S. Ihracat Maduri Serdar Lilecioglu ih-
racatla ilgili sorularimizi cevaplandirdi.

HSK nerelere ihracat yapiyor?

Biz HSK A.S. olarak CIS ulkeleri, Ortado-
gu, GCC ulkeleri ve Avustralya'ya ihracat
yaplyoruz.
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Ihracat yaptugimyz iilkelerde daha cok

hangi iiriin gruplariyla yer alyyorsunuz?
Klima santrali, paket hijyen klima santrali
ve fan coil drin gruplari ile uluslararasi
pazarlarda faaliyet gdstermekteyiz.

Nasil dagitim agi soz konusu?

ihracat yaptigimiz Avustralya, CIS Ulkele-
ri, Ortadogu ve GCC Ulkelerinde yerlesik
HSK satis ofisleri, distribtor firmalar ve
acenteler aracihi@ ile Grtnlerimizin satisi-
ni ve dagitimini yaplyoruz

Uriinlerinizin lojistigini nasi gercekles-
tiriyorsunuz? Lojistikte ne gibi sikintilar
§0z konusu?

Lojistik departmanimiz tarafindan Grin-
lerimizin lojistigi organize edilmektedir.
Bizim de bircok firmanin yasamakta ol-
dugu lojistik sikintilarimiz s6z konusu.
Bunlar navlun maliyetlerindeki dénemsel
artislar, gtimruklerde yasanan dénemsel
sikintilar ve muUsterilerimiz tarafindan or-
ganize edilen lojistik faaliyetler sirasinda
yasanan gecikmelerdir.

Yurtdisi pazarlarda hangi tanitum
imkanlarint kullantyorsunuz?

Fuarlar tamtimda ne kadar etkili?
Rekabetin az oldugu pazarlarda dizen-
lenen fuarlarda goristiginiz firma yet-
kilileri ile fuar sonrasinda kurulan temas-
lar sonucunda distribatorltk ve acentelik
bazinda isbirlikleri kurulabilmektedir.

Devletin tanitimlarda verdigi destekler
yeterli mi?

Dis Ticaret Mdustesarlidi'nin vermis ol-
dugu tesviklerin paketleri faydali fakat
pratige donmesinde cok fazla burokra-
tik strec var. Bu konuda tesvik paketle-
rinin daha kolay kullanilabilir bir sekle
doénlsmesini bekliyoruz. Dogru firmalar
ve dogru kisiler ile temaslarda bulunmak
icin ihracat yaptigimiz bazi Glkelerin pa-
zarlarina giriste Bakanlik diizeyinde yapli-
lan gorismeler bizim gibi ihracatci firma-
lar icin yol gosterici niteliktedir.

Ihracatet bir firma icin Ar-Ge yapiyor ol-
mak ne kadar onemli?
Ar-Ge yapiyor olmak oldukca énemlidir.



CUnkd rekabetin yogun oldugu pa-
zarlarda fark yaratmanin en &nemli
yollarindan biri de pazara yeni Urin-
ler sunabilmek ve pazarin ihtiyaci olan
yeni Grtnler gelistirmektir. Bu nedenle
Ar-Ge yapiyor olmak ve Ar-Ge faali-
yetlerine dnem vermek ihracat yapan
firmalarin faaliyette bulundugu pa-
zarlarda onemli bir “pazar oyuncu-
su” olmalarini saglamaktadir. Biz de
HSK olarak glcllu bir Ar-Ge ekibi ile
ulusal ve uluslararasi pazarlarda fark
yaratacak ve fayda saglayacak Urtnler
gelistiriyoruz. 2011 yilinda Klima Sant-
rallerinde ic direncleri azaltarak enerji
verimli santraller Gretmek icin yaptigi-
miz arastirmalari sonuclandirdik, 2012
yilinda da bunlarin  uygulamalarini
gerceklestirecegiz. Patenti HSK'ya ait
olan Frame Drill® tretim metodumu-
zu yayginlastirmayi ve bu teknolojiyi
gelistirerek verimliligini arttirmayi he-

defliyoruz. Web tabanli klima santrali
secim programimizi da yakin zamanda
kullanima sunacagiz. HSK'nin Uretim
konsepti icerisine giren yeni Urlnler de
tasarliyoruz, bunlar 2012 yilinda sati-
sina baslanacak sekilde bir programla
yrataltuyor. Kisacasi HSK A.S.'de Ar-
Ge calismalari hiz kesmeden devam
etmekte, bu alanda ciddi yatirimlar ya-
piimaktadir.

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
lariyla konuguluyor. Sizce bu durum ger-
cekci mi? Nasul degerlendiriyorsunuz?
Ben Turkiye ihracatcilar Meclisinin (TiM)
aciklamis oldugu rakamlari gercekci bu-
luyorum.. Ozellikle hikiimet kanadin-
da ihracatin gelistiriimesine yonelik son
yillarda atilan somut ve sonuc odakli
adimlar ve girisimler bahsedilen ihracat
rakamlarina ulasilmasinda 6nemli  bir
kaynak teskil etmektedir.

ayin dosyasi / soylesi

Ihracat firmasi olarak doviz kuru politi-
kalarint nasil degerlendiriyorsunuz?
Hikdmetimizin - uygulamakta oldugu
kur politikasi dalgali kur rejimidir. Bu ne-
denle merkez bankasi enflasyon endise-
si ile s6zlU veya fiili mtdahalelerle kuru
belirli bir seviyede tutmaya calismakta-
dir. Ancak Merkez Bankasinin midaha-
lelerine ragmen gerek global gerekse
lokal pazarlarda meydana gelen siyasi
ve ekonomik olaylar zaman zaman kur-
lardaki dengeyi bozmakta ve bizim gibi
hem Uretici hem de ihracatci pozisyon-
daki firmalarin Uretim girdi maliyetleri-
ni arttirmakta ve yurt disi pazarlardaki
rekabet gUcUnln azaltmasina sebep
olmaktadir. Olusan bu gibi beklenme-
dik durumlar karsisinda bizlerde diger
ihracatci firmalar gibi olumsuz olarak
etkilenmekteyiz. Beklentimiz dalgal kur
rejiminin biz ihracatci firmalari destekle-
yecek nitelikte ve daha guclu politikalar
ile yonetiliyor olmasidir.

Sektorun kiiresel rekabetcil
oniindeki engeller kaldiriidigi zaman
hedeflere ulasabilir

Termodinamik Sirketler Grubu Yonetim Kurulu Bagskani Mehmet Giiran: “Yurt-
dis1 pazarlarin talepleri yurtici pazarindan farkli oldugu icin, bu taleplere hiz-
l1 ve dogru yanit verebilmek icin iyi bir Ar-Ge’ye sahip olmak sart. Aksi halde
dis pazarlardaki yenilikleri yakalamak miimkiin degildir.”

Dogru stratejiler uygulanabilirse iklim-
lendirme sektérdnin Tarkiye'nin hem
hizla artan ic talebinin karsilanmasinda
hem de ihracat hacminin artirilmasinda
ciddi katkilar saglamaya aday oldugu-
nun altini cizen Termodinamik Sirketler
Grubu Yonetim Kurulu Baskani Mah-
mut Guran, sektortn kuresel rekabet-
ciliginin énundeki engeller kaldinldig
zaman hedeflere ulasabilecegine inan-
digini belirtti.

Firmanizin ihracat yaptigu iilkeler
hangileri?

iran, Bulgaristan, Azerbaycan, Yunanis-
tan, Kibris, Rusya, Ukrayna, Kazakistan,
Misir, Pakistan, Romanya, Fransa, Afga-
nistan ve Tunus'a ihracat yapilmaktadir.
Bu iilkelerde daha ¢ok hangi iiriin grup-
lariyla yer aliyorsunuz?

Tum Urdn gruplarimizla bu Ulke pazarla-
rinda yer aliyoruz; ancak agirlikli olarak
kati yakitl kazanlar ve dogalgazli kombi
cesitlerimiz blyuk yer tutmaktadir.

[ I | ]

Ne gibi zorluklar yagiyorsunuz?
ihracatimizin 6niindeki en buyik en-
gellerin  basinda sertifikasyon sorunu
gelmektedir. Ayrica enerji fiyatlarinin
yUksekligi, kur politikasi ve dil problemi
ihracatimiz 6ntindeki diger engellerdir.

Uriinlerinizin lojistigini nasil gercekles-
tiriyorsunuz? Lojistikte ne gibi sikintilar
$07 konusu?

Hedef pazarlarimizda bayilik sistemini
kullaniyoruz. Mevcut bayinin alt bayile-

Subat 2012 | Termo Klima 103



ayin dosyasi / soylesi

ri araciligr ile de yayilmaya calisiyoruz.
Musterinin talebine bagl olarak lojistigi
gerceklestiriyoruz. Kimi zaman biz onlar
adina lojistik hizmetini Ustlenirken kimi
zaman da mdasteri kendi lojistigini kendi
Gstleniyor. Lojistik konusunda karsilasti-
gimiz en buytk problem Grunlerin nakli-
ye esnasinda hasar géruyor olmalari.

Miiteahhitlik sirketlerine nasil ulastyor-
sunuz?

Genelde bayilerimiz aracig ile iletisim
kuruyoruz.
Yurtdii  pazarlarda  hangi tanitun
imkanlarim kullaniyorsunuz?

Hedef pazarlarimizda duzenlenen fuar
organizasyonlarina katiim gerceklestirir-
ken, yayimlanan sektoér dergilerinde de

yer aliyoruz.

Fuarlar tanitimda ne kadar etkili?

icinde bulundugumuz ylzylda tim
pazarlarda oldukca yogun bir rekabet
yasanmakta ve bu rekabet ortaminda
Uretiminden gelen liderlik gdcd, yerini
pazarlama ve tanitim calismalarinin ba-
sarisindan gelen liderlige birakmaktadir.
Fuarlarin Ureticiler ve tuketicilerin belli
zaman ve mekan dilimi icerisinde bulus-
tuklari bir pazar niteligi tasidigina; bu sa-
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yede de hem satis hem tanitim acisindan
onemli kazanimlar elde edilmesini sag-
ladigina inaniyorum. Fuarlara katilarak
mevcut musterileri ile bir araya gelebildi-
gimiz gibi ilerde is baglantilar kurabilme
ihtimali olan potansiyel musterilerle de
karsilasma sansina sahip oluyoruz.

Devletin tanituimlarda verdigi destekler
yeterli mi?

Verilen desteklerin daha da arttirilabi-
lecegine inaniyorum. Sonucta bizim de
amacimiz Ulkeye doéviz girdisini sagla-
maktir.

Ihracatci bir firma icin Ar-Ge yapiyor ol-
mak ne kadar onemli?

ihracatc firmalarin rekabet Ustinligi
saglayabilmelerinin en 6nemli kosulu
strekli yeni GrGin ve hizmetleri piyasa
sunmalaridir. Ar-Ge calismalari rakiple-
rimize gore farklilasmada buytk olctde
yardim saglamaktadir. Teknoloji ve kalite
bakimindan 6ncu sirketlerden biri olarak
Urdn gammmizi surekli gelistirmekteyiz.
Urtinler konusunda yurtdisi pazarlarin
talepleri yurtici pazarindan farkl oldugu
icin, bu taleplere hizli ve dogru yanit ve-
rebilmek icin iyi bir ARGE'ye sahip olmak
sart. Aksi halde dis pazarlardaki yenilik-
leri yakalamak mdmkun degildir.

Kiigiik ve orta olgekli firmalara drnek ol-
mast agisindan; yeni pazarlara girerken
ne tiir bir yontem izliyorsunuz?

Faaliyet gosterilecek pazar dogru de-
gerlendirmis olmak en énemli 6n kosul-
lardan biridir. Fakat bundan da énemlisi
sirketinizi iyi tanimis olmali ve potansiye-
linizi biliyor olmaniz gereklidir. Ayrica dis
pazarda rekabetin ve rakiplerden daha
iyi performans gostermenin anahtari,
o6ne cikan blyume alanlarini ve pazar
trendlerini iyi anlayabilmektir. Termodi-
namik olarak bizler musavirliklerden ali-
nan bilgiler 1siginda Ulke ziyaretleri yapi-
yor ve stratejimizi belirliyoruz.

Yurtdist icin nasil bir organizasyon olug-
turuyorsunuz?

Yurtdisi pazarlariicin her Glkede etkin bir
bayi ve servis aginin hakim oldugu yapi-
lanmaya gitmeye calisiyoruz.

Tiirkiye son donemlerde ihracat rakam-
laryla konusuluyor. Sizce bu durum ger-
cek¢i mi? Nasil degerlendiriyorsunuz?
Sektore iliskin analizler godstermektedir
ki eger dogru stratejiler uygulanabilirse
sektdrimiz Turkiye'nin hem hizla artan
ic talebinin karsilanmasinda hem de ihra-
cat hacminin artinlmasinda ciddi katkilar
saglamaya adaydir. Sektortn kiresel re-
kabetciliginin 6ntindeki engeller kaldiril-
digi zaman hedeflerimize ulasabilecegi-
mize inanlyorum.

Ihracat firmasi olarak doviz kuru politi-
kalarint nasil degerlendiriyorsunuz?
Doviz kurlarindaki dalgalanma is din-
yasinin en énemli gindem maddesi. Bu
konu, 2012'ye de damgasini vuracak
gibi géruntyor. ihracat yapan tiim sirket-
ler, kurlardaki dengesizlige karsi kendini
nasil koruyacagini hesapliyor. Bu konu en
cok ihracatciyr etkiliyor kuskusuz. Genel
kani, yUkselen dévizin ihracatciya yaradi-
gr yonlinde. Oysa bu derece hizli hare-
ket eden bir kur, ihracatcr icin de zararl.
Canku sirketler, boyle bir iklimde énlerini
goremiyor. Dolar olarak hammadde gir-
disi olan bir firmanin yurtdisi pazarlarin-
da Euro Uzerinden satis yaptigini dusu-
nursek, yasanan déviz dalgalanmasinin
firmayi ne denli zarara ugrattigi yadsina-
maz bir gercektir.
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azarlama, bir firma ile cev-
resi arasindaki en onemli
temas noktasidir. Bir fir-
ma, verdigi pazarlama ka-
rarlari ile Grln ve hizmet-
lerini, toplumun ihtiyac ve
arzularina uygun hale getirmektedir. Firma
daha sonra, kritik bir karar vermekte ve
ulusal pazarlardan uluslararasi pazarlara
dogru pazarlarini genisletme konusunda
adimlar atmaktadir. iste bu karar verildik-
ten hemen sonra, firmalarin uluslararasi
pazarlarda pazarlama yaparken dikkat et-
meleri gereken dnemli noktalar vardir;

P

HEDEF PAZARI DOGRU BELIRLEMEK:
ihracatl nereye yapacaginiz en énemli so-
rudur. Bu sorunun cevabi Uzerine uzun
uzun distinmeniz, ihracat pazarlama faa-
liyetinizin basarili olmasi icin cok énemlidir.
Genelde firmalar, daha ewel az da olsa
ihracat tecrlibesi olan pazarlari tercih eder-
lerken, bazen sadece talepler de hedef pa-
zarin belirlenmesi icin yeterli olabilir. Kolay
yontem, talebi degerlendirip, tecriibe elde
edilen pazarlara acilip, daha sonra bu pa-
zarlarla benzer 6zellikler gosteren (Grnegin
Irak daha sonra Suriye gibi) pazarlara acil-
maktir.

Hedef Pazar ile ilgili bilgi edinmek icin kul-
lanilabilecek bircok kaynak Ucretsiz olarak
bize sunulmaktadir. Bunlardan bazilari;

- Ticaret portallari

(Grnegin www.worldbid.com),

- Ulke raporlarn (Ornegin ihracatc birlikle-
rininin veya ticaret odalarinin yayinladigi
raporlar),

- Global pazaryerleri (Ornegin, www.aliba-
ba.com, www.ec21.com),

- Uluslararasi Bilgi kaynaklari (Ornegin
www.comtrade.un.org) dir.

CEVRIMICi (ONLINE) OLMAK:

Bu gln firmalarin neredeyse tamami fir-
ma ve Urtin aramalarini internet Uzerinden
yapmaktadirlar. Dolayisiyla gerek sizlerin
temas kurdugu, gerekse sizleri veya Uriin-
lerinizi arayan firmalarin hepsi, sizinle ilgili
bilgi edinmek icin interneti kullaniyor ola-
caklardir. Eger uluslararasi pazarlara acil-
makta kararliysaniz, éncelikle web sitenizi
bu amaciniza uygun hale getirmeniz ge-
rekmektedir.

Sadece web sitesini tasarlamak ne yazik
ki yeterli degildir Uretiminizi yaptiginiz
Urin konusunda da muhakkak sitenizi
arama motoru optimizasyonu mantiginda
tasarlatmaniz  gerekmektedir.  Uriiniiniiz
ve Turkiye kelimeleri (ingilizce veya hedef
pazarinizin dilinde) beraber arandiginda
arama motorlarinda yukarilarda cikmasi
gereklidir.

Yurt disindaki alicilarin cogu belirli portal-
lari takip edip, bu portallar Gzerinden kay-
nak firma bulmaya meyillidirler. Bu ylzden
potansiyel alicilarinizin hangi portallarda
arama yaptigini arastirmak ve bu portal-
lara Uye olmak size dnemli miktarda talep
kazandiracaktr.

iHRACATI ETKILEYEN KONTROL DISI
FAKTORLERI BILMEK:

ihracat pazarlamasi etkileyen iki tir faktor
bulunmaktadir. Bunlar, kontrol edilebilen
(pazarlama karmasi elemanlari olan Grin,
fiyat, dagrtim ve tutundurma) ve kontrol
edilemeyen faktorlerdir. Kontrol edileme-
yen faktorler, firmanin elinde olmayan,
satislari ve ihracat pazarlama basarisini
dogrudan etkileyen faktorlerdir.  Bunlar
asagidaki sekilde ozetlenebilir;

- Mevzuat (YUrrlukteki glmrik kanun-
lari, kotalar, kambiyo mevzuati, tarife disi
engeller...)

- Siyasi Durum (Rejim degisikligi, istikrar
durumu, ambargo...)

- Ticari Anlasmalar (Serbest ticaret anlas-
malari, birlikler...)

- Kaltar (Dil, din, aliskanliklar, gelenekler,
orf ve adetler. ..)

- Ekonomi (Pazarin yapisi, blyukluga, alim
gucd...)

Bu faktorlerin her birinin ayri ayri deger-
lendirilip, pazar ve Grtn kararlarinin bu
faktorlere gore verilmesi gereklidir. ~ Aksi
halde, ihracat pazarlamasinda basari sansa
kalacaktr.

Bu (¢ en temel bilginin gereklerini gercek-
lestirdikten sonra da pazarlama karmasi
elemanlari olan Grn, fiyat, dagitim ve
tutundurmanin da dogru uygulanmasi ile
ihracat pazarlamasinda basari sansi art-
maktadir. Asla unutulmamasi gereken en
6nemli konu, tim pazarlarda oldugu gibi,
ihracat pazarlarinda da basari olmak bilgi-
ye ve planlamaya baglidir.
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sektorel soylesi

Klimalar icin enerji verimliliginde harfler
bir anlam ifade etmiyor

Alarko Carrier Bireysel ve Ticari Klimalar Uriin Yoneticisi Koray Fedar; Mevcut

standaritaki toleranslar nedeni ile

“Verim orani 2,8 olan bir cihazin verim

oranini 3,28” yazabiliyorsunuz. Bu da su demektir; siz aslinda C sinifi olan hir
cihazi katalogunuza A sinifi olarak yazabiliyorsunuz ¢iinkii standart size bu hak-
ki taniyor. 0 yiizden enerji verimliliginde harflerden ziyade cihazlarin kullanil-
diginda harcadigi elektrigin veya tiikettigi enerjinin ne oldugu bence ¢ok daha
onemli. Harfler artik ozellikle Tiirkiye’de bir anlam ifade etmiyor ama insanlar
hep harfler iizerine odaklanmis durumdalar.”

Alarko Carrier Bireysel ve Ticari Klima-
lar Urlin Yéneticisi Koray Fedar'la daha
once bu sayfalarda degisken debili kli-
ma sistemleri hakkinda konusmustuk.
Bu kez de enerji verimliligi ve klimalar

konusunda oldukca &nemli konulara
degindi. Klima konusunda toplumun bi-
linclenmesinden memnun ama 6nemli
itirazlari da var.
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Enerji verimliligi artik herkesin her alanda
konustugu bir konu. Bu giizel bir sey. Kli-
malar konusunda yeni teknolojiler de gelisi-
yor. Toshiba’da yeni gelismeler var nu?

Su an icin yeni bir cihazi piyasaya sunu-
yoruz demem dogru olmaz. Bizim yeni
cihaz lansmanlarimiz genellikle Mart-
Nisan gibi oluyor. 2012 yilinda yenilik
olursa Mart-Nisan gibi sizlerle paylasmis
oluruz. Fakat 2013 ve 2015 yillinda iki
farkll cihaz piyasaya sunulacak. Bunlar
da yine Toshiba'da her zaman oldugu
gibi enerji verimliligini Ust seviyelere ta-
simak amaciyla yapilmis calismalar sonu-
cunda cikan cihazlar olacak.

Enerji verimliligi ve inverter teknolojisi
arasinda nasil bir baglanti var?

inverter teknolojisi bizim icin cok yeni bir
kavram ama kisaca tarihinden bahsede-
yim. DUnya 1981 yilinda inverter tekno-
lojisiyle tanisiyor. Bu teknolojiyi kesfeden
ve buglne tasiyan Toshiba’dir. Tabi 30
sene icerisinde bu teknolojide bazi degi-
siklikler oluyor. Fakat Toshiba ilk mucidi
ve bu teknolojiyi gelistiren firma oldugu
icin yenilikleri hep Toshiba'dan 6greniyor
sektdr. Once alternatif akimla calisan,
AC inverterli sistemler kullanildi. 90’li
yillarin sonlarina dogru  gelindiginde
ise DC inverter dedigimiz dogru akimla
calisan inverter sistemler yine Toshiba
tarafindan gelistirildi. 2000'li yillarda
dogru akimli inverterli sistemler hemen
hemen tim firmalar tarafindan kulla-
nilmaya baslandiktan sonra Toshiba bu
teknolojiyi hybrid inverter teknolojisine
tasidi. Hybrid inverter teknolojisi bugtn

sadece iki marka tarafindan kullani-
lan bir teknoloji. Bu markalardan birisi
Toshiba, digeri ise Carrier. Carrier'in bu
teknolojiye sahip olmasinin sebebi ise
Carrier'in Toshiba'nin klima departma-
ninin- %50'sini satin almasiyla birlikte
kardes firma olmalari. Bir anektod ola-
rak, Alarko Carrier olarak bizim de orta-
gimizdan dolayl Toshiba’'nin stt kardesi
oldugumuzu vurgulamakta fayda var. Su
anda hybrid inverter teknolojisine sahip
olan baska firma yok. Artik bu inverter
teknolojisinin son noktasi derken Toshi-
ba gectigimiz yillarda, akilli giic yénetim
sistemleri dedigimiz IPDU teknolojisiyle
inverter teknolojisini bir adim daha ileri-
ye tasidi. Bakalim ne gelecek bunun ar-
kasindan derken Toshiba; séylemesi bile
zor olan “Vektér Kontrolli Akilli Gic
Yonetim Sistemlerine Sahip DC Hybrid
inverter “ teknolojisini pazarla tanistirdi.
Gizli bilgi olarak bizlerle paylasildigi icin
detay vermem dogru olmaz ama Toshi-
ba, yakin gelecekte teknolojiyi bir adim
daha ileriye tasimaya hazirlaniyor. Kisaca
inverter teknolojisinin, yani Toshiba'nin
gelisimi bu sekilde...

Enerji verimliligi klima konusu...
insanlar enerji verimliligini su anda sa-
dece harflerle nitelendiriyorlar. A sinifi
vardir, B sinifi, C sinifi, D, E, G diye de-
vam ediyor. Henlz Plus'lar klima sekto-
riinde yok fakat bunu kullananlar var. Biz
hicbir zaman Urinimize A+ demedik.
(Reklamlarimizda AAAAAAAA demistik,
bunun sebebi reklam ylzimuz Tarzan'di
ondan.)



ESKi GAZLARLA CALISAN CIHAZLAR
A SINIFI DIiYE SATILDI

Kullaniclya, bu cihaz A sinifidir diyorlar ve
insanlar; “demek ki bu cihaz cok az elekt-
rik tlketiyor” diye algiliyor. Fakat sdyle bir
sikinti var; inverterli cihazlar da A sinifi, sa-
bit hizli cihazlar da A sinifi... Ne tzUctddr
ki; bundan Uc¢ sene 6nce R-22 gazlarla ca-
lisan cihazlarin bazilar Turkiye'de A sinifi
diye satildi. Oyle ki; bu cihazlar yurtdisin-
da A sinifi olarak satilmadi.

Siz A sinifi dediginizde aslinda cihazi bir
yerde kisithyorsunuz. Diyorsunuz ki; bu
cihaz disarisi 35°C kuru termometre, ic
ortam 27°C kuru termometre sicakhigin-
da calistirdiginizda 3.21 verim oranina
sahipse A sinifidir. Her zaman disarisi 35,
icerisi 27 derece olmaz. Zaten icerisi 27
derece oldugu zaman siz orada otura-
mazsiniz. icerisinin en fazla 22 — 23 de-
rece olmasi lazim ki siz o ortamda o kon-
foru hissedebilin. Bunun sebebi sudur;
standart bir sey sdylenmesi gerekiyor ki
herkes ona gore test yapsin, katalogla-
rna yazsin.

DISARININ 35 DERECEYi COK FAZLA
GORMEDIGIi YERLERDE BU STAN-
DART EKSIK KALMAKTADIR

35 derece KT dis ortam, 27 derece KT
ic ortam sicakligi demek cihazin nomi-
nal kapasitesidir. Yani farkli sicakliklarda
sahip oldugu kapasite ya da performans
degildir. Gercek calisma mkosullarinda
cihazin kapasitesi bu degerlerden farkli-
dir. Bunlarin da kullaniciya aktariliyor ol-
masi gerekir ama biraz daha zaman var.

BUGUN A SINIFI DEDIGiIMiz CiHAZ-
LAR C SINIFI OLACAKLAR

Avrupa Birligi de bunun farkinda ki bu
standartlar Avrupa Birligi'nden gelmistir.
Bu yil yeni bir standart piyasaya sunula-
cak. Bu standartta bugin A sinifi dedi-
gimiz cihazlar belki de 3 kademe dusup
C sinifi olacaklar. A+++ dedigimiz sis-
temler piyasaya sunulacak, bunlar bugin
A sinifi dedigimiz cihazlardan cok daha
verimli cihazlar olacaklar ama bundan
daha guzel bir sey yapiliyor ki; artik kli-
manin hangi boélgede kullanilirsa hangi
sinifta olacagini gosterir haritalar olacak
tzerlerinde. Enerji tUketimi konusunda
Avrupa'yi 3 farkli renge bolduler, su anda
Turkiye'de de ayni sey yapilmaya calisili-
yor, o normlara uyarlanmamiz gerekiyor.
Tarkiye'de 3 farkl harita rengine bolu-
necek ve ayni cihaz bir yerde A sinifly-
ken bir yerde C sinifi olacak. Avrupa'yla
beraber Turkiye'de de enerji verimliligi
kavrami biraz degisecek. Bu bize soyle

bir avantaj saglayacak; biz cihazlarimiza
A sinifi dedigimiz zaman deger kaybe-
diyoruz clinkl az 6nce soyledigim gibi
herkes A sinifi diyor ve artik her cihaz A
sinifi. Biz sdyle bir ifade kullanmaya bas-
lamistik; bizim cihazlarimiz, (Toshiba'dan
bahsediyorum) A sinifi bir cihazdan %75
daha verimlidir. %75 daha verimlidir de-
diginiz zaman iki sey 6n plana cikiyor; ya
biz yanlis soyltyoruz ya da A sinifinin ar-
tik hicbir htikma kalmamis.

Peki, harfler arast fark ne kadar?

Testler yanlis hatirlamiyorsam TSE EN
14511 standardina gore yapiliyor ve ener-
ji etiketindeki harfler arasi fark %7.

Bakin burasi tuhaf bir nokta; standart
der ki; “siz cihazinizi test ettiginiz zaman,
cihazinizin nominal bir kapasitesi, bir ve-
rim orani vardir. Standart size bir tolerans
hakki tanir, bu da verim icin % 15'tir. Ka-
taloguna bu cihazin verim oranini +-%15
toleransla yazabilirsin.” Bu su demektir;
siz 3 olan verim oranini katalogunuza
3.45 seklinde yazabilirsiniz. 3 demek B
sinifidir, 3.45 demek A sinifidir.

Bir baska 6rnek; verim orani 2,8 olan bir
cihazin verim oranini 3.28 yazabiliyor-
sunuz. Bu da su demektir; siz aslinda C
sinifi olan bir cihazi katalogunuza A sinifi
olarak yazabiliyorsunuz clnki standart
size bu hakki taniyor. Bu yizden EURO-
VENT sertifikasi énemli, cinkd tolerans
maksimum %5!!! Yani Eurovent sertifi-
kaniz varsa cihaziniz 2 sinif birden atla-
yamiyor, ya da hooop B’'den A sinifina
dénusemiyor.

Bu nedenle enerji verimliliginde harfler-
den ziyade cihazlarin kullanildiginda har-
cadigl elektrigin veya tUkettigi enerjinin
ne oldugu bence cok daha ¢nemli. Kulla-
nicilarin kataloglarda yazili olan enerji tu-
ketim degerlerini dikkate almalari gerekli
bence. Harfler artik, 6zellikle Tarkiye'de,
bir anlam ifade etmiyor ama insanlar hep
harfler tizerine odaklanmis durumda.
Dogal olarak da sektorde faaliyet goste-
ren firmalar iletisimi hep harfler tzerine
yapmis durumda. Biz 2-3 senedir direk
harcadigimiz elektrik miktarini veriyoruz.
Carrier'da da gecen sene basladik bu ise.

Harfler iizerinden yapumast halkin da
algilamasini kolaylastiran bir durumdu, o
yiizden halk da ¢ok ¢abuk algiladi. Verim
orani disinda ya da onun yerine ne diye-
biliriz ki halk alacag: iiriinii ayirt etmede
ona dikkat etsin?

A sinifi diye aldiginiz bir cihaz aslinda
C sinifi olabilir. Bu konuda dikkat edil-
mesi gereken tek bir nokta var; o da,
Avrupa‘da bagimsiz bir denetleme kuru-

sektorel soylesi

lusu olan Eurovent bu standarttan farkli
olarak der ki; “eger Eurovent sertifikasi-
na sahip olmak istiyorsaniz, sizin cihaz-
larinizin Eurovent kurulusu tarafindan
test edilip degerlerinin onaylanmasini
istiyorsaniz bu tolerans degeri %5'i ge-
cemez.” Aslinda mantikli bir is yapiyor
clinkd siz %5 tolerans ile cihaziniza sinif
atlattiramiyorsunuz, az énce soyledigim
gibi iki harf arasindaki oran %7. Bence
burada en 6nemli kriter cihazin Eurovent
Sertifikasi’'na sahip olup olmamasidir. Eu-
rovent Sertifikasi'na sahip olan bir cihaz
zaten Eurovent tarafindan da website-
sinde yayinlanir. Katalogunun arkasin-
da da Eurovent'in Ucgen seklinde, yesil
bir amblemi vardir, o ambleme sahiptir.
Eger Eurovent Sertifikasi yoksa siz o ciha-
zin Turkiye Cumbhuriyeti Devleti sinirlari
icerisinde A sinifiyken Almanya’ya veya
Romanya'ya satilirsa ne sinifi oldugunu
bilemezsiniz. A sinifi, B sinifi ibaresi yasal
haktir, kullanilir ama tUketicinin bilmedi-
gi sey standarttaki bir bosluktur.

Ben de halkin bunu bilmek gibi bir der-
dinin oldugunu diisiinmiiyorum. O yiiz-
den klima almadan once sadece Eurovent
Sertifikast’nin olup olmadigina mi bak-
mali? Olay: tiiketici acisindan daha anla-
sutlir hale getirmeye ¢alistyorum. Mesela;
Toshiba reklamlarinda bir ampul diyorsu-
nuz ya, A+++ bir ampul kadar harcarken,
B+ su kadar ampul, C+ su aralikta ampul
harcar gibi bir sey soyleyebilir miyiz?
Séyleyemezsiniz clinkl bu tamamen ci-
hazin kapasitesine gore degisir. Ben size
Carrier'dan bir 6rnek vereyim; 22000
BTU'luk bir klima 6kw demektir.

6kw'lik bir cihaz yani 22000 BTU'luk
bir klima calisirken eger saatte 1,87 kw
elektrik cekiyorsa o cihaz A sinifidir. Eger
ki; 12000 BTU'luk bir klima 1,09 kw
elektrik cekiyorsa o cihaz da A sinifidir.
Bu tamamen oranlamaya bakar. 24’0
ikiye bolersiniz cikan rakam A sinifidir.
12'yi 1'e bolersiniz, cikan rakam ayni-
dir, A sinifidir. O ylzden sizin dediginiz
gibi A sinifi cihazlar bu kadar elektrik,
B sinifi cihazlar su kadar elektrik harcar
diyemeyiz. Bunu tamamen verim oraniy-
la konusabiliriz, A sinifi cihazlarin verim
orani budur, B sinifi cihazlarin verim ora-
ni budur. Bakilacak tek yer var, ayni kapa-
sitede iki farkli modelin kac kW elektrik
harcadigidir.

DOGRU SORU: “BU CiHAZIN VERIM
ORANI ve HARCADIGI ELEKTRIK KAC
KW'DIR"

En dogrusu su sekilde bakmak; sizin
3,21 dediginiz oran bu cihazin A sini-
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fi olabilmesi icin yeterli bir oran. Biz de
diyoruz ki; bizim cihazimiz 5.63 verim
oranina sahip. 3.21 verim oranina sahip
bir cihaz A sinifi olmasina ragmen 5.63
verim orani olan cihazdan daha ko&ti
bir cihazdir. Dolayisiyla vatandas klima
alirken bunu sorgulamali; bu cihazin ve-
rim orani kactir saatte harcadigr elektrik
kac kW'dir? Karsilastirmalari da bu soru
Uzerine yaparsa verim orani ydksek olan
cihazi satin almasi durumunda daha
verimli bir cihazi satin almis olur. Sonuc
olarak tlketici sadece oradaki renk pira-
mitine bakmak yerine verim oranina da
bakmali.

TURKIYE'DE SATILAN HER 10 KLIMA-
NIN 9 TANESI A SINIFIDIR AMA SA-
DECE 2 TANESI INVERTERLIDIR
Bugiin Turkiye'de satilan ev tipi cihazla-
rn %20'si inverter'li, %80’'i hala klasik
tip dedigimiz cihazlar. Avrupa’da BSRIA
adinda bir arastirma kurulusu var, bu
kurulusun yaptigi arastirmaya gore Av-
rupa‘daki oran bunun tam tersi; %80’i
inverter'll, %20'si sabit hizli. Ancak en-
teresandir; TUrkiye'de sabit hizli cihazlar
pazardan %80 pay alirken, Tirkiye'de
satilan klimalar icerisinde yanlis hatir-
lamiyorsam iSKiD'in raporuna goére; A
sinifi olan cihazlar %90 gibi bir orana
sahip. Turkiye'de satilan her 10 klimanin
9 tanesi A sinifidir ama her 10 klimanin
sadece 2 tanesi inverterlidir. Inverter de-
mek aslinda bir bakima daha verimli de-
mek. Avrupa’da 10 klimanin 8 tanesi in-
verterli, bu 10 klimanin sadece 6 tanesi A
sinifl. Trkiye'de daha az inverterli klima
satiliyor ama sdylenen sey; “Tirkiye'de A
sinifi klima daha cok satiliyor.” Bir tezat
var. Sabit hizli bir cihazla inverterli bir ci-
hazi karsilastirdiginiz zaman inverterli ci-
haz daha verimlidir. Standart Avrupa’dan
geliyor, teknoloji Japonya'dan. Ne hik-
metse TUrkiye'de daha fazla A sinifi ci-
haz satiliyor.

Ben de onu sdyliiyorum; bu birileri yanhg
pazarlama yapiyor demek degil midir?

Hayir, kimse yanlis pazarlama yapmiyor.
Herkes cok gtizel pazarlama yapiyor, bir
kere kimse yalan sdylemiyor. Benim ci-
hazim A sinifi diyor, adamin cihazi 3,21
EER’ye, verim oranina sahiptir, A sinifidir
ama 2,60la 3,21 arasinda 8 tane ener-
ji sinifi var. Bugiin Toshiba 5,67 COP'ye
sahiptir. 3,20’den 5,67'yve %140 fark
var ama bir tane bile enerji sinifi yok.
Bu su demektir; siz eger ki 70 wattda
harciyorsaniz A sinifisiniz, bu standarda
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sahipsiniz. Digeri 3 kw da harciyor olsa
A sinifidir, cihazlar arasinda ayrim yapa-
miyorsunuz.

Enerji verimliligi konusu klimada su anda
c6zilmus degil. Bence insanlar A sini-
fi diye aldiklan cihazlar sadece sinifina
bakarak aldiklari icin yaniliyorlar. Aslinda
bakmalari gereken yer kesinlikle verim
orani. ilk olarak; sizin verim oraniniz ne-
dir, elektrik tuketimi kac kW'dir diye sor-
malari lazim. ikinci soru ise; bu cihazin
Eurovent Sertifikasi var mi?

Verim demek sadece tiikettigi enerji mi
demektir?

Takettiginiz enerji demek degildir. Yapti-
giniz isin tukettiginiz enerjiye oranidir. Az
once soyledigim gibi; eger buyuk kapa-
siteli bir cihaz sebekeden 1 kw elektrik
cekerek kuctk cihaza goére daha fazla
is yaplyorsa o daha verimlidir. Aslinda
elektrik tlketimi de musteriyi yaniltir.
Son kullanicinin ayni kapasitedeki elekt-
rik tlketimine bakmasi lazim. 24000
BTU’luk klimalarin elektrik ttketimine
bakarsa yanilmaz ama bu cihaz ne kadar
harciyormus, 6teki ne kadar harciyormus
diyip kapasiteye bakmadan bir oranlama
yapmaya calisirsa yanilir. Elektrik tiketimi
cok onemli, tuketicinin ayni kapasiteler-
deki elektrik tiketimine bakmasi lazim.

Inverter nedir? Neye yarar?

Inverter evirici yani dénUstirici demektir.
Frekans kontrol isi yapar yani ortama gore
cihazi ayarlar. Inverter dedigimiz teknoloji
aslinda bugln Turkiye'de olmasa da yurt-
disinda buzdolaplarinda dahi kullaniliyor.
insallah bize de gelecek. Inverterin yaptigi
sey aslinda frekansi kontrol etmek. Aslin-
da bizim cihazlarimizda elektrigi harcayan
yer kompresorddr, en fazla glc orada
tketiliyor. ic Unitelerde, dis Unitelerde
kompresort cikarttiginiz zaman  40-45
watt ic Unitenin fani harcar, evin icerisine
taktiginiz cihaz baska bir sey harcamaz.
Dis Unitenin fani vardir, o ne kadar elekt-
rik harciyorsa o da o kadar harcar. Isin
%80-85'i dis Unitenin kompresoérinden
gecer yani elektrik komprestrde yenir.
Eger siz inverterdan bahsediyorsaniz, bu
su anlama geliyor; siz kompresortntzin
glictint veya calisma frekansini degistire-
rek ortamda 1sitmaya veya sogutmaya ne
kadar ihtiyaciniz varsa o kadar is Uretme-
sini sagliyorsunuz. 24000 BTUdiye aldigi-
niz bir klimayl odaniza taktiginiz zaman,
eger Toshiba marka bir cihazdan bahse-
diyorsak, bu cihaz 2500 BTU’luk, 1988

BTU’luk bir cihaz gibi calisabilme yetene-
gine sahip. Bu su demektir; cihaz 24000
gibi calismaya basliyor, ic ortam sicakligi
istedigimiz dereceye ulasti§i zaman o ka-
dar elektrik harcamiyor, 2000 BTU'luk bir
klima gibi calisip o kadar elektrik harciyor,
oran 10’da 1'ine iniyor.

Biraz pazar iizerine konusalun. Pazar dog-
ru gekilleniyor mu veya pazari sekillendi-
renler tarafindan dogru yonetiliyor mu?
Sektordeki herkes tuketicinin, son kulla-
nicinin bilinclenmesi icin elinden gelenin
en iyisini yaptyor. 1 0'dan iyidir. O ylUzden
insanlarin su anda A sinifina bakiyor ol-
masl bile bizim icin bir asamadir.

Bugtn Turkiye'de satilan  Grtnlerle
Avrupa‘da satilan drdnler tenoloji olarak
birebir ayni. Ayni standarttayiz, hicbir
eksigimiz yok ama Turkiye'de klimalar
konusunda bugun yapilan sey standart-
larin tanimlari nedeniyle daha Usttin olan
Grdntn tanimlanamamasidir.

Pazara geri donersek, Turkiye'de pazar
dogru sekilleniyor, bence olmasi gereken
bu. insanlarin en azindan bir seyler bilmesi
gerekiyordu. Daha 6nce hicbir sey sorgu-
lanmiyordu, sinif diye bir sey dahi yoktu.

BAZEN DOGRUCU OLMAK DA KISA
VADEDE PEK iSE YARAMIYOR

Ben 2004 yilinda bu sirkette calismaya
basladim, 2005 yilinda bizim getirdigi-
miz cihazlarda enerji etiketi vardi. iceri-
sinde B sinifi, C sinifi, D sinifi yaziyordu.
O siralar Turkiye'de enerji sinifi kullanil-
miyordu. Bayilerimiz bize “bunu cihazin
icinden cikartin” dediler. Musteri C'yi
gordigunde bu neden C sinifi diye so-
ruyor dediler. Biz istiyorduk ki; C aliyorsa
C'yi bilsin ama Turkiye'de sinif G sini-
fiydi, insanlar G sinifi cihaz aldiklarinin
farkinda degillerdi yani bazen dogrucu
olmak da pek ise yaramiyor, ters tepi-
yor. C sinifi diyorsunuz, yine en iyisi C
sinifl ama baskalari bir sey soylemedigi
icin siz kotu olarak alglaniyorsunuz. Biz
yine de cikartmadik, tdketiciyi bu sekil-
de bilinclendirmeye calistik ama olmadi.
Sonra sektdr bizim yanimiza geldi, enerji
sinifi olacak dediler. Aslinda bu Avrupa
Birligi tarafindan bir dayatmaydi. Herkes
A, B, C sinifi demeye baslad!. insanlar bir
seyler 6grendiler. Simdi insanlar inverteri
ogreniyorlar. Bugin inverteri 6grenme
zamanli, 3-5 sene sonra da Avrupali sim-
di nasil enerji verim oranini sorguluyorsa
biz de tiketici olarak bunu sorgulamaya
baslayacagiz. Bu bir slrectir.
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egitim glindemi

Azize Gékmen
Bahcesehir Universitesi Mesleki Teknik Egitimi
Gelistirme Merkezi Baskani

Okul oncesi
donemde
bilimsel stire¢
becerileri ve
fen egitiminin
onemi

gitimci ve arastirmacila-
rin gords birliginde ol-
duklart nokta, zekanin
gelistirilebilir oldugu ve
kisinin farkli beceri ve
yetenekleri ile 6lculebildigidir. Bilissel
gelisim kuraminin fikir babasi olan Pi-
aget zekayi, cevre ile uyusma,disince
ile aksiyonun teskilatlandirilmasi ve yeni
bastan organize edilmesi anlamina ge-
len belli bir uyum davranis 6rnegi olarak
tanimlamistir. Bireyin zihinsel gelisiminin
yasami boyunca devam ettigi ve gelisi-
min temellerinin okul &ncesi dénemde
atildigi fikrinden hareketle, cocuklarin
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bilimsel strec becerilerinin gelisiminin
zeka gelisimini destekledigi ve bu islevin
de sonraki yillarda cocugun akademik
basarisi Gzerinde etkili olacagr arastirma-
cllar tarafindan belirtilen bir gercektir.
Beyin gelisimi ile ilgili yapilan arastirmalar,
okul &ncesi egitimin cocuklarin bilissel,
sosyal- duyusal ve davranissal gelisimi
Uzerinde uzun dénemli etkileri oldugunu
ortaya koymaktadir. Bu ylzden &zellikle
kritik distinme ve analitik distinme be-
cerilerinin gelismesinde cok 6nemli rol
oynayan ve cocuklarin beyin gelisimini
de olumlu yonde etkileyen fen ve doga
etkinliklerinin okul 6ncesi dénemde co-
cuga sunulmasinin gerekliligi arastirma-
cilar tarafindan vurgulanmaktadir.
Cagimiz bilgi ve teknoloji cadi olarak ta-
nimlanmaktadir. Bu cagda, ogrencilere
sadece ezbere dayali bilgilerin verildi-
gi bir egitim sistemi yerine 6grencilerin
bilgiye nasil ulasacaklarinin &gretildigi
bir egitim sistemi benimsenmektedir.
GUNUmUz toplumu, bilim ve teknoloji-
deki gelismelere ayak uydurabilmek icin
arastiran, sorgulayan ve karsilastig
problemleri bilimsel yontemlerle cdzebi-
len bireylere ihtiyac duymaktadir. Bu tir
yeterlilik ve donanima sahip bireylerin
yetismesi icinse okul &ncesi dénemde
verilen “fen ve doga” derslerinin énemi
6n plana cikmaktadir. Ortadgrenimde
ogrencilere bilim insaninin dogay! ince-
lemede kullandiklari beceri ve dusinme
streclerini,diger bir ifade ile bilimsel su-
rec becerilerini kazandirmak icin, okul
oncesi donemden baslayarak etkili bir
egitim verilmelidir. Sadece akademik an-
lamda degil, sosyal ve duygusal gelisim,
ogrencinin okul ortamina yonelik olumlu
tutum olusturmasi ve motivasyonunda
da okul 6ncesi dénemde verilen egitim
cok dnemlidir.

Ortadgrenimde verilen fen ve tekno-
loji dersi, sadece akademik anlamda
degil,yasamin ayrilmaz bir parcasi oldu-
gu icin de cok énemlidir. Ogrencilerin fen
ve teknoloji ile ilgili bilgi, anlayis, beceri,
tutum ve degerleri gelistirmeleri, fen ve
teknolojinin hayatimizin her alanindaki
etkilerinin belirgin bir sekilde géruldigu
bilgi caginda 6zel bir 5neme sahiptir. GU-

nidmuzde, her meslek grubunda bilimsel
ve teknolojik alanlarda etkin bir sekilde
problem ¢dzme ve karar verme yetenek-
leri gelismis bireylere ihtiyaci vardir. Okul
oncesi donemde verilen egitimin temel
amaclarindan biri ise cocuklarin problem
cdzme becerilerini gelistirmektir. Stphe-
siz, okul 6ncesi donemde temel fen ve
matematik kavramlarinin 6gretilmesi co-
cugun gelecekteki akademik hayati icin
cok biyuk fayda tasimaktadir.
Ortadgrenimde mufredatta yer alan fen
ve teknoloji okuryazarligi genel bir tanim
olarak; bireylerin arastirma-sorgulama,
elestirel distinme, problem c6zme ve
karar verme becerilerini gelistirmeleri,
yasam boyu 6grenen bireyler olmalari,
kendi cevreleri ve dinya hakkindaki me-
rak duygusunu sdrdtrmeleri icin gerek-
li olan fenle ilgili beceri, tutum, deger,
anlayis ve bilgilerin bir bilesimidir (MEB,
2005).

Okul  6ncesi  egitim  programinda
ise, egitim etkinliklerinin cocuga bil-
g kazandirmanin yani sira cocugu
arastirma,inceleme ve denemeye yon-
lendirecek, motive edecek ozellikte
olmasi gerektigi belirtilmektedir. Okul
oncesi egitim programinda fen egitimi
kapsaminda yer alan bazi hedefler su
sekildedir:

e Yasamin iyilestiriimesinde ve korunma-
sinda sorumluluk alabilme;

e Canlilara ve bireylerin farkli ¢zellikleri-
ne karsi olumlu tavir gelistirebilme,

e Gozlem yapabilme,

e \erilen nesne , olay ya da varliklari ce-
sitli &zelliklerine gore esleyebilme

e \erilen bir problem durumunu cézebil-
me

e Neden- sonuc iliskisi kurabilme

e Belli olaylarin sonucunda ne olacagini
tahmin edebilme

Arastirmacilara gore, okul o6ncesi yil-
larda 6nemli olan cocugun arastirma,
inceleme ve gozlem yapma becerilerini
gelistirerek saglam bilimsel dustnceyi
ogrenebilmesidir. Diger bir deyisle, okul
oncesi donemde verilecek etkili bir fen
egitimi ile cocugun arastirma ve gozlem
becerileri gelistirilerek saglam bir bilimsel

iy
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egitim glindemi

temel olusturmak hedeflenmektedir. Bu
sayede, cocugun ileriki yillarda akademik
basarisinin da saglam bir bilgi ve beceri
Gzerine kurulmasi amaclanmaktadir.
Amerikan Ulusal Fen Egitim
Standartlar'nin (NSES) erken cocukluk
doénemlerindeki cocuklar Gzerinde yap-
tiklar arastirmalarin sonuclarina gore;
tim cocuklarin daha sonraki yillarda
bilimsel arastirmalarini daha fazla ilerlet-
mek icin var olan kabiliyetlerini gelistir-
meleri gerekmektedir. Cocuklar bilimsel
strecleri kullanarak fen bilimlerinin 6zU-
ni kesfederler. Bu kesif fen etkinlikleri,
sinif tartismalari, okuma-yazma etkinlik-
leri ve diger 6grenme stratejileri ile yapi-
labilir. Bu etkinlikler cocuklarin disinme
becerilerinin gelistiriimesi ve fenin 6§-
renilmesi icin gerekli streclerdir. Erken
cocukluk déneminde bu sureclerini etkin
olarak kullanabilme yetisine sahip cocuk-
lar, siphesiz sadece akademik basarilari
acisindan degil, gunlik hayatlarinda da
basarili ve 6zgtvenli bireyler olacaklardir.
Yapici ve Demirdelen (2006) fen ve
teknoloji 6gretmenlerinin, Milli Egitim
Mifredati'nda yer alan “ Fen ve Tekno-
loji” derslerine ydnelik gorislerini incele-
mek amaciyla bir arastirma yapmislardir.
Arastirmanin sonucunda, 6gretmenlerin,
bu dersi kademeli olarak verilmesi ge-
rektigini, okul 6ncesi dénemde “Fen ve
Doga” dersleri kapsaminda egitim alan
ogrencileri de daha yeterli ve basarili bul-
duklarini belirtmislerdir.

Hong ve Diamond (2011) fene Kkarsi
pozitif bir tutum gelistirilebilmesi icin
uygun zamanin erken cocukluk doéne-
mi oldugunu belirtmislerdir. Cunkd, co-
cuklarin fene karsi tutumlari onlarin fen
etkinliklerinde aktif katilimcr olmalari ile
ilgilidir. Eger cocuklarin fen etkinliklerine
katilmasina izin verilirse ya da okul 6nce-
si ddnemde etkin bir fen ve doga egitimi
uygulanirsa, bu etkinlik ve programlar
cocukta merak duygusunu gelistirecektir.
Etkinlikler sonucunda yeni bilgiler 6gre-
nen cocuklar dogaya karsi farkl bir bakis
acisi gelistirmenin yani sira arastirmaci
ve sorgulayici kisiliklerinin de temellerini
atacaklardr.

Mirzaie ve digerleri (2009) cocuklarin
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fene karsi uzun donemli olumlu ya da
olumsuz tutumlarinin cocukluk zamanin-
da ilk karsilastiklari fen deneyimlerinden
olustugunu belirtmislerdir. Arastirmacilar
ozellikle bir okul 6ncesi 6gretmeninin
fene karsi olumlu tutumunun uzun bir
gecmisi olabilecegini bulmuslardir. Bazi
ogretmenler icin bu glzel duygular ana-
okulu, ilkokul ve ortaokuldaki fen dersle-
rine karsi ortaya cikan memnuniyetlerin
birikmesiyle olustugunu da savunmakta-
dirlar.

Kumtepe ve digerleri (2009) anaoku-
lunda sunulan fen etkinliklerinin ve co-
cuklarin anaokulundaki fen ve okuma
becerilerinin ilkdgretim Gclnct siniftaki
fen basarisina etkisini incelemek amaciy-
la yaptiklari arastirmada; anaokulundaki
zenginlestirilmis fen deneyimlerinin ve
okuma becerisinin ilkégretim Gclncl
siniftaki fen basarisi Uzerinde olumlu
etkileri oldugunu ortaya koymustur. Ana-
okulunda daha fazla fen etkinliklerine
katilan 6grencilerin ilkégretim Gclncu si-
nifta daha yUksek fen basarisi sergiledigi
de arastirmanin bulgular arasindadir.
Literatirde yapilan arastirmalarin  bul-
gulari 1s1g1 altinda, yasa koyucular, okul
yoneticileri ve &6gretmenler anaokulu
siniflarinda  cocuklarin - mimkin  oldu-
gunca erken fen etkinlikleriyle ve arac
gerecleriyle  tanismalarini  saglayacak
ortamlarin dlzenlenmesi saglanmalidir.
Disunulenin aksine, anaokulu yillari fen
ve matematik kavramlarinin 6gretimine
baslamak icin erken degildir. Cocuklar
bu yaslardaki anlamli fen etkinliklerinin
olumlu sonuclarini gelecekteki okul ba-
sarisina  yansitabilmektedir.  Arastirma-
alarin vurguladigr bir baska nokta ise,
her ne kadar fen ve matenatik egitimi
Uzerinde durulsa da , okul déncesi egiim
almis cocuklarin daha az okul stresi ya-
sadiklari, ilkdgretime daha kolay adapte
olduklari,ince motor becerilerinin daha
gelismis olmasi sonucunda sanat dersle-
rinde de daha basarili olduklaridir. Hem
akademik hem de sosyal anlamda yeter-
li ve 6zglvenli bireyler yetistirmek icin
egitime kaliteli bir okul 6ncesi egitim ile
baslanmalidir.

Ogrencilerin egitim hayatlarindaki aka-

demik basarilarinin - temellerinin - okul
oncesi donemde atildiginin, okul éncesi
doénemin bireyin gelisimindeki gereklilik
ve o6neminin farkinda olan Bahcesehir
Universitesi METGEM / Meslek Yuksek
Okulu bunyesinde “ Cocuk Gelisimi”
programini egitime acmistir. Bahcesehir
Universitesi Meslek Yiksek Okulu 6g-
rencileri alacaklari teorik bilginin yani sira
Bahcesehir Kolejleri'nde alaninda uzman
ogretmenler ile uygulama yapma firsati
da bulacaklardir. Ogrencinin egitim ve
ogretim hayatinin temellerinin atildigi
okul éncesi dénemde, cocugun etkili bir
egitim almasi icin 6n kosul, bilim 6greti-
minin dneminin farkinda olan ve yetkin
o6gretmenlerin yetismesidir. Bu baglamda
Bahcesehir Universitesi Meslek Yuksek
Okulu’nda yetisen cocuk gelisimi uzman
adaylarinin alaninda fark yaratacag da
ddsundlmektedir.

Kaynaklar:
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Cetin Cakmakgi'nin hikayesi bir anlamda
Ferroli'nin Turkiye'de gosterdigi basarila-
rin da bir hikayesi. Cakmakci'nin tlkeye
bir deger daha kazandirma mucadelesi-
nin hikayesi. Hikaye anlatanin agzindan
dokuldigu haliyle oldukca kurgulu ve
oldukca etkileyici... Giris, gelisme, sonuc
bolumleri eklemeye ve yorum yapmaya
gerek kalmiyor. Kisaca bu hikayeden ci-
karilacak bircok sey var...

Nerelisiniz, nerede dogdunuz, anneniz,
babaniz... Bize biraz kendinizden bahse-
der misiniz?

Ankara’da dinyaya geldim, kova burcu-
yum. Babam subay, adi Hayri, annemin
adi Oya. Ailem genellikle istanbul kdkenli.
Daha dogrusu bir tarafi Selanik'ten bir ta-
rafi Trabzon’dan gelme ama istanbul’da
yerlesmisler. Cesitli okullarda okuduktan
sonra Bogazici Universitesi idari Bilimler
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Fakdltesi isletme Bolumi'ni kazandim.
1982 yilinda isletme'yi bitirdim. Askerlik
hizmetimi Diyarbakir'da 18 ay yaptiktan
sonra 1984 yilinin Mayis ayinda Turk Pi-
relli lastiklerinde pazarlama elemani ola-
rak goreve basladim. Pirelli'nin yurtdis
operasyonlarinda gorev almak icin 1986
yilinda o6nce italya’ya daha sonra da
Amerika'ya gittim.

Egitim amagh mi gonderildiniz?

Hayir, uluslararasi bir calisan olarak gon-
derildim. Pazarlama elemani olarak git-
tim ve 1990 yilinda satis midurd olarak
geri geldim. Pirelli'de pazarlama eleman-
g1, satis madurlagu, lojistik muddrlugd
ve en son pazarlama mudarlagu yaptim.
6 senesi pazarlama mudarligu olmak
lUzere Pirelli'de 16 sene calistim. 2 Ocak
2000 yilinda ise Ferroli'de genel mudur
olarak goreve basladim. 2005 yilinda y6-
netim kurulu Gyesi oldum. Sonuc olarak
12 senedir buradayim.

“Ferroli fabrikasini Turkiye’ye
'kazandirmis olmak bana yeter”

>3 Ferroli Tiirkiye Genel Miidiirii Cetin Gakmakei: “Fabrikanin ¢a-
tist kapandiginda ben agladim, hala gizlerim yasarir. Oyle
bilyiik bir mutluluk, dyle biiyiik bir gurur ki bu... Bu bana
yeter. Su memlekete bir katkim oldu, orada simdi 200
kisi ¢caligiyor, bir aile 4 kisi olsa 800 kisinin karni doyu-
yor. 0 hinayl ne zaman gdrsem ayni duygulari yasiyo-
rum. Zaman zaman sikintilar oldugunda, oraya gidip o
eseri gormek benim icin bir terapi oluyor.”

Okul ydlarimizda, ozellikle lisede sizi yon-
lendiren birileri var miydi?

Tabi ki insanin hayatinin evreleri sirasin-
da olmak istedigi bircok sey vardir. Kendi
adima bu konuyu distntp 40 yil dncesi-
ne baktigimda, o zamanlar bugtnkd gibi
meslekler skalasi yoktu. Doktor olurdun,
avukat olurdun, mihendis olurdun, su-
bay olurdun veya 6gretmen olurdun...
Bizim ailenin hepsi doktor ama ben dok-
tor olmak istemiyordum. Nedenini bil-
miyorum ama Universite giris sinavinda
yazsaydim girebiliyordum.

Kova burcu olmamin da etkisiyle kitap-
lara yapisip uzun stre masa basinda
oturmak istemedigim icin de o dénem
cok tercih edilen avukatlik meslegini de
yapmak istemiyordum. Hep bir yonetici
olmak, insanlarla birlikte olmak istedim.
Belki de o yUzden yoneticilik yapabilece-
gim bir alana kaydim. O zamanlar herkes
ticarete atilip ilerliyordu, profesyonel yo-




neticilik basl basina bir meslek halinde
degildi. Saninm memur cocuklugundan
Oturt de bir is kurayim, ticaret yapa-
yim gibi bir fikrim de olmadi. Ozellikle
Bogazici'ne girdikten sonra kendime
uluslararasi sirketlerde Ust dlzey yoneti-
ci olmak gibi bir hedef koymustum yani
meslek secimim Universitede sekillendi.

Aslinda 3. sinifta finans, isletme, pazarla-
ma vs. secme ayrimina kadar meslek se-
cimini cok detayl disinmedim. Dedigim
gibi o zamanlar ben elektrik muhendisi
olayim, bilgisayar mihendisi olayim gibi
seyler pek yoktu. Mesela cok spor yapli-
yordum ama aklima profesyonel anlam-
da sporcu olmak hic gelmedi. lyi bir vo-
leybolcuydum, Besiktas Genc Takimi’'nda
voleybol oynadim. Bunlarin hepsi gelip
gecici hobiler oldu. Universitede balime
ayrilma noktasinda dahi tam kararimi
veremedim, iki alan Uzerinden devam
ettim. Hem pazarlama hem de sistem
analistligi okudum. Bogazici'nde iyi bir
sistem analistligi egitimi aldm ama ne
zaman kullandim? Pirelli'ye ilk girdigim-
de programlar yazmistim v.s. bunun gibi
seyler oldu. Ancak bodyle olmanin bana
cok buytk faydasi oldu; her seye cok
cabuk adapte olabiliyorum. Sektér iceri-
sinde cok degisiklik yaptim. Mesela; lo-
jistikle satis ve pazarlama tamamen zit
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seyler ama sistem analistini bildigim icin
ve 0 zamana kadar Pirelli'de pazarlama
mudurtyken IT departmanina katkilarim
oldugu icin lojistigi de yapabilecegim
fikri dogmustu. O zamanlar Alberto Pi-
relli genel mddurimdzda, “2 seneligine
sunun bir ucundan tut...” demisti. O da
benim icin enteresan bir deneyim oldu.

Biliyorsunuz; biyuk sirketlerde Ust du-
zey yoneticilik yapan insanlarin yerleri
aninda degistirilebiliyor. Sen yoneticiy-
sen o departmani da bir sekilde yonet-
melisin, illa o konunun uzmani olmak
zorunda degilsin. Ben de buna benzer
bir tecribeden gecmis oldum. Mihim
olan cabuk adapte olmak... Siyah yu-
varlak seyler satarken beyaz dikddrtgen
seyler satmaya basliyorsunuz, sonucta
karsinizdaki insana elinizdeki mali sat-
mak durumundasiniz. Onu nasil satabi-
lirsiniz? Insanlara nasil hizmet edebilir,
onlari nasil memnun edebilirsiniz? Cln-
ki o memnuniyet size yeni mdisteriler
getirecek ya da o musterinin gerektigin-
de tekrar sizden Urtin almasini saglaya-
cak. Belki hizli satilan Grnlerden bizim
gibi endustriyel Grlnlere gecildiginde
bir sorun yasanabilir cinkt diger taraf-
ta cok daha degisik strateji ve taktikler
kullaniliyor. Belki béyle durumlarda bir
acemilik slreci yasanabilir ama onun

.“,...;.J

disinda Ust duzey ya da orta kademe
yonetici olarak herhangi bir is degisik-
liginde sallanma periyodunun 1,5-2 ay-
dan fazla strmeyecegini diisintyorum.

Bazi insanlarin ileride ne is yapacag ¢o-
cukken oynadiklar: oyunlardan anlagila-
biliyor. Sizin ¢ocukken oynadiginiz oyun-
lar nelerdi?

Acikcasl ben lise sona kadar cok koétu
bir 6grenciydim, zar zor sinif gecerdim.
Her sene ikmale kalirdim, o zamanlar tek
ders vardi, tek derse kaldigim bile oldu.

Peki, bu sekildeyken Bogazici’ni

nasu kazandiniz?

Bir cevher varmis demek ki... Herhalde
ikmaller vs. derken sirekli ders calismam
gerektigi icin kazanabilmisimdir. O calis-
ma da ikmal imtihanindan 3 gitn 6nce
acip bir seylere bakmak seklinde olur-
du. Universitede de bu bdyle devam etti
ancak birinci sinifin ikinci sémestrinden
sonra bir hirsla calismaya basladim. inis-
ler cikislar oldu ama okulu iyi bir orta-
lamayla bitirdim. O da Bogazici gibi bir
okulda 4 Uzerinden fena bir ortalama
degil ki ben fizigi cok severdim, Erdal
inéni’den ders almishgim vardir. Ondan
sonraki hocam da bana “sen deli misin,
idari bilimler 6grencisisin fizikle ne isin
var, millet sehircilik dersi alip A getiriyor,
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sen burada fizik aliyorsun sana zar zor
D veriyoruz, averaji bozuyorsun kalk git
adam gibi ders al” diye bana dersi birak-
tirmisti. Bunlarin hepsi insana elastikiyet
kabiliyeti veriyor. Bence basarili olmanin
en 6nemli faktorlerinden biri uyum sag-
lamak, adapte olmak, biraz elastike ol-
mak, biraz az koseli olmak.

Geriye doniip baktiginizda anne ve ba-
banizin bana iyi ki sunu yaptirnuglar de-
diginiz seyler nelerdir? Kisaca anne ve
babanizla olan diyalogunuzdan bahseder
misiniz?

Kararlarimi bana aldirdilar. Bilerek ya da
bilmeyerek kendimi bildim bileli kendi
kararlarimi kendim almaya basladim.
Ozellikle Universiteye girdikten sonra
derslerin nasil gidiyor gibi sorulari zaman
zaman sordular ama bir baski yoktu.
Universite hayatina gecerken belki de
onlarin 6ngérdiginden daha uzun bir
adim atmistim. O ylUzden o zamandan
itibaren tUm kararlarimi kendim aldim,
aldigim kararlarin mutlaka yanlisi da var-
di, dogrusu da vardi ama hep bana des-
tek oldular. Tabi bunun da etkisi var.

I1k is deneyiminiz Pirelli mi?
Evet.
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Peki, ilk gittiginiz is goriismesini veya ilk
i gliniiniizii hatirllyor musunuz?
Hatirliyorum.  Askerdeyken izinlerimi
sona birakmistim. Bitime bir ay kala
topladim esyalarimi eve dondim. Ayni
dénemde askerligini yapmis olan iki Gc
Bogazicili arkadasimizla beraber CV yaz-
dik. Taksim’den BuyUkdere Caddesi'nin
sonuna kadar olan vyerde BP'sinden,
Shell'inden Citibank'ina kadar firmalar
diziliydi. Onlari gezip insan kaynaklari de-
partmanlarina gidip CV'lerimizi biraktik.
Kapi kapi gezerek; “Merhaba, biz Boga-
zici Universitesi mezunu 3 arkadasiz, size
CV'mizi vermeye geldik.” dedik. 1-2si
haric hepsinden de mdulakat icin cagiril-
dik. Pazarlama okumustum, sistem ana-
lizi okumustum, bu nedenle Pirelli bana
cazip geldi. Blyuk bir sirket, fabrikasi var.
ilk teklifi yaptiklari anda hic distinmeden
Pirelli'ye evet dedim. Tabi 2-3 kere gorUs-
memiz oldu. ik olarak ticaret direktori
Erglin Bey'le gorismustim. 2-3 gln son-
rasinda cagirdilar, italyan genel midr ile
goristim. ilk defa bir italyanla orada karsi
karslya geldim. Tamam dediler, ben de ta-
mam dedim ve basladim.

Benimle Citibank’ta da cok ilgilenmis-
lerdi ama okul hayatim boyunca bir tek

finans dersim vardi, finansla da aram
cok iyi degildi, onun da zorluklarini bu-
raya geldigim ilk 1-2 yilda cektim.

Pirelli'de yeni gelenler icin oryantasyon
vardi, sirket gelenegi olarak surdarula-
yordu; simdi bile devam ediyordur. Bir
aya yakin bir strecte fabrikasindan tu-
tun butin departmanlarda bir tur atip
olayin kultrind kapmak icin ugrastik.
Fotokopi cekmedik veya ufak tefek is-
lere bakmadik ama birinin masasinin
yaninda oturup bu departmanda ne
yapiliyor, bu departman ne ise yari-
yor, fabrikadaki Gretim nasil yapilyor,
bunlari gordik. Ondan sonra da direk
pazarlama departmanina girdim. O
zamanlar da tam butcenin ilk yeniden
gozden gecirilme zamanlariydi, Mayis-
Haziran aylari, direk bitcenin icine gi-
rip ise basladik.

Ferroli’ye siz mi CV’nizi gonderdiniz yok-
sa onlar mu size teklif sundu? O siirecten
bahsedebilir misiniz?

Artik Pirelli’de pazarlama muddrligunde
6.-7. senemdi, sdrekli tekrarlayan bir du-
rum s6z konusuydu ve maalesef daha 6te-
si de yoktu. Genel mudur olamiyorduk,
genel mudar her seferinde italya’dan ge-
liyordu. Bir CV hazirlayip bu isi yapan ar-
kadaslarima vermistim. Génderdigim CV
Uzerine Ferroli'den teklif geldi. Gortsme-
ler, konusmalar, italya'ya gidip gelmeler
derken bu sirec 6-7 ay strdd. Sonunda
buyur gel bakalim dediler, ben de buyur-
dum geldim. lyi ki de gelmisim.

Aldiginiz egitimin de bu kararinizda et-
kili oldugundan bahsettiniz ama yine de
icinizde bir tereddiit yok muydu? Sonucta
Sfarkl bir sektor.

Olmaz olur mu? Farkli bir sektor, cok farkli
sorumluluklar ama bir yandan bunu is-
teyen de benim. Pirelli'den cok az insan
st duzeydeyken ayrilir. Orada basarilisin
ama disarida basarili olmazsin gibi bir di-
stincesi oluyor insanin, is hayati oradan
ibaretmis gibi geliyor. Hatta o ayrilanlar
icin “zavalli, aynildi” denirdi. Oyle bir diin-
yadan kopup buraya geldigim zaman ilk
birkac gtin “Ne yaptim ben, koskoca Pirel-
li..."” gibi dustncelerimle ufak pismanlik
belirtileri gdstermistim ama o duyguyu
kisa bir strede attiktan sonra “Disarida
da diinya varmis, bu kadar zaman orada
kalinir mi?” demeye basladim.



Burada yonetimsel anlamda almis oldugu-
nuz ilk karar neydi? Hatirliyor musunuz?
Ofisin yerini degistirmekti. Evet diyene
kadar ben hic ofise gitmemistim. ilk is
ginumde ise gittim. Ust Bostanci‘da bir
apartmanin iki katinda ithalatci firma
gortnttstnde bir yere girdim. Odaya
benim gibi bir adam girdiginde dahi bir
yerlerini masaya carpmadan oturamiyor-
du, o derece kiictik bir yerdi. “insan ofise
bakmadan ise evet der mi?” diye kendi-
me kizdim. ilk karanm ilk firsatta bura-
dan tasinacagiz seklinde o gun verdigim
karardir ve 2001 yilinin Eyltl ayinda ora-
dan tasindik. Yani 2 seneye yakin bir stre
icerisinde tasindik.

Orada kendiniz bir ekip olusturdunuz mu?
Bir ekip vardi, o ekip icinde bir eliminas-
yon oldu. Onun sonrasinda 2001 krizi
geldi. O krizdeki 6nlemlerle birlikte birta-
kim pozisyonlar degisti, gidenler, onlarin
yerine gelenler oldu. Boylelikle patlamayi
yapan cekirdek ekip kuruldu.

Oraya yeni ekip elemanlar: alirken nelere
dikkat ettiniz? Ferroli’nin koydugu kri-
terler disinda sizin koydugunuz kriterler
nelerdi?

Ferroli yonetimi Glke olarak bizlere cok
karismaz. Sonuclari dnlerine koydugunuz
sUrece ic islerimizde tamamen bagimsi-
ziz. Ya da benim kurdugum sisteme 6yle
davraniyorlar. Diger Ulkelerde bu kadar
rahat olundugunu zannetmiyorum ama
16 sene yine bir italyan sirketi olan, on-
larin da cok iyi bildigi Pirelli'de calisma,
sonrasinda 2-3 sene icerisinde bir ispat-
tan sonra bu duruma geldi. Sonucta kari-
silmiyor dense bile cesitli kisitlamalar var,
her ay sonu itibariyle bir rapor veriyoruz,
o rapordaki gidisata gore bu niye boyle
gibi seklinde gittikce azalan bir tempo-
da olmasina ragmen bir kontrol meka-
nizmasi var. O kisitlamalar cercevesinde
eldeki imkanlari kullanma durumunda
idim yani cogunlukla iceride buyUyebile-
cek kisileri iceride buyttmek icin ugras-
tim, bir mevcudu degerlendirme yoluna
gittim. iceride ise yaramayacak ya da
sisteme uymayacak insanlari yavas yavas
yeniden yerlestirdim. O dénemlerde iste
el sikistigimiz arkadaslarin coguna da ba-
yilikler vererek destek olmaya calistik ve
bunlarin biytk bir bélumi de hala de-
vam ediyor. Orada cok az fire oldu. Bazi
arkadaslarimiz bayilik alip gittiler. Hala
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bayi satis siralamamizda ilk 5’imizde, ilk
3'Umuzde olan eski arkadaslarimiz var.
Onlarin yerine biraz daha benim kriter-
lerime uygun ama yine tam istedigim
gibi olmayacak sekilde calisanlar aldik.
Benim istedigime vermek istedigim dc-
ret icerideki Ucret skalasina uymayabili-
yordu. Olabilecek en iyi kisileri en uygun
yerlere yerlestirdik.

Verdiginiz kararlar icerisinde ya da ver-
diginiz kararlarin miicadeleleri icerisin-
de en onemlisi sanirum fabrikayr buraya
almakn. O siirecten bahsedebilir misiniz?
Sektorl 6grenmeye basladikca gorduk ki
diger rakip firmalarda bir radyator agir-
higr var, bizde yok. Biz kombi satiyoruz,
bir de italya’dan getirdigimiz cok pahali
bir radyator var. Isi guict vs. cok iyi, cok
gorkemli bir radyator fakat Turkiye pazari
icin pahali kaliyor. Ben iceride satilan satis
fiyatinin cok Usttinde bir fiyata aliyorum,
Ustlne 3-5 kurus kar koyup satacagim,
satmaya imkan yok. 1000 tane radyator
sattigim sene tebrik edildim. -Gectigimiz
sene 41,0000 adet radyator sattik, arada-
ki farki gostermek icin soyltyorum.

Radyator sattiginiz kisiye kombi de sata-
biliyorsunuz veya kombi alirken radyator
de isteyebiliyor. Sizde yoksa gidip rakip
firmanizdan radyator aliyor. Bu durum
diger firmalar icin de gecerli, radyatér
aldigi firmadan kombi de aliyor. Bunun
Uzerine ben birkac kere Turkiye'de Ure-
tim yapilmasi fikrini ortaya attim. O za-
man patronlar cok sicak bakmadi, ciin-
ki Ferroli Turkiye pazarinda sikintili bir
dénem yasamisti. Acikcasi Turkiye'ye de
fazla glivenemiyorlardi. Ben de yeni sayl-
lirdim hala sirkette.

Sonuc olarak ben de kendilerine; “Ma-
dem Uretim yapmiyoruz, ben fason yapti-
rayim, satalim.” dedim. Yine olmaz dedi.
Uzun ugraslardan sonra bunu kabul etti
ama uruinlere Ferroli adini koymadik, Fer
diye bir radyatér yaptirdik ve bir anda
inanilmaz bir satis oldu. Sonuc olarak sa-
sirildi tabi. Bizim iki ayda bir toplantilari-
miz olur, o toplantilarda ben bunu bir ba-
sari 6ykusu seklinde anlatiyorum. Clnku
o doénemde cirolar birdenbire ciddi bir
artis gosterdi. Karliliklar artmaya basladi.
Sonra bu Urtinlerden Romanya da istedi.
Biz ihracat yapmaya da basladik.

Fakat ben Uretim yapma fikrinin pesini
birakmadim. Cinkd bakiyorum 2-3 bin

metrekarelik alanda fason Uretim yapan
Ureticiler bize satip para kazaniyor, ben
de Ustine koyup para kazaniyorum.
Urini biz yapsak tretim bize daha faz-
la para kalacak. “Cok da genis bir yere
gerek yok, 5000 metrekarelik bir yer
bulsak bize yeter.” dedim, bir seneden
fazla ugrastim ama somut bir sonuc al-
mak mUmkin olmadi.

En sonunda gazeteciler kanaliyla yatirim
talebini ilettik. Gazeteci topluluguyla bir-
likte gezi maksadiyla italya'ya gittik. Ben
gazetecilerden rica ettim. Hepsi bir sekil-
de Sinyor Ferroli Turkiye'ye ne zaman ya-
tinm yapacaksiniz diye sordu. Bu soruyu
gazeteciler mutlaka soracakti ama ben
ozellikle biraz sikistirin diye rica etmistim.
Toplantinin sonunda patron artik bunal-
di, Turkiye'de bir yer bulunsun, yatirim
yapacagim, s6z dedi.

Yer bulmak da &yle kolay is degil, hemen
bulunmuyor. IMES'ten basladim, Tuzla,
Gebze, Adapazari, izmit vs. derken en
sonunda Duzce'ye geldim. Dlzce'de bir
dmit vardi ama 3-4 aylik bir strec gerek-
tiriyordu. DUzce Valisi'ne; “Kusura bak-
mayin, ben artik Trakya tarafina gidiyo-
rum.” dedim. Vali ertesi gin aradi, “Gel
ben projeyi hizlandirlyorum” dedi. 2006
yilinin basiydi, Eylil ayinda temel attik.
2008 yilinin Haziran ayinda da Uretime
basladik. O zamandan beri ihracat, it-
halat her sey gtimbir giimbdr gidiyor. O
zamanin 4-5 milyonluk sirketi simdi oldu
150 milyonluk sirket. O yatirimin icinde
kombi de vardi, 2008 yilinda Uretime
basladik, 6 ay sonra krize girdik. Kombi
yatirimi da yavas yavas tekrar gindeme
gelmeye basladi. Eger kombi de onayla-
nirsa 6Gntimuzdeki 2-3 sene de onun ug-
raslyla gececek yani bizim icin dur durak
yok. 2011 senesi masallah cok iyi gecti.
Satislar iyiydi, Italya iyiydi, rahat, sakin,
huzurlu bir sene gecirdik. insallah 2012
yili da boyle olur.

2012 i¢in biraz korkutuyorlar sanirun.

Bir kriz lobisi var, 30 kere kriz cikacak di-
yince tabi bir kere cikiyor. Kriz ckmama-
sina imkan yok yani surekli krizin iceri-
sindeyken de bir glin diizelecek diye diye
bir glin duzeliyor.

Ferroli size, is hayatiniza ne katti?
ik olarak kendine given kazandird.
ikincisi; cok biyik bir tecriibe kazandir-
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di. Fabrikayr gordinitiz, o fabrikayr ben
yaptim. Bu konuda hic alcakgonulluluk
yapmiyorum, o fabrika benim eserim.
Ben o fabrikayi tirnaklarmla kaziya kazi-
ya yaptim. Kararinin alinmasindan insaati
sirasina kadar her bir késesinde benim
izim var. Bana verdigi en mihim sey bu. O
fabrikanin catisi kapandiginda ben agla-
dim, hala gézlerim yasarir. Simdi bile goz-
lerim yasardi. Oyle biyik bir mutluluk,
Oyle buyuk bir gurur ki bu o bana yeter,
digerlerinin hepsi hikaye. Su memlekete
bir katkim oldu, orada simdi 200 kisi ca-
listyor, bir aile 4 kisi olsa 800 kisinin karni
doyuyor. O binayl ne zaman gdrsem ayni
duygulari yasiyorum. Zaman zaman sikin-
tilar oldugunda, oraya gidip o eseri gor-
mek benim icin bir terapi oluyor.

Yonetim kuruluna girme siireciniz nasil
oldu. Baska bir iilkeden yonetim kurulu-
na giren bagka bir orneginiz var mi?

Yok, ama bu cok da buyuk bir sey degil-
di. Bir gin ben oradayken yénetim kurulu
yapilacakti. Ne olacak, grupta kim olacak
derken Cetin burada, Cetin olsun dediler.

Anlattiginiz gibi tesadiif degildir herhalde?
Tesaduf degildi tabi Turkiye'de elde edi-
len basarilarin da pay! vardir bu kararin
arkasinda. Ama yonetim kuruluna gire-
yim diye bir arzum da yoktu. Normal bir
seydi yani oldun dediler, ben de tesekkir
ettim. O sirada ben tamamen yatirim ko-
nusuna kanalize olmus vaziyetteyim, sa-
tislar iki katina cikmis, daha da artirmaya
calisiyoruz, baska konulara konsantre ol-
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dugum icin olay gelip gecmisti dyle. Ben
sonradan farkina vardim; bu cok ciddi,
onemli, sorumluluklar olan bir gérev.

Cetin Bey’in Ferroli’nin bundan sonraki
hedefleri neler?

Benim icin hedef bundan sonra hep bir
adim &tesi hatta birkac adim &tesi. 2008
krizi sonrasinda israrla kombi Gretiminin
Turkiye'ye gelmesi, 6nimdizdeki 5 yil icinde
belki kombi Uretiminin biyuk bir bélumu-
nun Turkiye'ye getirilmesi... Nasil ki artik
Avrupa’nin celik radyator Ureticisi Turkiye,
ayni sekilde kombi Ureticisinin de Turkiye
olmasi lazim. italya’dan ckip Cin‘e gitme-
nin bir alemi yok, buradan konteyniri dol-
durdugunuz zaman 3 giin sonra italya'da,
5 giin sonra ingiltere’de. Cin’den yiiklerse-
niz 1 ay. Benim amacim émrim vefa eder-
se; kombi Uretimini oldugu gibi Turkiye'ye
getirmek. Yerimiz de var, yer olmasa bile
ikinci bir fabrika da yapilabilir. Bunlar hep
dislince ama olay buradan basliyor, 6nce
hayal ediyorsun sonra basariyorsun. Benim
su andaki hayalim; Ferroli'nin kombi dreti-
mini Turkiye'ye getirmek.

Is hayatinda siirekli bir tartisma vardir;
bir kisum siirekli bir igyerinde kalmal der-
ken diger kisum bir insamn bir igyerinde
verimi 5 yddwr diyor. Sizin bu konudaki
diisiinceniz nedir?

Ben bu sorunun cevabini hentiz bulama-
dim, bu sorunun cevabini tam bilmiyorum.
Acikcas! hic is degistirmemis bir adam
olarak dylesi daha iyi boylesi daha iyi diye-
miyorum. Aslinda bu kisilere gére, bir de
yaptiginiz ise gore dedisir. Ben buradaki

5.senemde, 2005 yilinda yatirnm yaptirmak
adina calisiyordum, tamam 5 senem doldu
diyip is aramaya baslamadim. Ayni sekilde
simdi 10.senem bitiyor ama simdi kombi
yatinmi gelebilir, burada daha yapacak bir
sUrd is var. Sonuc olarak, sizin yapacakla-
riniz, alacaklariniz, verecekleriniz bittiyse,
bittigini gordyorsaniz ya da hem maddi
hem manevi olarak daha iyi bir teklif olursa
ancak dusunulebili. Ben buray cocugum
gibi gortyorum. Birisi kapiyl acip bana gel
ben sana iki kat maas verecegim, onu ve-
recegim, sunu verecedim v.s. dese acikcasi
tamam diyip esyalarimi toplayip gitmem.

Bu Pirelli’de yagsadigumiz siirecle ilgili
olabilir mi?

O zamanlar yasim 40'ti. Simdi benim
hedeflerim farkli. Benim buradan cikip
IBM’e genel mudir olma gibi bir hede-
fim, hirsim yok. Benim hirsim; bu sirketi
suradan suraya getirdim, suradan suraya
g6tirmem lazim seklinde.

Miisaadenizle ozel hayatinizla ilgili so-
rulara gecmek istiyorum. Eginizle nasil
tamistiniz?

Esim Filiz'le ben Pirelli'nin pazarlama
mudurtyken bir is toplantisinda tanistik.

Kendisi de Pirelli’de miydi?

Hayir, reklam sektoriindeydi. O zamanlar
bekardim. Ben ilk gérdigimde kendisi-
ni begenmistim ama is ciddiyeti ve etigi
dolayisiyla o siralar pek bir sey olmadi.
Daha sonra gorUsmeye basladik, yavas
yavas aramizda bir arkadaslik olustu. 6-7
aylik kisa bir stre icerisinde de evlendik.

Eve is tasir nusiniz bilmiyorum ama farkh
is kollar ézel hayatinizda bir sikinti olug-
turdu mu?

Ben eve is tasimam yani eger cok énem-
li, hayat memat meselesi bir durum s6z
konusu degilse eve is tasimiyorum. Bu-
radan ciktigim anda burada birakami-
yorum ama arabadan indigim anda ara-
bada kaliyor. En azindan kafamda olsa
bile aile hayatima yansimiyor. Hakikaten
huzurlu bir evim var. Kapidan iceri girdi-
gim anda diger her seyi kapinin éntinde
birakabiliyorum.

Bu ¢ok onemli ciinkii fabrikayr kurma
asamasinda belki camurlar icinde dahi
bogustunuz. Zor bir siire¢ olsa gerek.

Evet o siralarda, ilk Uretimin baslamasin-
da ben 5 aya yakin fabrikada yasadim,



hafta sonlar eve geliyordum. O dénem-
ler zordu tabi ama onlar da bana bu ko-
nuda destek oldular.

Cocuk?

ilk esimden 23 yasinda bir oglum var,
ismi Kaan. Filiz Hanim’dan da 10 yasinda
bir kizim var, o da Selin. Kolumda isimle-
rinin dévmeleri var.

Ailenizle birlikte, ortak neler yapiyorsunuz?
Kaan biyaduga ve Universiteye gittigi
icin cok sik gorisemeyebiliyoruz. Gecti-
gimiz yaz burada staj yapti, o zamanlar
daha sik goérisme imkani bulabildik.

Kiz babasi olmak gercekten enteresan bir
durum. Babanin en buytk sevdilisi, baba
ondan izin almadan italya’ya bile gide-
mez. 1-2 gln 6nceden sdylemeyip fab-
rikaya gittigimi duydugunda telefon acip
ben bunu bilmiyordum diye firca atiyor.

Ben sporcu yond kuvvetli bir insanim,
oglum daha yeni yeni spor salonlarina
vs. gitmeye basladi fakat kiz, erkek co-
cugu gibi sporcu, cok iyi tenis oynar. 2
sene haftada 5-6 gln tenis derslerine
gitti. Sonra tenisin duygusal yonine pek
uymadigini fark ettim. Kticticik cocugun
bir courtun ortasinda yalniz basina kar-
sisindakiyle mucadele etmesi hosuma
gitmedi. Voleybol kizlar icin cok guzel
bir spor, ben de voleybolcu oldugum
icin ona surekli zamani geldiginde vo-
leybol oynayacaksin diyordum. Biraz da
iri yari, yapili... Aci Okullari'nda okuyor,
simdi okulunun minik kizlar takiminda ve
haftada 6 gln Eczacibasi Akademisi’'nde
antrenmana gidiyor. Arada hentbol ve
basketbol oynuyor. Bir glin geliyor ayagi
catlamis, bir gtin geliyor kolu kiriimis vs.
yaramaz erkek cocugu seklinde bir kizim
var. O da benim gibi saglam Besiktasli,
beraber mac seyrediyoruz. 7-8 tane gin-
cel diziyi internetten indirip takip ediyo-
rum, onun yasina uygun olanlari beraber
seyrediyoruz. Onun Odevleri, dersleri
derken zamanimiz boyle geciyor.

Sohbetimizin baslarinda aileniz sizi yon-
lendirdi mi geklinde bir soru sormustum.
Siz cocuklarinizi yonlendiriyor musunuz?
Bizim yonlendirmelerimiz olmuyor. Ben
onlara benim gérdugima yansitiyorum,
ben de onlari kararlarinda serbest biraki-
yorum, esim de ayni sekilde. Onlarin ka-
biliyetleri oldugu konulari, isteklerini 6ne
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cikarmaya calisiyoruz yani sen voleybol
oynayacaksin demiyoruz, voleybol oy-
namayi severse, istiyorsa o zaman ona o
konuda destek oluyoruz. Tenis oynamayi
da kendisi istedi, tenisi birakmak istedigi-
ni de kendisi séyledi. Oglum da ayni se-
kilde, kararlarini kendi veriyor. Bana gelip
danistiginda ben fikrimi sdyltyorum ama
illa sunu yap diye diretmiyorum.

Hobileriniz nelerdir?

Cok fazla hobim var ama genel anlamda
spor, hepsinin ucu spora dayaniyor. Onun
disinda okumak ve sevdigim tarzda dizi-
leri izlemek. Sporu biraz daha acmamiz
gerekirse; motosiklet, dag bisikleti, tenis,
kayak, bunlarin disinda enteresan go-
rilen hangi spor varsa... Bu ara benim
icin revacta olanlar dag bisikleti ve tenis.
Dag bisikleti icin Belgrat Ormanlari’na
gidiyorum, muthis bir keyif, muthis bir
insanin kendisiyle mucadelesi. Ben 53
yasindayim, bisiklete baslayali yaklasik
bir sene oluyor. Ben yedigime ictigime
hic dikkat etmezdim. Dag bisikletiyle
birlikte bir anda hayatima enzimler, pro-
teinler, kaloriler girdi, alkol tuketimini di-
surdu clnkd cok agir bir spor. Bir de bir
ekiple beraber oldugunuz icin onlardan
kopmamaniz, beraber olmaniz gerekiyor.
O ylzden hayatimda bircok seye dikkat
etmemi sagladi. Hem yaparken hem son-
rasinda cok mesgul edici bir spor...

Onun araciligiyla bir sosyal sorumlulu-
gumuzu da vyerine getirdik. Maalesef
Belgrat Ormani cop yiginlariyla doluydu.
Bizim iki Teker adinda bir bisiklet grubu-
muz var, onlarla da tesadUfen ormanda
tanistik. Bir hafta sonra onlara katildik ve
cok keyifli gunler geciriyoruz. Iki sefer-
de saniyorum 5 ton civari ¢dp topladik.
Birincisinde 16-17 kisi ile beraber Cu-
martesi-Pazar yapmaya karar vermistik,
250 adet battal boy naylon torba almis-
tik. O torbalar Cumartesi ginU bitti, o
ylzden Pazar gund bir sey yapamadik.
Ondan 3-4 hafta sonra bu sefer 40 ki-
silik bir grupla bir ginde 450 torba cop
topladik. Torbalar Ust Uste koyarak bir
cop dagi yaptik, fotograflan falan var. O
da cok buyuk keyifti, kizm da benimle
beraber geldi, o da cok sevdi. Cép top-
lamak icin egilip kalkmaktan gtnlerce
baldirlarimiz agridi. insanlarin posetlerle
gelip ellerini sallaya sallaya gitmelerini
anlayamiyorum. Adam yiyor, iciyor, dyle

birakiyor, kenara bir yere atmak da yok.
Sonra rizgar esiyor, ucuruyor, kbpek ge-
liyor, domuz geliyor, ceylan geliyor, yag-
maliyor. 1 metrekarelik ¢cop bir anda 100
metrekarelik alana yayiliyor. Buna engel
olmak icin Orman Idaresi'yle birlikte ce-
sitli projelerimiz var, saga sola bariyerler
koyuyoruz yani esasinda girilmesi yasak
olan yerler var. Piknik alanlari zaten belli,
insanlarin oralarda piknik yapmasi lazim
ama adam yangin yollarindan vs. orma-
nin 7-8 km icine giriyor. Yanginla ilgili
en blyUk tehlike ciinkd sagdan soldan
topladiklari odun parcalariyla hemen
mangall yakiveriyorlar. Aramizda para
topladik, kilitler takiyoruz, bariyerler yap-
tinyoruz fakat bunlari da bir sekilde kul-
lanilmaz duruma getirebiliyorlar. Hirsiza
kilit dayanmaz demisler ya piknikciye de
bariyer dayanmiyor. Ancak kirletiyorlar,
kirletmeseler, getirdikleri malzemeleri bir
torbaya koyup c6p tenekesinin 6niinden
gecerken atsalar bir problem kalmaya-
cak. Yazik oluyor. Halkimizin bu konuda
daha duyarli olmasini bekliyoruz.

Cok tesekkiir ediyorum.
Ben tesekkur ederim.
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Dr. Burak Olgun

Enerji, iktisadi ve sosyal kalkinma icin
onemli girdilerin basinda gelir. Dinya
enerji ihtiyacinin 6nemli bir bolumina
karsilayan fosil yakit rezervinin biyuk bir
hizla tikenmesi, sanayilesme slrecin-
de enerji tiketimindeki hizli artisa bagli
olarak sera gaz emisyonlarinin insan
yasamini tehdit eder duruma gelmesi ve
ozon tabakasinin zarar gérmesi nedeni
ile enerji temini ve etkin kullanimi gu-
nimazun en énemli sorunlarindan birini
olusturmaktadir.

Enerji verimliligi; tUketilen enerji mikta-
rinin, Uretimdeki miktar ve kaliteyi du-
sirmeden iktisadi kalkinmayi ve sosyal
refahi engellemeden en aza indirilmesi
biciminde ifade edilmektedir.

Enerjinin verimli ve etkin kullanimini
6zendirmek ve bu hedefle cesitli calisma-
lar yapmak, bazi uygulamalari zorunlu
hale getirmek, yapilan calisma ve uygu-
lamalari denetlemek amaci ile Ulkemizde
de yakin zamanda bir takim yasal diizen-
lemeler yapilmistir.

Artan enerji tiketiminin cevresel etkileri
ve enerji maliyetlerinin giderek yuksel-
mesi dikkate alindiginda, harcanan ener-
jinin verimli ve etkin kullanimi 6n plana
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Isitma Sistemlerinde
Yasal Zorunluluklar

ctkmaktadir. Bu amacla yapilan yasal du-
zenlemelerin catisini olusturan 5627 Sa-
yili “Enerji Verimliligi Kanunu” 02 Mayis
2007 tarihli Resmi Gazete'de yayimlana-
rak yararlige girmistir.

e 2 Mayis 2007  Enerji Verimliligi Kanu-
nu Kanun No. 5627

¢ 9 Haziran 2008 Ulasimda Enerji Verim-
liliginin Arttinlmasina iliskin Usul Ve Esas-
lar Hakkinda Yonetmelik Sayr: 26901

e 9 Ekim 2008  Binalarda Isi
Yoénetmeligi Sayr: 27019

Yalitimi

e 25 Ekim 2008 Enerji Kaynaklarinin ve
Enerjinin Kullaniminda Verimliligin Artti-
rilmasina Dair Yonetmelik Sayi: 27035

e 5 Aralik 2008 Binalarda Enerj
formansi Yonetmeligi Sayr: 27075

Per-

® 6 Subat 2009 5627 Sayili Enerji Ve-
rimliligi Kanunu Kapsaminda Yapilacak
Yetkilendirmeler, Sertifikalandirmalar,
Raporlamalar ve Projeler Konusunda Uy-
gulanacak Usul ve Esaslar Hakkinda Teb-
lig Sayi: 27133

Bu vyasal zeminin olusmasinda cati
gorevini Gstlenen, kuruculugunu
M.K.Atatlrk’tn yapmis oldugu ve 1935
yilinda 2819 sayili kanun ile kurulmus
olan Elektrik isleri Etut idaresi, 2 Kasim
2011 tarih ve 28103 sayilli (mukerrer)
resmi gazetede yayinlanan “662 sayili
Kanun Hukmitnde Kararname'nin 89
uncu maddesinde belirtildigi Gzere kapa-
tilarak Yenilenebilir Enerji Genel Muddr-
[GgU kurulmustur.

Bircok gorevini sonradan kurulan baska
kurumlara devreden Elektrik isleri Etiit
idaresi, hidrolik kaynaklarimizin deger-

lendirilmesi kapsaminda, tlkemizde ku-
rulan biylk baraj ve HES'lerin projelen-
dirmesini yapmistir. Ayrica yenilenebilir
enerji konularinda (rtzgar, glnes, bio-
dizel, jeotermal) calismalarinin yani sira
enerji verimliligi ve enerji tasarrufu Uze-
rine de bircok calismasi bulunmaktadir.
Enerji kaynaklarinin degerlendirilmesin-
de, enerjinin etkin ve verimli kullanilma-
sinda Elektrik isleri Etuit idaresi gibi ciddi
bir muhendislik ve bilgi arsivi birikimine
sahip kurulus; gorev, yetki ve sorumluk
alanlarinda duzenlemeye gidilmesi yeri-
ne, nedeni anlasilmaz bir sekilde kapa-
tilmis, goérevlerinin bir kisminin Enerji ve
Tabii Kaynaklar Bakanligi'na bir kisminin
da Devlet Su isleri Genel Mudurligi’ne
devredilmistir. Devredilmeyen diger go-
revleri ise bu kanun hikminde kararna-
me ile yeni kurulan, Yenilenebilir Enerji
Genel MUdurltga'nin gorevleri olarak
belirlenmistir. Bunlar, 6zetle:

o Ulkenin hidrolik, rizgar, jeotermal,
gunes, biyokltle ve diger yenilenebilir
enerji kaynaklari 6ncelikli olmak Uzere
tim enerji kaynaklarinin tespiti ve deger-
lendirilmesine yonelik dlctimler yapmak,
fizibilite ve Ornek uygulama projeleri
hazirlamak; arastirma kurumlari, yerel
yonetimler ve sivil toplum kuruluslari ile
isbirligi yaparak pilot sistemler gelistir-
mek, tanitim ve danismanlik faaliyetleri
yUratmek,

e Sanayide ve binalarda enerjinin verimli
kullanimi ile ilgili olarak farkindalik olus-
turmak ve bu amacla calismalar yurdt-
mek,

e Enerji Verimliligi Koordinasyon Kurulu
tarafindan onaylanan enerji verimlili-
gi uygulama projelerini ve arastirma ve
gelistirme projelerini izlemek ve denetle-
mek,



e Yenilenebilir enerji ve enerji verimliligi
alanlarindaki calismalari ve gelismeleri
izlemek ve degerlendirmek, tlkenin ihti-
yac ve sartlarina uygun olarak arastirma
ve gelistirme hedef ve 6nceliklerini belir-
lemek, bu dogrultuda arastirma ve ge-
listirme calismalari yapmak, yaptirmak,
calisma sonuclarini ekonomik analizleri
ile birlikte kamuoyuna sunmak,

e Yenilenebilir enerji kaynaklarinin de-
gerlendirilmesine ve enerji verimliliginin
artinlmasina yonelik projeksiyonlar ve
Oneriler gelistirmek,

“tir.

Yapilan yasal duzenlemeler, 6zellikle
enerjinin 1sitma amach kullanmina y6-
nelik uygulamalara indirgenerek deger-
lendirildiginde iki yonetmelik 6n plana
ckmaktadir.

1. Merkezi Isitma ve Sihhi Sicak Su
Sistemlerinde Isinma ve Sihhi Sicak
Su Giderlerinin Paylastirnlmasina ilis-
kin Yonetmelik

Bayindirlik ve iskan Bakanhgi tarafin-
dan hazirlanarak 14/04/2008 tarih ve
26847(Mukerrer) sayili Resmi Gazate'de
yayinlanarak yurirlige giren bu yoénet-
meligin amaci, mevcut ve yeni yapilacak
birden fazla bagimsiz bolime sahip mer-
kezi veya bolgesel 1sitma sistemli ve sihhi
sicak su sistemli binalarda, isitma ve sih-
hi sicak su giderlerinin, bagimsiz bélim
kullanicilarina  paylastiriimasina iliskin
usul ve esaslari belirlemektir.

Bu yonetmeligin hiktumlerine gore:

* Yonetmelik huktimlerine gore insa edil-
memis binalardan; projenin eksik veya
hatall olmasi veya standartlara uygun
olmamasi halinde proje muellifleri, yapi-
min eksik/hatali olmasi veya standartlara
uygun olmamasi halinde ise varsa yapl
denetim kurulusu ve ytklenici firma so-
rumludur.

® Yapi ruhsati vermeye yetkili idareler,
projelerin ve uygulamalarin bu yénetme-

lik htktumlerine uygun olup olmadigini
denetler. Isitma ve sihhi sicak su tike-
timlerini dlcmek icin mahaller 6lcim ele-
manlari ile donatilr.

e Tilketilen enerjiyi sinirlandirabilmek
icin merkezi 1sitma sistemi kullanilan bi-
nalarda TS EN 215’e uygun termostatik
radyator vanasi kullanilir. Isi tiketimini
6lcmek icin ilgili standartlar saglayan isi
sayaclari veya 1si Olcerler kullanilir.

e Tlketim Olctimlerinde 1si pay Olcerlerin
kullanilmasi halinde, bagimsiz bolimler-
de kullanilan her bir radyatér grubuna isi
pay Olcer takilmasi ve dlcimlerin bitin
15l pay Olcerlerden yapilarak bagimsiz bo-
[Gmlerin tiketimleri hesaplanir.

e Tuketim 6lcimlerinde 1si sayaci kulla-
nilmasi halinde, bagmsiz boélimlerde
olcimlerin 1si sayaclarindan yapilarak ba-
gimsiz bolumlerin tuketimleri hesaplanir.

e Merkezi 1sitma sistemlerinde toplam
isitma giderlerinin %70’i, bagimsiz bo-
[Gmlerin lcllen 1si tlketimlerine gére
paylastirilir. Toplam 1sitma giderlerinin
%30'u ortak kullanim mahalleri, sistem
kayiplari, asgari isinma ve isletme gider-
lerinden kaynakli 1si giderleri olarak ba-
gimsiz boldmlerin  kullanim alanlarina
gore paylastirilir. Sihhi sicak su giderleri
ise sicak su sayaclari ile 6lctlen tuketim
miktarina gére paylastirilir.

2. Binalarda Enerji Performansi
Yonetmeligi

Bayindirlik ve iskan Bakanhgin tarafin-
dan hazirlanarak 05/12/2008 tarih ve
27075 sayill Resmi Gazete'de yayinlana-
rak yGrarlige giren yénetmeligin amaci,
binalarda enerjinin ve enerji kaynak-
larinin etkin ve verimli kullaniimasina,
enerji israfinin 6Gnlenmesine ve cevrenin
korunmasina iliskin usul ve esaslar du-
zenlemektir.

Bu yonetmeligin hiktmlerine gore:
e Isitma sistemi tasarim hesaplari TS
2164 standardina gore yaplilir.

trin dosyasi / makale

e Yeni yapilacak binalarda; toplam kulla-
nim alaninin 1.000 m?'den biyuk olmasi
halinde merkezi isitma sistemi yapilir (Bu
deger 01.04.2010 tarihinde yapilan de-
gisiklikle 2000m2’ye cikariimistir.).

e Merkezi 1sitma ve/veya kullanim alani
250 m?'nin Gstlnde olup bireysel 1sitma
sistemine sahip gaz yakit kullanilan bi-
nalarda, yogusmali tip isiticilar entegre
ekonomizerli cihazlar kullanilr.

e Merkezi i1sitma sistemi ile isitilan bina-
larda, sicaklik kontrol donanimlari ile isi
merkezinde ic ve/veya dis hava sicakligi-
na bagl kontrol donanimlarinin kullanil-
masl zorunludur.

e Merkezi isitma sistemli binalarin ba-
gimsiz  bolumlerinde sicaklik  kontrol
ekipmanlarinin kullaniimasi durumunda,
Isitma tesisati pompa gruplari zamana,
basinca veya akiskan debisine gore de-
gisken devirli secilir.

e Merkezi Isitma sistemine sahip bina-
larda, merkezi veya yerel isi veya sicaklik
kontrol cihazlari ile 1sinma maliyetlerinin
1si kullanim miktarina bagli olarak payla-
simini saglayan sistemler kullanilir.

e Merkezi Isitma sistemine sahip bina-
lardaki 1sitma kazani bacasi 6lcusU; atik
gaz kutlesi, atik gaz sicakhgr ve gerekli
atik gaz basincina gére TS 11389 EN
13384-1, TS 11388 EN 13384-2 stan-
dartlarindaki yéntemlere uygun olarak
hesaplanarak bulunur.

e Merkezi isitma sistemine sahip bina-
lardaki kazan verimleri; kati yakitl ka-
zanlarda %75'den, sivi ve gaz yakitl ka-
zanlarda, Sanayi ve Ticaret Bakanhgi'nca
5/6/2008 tarihli ve 26897 sayili Resmi
Gazete'de yayimlanan Sivi ve Gaz Yakith
Yeni Sicak Su Kazanlarinin Verimlilik Ge-
reklerine Dair Yonetmeligin 7. madde-
sinde belirtilen 2 yildiz verim sinifindan
daha dusutk olamaz.

e Merkezi 1sitma sistemlerinin yerlesim-
leri TS 2192 standardina; gaz yakit kul-
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lanan sistemlerin yerlesimi de TS 3818
standardina gore yapilr.

e Merkezi i1sitma sistemlerinde, kazana
geri donus su sicakhgi ile dis hava sicak-
lik kontrolinU yaparak sistem ekonomisi
saglayacak sistemlerin secilmesi gerekir.

e Merkezi i1sitma sistemlerinde kullani-
lacak sivi veya gaz yakith cebri tflemeli
brilorlt kazanlarda;

0 50 kW =500 kW arasinda Isitma kaza-
ni kapasitesine sahip sistemlerde iki ka-
demeli veya oransal kontrolli brilérler
kullanilir.

o 500 kW ve dzerinde isitma kazani
kapasitesine sahip sistemlerde oransal
kontroll bralérler kullanilir.

o 1500 kW Uzerinde Ustliinde yakma
yonetim sistemleri ve baca gazi oksijen
kontrol sistemi kullanilir.

e 500 kW ve UstU isitma kazanlarinda,
zaman icerisinde kazan ve tesisat iceri-
sinde olusan ve kazan verimliligini dd-
stren kireclenmeyi 6nlemek amaciyla su
yumusatma/Sartlandirma  sistemlerinin

kurulmasi gerekir.

e Isitma kapasitesi 100 kW ve Uzerinde-
ki kati yakith kazanlarda verimlilik aras-
tirllarak otomatik yakit besleme sistemi
kullanilr.

e |sitma kapasitesinin 100 kW ve Uzerin-
de olmasi halinde, ilk yatirim ve isletme
maliyetleri ile birlikte enerji ekonomisi
analizleri sonucunda daha ekonomik ol-
dugu raporlanan, mekanik ve elektronik
olarak birbirleri ile haberlesmeli calisan,
ihtiyaca gore kaskad kazan sistemleri
kullanilabilir.

Bu iki yonetmelik, 6zellikle enerjinin
iIsitma amaci ile kullaniminda, daha
acik bir ifade ile konut 1sitmasinda kul-
laniimasi sirasinda uyulmasi gerekli di-
zenlemeleri kapsamaktadir. Burada ilk
on plana cikan detay, 05.12.2008 ta-
rihinde yUrurlige girdiginde 1.000m?

olarak belirlenen, ancak daha tam
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Sekil 1. Temostatik radyatér vanasi.

olarak uygulamaya bile gecilemeden
01.04.2010 tarihinde yapilan degisik-
likle 2.000m?'ye cikarilan ve kullanim
alanina goére merkezi I1sitma sistemini
zorunlu tutan dizenlemedir. GUnimiz
uygulamalarinda binanin dis kabuguna
yalitim malzemesi uygulamasi yapildig
dikkate alindiginda, binanin dis zarfi
bir kabuk olarak degerlendirilip yapinin
tdmadndn isitilmasi esas olarak alinma-
lidir. Bireysel i1sitmaya geciste, binanin
birbirinden bagimsiz boélumleri, yani
her bir daire arasinda (déseme, tana ve
bina ici duvarlar) yalitim uygulamasi ya-
piimalidir. Burada tanimlanan kullanim
alani sinirinin neye goére belirlendigi
veya daha sonra neye goére degistirile-
rek ylkseltildigi tam olarak belirtileme-
mekle beraber, dikkatle incelendiginde
son zamanlarda hizla artis gdsteren
toplu konut uygulamalarina yoénelik
oldugu Ancak
burada kullanim alani kistasindan cok,
bagimsiz kullanim alanlari yani daireler
arasindaki yaltim belirleyici olmahdir.
Unutulmamaldir ki, sadece toplam
kullanim alani sinirt 2.000m2'nin al-

izlenimi vermektedir.

tinda olmasi nedeni ile bireysel isitma
sistemi tercih edilmis bir binadaki, Isit-

L

Hafiza pulu

Sivi hissedicili eleman
» Asir yik emniyeti
Sicaklik ayar degeri

A4

L

Salmastra

Vana cekirdegi

A

» DIN standartlarina uygun
baglanti disi

ma sistemi aktif olan ve olmayan farkh
daireler arasindaki bina ici duvarlarin
yalitimsiz olmasi nedeni ile isi kayiplari
olusacaktir.

Duzenlemelerde istenilen diger bir tek-
nik uygulama da merkezi isitma sistem-
lerinde, termostatik radyatoér vanasi
kullanim zorunlulugudur. Termostatik
radyator vanasi, bir vana ve bu vananin
Uzerine baglanmis termostattan olus-
maktadir. Oda sicakli§l termostat Gze-
rindeki gosterge cizelgesi yardimiyla
ayarlanir. Termostat, oda sicakligi ayar-
lanan degere geldigi zaman otomatik
olarak vana Uzerindeki pimi iterek su
akisini kisar ve vanayi kapatarak radya-
tordn gereksiz yere isi yaymasini onler.
Termostatik radyator vanalarinda, oda
sicakligi iki derece dusiince, termos-
tat tekrar devreye girip vana Uzerin-
deki pimi itmeyi birakarak yeniden su
dolasimi yapilmasini saglar. Termosta-
tik vana kullaniminin enerji tasarrufu
ozelligi disinda diger bir avantaji da,
kullanilmayan hacimlerde en dusuk si-
caklik konumunda tutulan radyatorler-
de, ortam sicakhgr cok dusttiginde su
sirklasyonuna izin vererek, donma ve



dolayisi ile donma nedeni ile olusmasi
muhtemel fiziki hasarlarin 6niine gece-
bilmesidir.

500 kW ve Ustl i1sitma kazanlarinda,
zaman icerisinde kazan ve tesisat iceri-
sinde olusan ve kazan verimliligini du-
stren kireclenmeyi 6nlemek amaciyla
su yumusatma/sartlandirma sistemle-
rinin kurulmasi zorunlu tutulmaktadir.
Bu sistem, buhar kazani uygulamala-
rinda kullanilmaktadir.
larinda, son kullanim noktalarinda ve
kondens ayiricilarda (kondenstop) sivi/
buhar kacagr olmasi neredeyse imkan-
sizdir. Ayrica kullanilan buharin tiim
kondensatinin da kazana geri donu-
sU saglanamayabilir. Dolayisi ile buhar

Buhar tesisat-

kazani sisteminde surekli bir akiskan
kaybi vardir ve bu kayip taze su ile bes-
lenir. Tesisata yeni giren taze su bera-
berinde kirec ve istenmeyen bilesimleri
de tasiyabilir. Bu durumda taze suyun
icin  yumusatma/sartlandir-
ma sistemleri kullanilmaktadir. Ancak
ilginc olan durum, isitma tesisatinda
surekli akiskan kaybmin olmamasi ve

islenmesi

dolaysi ile sisteme taze su girisinin ol-
mamasidir. Isitma sistemlerinde kacak
istenmez ve kolaylkla da &6nlenebilir.
Bu durumda isitma tesisatinda niye su
yumusatma/sartlandirma sistemine ih-
tiyac duyulmaktadir?

Sekil 2. Cok kolonlu
Isitma sistemi

e el
€= y
“—— Sekil 3. Tek (daire)
S el kolonlu isitma sis-
i : | .
e SR temi

Merkezi 1sitma sistemine sahip bina-
larda, merkezi veya yerel isi veya si-
cakhk kontrol cihazlari ile 1sinma ma-

liyetlerinin isi kullanim miktarina bagh
olarak paylasimini saglayan sistemler
kullanilmasi zorunlu hale getirilmistir.
Bu sistemlerde ilk deginilmesi gereken
bilesen kalorimetre olarak da tabir
edilen 1si sayaclaridir. Isi sayaci kulla-
nilmasi, teknik olarak ancak daire giri-
sinin bir noktadan beslendigi sitemler-
de mumkUnddr. Bu durumda, merkezi
Isitma tesisatindan daireye giris sade-
ce bir noktadan gerceklesmekte ve bu
noktada doénis suyu hattinda takilmis
sicakliga karsi dayanikl, gbévdesinde
dahili ve harici olmak Utzere sicaklik
sensorleri bulunan klasik tlrbin tipi
bir su sayac bulunmaktadir. Sayacin
Uzerinde kontrol Unitesi gidis/dénUs
suyu sicakliklari farki ve su debisi ile
sicakhlara bagl olarak belirlenen ha-
cim/kutle donltstm duzeltme katsayisi
ile faydalanilan toplam enerji miktari-
ni hesaplar. GUnumuzde kablolu (cok
uzak mesafelerden okumaya imkan
saglayan m-bus iletisim protokolll) ya
da kablosuz (RF) okuma sitemlerine
sahip, teknolojik olarak cok ileri sevi-
yelere ulasmis 1s1 sayaclari kullanmak
mumkindur.

Sekil 4. Is1 Sayaci (Techem)

Ancak 1si sayaclarinin, hali hazirda
merkezi sistemle Isitilmakta olan mev-
cut bircok binaya uygulanmasi teknik
acidan mumkun degildir. Bunun nede-
ni cok kolonlu sistem kullaniimasidir.
Bu sistemde daireye, radyatér grup
sayisina bagl olarak cok sayida nok-
tadan sicak su girisi yapiimaktadir. Her
radyatoér grubuna isi sayaci takilmasi
da hem teknik acidan oldukca kulfetli
olmakla birlikte, maliyeti de g6z énu-
ne alindiginda durumu imkansiz hale
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Sekil 5. Is1 Sayaci Calisma Prensibi (ISTA)

getirmektedir. Bu nedenle kullanilmak
Gzere radyatér Uzerine monte edile-
bilen, pil ile beslenen isi pay Olcerler
Bu pay Olcerlerin
montaji, cok kolay olmasina ragmen
ayar gerektirdigi icin konusunda uz-
manlasmis personel tarafindan yapil-
maktadir. Bunun en buyuk nedeni,
montaj ve ayar sirasinda radyatérdn
tipi, boyutu ve 1si kapasitesi gibi 6zel-
liklerin cihaza tanimlanmasidir. Bura-
dan da anlasilacagi tzere bu pay 6l-
cerler, radyator ylzey sicakligr ile oda
sicakligi arasindaki farki 6lcerek teorik
1sil glict hesaplar, su debisi 6lcimu
yapmaz. Oysa ki pratikte bircok radya-
tor, sistem tasarimini sirasinda belirle-
nen tasarim debisi, boru sistemindeki
hidrolik balans bozukluklari, kirlenme,
hat direnclerinin zamanla degismesi
gibi nedenlerle ile pratikte aynen sag-
lanamamaktadir. Buna ragmen cok
kolonlu sistemlerde maalesef baska
bir 6lcim alternatifi de bulunmamak-

kullaniimaktadir.

tadir. Isil enerjinin daire bazinda payla-
siminda unutulmamasi gerek diger bir
ayrinti da dairedeki tim radyatérlerin
tamamen kapali olmasi durumunda
dahi; dairenin, merkezi 1sitma sistemi
giderine %30 oraninda katilma zorun-
lulugudur. Buradaki %30 orani, ka-
zanin ve binanin bir kabuk olarak isil
ataleti ile ortak mekanlar (merdiven
evi, kapici dairesi vb.) 1sitmasini temsil
etmektedir.
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Kazanlarda enerji verimliligi, yanmanin
ne kadar iyi geceklestigine, yanma so-
nucu aciga cikan isi enerjisinin kazan
icindeki 1si transfer akiskaninina transfer
oranina bagldir. Yanma sonucu atmos-
fere salinana yanma gazlarinin bilesimi
ise, icindeki kirleticiler nedeniyle kullani-
lan yakit cinsi ile degisiklik gostermekle
beraber yanma kalitesinin bir dlctsudar.
GUnUmuzde 1sitma ve cesitli endUstri-
yel proseslerden elektrik enerjisi Ureti-
mine kadar bircok alanda yaygin olarak
kullanilan dogalgazin kullanimi, he ne
kadar Cin sahillerinde deniz suyundan
buharlastirma ile tatl su elde edildigi
uzun zaman &ncesine kadar gitse de, bi-
linen ticari kullanim 1885 yilinda Robert
Bunsen’in kendi adiyla anilan ve gazin
havayla uygun oranda karisip temiz mavi
bir alevle yanmasini saglayan ocak bas-
ligini kesfiyle birlikte, gaz konutlara da
girmesi ile baslar.

1. YAKITIN YANMASI

Bir yanma reaksiyonu genellikle bir yakit
ve bir okside edicinin dahil oldugu bir
reaksiyondur ve enerji serbest hale geci-
rilir. Okside edici ya oksijen ya da hava-
dir ve karbon dioksit (CO2) ve su (H20)
birincil yanma Urunleridir. Tam yanma,
yakittaki tim hidrojen ve karbonun CO2
ve H2O'ya cevrilmesi icin yeterli oksije-
nin ortamda bulunmasini gerektirir. Bu
ideal durum stokiyometrik kosul olarak
isimlendirilir. Aksi halde eksik yanma ger-
ceklesmekte ve diger yanma UrUnleri de
olusmaktadir. Bunlarin en 6nemlisi kar-
bonmonoksit (CO) ‘“tir.
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ideal-stokiyometrik kosullarda C ve H in
tam yanmasi halinde yanma denklelmeri:
2 2+

2+ 2 2 2 +

Yakit tamamen vyandiginda, icerisin-
deki karbon (C) karbondioksite (CO2),
hidrojen(H2) su buharina (H20), kukurt
(S) kukart- dioksite (SO2) donusmekte-
dir:

C+ 02 »CO2 + 8113 kcal’kg-C
2H2 + 02 #2H20 + 34650 kcal/kg-H
S+ 02 »502 + 2250 kcal’kg-S

Yanma havasi, dolayisi ile 02 eksikligi
nedeni ile yakitin tam olarak yanmamasi
nedeni ile yakit icerisindeki karbonun bir
kismi karbonmonoksite (CO) donUsur ve
bu durum eksik yanma olarak isimlendi-
rilir:

2C + 02 »2CO + 2467 kcal/kg-C

Buradan da gordlebilecegi gibi; yetersiz
oksijen sonucu karbonun karbondioksite
doénlsemeden karbonmonoksit halin-
de kalmasiyla kaybedilen enerji miktar
%70 mertebesindedir.Bu nedenle, mu-
kemmele yakin yanmanin saglanmasi
icin, genel bir kural olarak yakita verilen
hava belirli oranda arttinimaktadir. Buna
"hava fazlalik katsayisi” denilmektedir.
Yakit cinsine bagli olarak deg@isen bu
katsayinin gereginden az olmasi halinde
karbonmonoksit (CO) olusmakta; tuketi-
len birim yakit basina Uretilen enerji azal-
makta, yakit cinsi ile degisen oranlarda
yanma atiklarinda islilik baslamakta ve
dolayisi ile yanma verimi dismektetir.

1.1 Dogal gazin Yanmasi

1.1.1 Teknik Tanimlar

Dogal gazin yanmasinin termodinamik
ifadelerinin daha diizgin anlasilabilmesi

icin asagidaki teknik tanimlamalar dikka-
te alinmalidir.

Alt 1sil deger: Bir gaz yakitin sabit ba-
sincta o6lctlen alt 1sil degeri, birim ha-
cimde gaz yakitin doymus hava ile tam
yanmasl sonucu; yanma UrinU gazlar
15°C'da sogutularak ve yanma UrinU
icinde bulunan su buhari da buhar fazin-
da birakilarak ortaya cikan i1si miktaridir.
Ust 1sil deger: Bir gaz yakitin sabit ba-
sincta olctlen Ust sl degeri, birim ha-
cimde bir gaz yakitin doymus hava icinde
(gaz ve hava 15°C'da olmak Uzere) yakil-
masl sonucunda; yanma gazlari 15°C'da
sogutularak ve yanma drdnleri icinde
bulunan su buharinin sogutulmasi sonu-
cunda aciga cikan toplam isi miktaridir.
Daha acik bir ifade ile Ust 1sil degerde su
buhari sivi fazinda, alt 1sil degerde su bu-
hari gaz fazindadir. Yani, Gst isil degerde
su buharinin 1sil degeri ile yanma Urinle-
rinden cikan isil deger toplanarak islem
yapilir.

Teorik yanma havasi: Bir birim yakitin
tam olarak yanabilmesi icin hava fazlasi
dikkate alinmadan gerekli olan hava ihti-
yacina denir (Nm3/m3).

Gercek yanma havast: Bir birim agirligin-
daki veya hacmindeki yakitin tam olarak
yanmasini saglamak amaciyla teorik yan-
ma havasina ilave edilen, hava fazlasi da
dikkate alinarak verilmesi gereken hava
miktaridir.

1.1.2 Dogal gazin Ozellikleri

Dogal gaz; metan, etan, propan gibi ha-
fif molekuler agirlikli karbonlardan olu-
san renksiz, kokusuz ve havadan hafif
bir gazdir. Emniyet acisindan dogal gazin
koku ile anlasilabilmesi icin koku verici
maddeler ilave edilir Kukart miktari ol-
mayan tek konvansiyonel yakit oldugu
sdylenebilir. En dénemli 6zelligi temiz bir
yakit olmasi ve cevreyi kirletmemesidir.
Gaz halinde olmasi nedeniyle, yanma ha-



vasi ile daha homojen bir karisim olustu-
rarak kolay yanar. %5 ile %15 oraninda
havaya karistiginda patlayici 6zelligi var-
dir. Tam yandiginda mavi bir alev olustu-
rur. Hidrojen miktari kati ve sivi yakitlara
gore daha yuksektir. Karbon miktari ise
daha azdir. Ayrica havadan daha hafiftir.
Pratikte yakit olarak kullanilan dogal ga-
zin bilesimi:

e Metan CH4 (%70-96),

e Etan C2H6 (%1-14),

e Propan C3H8 (%0-4),

e Bitan C4H10(%0-2),

e Pentan C5H12 (%0-0,5),
e Hekzan C4H14 (%0-2),

e Karbon dioksit CO2 (%0-2),

e Oksijen 02 (%0-1,2),

e Azot N2 (%0,4-17)

gazlarindan olusur.

1.1.3 Isil (Kalorifik) Deger

Yakitlarin 1sil (kalorifik) degerleri “Net”
ya da "Alt” isil deger, “Gross” ya da
“Ust” 1sil deger olarak iki farkli sekilde
tanimlanir. Bircok yakit yanma sirasinda
su buhari haline dénlsen hidrojen icerir.
Eger yanma gaz (baca gazi), ortam si-
cakhigina (20°C) dusurulurse, su buhari
sivi hale gecer ve ayni esnada buharlas-
ma gizli 1sisi aciga cikar. Bu sekilde tespit
edilen 1sil deger “Gross” ya da “Ust” isIl
degerdir. Genelde yapilan uygulamalar-
da yanma gazlarn yuksek sicakliktadir.
Bu durumda gazin gizli 1sisi aciga cik-
mamakta ve elde edilen isil deger alt isil
degeri ifade etmektedir. Yogusmali tip
kazan ve kombilerdeki verim farki da bu
sekilde aciklanabilir.

Alt ve Ust isil deger arasindaki fark tama-
men yakitin icerdigi hidrojenin bir fonk-
siyonudur.

Dogal gazin yaklasik olarak %24 gibi
yUksek bir degerde H2 icermesi nedeni
ile dogal gazin yanma trtnleri icerisinde
su buhar oldukca yUksektir. Yanma veri-
mi ifade edilirken, bu verimin alt ya da
Ust 1sll deger bazinda ifade edildigi be-
lirtilmelidir. Bu ayni zamanda baca gaz
icerisindeki su buharmin, buharlasma
gizli 1sisinindan faydalanmanin bir élcttd
olup, kullanilan yakma sisteminin kon-

vansiyonel ya da yogusmali tip oldugunu
da ifade eder.

Dogal gazin fabrikasyon Uretim bir gaz
olmamasi nedenil ile birlesimindeki hid-
rokarbon dagiliminin farkliliklari da dik-
kate alinarak ortama olarak:

* C% (agirlik bazinda) : % 74.35

* H% (agirlik bazinda) : % 23.71

e Ust Isil Deger (ortalama) : 9055 kcal/Nm?
e AltIsil Deger  : 8250 kcal/Nm?

e Max CO2 yuzdesi: % 11.92
(stokiyometrik kuru bazda)

e Teorik Yanma Havasi : 10.98 m? hava/
m? gaz

e Teorik Atik Baca Gazi: Kuru bazda 8.76
m>3/m3 Dogal gaz

Islak bazda 10.78 m3m?3 Dogal gaz

¢ Yogunlugu : 0.65-0.70 kg/m?

¢ Baca Gazindaki Suyun Cig Noktasi: 56 °C

degerleri verilebilir. Bu degerler, ilgili gaz
dagrtim sirketi ile irtibat kurularak anlik
olarak temin edilebilir. Ozellikle baca
gazi icerisindeki suyun cig noktasi sicak-
ligindan da gorllecegi tzere, atmosferik
basinc altinda do@al gaz yanma drina
olan baca gazi icerisindeki suyun 56°C
ve altindaki sicakliklarada yogusarak sivi
faza gectigi gorilmektedir.

Alii1sit deger ile st 1sil deger arasindaki
iliski su sekilde ifade edilebilir:

U=+

Hust : Ust 1sil deger

Halt: Alt i1sil deger

msu: Yanma gaz! icerisindeki su buhari
katlesi

hfg: Suyun buharlasma gizli isis

1.1.4 Yanma Havasi

Yanma havasi olarak kullanilan havanin
kompozisyonu (hacimsel):

® % 20.95 oksijen (02)

® % 78.09 azot (N2)

* % 0.93 argon

® % 0.03 karbondioksit (CO2)'den olu-
sur.

Yanma icin kullanilan hava, normal sart-
lar altinda kuru olmayip su buhari icerir.
Su buhari miktari, bagil nem ve sicakligin
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fonksiyonu olarak degisiklik gosterir.
Ornegin atmosfer basinc altinda 25°C
sicakliktaki 1 kg hava; %20 bagil nem
iceriyorsa 0.00391 kg su, %90 bagil
nem iceriyorsa 0.01801 kg su tasimak-
tadir.

Havanin icerdigi bu su belirli bir miktar
Istyl sogurmakta ve isi kaybina neden ol-
maktadir.

1.1.5 Yakit-Hava Karisimi

Teorik (stokiometrik) hava: Bir yakitin
tam olarak yanmasi icin gerekli olan en
az hava miktarina stokiometrik veya te-
orik hava denir. Buradan da anlasilacagi
gibi bir yakit teorik hava miktari ile ya-
kilirsa yanma UrUnleri arasinda serbest
oksijen bulunmaz. Bir yakit teorik hava
miktarindan daha az hava ile yakilirsa
yanma tam olmaz ve yanma UrUnleri ara-
sinda istenmeyen Urlnler ortaya cikar.
Tam yanma sonucu su buhari ve kar-
bondioksit gazi meydana gelir. Yanmada
yakitin yanmasi icin daha fazla hava ol-
masi gerekir. ideal miktardan daha fazla
verdigimiz havaya hava fazlalig, verilen
hava miktarinin ideal hava miktari ora-
nina da hava fazlalik katsayisi denir. Bu
deger dogal gaz icin 1.05 ile 1.12 ara-
sinda alinabilir.

c |

Lideal : Yakitin tam olarak yanmasi
icin gerekti teorik yanma havasi miktari
Lgercek : Uygulamada verilen hava mik-
tari

2. BACA GAZI BIiLESENLERI,
EMIiSYONLAR

2.1 Oksijen (02)

Yakit cinsine ve hava fazlalik katsayisina
bagl olarak, karbonmonoksit olusumu-
na neden olmayacak sekilde, baca gaz-
lari icerisinde oksijen oraninin mimkan
oldugunca duslik olmasi istenmektedir.
Dogalgazda %2-3, sivi yakitta %3-4,
katiyakitta %5-6 oksijen orani baca gazi
analizleri icin ideal degerler olarak kabul
edilmektedir.

Oksijen tayini, verimli bir yanma icin
gerekli fazla havanin saglanmasinda en
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guvenilir yoldur. Karbondioksit ve fazla
hava orani arasindaki iliski, kullanilan
yakitin kimyasal iceregine gore farklilk
gostermesine karsin, oksijen ile fazla
hava orani arasinda dogrulsal bir iliski
vardir.

Cok yuksek hava orani genellikle ide-
al degerden fazla yanma havasi temini
ile veya asirl baca cekisi ile ortaya cikar.
Bu durumun karsih@i ise yine yetersiz
yakit teminidir. Asiri fazla hava ile calis-
ma, baca gazi sicakliginin artmasina ve
onemli oranlarda verim kaybina yol acar.
Clnku artan fazla hava ile birlikte sicak-
igin da artmasi, bu fazla havanin belirli
bir blytkligune kadar gecerlidir.

%3 oksijen karsiligr %15 fazla hava, do-
gal gazli bir yanma icin ideal bir orandir.
Bu oranin Uzerindeki %5 ve hatta %7
ye kadar oksijen karsiligi fazla hava ko-
numlarinda kazana saglanan oksijen,
herhangi bir yanma islemine girmeksizin
dogrudan icerideki sicakligi alip sicakhgi
artarak disari cikacaktir. Ancak daha fazla
asirt hava konumuna ise yanma odasinin
sicakliginin ve yanma dengesinin bozun-
masi sonucunda atik gaz da sicaklik artisi
degil aksine azalis s6z konusu olacaktir.
Hatta fazla hava nedeniyle tamamen
azalan CO emisyonun da degisip, bo-
zulan yanma dengesi ile birlikte ani pik
degerlere cikacaktir. Fazla hava oraninin
yetersiz olmasi durumu ise yakita oran-
la yanma havasi miktarinin az olmasi ve
baca cekisinin dusik olmasi nedenlerine
baglanabilir. Bu durumda yogun duman
ve yiksek CO emisyonu ortaya cikar.

2.2 Karbondioksit (CO2)
Karbondioksitin baca gazlari icerisinde
ylUksek oranda bulunmasi tercih edilir.
Dogalgazda %11, sivi yakitta %14, kati
yakitta %14 karbondioksit degerleri,
baca gazi analizleri icin uygun merte-
beler olarak soylenebilmektedir. lyi bir
yanmanin dogal sonucu olarak baca
gazlarinda yuksek oranda karbondioksit
bulunur.

2.3 Karbonmonoksit (CO)

Yanma gazlari icerisinde istenmeyen bir
bilesendri. islilik ve kirlenmeye de neden
olur. Yanma ortamina verilen oksijen ar-
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tinlarak, eksik yanma tamamlanmali ve
karbonmonoksit, karbondioksite donis-
trdlmelidir. Baca gazi analizlerinde kar-
bonmonoksit miktari 100 ppm degerine
kadar normal kabul edilebilmektedir.
Karbonmonoksit 6lcimu, eksik ve ye-
tersiz yanmanin en iyi gostergesi olup
ylUksek CO emisyonunun nedenleri soyle
siralanabilir:

e ilk ve en yaygin gériilen neden olarak
da gereginden az miktarda fazla hava ile
calisma sayilabilir.

e Yetersiz yanma ve yuksek CO emis-
yonunun bir diger nedeni de cok dusuk
baca cekisidir.

e Alevin yanma odasindaki soguk yu-
zeylere carpmasli ve bunun sonucunda
atesleme icin gerekli sicakligin altina
dastlmesi ile o noktadaki yanmanin son
bulmasi. Soguk yizeylere carpmasi icin
alevin gereginden cok daha fazla genis
hacme ulasmasi ana neden olmakla bir-
likte, yanls alev konumu ve hatali yanma
odasi dizayni da karsilasilabilen diger ne-
denlerdir.

2.4 Kiikurtdioksit (5S02)

Yakit icerisindeki kukurtiin yanmasiy-
la ortaya cikan kukurtdioksit, cevre
icin tehlikeli emisyonlarin basinda ka-
bul edilmektedir. Briloér ve kazanda
alinacak onlemlerle ilgisi olmayan bu
atik gaz, yakitin cinsine gore degisiklik
gosterir. Dogalgaz kullaniminda, baca
gazinda mevcut olamayan olan kikdrt-
dioksit, %0,5 kukdrt barindiran kémur
kullanildiginda, baca gazlarinda 150-
200 ppm degerlerinde olabilmektedir.
Kakurtdioksitin, baca gazlarinda, dusuk
sicakliklarda, su buhar ile birleserek
sulfirik asite donUstigu, kazanlarda ve
baca sisteminde tahribatlara neden ol-
dugu bilinmektedir.

2.5 Azotoksitler (NOx)

Yakit cinsine bagl olarak, ocaga verilen
havanin fazlalik katsayisi ile ocak dizay-
nindan kaynaklanan nedenlerle yanma
gazl icerisinde azotoksitler olusmaktadir.

2.6 Su Buhari (H20), Kondenzasyon
Hidrojen kokenli yakitlarda yanma sonu-
cu olusan baca gazi bilesenlerinden biri-
nin de su buhari (H20) ‘dir. Yanma denk-
lemi g6z 6nline alindiginda su buharinin
olusumu:
2H2+02#2H20+34650Kcal/kg-H seklin-
dedir.

Burada 1 gr hidrojen (H2), 9 gr su (H20)
olusumuna neden olmakta, ortaya cikan
su ise baca gazlari icerisinde su buha-
ri olarak kazani terk etmektedir. Bahsi
gecen suyun buharlasabilmesi icin, Ure-
tilen 1sidan bir bolumd kullaniimakta ve
kullanilan 1si miktari ise yakitin alt ve Ust
isil degeri arasindaki farki meydana ge-
tirmektedir.

Dogalgaz gibi hidrojen (H2) kdkenli ya-
kitlarin kullanilmasinda iki nokta dnem
kazanmaktadir. Bunlardan birincisi, baca
gazlari icinde atilan su buharinin bacada
yogusmasl sonucu yaptigi korozyon ve
diger istenmeyen etkiler, ikincisi ise alt ve
st 1sil degerler arasindaki kullanilmayan
farkin yarattigi enerji kaybidir. Alt isil de-
ger baz alindiginda, yakit olarak, metan
(CH4) kokenli dogalgazda bu fark %11,
hidrojende % 18.5 metebesindedir.

Kondenzasyonlu (yogusmali) dogal gaz
kazanlarinda ise kazan icinde veya kaza-
na entegre yogusturucuda, baca gazla-
rinda bulunan su buharinin yogusmasina
izin verilmekte ve bu maksatla sistem
donls suyu yogusturucudan gecirile-
rek, dogal gaz icin baca gaz ciglenme
sicakligr olan 56°C ‘'ye kadar baca gaz
sicakliklari dustrtlmekte, soguyan baca
gazinin 1sisina ek olarak, yogusan su-
yun gizli 1sisi da kazan icindeki akiskana
transfer edilmekte, yogusan su miktari-
na bagl olarak normal kazanlara oranla
% 10-15 verim artisi saglanabilmektedir.
Alt 1sil deger esas alindiginda yogusmali
kazan verimleri kimulatif olarak hesap-
landigindan; goreceli olarak % 100'den
buytk ifade edilmektedir. Termodinamik
acidan hicbir verim ifadesinin % 100den
blytk olamayagr bilinmekle beraber;
bu gdsterim sekli alt isil degerle hesap-



lanmis verimle karsilastirma yapabilme
amachdir. Ancak st 1sil degere gore s6z
konusu verim, termodinamik yasalarina
da uygun olarak her zaman % 100'den
kdcuktar.

2.7 Baca Gazi Sicakhigi (T)

Yanma verimi acisindan en énemli para-
metrelerden biriside baca gazinda sicak-
lik 6lcimddr. Baca gazinin ideal sicaklik
degerleri, kullanilan yakit ve yakma siste-
mi ile dogrudan iliskili olup, cok belirgin
sinir deg@erler verebilmek miumkun degil-
dir.

Ancak kémur ve fuel-oil gibi kikurt ice-
rigi fazla olan yakitlarin, bacadaki SO2/
SO3 bilesenleri ve su buhari ile 140-
160°C sicaklik araliginda tepkimeye gi-
rerek H2SO4 olusumuna yol acmasi ne-
deniyle sicakligin, gazin atmosfere son
salininim noktasina kadar bu degerin
altina dusurtlmemesi énemli bir teknik
sinirlamadir.

Diger taraftan gaz yakitlarda, kukdrt ol-
mamasl nedeniyle bu tur bir olumsuzluk
olmamasina karsin, baca gazi icerisinde-
ki su buharinin yogusma sicakligi olan
55-60°C lik bir sinirin bulundugu goz
onunde tutulmalidir. Dogal gazli yakma
sistemlerinde baca gazinin atmosfere
atildigl noktaya kadar bu sicakliga dus-
memesi icin gerekli kazan cikis baca gazi
sicakliginin ne olacagi, baca boyutlari,
uzunlugu ve izolasyon durumu ile belir-
lenen bir 6zelliktir.

Bu gibi nedenlerden dolayi 6zellikle do-
nUstim once kémdr kullanan ve daha
sonrasinda dénUsime tabi tutulup yakit
olarak dog@algaz kullanilan kazanlarda,
kémur icin dizayn edilmis mevcut baca
caplan cok buytk kalmakta ve dolayis
ile gaz akis hizi yavaslamaktadir. Bu ya-
vaslamay! takiben baca cidari ile daha
uzun sUre temasta kalan baca gaz hizla
sogumakta ve yukarida belirtilen sinirin
altina dusttiginde ise baca ic cidarinda
yogusma meydana gelmektedir.

Ayni durum cok dusik sicaklikta calis-
tirlan dogalgaz yakith kazanlar icin de
s6z konusudur. Bu uygulamalarda kazan
icinde yogusma, korozyon nedenil ile is-

tenmeyen bir durum oldugundan; kazan
icindeki su sicakhgini strekli belirli bir de-
gerinin Uzerinde tutarak tesisata ihtiyac
oranin sicak su goénderimini saglayan 3
veya 4 yollu vana ve bu vananin sirekli
kontrolinU saglayan otomatik kontrol
sistemi kullanilmaktadir.

Baca gazinda dusurtlmeyen yuksek si-
cakligin nedeni cok cesitli olabilir. Kazan
kapasitesine kiyasla buyulk secilmis bru-
|6r ve asiri yakit en yaygin gorilen ne-
denlerden biridir. Uygulamalarda siklikla
karsilasilan bir diger sorun da asiri baca
cekis basincidir. Asirt cekis basinci gazin
yanma odasinda kalis suresini kisaltarak
Isi transferini azaltacak ve sonucta yuk-
sek baca gazi sicakligina neden olacak-
tir. Kirli 1s1 transfer yuzeyleri de yuksek
baca gazl sicakhigini olusturan nedenler
arasinda sayilabilir. Ancak tim bu neden-
lerdan hangisinin yUksek baca gazi sicak-
higini olusturdugunu anlamanin itk adimi
baca gazlarinin analiz edilmesi ve cekis
basincinin dlctlmesidir.

3. BACALAR

Bacalar dogal cekisli ve zorlanmili cekis-
li olarak ikiye ayrili. Yanma icin gerekli
havanin emilmesi ve yanma Urlnlerinin
kazanda duman yollarinda istenilen hiz-
da dolastirilmasi bacada yaratilan dogal
cekisle saglaniyorsa, buna dogal cekis-
li baca adi verilir. Burada cekisi yaratan
kuvvet sicaklik farki dolayisi ile olusan
yogunluk farkidir. Zorlanmis cekisli baca-
larda ise cekme kuvveti bir emis fani ile
olusturulur.

Dogal cekisli kalorifer kazanlari, baca
acisindan dort grupta toplanir.

Koémiir Kazanlari:

Yakma havasi emilmesi; kazandaki, bag-
lanti kanallarindaki ve bacadaki direnc-
lerin karsilanmasi baca cekisi ile gercek-
lesir.

Alcak Basinch Uflemeli Briil6rlii Ka-
zanlar:

Kazandaki, baglanti kanalarlindaki ve
havadaki direncler baca cekisi ile karsi-
lanir.
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Yiiksek Basinch Uflemeli Briilorlii Ka-
zanlar:

Baglanti kanallarindaki ve bacadaki di-
rencler baca cekigi ile saglanr.

Atmosferik Briilérlii Dogalgaz Ka-
zanlarr:

Sadece gaz akis emniyetinden sonra-
ki baglanti kanali ve bacadaki direncler
baca cekisi ile karsilanir.

Modern kazanlarda, ¢zellikle doga gaz
kazanlarinda uygun baca kesiti ve uygun
baca konstriksiyonu blytk énem tasir.
DIN 4705 e gbre baca cekisi ici asagida-
ki formul kullanilir:

PH = PL + PW + PA + PE (pascal)

PH : Dogal baca cekisi

PL : Yakma havasi emilmesi icin
basinc kaybi

PW : Kazandaki basinc kaybi

PA : Baglanti kanallarindaki basing
kaybi

PE : Bacadaki basinc kaybi
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Brillorde maksimum giivenlik, yuksek verim;
Alarko ALG serisi dogal gaz briilorleri

Uzun sdreli testler sonucunda Alarko
Carrier'in gaz konusunda deneyimli uz-
manlar tarafindan gelistirilen ve yUksek
teknoloji ile Uretilen ALG serisi dogalgaz
bralorleri, dogalgaz ve LPG ile ayni ve-
rimlilikte calisma 6zelligine sahip.

MAKSIMUM GUVENLIK VE
GUVENILIRLIK

ALG serisi dogalgaz brilorleri, Avrupa
gaz direktiflerinde belirtilen sartlara uy-
gun olarak dogalgaz veya LPG ile cali-
siyor. Uretilen her brilér fabrikada test
ediliyor ve brilorlerde 1. sinif emniyet
elemanlari kullanihyor.

YUKSEK VERIM-DUSUK YAKIT
SARFIYATI

Ozel tasarlanmis yanma basligi ve tlrbii-
latord ile mikemmel hava yakit karisim,
dizgln ve ylksek verimli yanma ger-
ceklesiyor. Ayni miktarda enerji daha az
yakit yakilarak saglaniyor. Bunun sonucu
yakit sarfiyatindan maksimum tasarruf
ediliyor.

CEVRE DOSTU

Yiuksek verimli fani sayesinde sessiz
calisan Alarko ALG serisi dogalgaz
brilorleri yuksek karsi basincli ka-
zanlarda bile mukemmel bir yanma

saghyor. Cevre dostu ALG serisi, 6zel
tasarim yanma basligi ve turbilatord;
yUksek verimle yanma, disik CO ve
NOx emisyonlari ile calismayl temin
ediyor.

Alarko — Techem 1s1 paydlcer ile yiizde 30’a varan tasarruf

Alarko-Techem is1 giderleri paylasim hizmetleriyle, merkezi sistemli daireler istedigi kadar 1sinip, 1sin-
dig1 kadar fatura 6deyecek. Is1 gider paylasim hizmetleri, hanelere ait 1s1 tiiketim degerlerini, insan
miidahalesinden uzak, hatasiz ve uzaktan radyo frekansli okuma olanag sagliyor.

.

| Alarko — Techem,
Isi giderleri pay-

lasim  hizmetleri

ile hem merkezi

&; sistemle Isinan
konutlarin 1sin-
-\ ma giderlerinde
%30'a vyakin
tasarruf  sagli-

yor hem de do-
gal kaynaklarin
daha az tuketil-
mesine destek
oluyor.

Merkezi  sis-

tem ile isitilan

konutlarda,

L ; .~ termostatik va-
nalar ve bireysel
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bazda tuketim degerlerini kaydeden isi
payoOlcerler ile dairelerin gercek tuketim
degerlerine gdre gider paylasimi yapila-
biliyor.

Radyator tiplerine uygun olarak secilen
payolcer ve termostatik vanalar, herhan-
gi bir tadilat gerektirmeden radyatérlere
monte ediliyor. Isi payolcerlere radya-
torlerin karakteristik bilgileri giriliyor ve
programlanarak sistem devreye aliniyor.
Termostatik vananin tzerindeki sensorlar
odanin sicakhigini élclyor ve istenilen de-
rece yakalandiginda, radyatore giden si-
cak su otomatik olarak kesiliyor. Paydlcer
ise ne kadar harcama yapildigi bilgilerini
depoluyor.

Sistemle istenilen oda istenilen sicakliga
ayarlanabiliyor. Ancak Mayis 2007'de

cikan Enerji Verimliligi Yasasi geredi ha-
zirlanan  yonetmelige gore bir odanin
sicakligr 15 derecenin altina dusurulemi-
yor. Sistem, sicakligin 15 derecenin altina
dasdralmesi halinde bilgi veriyor.

Sistem monte edildikten sonra Alarko-
Techem calisanlari, her ay binaya yakin
bir yere gelip evin icine girmeden, radyo
frekansl okuma cihazlari ile her dairenin
harcama bilgilerini aliyor. Gelen fatura,
buradan toplanan bilgiler isiginda deger-
lendiriliyor ve bina yonetimi ve konutlar
icin ayri ayri hazirlanan gider bildirimiy-
le apartman ydnetimine teslim ediliyor.
Apartman yénetiminin karariyla, istendi-
gi takdirde binaya ait 1sinma haricindeki
diger giderler de yine gider bildirimine
dahil edilebiliyor.
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Bosch’tan en genis alanlari en verimli
isitmanin yolu: Condens 5000 W kazanlar

Bosch’un ¢ok haneli konutlar ve ticari binalar icin gelistirdigi Con-
dens 5000 W kazanlari, yiiksek performansli, dayanikli ve verimli

secenekler sunuyor.

Bosch Isi Sistemleri tarafindan gelistirilen
Bosch Condens 5000 W duvara monte
yogusmall kazanlar, 65 ve 98 kW kapa-
siteli secenekleriyle ileri teknoloji ve yik-
sek verimliligi bir arada sunuyor.

Cok haneli konutlar ve ticari binalar icin
ylksek performansli, dayanikli ve ve-
rimli seceneklere sahip Condens 5000
W kazanlar, %110’a varan verimi ile de
dikkat cekiyor.

Bosch, kazanlarin  hizli  kurulumunu
saglamak icin, toplam glcd 392 kW'a
ulasan dortlt kaskad ¢c6zimi de sunu-
yor. Bu da metrekareye 30 Watt i1sitma
kapasitesi oldugu varsayildiginda, Con-
dens 5000 W modelinin 13.000 metre-

karelik alana i1sinma ve sicak su saglaya-
bilecedi anlamina geliyor.

Sadece gerektigi kadar enerji Uretme-
leri nedeniyle asinma riski ve bakim
maliyetlerini de azaltan Bosch Condens
5000 W kazanlar, kompakt boyutlari ve
tim parcalara 6nden ulasabilme 6zelligi
sayesinde kolay montaj ve bakim firsati
sunuyor.

Yeni kazanlarin bir diger énemli 6zelli-
gi ise mikemmel koordinasyona sahip
bilesenleri sayesinde, cok haneli konut-
larda termal glnes sistemlerinin isin-
ma sistemlerine verimli sekilde entegre
olmalarini saglamasi seklinde kendini
gOsteriyor.

Baymak merkezi isitma sistemleri ¢celik kazanlar

Baymak merkezi isitma sistemleri, yik-
sek verimli yogusmali duvar tipi kaskad
kazanlardan, celik dustk sicakhk kazan-
larina, Uzerinde kazanin calistirilmasi icin
gerekli ekipmanlarinin bulundugu paket
kazanlardan kdctk mekanlarin isitilma-
sinda kullanilan kati, sivi, gaz yakitl kat
kaloriferlerine kadar cok genis bir triin
gamina sahiptir.

YUksek teknolojisi ve mihendislik Grina
olan Multibloc kazan serisi bircok avan-
taji kullaniciya sunmaktadir. Multibloc
kazan Uc¢ tam gecisli dustik sicaklik kaza-
nidir. Boylece 1st mimkiin oldugu kadar
kazanin icinde dolastirimakta ve ener-
jinin tamamina yakininin suya verilmesi
saglanmaktadir. Busistem cok buyuk
bir ekonomi saglamakta ve kazanin ve-
rimini de arttirmaktadir. DUsuk sicak su
teknolojisi ile yuksek verim (**) deger-
lerine ulasir. Multibloc kazan termomix
teknolojisine sahiptir Termomix tekno-
lojisi soguk su direkt olarak yogusma
yapacak yuzeylere carptiriimadan kazan
icerisinde sicak alanlara yonlendirilir. Bu
sayede kazan icerisinde yogusma olma-
masi saglanir.

Baymak Merkezi Sistem Yakut Serisi ka-
zanlarda karsi basincli yanma prensibi
esas alinarak Uretilmistir. Karsi basincli
yanma teknolojisi yanma verimini ve ka-
zan verimini artirmakta, cevreye zararli
emisyon degerini distrmektedir. Daha
verimli ve cevreye saygilidirlar. BAYMAK
kazanlarda on kapakta yasanabilecek
problemleri ortadan kaldirmistir. Kulla-
nilan yuksek izolasyon kabiliyetli, dustk
boyutsal degismeye sahip cok hafif ve
ylUksek sicakliklarda calisma 6zelligine
sahip izolasyon malzemesi sayesinde
doktlme ve catlama yapmamakta 6n
kapakta calisma esnasinda ylzey sicak-
[iklari, standartlarin altinda olmaktadir.
Yuksek sicakliklara dayanikli 6zel yapim
turbulatorlere sahiptir. Yiksek basinc da-
yanimli DIN normlarinda dikissiz ve 6zel
formlu duman borular sayesinde dar
alanda yuksek isi transferi saglanir. Ozel
normlu duman borularinin avantajlarin-
dan bir digeri ise homojen Isi transferi
saglamaktir.

Baymak sadece merkezi sistem kazan
olarak alinabilecegi gibi paket sistem ola-
rak da temin edilebilmektedir. Elmas Ka-

zan, brdloér, kollektorlere uygun iki adet
sirktlasyon pompasl, izolasyonu yapil-
mis kollektdr sistemi ve genlesme tanki
paket olarak satiimakta taahhut yapan
firmalara montaj kolayligi saglamaktadir.
Kalitesine sonuna kadar glvenen Bay-
mak Merkezi Sistem Celik Kazanlarda 7
yil garanti vermektedir.
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Buderus duvar tipi yogusmali kaskad sistemler ile tasarruftasiniz

Cok katli, biiyiik binalarda merkezi sistem uygulamalar icin ideal ¢oziim sunan Buderus duvar tipi yogus-
mali kaskad sistemler, diisiik yakit tiiketimi ile tasarruf sagliyor.

Binalarda Enerji Performansi yonetmeligi
ile blytk 6nem kazanan Yogusmali Kas-
kad Sistemler, merkezi sistem uygulama-
lart icin ideal c6zim sunuyor. Cok katli
blytk binalar, isyerleri ve hizmet bina-
larinda dustk yakit tiketimiyle tasarruf
saglayan Duvar Tipi Yogusmali Kaskad
Sistemler; yer seciminde esneklik, mon-
tajda da kolaylik sunuyor.

280 yillik tecrlbeye sahip Buderus'un
teknolojik avantajlarla donattigi duvar
tipi yogusmali kaskad sistemler, coklu
kazan kullanimi sayesinde yedekleme
ihtiyacini ortadan kaldirarak dusuk yakit
tlketimi saglyor.

Her kazanin kendi icerisinde kapasitesini
ayarlayabilme ¢zelligi ve kaskad sistemi
olusturan kazanlarin ihtiyaca gore sira ile
devreye girebilmesi ile tam bir kapasite
kontrold sunan Duvar Tipi Yogusmali
Kaskad Sistemler, ihtiyac azaldiginda ka-
zanlari teker teker devreden cikararak,
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yakit ekonomisine katkida bulunuyor.
Ayrica kazanlarin calisma siralamasini
degistirerek her kazanin esit yaslanmasi-
ni saglayan kumanda sistemi sistem &m-
rind uzatiyor.

Degisen Isitma gereksinimine uyum sag-
layarak kapasitesini degistirebilen kaskad
sistemlerde buna bagli olarak kismi ytk-
teki verim artisindan da faydalanilabili-
yor. Buderus Duvar Tipi Yogusmali Kas-
kad Sistemler, mevcut kazan dairelerinde
doénlstm ve yenileme sirasinda kolay ta-
sinabilme ve kurulum imkani da sunuyor.
Yer gereksinimini azaltan ve kolaylik sag-
layan baca tasarim opsiyonlari ile hem
kolay kurulum hem de kolay isletme im-
kani sunan Buderus duvar tipi yogusmal
kazanlar; yer seciminde esneklik, mon-
tajda ise zaman tasarrufu saglyor.

Cok daireli apartmanlarda ve isyerlerinde
kullanimlari gin gectikce artan Buderus
duvar tipi yogusmali kazanlar ise kolay

ulasilabilir ic yapisi ile bakim ve servis ko-
layhid! sunuyor.

Onden acillan kapisi sayesinde bitisik
montaj yaplilabilme ¢zelligine sahip Bu-
derus yogusmali kazanlar, dar alanlarda
montaji kolaylastiran bu &zelligi sayesin-
de kaskad uygulamalarda esneklik, me-
kanda da yer tasarrufu saglyor.

Tek kazanda 100kW, kaskad sistemde
ise 2400 kW kapasiteye ulasilarak, yo-
gusmali kazanlarin avantajlarindan bu-
yUk kapasiteli sistemlerde de yararlanil-
masi saglaniyor.

Buderus’un en Usttin teknolojiyi kullana-
bilme 6zelligi ve guvenilirligi altinda Gre-
tilen yogusmali kazanlar, Avrupa’da 30
yildir Turkiye'de ise 16 yildir kullanihyor.
Tum Grtnler icin yaygin servis agi, yedek
parca ve servis garantisi sunan Isisan Ser-
vis, nobetci servisleri ile de 24 saat kesin-
tisiz _hizmet veriyor.
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Termodinamik ii¢c gecisli ECS celik kalorifer kazani

(5 BAR / SIVI-GAZ YAKITLI

70.000 KCAL/H - 1.000.000 KCAL/H)

Ustiin mihendislik ve teknoloji Grini
Termodinamik Merkezi Sistem Uc Ge-
cisli ECS celik kalorifer kazanlari, 70.000
kcal/h  kapasiteden 1.000.000 kcal/h
kapasiteye kadar farkl ihtiyaclara cevap
verecek sekilde tasarlanmis ve dogalgaz,
motorin, fuel oil yakit secenekleri kulla-
nilmak Uzere Uretilmistir.

e Uc gecisli yapisiyla arttirilmis s trans-
fer ylzeyi sayesinde iki gecisli kazanlara
oranla daha yuksek verimler elde edil-
mekte ve dustk 1sil yUkler sayesinde cok
daha uzun kazan émri saglanmaktadir.

e Kazan govdesinin ylksek sicakliga da-
yanikli celik saclardan olusmasi, bu seri-
nin en agir kosullarda dahi yiksek per-
formansla calismasini saglamaktadir.

e Isi ylzeylerinin optimizasyonu sayesin-
de verim %92 civarindadir.

¢ Dis kaplamada, elektrostatik
toz boyali kolay monte edi-
lebilen ve cam yund ile izole
edilmis saclar kullanil-
maktadir.

e Ust kaplamaya
monte edilen kont-
rol paneli sayesinde,
kolay kumanda
saglanmistir.
Kontrol  pa-
nelindeki
termometre
ve ayarlana-
bilir termostat
ile devredeki sicaklik

gozlenebilmekte ve ayarlanabilmektedir.

e Duman borulari icine yerlestirilen celik
turbulatorler 1si transferini destekler, ayni
miktar yakitla daha ytksek verim elde
edilmesini saglar.

e DUsUk baca gazi emisyonlariyla cevreci

bir tasarimdir.
¢ Bol yedek parca ve yaygin servis agina

sahiptir.

iklimlendirme sektérinin lider kurulusu
Alarko Carrier ve Almanya’nin énde ge-
len isitma firmalarindan Wolf is birligin-
de Turkiye pazarina surtlen 75-294 kW
kapasite araliginda, kaskad ile 2.352
kW'a kadar cikabilen yogusmali kazan-
lar 1sitma sektortinde fark yaratiyor.

WOLF CGB SERiSi TAM YOGUSMALI
KAZANLAR
CGB 75-100 duvara asilan dogal gazlh

M Yer Tipi
A Tam Yogusmali
Kazan

yogusmali kalo-
rifer  kazanlari,
alimuinyum-
silisyum-mag-
nezyum alasimli
esanjord ile acik
tip veya herme-
tik kullaniml,
sicak su boyleri
ile kullanim suyu
saglayan yuksek verimli cihazlar olarak
one cikiyor.

Kaskad baglantisi ile 790 kW kapasite-
ye ulasabilen CGB serisi, en Ust dizeyde
enerji tasarrufu icin %110’a kadar yUk-
sek standartta verim sagliyor. “Blue An-
gel” (Mavi Melek) cevresel mikemme-
liyet sertifikasinda RAL UZ 61 uyarinca
belirlenen sartlara uygun olan CGB'nin,
tesisat veya kazan suyunun tahliye edil-

Merkezi 1sitma sistemlerinde
ideal yogusmal
kazan ¢oziimleri: WOLF

mesine ihtiyac duymadan, sistem basinc
altindayken bile temizlenebilen isi esan-
jorund bulunuyor.

WOLF MGK SERiSi TAM YOGUSMALI
KAZANLAR

Hem isitma, hem boyler kullanim suyu
dretimi icin ideal bir Grdn olan MGK
serisi, fisilti sessizliginde calisiyor. %17
- %100 arasinda oldukca genis modu-
lasyon aralidi ile cok daha dustk yakit
tiketimi saglayan serinin, 23 kW‘dan
294 kw'a kadar farkli kapasite araliginda
5 modeli bulunuyor. Hem hermetik, hem
de acik tip baca uygulamasina sahip olan
seri, kaskad baglantisi ile 2.352 kW ka-
pasiteye ulasabiliyor.

TUm tesisat baglantilarinin Gstten olmasi
sayesinde arka ve sol duvara sifir monte
edilebilen, kapasitesine gore oldukca k-
ctik boyutlu MGK serisi kazanlar boylece
yerden buyuk tasarruf saglyor.
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ELEKTRIGE TALEP YO-
NETIMi UYGULAMA
4 YONTEMLERI
Daha oncede vurgulan-
digi Gzere talep yone-
timi kavrami ilk olarak
ABD'deki dagitim sirketleri tarafindan
kullanilmistir. Bu nedenle de dogal ola-
rak ilk tanimi Gellings ve Chamberlin
tarafindan yapiimistir. Gellings'e gore,
talep yonetimi faaliyetleri, elektrik sa-
yacinin talep tarafinda dogrudan veya
dolayli olarak olusan ttketim sdreci Gze-
rinde dagitim sirketi kaynakli alinabilecek
onlemlerin  tamamidir. BugUnkd anla-
miyla ise talep yonetimi dagitim sirket-
leri tarafindan planlanan ve uygulamaya
konulan, ilke olarak musterinin tiketim
yontemi, yollari, zamani ve miktarini et-
kilemeye ve yikan profilini degistirmeye
yonelik faaliyetlerin tamamidir.

Ancak, dagitim sirketlerinin ne kadar
yUk yonetimi yapacaklari, gerek tuketi-
cinin gerekse dagrtim sirketinin yapacagi
ekonomik degerlendirmeye bagldir. Or-
negin, bulasik veya camasir makinesinin
tepe yik saatleri disina cikariimasi, cok
sicak bir gtinde klimanin devre disi bira-
kilmasi tuketicinin kendine kalmistir. Bu
hususlar, elektrik faturasinda bir indirim
saglamiyorsa, biylUk olasilikla, tlketici
aliskanliklarini strdirmeye devam ede-
cektir.

Buna karsin elektrik Greten ve dagitan
sirketler icin talebin midmkun oldugunca
surekli olarak ayni dizeyde kalmasidrr.
Bunun da nedeni sirekli ayni dizeyde
Uretimin en ucuz Uretim olmasidir. Bu
bakimdan temel yik santralleri en ucuz
elektrigi Ureten santrallerdir. Temle ylk
dizeyinin Gzerine cikildikca, daha pahali
elektrik Ureten santraller devreye girer.
Bu baglamda, gercekten surekli ve ayni
dizeyde yUk dagritim sirketleri icin ide-
aldir ve talep yonetiminin gercek hedefi
mUmkUn oldugunca tepe yuklerden ka-
cinmak ve kararli bir elektrik Gretmek ve
dagitmaktir.

Mevcut elektrik tretimi ve dagrtimi sis-
temindeki geleneksel yuk profilini degis-
tirmeye yonelik TY faaliyetleri alti grupta
ele alinabilir. Dogal olarak asagida anla-
tilan bu énlemler tek bir faaliyet altinda
toplanmak yerine ayni anda gerceklesti-
rilen birkac faaliyeti icermektedir.

Tepe Yuk Traglama
Sekil 4 1 Tepe Yiik Traslama Yontemi

4.1 Tepe Yiik Traslama (Peak Clipping)
Tepe traslama yontemi (Sekil 4 1), bel-
ki de en klasik yuk yénetimi onlemidir
ve dogrudan yukdn dustrtlmesini he-
defler. Basit olarak tepe yUk slrecinde
daha ¢nceden tanimlanmis son tiketim
mUsterilerinin devre disi birakilmasi sag-
lanir. Bu amacla, s6z konusu tUketicilerin
taleplerini karsilayacak dretim Uniteleri
devreye alinmaz. Bu ydntem, bir bakima
yeni Uretim santralleri yapimini engeller.
Ornegin, tepe yik saatlerinde elektrik
fiyatlarinin arttinimasi istenilen sonucu
kolayca saglayacaktir.

4.2 Vadi Doldurma (Valley Filling)

Vadi doldurma yéntemi de tepe traslama
gibi yuk denetiminin bir yontemi olup,
ilke olarak tepe yuk disinda kalan yakdn
arttinlmasini ve daha kararli bir yik pro-
fili elde edilmesini hedefler (Sekil 4 2). Bu
yonteme en glzel 6rnek, 1sil depolama
Unitelerinin kullanilmasidir. Depolana isil
enerji, gerektiginde tepe yukteki artislari
karsilamaya yarar. Bu strateji, elektrigin
uzun doénem ortalama fiyatinin, vadi
doldurma amacli yik artinmindan ucuz
olmasi durumunda gecerli olacaktir. Tepe
yuk artirmi olmadan toplam elektrik
thketimini arttigini sagladigimiz icin bu
yontem ucuz yakitlarin kullanildigr sant-
raller icin gecerlidir.

Sekil 4 2 Ytik Profili Vadi Doldurma Yéntemi



Yuk Kaydwma
Sekil 4 3 Ytik Profili Yiik Kaydirma Yontemi

4.3 Yiik Kaydirma (Load Shifting)

Bu yontemde bazi yuklerin, tepe yuk
araligindan diger zamanlara kaydirilmasi
hedeflenmektedir (Sekil 4 3).

Genelde toplam elektrige olan talep du-
zeyinde onemli bir gece gunduz farki
olusmaktadir. Ornegin, Sekil 4 4'da Mug-
la icin verilen yUk dagilimlarina bakalim.
Saat 12:00-22:00 arasinda Agustos ayin-
daki toplam yik 450000 kWh'in Gzerin-
deyken, 02:00 — 08:00 arasinda 300000
kWh'in altina gerilemektedir. Mugla da
tim yil boyunca ayni egilimi gormek
mUmkUndur. Tim dagrtim sirketleri uzun
doénemlik verilere dayanarak istenilen bir
glndeki talebin saatlik bazda hangi du-
zeyde olacagini tahmin edebilmektedir.
Mugla icin iki secenekten bahsetmek
muUmkinddr. Birinci secenek, 12:00'de
baslayan 6gle sonrasi yiki oldukca sabit
oldugundan, bu saatlere hitap edecek ve
ucuz yakit kullanilan bir santralin devre-
ye girmesidir. Ikinci secenek ise elektrik
yUkinQ olusturan sureclerden biri veya
birden fazlasini baska saat araliklarina
yonlendirmek ve talep dagilimini mim-
kiin oldugunca duzeltmektir. Bu amacli
uygulamalara en iyi 6rnekler mahal isitma
veya sogutma amacli depolama, kullan-
ma sicak suyu depolama ve muUsteri yikU-
nU kaydirma olarak sayilabilir.

makale

Stratejik Tasarruf

Sekil 4 5 Ytk Profili Stratejik Tasarruf
Yontemi

4.4 Stratejik Tasarruf

(Strategic Conservation)

Stratejik tasarruf, aslinda son tiketici
temelinde hedef secilen tasarruf uy-
gulamalarinin yapilmasi sonucu yuk
profilinin degismesi olarak tanimlana-
bilir. Genelde dagitim sirketleri satislari
disUrecegi ancak zirve yukd pek etki-
lemeyecedi icin bu yonteme cok sicak
olarak bakmiyorlarsa da, ulusal an-
lamda bu yontem blytk énem kazan-
maktadir. Sekil 4 5'da sematik olarak
verilen bu yontemde, tim yik asagiya
cekilmektedir. Turkiye gibi gelismekte
olan ekonomilerde elektrik tiketimi ve
zirve ylik o kadar hizli artmaktadir ki;
elektrik Uretim kapasitesini ayni hizla
arttirmak mUmkin olamayacagindan,
dagitim sirketleri enerji tasarrufu on-
lemlerini desteklemeyi tercih etmelidir-
ler. Bu tUr yontemlere érnekler arasin-
da uzun 6murld ve verimli ampullerin
kullanilmasi, daha az enerji tlketen
dayanikli tiketim GrUnleri ve genel an-
lamda enerji tasarrufu onlemleri veri-
lebilir.
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Stratejik Yuk Bupatme
Sekil 4 6 Ytik Profili Stratejik Yk Blyiitme
Yéntemi

4.5 Stratejik Yiik Biiyiitme

(Strategic Load Growth)

Stratejik yUk buyUtme, vadi doldurma
yontemlerinin disinda genel elektrik satis-
larini arttirma amacli bir yéntemdir(Sekil
4 6). Bu yontemlerin basinda elektrifi-
kasyon, konvansiyonel enerji tiketiminin
elektrik enerjisi ile ikamesi, sanayideki
enerji yogunlugunun proses Iisitma gibi
streclerin elektrik ile ikamesi sonucu
daha da arttirilmasi olarak 6zetlenebilir.
Dogal olarak bu yontem, dogrudan isil
enerji Ureten sureclerin yerine elektrik
enerjisi ile ikamesi sonucu cevre Kkirlili-
ginin azaltilmasi calismalarina pozitif bir
etki yapacaktir.

4.6 Esnek Yiik Profili Eldesi

(Flexible Load Shape)

Elektrik arz hizmetlerinde guvenilirlik
dlzeyinin degismesi gercek bir TY opsi-
yonu olarak degerlendirilebilir. Ornegin
daha dusuk tarifeler uygulanmasi kosu-
luyla programlanmis kesintiler, kisisel yik
kontrol cihazlarinin temini ve musteri
enerji yonetimi programlari esnek yuk
profili eldesi icin basariya ulasmis uygu-
lamalardan bazilaridir. Bu uygulamalarla
profilde strekli gecerli olan bir esneklik
saglanmis olur (Sekil 4 7).

Sekil 4 7 Esnek Ytik Profili
Eldesi Yontemi

Esnek Yuk Profili Eldesi
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Bu bélimde tanimi yapilan alti TY strate-
jilerinden ilk UcU geleneksel yik yoneti-
mi onlemleri olarak kabul edilir ve hedef
yeni Uretim Uniteleri ile ilgili yatirimlar-
dan kacinmak veya mimkin oldugunca
Otelemektir. Son ¢ ydntem daha siste-
matik ve biyuk 6lcekli degisimleri hedef-
leyen &nlemler olup tepe — vadi yapisini
degistirmekle kalmazlar, elektrik tiketim
yollarini ve aliskanliklarini degistirmeyi
hedeflerler.

5. TALEP YONETIMI
PROGRAMLARININ AKTORLERI
Toplumsal acidan bakildiginda EKP ve
TY cerceve yapisi teorik olarak uygun ve
ekonomik olarak uygulanabilir bir yapi
olarak go6zikmektedir. Ancak, dagitim
sirketlerine tesvik bazli yaklasimin, &zel-
likle son yillarda yetersiz kaldigi hususu
da ABD uygulamalarinda acikca ortaya
ctkmis bulunmaktadir. Bunun baslica ne-
denleri asagida siralanmaktadir:

e Uretim/dagitim sirketlerinin EKP/TY ya-
pisinda dogal tesvik kavrami yoktur.

e Bilindigi Uzere dagitim sirketlerinin en
azindan kisa dénem karlari musteriye sa-
tilan kWh'den kaynaklanmaktadir. Buna
karsin, TY'nin yaptigi musterinin elekt-
rik tUketimini dustrmektir. Bu nedenle,
bir dagitim sirketi TY uygulamasi sonu-
cu saglanan enerji tasarrufu nedeniyle
onemli duizeyde kar kaybina ugrayacak-
tir. Bu olasi zarar ise suni énlemlerle ne
kadar devam ettirilebilir? Devletler tara-
findan alinacak tesvik tedbirleri, zaten
tanim olarak strddrdlebilir degildir.

e Genelde tuketicinin TY programlarina
ilgisi distuk dizeyde kalmaktadir.

e Onemli dizeyde elektrik enerjisi ti-
keten gruplarin TY 6nlemlerine ilgisi ne
denli yiksekse, genel tiketicinin ki de o
kadar dusuktur ve tuketici pasif kalmis-
tir. Yasal dizenlemelerle desteklenen TY
stratejileri her ne kadar musterilere tes-
vik saglama esasli olsa da tketiciden fiili
enerji verimliligi talebi gelmemektedir.

e HukUmetlerin yasal dizenlemeler ile
TY'ne belli bir stre katkida bulunmasi
zorunludur.
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e Tirkiye'de gindemde olan dagitim
sirketlerinin ozellestirilmesi, belki TY uy-
gulamalarina yeni bir soluk getirecektir.
Ancak; bolgesel bazda tek bir dagitim
sirketinin var olmasi, rekabetci yaklasimi
ortadan kaldiracagi icin, her ne kadar
surdurdlebilir olmasa da, devletlerin pi-
yasaya TY bakimindan orta sureli bir mU-
dahalede bulunmasi kacinilmaz gozuk-
mektedir. Bu husus, ABD deneyiminde
acikca ortaya cikmistir.

Bazi durumlarda hikdmetlerin mtdaha-
lesi rekabet piyasasi kosullarinda enerji
verimliligi calismalarinin tam uygulanabi-
lirligini saglamaya yardimci olsa da, daha
oncede vurgulandigi Uzere, serbest piya-
sa kosullarinda bu mudahalelerin strdu-
rulebilirligi mimkidn gézikmemektedir.
Talep yénetimini planlarina alan ve yillar-
dir uygulayan ABD ve Avrupa Ulkelerinde
Uretim/dagitim sirketleri artik enerji ve-
rimliligi programlarinin yuritdlmesinde
ve/veya finansal olarak desteklenmesin-
de birincil rol oynamamaktadirlar. Yeni
elektrik piyasasi kurallari icinde diger ak-
torler de devreye girmektedir. Bu anlayis
ile TY piyasasinin baslica aktorleri asagi-
daki gibi siralanabilir:

5.1 Dagitim Sirketleri

Elektrik piyasasinin yeni anlayisla yapilan-
masi strecinde, TY stratejilerinin olustu-
rulmasinda ve uygulanmasinda hic kus-
kusuz dagitim sirketleri 6nem olarak
ilk sirada yer alacaklardir. Tirkiye'de
yapilanma streci halen devam etmek-
te olan elektrik piyasasinda Uretim
sirketleri, iletim sirketi ve dagitim sir-
ketlerinin piyasa yapilanmasi ve mus-
teri profili olusturulmasindaki énemleri
yadsinamaz. Rekabet ve hizmet odakli
piyasa, TY programlarinin uygulanabi-
lirligini arttirmakla kalmayacak, ayni
zamanda dagitim sirketlerinin gele-
cekteki rollerinin olusmasina yardimci
olacaktir.

5.2 Enerji Verimliligi Denetim(EVD)
Sirketleri

EVD sirketleri kavraminin olusmasi,
0zel sektorin enerji verimli teknolo-
jileri ve hizmetleri sunmasi acisinda
basarili bir model olmustur. Ozellikle

EVD kavraminin dagitim sirketleri tara-
findan benimsenmesi, EVD sirketlerinin
dagitim sirketleriyle birlikte calismasina
yol acmis ve EVD'lerin asil kazanclari
enerji tasarrufu Gzerinden gercekles-
tiginden, TY icin dogal bir yapilanma
olusturmustur. Ancak, bugine kadar
EVD uygulamalarindan cikan en énem-
li bulgu, bu sirketlerin sanayi kesimine
erisimde basarili sagladigi, ancak ko-
nutlar ve kicUk ticarethanelerde ba-
sarisiz oldugudur. EVD'lerin rekabetci
bir enerji piyasasl olusumu icinde enerji
verimliligi hizmetlerinde tek basina ye-
tersiz olacagi ve hikumetlerin politika-
larina ve programlarina ihtiyac duyaca-
g1 kolayca tahmin edilebilir.

5.3 Universiteler ve Kar Amaci
Giitmeyen Ozel ve/veya Kamu
Kuruluslari

Uretim sirketleri/iletim sirketleri/dagi-
tim sirketleri/EVD/tlketiciler seklinde
olan klasik dikey yonetim yapisindan
yataya geciste en 6nemli gorevlerden
birisi de toplumsal cikarlari amaclayan
Universiteler, sivil tioplum kuruluslari,
kar amaci gitmeyen 6zel ve kamu ku-
ruluslari olmalidir. Ozellikle hic bir cikar
catismasl olmayan bu tlr organizas-
yonlara buyuk gorevler dismektedir.
Enerji Verimliligi Yasasi ile de bu amac-
la bir Gst kurul olusturulmustur.
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Termo-Mankenberg basing diisiiriicii vana

Buhar, gaz ve sivi akiskanlardan herhangi
birisinin  kullanildigi isletmelerde akiska-
nin sahip oldugu nispeten yuksek basinc
degerini istenilen daha disuk bir degere
cekmek ve surekli o de@erde kalmasini
saglamak icin “Basinc DusUrict Vana”
kullanilir. Ancak basin¢ dustirtici vana bir
emniyet ventili degildir ve tesisattaki akis-
kanin asir basin¢c ve hacim artislarindan
dogabilecek tehlikeyi Gnlemek maksadiyla
kullaniimaz.

Termo-Mankenberg vanalar, sfero dokim
govdeli PN16 Nominal basin¢ degerinde
DN15, DN20, DN25, DN32, DN40, DN50,
DN65, DN80 ve DN100 nominal cap ebat-
larinda “Basinc Dustrtct Vanalar”dir.
Mekanizmasinin  calismasi elektrik veya
pnomatik enerji kullanimini gerektirmez.
Bunun icin tesisattaki mevcut calisma ba-
sincindan faydalanilir.

Dengeleme kabi kullanilmasini gerektir-
meyen impuls boru baglantisi ile vana cikis

borusundan alinan basincli akiskan, bir ta-
rafta piston diger tarafta ise yay ile irtibatli

diyafram yuvasi mekanizmasina iletilir.

CIKI§ BASING CALISMA ARALIGI (bar) Yay sikma civatasl istenilen degeri saglaya-
DN/Size 15-50 08 -25 4,5 - 10 cak sekilde ayarlanarak tesisat basincinin
DN/Size 65- 100 08 - 2,5 4-8 basinc dustiriicti vana cikisinda stirekli ayni
degerde kalmasi saglanir.
 DN/Size 15 20 25 50 65 80 100 Ayarlanabilen cikis basing araliklari ve debi
: degerleri tablolarda gosterilmistir;
[k ; : # i g e Calisma sicakhigi : 250°C max

Api Norm Termo kiiresel vana

Ulkemizde ve dinya
genelinde petrol ve
dogalgaz boru hatla-
r ve tesislerinde kul-
lanilan boru, vana ve
fittings Grinleri APl
(American  Petrole-
um Institute) norm-
larina gore yapilmis
olmalidir.

APl Norm Termo Kuresel Vana govde ve flanslari
GSC-25 celik dokiim (ASTM A216 WCB  muadilidir)
ve kiresi 1.4057 (AISI 431) paslanmaz celiktir.
Class150 (PN20) ve Class300 (PN50) basinc siniflarin-
da DN50 (2"), DN65 (2%2"), DN80 (3”), DN100 (4"),
DN150 (6"), DN200 (8"), DN250 (10") ve DN300 (12")
nominal cap ebatlarinda Flansli Kiresel vanalardir.

Bu vanalar Trunnion type (Ustten ve alttan yataklama-
1), 3 parcali, tam gecisli olup diger 6zellikleri sdyledir;
e Kapall konumda mukemmel sizdirmazlik

e Diistk basinc kaybi

e Yangin glvenlikli tasarim

e Diisuk torklarda acma-kapama

e Acil yaglama gresorlugu

e Cift sizdirmazlik tasarimi

e Govde boslugunda kendi kendini dengeleme

e Anti-statik tasarim

e AktUator veya rediktér monte edilebilme

Teknik Spesifikasyonlar;

Tasarim ve Uretim: APl 6D, ASME B16.34 (BS5351),
APl 608, MSS-SP-72

Distan disa dlctler: ASME B16.10, APl 6D

Flans baglanti 6lctst: ASME B16.5

Test ve Muayene: APl 598, APl 6D

Yangin-Guvenlik tasarimi: API 607 / 6FA
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Termo-Valco yiiksek bhasing glob vana

Hidroelektrik ve Termik enerji santralleri yUksek basinc ve ylksek
sicaklik sartlarinda calisan tesislerdir.

Dolayisiyla bu tesislerde kullanilacak vanalarda bu sartlara uygun
ozelliklerde olmalidir.

Termo - Valco Glob Vana govde ve kapagi celik dévmedir. PN100
nominal basinc degerinde ve DN10, DN15, DN20, DN25, DN32,
DN40, DN50 nominal cap ebatlarinda kaynak baglanti agizli Glob
vanalardir.

Sizdirmazlik yapisi Gsttn tasarimhidir. Klepe kiresel tasarimli ve pas-
lanmaz malzemeden konik tasarimli seat ile metal metale bosluksuz
cizgisel temaslidir. Sikma baskisi bu yéntemle maksimum etkiyi gos-
terir ve boylece tam sizdirmazlik elde edilir.

Mil yapusi iki farkli tasarimdadir.
1. Tek parca mil: Bu tasarimda klepe ile mil vidali baglantilidir ve
klepe basi kismen oynak hareketlidir.

2. iki parcali mil: Bu tasarimda yekpare klepe basl alt mil ile volan
kumandali Gst mil bir kaplin ara parca

ile baglanmistir ve acma-kapama isle-
minde alt mil dondurtlmeden yikselip-
alcalr.

Calisma sartlarina gore tercih edile-
bilecek opsiyonel secenekler;

e Tek milli veya kaplin baglantili iki milli
e AktUator baglantisi yapilabilme 6zellikli
e Vana acik-kapall pozisyonu indikatorl
ilaveli

e Calisma sicakligr max 450°C
icin 1.0460 (C22.8) malzemeli
e Calisma sicakligi max 550°C isletme
icin 1.7357 (17CrMo5-5) malzemeli

isletme
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ATC Air Trade Centre - Greenheck
Yuvarlak Kombine Yangin-Duman ve
Duman Damperleri

Greenheck Yuvarlak Kombine Yangin-
Duman ve Duman Damperleri 1 mm
kalinliginda galvaniz govdeye ve yakaya
(sleeve), cift cidarli yuvarlak tipte dam-
per kanadina sahip, NFPA 92A, 92B ve
105 normlarina uygun ve de UL555 ve

UL555S standartlarina  haiz  motorlu
damperlerdir. Yatay ve dikey olarak her
iki yonde de monte edilebilen bu dam-
perler yaka ile birlikte tedarik edilir ve
santiyede ayrica yaka imalati ve montaji-
na gerek duyulmaz.

Tum Greenheck Yuvarlak Kombine Yan-
gin-Duman ve Duman Damperi model-
leri ayni zamanda paslanmaz celik kanat
opsiyonuna sahiptir.

Artmre Faty

Dutt Canmactian
Areg

OPSIYONLAR

Kanat Pozisyon indikatorii

(OCI- Open Closed Indicator)

OCI opsiyonu pozitif kanat indikasyonu
saglayan iki anahtari blnyesinde barin-
dirmaktadir. Bu anahtarlardan biri dam-
perin kapali oldugunu, digeri ise acik
oldugunu haber verir. Anahtarlar fiziksel
olarak damper kanadina temas ederler
ve boylelikle damperin pozisyonu ile ilgili
en dogru bilgiyi temin ederler.

KAPAMA AYGITLARI

Resetlenebilir Link (RRL): Kanalin di-
sindan kolayca reset edilebilen bu aygit
bimetal bir fusible linkin yerine kullanilan
bir dizenektir. Bu diizenek fusible linkin
degistirilme ihtiyacini ortadan kaldirarak
damperin rutin olarak test edilebilmesi-
ne olanak saglar. Bu aygit ayni zamanda
damperin kontrolli olarak kapanmasini
sa@layarak kanalda olusabilecek potansi-
yel ve ani hasarlarin édnlenmesini saglar.
RRL opsiyonu 74 °C, 100 °C, 121 °C ve
177 °C gibi farkli sicaklik derecelendir-
melerine haizdir.

Cegranie S expangon

dcoees 2or to Se on
e e o bade with

I_ = I;.:' cEnreIasn

S man  —

Kanat Pozisyon indikatorlii Resetle-
nebilir Link (RRL/OCI): Bu aygit Kanat
Pozisyon indikatérii ve Resetlenebilr Link
opsiyonunu kombine eden ver her ikisini
birden bunyesinde barindiran bir diize-
nektir.

Pnomatik Relief Valf (PRV): PRV isiya
duyarli bir aygit olup 74 °C veya 100
°C'den yuksek sicakliklar hissedildiginde
aktive olur. Damper Uzerindeki Fusible
Link eridiginde Actuator Gzerinden hava
egzost edilir ve bunun sonucunda dam-
per kapanir. Elektriksel baglanti gerektir-
mez.

Sicaklik Bypass (TOR-Temperature
Override Control): Bu aygit genellikle
ilk olarak 74 °C'de set edilmis bir sicaklik
degerinde damperin kapanmasini sagla-
yan 6zel bir dizenege sahiptir. Bununla
birlikte TOR opsiyonu set edilen ilk sicak-
Ik degerini gecersiz kilabilen ve dam-
perin yeniden acilmasini saglayan bir
ozellige sahiptir. Boylelikle yangin aninda
ihtiyac duyulabilecek bir duman tahliye
islemi, ilk olarak set edilen sicakliktan
daha yiksek belirli bir sicakhiga erisilene
kadar mUmkan kilinir. S6z konusu bu set
edilmis ikinci yUksek sicaklik 177 °C' dir.
Bu sicakhiga erisildiginde damper tekrar
kapanir ve sicaklik 177 °C’ nin altina dis-
medikce tekrar acilamaz.

Elektropnomatik Anahtar (EP): Bu
aygit ayni zamanda 3-yollu selenoid valf
olarak da bilinir ve pnématic olarak tah-
rik edilen bir damperin elektronik olarak
acllip kapatilmasinda kullanilir.
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“Mitsubishi Electric yiiksek verimli
fotovoltaik moduller ve invertorler”

Isitma, sogutma,
havalandirma
alanlarinda, 2004
yiindan bu yana
hizmet veren Kili-
maPlus A.S., Mit-
subishi  Electric'in
Turkiye'deki  tek
yetkili distributord
olarak, iklimlen-
dirme sektorine,
kaliteli Granleri ve
yenilikci  mdhen-
dislik yaklasimiyla
katki  saglamaya
devam etmektedir.
Profesyonel bakis
acisini Mitsubishi Electric Glnes Enerjisi
Sistemleri ile de birlestiren KlimaPlus, foto-
voltaik moddillerin ve invertorlerin tanitimi-
niilk kez 2011 RENEX Fuari'nda yapmistir.
Mitsubishi Electric, 1974 yilinda uzay tek-
nolojilerinde kullanilmak Uzere basladigi
fotovoltaik (PV) sistemler ve glines hiic-
releri arastirma gelistirme faaliyetlerine 35
yillik deneyimi ile kalitesinden &diin verme-
den devam etmektedir. Bu stirec boyunca
yaptigi yeniliklerle fotovoltaik alanindaki
teknolojik gelismelere buytk bir ivme ka-
zandirmistir.

MITSUBISHI ELECTRIC GUNES
HUCRELERI

e 4 barall hlicre sistemi: Standart 2 barali
hicrelerden farkli olarak Tmm’lik 4 bara
sistemi ile hiicre ic direnci ve baralardaki
guc kaybr azaltilmis, %3 daha fazla verim
elde edilmistir.

® Yarlya bolinmus hlcreler: Yariya bdlin-
mUs hicrelerin paralel baglantisi ile her ba-
raya disen akim miktari yariya indirilerek
guc kaybr azaltilmis ve %2,5 ekstra verim
elde edilmistir.

e ‘Selective Emitter’ uygulamasi: Elektrot
baglanti noktalarina yapilan yuksek katki-
lama ile hicre cikis glictinde %5 fazla ve-
rime ulasilmistir.

Mitsubishi Electric, 2009 yilinda %18,9 ile
monokristal glines hicrelerinde dinyada-
ki en yUksek htcre verimini yakalamistir.
2010 yilinda gelistirdigi 4 barali ve 'selec-
tive emitter’ katkili hicreler ile verimlilik
degerinde yine 6ncl olmus %19,3 verim
ile kalitesini ve teknolojisini kanrtlamistir.
Polikristal (PV-TJ ve PV-TD serisi) ve Mo-
nokristal (PV-MLT ve PV-MDT serisi) "Y{k-
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sek Verimli Mono Kristal Glnes Moddlleri’
ile kullaniclya az alanda daha yuksek verim
saglayarak sistem kurulumu konusunda
6zgiin ¢dzim onerileri sunabilmektedir.
Hucre birlestirme isleminde kullanilan kur-
sun katkisiz lehimler (RoHS) ile cevreye
daha duyarli bir PV moddl sistemi gelisti-
rilmistir.

Tm sistem Grtnlerinin Japonya’daki fab-
rikalarda Uretildigi PV moddller, | yapil
profiller ve orta bolgede kullanilan destek
cubugu ile daha gucli bir yapiya sahip ol-
mustur. | yapisi sayesinde kurulum sirasin-
da da oldukca kolaylik saglamaktadir.

Fotovoltaik sistemlerin en ¢nemli bilesen-
lerinden olan invertér teknolojisinde de
elektrik elektronik sektérindeki 100 yili
askin tecriibesi ile kendi Urlin yelpazesini
olusturmustur. Sebeke baglantili sistem-
lerde ve ada sistemlerinde yuksek verimli,
2600 W — 6000 W arasinda cikis glicli de-
gerlerine ve MPPT (En yiksek glc noktasi)
ozelligine sahip PV-PNS ve PV-S serisi inver-
torler gelistirilmistir. Cevre dostu Grtinler
vizyonu ile elektronik sistemlerde kursun
katkisiz lehimleme kullanilmis, dis gévde
geri donisumli malzemeden yapilmistir.

Tum dlnyada, daha temiz bir gelecek icin
yenilenebilir enerji teknolojileri her gecen
gin hizla gelismektedir. Kurulumu ve ba-
kimi en kolay olan gtines enerjisi sistemleri
ozellikle devlet tarafindan cikan tesvikler
sonrasl Avrupa’da oldukca yayginlasmis-
tir. Bu gelismelerin temelini olusturan Al-
manya, Amerika, Ispanya ve Avustralya
gibi Ulkelerin énderliginde gelisen tesvik
mekanizmalari; Bulgaristan, Yunanistan,
Kanada, Cin, Fransa, Hindistan, Japonya
gibi bircok Ulke tarafindan da baslatilmis
ve toplam kurulu PV sistem glicti 60.000
MW'a ulasmistir.

Ulkemizde ise 29 Aralik 2010 tarihinde
Yenilenebilir Enerji Kanunu ile yenilenebilir
kaynaklarla elektrik Uretimi tesvik bedelleri
belirlenmis ve uygulama esaslari icin calisil-
maya baslanmistir,

Avrupa Ulkelerine gbre glines enerjisi po-
tansiyeli oldukca yiksek olan tlkemizde
tesvik yasasinin uygulanmaya baslamasin-
dan sonra enerjide bagimsizlik ve temiz bir
cevre yaratabilinmesi icin glines enerjisi ya-
tinmlarinin artmasi beklenmektedir.

ilk yatinm maliyetlerinin son yillarda dus-
mesiyle birlikte fotovoltaik sistemlerin kul-
laniminin daha da yayginlasmasi beklen-
mektedir.

Uzun doénemli yatirmlar olmasi nedeniyle,
sistemin performans émri de 6nem ka-
zanmaktadir. Mitsubishi Electric, sistemin
10 yil sonunda ilk gtinkd performansinin
en az %90'ini devam ettireceginin garan-
tisini vermektedir. 25 yil sonunda ise ilk
gunkd performansin en az %80'ini goste-
rece@ini garanti etmektedir.

KlimaPlus olarak, gunes enerjisi kullanimi-
nin cevreye karsi olan bir sorumluluk oldu-
gunu ve tlkemizin daha temiz bir gelecege
Avrupa’dan daha fazla olan giines enerjisi
potansiyelini kullanarak ulasacagini di-
sinmekteyiz.
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Semi hermetik piston teknolojisinde
son nokta: Stream

Emerson Climate Technologies yeni nesil semi hermetik kompresorlerin
iretimine basladi.

Stream, Sekt6re genis ve ylksek tekno-
loji ye sahip semi hermetik kompresorler
sunuyor. Yaygin olarak kullanilan HFC
sogutma gazlari icin 4 ve 6 silindirli semi
hermetik modeller, basit kesintisiz kapa-
site kontrolU icin Dijital semi hermetik
kompresorler CO2 transkritik uygulama-
lari icin tasarlanmis modeller. Tdm mo-
deller en gelismis kompresoér korumasi
ve hata tanima 6zelligi saglayan elektro-
nik CoreSense™ sistemi ile donatiimistir.
Emerson Climate Technologies 2012'ye
harika haberlerle baslyor: Stream, Tica-
ri ve endustriyel uygulamalar icin yeni
Copeland® marka semi hermetik komp-
resor serisi olan Stream semi hermetik
kompresorler piyasaya sunuldu. Yeni
Stream kompresérler, Emerson Climate
Technologies'in Ar-Ge Uzerindeki strek-
li yatirmlarinin bir sonucunu olarak, en
son teknoloji ile donatiimis ve sogutma
sistemlerinin ihtiyaci olan yuksek verim-
li, sGrddralebilir, sessiz ve cevreye sayaili
sistemler yatarma gereg@ini karsilamak
Uzere, sektordeki ihtiyaclara en yenilikci
¢dzUmdur.

SOGUTMA GAZI NE OLDUGUNA

BAKILMAKSIZIN, VERIMLILIK TERCiHi
Emerson’un Ar-Ge muUhendisleri,
Emerson’un varolan dizayn teknikleri ile

gelismis en yeni teknolojileri birlestire-
rek tim HFC sogutma gazlari icin 4 ve 6
silindirli olarak 16 yeni model yaratmis-
lardir.  Bunlarin Sekiz modeli Dijital ke-
sintisiz kapasite kontrol 6zelligine sahip-
tir. Bu modeller mevcut olan en verimli
kompresorler olarak, R404A gazi ile orta
sicaklikta (MT) 33-80 kW, Dustk sicak-
kta (LT) 1-28 kW araliginda sogutma
kapasitesine sahiptirler. Ayrica bu komp-
resorlerin benzersiz bir 6zelligide, ayni
kompresorlerin - performanstan  6din
vermeksizin R134a ve R407A/C gazlari
ile de kullanilabilmesidir. ~ Performans-
tan 6ddn vermeksizin ayni kompresori
farkli sogutma gazlari ile kullanabilmek
onemli ve benzersiz bir avantajdir: bu,
Emerson’un sahip oldugu ve patentli
Discus® valf pleyt teknolojisi sayesinde
mUmkan hale getirilmistir. Stream komp-
resorler Diger semi hermetik pistonlu
kompresorlere kiyasla bu teknoloji saye-
sinde R404A gazi uygulamalarinda %10
daha iyi performans ve verimlilik saglar.

iKi FARKLI KAPASITE KONTROL
¢O6zUMU ARASINDA TERCIH

Enerji tUketimini ve CO2-emisyonlarini
azaltmanin bir yolu kapasite kontroludur.
Stream kompresorler sayesinde, ilk kez,
taahhutculer veya montajcilar iki farkl
modulasyon teknolojisi arasindan secim
yapabilme sansina sahip olmuslardir:
invertor teknolojisi veya dijital kapasite
kontrol. Tim Stream kompresorler inver-
tér uygulamalari icin uygun kompresor-
ler olmakla birlikte buna ek olarak, Stre-
am Dijital modeller kesintisiz kapasite
kontrole alternatif c6zim sunarlar. Dijital
modulasyon, kapasite kontrolinin en
basit ve hassas yontemidir ve ayrica mo-
dalasyonla kapasite kontrolunda dustk
maliyetli c6zimdur. Dijital kapasite mo-
dilasyonunda Kompresér daima sabit
hizda calisir, sabit hiz, yag geri donisin-
de ve sistemde elektriksel ve mekanik
sikintilarin olusmasini énler.

PAZARIN EN SESSizi
Stream pazardaki en sessiz pistonlu
kompresorlerden biridir. Tasarim cabala-

ri, modellere ve uygulamaya bagli ola-
rak, onceki nesil kompresorlere kiyasla
7dBA’ya kadar ses azaltimi saglamistir.
Kompresorin sessiz calismasi, sehir ici
uygulamalari gibi sese duyarli alanlarda
her zaman yeterli olmayabilir. Bu tlr ses
hassasiyeti gerektiren sehir ici uygula-
malar icin, Stream kompresorlere ses
giderici bir dis kaplama takilabilir ve bu
kaplama 15dBA ilave ses azaltimi saglar.

DOGAL SOGUTMA GAZLARI iCiN
STREAM

Stream kompresorlerin, HFC modellerine
ek olarak, R744 (C0O2) transkritik uygu-
lamalarr icin, 20 - 37 kW sogutma kapa-
sitesi araliginda 3 modeli mevcuttur. Bu,
Emerson'un CO2 altkritik (Subcritical)
uygulamalar icin gelistirdigi ZO scroll
serisi ile birlestirildiginde, orta sicaklik
kaskat uygulamalari ve booster uygula-
malari icin ideal cézlmler sunar. Bu CO2
Stream modeller 135 bar’lik bir tasarim
basinci ile karekterize edilmis ve frekans
invertorleri ile calismaya uygun olarak
lzere piyasaya sunulmus olup, ayrica So-
gutma gaz akisi ve Isi transferinin en iyi
performansi icin optimize edilmistir.

AKILLI BIR KOMPRESOR

Stream ailesinin CoreSense™ hata ta-
nima Ozelligine sahip tim kompresor
modelleri, gelismis kompresér koruma
6zelligi yaninda, sistem guvenilirligini ar-
tirarak, servis maliyetlerini disurur, ekip-
manlarin dGmrinl uzatir. CoreSense™
teknolojisi sayesinde, servis mihendisleri
artik sistem kaynakli sorunlari cok daha
hizli tanilayabilir, hatta sogutma sistem-
lerini, tim calisma o6mdurleri boyunca
optimum kosulda tutabilmek icin, daha
sorunlar olusmadan, olasi sorunlari 6n-
ceden tanilayabilir. CoreSense™ moddu-
|G kompresor ile ilgili bilgileri ve gelismis
calisma suresi bilgilerini depolar. Ayrica
CoreSense™ modulinin, Kompresérin
diger monitoring sistemleri ile izlenmesi
ve onlarla uyumlu calismasi mdmkunddr.
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Sogutma
inovasyonunda lider
Temprite’den 139A
Birlesik Yag Ayiric
Modeli

Temprite’in C02 uygulamalar igin
yeni 139A Birlesik Yag Ayirici Modeli:
Biiyiik sogutma sistemleri icin di-
zayn edildi.

139A modeli Temprite’in transkritik CO2 uygulamalari
icin 130 serisi birlesik yag ayiricilarindaki en son gelisme-
dir. 139A, buytk kapasitede-
ki CO2 sogutma sistemleri
icin yag ayirma verimliligi ve
mukemmel partiktl (kir) filt-
relemeyi garanti eder. Blyuk
merkezi sogutucu sistem kul-
lanicilar;, 137A modelinin iki
kati ayirma kapasitesi ile tek
bir 139A modelinin, 2 adet
137A modeli yerine kullanildi-
gini gorebilecekler.

Temel Ozellikler:

* Uygulama Alanlarn: Dusuk,
orta ve yUksek sicaklik uygula-
malarinda kullanimi uygundur.

* Verimlilik: %98.5 yag ayir-
ma verimlilik orant.

* Filtreleme: Mikron-alti mer-
tebesinde partikil tutma.

* Uc uca (ek) kaynak baglanti
boyutlari: 1,5 inch- 2 inch

* Maksimum calisma basinc:
130 bar

* Yag seviyesi gorinttlemek icin sensor baglantili entegre
yag deposu

* Yiksek verimlilik; enerji ve maliyet tasarrufu

* CE belgeli
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Transkritik CO2
uygulamalari igin
Temprite RES7
Model Rezervuar

Temprite, sogutma sisteminizi en iist
verimlilikte caligtirabilmek icin size
C02 uygulamalarinda kullanilabilen
7 litrelik bir yag deposu olan RES7’yi
Oneriyor.

130 serisi, mdusterilerin
transkritik CO2 uygulama-
larinda yuksek yag ayirma
verimliligi ihtiyacini karsi-
lamak icin gelistirildi. Op-
timal sogutma sistemi per-
formansi, daha az enerji
tUketimi, daha az karbon
emisyonu ve dusuk elekt-
rik faturasi anlamina gelen
bu durum, kompresérin
isletim sUresini minimize
eder.

* Eger CO2 uygulamasi
calistiryorsaniz,  Tempri-
te RES7'ye ihtiyaciniz var.
Ozellikle 130 barda calisa-
bilecek sekilde tasarlandi.
(1885 PSIG)

* Transkritik CO2 nin es-
siz ¢zellikleri, cok yiksek
basinca ve sicakliga daya-
nabilmek icin en ylksek
kalitede kanallar gerektirir.

* RES7 coklu baglantilar
ve sensorleriyle sisteminizi
dizenleyerek, en yuksek
verimde calistirmaniza
imkan saglar.




+ Calisanlarimizin verimliliginin, ic hava kalitenizden kaynaklanan sikintilar sebebiyle %40'lara kadar

dlsebilecegini biliyor musunuz?

+ Musteri memnuniyeti amaciyla yapilan anketlerden en cok sikinti yasanan durumlardan birisinin ic hava

kalitesi sorunu oldugunu biliyor musunuz?

+ Tasarim ve Uygulama arasindaki farklarin giderilmesi icin en etkili cozimuin

TEST-AYAR-BALANS (TAB) oldugunu biliyor musunuz?

v ISKAV sadece calisanlarinizi ve musterilerinizi dusinmuyor! Aldiginiz TAB hizmeti sayesinde projeye uygun

calismasi saglanan mekanik tesisatiniz daha az enerji tiiketerek cevre dostu oluyor, hem de maliyetlerinizi

diisiirerek faturalariniza yansitiyor!

Bagimsiz, tarafsiz ve sektoriin dncii kurulusu olan ISKAV, deneyimli ve uzman TAB Ekibi ile i¢c hava kalitesi

konusunda ¢oziim ortagumz. ISKAV TAB ekibinin sundugu hizmet sayesinde iklimlendirme sisteminizin enerjisini en

ivi kullanan, cevreye ve faturalariniza dost sistemlere doniistiirebilirsiniz.

E

o — Isitma Sogutma Klima Arastirma ve Egitim Vakfi
I § KAV Yildiz Teknik Universitesi Meslek Yitksekokulu
T Biiyiikdere Cad. No: 69, 34398 Maslak - Istanbul

ARASTIRMA ve EGITIM VAKFI Tel : +90 212 285 00 40 - Fax: +90 212 285 00 29

TAB Nedir?

TAB hizmeti; basta endtistriye! sanayi sistemleri, hastahaneler, ilac fabrikalan,
Gretim eri, temiz odalar ve yonetim binalar olmak iizere mekanik tesisat

sistemlerinin projelerine ve sartnamelerine uygunlugunun test edilmesini,
ayarlannin yapilmasim, balanslanmasini, isletmeye alinmasini ve tim bu
islemlerin uluslararasi standartlara gore raporlanmasini icerir,




WIN FUARLARI
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WIN FAIRS MAKE
YOU WIN
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Degerli sektor profesyonelleri,

Avrasya Bolgesinin 76 kurum tarafindan desteklenen bir numaral
imalat endiistrisi fuan WIN-World of Industry, 2011 yilinda elde
ettigi basanl sonuglann ardindan 2012 yilinda Tirkiye, Avrasya ve

Ortadogu bélgelerinden profesyonelleri bir araya getirmeyi hedefliyor.

Gugcli uluslararas: katiim, yiksek kalitedeki profesyonel ziyaretcileri,
Turkiye ve gevre bolgelerden gelen satin alma heyetleriyle WIN
Fuarlan'nda verimli is anlagmalan gergeklestirme firsati bulacaksimiz!

WIN - World of Industry 2012'de gdrismek dilegiyle...

Distinguished industry professionals,

Number one manufacturing industry exhibition of the Eurasian Region,
supported by 76 organizations, WIN-World of Industry targets 1o

be the meeting point of the professionals from Turkey, Eurasia and
Middle East in 2012 too, after the succesful results obtained'in 2011.

With its strong international attendance, highly qualified professional

visitors and buyer delegates coming from surmounding areas, you will find
the opportunity to realize efficient business aggreements at the WIN Fairs!

Looking forward to seeing you at WIN-World of Industry 2012 in Istanbul...

Alexander KUHNEL,
Genel Middr - General Manager
Hannover Messe Bilesim A. §.
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17. Uluslararasi Makina Imalati ve Metal isleme Teknolojileri Fuan
17" International Machine Components and Metal Working Fair

= 12. Uluslararasi Birlestirme, Kaynak ve Kesme Teknolojileri Fuan
12" International Joining, Welding and Cutting Technologies Fair

6. Uluslararas: Yiizey isleme Teknolojileri Fuan
6" International Surface Treatment Technologies Fair

World of
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29 Mart/March -1 Nisan/April 2012
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= 19. Uluslararasi Endistriyel Otomasyon Fuan
19" International Industrial Automation Fair

13. Uluslararasi Enerji, Elektrik ve Elektronik Fuan
13" International Energy, Electric and Electronic Technologies Fair

=1 9. Uluslararas: Akiskan Giicl Teknolojileri Fuan
9% International Fluid Power Technologies Fair

B 11. Uluslararasi Tasima, Depolama, Istifleme ve Lojistik Fuan
11" International Materials Handling and Logistics Fair

Organizatdr / Organizer

Deutsche Messe

Turkiye / Turkey
f Worldwide

www.win-fair.com
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Anti Prometheus
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13 Mart 20.30

Tiyatro Kumpanyasi

Burcin Biike

25 MART

gENKA'da tutkulu,devimipmter ‘ Tuslarindan

25 Mart 11.00
Cocuk Oyunu
Neseli Pazarlar

www.enkasanat.org cebook.com/enkakultur @ twitter.com/enkakultur
ENKA IBRAHIM BETIL ODITORYUMU | Sad¥Gillgelik Spor Sitesi, Istinye - istanbul T: 0 212 705 6000
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24. YIL ENKA KULTUR SANAT BULUSMALARI

24. YIl ENKA Kiltir Sanat Bulugsmalari; Sahika Tekand’in yazip yOnettigi, Studio
Oyuncular’nin rol aldigr “10 Adimda Unutmak (Anti Prometheus)” adli oyunla 6 Su-
bat 2012, Pazartesi aksami baglyor! 3 konser, 2 tiyatro oyunu, 1 modern dans gos-
terisi ve 1 cocuk oyununu ENKA ibrahim Betil Oditoryumu sahnesine tasiyacak olan
24. Y1l ENKA Kalttr Sanat Bulugsmalari, 25 Mart 2012 tarihine kadar devam edecek.

“10 Adimda Unutmak (Anti Prometheus)”

“Once Bir
Bosluk Oldu
Kalp Gidince
Ama Simdi lyi”

“10 Adimda Unutmak (Anti Prometheus)”
ile acilacak olan 24. Yil ENKA Kdltur Sa-
nat Bulusmalari'nda, “Once Bir Bosluk
Oldu Kalp Gidince Ama Simdi Iyi” ve
“Can” gibi sezonun &zel tiyatro oyunla-
r sahnelenirken, Almanya'nin en koklu
orkestralarindan Duisburg Filarmoni ile
baglama virttiézi Erdal Akkaya'yl bulus-
turan “Anadolu Senfonisi” konseri, istan-
bullu mazikseverlerle bulusuyor.

Bulusmalarda ayrica; modern dans-
drama “Sehir-Orman”da, beton or-
manlar arasinda yasama savasl veren

Mogli'nin gercek diinya ve hayal dinyasl,
metropol hayati ve vahsi yasam arasinda
cktigr yolculuk; 20 kisilik MDTistanbul
ekibinin etkileyici danslari ile sahneye
tasiniyor. Neseli Pazarlar'da ise “Vivaldi
Dért Mevsimler’de Kurbaga Oykiileri” ile
tiyatro, muzik ve dans, kiiclk sanatsever-
ler icin dizenleniyor.

Dunyaca Unlt flut sanatcisi Sefika Kut-
luer konseri ile piyanonun ustalari Cana
Giirmen ve Burcin Biike'nin konserlerinin

Erdal Akkaya

Neseli Pazarlar

-

de yer aldigi ENKA Kulttr Sanat Bulus-
malari, 24. yilinda tutkulu devinimlere
“sahne” oluyor.

ENKA ibrahim Betil Oditoryumu’nda kol-
tuk sayisinin sinirli ve yerlerin numarasiz
olmasi nedeniyle, 6nceden rezervasyon
yaptirimasi oneriliyor. Dileyen katiimailar,
her etkinlik ©ncesi saat 19:00'da Taksim
— AKM 6nilinden kalkacak Ucretsiz servis
ile etkinlik merkezine ulasabiliyorlar. Et-
kinlik bitiminde ise, ENKA ibrahim Betil
Oditoryumu’ndan kalkacak servis, konuk-
larin Taksim — AKM'ye ulasimini sagliyor.
Servisten yararlanabilmek icin etkinlikler-
den en az iki glin 6nce ENKA ile baglantiya
gecerek rezervasyon yaptiriimasi yeterli.

Bilet Fiyati:

Konserler: 30 TL

Tiyatro Oyunlari: 20 TL

“Neseli Pazarlar”: 20 TL (Cocuklara Ucretsiz)

Bilet: www.enkasanat.org
www.biletix.com

Bilgi icin: 0212 705 60 00-0212 705 60 50
www.enkasanat.org
www.facebook.com/enkakultur
www.twitter.com/enkakultur

Cana Gurmen Burgin
- Blike
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‘Van Gogh Alive;
- cerceve yok
icindesin

#

Van Gogh — Alive bin resmin tek bir hikaye anlattigi ¢arpici bir sanat ve teknoloji
flzyonudur. Ziyaretgiyi 1SIK, ses, hareket ve renklerle blytleyen Vian Gogh — Alive,
geleneksel sanat, multi medya gorinti teknolojisi ve sinematografik yonetmenli-
gin essiz bir birlesimi, cezbeden, egiten ve eglendiren alternatifsiz bir deneyim.

Sergi kirktan fazla yiksek coéztnurlukla
projektdr, sinema kalitesinde ses, aciklayici
bilgiler ve 3000'in Uzerinde dev Van Gogh
resmini buyuleyici bir koreografi ile sergi-
leyerek Ozel bir atmosfer yaratiyor. Gran-
de Exhibitions Avustralya’dan Vincent van
Gogh'un eserlerinin kendinizi kaptiracag-
niz ve blylleneceginiz cigir acan kesfi.
istanbul gectigimiz hafta sonu baslayan
Van Gogh Alive sergisi ile resim ve tek-
nolojinin sentezlendigi yepyeni bir sanat
anlayisini deneyimliyor olacak.

Bu deneyim ile ziyaretciler sanatcinin
1880'den 1890'a kadar, Provence'te
gecirdigi strede, en bilinen eserlerinin
cogunlugunu resmettigi donemdeki ca-
lismalarini ve hayatini kesfediyor. Vincent
van Gogh Arles, Saint-Rémy ve Auvers-
sur-Oise gibi kiclk kentler arasinda ta-
sinirken en glzel sanat eserlerinden ba-
zilarini Uretti ve Gauguin ile yakin ama
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firtinali bir iliski kurdu. Burasi ayrica Van
Gogh’un akil hastaligi sonucunda kendisi-
ni bir akil hastanesine kapatmasina, sonug
olarak da intiharina sebep oldugu yerdir.
Sergi; Van Gogh'un 3000'in Uzerinde
eserinin Sensory4 teknigi adi verilen;
ylksek ¢ozundrluklt 40 projektorin
olusturdugu multi-projeksiyon sistemi ile
mekanin duvarlari, kolonlari ve zemini
Uzerine yansitilan dev boyutlarda dijital
gorintalerinden olusuyor. Resim ve renk-
lerin blyuleyici sovuna ayni zamanda o
anin ruhuna uygun bir de klasik muzik
eslik ediyor. Van Gogh'un émrinUn son
10 yilina ait eserlerden olusan bu fark-
Il serginin konsepti, Grande Exhibitions
Avustralya tarafindan olusturulmus.
“Bugday Tarlasi ve Kargalar”, “Vincent'in
Yatak odasi”, “Otoportre 1888”, “Yildizli
Gece”, “Cicek Acmis Erik Agaci”, “Kirmizi
Uziim Bagi” gibi baslica eserlerin yer aldigi
sergide kendinizi bir anda tablolarin icinde
ylrtyor halde bulacaksiniz. Sergi yasattid
bu hisle gercekten de “cerceve yok, icinde-
sin” slogani ile adeta buttnlesmis.

Sergi, hizla degisen dinyada sanata tek-
nolojinin de entegre edilerek kazandig
ivme ve degisen akimlara gercek bir or-
nek niteliginde. Yeni jenerasyonun zaten
gelisen teknoloji ile ic ice olmalari ve
yasam tarzlari nedeni ile serginin icerik,

gorsellik ve ses buttnluginden cok daha
farkli etkilenecegi kesin. Klasik mdize
gezginleriicin ise sergi, sanati deneyimle-
mek icin bambaska bir yolculuk tadinda.
Van GoghAlive, Abdi ibrahim firmasinin
100. yilini kutluyor olmasi vesile ile sa-
natseverlerle bulusmus. Diinya prémiye-
rinin yapildigi Singapur’dan sonra ilk kez
ulkemizde sergileniyor olacak. Istanbullu
sanatseverler sergiyi 10 Subat-15 Mayis
tarihleri arasinda Pazartesileri haric Ka-
rakdy Antrepo’da 11:00-19:00 saatleri
arasinda ziyaret edebilir. Sergi 15 Ekim-
30 Aralik tarihleri arasinda ise Ankara
Cer Modern’de ziyarete acik olacak.
Not: Sergi alaninda yer alan muze hedi-
yelik esya dikkaninda, Van GoghAlive
sergisindeki farkli deneyiminizi unutul-
maz kilmak icin bez canta, kalem, not
defteri, magnet, puzzle, mum gibi ve
daha bircok cesitli obje yer aliyor. Géz
atmadan cikmayin.




Konstantiniyye’

den Istanbul’a

Konstantiniyye’den Istanbul’a XIX. Yiizyil Ortalarindan
XX. Yiizyila Bogazici’nin Anadolu Yakas! Fotograflari
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XIX. yuzyll sonu ile XX. yUzyilin baslarin-
da istanbul’da faaliyet gésteren fotograf
ustalarinin karelerinden olusan, Suna ve
inan Kirac Vakfi Fotograf Koleksiyonu ve
bazi 6zel koleksiyonlardan derlenen ser-
gi, bir devrin istanbulu'nu essiz kiyilar,

Dinleyicilerinden oldugu kadar dinya
muzik medyasindan da takdir topla-
yan Orphaned Land grubu, Tdrk md-
zikseverlerle tekrar bulusuyor. Unlii
muzisyenler Kirk Hammet ve Mark
Levine tarafindan Ortadogu’nun en
iyi rock muzik grubu olarak gérilen
israilli grup Orphaned Land”, Tuborg
Gold sponsorlugunda, Subat ayinda
Turkiye'de olacak. Son olarak 2001 yi-
linda Ulkemizi ziyaret eden Orphaned
Land, bu ay boyunca gerceklestirecegi
4 konserlik bir turneyle Turk seyircilere
cosku dolu anlar yasatacak.

carpici yapilari, gtindelik hayati ve ilginc
kisikleriyle gozler éniine seriyor. Usta fo-
tografcilar Ali Sami Akdzer, Félice Beato,
Guillame Berggren, Abdullah Birader-
ler, GUlmez Biraderler, Ernest Edouard
de Caranza, Sebah&Joaillier, Maurice
Meys, Ali Enis Oza, James Robertson ve
Elisa Pante Zonaro dénemin agir ve zah-
metli teknikleriyle cekilmis fotograflarla
istanbul’un gecmisteki cehresini belgele-
mekle kalmiyor, bir sanayi merkezi, hatta
buytk bir metropol haline gelmis, silueti,
mimarisi, tasitlar, kopraleri, rihtimlari,
caddeleri ve meydanlariyla bambaska
bir gérintme kavusmus olan bu kentin
Anadolu yakasi kiyilarinda bizleri keyifli
bir yolculuga cikariyor.

ktltir - sanat

Yer:Pera Muzesi:Mesrutiyet Cad. No:65
Tepebasi Beyoglu

Tel: 0 212 33499 00
Tarih: 21 Ocak-01 Nisan 2012

Ortadogu’nun barig igin sarkilar soyleyen metal
grubu “Orphaned Land”, Subat ayinda 4 konserlik
bir turne igin tekrar Tirkiye’ye geliyor.

DOGU VE BATI’'NIN BULUSMASI
ingilizcenin yani sira, ibranice ve Arap-
ca sarkilar seslendiren metal grubu
Orphaned Land, her milletten muzik-
severi ayni sozcuklerde bulusturuyor.
Metal muUzigi otantik enstriimanlarla
zenginlestiren toplulugun Nasira Arap
Orkestrasi ile kaydettikleri 600 saatlik
bir calismanin Grind olan son albim-
leri “The Never Ending Way of ORWar-
riOR", dlinyada satis rekorlari kiriyor.

Dogu ve Bati'nin, gecmis ve gelecegin,
isik ve karanligin bulusmasini betim-
leyen sarki sozleri ve ¢ semavi dinin
simgelerini birlestiren gorselleriyle ta-
ninan Orphaned Land, bu 6zellikleriyle
son yillarin en farkl gruplari arasinda
nitelendiriliyor.

ikinci evleri olarak gordiikleri Turkiye'ye
2012 yilinin Subat ayinda dort konserlik
bir turne icin tekrar gelecek olan grup,

ilk yurtdisi konserini de 2001 yilinda
istanbul’da vermisti. Bu konserde, Er-
kin Koray'in Unl0 sarkisi “Esterabim”i
sanatciyla birlikte yorumlayan grubun
Subat ayinda da Turk mozikseverlerle
cosku dolu anlar yasatmasi bekleniyor.

23 Subat Persembe
Hayal Eskisehir Eskisehir

24 Subat Cuma
Saklikent Ankara

25 Subat Cumartesi
KicukCiftlik Park istanbul

26 Subat Pazar
Noxx Stage Izmir
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Akbank Sanat 23 Subat
aksami Steve Williams
Quartet’le dinleyiciyi bu-
lusturuyor

Steve Williams, davul
Oliver Hutman, piyano
Oliver Temime, saksafon
Sylvain Romano, bas

1956'da Rochester, New York'da dogan,
Washington, DC.'de buydyen UnlG caz
davulcusu Steve Williams, muzik egiti-
mine University of Miami’de devam etti.
Daha sonra Monty Alexander’s Band'e
katildi ve onunla uluslararasi arenada
konserler vermeye basladi. Ayni zaman-
da, New York'ta,Billy Hart ile muzik egi-
timine devam etti.

Washington'a doéndukten sonra, Wil-
liams orada Milt Jackson, Freddie Hub-
bard, Joe Williams, Woodie Shaw, Gary
Bartz, Eddie Henderson, John Hicks,
Larry Willis, Mulgrew Miller gibi pek cok
UnlU sanatciyla caldi. Daha sonra, birlikte
ilk bestelerinden olan “Pads”i kaydettigi
Gary Thomas' Band'e katild.

Daha sonra, sarkici ve caz piyanisti Shir-
ley Horn'a, basci Charles Ables ile birlikte
25 sene eslik etti. Elestirmen Don Heck-
man Los Angeles Times'daki 2 Subat
1995'teki yazisinda “Sonsuz zekalari ve
Horn’a verdikleri spontane karsiliklarla,
Horn gibi mukemmeli arzulayan bir sa-
natci icin ideal eslikciydiler” diye yazip,

Nt <

is Sanat farkli ve kendine 6zgu essiz
vokaliyle tim dunyada buytk hayran
kitlesine edinen Akdeniz sarkicisi Mo-
nica Molina'yl konuk ediyor. Sanatci bir
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Steve Williams
Quartet

Williams ve Ables’in Horn'un muzigin-
deki énemli katkilarini dile getirmislerdir.
Shirley Horn ile olan isbirligi, Williams'a
Toots Thielemans, Branford Marsalis,
Wynton Marsalis, Carmen McRae, Roy
Hargrove, Miles Davis gibi sanatcilarla
turneye cikma ve kayit yapma olanagini
vermistir.

Shirley Horn'la olan uzun sureli isbirligin-
den sonra, Williams 2006'da New York’'a
geri dondu ve orada Michael Carvin’le
calisti. Birlikte konser verdigi diger sanat-
cllar the Slagle/Stryker Band, Paul Bol-
lenbach, Roni Ben-Hur, Larry Willis, the
John Hicks Legacy Band, Bill Saxton, Bob
Mover, Amy London, Sara Lazarus, Ben
Vereen, Joe Lovano, Eddie Henderson,

4™ aileden gelen Mo-
lina ayni zamanda
efsaneni  ispanyol
sarkicl Antonio
Molina'nin da kizi.
Babasindan aldig
bayragi  dinleyen-
lerin icine isleyen,
bir parca melanko-
lik, bir parca umut
dolu, ama her za-
man romantik se-
siyle hayat verdigi
sarkilarla aktar-
maya devam eden
Monica Molina, ya-
yinladigi Tu Despi-
dada, Vuelo, De Cal y Arena ve A Vida
isimli dort albtma ile dinya muzigi pi-
yasasinda kendine énemli bir yer edin-
di. Bugiine kadar ispanya’da cikardigi

Carmen Lundy, Bob Stewart ve Clifton
Anderson oldu.

Steve Williams muzik kariyerine kendi
beslisiyle devam etti ve grup Uyelerinin
bestelerini tanitmaya basladi. New Incen-
tive grubunun lideri olarak yaptigr ilk kayit
Ocak 2007'de yayimlandi. Bu kayittaki
muzisyenler: Olivier Hutman, Michael Bo-
wie, Donvonte McCoy ve Antoine Roney.
John Hicks, Gary Bartz ve Roy Hargrove
konuk muzisyen olarak yer almisti.

Bilet Fiyatlan:

Tam 23.00 TL Ogrenci 13.00 TL

Yer:Akbank Sanat

istiklal Cad. No: 8, 34435 TAKSIM / istanbul
Tarih : 23 Subat 2012 Persembe 20:00

Bilet Satis Yerleri :Biletix

her albtma ile ‘platin’ satis statUslne
ulasan ve Latin Grammy adayhgmnin
yani sira pek cok 6dul kazanan sanatci,
en iyi sarkilarini bir araya getirdigi Au-
torretrato albimuntn fotograf cekim-
lerini de Istanbul'da gerceklestirerek
bogazin ve Ulkemizin gizelligini tim
dinyaya tasidi. Son projesinde baba-
sinin efsanelesen sarkilarina yer veren
Molina, ask rizgarlari estiren sarkilariy-
la dinleyicilerine ulasmaya devam edi-
yor. Molina’nin sicacik sesiyle seslendi-
recegi en glzel Akdeniz sarkilari Subat
ayinda icinizi 1sitacak.

28 Subat 2012 20:00

e 1. KADEME : 110 TL
e 2. KADEME : 100 TL
3. KADEME : 85 TL
« INDIRIMLI : 70 TL

« OGRENCi : 20 TL
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Simdilerde i¢c kansik-
liklarla giindeme gelen
Misir’a dair 2004 yilinda
yazdiklarim...

Misir'a varip ucaktan indigim an hama-
ma adim atmis gibi sicak bir hava yizU-
me vurmaya basliyor. Hamama girersiniz
sicak boguk hava nefesinizi keser ayni
onun gibi kalbim hizla carpmaya baslyor
ucakta ki klimali ortama Turkiye havasi-
na geri kosmayi planliyorum.

Pasaport kontroliinde gise memurunun
yaninizdaki erkege aldiris etmeden hafif
dekolteye uzun uzun dikiz atmasi ile bas-
liyor seyahat. ilerleyen gezi boyunca Mi-
sirli erkeklerin hayatlarinda ilk defa kadin
goérmus gibi bakmalarina alisiyorsunuz.

Gidilebilecek en uygun mevsim Subat ve
Mart ayl. Yaz sicaginda gitmeye kalkar-
saniz hamama giren terler misali olursu-
nuz tipki benim gibi

Nil nehrinin kiyilari tarimla ugrasan halk,
nufusun cogu bu delta da yasiyor. Kahire
ve Iskenderiye de blylk sehirlerde yasa-
yanlar egitim seviyeleri ve maaslari yik-
sek kesim. Colde yasayanlar hayvanci-
likla ugrasan bedeviler, Ayrica Kahire de
mezar evlerde yasayan goéruntulerle kar-
silasiyorsunuz. Eski Misir'da soylu, rahip
zenginlerin mezarliklari farkliymis yeni
Misir'da bu adet devam ederek oluleri
icin iki kath mezarlar insa edilmis. Daha
sonra yoksul gé¢cmenler yerlesmis mezar
tipi evlerde yasamaya baslamis. Misirlilar
bu karelerin cekilmesinden ve bahsedil-
mesinden hoslanmiyor.

Colde ATV motor safari turuna katilma-
mak olmaz. Basimizi, agzimi posularla
sarlyoruz (tozdan sakinmak icin) 10 ki-
silik konvoy halinde 6nde rehber ile kum
tepelerinden inip cikiyoruz. Ucsuz bu-
caksiz colde kuma, rlzgara karsi git gi-
debildigin kadar. Bedevi cadirinda mola
verildigi anda gruptakiler kendisine bak-
madan once size bakip gllecek. Kaslar,
saclar beyazlamis, kirpiklere kum kon-

mus olacak. Turizmin gelismesiyle sayilari

azalmis bedevilerin elinden demli cayini-
z1 icecek Facebook’a koymak icin devele-
rin Gstinde hatira fotografi cekeceksiniz.
Bedevi amcalar rehber aracild ile ilkel
yasamlarini anlatacaklar hastaliklarda,
yaralanmalarda otlarla kendi kendilerine
tedavi ettiklerini, bebekleri yeni dogdu-
gunda 61U akrep ve bal karisimi yedirdik-
lerini akrep sokmalarina karsin bagisiklk
kazandirdiklarini dinleyeceksiniz.

Bir giin Ras Muhammed Milli Park tu-
runa gideceksiniz. Gonlumdn kaldigi
iste tam burasi “Kizildeniz” Col Ulkesi
Misir'da yesil alan hic yok. Sadece Nil
nehrinin etrafi yesillik. Burada yesil doga
denizin altinda. Kizildeniz’'e dalacaksi-
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niz. Altta mor, pembe, Parlament mavisi,
siyah... bin bir cesit baliklarla, yuzlerce
mercan tlrlyle yan yana ylzeceksiniz.
Mercanlar'a dokunmak yasak. Tertemiz
akvaryum gibi piril piril denizine Sarm-el
Seyh’e doyamayacaksiniz.

Turkiye'nin Bodrum’u gibi olan Na'ama
Bay’da eglence, isiltiyr gérdikten sonra
baska bir aksam Old Bazaar’a alisverise
gitmenizi tavsiye edecegim...

Ortalik biraz pis agir kokular esliginde
yUrUyoruz. carsinin ara sokaklar Grktu-
cl cunkda turistlere cok yapisiyorlar.

Daracik kuytu bir sokakta bir seyler ba-
karken;

-O da ne?

Elektrikler kesiliyor!

Her yer zifiri karanlik.

Havada yildiz bile yok gibi. Kuytu bir so-
kakta yakalaniyoruz bu karanlga.
Sadece insanlarin gUraltdli bir sesle kav-
ga eder gibi konusmalarini duyuyoruz....

Oldugum yerde duruyorum. Daha 6nce
yasanan birkac kotd turist vukuatr din-
ledigimden esimin adimi seslenip ken-
dini paralamasina aldirmadan bir bayan
olarak tek basima bulundugumu belli
etmemek icin cevap vermiyorum. Kisa
bir panikten sonra bir arabanin farlari ile
ortalik aydinlaniyor.

Misir da sicaklik cok fazla ama nem ol-
madigi icin terlemiyoruz. Misirlilar yerde
bitmis ufacik Ulkelerinin otlarina sevini-
yorlar. Her yer dag, tas, col. Halki alip
Karadeniz'e gotlursek yemyesil alanlari-
mizi gorse cok sasiracaklarina eminim.
Misir'da Turizm, Petrol, Tarih var. Bir de
italyan var otelimiz italyan dolu.

Diinyanin yedi harikasindan biri
MISIR PIRAMITLERI;

Piramitler icin ayri bir kultr turu gere-
kiyor. 4000 yil 6nce yapilan devasa pira-
mitler coztlemeyen bir sir gibi. Bazilarina
gore Piramitler firavunlarin mezarlarin-
dan baska bir sey degil, bazi kisilere gére
Firavunlarin  6limden sonra dirildikleri
kendilerine gerekli olan malzemelerin
saklandigr bir mabet.

“Keops”'sun piramidi alttan yer alti ge-
cidiile “Kefren” ve “Mikerinos” piramit-
lerine baglanmis.

ilgimi ceken buylk piramidin diinyanin
agirlk merkezinin tam Ustiinde olmasi.
Bir cok rivayet var piramidin tam Uzerin-
den gecen meridyen; karalari ve denizleri
iki esit parcaya boltyor. Dunyanin kire
bicimini, kitalarr iyi bilen bir toplumun
yasadigini gosteriyor.

Subat 2012 | Termo Klima 157



summary

IMSAD: Building Sector Gives the

First Reaction to Global Crisis

wekrdn gd ndwmi

IMSAD: insaat sektiril global krize
ilk tepkisini
veriyor
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Export in Air-Conditioning

Sector and New Markets

To accomplish the aim of 25 billion
dollars export in 2023 and to
become a sector which makes
more exportation than importation

158 Termo Klima | $ubat 2012

iSO Board Director
C. Tanil Kucuk:

The Expectations for 2012

]

!I_
!

17

|

1
filt

o
il
i

|!




webndral shylesd

Klimalar igin enerji verimliliginde harfler
bir anlam ifade etmiyor

Mk Carrinr Bireysel ve Ticari Kiimatar (riin Téneficisi Koray Fedar: Mavesl
standariisbi tolarsaaler nedani lls “Vesim orami 2.8 olan ber eidann verism
armnmms 3 28 yacabil iyorsumez. Bu da pu demekdir: siz ankeeda C b olas bir
eihas katal, A sinih plasak als
o taneyar, 0 yiizden et g siyade ullanil-
difnda harcadifn eleiirfan veya tkotligi emacjinin o olduga bance ok daha
@nemli. Harfer aritk Szellikle Tirkiye'de bir anlam ifade ebmipor nms issankar
B barllar lizorne edaklsmmy dredalar.”
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“It is Enough for me To Bring in
The Ferroli Factory to Turkey”

Ferroli Turkey General Manager
Cetin Cakmakci: | had cried when
the roof of the plant has closed,
I'm still emotional. Its a big
happiness, big proud...

This is enough for me.

summary

Letters are Meaningless For the
Air-Conditioners in The Subject
of Energy Efficiency

Alarko Carrier Individual and
Commercial Air-Conditioners
Product Manager Koray Fedar;
Existing standard’s tolerances allow
manufacturers to indicate the
efficiency rate as 3,28 although
itis 2,8.

aramadaki profesyonsiis

“Ferroli fabrikasini Tiirkiye'ye
! kazandirmig olmak bana yeter”

 Fwrroll Tarkhye Gonol Wiidiics Colin Calmakca: “Fabelkssn ga-
tizs kapaadsfanda hen agladim, haln gizlerim yaganr. Dyle
ik b btk eyl bl bir grar ki b, Ba basa
yeler §u memlokelde bir katlom oldu, orada jimd 200
kitgh gabegryor, bar mila 4 kigd oles BOD kitghsin kaen doyu-
yor. O binays ne raman garsam ayss Seygulan yagryo-
rum Taman pumas shiskiar oldejunds, senya gidip &
eseri gaumek benim igin bis bempi oleyoc ™
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aramerdaki profesyoneiier

Nostalgic Egyptian Article

The article that | had written in
2004 about the Egypt which has
chaos nowadays. ..
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Akis Kontrol

Sistemlerinde

Yerli Uretim Gucd,
Dunya Standartlarinda Kalite!

Ulusal ve uluslararasi standartlara uygun olarak surdiirdigimiz Gretimimiz, uzman
kadromuz ve son teknoloji kullanilarak cesitlendirdigimiz trinlerimizle 47 yildir
kullanicilarimizin memnuniyeti icin calisiyoruz.

4 4 VANA
=22 - DUYAR
www.duyarvana.com.tr
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1835

Dékme demir sobamiz...

Daha o yillarda isitma sistemleri alaninda calisiyor,

ihtiyaclan belirliyor, insanlara kolaylik saglamak icin liretiyorduk.

899.
959.
95.9_

GASOUINE

CICE TS

1977
Kiiresel Petral Krizi'ne Buderus'tan biyiik dnlem...
Enerji verimliligi saglayan Ecomatic Buderus Isitma Sistemleri bu

dénemde iiretildi. Sagladig enerji verimliligi ile ekonomiye katki sagladi.

Hayati saran sicaklik...

Buderus ile tam 280 yildir..

1898

Takvimler bu tarihi gbsterdiginde, Buderus patentli

dikiim kazanlar tiim diinyada tamnimyordu.

Kuruculanmiza ve tiretimde calisan iscilerimize saygilanmizia...

Milyanlarca insamin hayatimi saran sicakhigimiz, 280. yilina ulagti.
Giiclimiizii hala gelecekten aliyor, sizin icin liretmeye
devam ediyoruz. Tipki gegmiste oldugu gibi...

Buderus, 280 yildir, yenilik¢i ve dncii teknolojisiyle sizler icin, gelecek igin tiretti
ve sizi 1sitmaya odaklandi. Gelecegin isitma teknolojileri icin de bugiinden haziriz!

Sizi isitmak icin diisiiniiyor, iiretiyor, basariyoruz... Tam 280 yildir!

28@“

1731'den beri

Isitma Bizim isimiz!

Buderus

WWW. rus-tr.com
buderus-tr.co s oA

Buderus
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